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передовики производства

стерство иностранных дел и Минобороны выступают с 
критикой (подобные виды вооружений в случае конфлик-
та, по их мнению, могут быть использованы против граж-
дан своей же страны). Еще в 2011 году оппозиция в пар-
ламенте оказывала давление на правительство канцлера 
Ангелы Меркель, говоря, что сделка противоречит основ-
ным принципам экспортной политики страны. Руковод-
ство Германии со своей стороны опровергало сообщения 
о выдаче разрешения на экспорт ОБТ Leopard в Саудов-
скую Аравию. Стоит напомнить, что с 1980 года прави-
тельство ФРГ запрещало компаниям страны поставлять 
танки в Саудовскую Аравию и другие арабские страны 
Ближнего Востока из опасений, что бронетехника будет 
применена для ведения масштабной войны против Израи-
ля. Так или иначе, но решение данного вопроса было от-

ложено Федеральным советом безопасности ФРГ (на за-
седании которого 26 ноября обсуждался запрос Эр-
Рияда) на начало 2013 года.

Крайне активно ищут рынки сбыта и США: только в 
той же Саудовской Аравии по состоянию на 2012 год на 
вооружении состоят порядка 315 единиц Abrams. Кроме 
того, такие же танки поставлялись и в Ирак: эксперты 
предполагали, что именно этот рынок США постараются 
де-факто монополизировать. Схоже дела обстоят и с 
Египтом: только в прошлом году количество американ-
ских танков составляло порядка 1000 единиц. А ближе к 
концу 2011 года Египет приобрел еще партию из 125 ма-
шинокомплектов для сборки общей суммой $400 млн. По 
предположению российских экспертов, все эти рынки 
для России на сегодняшний день практически закрыты. 

Кроме того, заказчики зачастую обращают внимание на 
наличие военной техники на вооружении Минобороны 
страны. В случае если техника поставляется исключи-
тельно на экспорт, то шансы на заключение контракта 
уменьшаются в разы.

Обходной маневр Несмотря на это, Россия, 
в лице «Рособоронэкспорта» (единственного поставщика 
готовой оборонной продукции на рынки третьих стран) пы-
тается продвигать ряд разрабатываемых проектов. Глав-
ные премьеры в бронетанковой сфере — модернизиро-
ванный танк Т-90С, боевая машина поддержки танков 
(БМПТ), ПТРК «Корнет-ЭМ» на базе бронеавтомобиля 
«Тигр» и новый защищенный автомобиль «Урал» с колес-
ной формулой 6х6. Т-90С по сравнению со своими пред-

шественниками повысил свои боевые показатели: заново 
была спроектирована башня, на нее установили модерни-
зированную 125-миллиметровую пушку, добавили новые 
средства связи, ориентирования и взаимодействия, а так-
же оснастили дистанционно управляемым пулеметом 
7,62 мм. Серьезные изменения претерпел и двигатель 
танка, мощность которого повышена до 1130 л. с. (на том 
же Abrams показатель движка достигает 1500 л. с., однако 
он существенно тяжелее Т-90С). Стоит отметить, что кри-
тика, высказываемая бывшим начальником Генштаба ге-
нералом армии Николаем Макаровым, едва ли поднимала 
авторитет российской техники в глазах иностранных за-
казчиков. Он заявлял, что весь экипаж танка должен быть 
защищен и размещаться в корпусе машины, должна 
иметься автоматическая трансмиссия. Можно считать 
большой удачей, что эти слова не оказали никакого воз-
действия на Индию, иначе могла сложиться ситуация, ана-
логичная греческому контракту на 400 единиц БМП-3Ф. 
Заявление военных о том, что эта машина является фак-
тически «гробом», лишило Россию контракта и, соответ-
ственно, $1,5 млрд.

Сложности с продвижением возникают с другой отече-
ственной разработкой — БМПТ. Ее основной задачей яв-
ляется уничтожение танкоопасных целей типа расчетов 
ПТРК, а в качестве дополнительных опций — усиление 
пехоты, охранение колонн и объектов, уничтожение терро-
ристических групп. Однако российское Минобороны также 
не особо спешит приступать к закупкам этой техники, по-
этому и экспортные показатели достаточно скромные: в 
2010 году десять единиц было поставлено в Казахстан.

В целом сохранившийся потенциал оборонно-
промышленного комплекса России позволит удерживать 
ведущие позиции на мировом рынке вооружений еще не-
сколько лет. Впоследствии при отсутствии поддержки со 
стороны внутреннего заказчика, а также при сохранении 
агрессивной политики зарубежных стран на оружейном 
рынке Россия рискует выпасть из обоймы ведущих 
стран—экспортеров бронетехники. ■
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