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жизнь после  
отложенного  
спроса Объем новых сделок  
на рынке долгосрочной аренды в пер-
вом полугодии 2012 года превысил 
ожидания игроков, несмотря на удов- 
летворение отложенного после кри-
зиса спроса в предшествующие два 
года и макроэкономическую ситуацию 
на рынке фондирования. Заметными 
участниками рынка становятся лизин-
говые компании с государственным 
участием. Варвара Голикова

Российский рынок лизинга растет бы-
стрее ожиданий лизингодателей. Так, 
по данным «Эксперт РА», прирост но-
вых сделок за первое полугодие 2012 
года составил 34%, в то время как сами 
участники рынка в начале года прогнози-
ровали годовые темпы прироста менее 
20%. Общая сумма новых контрактов со-
ставила 712  млрд рублей, что в восемь 
раз превышает показатели первого по-
лугодия кризисного 2009 года. В Санкт-
Петербурге и СЗФО в первом полугодии 
этого года лизингодатели заключили но-
вых сделок на общую сумму 44,86  млрд 
рублей: 34,89 млрд рублей по Петербур-
гу (4,9% от общего объема новых сделок 
в России) и 9,97  млрд рублей по СЗФО 
(1,4% соответственно), говорится в ис-
следовании «Эксперт РА». Совокупный 
лизинговый портфель на июнь 2012 года 
составил 2,1 трлн рублей, а сумма стои-
мости оборудования по новым сделкам 
без учета НДС (методика Leaseurope) до-
стигла 388 млрд рублей (9,6 млрд евро).

Данные первого полугодия пока-
зали, что на тот рост объемов нового 
бизнеса, который наблюдался за счет 
эффекта отложенного спроса в пост-
кризисное время — в 2010 году более 
100% и в 2011 году — 80%, — рассчиты-
вать не стоит. «Можно сказать, что рост 
стабилизировался и в дальнейшем бу-
дет держаться на уровне 10–15 процен-
тов», — считает начальник кредитного 
отдела лизинговой компании СЛК Антон 
Малышев. Он говорит, что по многим 
компаниям наблюдается даже сниже-
ние роста. «Рост лизингового портфеля 
по нашей компании также произошел, 
но темпы несколько снизились», — от-
мечает эксперт. По его словам, в ком-
пании СЛК количество сделок остается 
примерно таким же, как и в предыдущие 
годы, а рост происходит за счет объе-
мов контрактов. 

По оценкам руководителя отдела 
маркетинга ГК «Балтийский лизинг» 
Евгения Колесова, средний прирост но-
вого бизнеса за полугодие наблюдался 
в районе 20–30%. Лидерами россий-
ского рынка лизинга стали компании  

«ВЭБ-лизинг», «ВТБ Лизинг» и «Сбер-
банк Лизинг», которые обеспечили 
43% объема новых сделок. Согласно 
данным аналитического центра «Экс-
перт Северо-Запад», в СЗФО лидерами 
рынка в первом полугодии 2012 года по 
объему нового бизнеса стали компании 
«Балтийский лизинг» (10,4 млрд рублей, 
то есть почти 20% объема новых сде-
лок на рынке), «Балтинвест» (4,1  млрд  
рублей) и «Зест» (2,1 млрд рублей). 

Примечательно, что федеральные 
лидеры рынка являются государствен-
ными лизинговыми компаниями и «доч-
ками» крупнейших госбанков, которые 
обеспечили себе первые позиции в 
рейтинге за счет получения крупных 
контрактов. Так, лидер в ренкинге «Экс-
перт РА» «ВЭБ-лизинг» выбился вперед 
за счет победы в тендере РЖД на по-
ставку в 2012–2016 годах путевой тех-
ники на общую сумму 89  млрд рублей. 
В целом это характеризует отраслевую 
принадлежность новых сделок на феде-
ральном уровне: 55,2% контрактов было 
заключено на лизинг железнодорожной 
техники. Вторым и третьим по объему 
сегментами стали грузовой (8,1%) и лег-
ковой автотранспорт (6,6%). 

Драйвером роста региональных игро-
ков стала розница — лизинг легкового 
транспорта и спецтехники. «В нашей 
компании в структуре нового бизнеса 
основная доля новых договоров при-
шлась на грузовой и легковой автотран-
спорт — 50  процентов. Учитывая тот 
факт, что мы делали акцент на розницу, 
то, соответственно, и рост мы наблюда-
ет в сегменте легкового автотранспор-
та — почти на 100 процентов», — под-
тверждает господин Колесов.

«Если говорить про доли в портфе-
ле, то половину составляет легковой 
транспорт, около 30  процентов  — это 
грузовой транспорт», — добавляет 
вице-президент по развитию бизнеса 
компании «Европлан» Александр Ми-
хайлов. По его словам, остальная часть 
приходится на финансирование обо-
рудования, самоходного транспорта и 
специальной техники.
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