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Страхование

Низкая конкуренция держит тарифы
Рынок страхования загородной недвижимости постепенно растет на 10–20% в год. 
В общем объеме премий страхование загородной недвижимости частных лиц за—
нимает очень незначительную долю, примерно 1–2%. Этот сегмент рынка требует 
постоянных и очень серьезных усилий для развития, на что требуется время и 
большие средства. Возможно, именно по этой причине — низкой конкуренции вви—
ду малого числа действительно значимых участников рынка на этом сегменте — 
при росте сборов пока еще не происходит снижение тарифов. Роман Русаков

В России страхование жилой недвижимо-
сти, как городской, так и загородной, раз-
вивается пока медленными темпами. В то 
время как в странах Европы застраховано 
порядка 90–95% недвижимости, а в США 
— 85–90%, в нашей стране застрахован-
ных квартир и домов примерно в десять 
раз меньше. По данным Национального 
агентства финансовых исследований, в 
2011 году этот показатель составил 8%. 
Страхование недвижимости за рубежом 
осуществляется исключительно на добро-
вольных началах. Но там работают не-
сколько механизмов, которые обеспечи-
вают массовую вовлеченность населения 
в страховую защиту имущества. 

Во-первых, в Европе и США более по-
ловины недвижимости покупается с помо-
щью ипотеки и страхуется на весь период 
ее выплаты, а это могут быть десятилетия. 
Во-вторых, арендодатель не сдаст свою 
недвижимость, если она не будет застра-
хована. Договор со страховой компанией 

заключает арендатор. Причем это тре-
бование не определено законодательно, 
но существует на уровне сложившихся 
правил отношений между двумя сторона-
ми. Просто собственник дорожит своей 
недвижимостью и не хочет ее потерять. 
Эта же причина — бережное отноше-
ние к частной собственности — лежит в 
основе того факта, что большинство вла-
дельцев, выплатив ипотеку, продолжают 
страховать свои квартиры и коттеджи. «У 
них человек, владеющий недвижимостью, 
воспринимается как богатый и стабиль-
ный, и рисковать имуществом, которое 
выкупал полжизни, никто не хочет. Просто 
там такой менталитет», — поясняет Евге-
ний Дубенский, заместитель генерального 
директора — директор Северо-Западной 
дирекции СК «Альянс». 

«Что касается России, то основным 
механизмом внедрения практики страхо-
вания в нашей стране является ипотеч-
ное кредитование. Однако мы находимся 

в самом начале пути. Ипотека в России 
начала активно развиваться только лет 
шесть назад, потом замерла на полто-
ра года в связи с кризисом. При этом с 
привлечением банковских средств поку-
пается только каждая десятая квартира. 
Сейчас банки активизировали этот вид 
деятельности, скорректировали кредит-
ные программы, и премии, собранные в 
страховании недвижимости физических 
лиц, с 2010 года пошли в рост. Тенденция 
к развитию этого вида страхования есть 
— современные граждане, купившие за 
собственные деньги дачу или коттедж, 
а не получившие их в наследство или в 
результате приватизации, беспокоятся 
за сохранность вложенных средств и 
все чаще приобретают страховку. Одна-
ко в целом проникновение страхования 
загородной недвижимости как в Санкт-
Петербурге, так и в стране находится на 
очень низком уровне», — продолжает го-
сподин Дубенский.

В общем объеме премий страхование за-
городной недвижимости частных лиц зани-
мает очень незначительную долю, примерно 
1–2%, поскольку размер страховой премии 
по этому виду, как в абсолютном, так и в от-
носительном значениях, несопоставимо мал 
по сравнению со страховыми сборами по 
имуществу юридических лиц, корпоратив-
ному ДМС или автокаско физических лиц, 
которые составляют львиную долю в порт-
фелях петербургских страховщиков.

Как отмечают страховщики, объем рын-
ка страхования городских квартир более 
крупный в количественном отношении, чем 
загородных домов, однако страховая сум-
ма и тариф по загородной недвижимости 
больше, чем по квартирам, и, таким обра-
зом, средняя премия по полису выше при 
страховании загородных строений.  Рост 
количества договоров по загородным до-
мам приходится на конец осени — начало 
зимы (октябрь, ноябрь, декабрь) и составля-
ет примерно 40% к среднемесячному. ➔ 30


