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В элитном поселке Зубово продается особняк

Удобная планировка, качественный ремонт, полная 
мебелировка, современный комплект технического 
оснащения дома, гаража, приусадебного участка.

Площадь 520 кв.м, 15 соток земли, ландшафтный 
дизайн, беседка с мангалом, баня, огород 

с приподнятыми грядками, парник, мастерская 
с погребом – хранилищем, виноградник, фонтан.

Стоимость 35 млн рублей.

Тел. 8 917 425 95 20

ПРОДАЕТСЯ  ОСОБНЯК

«Абсолют Менеджмент».— Свою 
роль сыграли предстоящие выбо-
ры и разговоры о возможном кри-
зисе. Средние цены на загородном 
рынке в ноябре упали, в среднем, 
на 18%, что объясняется выходом 
большого количества дешевых про-
ектов. Зато проекты, которые близ-
ки к завершению, планомерно до-
рожали на 2–3% ежемесячно. Доля 
таких проектов в ноябре составила 
25%, летом их было 15%. Но эти про-
екты не оттягивают спрос на себя, у 
каждого сегмента свой покупатель. 
Однако в целом конкуренция на 
рынке участков без подряда очень 
высокая: на каждый поселок с под-
рядом приходится три-пять посел-
ков без подряда». 

«В ноябре на рынке было до-
вольно тихо, а причины этого явле-
ния по большей части общественно-
политические,— подтверждает Вла-
димир Яхонтов, управляющий парт-
нер «Миэль-Загородная недвижи-
мость».— Интерес покупателей к 
загородной недвижимости снизился 

чуть более чем на 6% по сравнению с 
октябрем, причем последняя неделя 
ноября была гораздо менее актив-
ной, чем предыдущие». 

Сергей Цывин, руководитель 
офиса «Проспект Вернадского» ком-
пании «Инком-Недвижимость», 
приводит еще более удручающую 
цифру: «В ноябре мы наблюдали су-
щественное снижение спроса в це-
лом по рынку — около 30%. Причи-
ной тому послужило не столько 
окончание «высокого сезона», 
сколько нестабильная ситуация в 
мировой экономике, скачки валют, 
выборы и ожидание новой волны 
кризиса». 

Также проявилась интересная 
тенденция: замещение покупки 
арендой. «В ноябре было зафикси-
ровано рекордное количество арен-
дных сделок,— отмечает Дмитрий 
Цветков, директор департамента за-
городной недвижимости компании 
Penny Lane Realty.— Очень многие 
наши клиенты, уже нашедшие «дом 
своей мечты» и вступившие в про-

цесс обсуждения сделки, меняют 
свои планы и принимают решение 
арендовать коттедж». 

Аналитики объясняют падение 
продаж политическими и макроэко-
номическими причинами, а не толь-
ко и не столько окончанием «высо-
кого сезона». «Очень многие ждали 
парламентских выборов. Фраза «со-
звонимся в понедельник после выбо-
ров и поймем, что делать» как нельзя 
лучше характеризует настроение по-
купателей, это буквально тренд сезо-
на. Потом будем ждать президент-
ских выборов. Потом, видимо, конца 
света. Многие ждут введения налога 
на роскошь. Никто толком не пони-
мает, чего ждать от новой власти»,— 
эмоционально комментирует ситуа-
цию Ирина Калинина, руководитель 
отдела загородной недвижимости 
агентства TWEED. Впрочем, потен-
циальные частные инвесторы также 
не знают, чего ждать от европейской 
и мировой экономики, и поэтому не 
спешат переводить активы в зару-
бежную недвижимость. ■
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