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Как в танке
Оборонка — последняя несдавшаяся 
крепость российской промышленно­
сти. Практика «опоры на собственные 
силы» имела под собой логичную тео­
ретическую базу: враг не может быть 
допущен к формированию обороно­
способности страны. Самый надеж­
ный вариант — закупать все: от сапог 
до ракет — только у отечественного 
производителя. Впрочем, проколы 
в этой политике случались: практиче­
ски все документы военные готовят 
с использованием программного обе­
спечения, производимого в одной из 
стран, являющихся потенциальным 
противником. 

Попытка Минобороны сломать 
монополию российского ВПК столк­
нулась с глубоко эшелонированной 
и хорошо выстроенной обороной. 
Определенная логика в действиях 
представителей ВПК есть: в России 
открытие того или иного рынка для 
импорта, как правило, не стимулиро­
вало отечественного производителя 
к конкурентной борьбе, а убивало его.

Очевидно, что без импортных по­
ставок не обойтись. Но только в тех 
областях, где у российских предприя­
тий нет ни готовой конкурентоспособ­
ной продукции, ни перспективных раз­
работок. Скажем, беспилотные само­
леты или снайперские винтовки.

В области же выпуска бронетехни­
ки российскими предприятиями нако­
плен опыт, слишком большой и доро­
гой опыт, чтобы забыть про него. Дей­
ствительно, новые российские танки 
дороже некоторых иностранных ана­
логов. Но это в целом проблема оте­
чественной промышленности, а точ­
нее, управления ей. И без системных 
изменений она всегда будет проигры­
вать импортной продукции, тем более 
субсидируемой правительствами 
стран-производителей.
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Перспектива с инициативой Для того 
чтобы продвигать свое оружие на рынок, Россия зачастую 
прибегает к выдаче кредитов — так было и с поставками 
2010 года самолетов Су-30МК2 и Су-27СКМ в Индонезию, 
так стало и с Венесуэлой в 2010 году: ей Россия выделила 
$4 млрд, в счет которых она сможет покупать российскую 
военную технику и вооружения. Так, например, предпола-
гается продолжение поставок Венесуэле 92 танков 
Т-72М1М по контракту 2009 года.

С Китаем, традиционно делавшим ставку на закупку 
авиатехники, отношения начали восстанавливаться. В 
2011 году по авиации и авиастроению сумма контрактов 
близится к $1 млрд, в частности, на поставку двигателей 
АЛ-31Ф и АЛ-31ФН. Сейчас доля Китая в портфеле зака-
зов «Рособоронэкспорта» составляет уже свыше 4%, что 

позволяет сказать, что отношения действительно стали 
оживляться. Более того, в планах России рассматривается 
поставка платформы самолета Ил-76, амфибийных си-
стем Бе-200 и А-42. В будущем можно ожидать заключе-
ния дополнительных контрактов на поставки в КНР двига-
телей АЛ-31 и РД-93 к уже поставленным Д-30КП2.

Индия, чей объем закупок российской военной продук-
ции составляет более половины от всего объема экспорта, 
по-прежнему ведущий партнер, несмотря даже на прои-
грыш российского МиГ-35 в тендере на поставку средних 
истребителей стоимостью $10,5 млрд. В 2010 году состо-
ялось заключение с Индией контракта на совместную раз-
работку эскизного проекта индийского истребителя пятого 
поколения (порядка $295 млн), а также поставлены 124 
танка Т-90 (вместе с 223 машинокомплектами для их сбор-

ки). До 2012 года Индии должны быть переданы АПЛ 
«Нерпа», а также три фрегата проекта 11356. Самым же 
значимым российско-индийским проектом является мо-
дернизация и оснащение авианосца Vikramaditya (бывший 
«Адмирал Горшков»): проект обошелся Индии в 
$1,2 млрд, и уже к 4 декабря 2012 года планируется пере-
дача его заказчику. Вместе с ними пойдут палубные ис-
требители МиГ-29К ($1,5 млрд).

Другими значимыми контрактами прошлого года мож-
но считать соглашение на поставку истребителей Су-30 
Вьетнаму и Алжиру ($1 млрд каждый), а также контракт на 
поставку в Перу вертолетов — транспортно-боевых Ми-
171Ш и ударных боевых Ми-35П. Помимо этого Россия в 
2012 году должна закончить модернизацию 250 алжир-
ских танков Т-72М (порядка $200 млн).

С прицелом 
на старых партнеров 
Для России оружейный рынок является одним из постоянных 
источников прибыли. По итогам 2010 года экспорт оружия  
достиг $8,7 млрд, а в 2011 году ожидается пополнение еще  
на миллиард, и тогда объем продаж достигнет $9,7 млрд. 
И это с учетом того, что из-за санкций ООН Россия потеряла 
рынок Ливии и Ирана. Однако выстроенные отношения со ста-
рыми партнерами — Индией, Алжиром, Венесуэлой, Вьетна-
мом и Китаем — позволяют полагать, что экспортные пер-
спективы у российского оружия все же имеются. Иван Сафронов-мл.

Танк Т-90С — экспортный вариант Т-90, уже имеет и более современную модификацию — Т-90МС, оснащенную новой 125-миллиметровой пушкой  

и новой системой управления огнем «Калина»
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