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НОВОСТИ

Упрощенный перевод 
продолжается
С 11 ноября 2010 года по 11 ноября 2011 
года совместные выездные приемы 
документов состоялись в 589 населен-
ных пунктах, 53 муниципальных райо-
нах республики. Граждане сдали 12303 
пакета документов на государствен-
ную регистрацию прав на недвижимое 
имущество и сделок с ним. В среднем 
по республике принимается 15-20 па-
кетов документов на государственную 
регистрацию прав на ранее учтенные 
земельные участки по упрощенной 
системе. Во многих населенных пунк-
тах, где организованы выездные при-
емы документов на государственную 
регистрацию от граждан, отсутствуют 
пункты отделения Сбербанка России 
по приему государственной пошлины. 
По этому выявляется наличие данных 
пунктов оплаты платежей в близлежа-
щих населенных пунктах, в которых 
гражданами заранее оплачивается го-
сударственная пошлина.  

Учет земельных ресурсов
Концепция земельных и имуществен-
ных отношений предусматривает ре-
шение проблемы недостаточной раз-
витости рынка земли на территории 
региона. Правовой статус практически 

95% всех земель Башкортостана опре-
делен нечетко, что приводит к умень-
шению инвестиционной привлека-
тельности. Для полноценного вовлече-
ния в хозяйственный оборот эти земли 
нуждаются в более полном правовом 
обеспечении, учитывающем различ-
ные потребительские свойства, осо-
бый правовой статус и хозяйственный 
режим этих земель. Еще одна задача 
— усиление муниципального земель-
ного контроля. Практика показывает, 
что его ослабление влечет за собой 
рост числа земельных правонаруше-
ний. Кроме того, предстоит провести 
масштабный мониторинг правовых 
актов органов местного самоуправле-
ния по земельным вопросам. Парал-
лельно будет создано единое информа-
ционное поле, в том числе инфраструк-
тура пространственных данных в виде 
электронных топографических карт и 
электронных планов территории рес-
публики Башкортостан.

Земельные участки: 
на продажу
Наибольший объем сосредоточен на 
предложении участков площадью от 
15 до 20 соток, что составляет 46%. 
Также на рынке отмечается большой 
объем предложения участков от 10 до 

15 соток — 27%. Предложение участ-
ков более 20 соток и менее 10 соток 
минимально на рынке — 13% и 14% 
соответственно.

На сегодняшний день в основ-
ной части поселков подведены все 
коммуникации. Т.е. на рынке боль-
шая часть предложения земельных 
участков сосредоточена в местах с 
коммуникациями, проходящими в 
ближайшем расположении. Реже — с 
подведенными на участок коммуни-
кациями.  Участки без коммуникаций 
встречаются крайне редко: в садовых 
товариществах, в незаселенных но-
вых поселках, где проведение комму-
никаций планируется в ближайшее 
время.

Наиболее хорошая ситуация с 
электроэнергией: лишь в 1% предло-
жений нет централизованной элект-
роэнергии. Тогда как ситуация с цент-
рализованным газо- и водоснабжени-
ем удовлетворительная. В 16% предло-
жений нет централизованного газос-
набжения, в 34% нет централизован-
ного водоснабжения.

В целом на рынке земельных 
участков в 2011 г. наблюдается стагна-
ция в ценовой ситуации. Не приходит-
ся говорить о тенденции к росту, сни-
жение также не отмечается. ■

Заместитель руководителя Управления Федеральной службы госу�
дарственной регистрации, кадастра и картографии по Республике 
Башкортостан Ригина Фахретдинова: «В регионе проходят выездные 
приемы документов на государственную регистрацию прав и государс-
твенный кадастровый учет недвижимости».

Земельный 
вопрос

Значимость мероп-
риятий по выездно-
му приему граждан 
определяется тем, 
что жителям отда-
ленных населенных 
пунктов республи-
ки, в которых от-
сутствуют квали-
фицированные  спе-
циалисты в облас-
ти права, даны кон-
сультации и разъяс-
нения действующе-
го законодательс-
тва. 
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Лишь такой рост продемонстрировал рынок загород-
ной недвижимости Уфы за третий квартал 2011 года. 
Между тем произошло увеличение предложений по 
коттеджам и домам площадью до 250 кв.м. Это резуль-
тат роста количества таких объектов в организован-
ных коттеджных поселках. Источник: АН United Regions ■

Источник: САН «Эксперт»

КОЛИЧЕСТВО КВАРТИР В ПРЕДЛОЖЕНИИ 
СТРОЯЩЕГОСЯ ЖИЛЬЯ НА НАЧАЛО НОЯБРЯ 2011 ГОДА

601 144 — общее количество зарегистрированных прав, 
ограничений (обременений) прав на недвижимое имущест-
во и сделок с ним в Башкортостане на ноябрь 2011 года. ■

Источник: Управление Росреестра по Республике Башкортостан

СТРУКТУРА ПРАВ НА НЕДВИЖИМОСТЬ В РЕГИОНЕ 
ЗА 11 МЕСЯЦЕВ 2011 ГОДА

На 6,6%  выросла в 2011 году себестоимость строи-
тельства квадратного метра по сравнению с 2010 годом. 
Причина – устойчивый рост цен на стройматериалы. Их 
стоимость выросла с начала года на 22,8%. ■

1,1%

РОСТ СТОИМОСТИ СТРОИТЕЛЬНЫХ МАТЕРИАЛОВ 
В 2011 ГОДУ

Источник: Союз инженеров-сметчиков России 

40,714 тыс. руб. — средняя цена квадратного мет-
ра в Уфе. При этом структура предложения на рынке недви-
жимости поменялась. Общий объем жилого фонда, выстав-
ленного на продажу в ноябре 2011 года, — 53 706 кв.м. Это на 
23,3% ниже, чем в октябре. Средний срок продажи ликвид-
ной строящейся квартиры в Уфе составляет не более 3 меся-
цев по мере выставления их на продажу застройщиками. ■

На 25% вырастет к концу 2011 года объем инвести-
ций россиян в недвижимость за пределами страны по 
сравнению прошлым годом. Эксперты отмечают, что 
большая часть российских частных инвесторов предпо-
читает не дожидаться одобрения займа от банка, а вкла-
дывает собственные средства. Доля ипотеки в общей 
массе покупок жилья за 2011 год уменьшилась с 50-60% 
до 30-40%. ■

ВЛОЖЕНИЯ РОССИЯН В ПОКУПКУ НЕДВИЖИМОСТИ 
ЗА ПРЕДЕЛАМИ РОССИИ

Источник: Агентство Gordon Rock 

СТРУКТУРА ПРЕДЛОЖЕНИЯ ЗАГОРОДНОЙ 
НЕДВИЖИМОСТИ ПО НАПРАВЛЕНИЯМ, %
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РЫНОЧНАЯ СИТУАЦИЯ

Недоступное 
доступно? 

Вопрос, что относить к дорогому элитному сегменту открыт, 
специалисты по-разному оценивают критерии и возможность 
отнесения жилья к элитному. Обычно речь идет о «домах 
повышенной комфортности» или просто тех, что расположены в 
центре города и имеют увеличенный метраж. Сегодня такое жилье 
покупают чаще, чем в кризисные годы, и есть тенденция повышения 
цен в связи с повышением спроса, отмечают участники рынка.

Что, где, когда  Подавляющая часть харак-
теристик элитного жилья — объективные 
факторы. Это использование качественных 
стройматериалов, избранность в отношении 

соседства, большие полезные площади (широкие коридоры 
и просторные холлы), небольшое количество квартир на 

этаже. Такие вещи, как удобный 
паркинг и наличие всех необходи-
мых коммуникаций, давно стали 
обыденностью. Уфимский рынок 
еще не дорос до ступени, когда сег-
ментация жилья стала четкой. Тер-

ЛИЛИЯ РАЯНОВА
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полного соответствия нужна тер-
ритория, в том числе защищающая 
от шума дорог и суеты. Учитывая, 
что большая часть жилья, которое 
позиционируется как «элитное», 
находится в центре города, гово-
рить о 100% соответствии нормам 
не приходится. В АН «Квартал» 
заявляют, что выражение «элит-
ный сегмент» для Уфы — это не 
то же самое, что элитный сегмент, 
например, в Москве. Те дома, что 
назывались элитными вчера, на 
сегодняшний день можно назы-
вать жильем бизнес-класса. Хотя 
технологии строительства не стоят 
на месте, качество жилья, следуя за 
требованиями покупателей, посто-
янно улучшается.

Новая тенденция на рынке 
элитного жилья — это стремление к 
обособленности, уход от центра го-
рода, ближе к лесу, рекам. Так счи-
тает заместитель генерального ди-
ректора по управлению стратеги-
ческими проектами Строительного 
треста № 3 Артур Урманцев. По его 
словам, требования к транспортной 
доступности остаются актуальны-
ми. В любом случае, элитное жилье 
в Уфе — это то, которое расположе-
но недалеко от исторического цент-
ра города. Учитывая, что строить 
там уже просто негде, то тенденция 
приобретения жилья в «зеленых 
районах»  усиливается.

Сами продавцы предпочитают 
называть такие дома «индивидуаль-
ными», «повышенной комфортнос-
ти», «суперкомфортными». Их, по 
подсчетам АН «Эксперт», не более 
150 на весь город. В Уфе такое жилье 
занимает верхнюю ценовую план-
ку, не менее 60 тыс. руб. за квадрат-
ный метр. По сравнению с соседни-
ми регионами, той же Казанью, где 
цены на похожий сегмент начина-
ются от 85 тыс. руб. за квадратный 
метр, квартиру в Уфе купить проще. 

С кого спросить  Сегмент элитной 
недвижимости всегда был отделен-
ным от общего рынка жилой не-
движимости. И если раньше пред-
ложение удовлетворяло спрос, 
то сегодня ситуация изменилась. 
Говорить о том, что пропорции в 
структуре рынка резко измени-
лись, нельзя, но отступивший кри-
зис возвращает покупателям же-

лание не просто покупать жилье, 
а приобретать недвижимость, ко-
торая возводится по высоким стан-
дартам. К тому же часто подобные 
квартиры рассматриваются с точ-
ки зрения инвестиций. 

По данным Городской Базы Не-
движимости (ГБН),  площади элит-
ных квартир — до 180 кв.м одно-
уровневые и до 400 кв.м — двухуров-
невые и пентхаусы. Но в элитных 
домах есть и квартиры небольшой 
площади, как правило, это одноком-
натные свободных планировок. Сто-
имость квадратного метра в них не-
сколько ниже, так как на рынке есть 
аналоги, отмечают специалисты Се-
ти АН «Эксперт». Это квартиры с 
небольшой площадью, улучшенной 
планировки, которые уступают 
«элитке» лишь на несколько пунк-
тов. А вот квартир больших площа-
дей гораздо меньше, поэтому собс-
твенники свободны в ценообразова-
нии. Если владелец высоко ценит 
свой вариант, ремонт и окружение, 
то цена квадратного метра в таких 
квартирах превышает 100 тыс. руб. 
И покупатели находятся. 

Цены на элитное жилье растут 
— и тому есть несколько причин. 
Во-первых, в городе мало новостро-
ек. Те квартиры, что предлагаются 
сейчас, — это результат затянувше-
го строительства, которое началось 
еще в докризисные годы. Во всех 
районах города рост цен обусловлен 
повышением цен в домах в связи с 
переходом на более высокие стадии 
строительства. Редко — в результа-
те изменений структуры рынка, та-
ких как появление новых проектов. 
Соответственно, цены на такие 
квартиры однозначно являются вы-
сокими, если сравнивать со средней 
по уфимскому рынку. 

Во-вторых, на элитное жилье 
приходится всего 11% рынка, а цена 
в третьем квартале 2011 года пока-
зала рост в 4,7% по данным АН 
United Regions. При этом желаю-
щих качественно улучшить свои 
жилищные условия ждет сюрприз: 
почти полное отсутствие предложе-
ний. А значит, не избежать новых 
скачков цен.

Ждать и верить  Элитный сег-
мент меньше всего пострадал во 
время кризиса 2008–2009 годов. 

мин «элитное» не всегда подразу-
мевает наличие большинства кри-
териев, характеризующих этот тип 
жилья. Сам по себе дом не может 
быть «полностью» элитным, им 
может быть комплекс, так как для 
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НИКИТА ИГНАТЕНКО, 

АНАЛИТИК НЕЗАВИСИМОГО 

АНАЛИТИЧЕСКОГО АГЕНТСТВА 

«ИНВЕСТКАФЕ»:

Инвестиции в элитную 

недвижимость сейчас 

встречаются не так часто, 

но они могут применяться в 

несколько ином качестве, 

чем инвестиции в масс-мар-

кет. Если недвижимость 

сегмента масс-маркет более 

ликвидна, то есть ее проще 

сдать в аренду, а через 

несколько лет также 

достаточно просто 

продать при благоприятной 

рыночной конъюнктуре, то 

спрос на элитную недвижи-

мость на вторичном рынке 

несколько ограничен. 

Во-первых, высокие 

арендные ставки могут себе 

позволить обычно иност-

ранные наемные сотрудники 

высокой квалификации, за 

жилье которых платит сама 

компания. При этом 

предложение таких квартир 

сейчас достаточно большое, 

поэтому и получать ренту 

стабильно можно не всегда. 

Во-вторых, продать такую 

недвижимость на вторич-

ном рынке так же не просто. 

Однако элитную недвижи-

мость достаточно удобно 

использовать для сокрытия 

дохода и легализации 

средств. Дело в том, что 

довольно часто такая 

недвижимость может 

продаваться за несколько 

миллионов долларов, но по 

официальным документам 

проводится значительно 

дешевле. При этом через 

три года после продажи 

владелец не должен будет 

платить подоходный налог. 

На мой взгляд, такие 

«инвестиции» достаточно 

распространены.

РЫНОЧНАЯ СИТУАЦИЯ
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Объясняется это особым положе-
нием данного сектора: покупатель-
ская способность претендентов на 
«элитку» не претерпела каких-ли-
бо существенных изменений, а в 
некоторых случаях даже возросла: 
доллар подорожал, а рублевые це-
ны на квартиры в худшем случае 
остались без изменений, поэтому 
долларовый эквивалент цены ста-
новился более выгодным. И здесь 
не наблюдалось сколь-нибудь зна-
чимых скачков по спросу. 

Более того, если прежде элит-
ный сегмент не рассматривался с 
точки зрения инвестиций, то сегод-
ня покупатели подчас приобретают 
квартиру не для того, чтобы жить в 

ней, а чтобы продать ее после того, 
как дом будет сдан. По словам руко-
водителя отдела продаж Строитель-
ного треста №3 Светланы Заяц, на 
сегодняшний день стоимость квад-
ратного метра в ЖК GreenPark ко-
леблется от 65 до 85 тысяч рублей. 
Эксперт отмечает, что после завер-
шения строительства стоимость мет-
ра будет выше — до 100 тыс. руб. за 
квадратный метр. Период реализа-
ции и перепродажи такой квартиры 
может доходить до года, в то время 
как квартиры эконом-класса распро-
даются, как правило, за 1–2 месяца. 
Но в то же время и доходность здесь 
больше: от 30% и выше можно зара-
ботать через 1,5–2 года после ввода 
жилого объекта в эксплуатацию, ког-
да происходит его капитализация. 

Особое положение премиаль-
ных квартир не помешало им ока-
заться в общей тенденции: сокра-
щения предложений. Эксперты 
считают, что это отголосок 2009 го-
да, когда разрешений на строитель-
ство было выдано значительно 
меньше. Многие инвесторы и учас-
тники рынка тогда занимали выжи-
дательную позицию. 

Дефицит класса премиум  Ин-
терес со стороны покупателей к 
элитному жилью усилился. Дефи-
цит сопровождается медленным, 
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Во всех районах города 
рост цен обусловлен 
повышением цен в до�
мах в связи с переходом 
на более высокие стадии 
строительства. Редко — 
в результате изменений 
структуры рынка, таких 
как появление новых 
проектов.

Вопрос, что отно-
сить к дорогому 
элитному сегменту, 
открыт, специа-
листы по-разному 
оценивают крите-
рии возможности 
отнесения жилья к 
элитному

➝
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но уверенным ростом цен. Сегод-
ня в Уфе количество предложений 
элитного жилья сократилось, от-
мечают в АН «Квартал»: в настоя-
щее время на рынке представлено 
не более десяти новостроек (ЖК 
«Green Park», ЖК «Пушкин», ЖК 
«Старый Центр» и др.). Причем вы-
бор готовых квартир практически 
отсутствует. 

Генеральный директор Сети 
АН «Эксперт» Елена Андреева так-
же выделяет не более десятка элит-
ных новостроек: это дома в Центре, 
«Уфимский Арбат», ЖК «Купечес-
кий», «Пушкин», претендует на эли-
тарность «Уфимский Кремль», но-
востройка около Ледовой Арены, 
несколько домов в Зеленой Роще по 
улице Высотной и в микрорайоне 
«Южный». Все остальное — просто 
новостройки улучшенных планиро-
вок или обычные новые красивые 
дома, заключает эксперт. И заявля-
ет: «прогнозы сделать сложно, но 
пока ориентация застройщиков 
идет все-таки на массовый сегмент. 

Из-за предшествующих кризисных 
явлений, государственных про-
грамм субсидирования ипотеки,  ог-
раничивающих покупателей пло-
щадями и суммами, они снова воз-
вращаются  к планировкам эконом-
класса. Будем надеяться, что будут 
находиться креативные и смелые 
застройщики, делающие упор и на 
сегменте «элитки». Иначе цены на 
эти квартиры будут расти только из-
за их недостаточного количества». 

То, что цены на «элитку» рас-
тут, можно объяснить не только со-
кращением объема предложений. 
Одна из немаловажных причин — 
нестабильность мировой экономи-
ки, которую лихорадит уже не пер-
вый месяц. Недоверие к традицион-
ным финансовым схемам становит-
ся поводом обращаться к наименее 
рискованным вложениям, а к тако-
вым, безусловно, относятся вложе-
ния в недвижимость. 

Сейчас на рынке элитной не-
движимости Уфы сложилась уни-
кальная ситуация: из-за повышаю-

щегося спроса, с одной стороны, и 
усиливающегося дефицита предло-
жений, с другой, цены в данном 
сегменте растут такими же темпа-
ми, как и в других рыночных класте-
рах. Хотя ранее рост цен на жилье 
эконом-класса преобладал. 

На сегодняшний день в Уфе 
средняя стоимость квадратного 
метра в элитной новостройке со-
ставляет порядка 60–85 тыс. руб-
лей. Но уже к концу года она может 
подняться. Поэтому тем, кто сегод-
ня задумывается о приобретении 
элитного жилья, стоит поторопить-
ся, дабы не упустить возможностей.

«Элитка» может быть только в 
лучших районах, а в Уфе это центр, 
где нет места. Новые дома строятся 
чаще точечно, на месте сноса част-
ного сектора. Новые микрорайоны 
можно строить в основном на отши-
бе, и позиционировать как «элит-
ные» можно только лишь после со-
здания подходящей инфраструкту-
ры, на которую пока ни один из ин-
весторов не готов. ■
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В элитном поселке Зубово продается особняк 
или сдается в аренду на длительный срок с пра-

вом последующего выкупа.
Удобная планировка, качественный ремонт, полная 
мебелировка, современный комплект технического 
оснащения дома, гаража, приусадебного участка.

Площадь 520 кв.м, 15 соток земли, ландшафтный 
дизайн, беседка с мангалом, баня, огород 

с приподнятыми грядками, парник, мастерская 
с погребом – хранилищем, виноградник, фонтан.

Стоимость 35 млн рублей.

Тел. 8 917 425 95 20

ПРОДАЕТСЯ  ОСОБНЯК
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Загородные 
городки

В последние несколько лет среди жителей крупных городов 
наметилась тенденция перебираться на постоянное 
проживание за город. Разумеется, это касается в первую 
очередь обеспеченных граждан. Как себя сегодня чувствует 
рынок загородной недвижимости?
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Рынок покупателя  В развитых 
странах Запада и США пересе-
ление слоя хорошо зарабатыва-
ющих горожан за город происхо-
дило в 60-х годах прошлого века. 

У нас же программа «малоэтажная Россия» на федеральном уровне 
была принята лишь в 2007 году. Но справедливости ради надо заме-
тить, что в России индивидуальных домов строят много. Например, 
в регионе к началу 2011 года наметилась следующая тенденция: в 
структуре жилищного строительства стало преобладать индивиду-
альное жилье, оно составляет 77,9% от всего объема строительства.

Однако это не заслуга правительственных программ: строи-
тельство ведут либо обеспеченные и сверхобеспеченные граждане, 
либо сельские жители.

Сегодня в сфере ИЖС в Уфе и ее пригородах сформировалось 
несколько поселков, где отмечен наиболее высокий спрос: Дема, 8 
Марта, Михайловка, мкр. Сафроновский, Акбердино, Жилино, 
Зинино, Нагаево, Цветы Башкирии, Зубово, Нижегородка (Уфимс-
кого района), Чесноковка, Алексеевка, Акманай, Аэропорт, Лебя-
жий, Дуслык, Искино, Локотки, Максимовка, Миловка. Их характе-
ризует давно устоявшийся круг жителей, небольшая удаленность от 
центра Уфы, наличие жилищных кооперативов или ТСЖ, которые 
в организованном порядке решают некоторые коммунальные про-
блемы жителей.

Сейчас можно смело констатировать факт, что основной сезон 
покупок и продаж закончен. Тем не менее, в 2011 году он был более 
активен, чем в 2010 году. Как правило, состояние рынка недвижи-
мости, если говорить о страхах, опасениях и кризисных ожиданиях, 
характеризуют более всего два сегмента — элитная недвижимость 
и загородная. В типовом жилье это проявляется меньше, так как при 
любой экономической ситуации жить-то где-то надо. А вот загород-
ная недвижимость — объект далеко не первой необходимости, и 
покупают ее только когда отсутствуют внешние неблагоприятные 
обстоятельства.

В 2011 году такие покупки происходили, в отличие от предыду-
щих лет. Если сравнивать 2009 и 2010 годы, то тогда тенденция была 
обратная. Многие, поняв все плюсы и минусы загородного быта, 
пытались эти объекты продать, причем по завышенным ценам. 
Собственник формировал цену исходя не из спроса, а из произве-
денных затрат и желаемой прибыли. Покупателей по таким ценам 
не было, так как происходили кризисные явления. Это способство-
вало тому, что цена постепенно снижалась. В этом году спрос на за-
городное жилье появился, но покупатели, в отличие от продавцов, 
смотрят на цены более адекватно. Они не готовы переплачивать за 
коттедж для проживания в два или три раза больше, чем за аналогич-
ную по основной площади квартиру. Поэтому основной диапазон 
покупателей был в пределах 5 млн руб., если говорить о коттеджах в 
пригороде для постоянного проживания.

Почем домик  Предложения по загородному проживанию рассчи-
таны на обеспеченных людей, имеющих, помимо достаточного 
количества денег, еще и определенные требования к загородному 
дому и загородному образу жизни. Их можно сформулировать 
следующим образом: небольшая удаленность от города (не более 
30–35 км по хорошим дорогам); наличие коммунальных услуг (га-
зоснабжение, электроснабжение, вода); высокая степень готов-
ности дома и/или возможность заселения сразу после покупки; 
наличие службы безопасности, охранной сигнализации и ограж-
дений вокруг поселка; привлекательная окружающая среда (иде-
альный набор — лес и речка/озеро); престижность направлений.

ЛИЛИЯ РАЯНОВА
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В 2011 году на землю спрос был. И 
именно для застройки. Главное для лю-
дей — транспортная доступность и ком-
муникации, если они покупают ее для 
строительства коттеджа под постоян-
ное  проживание. И природа — если для 
отдыха выходного дня. 

По возможному способу и ком-
фортности использования объекты де-
лятся на дома площадью до 70 кв.м. с 
земельным участком до 8 соток (сюда 
входят дачи и недорогие дома эконом-
класса) и дома более 70 кв.м с участком 
более 8 соток. Это более комфортные 
объекты как для проживания, так и для 
отдыха бизнес-класса.

Среднее значение цены предло-
жения по всем домам, коттеджам, таун-
хаусам составило около 25 тыс.руб./
кв.м, стоимость предложений варьиру-
ется от 190 тыс. руб. (дачи в садовых то-
вариществах от 6 соток) до 27,5 млн руб. 

Средняя стоимость сотки земли 
в собственность под ИЖС в поселках 
класса А — 50 тыс. руб. Средняя стои-
мость в республике — 24,4 тыс. руб./
кв.м. Рост с начала 2011 года составил 
4,65%.

Средние цены квадратного метра 
объектов эконом-класса выше средней 
цены объектов бизнес-класса также в 
силу того, что в пригороде Уфы дома и 
коттеджи застраиваются на земельных 
участках средних размеров около 10 
соток. Поэтому доля цены земли явля-
ется определяющей в эконом-сегменте. 
А в сегменте бизнес-класса стоимость 
объекта, как правило, несколько завы-
шена и определяется собственником 
субъективно исходя их личных пред-
почтений и затрат. В силу больших пло-
щадей таких объектов, полностью 
включаемых в продаваемую площадь, 
но представляющих большую долю тех-
нических помещений, средняя цена их 
ниже, чем в эконом-сегменте аналогич-
ного класса.

При этом общая цена объектов 
пригорода Уфы значительно выше в 
силу иного назначения — постоянного 

проживания, а также в силу наличия 
инфраструктуры.

Все готово  В последнее время, по 
словам девелоперов, в коттеджных по-
селках вновь обретают популярность 
дома «под ключ» либо дома высокой 
степени готовности. И тому есть при-
чины. «Строительство загородного 
дома задача непростая, — объясняет 
руководитель отдела продаж ГК «Жи-
лой Квартал» Эльза Шагабутдинова, 
— и требует больших затрат. Цена на 
дом зависит от многих факторов, и 
разбег может достигать нескольких 
сотен тысяч рублей и даже миллионов. 
Во-первых, это зависит от квадрату-
ры дома, во-вторых, от материалов, 
из которых он будет строиться, а так-
же от архитектурных особенностей 
проекта, от наличия коммуникаций и 
т.д. Если судить по нашим ценам, то в 
среднем за квадратный метр (без уче-
та стоимости земельного участка) она 
составит около 22-23 тыс. за кв.м, это 
дом из красного кирпича, с отделкой 
под «чистовую» и со всеми коммуни-
кациями. Стоимость земельного учас-
тка зависит и от месторасположения».

Во время кризиса планы у многих 
застройщиков поменялись, и они в ка-
честве антикризисной меры продавали 
участки в поселках без подряда. Для 
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Средние цены квадрат�
ного метра объектов 
эконом�класса выше 
средней цены объектов 
бизнес�класса также в 
силу того, что в пригоро�
де Уфы дома и коттеджи 
застраиваются на зе�
мельных участках сред�
них размеров около 10 
соток.
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большинства продажа земли без подря-
да была отступлением от концепции. И 
поскольку в некоторых из них землю 
по-прежнему распродают, это свиде-
тельствует о том, что у загородных за-
стройщиков хорошие времена еще не 
настали.

Но спрос появится в любом слу-
чае, как и предложение. Хотя бы пото-
му, что Уфа застраивается за пределы 
рек. Например, строительство объезд-
ной дороги в Затоне сделает и прожива-
ние в частном секторе удобнее, и улицу 
Ахметова разгрузит от постоянных 
пробок. Сейчас активно застраивается 
Южное направление, Демское, Затонс-
кое. Но основным фактором, который 
может серьезно сдержать этот процесс, 
является ограниченная пропускная 
способность мостов и дорог. Сейчас, 
помимо  цены и наличия иной инфра-
структуры, это основной фактор, дела-
ющий проживание  в ближайшем при-
городе сложным. Второй фактор — это 
строительство инфраструктуры в по-
селках. В ближайшие полгода роста цен 
ожидать не стоит, так как это внесезо-
нье. Чем сложнее будет зима, тем позже 
начнется сезон покупок — март, апрель. 
Но самые активные движения загород-
ный сегмент показывает летом — когда 
удобно ездить, выбирать, когда у про-
давцов позитивные ожидания относи-
тельно рынка, и они удерживают цены. 
Но пока цены в загородном сегменте не 
столь низки для многих покупателей. 
Поэтому особого роста не стоит ждать и 
в следующем году. «Рост коснется на-
иболее популярных мест с ограничен-
ным предложением при условии  благо-
приятной экономической ситуации и 
составит не более 5–6 %, что, по боль-
шому счету, значительно ниже даже 
инфляции — объясняет генеральный 
директор Сети АН «Эксперт» Елена 
Андреева. 

Текущее развитие рынка загород-
ной недвижимости позволяет говорить 
о формировании нового его витка. С 
одной стороны, застройщики начина-
ют генерировать новые идеи, появля-
ются новые проекты. С другой стороны, 
наблюдается стабильный рост сектора 
индивидуального жилищного строи-
тельства. Стоит заметить, что именно в 
индивидуальном жилищном строитель-
стве ожидания от загородной жизни 
оправдываются на все 100%, ведь чело-
век рассчитывает только на себя и трез-
во оценивает имеющиеся условия. ■

➝

Строительство ведут 
либо обеспеченные и свер-
хобеспеченные граждане, 
либо сельские жители
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Первоначальный 
взнос в «метрах»

Пару лет назад, когда ситуация с новостройками в городе и регионе 
в целом была иной и предложение удовлетворяло спрос, вариант 
расплатиться за приобретаемую недвижимость вторичным 
жильем был актуальным. Но сегодня, когда строящихся объектов 
мало, а готового жилья и вовсе недобор, можно ли отдать 
вторичное жилье в качестве оплаты при покупке квартиры? 
Мы решили провести мониторинг рынка жилой недвижимости, 
чтобы понять, насколько возможно сейчас использовать 
имеющееся жилье и приобрести квадратные метры в новом доме. 

Призрачные шансы  
В качестве первона-
чального взноса я 
предлагала застрой-
щикам свою кварти-

ру. Это однокомнатное жилье, 
но в центре города, в старом до-
ме типичной планировки. Что-
бы понять, является ли она при-
влекательной в качестве перво-
начального взноса, я обзвонила 
более десятка уфимских компа-
ний, продающих новостройки. 
И вот каковы итоги. 

Почти половина застрой-
щиков, скорее даже подавляю-
щее большинство, не интересу-
ются вторичным жильем в ка-
честве первоначального взноса 
для покупки новой квартиры. К 
ним относятся Строительное уп-
равление №10 (достаточно боль-
шой выбор квартир по всему го-
роду), «Жилстройинвест» (ж/к «Айгуль» и «Олимп»), «Строи-
тель» (дома на улице Достоевского, улице Гоголя, Пушкина, 
Менделеева и пр.), «Центр недвижимости» (ж/к «ЮЛ-АЙ»). 

Есть группа компаний, которые можно отнести к «золотой 
середине». Они не занимаются реализацией вторичного жилья 
самостоятельно, но готовы активно способствовать тому, чтобы 
клиенты работали с ними через несколько агентств недвижимос-
ти. Например, менеджер отдела продаж жилого комплекса «Пуш-
кин» помог с выбором подходящей квартиры в доме «Онегин», а 
на вопрос о том, могу ли я частично рассчитаться вторичным жи-
льем, ответил, что их компания подобные услуги не оказывает, но 
они с удовольствием посоветуют мне проверенное агентство не-
движимости. Он уверил меня, что моя старая квартира будет 
продана быстро и по рыночной стоимости. На вопрос, в чем со-
стоит помощь компании-продавца, менеджер ответил, что они 
позвонят специалистам по недвижимости и попросят тех поторо-
питься. На каких условиях это будет происходить, я узнала позже. 
Стоимость подобных услуг несколько агентств недвижимости 

ЛИЛИЯ РАЯНОВА

ФОТО КИМЕРЛИНГ МАКСИМ 

оценили от 10 и до 25 тысяч рублей. А 
это 0,5-2% от стоимости квартиры. 

Мне затруднились ответить, мо-
гу ли я зарезервировать квартиру на 
время, пока специалисты ищут поку-
пателей и готовят документ. Как вари-
ант — есть возможность внести пер-
воначальный взнос, но он не должен 
быть меньше 30% от стоимости приоб-
ретаемого жилья. А для того чтобы 
сделка не затормозила покупку, мне 
дали совет не устанавливать слишком 
высокую цену на квартиру. Точную 
цену моей квартиры назвать затруд-
нились, но пообещали, что она не бу-
дет ниже среднерыночной. 

Кстати, среди агентств недвижи-
мости, которые предлагали застрой-
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щики, часто встречались одни и те же 
конторы. Это может быть совпадени-
ем, но есть шанс, что некоторые агент-
ства целенаправленно занимаются 
подобными сделками.

Возможности и их начинка  В компа-
нии «Автоградстрой» (ж/к «Айгуль») 
готовы обсуждать вопрос оплаты 
вторичным жильем, но предупреди-
ли сразу, что стоимость продаваемой 
квартиры будет ниже, чем в целом по 
рынку. Уточнений по цифрам не пос-
ледовало, мне сообщили лишь, что 
«каждый случай рассматривается 
индивидуально». На вопрос, почему 
компания неохотно идет на подоб-
ные сделки, мне ответили, что обыч-
но начинаются «споры о стоимости».

Сначала интересным мне пока-
зался вариант, который предлагали в 
ГУП «Фонд жилищного строительства 
Республики Башкортостан». Эта орга-
низация является крупным застройщи-
ком на рынке строительства жилья в 
республике. В отделе продаж меня сна-
чала обрадовали, сказав, что схема по 
расчету вторичным жильем у них явля-
ется обкатанной. Но готовых квартир 
на продажу не оказалось вовсе. Мне 
понравился жилой дом «Ласточка», ко-
торый будет сдан в следующем году. 
Однокомнатные квартиры проданы, а 
вот среди двухкомнатных еще можно 
выбрать. Компания готова взять на себя 
работу по продаже квартиры, такая ус-
луга обойдется мне в  10 тыс. рублей. В 
ходе беседы выяснилось, что еще 2 ты-
сячи рублей придется отдать оценщи-
кам. Для того чтобы схема приема вто-
ричного жилья в счет оплаты приобре-
таемого работала, в компании функци-
онирует специальный отдел. Но высе-
литься из своей квартиры мне придется 
в течение двух месяцев. Если это невоз-
можно, то придется раскошелиться и 
сделать первоначальный взнос не ме-
нее 30% от стоимости новой площади. 

Среди застройщиков есть и та-
кие, кто весьма охотно принимает к 
оплате вторичное жилье. Некоторые 
из них специально создают в компа-
ниях специальные отделы, которые 
берут на себя работу риэлторов. Схе-
ма работы оказалась примерно одина-
ковой. Представитель застройщика 
оценивать квартиру, и эта сумма, если 
она устраивает покупателя, становит-
ся первоначальным взносом за новое 
жилье. Но здесь нужно учесть тот 

факт, что оценочная стоимость ока-
жется однозначно ниже рыночной, в 
среднем процентов на 5. За мою квар-
тиру стоимостью около 2 млн рублей 
мне предложили 1870 тыс. рублей. 

Я была готова ехать смотреть 
квартиру от известного застройщика. 
Но здесь снова всплыл тот самый под-
вох, что и с вариантом ранее, — при-
дется выехать из занимаемой кварти-
ры, а заехать в новую получится не 
раньше, чем через год-два. Например, 
новостройку в элитном жилом комп-
лексе «Уфимский Кремль» приобрети 
можно именно по нашей схеме. Если 
выезжать из квартиры не хочется, при-
дется заплатить первоначальный взнос 
— 50% от стоимости. Возможность 
вернуть разницу есть, а вот о правах 
собственности рассказать затрудни-
лись, сославшись на то, что это обсуж-
дается с юристами на стадии сделки. 

Новостроек на рынке очень ма-
ло, и продавцы недвижимости свобод-
ны в выборе покупателя. Разумеется, 
подавляющее большинство предпочи-
тает наличные. Отмечу, что во всех 
районах города наблюдается рост цен, 
и он обусловлен переходом на более 
высокие стадии строительства. В тре-
тьем квартале 2011 года, несмотря на 
летний сезон и традиционный сезон 
отпусков, спад покупательской актив-
ности не последовал.

Заход с тыла  Агентства недвижи-
мости, помимо тех, кто аккредито-
ван от застройщиков на подобные 
сделки, вторичное жилье в качестве 
оплаты за новое принимают край-
не неохотно. Альтернативой сразу 
же поступают предложения продать 
имеющуюся площадь и лишь затем 
подобрать новостройку. Например, 
агентства недвижимости «Доступное 
жилье, «Жилищная инициатива» и 

Rain Group отказались обсуждать ва-
риант с «вторичкой» сразу. Сначала я 
решила, что это связано с отсутстви-
ем новостроек, но потом поняла, что 
это скорее тактика компании. Пото-
му что обратившись в «Ипотечное 
бюро Камилы Фазлыевой», нашла 
сразу два идеальных для меня вари-
анта. Это две новые квартиры, обе – 
в центре, небольшие, в новых домах, 
сданы. В бюро сделками с вторичным 
жильем занимается специальный от-
дел, стоимость услуг составляет 2% от 
стоимости продажи квартиры. Эта 
сумма должна быть не менее 25 тыс. 
рублей и не более 50 тыс. рублей. 

Подводя итоги этого исследова-
ния рынка, я сделала вывод, что среди 
застройщиков сейчас нет тенденции 
принимать вторичное жилье в качестве 
взноса за новые квартиры. Готового 
жилья катастрофически мало, оставше-
еся на рынке и еще не купленное — это 
либо квартиры с большой площадью, 
либо жилая площадь с явными «минуса-
ми» — тому, кто привык жить в центре 
города, переехать и обжиться в отдален-
ном районе вроде Демы или Черников-
ки будет сложно. Я общалась с предста-
вителями 20 компаний-застройщиков, 
и лишь пять из них готовы обсуждать 
вариант оплаты с помощью вторичного 
жилья. Остальные либо сразу отказыва-
ют, мотивируя свой ответ тем, что гото-
вое жилье прекрасно «уходит» за на-
личный расчет. Либо отправляют поку-
пателя в агентства недвижимости, где 
риэлторы диктуют свои условия сделок. 

Отмечу, что даже те, кто готов 
обсуждать возможность принять вто-
ричное жилье в качестве взноса за 
новые квартиры, в единичных случаях 
предлагают готовые квартиры. Сдел-
ки возможны лишь тогда, когда новое 
жилье еще строится. Подождать при-
дется минимум год. ■

Динамика изменения средней стоимости 1 кв.м. вторичной жилой недвижимости

январь – сентябрь 2011 г.

48,00

47,00

46,00

45,00

44,00

43,00

42,00

41,00

40,00

               январь       февраль       март       апрель       май       июнь       июль       август       сентябрь



18

ЖИЛОЙ ДОМ | НОЯБРЬ 2011

АЛЕКСАНДР БУРЦЕВ

ДИЗАЙНЕР:

В последнее время взор ди-
зайнеров обращен к мас-
терам по росписи, аэро-
графии и художественной 
лепке декоративных сте-

Декоративные 
настенные покрытия

ВНУТРЕННИЙ МИР

Работа дизайнера интерьеров в первую 
очередь связана с выбором различных 
материалов. Мне нравится использовать 
необычные покрытия для стен и искать 
новинки на данном «рынке».

МАРИНА КОРОЙ

РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА 

МАРКЕТИНГА

ООО «ДОМ ДЕКОРА:

На сегодняшний день рынок 
отделочных материалов 
очень разнообразен. Одна-
ко все чаще люди отдают 
предпочтение декоратив-

ным штукатуркам — очень 
изысканным, практичным 
и, вопреки сложившимся 
стереотипам, весьма недо-
рогим покрытиям. Их осо-
бенность — это неповто-
римость стиля нанесения, 
обусловленная ручной рабо-
той, которая высоко цени-
лась с древнейших времен, 

и именно от сложности ра-
боты мастера зависит 
окончательная стоимость 
отделки. Настоящую рос-
кошь интерьеру можно по-
дарить с помощью рельеф-
ных панно — одного из ви-
дов скульптуры, позволяю-
щего создавать эксклюзив-
ные объемные картины на 

стенах. В сочетании с под-
светкой, подчеркивающей 
рельеф, такие панно спо-
собны создавать просто 
сказочные интерьерные ре-
шения. Что не менее важ-
но, декоративные штука-
турки экологичны и безо-
пасны, подходят для любых 
типов помещений. 
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новых покрытий. 
Благодаря хороше-
му мастеру можно 
воплотить в жизнь 
любую эксклюзив-
ную выдумку дизай-
нера или заказчика. 
Для создания инте-

ресного интерьера 
часто используют-
ся не только новин-
ки, но и вносятся 
новые веяния в ста-
рые приемы роспи-
си стен, такие как 
аэрография. Это 

позволяет оста-
вить на стене свой 
авторский рисунок 
или узор. 
Придумывать что-
то необычное и воп-
лощать это в жизнь 
также можно благо-

даря лепке на сте-
нах. Лепка отлича-
ется от аэрографии 
тем, что придуман-
ный рисунок может 
быть еще и рельеф-
ным и более реалис-
тичным. Все дела-

ется руками и в ре-
зультате смотрит-
ся очень роскошно и 
необыкновенно кра-
сиво. 
Мы живем в стре-
мительно развиваю-
щемся мире и долж-

ны использовать 
все возможности и 
идти в ногу с новей-
шими технологиями 
в области обуст-
ройства и декори-
рования домов и 
квартир.

АЗАТ КАГИРОВ

СТУДИЯ ТВОРЧЕСТВА 

«ТОЧКА ЦВЕТА»:

Меня очень радует тот 
факт, что сегодня все ча-
ще люди для декора стен 
приглашают профессио-
нальных художников и 
мастеров, тем  самым га-

рантируя рукотворность 
и эксклюзивность работ. 
Художественными рабо-
тами можно решать и 
визуальные задачи ин-
терьера. Например, за 
счет панорамной росписи 
можно расширить про-
странство маленькой 
комнаты, а за счет деко-

ративного рельефа мож-
но эффектно обыграть 
узенький коридор. Так же 
здорово в сочетании с 
зеркалами  можно созда-
вать росписи обманки. 
Все остальное зависит 
от фантазии художника 
и его заказчика. И рукот-
ворные стены всегда хра-

нят частичку  души ху-
дожника который вопло-
щал их в жизнь.
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Существует понятие «сов-
ременный стиль в интерье-
ре», а также понятие 
«модный цвет в интерье-
ре». Если вспомнить исто-
рию интерьера, то можно 
отметить, что каждому 
времени соответствует 
свой стиль и цвет. Модным 
цветом этого сезона явля-
ется фиолетовый, в нем 
есть множество тонов и 
оттенков — пурпурный, 
лиловый, бледно-сиреневый, 
красно-фиолетовый, все 
они дают возможность вы-
полнить всевозможные ва-
рианты дизайна интерье-
ра. Изысканный бирюзовый 
цвет — фаворит этого го-
да. Его можно использо-

Цвет в интерьере
ВНУТРЕННИЙ МИР

В ТВК «Радуга-Экспо» прошел мастер-
класс известного московского дизайнера 
Елены Теплицкой. Она владелица 
собственной студии и бренда Teplitskaya 
Design, мастер интерьеров и авторской 
одежды, известная телеведущая, которая 
знакома многим по передачам 
«Квартирный вопрос», «Бездонные 
антресоли» и «Цветная революция».

ЕЛЕНА ТЕПЛИЦКАЯ

МАСТЕР ИНТЕРЬЕРОВ, 

ТЕЛЕВЕДУЩАЯ
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ВНУТРЕННИЙ МИР

вать в оформлении спальни, 
ванной и детской комнаты, 
кухни и гостиной. На пике 
модных тенденций находит-
ся пастельно-голубой цвет в 
сочетании с тепло-розовым. 
Ноу-хау в интерьере — цвет 
«экрю», классический кремо-
вый оттенок с нежной но-
той желтизны. Теплый тон 
этого оттенка добавляет 
интерьеру обаяние и делает 
его более уютным. Оттенки 
молодого зеленого яблока по-
прежнему актуальны. Еще 
одна модная тенденция в 
дизайне интерьера — гор-
чичный цвет в сочетании с 
цветом «экрю». 
При обустройстве помеще-
ния необходимо прислуши-

ваться к советам дизайне-
ров и полагаться на собс-
твенный вкус. Мне нравит-
ся, что в ТВК «Радуга-Экс-
по» профессиональные ди-
зайнеры и декораторы бес-
платно консультируют за-
интересованных людей в 
выборе цвета. Прислушива-
ясь к советам специалистов, 
всегда базируйте интерьер 
на своем личном представ-
лении об уюте, продумывай-
те общую картинку поме-
щения и сочетание выбран-
ных оттенков в целом. 
Для рабочей комнаты иде-
ально подходят пастельные 
тона. Зелено-желтый, би-
рюзовый, голубой, серый 
стимулируют мыслитель-

ные процессы. Кроме этого, 
в интерьере рабочей зоны 
обязательно должны при-
сутствовать яркие элемен-
ты. Если вокруг только пас-
тельные тона, это скучно, 
и у человека возникает чувс-
тво дискомфорта и быст-
рой утомляемости. Яркие 
аксессуары и мелкие элемен-
ты обязательны для рабо-
чей комнаты. Для жилой 
комнаты подойдут оттен-
ки молодого зеленого ябло-
ка, холодный лимонный, 
цвет слоновой кости. Лучше 
если в комнате будет два 
оттенка одного цвета, раз-
ного по насыщенности. Ос-
новной цвет должен быть 
сдержанным и нейтраль-

ным. А дополнительный, на-
оборот, может быть до-
статочно агрессивным: на-
пример, яркий синий диван в 
сочетании с более спокой-
ными по цвету предметами 
интерьера, или розовые 
кресла на фоне светлых то-
нов. 
В ТВК «Радуга-Экспо» пред-
ставлен отличный выбор 
товаров для дома. Здесь 
можно не только подобрать 
цвет для интерьера, но и 
приобрести все необходи-
мое для строительства и 
обустройства дома. Уют-
ная атмосфера, кафе и зоны 
для отдыха делают процесс 
нахождения в комплексе 
очень приятным. Радует, 

что в одном месте пред-
ставлены роскошные това-
ры ведущих мировых брен-
дов! Акция «Субботний ди-
зайнер», когда каждый посе-
титель торгового комплек-
са может воспользоваться 
бесплатными услугами ар-
хитектора, дизайнера и де-
коратора — это благород-
ное дело для ваших 
покупателей!Здесь много 
интересных товаров для 
дома! Обязательно заеду 
сюда перед отъездом.  «Ра-
дуга-Экспо» — это уникаль-
ное место, соединяющее в 
себе масштабные про-
странства с эксклюзивны-
ми товарами, выставками и 
мастер-классами! 

Е.Т.: Зелено-желтый, 
бирюзовый, голубой, 
серый стимулируют 
мыслительные 
процессы

Е.Т.: Для жилой 
комнаты подойдут 
оттенки молодого 
зеленого яблока, 
холодный лимонный, 
цвет слоновой кости

Е.Т.: Лучше если 
в комнате будет два 
оттенка одного цвета, 
разного по 
насыщенности. 
Основной цвет должен 
быть сдержанным 
и нейтральным
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АДРЕСА

Где взять «Жилой дом»

Комитет по строительству и архитектуре РБ                                                                                  ул.Советская, 18

Управление федеральной службы государственной регистрации кадастра  ул.К.Маркса, 56,

и  картографии по РБ (Регпалата)                                                                                                                                              ул.50 лет СССР, 30/5

Фонд Жилищного строительства                                                                       ул.Ленина, 5/3

МУП ИСК г.Уфы                                                                                       ул.Революционная, 26

Строительный трест №3                                                                                                        пр.Октября, 10

ЗАО «Башкирский инвестиционный дом»                                                                           ул.Рабкоров, 2

СК «Жилстройинвест»                                                                  ул.Ленина, 99

ЖК «Уфимский Кремль»                                                             ул.Коммунистическая, 80, оф.225

ЖК «Купеческий»                                                                          ул.Окт.Революции, 40

СК «Жилой Квартал»                                                                         ул.З.Биишевой, 4

СК «Юнистрой»                                                                        ул.Российская, 33/4

СУ-10                                                       ул.Революционная, 34/1

СК «Строй Эксперт»                                                                                            ул.Ленина, 70

СК «СтройВертикаль»                                                                                                 ул.Менделеева, 129

АГЕНТСТВА НЕДВИЖИМОСТИ

АН «Эксперт»                                                                                       пр.Октября, 11

АН «Квартал»                                                                                  пр.Октября, 126/6

АН «Мир Недвижимости»                                                                                    ул.Окт. Революции, 9

АН «САН»                                                                                         ул.Ленина, 60, ул.Ленина, 104

КА United Regions                                                                            ул.Запотоцкого, 10

РЕСТОРАНЫ И КАФЕ

Суши-бар «Сакура»                                                                                                     пр.Октября, 115

Ресторан Gёdza                                                                                       ул.Свердлова, 90

Ресторан «Шиколат»                                                                          ул.50 лет октября, 9

Эспрессо-бар «Милли»                                                                         ул.Ленина, 84

Ресторан La Ruche                                                                           ул.К.Маркса, 20

Ресторан «Щепка»                                                                                       ул.Рихарда Зорге, 64 

Steak House&Pub «Шерлок Холмс»                                                                 ул.Чернышевского, 75

СТУДИИ ДИЗАЙНА

Дизайн-студия «Декор Интерьера»                                                                     ул.К.Маркса, 30

Студия дизайна «Деметра»                                                                                       ул.Комсомольская, 1/1

МЕБЕЛЬНЫЕ САЛОНЫ

Мебельный салон «Мебель Черноземья»                                                                                 ул.Новомостовая, 8

ТД «Арета»                                                                                            ул.Б.Гражданская, 2

ТВК «Радуга Экспо»                                                                                        Индустриальное шоссе, 44/1

ТВК «Аркаим Экспо»                                                                                     ул.Менделеева, 21

Салон «Альфа Керамик»                                                                                     ул.Российская, 102

Мебельный салон «Миасс Мебель»                                                                                        ул.Цюрупы, 75

Строительный рынок                                                                          ул.Кировоградская, 33

АВТОСАЛОНЫ

«АвтоПремьер»                                                                           Индустриальное шоссе, 48

«Арт-Моторс»                                                                          пр.Салавата Юлаева, 60

«Тойота Центр Уфа»                                                                пр.Салавата Юлаева, 24

«Автоцентр Керг Уфа»                                                                   пр.Салавата Юлаева, 32

«Автопремьер-М»                                                                                                 ул.Адм. Макарова, 28

ФИТНЕСЫ

Фитнес-центр Mendeleeff                                                                                                  ул.Менделеева, 137

Фитнес-центр Koroleff                                                                                                           ул.Королева, 14
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