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На консилиум, состоявшийся 13 апреля, собра‑
лись директор филиала «Самарский» «Балтин‑
вестбанка» Артем Маслов, советник председа‑
теля правления «Элкабанка» Олег Раджабов, 
генеральный директор филиала Банка Сосьете 
Женераль Восток в г. Самара Константин Бал‑
дуев, начальник службы по работе с клиента‑
ми Самарского регионального филиала «Рос‑
сельхозбанка» Илдар Тренгулов, заместитель 
председателя правления «Первобанка» Денис 
Хадеев. Вела встречу выпускающий редактор 
«ъ‑Finance» Наталья Кудряшова.

Наталья Кудряшова. Стоит ли вообще рас‑
сматривать сегодня банковские продукты в ка‑
честве инструментов инвестирования? Насколь‑
ко изменилась их роль в кризисный и посткри‑
зисный периоды?

а р т е м м а с л о в . 
В кризисный 2009 год 
банковский вклад яв‑
лялся практически един‑
ственным инструментом 
инвестирования, кото‑
рый, с учетом эффектив‑
но функционирующей 
системы страхования 
вкладов, имел достаточ‑
но высокий уровень до‑
ходности. Он оставался 

высоким в связи с острой потребностью в сред‑
ствах со стороны банковской системы. Не сто‑
ит забывать про внешний фон: нестабильность 
практически на всех рынках — и в финансо‑
вых, и в нефинансовых секторах.

Текущий момент характеризуется, с одной 
стороны, снижением реальной доходности бан‑
ковского вклада в связи с преодолением бан‑
ковской системой кризисных явлений. С другой 
стороны, интерес инвесторов к другим видам 
инвестирования также заметно растет.

Олег раджабов. 
До недавнего времени, 
в период относитель‑
ной стабильности эко‑
номики, российские ин‑
весторы предпочитали 
вкладывать средства 
в банковские депозиты, 
ценные бумаги и недви‑
жимость. Однако прока‑
тившиеся по всему миру 
волны глобального фи‑

нансового кризиса выявили глубоко спекуля‑
тивный характер российского рынка ценных 
бумаг, тем временем надежная, но «перегре‑
тая» недвижимость вдруг стала стремительно 
дешеветь. Ситуация усугубилась возникшими 
сомнениями в стабильности американской ва‑

люты. Но те, кто инвестировал в драгоценные 
металлы, получили положительную доходность. 
Этим объясняется увеличение спроса на опе‑
рации с драгоценными металлами, в первую 
очередь на обезличенные металлические сче‑
та в золоте и серебре.

илдар Тренгулов. 
В современных услови‑
ях, в связи с последними 
происходящими событи‑
ями в мировой экономи‑
ке, трудно с высокой точ‑
ностью прогнозировать 
динамику цен на недви‑
жимость и ценные бума‑
ги, поэтому «вложение 
во вклады» остается для 
клиентов наиболее по‑

нятным и стабильным источником приумноже‑
ния своего капитала.

Наталья Кудряшова. Насколько востре‑
бованы сегодня у клиентов доходные банков‑
ские продукты? Какие именно? С чем вы это 
связываете?

Константин Бал-
дуев. На сегодняшний 
день именно вклады по‑
прежнему являются наи‑
более востребованны‑
ми. Пик интереса к де‑
позитам, как к наиболее 
понятному и надежно‑
му способу сохранить 
и приумножить сбереже‑
ния, пришелся на 2009–
2010 годы, что связано 

с накопительным настроением клиентов в тот пе‑
риод. Постепенно возвращается интерес клиен‑
тов к инвестированию в ПИФы. И, если в период 
кризиса данный инструмент практически был за‑
быт, то сейчас доверие к нему восстанавливает‑
ся. Все больше потенциальных инвесторов гото‑
во вкладывать денежные средства с целью полу‑
чения выгоды в долгосрочной перспективе.

артем маслов. На сегодняшний день бан‑
ковский депозит является основным инвести‑
ционным инструментом, гармонично сочетаю‑
щим такие понятия, как риск, доходность, до‑
ступность и удобство пользования. Конечно, 
реальная доходность вклада сейчас значитель‑
но ниже, чем год назад и, тем более, в кризис‑
ный 2009‑й. В то же время нельзя не отметить 
тенденции, в соответствии с которой динами‑
ка прироста остатков на срочных счетах фи‑
зических лиц снижается. Так, если за декабрь 
2009‑го и январь 2010 года прирост остатков 
составил 7,1 %, то в текущем году — уже 5,2 %. 
Мы это связываем с восстановлением интере‑
са инвесторов к альтернативным инструментам. 

Например, достаточно благоприятно склады‑
вается ценовая конъюнктура на рынке жилой 
недвижимости, особенно в сегментах средней 
и низкой ценовой категории.

Олег раджабов. В посткризисный пери‑
од клиенты доверяют в первую очередь кон‑
сервативным инструментам инвестирования. 
Банковские вклады, операции с драгоценны‑
ми металлами особенно популярны, клиентов 
привлекают гарантированная доходность и ма‑
лая степень риска.

илдар Тренгулов. Одним из наиболее вос‑
требованных инструментов для приумножения 
средств по‑прежнему остаются вклады. Как 
правило, это один из самых надежных и ста‑
бильных доходных продуктов, позволяющих 
без риска приумножить свой капитал. В пери‑
од кризиса наблюдался значительный прирост 
остатков на вкладных счетах самарского ре‑
гионального филиала, это касалось не толь‑
ко тех вкладов, которые по сумме превышают 
700 тыс. руб., но и с меньшими суммами. Даже 
несмотря на преодоление кризисных явлений 
в экономике, данная тенденция все еще сохра‑
няется, однако это больше всего имеет отноше‑
ние к той категории вкладчиков, которые раз‑
мещают суммы, превышающие 700 тыс. руб. 
и выше (значительно выше). Скорее всего, та‑
кая тенденция сохранится как минимум до кон‑
ца текущего года.

Наталья Кудряшова. Как менялась за по‑
следние годы политика банков в работе по ли‑
нии привлечения средств населения? Можно ли 
сегодня говорить о восстановлении докризис‑
ных параметров этого сегмента?

Константин Балдуев. В 2009–2010 годах де‑
позиты были основным инструментом для бан‑
ков, позволявшим решать задачи, связанные 
с условиями ограниченной ликвидности. Кре‑
дитные учреждения проводили специальные ре‑
кламные кампании, предлагали высокие процен‑
ты по вкладам, что, безусловно, значительно уве‑
личивало спрос на эти продукты. Сейчас банки 
более заинтересованы в продвижении кредит‑
ных продуктов, и, скорее всего, тенденция к сни‑
жению ставок по депозитам будет продолжаться. 
Однако, понимая, что данный банковский про‑
дукт по‑прежнему пользуется спросом и служит 
дополнительным источником привлечения новых 
клиентов, Банк Сосьете Женераль Восток по‑
стоянно совершенствует депозитные програм‑
мы. Важно заметить, что клиентам сейчас важ‑
на не только доходность вклада, но и удобство 
использования размещенных средств. Помимо 
стандартных срочных и сберегательных вкла‑
дов в BSGV существуют различные депозитные 
программы, благодаря которым можно, напри‑
мер, снизить ставку по автокредиту или напра‑
вить часть средств в ПИФы.

доходНость  
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второй год доходноСть депозитов СнижАетСя. К пРиМеРу, Сегодня МАКСиМАльнАя 
СтоиМоСть РАзМещения СРедСтв СРоКоМ нА полгодА СоСтАвляет 11%, в то вРеМя КАК 
веСной 2009 годА Можно было нАйти пРедложения и по 16-18%. что же пРедлАгАют бАнКи 
КлиентАМ, зАинтеРеСовАнныМ в пРиуМножении СобСтвенных СРедСтв? КАКие пРодуКты 
Могут пРинеСти РеАльный доход? эти вопРоСы оКАзАлиСь в центРе вниМАния нА очеРедноМ 
КонСилиуМе «ъ-FINANCE», учАСтие в КотоРоМ пРиняли пРедСтАвители бАнКовСКой СиСтеМы 
САМАРСКого РегионА.
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