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лизинг 

Взгляд со стороны
По словам ведущего аналитика 
отдела рейтингов кредитных 
институтов «Эксперт РА» Романа 
Романовского, возможность до-
срочного закрытия сделки опре-
деляется условиями договора. 
«Как правило, лизинговый дого-
вор предполагает возможность 
досрочного закрытия сделки, то 
есть выкупа имущества, при ус-
ловии уплаты всех лизинговых 
платежей»,— говорит он. Напо-
мним, что, согласно п. 1 ст. 28 ФЗ 
«О финансовой аренде (лизин-
ге)», лизинговыми платежами 
считается общая сумма плате-
жей по договору лизинга за весь 
срок действия договора. При 
этом в сумму платежей по дого-
вору лизинга входят: возмеще-
ние затрат лизингодателя, свя-
занных с приобретением и пе-
редачей предмета лизинга ли-
зингополучателю; возмещение 
затрат, связанных с оказанием 
других предусмотренных дого-
вором лизинга услуг; доход ли-
зингодателя.

Специалист подчеркивает, 
что случаи пересчета лизинго-
вых платежей в сторону умень-
шения встречаются гораздо ре-
же и обычно только для наибо-
лее «дружественных», то есть 
важных, клиентов. «Лизинго-

вые компании относительно 
редко практикуют такой пере-
счет, поскольку у них при этом 
должен быть такой же договор с 
банком по досрочному погаше-
нию кредита»,— говорит госпо-
дин Романовский.

В случаях наиболее благо-
приятного развития событий 
для клиента — пересчета пла-
тежей — он получает некото-
рую финансовую выгоду от до-
срочного закрытия, признает 
эксперт.

Риски
С юридической точки зрения 
размер лизинговых платежей 
может изменяться по соглаше-
нию сторон, но только в случае, 
если иное не предусмотрено до-
говором лизинга, говорит Ма-
рина Краснобаева, представи-
тель юридической компании 
«Юков, Хренов и партнеры». 
По ее словам, действующее за-
ко нодательство не содержит 
прямых запретов на включение 
в договор лизинга условий о до-
срочном внесении лизинговых 
платежей. «Общие нормы Граж-
данского кодекса об аренде, а 
также статья 28 Закона о лизин-
ге прямо предусматривают, что 
размер и сроки внесения аренд-
ной платы (лизинговых плате-

жей) определяются соглашени-
ем сторон»,— подчеркивает гос-
пожа Краснобаева.

Однако юрист предупрежда-
ет: договор лизинга, исполнен-
ный лизингополучателем до-
срочно (в частности, в срок, со-
ставляющий менее года с мо-
мента совершения), станет 
предметом пристального вни-
мания налоговых органов при 
проведении очередной налого-
вой проверки. «Нередко заклю-
чение договора лизинга с пра-
вом досрочного внесения ли-
зинговых платежей прикрыва-
ет собой куплю-продажу иму-
щества с рассрочкой платежа 
или аренду с правом выкупа»,— 
признает эксперт.

Со своей стороны банки гото-
вы подойти к вопросу досрочно-
го погашения лизинговых пла-
тежей индивидуально. Как за-
явил генеральный директор 
ОАО «ВТБ Лизинг» Андрей Ко-
ноплев, это подразделение ра-
ботает с крупными и средними 
клиентами, реализуя индивиду-
альный подход по каждой сдел-
ке с учетом финансового состоя-
ния потенциального лизинго-
получателя и ликвидности 
предмета лизинга. Преимущес-
твенно заключаются договоры 
на срок от пяти лет со следую-
щими предметами лизинга — 
железнодорожный транспорт, 
авиатехника, спецтехника, обо-
рудование и прочее. «Положе-
ниями лизинговой сделки пре-
дусматривается возможность 
досрочного выкупа предмета 
лизинга. Условия такого выку-
па, как одно из существенных 
условий договора лизинга, оп-
ределяются решением коллеги-
ального органа на этапе приня-
тия решения о заключении 
сделки»,— говорит господин Ко-
ноплев. По его словам, если пра-
во досрочного выкупа изначаль-
но в договоре лизинга не пре-
дусмотрено, но при этом лизин-
гополучатель обращается к ли-
зингодателю с подобным запро-
сом, стороны согласовывают ус-
ловия прекращения лизинго-
вой сделки в индивидуальном 
порядке.

Слово компаниям
В компании «РЕСО-Лизинг», 
предлагающей клиентам все 
виды коммерческого транспор-
та, стандартные условия финан-
совой аренды составляют: аванс 
— 20%, срок — два-три года, а 
удорожание — от 7%. «Конечно, 
в нашем договоре лизинга зало-
жена возможность досрочного 
выкупа имущества — при нем 
лизингополучатель выплачива-
ет небольшую компенсацию 
при переоформлении докумен-
тов, но не выплачивает буду-
щие проценты»,— говорит ди-
ректор департамента развития 
ООО ”РЕСО-Лизинг» Сергей Ка-
линин. Однако он признает, 
что компания не заинтересо-
вана в подобном краткосроч-
ном сот рудничестве. «Лизин-
говая компания является свое-
образной кредитной органи-
зацией, которая зарабатывает 
на рассрочке, то есть нас в пер-
вую очередь интересует полное 
исполнение договора, как по 
сумме платежей, так и по сро-
ку,— подчеркивает господин 
Калинин.— Досрочный выкуп 
нам не очень интересен, и мы 
его никоим образом не сти-
мули руем».

С коллегами согласны и в 
Carcade. «Договор лизинга дол-
госрочный. И заключая его, ли-
зингодатель инвестирует опре-
деленные средства и планирует 
получить определенную при-
быль. Поэтому долгосрочное 
расторжение договора не вы-
годно любой лизинговой ком-
пании»,— говорят в Carcade. Од-
нако своим клиентам лизинго-
датель предоставляет свободу 
выбора: как заверили в Carcade, 
лизингополучатель имеет пра-
во расторгнуть договор финан-
совой аренды по истечении го-
да — это условие прописано в 
документе. Однако если рань-
ше при расторжении договора 
предусматривалась комиссия 
в размере 3 тыс. руб., то теперь, 
уверяют в компании, ее нет.

Желая удержать клиентов, 
в Carcade пересмотрели усло-
вия лизинговой сделки. Перво-
начальный платеж был снижен, 
срок договора, наоборот, повы-
шен, а выбор коммерческого 
автотранспорта увеличился до 
50 автомобилей. Как заявили 
в компании, исходя из того, что 
наиболее ликвидным и самым 
востребованным является лег-
кий коммерческий транспорт, 
для него разработаны самые ло-
яльные условия финансирова-
ния. Так, удорожание составит 
от 0%, первый платеж — 9%, вы-
купной платеж — от 1% до 10%, 
срок договора теперь может со-
ставлять от 12 до 48 месяцев. 
По грузовым автомобилям и 
спецтехнике первый плат еж 
выше — от 25%, сроки выплат 
— от 12 до 36 месяцев, но гра-
фик платежей в обоих случаях 
одинаковый или убывающий.

В ГК «Балтийский лизинг» 
клиентам также предоставляет-
ся возможность досрочно выку-
пить предмет лизинга на протя-
жении всего срока действия до-
говора. «Выкупная стоимость 
при досрочном исполнении ли-
зингополучателем своих обяза-
тельств по договору состоит из 
остатка основного долга на дату 
досрочного выкупа,— говорит 
специалист отдела лизинга ав-
тотранспорта компании Мак-
сим Уткельбаев.— Выражаясь 
терминами, используемыми в 
сфере банковского кредитова-
ния, лизингополучателю необ-
ходимо погасить тело кредита».

По словам господина Уткель-
баева, в договорах лизинга с 
«Бал тийским лизингом» при 
добровольном досрочном выку-
пе выкупная стоимость предме-
та лизинга не включает лизин-
говый процент за пользование 
денежными средствами за ос-
тавшийся срок лизинга. В то же 
время представитель компании 
подчеркивает, что подобная 
щедрость не характерна для 
рынка. «Среди операторов рын-
ка лизинговых услуг нередки 
случаи, когда договор обязыва-
ет лизингополучателя уплатить 
всю причитающуюся лизинго-
дателю сумму лизинговых пла-
тежей, включая лизинговый 
процент, а также дополнитель-
ные расходы лизинговой ком-
пании»,— подчеркивает госпо-
дин Уткельбаев.

В Государственной транс-
портной лизинговой компании 
(ГТЛК) клиенту, решившемуся 
на досрочное погашение лизин-
говых платежей, обещают так-
же льготные условия. Стандарт-
ные условия в ГТЛК, предлагаю-
щей клиентам в лизинг все ви-
ды коммерческого транспорта, 
представляют собой 15% аванс, 
среднегодовую ставку удорожа-
ния от 4% и срок договора от 

трех до пяти лет. «Если в силу ка-
ких-либо причин клиент изъяв-
ляет желание досрочно прекра-
тить договор лизинга и выку-
пить имущество, мы предостав-
ляем ему такое право»,— гово-
рит директор по развитию биз-
неса ГТЛК Владимир Доброволь-
ский. По его словам, расчет вы-
купной цены в каждом случае 
индивидуален, но общие требо-
вания заключаются в покрытие 
выкупной цены, затрат компа-
нии на приобретение предмета 
лизинга за вычетом уже покры-
тых затрат, а также квартально-
го налога на имущество и мар-
жу компании за несколько ме-
сяцев. «На сегодняшний день 
это одни из самых льготных ус-
ловий на рынке»,— считает гос-
подин Добровольский.

Производители
В отличие от компаний-посред-
ников, автопроизводители име-
ют возможность предложить 
своим клиентам более гибкие 
условия предоставления выб-
ранного транспортного средст-
ва в лизинг, однако досрочное 
погашение последнего зачас-
тую не сопровождается специ-
альными условиями. По словам 
экспертов, основная масса круп-
ных автопроизводителей имеет 
собственные лизинговые ком-
пании, которые призваны сти-
мулировать спрос на произво-
димую технику. «Это возможно 
по нескольким причинам: во-
первых, ”дочки“ крупных инос-
транных концернов имеют до-
ступ к дешевым западным де-
ньгам, а во-вторых, существует 
необходимость постоянного 
стимулирования сбыта мате-
ринской компании, а не макси-
мизация собственной прибы-
ли»,— говорит Владимир Доб-
ровольский. Однако при дос-
рочном погашении договора 
компания вряд ли получит до-
полнительную прибыль, поэто-
му этот аспект сотрудничества 
не всегда выделен в отдельную 
составляющую.

Так, компания «Фольксваген 
Груп Финанц» (ФГФ) предостав-
ляет клиентам возможность 
профинансировать весь мо-
дельный ряд Volkswagen в ли-
зинг, в том числе и коммерчес-
кие автомобили. «Более того, в 
рамках со вместной программы 

”Care Port Финансирование“ 
(для коммерческих автомоби-
лей) клиентам предоставляется 
скидка на автомобиль, что дела-
ет его приобретение еще более 
выгодным»,— обещают в ком-
пании. Аванс у ФГФ равен 0%, 
срок финансовой аренды дос-
тигает 48 месяцев. Кроме того, 
предполагается гибкая система 
осадочных стоимостей, а для 
крупных международных кли-
ентов — возможность финанси-
рования в евро.

«При желании клиент может 
закрыть договор лизинга дос-
рочно, для этого необходимо 
лишь известить ФГФ о своем на-
мерении заблаговременно,— 
говорят в компании.— В случае 
закрытия договора лизинга ра-
нее первой половины срока 
клиент выплачивает все плате-
жи по договору. Если это проис-
ходит во второй половине сро-
ка договора (но не ранее 12-го 
месяца), сумма договора лизин-
га пересчитывается и никакие 
дополнительные проценты за 
это не взимаются». Однако в 
компании подчеркивают, что 
количество клиентов, решив-
шихся на досрочное закрытие 
договора лизинга, не представ-
ляет опасности для прибыли 
компании: по данным ФГФ, их 
всего 2% от общего количества. 
«Каких-то особых условий для 
данного типа клиентов нет, 
просто положительная финан-
совая история в нашей компа-
нии, к которой обращаются на-
ши специалисты, при повтор-
ном обращении клиента за ав-
томобилями»,— говорят в ФГФ.

Участники рынка отмечают 
увеличившееся за последний 
год число лизингополучателей, 
желающих досрочно выкупить 
находящуюся в лизинге техни-
ку. «Потребность в досрочном 
выкупе предмета лизинга про-
диктована прежде всего нали-
чием у лизингополучателя вре-
менно свободных денежных 
средств и желанием оптимизи-
ровать расходы, связанные с ис-
полнением обязательств по до-
говору лизинга»,— говорит Ма-
ксим Уткельбаев из «Балтий-
ского лизинга».

Однако за свое право выку-
пить эксплуатируемое транс-
портное или техническое средс-
тво придется побороться. Нес мо-
тря на то что возможность пога-
шения лизинговых платежей до 
окончания действия контра кта 
может быть в самом контра кте, 
включение в договор ли зин га 
условия о праве лизингополуча-
теля на досрочное исполнение 
обязательств по внесению ли-
зинговых платежей на практи-
ке встречается нечасто, говорит 
Марина Краснобаева. «Данные 
условия включаются в договоры 
лизинга, заключенные на дли-
тельный срок, и пра ктически не 
распространены при заключе-
нии краткосрочных договоров 
по следующим основаниям»,— 
говорит эксперт. По ее словам, 
договоры лизинга транспорт-
ных средств и оборудования за-
ключаются ком паниями, кото-
рые не имеют достаточных обо-
ротных средств для приобрете-
ния имущества в собственность. 
В связи с этим досрочное пога-
шение кра ткосрочного догово-
ра лизинга лизингополучателем 
фактически нивелирует его ин-
терес в использовании институ-
та лизинга.

Мария Карнаух

Предварительное погашение
инвестиции
Стоимость инвестиций в ос-
новные средства производ-
ства — одна из наиболее за-
тратных статей для любого 
предприятия. Поскольку та-
кие инвестиции дороги, от-
каз от них обойдется компа-
нии еще дороже — потерей 
рынка уже в среднесрочной 
перспективе.

До кризиса чрезвычайно 
популярны были лизинговые 
продукты, позволяющие полу-
чать финансирование макси-
мально быстро, пусть даже 
при более высоких процент-
ных ставках. Предприятия то-
ропились захватывать рынок, 
вкладывать в растущий биз-
нес. Сейчас приоритеты по-
менялись. Во главу угла боль-
шинство лизингополучателей 
ставит снижение процентной 
ставки и размера аванса. Став-
ки по договорам лизинга уже 
вернулись к докризисным 
уровням. В последнее время 
специалисты «Юниаструм Ли-
зинг» отмечают, что клиенты 
стали гораздо больше интере-
соваться деталями условий ли-
зинговой сделки, изыскивая 
любые возможности сэконо-
мить и оптимизировать для 
себя лизинговые платежи. 
И в этой области действитель-
но есть обширные резервы 
для экономии.

Прежде чем сравнивать це-
новые условия лизинговых 
компаний, необходимо пояс-
нить, что в состав лизинга вхо-
дит целый набор услуг, поэто-
му и «цена лизинга» зависит от 
того, какие услуги включены в 
договор.

Суммарная стоимость дого-
вора лизинга состоит из цены 
приобретаемого имущества, 
маржи лизинговой компании 
и дополнительных услуг, вклю-
чаемых в договор лизинга по 
соглашению сторон. Основные 
дополнительные услуги, вклю-
чаемые в стоимость сделки,— 
это страхование предмета ли-
зинга (если страхует лизинго-
вая компания), таможенное 
оформление предмета лизин-
га (если лизинговая компания 
самостоятельно импортирует 
предмет лизинга из-за рубежа), 
стоимость услуг банков по ор-
ганизации аккредитивных 
форм расчетов с поставщика-
ми лизинговой компании. Мо-
гут быть включены услуги по 
монтажу, пуско-наладке обо-
рудования, транспортировке, 
сервисному обслуживанию 
и т. д. В рамках автолизинга 
предлагается и постановка 
транспортного средства на 
учет в ГИБДД.

Когда предприятие прово-
дит сравнение условий лизин-
га, имеет смысл запросить у 
менеджеров лизинговых ком-
паний полную структуру дого-
вора лизинга, в которой будут 
четко прописаны все расходы 
по сделке: инвестиционные за-
траты, вознаграждение лизин-
годателя, налоги, проценты по 
кредиту, расходы на страхова-
ние и т. д. Вкупе с графиком ли-
зинговых платежей эта инфор-
мация покажет реальную стои-
мость лизингового проекта.

Удорожание 
или процентная ставка?
Для определения цены лизин-
га используются понятия «удо-

рожание» и «процентная став-
ка». Поскольку оба показателя 
выражаются в процентах годо-
вых, это создает зачастую пута-
ницу для клиентов. Разберемся 
в этих понятиях. Удорожание 
— это превышение итоговых 
платежей по договору лизин-
га над первоначальной стои-
мостью имущества, выражен-
ное в процентах в год. Так, ес-
ли мы за три года переплачи-
ваем лизинговой компании 
42%, то годовое удорожание 
составит 14%.

Процентная ставка — это 
ставка, по которой начисляют-
ся проценты за использование 
заемных средств, на остаток за-
долженности. Очевидно, поня-
тие «удорожание» полезно для 
того, чтобы быстро прикинуть, 
сколько мы переплатим за ис-
пользование лизинга по срав-
нению с покупкой. Для более 
серьезных сравнений полезно 
использовать понятие процен-
тной ставки или размера ме-
сячного лизингового платежа 
при одинаковых параметрах 
сделки.

Некоторые лизингодатели 
рекламируют особенно низ-
кий размер «удорожания», что-
бы создать видимость преиму-
щества. В реальности, заявляя 
минимальную ставку удорожа-
ния, лизинговые компании 
обычно подразумевают вари-
ант с максимальным авансом 
и убывающим графиком плате-
жей. При такой схеме цена ли-
зинга действительно становит-
ся наименьшей, но она изме-
нится, если клиент захочет из-
менить один из параметров 
сделки.

Итак, при сравнении усло-
вий лизинга надо смотреть раз-
мер процентной ставки, а ни 
в коем случае не удорожания. 
Но и здесь могут быть свои под-
водные камни. В платежи мо-
гут оказаться включены допол-
нительные комиссии, завы-
шенная цена страховки и т. д. 
Или же наоборот, несмотря 
на необходимость, не включен 
налог на имущество. В связи 
с этим рекомендуется сравни-
вать все же размер ежемесяч-
ного платежа при одинаковых 
параметрах сделки (вид графи-
ка, срок, аванс и период пос-
тавки). Именно при таком срав-
нении могут вылезти какие-то 
неявные завышения цены.

Равномерный 
или убывающий
Цена лизинга наиболее сильно 
зависит от выбранного графи-
ка платежей. Перед выбором 
графика платежей предпри-
ятие должно четко просчитать 
свою экономику, составить 
прогноз движения денежных 
средств с учетом лизинговых 
платежей. Если это будет сдела-
но, будет понятно, какой гра-
фик выбрать — равномерный 
с большим общим удорожани-
ем, но меньшей нагрузкой по 
ежемесячным платежам либо 
убывающий, где большая на-
грузка по платежам приходит-
ся на начальные периоды и, со-
ответственно, общее удорожа-
ние будет меньше.

Например, компания полу-
чила в лизинг оборудование, а 
выручка от продукции, на нем 
произведенной, растет посте-
пенно. Здесь, конечно, лучше 
выбрать равномерные платежи.

(Окончание на стр. 21)

Сравнительный 
выбор

кредиты

На рынке лизинга отмечается новая тен-
денция: за последний год все чаще лизин-
гополучатели стремятся выкупить объект 
финансовой аренды досрочно. Как говорят 
эксперты, такие клиенты руководствуются 
желанием оптимизировать расходы и нали-
чие свободных денежных средств, появив-
шихся после кризиса. Однако такое жела-
ние — сократить срок лизингового контрак-
та досрочно — компании, предоставляю-
щие подобные услуги, встречают весьма 
прохладно. На лояльность могут рассчиты-
вать только наиболее важные для лизинго-
дателя партнеры.

Компании не спешат помогать 
клиентам в досрочном погашении 
расчетов по лизинговым сделкам  
ФОТО ОЛЕГА ХАРСЕЕВА


