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лизинг 

рейтинг
(Окончание. Начало на стр. 17)

Среди участников опроса 
14 компаний (15%) признались, 
что в процессе принятия реше­
ний по сделкам в 2010 году им 
доводилось отступать от утвер­
жденных методик по управле­
нию рисками. Впрочем, в боль­
шинстве компаний таких слу­
чаев было не более десяти, а их 
доля в среднем составила око­
ло 8% от общего количества 
сделок (от 0,4 до 20%). Решаю­
щим фактором для одобрения 
подобных сделок могло стать 
наличие дополнительного 
обеспечения, высокая рента­
бельность проекта или хоро­
шая ликвидность предмета ли­
зинга. Многие лизингодатели 
отмечают, что подобная прак­
тика скорее является не отступ­
лением от принятых правил, а 
непосредственно тем, что в ли­
зинге называют «формирова­
ние индивидуальных парамет­
ров сделки». В десяти компани­
ях отметили, что сделки с отс­
туплением от утвержденных 
параметров управления риска­
ми впоследствии не стали про­
блемными, однако у четырех 
лизингодателей возникли тру­
дности по данным сделкам.

Спорные резервы
В условиях возникновения 
ощутимой просроченной за­
долженности снизить давле­
ние на обязательства компа­
нии по выплатам кредиторам 
помогают созданные резервы. 
Однако в отсутствие норматив­
ных требований многие лизин­
годатели не спешат проявлять 
инициативу. Почти 40% респон­
дентов опроса «Эксперт РА» от­
метили, что не считают нуж­
ным создание резервов.

Противники создания ре­
зервов аргументируют это тем, 
что с учетом формирования ре­
зерва банками по финансиро­
ванию лизинговой компании 
возникнет двойное резервиро­
вание по одному и тому же рис­
ку, кроме того, увеличится уро­
вень удорожания предмета ли­
зинга. В условиях невысокой 
маржи в лизинговом секторе 
это ударит по конкурентоспо­
собности лизинговой услуги.

Необходимо отметить, что 
аргумент «двойного резерви­
рования» можно считать спра­
ведливым лишь в случае, ког­
да лизингодатель является 
банковской «дочкой» и можно 
систему управления рисками 
и денежные потоки банка и 
компании оценивать в сово­
купности. Во всех же осталь­
ных случаях безопасность ли­

зинговой компании должна 
обеспечиваться ею самой.

Большинство компаний все 
же выступает за создание опре­
деленных резервов. «Портфель 
лизинговых компаний являет­
ся рискованным активом, поэ­
тому отсутствие резервов не­
допустимо. В соответствии со 
стандартами МСФО, к примеру, 
сформированные резервы от­
ражаются в отчетности, что де­
лает бизнес более стабильным 
и прогнозируемым для креди­
торов и позволяет привлекать 
денежные средства по более 
низким ставкам. Оптимальны­
ми для лизинговой компании 
могли бы быть резервы в раз­
мере 5–7% от чистых вложений 
в лизинг»,— говорит Олег Ли­
товкин.

При создании резервов в ли­
зинге, конечно, необходимо 
учитывать и структуру источ­
ников фондирования компа­
нии. Если сделка финансирует­
ся заемными средствами, ре­
зервы необходимы для сниже­
ния риска невыполнения обя­
зательств перед кредитными 
организациями, а в случае фи­
нансирования сделки за счет 
собственных средств риски не­
сет только сам лизингодатель. 
Однако с учетом среднего уров­
ня достаточности собственно­
го капитала в лизинговой от­
расли (12% на 1 января, по оце­
нке «Эксперт РА») создание ре­
зервов было бы полезно подав­
ляющему числу компаний.

Рост требует  
новых усилий
Рост активности на лизинго­
вом рынке в 2010 году обусло­
вил повышение конкуренции 
и требует от компаний новых 
усилий по привлечению кли­
ентской базы. При этом сниже­
ние доли просроченной задол­
женности (около 2,5% портфе­
ля на 1 января, по оценке «Экс­
перт РА») подталкивает компа­
нии к смягчению требований 
к потенциальным клиентам. 
В первую очередь либерализа­
ция коснулась политики ли­
зингодателей в части авансов. 
Доля сделок, включающих обя­
зательное условие авансового 
платежа, достигала в кризис 
79%, однако уже в 2010 году 
вернулась на докризисный 
уровень — около 70%.

«Многие лизинговые ком­
пании в 2011 году ставят перед 
собой такие цели, как увели­
чение лизингового портфеля, 
но важно при этом сохранить 
взвешенный подход к оценке 
рисков,— предостерегает Анд­
рей Коноплев.— Послекризис­
ное развитие риск-менеджмен­

та идет в направлении совер­
шенствования методик кре­
дитного анализа, повышения 
внимания к оценке ликвид­
ности и стоимости объектов 
лизинга, в целом можно отме­
тить более консервативный 
подход в данных направлени­
ях, что вполне обоснованно».

Догнать и перегнать
Рынок лизинга демонстрирует 
докризисную динамику роста, 
и, очевидно, уже в текущем го­
ду объем новых заключенных 
контрактов превысит уровень 
2007 года. Конечно, в ближай­
шее время на темпы прироста 
рынка перестанет оказывать 
сильное влияние «эффект низ­
кой базы», а также, очевидно, 
завершатся проекты, которые 
были заморожены в кризис и 
реализованы сразу же после 
его окончания.

Тем не менее потребности 
экономики в обновлении ос­
новных фондов остаются ог­
ромными, в связи с чем ли­
зинговое финансирование бу­
дет пользоваться устойчивым 
спросом. «Драйверами роста 
рынка лизинга в 2011 году 
должны стать автотранспорт, 
авиатехника и железнодорож­
ный состав (в силу специфики 
перевозок в России на боль­
шие расстояния и высокого 
износа нынешнего парка), не­
движимость, ИТ-оборудование 
(перспективный сегмент, от­
сутствующий сегодня в струк­
туре российского лизинга)»,— 
считает Дмитрий Зотов, гене­
ральный директор ЗАО «Сбер­
банк Лизинг».

В случае если ускоренная 
амортизации при лизинге 
не будет отменена, можно 
прогнозировать прирост объ­
ема новых сделок на рынке 
в 2011 году на уровне 40–50%, 
до 1–1,1 трлн руб. В 2012 году 
прирост может составить еще 
20–30%. Однако в случае отме­
ны ускоренной амортизации 
рынок лизинга в 2012 году, на­
против, сократится в два-три 
раза. Высокий уровень износа 
основных фондов в экономи­
ке сегодня обуславливает до­
минирование финансовой 
аренды, но в случае отмены 
повышающих коэффициентов 
амортизации спрос резко смес­
тится в сегмент оперативного 
лизинга. Если же текущие нор­
мы налогового регулирования 
сохранятся, перетекание акти­
вности лизингодателей в сег­
мент оперативного лизинга бу­
дет плавным.

Роман Романовский, 
рейтинговое агентство 
«Эксперт РА»

Риски новой волны

В начале года рынок лизинга 
всколыхнули сразу три сделки 
по покупке лизинговых компа­
ний. При этом заметную актив­
ность проявил один из лидеров 
российского рынка, «Сбербанк 
Лизинг».

Первой покупкой «Сбербанк 
Лизинга» стала ярославская 
«Лайн Лизинг Груп» (до 2010 го­
да — АЛФК «Ярфинвест»), одна 
из главных компаний на рын­
ке лизинга Центрального и Се­
веро-Западного федеральных 
округов. Процесс покупки был 
завершен в январе. В «Сбер­
банк Лизинге» объясняют, что 
сделка по приобретению конт­
рольного пакета акций компа­
нии осуществлена в рамках ре­
ализации стратегии регио­
нального развития.

Вторая покупка «Сбербанк 
Лизинга» — зарубежная. В фев­
рале он приобрел 50% акций 
компании «БПС-Лизинг» (Бело­
руссия). «С одной стороны, это 
вполне логичный шаг в рам­
ках стратегии ”Сбербанк Ли­
зинга“, так как при выходе 
на рынок сопредельных госу­
дарств легче приобрести уже 
действующих игроков и полу­
чить готовую сбытовую сеть. 
В то же время ”БПС-Лизинг“ 
не настолько широко опериру­
ющая компания, поэтому я бы 
рассматривал эту сделку как 
некую консолидацию активов, 
ведь Сбербанку принадлежит 
практически полный пакет 
БПС-банка, который, в свою 
очередь, управляет лизинго­
вой компанией»,— комменти­
рует Владимир Доброволь­
ский, директор по развитию 
бизнеса компании ГТЛК.

Наконец, третья сделка, за­
вершившаяся лишь в марте,— 
приобретение Siemens Finan­
cial Services лизинговой ком­
пании «Дельтализинг», 15-й в 
списке крупнейших в рейтин­
ге «Эксперт РА» по итогам 2010 
года. «Дельтализинг» изначаль­
но начинала действовать на 
Дальнем Востоке России, но со 
временем расширила регионы 
присутствия, дойдя и до запад­
ных границ страны. Сейчас 

85% портфеля компании инвес­
тировано за пределами Моск­
вы и Санкт-Петербурга. «Дель­
тализинг» специализируется 
на дорожной и строительной 
спецтехнике, легковом авто­
транспорте. «Siemens искал но­
вый канал дистрибуции на рос­
сийском рынке, и лизинг, разу­
меется, был оценен как очень 
привлекательный вариант. 
Соответственно, была куплена 
довольно-таки крепкая компа­
ния»,— рассуждает Павел Са­
миев, заместитель генерально­
го директора «Эксперт РА». Но в 
то же время некоторые экспер­
ты полагают, что для Siemens 
это не совсем логичное приоб­
ретение: значительная часть 
лизингового портфеля компа­
нии сконцентрирована на сег­
ментах рынка, отличных от ин­
тересов Siemens. «Siemens, ско­
рее всего, выступил стратеги­
ческим инвестором, основной 
целью которого является фи­
нансирование и продвижение 
продуктов компании Siemens 
на российском рынке. Возмож­
но, это будет способствовать то­
му, что ”Дельтализинг“ скон­
центрируется на тех отраслях, 
в которых работает Siemens,— 
медицине, энергетике, телеко­
ме»,— рассуждает господин 
Добровольский.

Суммы всех этих сделок не 
раскрываются, и оценить их эк­
спертам непросто: в лизинго­
вом сегменте информация го­
раздо более закрытая, чем, на­
пример, в банковском или 
страховом.

Не волна
Три сделки, которые к тому же 
сложно отнести к классичес­
ким примерам слияний и пог­
лощений, еще не тенденция, 
и дальнейшей активизации 
на рынке эксперты не ожида­
ют. У такой «пассивности» сра­
зу несколько причин.

Во-первых, этому не способ­
ствует регулирование отрасли. 
Лизинговые компании не ли­
цензируются, и с юридической 
точки зрения входной билет 
на рынок фактически ничего 

не стоит, в отличие от банковс­
кого или страхового сегментов, 
где сделки по покупке игроков 
исключительно ради лицензии 
являются отнюдь не редкостью. 
Поэтому организовать с чисто­
го листа лизинговую компа­
нию для многих западных ин­
весторов и российских банков 
гораздо удобнее, чем покупать 
уже существующую. Получает­
ся, что уже один мотив, распро­
страненный в «смежных» сег­
ментах, на лизинговом рынке 
не работает.

Во-вторых, бренды на ли­
зинговом рынке развиты сла­
бо. В отличие от ряда секторов, 
где покупка какой-то компа­
нии, имеющей хорошие ры­
ночные позиции, долю рын­
ка и бренд, дает явный эффект, 
в лизинге такая идея довольно 
сомнительна. «Лизинговые 
компании, за очень редким ис­
ключением, в России практи­
чески полностью зависят либо 
от банка, который их финанси­
рует (обычно это основной ак­
ционер), либо от поставщика 
предметов лизинга. В таких 
случаях формально, конечно, 
это не кэптивная компания 
(клиентская база рыночная 
или почти рыночная), но на 
практике покупать такого уча­
стника рынка или сливаться 
с ним мало смысла»,— отмеча­
ет господин Самиев.

В-третьих, уровень развития 
инфраструктуры, ИТ, риск-ме­
неджмента и экспертизы в зна­
чительной части лизинговых 
компаний крайне низок. По­
купка лизинговой компании 
обязательно означает необхо­
димость переделывать полно­
стью всю их оргструктуру, ИТ-
сопровождение процессов и 
т. д. Гораздо проще для потен­
циальных покупателей перема­
нить сильную команду менед­
жеров или отдельных клиен­
тов. «В самом начале кризиса, 
когда многие небольшие ком­
пании испытывали трудности 
с финансированием, мы рас­
сматривали возможность при­
обретения лизинговых компа­
ний для поддержания портфе­
ля. Но отсутствие в лизинговых 
компаниях единой практики 
совершения сделок, базовых 
подходов к оценке рисков не 
позволило сделать данный про­
цесс технологичным и интерес­
ным с финансовой стороны»,— 
рассказывает о своем опыте Ев­
гений Колесов, начальник отде­
ла маркетинга и рекламы ком­
пании «Балтийский лизинг».

Мешает и непрозрачность 
рынка, которая делает справед­

ливую оценку компании очень 
сложной задачей. «Как таковой 
методики рыночной оценки 
компаний нет. Сделки носят 
единичный характер, и инфор­
мация о них становится откры­
той, как правило, только по фа­
кту ее завершения. Стоимость 
сделки не афишируется, поэто­
му произвести адекватную 
оценку не представляется воз­
можным»,— говорит господин 
Добровольский. При этом ли­
зинговые компании не обяза­
ны вести учет по МСФО, а рос­
сийский учет лизинговых опе­
раций не слишком помогает 
потенциальным покупателям 
справедливо оценить актив.

При этом в «продавцах» соб­
ственных активов на рынке нет 
недостатка: есть лизинговые 
компании, которые вынужде­
ны обслуживать текущий порт­
фель, но не имеют возможность 
наращивать долю за счет актив­
ного привлечения новых кли­
ентов. Для них продажа лизин­
гового портфеля или же компа­
нии целиком — единственный 
разумный выход.

Но компании, которые ре­
шаются на приобретение тако­
го игрока, сталкиваются с не­
сговорчивостью продавцов, 
которые, как правило, хотят 
продать компанию целиком. 
Между тем как сами российс­
кие лизинговые компании, 
так и их портфели весьма не­
однородны. Покупка компа­
ний целиком тем более невы­
годна, что многие лизинговые 
компании еще не оправились 
от кризиса и доля «плохих» ак­
тивов достаточно высока. «С на­
шей стороны было пожелание 
по приобретению части наи­
более качественного портфе­
ля, но это противоречило по­
желаниям продавца, хотевше­
го передать полностью весь 
портфель или всю компанию 
целиком»,— приводят пример 
неудавшейся сделки в «Бал­
тийском лизинге». В такой си­
туации лизинговым компани­
ям более интересен вариант 
органического — менее риско­
вого — роста бизнеса.

Получается, что интересных 
объектов для покупки остается 
немного — маленькая доля от 
компаний на рынке, которые 
могут быть интересными объ­
ектами для покупок и слияний. 
Это сильные локальные (регио­
нальные) либо специализиро­
ванные игроки с ликвидными 
портфелями и диверсифициро­
ванной клиентской базой, ко­
торыми могут заинтересовать­
ся российские крупные участ­

ники рынка для того, чтобы 
освоить новые региональные 
или отраслевые ниши. «Собст­
венно, покупка Сбербанком 
контрольного пакета ”Лайн Ли­
зинг Груп“ — это выход Сбер­
банка в Ярославскую область 
через крупнейшего игрока, 
причем с приемлемым качест­
вом управления и портфеля»,— 
полагает Павел Самиев. А стра­
тегия регионального развития 
может предполагать дальней­
шие приобретения в других 
субъектах федерации. Впрочем, 
некоторые из экспертов пола­
гают, что такая сделка не более 
чем вариант реструктуризации 
задолженности ярославской 
компании и видеть в ней пока­
затель тренда нельзя.

Возможно, сильные регио­
нальные компании будут инте­
ресны и иностранным инвесто­
рам, ведь приобретение дейст­
вующего игрока, который зна­
ком со спецификой ведения 
бизнеса в нашей стране и имеет 
наработанную базу клиентов, 
дает хорошую возможность 
быстрого выхода на российс­
кий рынок (хотя и не является 
необходимостью).

«Я думаю, что и Сбербанк, 
и ”Газпромбанк Лизинг“, и 

”ВТБ Лизинг“, и еще ряд круп­
ных отечественных банков и 
лизинговых компаний, а также 
иностранные инвесторы, ищут 
объекты поглощений. Тем не 
менее в ближайшие два года 
сделок может быть от силы 10–
15, и это не будет массовым яв­
лением»,— полагает господин 
Самиев.

По мнению Евгения Колесо­
ва, реальными покупателями 
лизинговых компаний могут 
также выступить производите­
ли продукции, для продвиже­
ния продаж которых необхо­
дим дополнительный финан­
совый механизм. Его можно на­
чать создавать самим, а можно, 
опираясь на созданную систе­
му уже организованной лизин­
говой компании, сразу начать 
финансовую программу подде­
ржки продаж продукции.

Но пока что два узких сег­
мента — продавцов качествен­
ных активов и потенциальных 
покупателей — не находят то­
чек соприкосновения. Поэтому 
в лизинговой отрасли компа­
нии по-прежнему увеличивают 
свои доли рынка не благодаря 
слияниям и поглощениям, а за 
счет роста «с нуля» и органичес­
кой экспансии. До битвы за ме­
сто под солнцем рынок пока 
не дозрел.

Татьяна Устинова

Лизинг не сливается
бизнес

Начало года ознаменовалось сразу  
несколькими сделками по покупке ли-
зинговых компаний. Но предпосылок 
для волны слияний и поглощений (M&A), 
которую давно ждут на рынке, пока  
не видно.

Топ-100 лизинговых компаний России
Место по новому бизнесу	 Компания	 Объем нового бизнеса 	 В том числе оперативный	 Текущий портфель 	 Место 
		  в 2010 году (млн руб.)	 лизинг / аренда	 на 01.01.11 (млн руб.)	 по портфелю01.01.11	 01.01.10					   
1	 1	 «ВЭБ-лизинг»	 106306,1	 н.д.	 127360,0	 3

2	 2	 «Сбербанк Лизинг»	 98537,7	 н.д.	 134164,8	 2

3	 3	 «ВТБ-Лизинг»	 93313,8	 н.д.	 197512,8	 1

4	 5	 «Газтехлизинг»	 36897,0	 н.д.	 45308,6	 6

5	 12	 ГЛК «Транскредитлизинг»	 35829,7	 н.д.	 46789,6	 5

6	 6	 Europlan	 21816,5	 н.д.	 16071,3	 10

7	 —	 «Альфа-Лизинг»	 20071,8	 13335,6	 51589,4	 4

8	 13	 «ТрансФин-М»	 14735,8	 299,6	 18824,3	 9

9	 7	 ГК «Балтийский лизинг»	 12974,6	 1971,9	 16067,3	 11

10	 25	 ГЛК «Газпромбанк Лизинг»	 12168,6	 н.д.	 14721,6	 13

11	 —	 Государственная транспортная лизинговая компания	 11326,8	 н.д.	 12292,9	 16

12	 —	 Лизинговая компания «Уралсиб»	 9219,4	 228,9	 25541,4	 7

13	 38	 Северо-Западная лизинговая компания	 9004,3	 н.д.	 12110,5	 17

14	 11	 «CARCADE Лизинг»	 7646,0	 н.д.	 4241,0	 38

15	 18	 «Дельтализинг»	 7305,4	 н.д.	 8013,1	 25

16	 31	 Группа компаний «Интерлизинг»	 6985,4	 н.д.	 8268,2	 24

17	 9	 ГК «Северная Венеция»	 6127,6	 22,8	 10543,8	 21

18	 8	 «Дойче Лизинг Восток»	 6102,8	 н.д.	 13062,3	 15

19	 —	 «Росдорлизинг»	 5763,6	 2 694,2	 10823,9	 20

20	 16	 ГЛК «Трансинвестхолдинг»	 5247,0	 н.д.	 9777,0	 22

21	 34	 ОЛК «РЕСО-Лизинг»	 5044,8	 н.д.	 4465,3	 37

22	 52	 «Элемент Лизинг»	 4822,9	 н.д.	 4208,5	 39

23	 14	 Универсальная лизинговая компания	 4794,0	 145,0	 5265,0	 32

24	 —	 ГЛК Societe Generale	 4785,4	 46,8	 11087,8	 19

25	 —	 Группа компаний ЗЕСТ	 4341,8	 н.д.	 5073,5	 33

26	 47	 «Райффайзен-Лизинг»	 4326,0	 н.д.	 9377,1	 23

27	 32	 Русская лизинговая компания	 4250,0	 н.д.	 5787,0	 30

28	 15	 Группа компаний «КамАЗ-Лизинг»	 4239,2	 2 469,5	 3195,5	 46

29	 35	 СТОУН-XXI	 3926,2	 н.д.	 2604,4	 51

30	 36	 «МКБ-лизинг»	 3792,6	 н.д.	 4702,3	 35

31	 28	 «Центр-Капитал»	 3349,3	 н.д.	 7864,2	 26

32	 10	 «ТГИ-Лизинг»	 3322,9	 н.д.	 7727,4	 27

33	 17	 «М.Т.Е.-финанс»	 3188,0	 н.д.	 15859,0	 12

34	 66	 «Вектор-Лизинг»	 3038,3	 504,4	 5679,5	 31

35	 24	 «Фольксваген Групп Финанц»	 3006,6	 н.д.	 2588,7	 52

36	 —	 «Афин Лизинг Восток» (Iveco Capital)	 2917,4	 н.д.	 3571,5	 41

37	 —	 «ИКБ Лизинг»	 2640,8	 55,0	 3200,7	 45

38	 22	 «ФБ-Лизинг»	 2565,9	 н.д.	 4184,6	 40

39	 49	 «Яркамп Лизинг»	 2540,8	 18,5	 3022,1	 48

40	 19	 ГК «Клиентская лизинговая компания»	 2410,4	 1 406,6	 4772,4	 34

41	 —	 «Брансвик Рейл»	 2181,1	 2 181,1	 13240,0	 14

42	 40	 «РМБ-Лизинг»	 2140,9	 н.д.	 2284,9	 54

43	 33	 «Юникредит Лизинг» и «Локат Лизинг Руссия»	 2106,9	 н.д.	 11981,4	 18

44	 44	 «Челиндлизинг»	 2009,2	 н.д.	 2006,9	 57

45	 21	 Банк «Интеза», «КМБ-Лизинг»	 1994,5	 н.д.	 3357,0	 43

46	 70	 «Гознак-лизинг»	 1821,6	 н.д.	 1898,0	 59

47	 —	 Приволжская лизинговая компания	 1779,0	 н.д.	 1831,0	 60

48	 62	 «Ураллизинг»	 1717,4	 н.д.	 1652,0	 64

49	 30	 Тюменская агропромышленная лизинговая компания	 1705,2	 н.д.	 2806,1	 49

50	 56	 «Соллерс-Финанс»	 1670,7	 н.д.	 1137,5	 78

Место по новому бизнесу	 Компания	 Объем нового бизнеса 	 В том числе оперативный	 Текущий портфель 	 Место 
		  в 2010 году (млн руб.)	 лизинг / аренда	 на 01.01.11 (млн руб.)	 по портфелю01.01.11	 01.01.10					   
51	 29	 Промышленная лизинговая компания	 1603,6	 н.д.	 2791,2	 50

52	 —	 «СОЮЗ Лизинг»	 1584,4	 н.д.	 1793,1	 62

53	 —	 «ЮТэйр-Лизинг»	 1569,0	 н.д.	 1567,0	 68

54	 50	 ЛК ЛИАКОН	 1566,9	 н.д.	 1597,3	 65

55	 39	 ARVAL	 1471,3	 1 471,3	 3065,3	 47

56	 37	 «Система Лизинг 24»	 1461,5	 н.д.	 1913,2	 58

57	 51	 «Опцион-ТМ»	 1455,5	 н.д.	 1509,0	 69

58	 20	 «Альянс-Лизинг»	 1439,6	 11,3	 1584,1	 67

59	 61	 «Экспо-лизинг»	 1416,0	 н.д.	 1797,7	 61

60	 67	 ЛК «Феост»	 1369,5	 н.д.	 1407,0	 73

61	 -	 «Транслизинг»	 1368,3	 н.д.	 3321,3	 44

62	 57	 ГК «Бизнес Альянс»	 1337,5	 н.д.	 19495,1	 8

63	 43	 «Альянсрегионлизинг»	 1276,5	 48,5	 5831,7	 29

64	 65	 ЛИКОНС	 1211,2	 н.д.	 1188,6	 76

65	 86	 Петербургская лизинговая компания	 1120,9	 н.д.	 2070,8	 56

66	 42	 ЛК «Юниаструм Лизинг»	 1061,4	 н.д.	 1101,0	 79

67	 53	 Лизинговая компания «Дельта»	 1039,9	 н.д.	 957,2	 81

68	 —	 ОФЛК	 958,0	 н.д.	 792,0	 86

69	 —	 «Лизинг-М»	 954,0	 н.д.	 1264,0	 75

70	 80	 «Столичный лизинг»	 952,2	 165,4	 932,3	 83

71	 —	 «Регион»	 930,8	 н.д.	 1432,4	 72

72	 69	 «Экономлизинг»	 928,3	 н.д.	 859,5	 85

73	 —	 ГК «Муниципальная инвестиционная компания»	 904,3	 49,6	 2219,6	 55

74	 —	 ГК «Яков Семенов»	 894,5	 н.д.	 990,1	 80

75	 —	 «Сити Инвест Лизинг»	 882,1	 н.д.	 768,7	 87

76	 76	 Национальная лизинговая компания	 881,0	 н.д.	 587,9	 91

77	 —	 Югорская лизинговая компания	 873,1	 н.д.	 549,6	 95

78	 26	 «Абсолют Лизинг»	 862,0	 862,0	 1597,0	 66

79	 63	 «Бэлти-гранд»	 824,2	 н.д.	 695,0	 90

80	 46	 «Белфин»	 756,6	 756,6	 946,7	 82

81	 —	 Объединенная лизинговая компания	 738,7	 15,9	 1507,1	 70

82	 —	 «Петербургснаб»	 656,1	 н.д.	 714,7	 88

83	 —	 КБ «Центр-инвест», ЛК «Центр-Лизинг»	 640,9	 н.д.	 2294,3	 53

84	 —	 «Техноспецсталь-Лизинг»	 628,8	 н.д.	 476,8	 101

85	 98	 Сибирская лизинговая компания (Москва)	 613,8	 1,9	 6147,7	 28

86	 75	 «Лизинг ТрейД»	 569,2	 н.д.	 4548,9	 36

87	 —	 «Мастер-Лизинг»	 542,6	 н.д.	 487,7	 100

88	 84	 Группа компаний «Лизинг Стандарт»	 535,4	 0,4	 562,0	 94

89	 74	 Лизинговая компания малого бизнеса Республики Татарстан	 531,3	 25,5	 705,4	 89

90	 73	 ГК «Уралпромлизинг»	 460,5	 20,9	 576,1	 93

91	 55	 «Энерголизинг»	 456,7	 н.д.	 3429,0	 42

92	 77	 «Экспресс-Волга-Лизинг»	 448,0	 н.д.	 504,0	 98

93	 83	 «ПН-Лизинг»	 430,4	 17,1	 496,1	 99

94	 88	 ЛК «Проект Роста»	 394,0		  1485,6	 71

95	 82	 Первая лизинговая компания (Тверь)	 390,0	 н.д.	 453,0	 103

96	 60	 Межрегиональная инвестиционная компания	 385,8	 19,8	 542,0	 96

97	 —	 Лизинговое агентство (Ростов-на-Дону)	 372,8	 н.д.	 415,7	 104

98	 59	 «Лизинг Инвест»	 334,5	 н.д.	 921,8	 84

99	 —	 Лизинговая компания «Версус»	 320,7	 82,0	 334,5	 106

100	 —	 «ВСП-Лизинг»	 318,0	 н.д.	 585,0	 92

Источник: «Эксперт РА».


