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Финансы Инвестиции

бирскому филиалу доля имущества,
переданного в лизинг предприятиям
строительной отрасли, составила око�
ло 3% от лизингового портфеля филиа�
ла, в то время как еще год назад этот по�
казатель составлял менее 0,5%», — при�
вел пример Вадим Лузанов. Собесед�
ник отмечает активизацию подачи за�
явок клиентов на приобретение в ли�
зинг мобильных бетонных установок,
асфальтосмесительных заводов и т. п.
«Количество сделок в этом сегменте
увеличилось в два�три раза», — подсчи�
тал Сергей Жилин. По его данным, наи�
большим спросом пользуется техника
для дорожно�строительных работ (эк�
скаваторы, погрузчики), а наимень�
ший интерес вызывают сваебойные
установки (и вообще вся техника для
строительства нулевого цикла), дро�
бильные установки, башенные краны
и пр. «Пока основной спрос на технику
все�таки формируют средние и круп�
ные компании, имеющие постоянный
портфель заказов и большие возмож�
ности для более быстрого возобновле�
ния своего развития, чем мелкие пред�
приятия», — добавляет он.

Самые желанные клиенты для ли�
зингодателей — это организации, у
которых есть государственные зака�
зы, признается заместитель директо�
ра по корпоративному бизнесу ОАО
«Новосибирский Муниципальный
банк» Алексей Круковец. «Клиенты
других категорий, работающие в стро�
ительной отрасли, также могут рас�
считывать на оформление лизинго�
вых сделок, но поскольку риски в
этом случае значительно выше, то
условия могут отличаться», — конста�
тирует собеседник.

Во время кризиса на рынке лизинга
хуже всего пришлось компаниям, за�
нимающимся лизингом автотранспор�
та. Однако сейчас и этот сектор рынка
восстанавливается. Как считает госпо�
дин Жилин, это во многом заслуга про�
граммы по утилизации легкового авто�
транспорта. Она существенно активи�
зировала рост спроса на продукцию
отечественного автопрома, и благода�
ря устойчивому интересу к этому сег�
менту рынка многим лизинговым ком�
паниям удалось не допустить резкого
снижения лизингового портфеля.

Неоднозначная господдержка
Государство разработало целый пакет
программ для производителей и по�
купателей техники, оборудования,
транспорта. Формально меры господ�
держки были направлены в том числе
и на улучшение положения лизинго�
дателей. Клиентам «Интезы», напри�
мер, с помощью госсубсидий удалось
обновить свои основные средства на
льготных условиях, «Лизингодатели
смогли в кризис увеличить портфе�
ли», — пояснил Вячеслав Чехомов. По
словам Алексея Смирнова, в рамках
программ господдержки («Carcade ли�
зинг» работает по «Программе финан�
совой поддержки малого и среднего
предпринимательства (МСП) России»,
получив под эти цели кредит Россий�
ского банка развития (РосБР)) компа�
ния увеличила продажу лизинговых
продуктов для МСБ по приобретению
автомобилей: льготное финансирова�
ние получили более 2 тыс. компаний.
Сергей Жилин оценивает механизм

финансирования лизинговых компа�
ний через РосБР как удачный — «хотя
механизм был предложен с некото�
рым запозданием, но «Балтийский
лизинг» заключил немало сделок по
этой программе». Помогла восстанов�
лению рынка и компенсация пред�
приятиям части процентной ставки
по лизингу.

Впрочем, далеко не все участники
рынка разделяют оптимизм коллег.
«Случаи, когда клиенты смогли вос�
пользоваться возмещением государст�
вом части затрат на уплату лизинго�
вых платежей по договорам лизинга,
единичны», — констатирует замести�
тель генерального директора «ВТБ�Ли�
зинг» Анатолий Воронецкий. С ним
соглашается Вадим Лузанов, среди
клиентов Сибирского регионального
филиала Сбербанка эти меры не на�
шли значительного распространения.
«Не буду лукавить: наши клиенты, а
это в основном частный бизнес, не
чувствовали господдержки», — при�
знается Елена Дергач. По ее словам,
финансовую поддержку они получали
чаще всего в виде реструктуризаций
долга от кредиторов: банков и лизин�
говых компаний.

Сейчас Минфин обсуждает ряд
предложений, в том числе отмену
ускоренной амортизации на оборудо�
вание, законодательное признание
повторного лизинга, возможность
внесудебного порядка изъятия иму�
щества у недобросовестных лизинго�
получателей. «На фоне разговоров о
модернизации нынешняя инициати�
ва Минфина по отмене ускоренной
амортизации на оборудование вызы�
вает большое удивление», — говорит
Вадим Лузанов. Результатом, по его
словам, станет резкое сокращение ин�
вестиций в обновление производст�
венных фондов, и многие лизинго�
вые компании будут вынуждены по�
кинуть рынок. С этим выводом согла�
шается Вячеслав Чехомов: сейчас ли�
зинг привлекает многих прежде всего
как инструмент уменьшения налога

на имущество, а ускоренная амортиза�
ция может отрицательно повлиять на
спрос на лизинговые услуги.

Некоторые участники в инициати�
вах федерального ведомства видят и
плюсы. «Иногда изъять у лизингопо�
лучателя предмет лизинга, являю�
щийся собственностью лизинговой
компании, практически невозможно.

В кризис это стало проблемой», — от�
мечает заместитель генерального ди�
ректора по лизингу ЗАО «Сибирская
лизинговая компания» Ольга Марко�
ва. Возможность внесудебного поряд�
ка изъятия имущества у недобросо�
вестных лизингополучателей и при�
знание повторного лизинга, по ее
мнению, оздоровят рынок: для лизин�
говой компании станет возможным
передавать в лизинг собственное иму�
щество, изъятое при дефолтных сдел�
ках, а для самих лизингополучателей
— получать в лизинг имущество по бо�
лее низкой стоимости.

Основная проблема, сдерживаю�
щая развитие рынка лизинга, по мне�
нию участников рынка, низкий спрос
со стороны платежеспособных клиен�
тов. «У предприятий еще свежи в памя�
ти воспоминания по борьбе с текущей
ликвидностью в 2008�2009 годах, по�
этому немногие решаются заключать
новые договоры», — считает Ольга
Маркова. Но сейчас ситуация меняет�
ся: многим после кризиса необходим
новый толчок в развитии, что требует
обновления основных фондов. Но да�
же при необходимой модернизации,
по мнению господина Чехомова, для
большинства компаний определяю�
щим все�таки остается уровень долго�
вой нагрузки. Именно он мешает стро�
ить долгосрочные планы развития.
«Горизонт планирования для предпри�
ятий редко простирается дальше, чем
трехлетний срок, а многие и вовсе
ограничиваются одним годом», —
убежден господин Чехомов.

Яна Янушкевич

На смягчение условий для лизингополучателя повлияло не только снижение стоимости
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