
Финансы Рейтинг

Банки России Топ�40  
№ Банк Город Активы Изм. Собственный Изм. Нераспределен� Средства Изм. Кредиты НБС� Изм.

(млн руб.) (%) капитал (%) ная прибыль физических лиц (%) нетто (%)
(млн руб.) (млн руб.) (млн руб.) (млн руб.)

1 Сбербанк России Москва 8511191,5 20,3 1048734,9 23,2 183588,1 4689532,5 27,2 5369430,4 11,9

2 ВТБ Санкт�Петербург 2770824,7 4,3 613548,0 6,5 47647,4 10101,1 8,4 1303548,4 �2,9

3 Газпромбанк Москва 1805693,8 8,2 137735,3 14,1 14460,4 206258,6 42,2 960330,7 28,8

4 Россельхозбанк Москва 1029177,0 8,4 112644,2 1,0 1475,4 125186,8 57,8 680257,3 16,2

5 Банк Москвы Москва 899377,3 14,4 115093,2 38,0 11391,5 166546,7 2,0 550246,3 8,4

6 ВТБ 24 Москва 898500,6 27,1 89120,1 14,0 18579,9 630051,7 45,3 463818,9 7,1

7 Альфа�банк Москва 796283,5 36,6 73321,6 �2,2 2993,4 185122,1 41,0 519750,3 33,2

8 Юникредит�банк Москва 664243,5 31,9 66744,7 18,1 10845,5 40149,4 8,5 382805,6 14,3

9 Райффайзенбанк Москва 476780,8 1,5 66268,3 17,5 10094,3 156939,8 10,7 281808,0 21,9

10 Промсвязьбанк Москва 470441,5 1,9 36844,8 15,4 475,9 102972,4 17,4 297012,9 16,9

11 Росбанк Москва 437300,0 �1,5 79755,3 167,9 2516,7 121261,2 5,1 260932,0 6,3

12 "Уралсиб" Москва 405521,9 8,0 44289,9 2,2 4212,7 117807,4 35,2 191272,7 10,1

13 Транскредитбанк Москва 376923,9 56,0 23725,0 24,8 4664,5 62119,0 79,7 196337,5 45,9

14 МДМ�банк Новосибирск 370558,6 �6,6 58927,3 1,0 2000,7 122220,2 35,6 203684,0 �6,7

15 Номос�банк Москва 355296,1 32,4 36448,0 21,5 4021,3 52267,6 27,9 214468,2 50,0

16 "Санкт�Петербург" Санкт�Петербург 270348,0 13,4 26777,4 3,6 2096,7 71321,9 19,8 182853,2 16,1

17 "Россия" Санкт�Петербург 256470,0 129,5 20072,5 163,1 1595,2 27378,6 300,0 82988,2 83,2

18 Ситибанк Москва 249454,6 31,5 38967,7 32,3 10803,3 44436,0 22,6 60828,3 9,6

19 "ВТБ Северо�Запад" Санкт�Петербург 244102,9 �2,2 31357,3 17,3 6010,8 3285,0 �29,3 174137,4 13,8

20 "Ак Барс" Казань 235682,0 6,4 31266,1 2,9 596,8 47146,8 50,2 141057,3 �9,4

21 Нордеа�банк Москва 187899,4 22,3 19638,0 20,4 3375,4 5220,6 121,0 158419,4 25,9

22 "Петрокоммерц" Москва 174925,3 7,9 24574,1 23,6 432,5 57742,1 17,3 89576,6 6,4

23 Связь�банк Москва 173037,8 52,2 19084,9 42,7 6032,3 12781,1 101,6 72460,9 99,3

24 "Возрождение" Москва 166251,0 14,2 16270,7 1,8 733,0 83325,6 25,2 104293,3 22,1

25 Ханты�Мансийский банк Ханты�Мансийск 164324,9 23,2 21144,8 5,5 194,4 46988,6 26,8 92566,8 11,5

26 Московский кредитный банк Москва 162406,0 88,8 11047,5 14,8 1674,6 50049,4 60,1 101338,7 76,9

27 НБ ТРАСТ Москва 162137,0 20,3 9726,7 �8,7 41,6 90808,9 94,8 82076,3 127,0

28 "Зенит" Москва 160778,8 7,7 19228,7 16,9 1879,7 32169,9 39,4 99585,8 20,6

29 МБРР Москва 156353,4 9,1 14564,6 18,8 �2793,5 38965,3 38,0 41692,2 3,2

30 "Сосьете Женераль Восток" Москва 137829,7 �4,3 12255,5 4,2 521,2 28557,5 15,7 93698,3 �5,9

31 "Русский стандарт" Москва 132883,5 �1,0 22785,4 0,2 3855,8 60803,4 135,4 75054,3 �13,6

32 "Открытие" Москва 131994,6 194,1 15911,9 398,3 6024,7 47801,1 198,2 67833,3 200,2

33 "Нацклирингцентр" Москва 124976,5 �11,7 6283,6 125,5 860,9 0,0 � 0,0 �

34 ИНГ�банк (Евразия) Москва 118439,5 46,4 22916,2 22,9 4187,9 1652,5 3,8 29563,8 54,1

35 "КИТ Финанс" Санкт�Петербург 112312,4 �3,8 8061,1 43,6 231,1 5050,4 �5,9 56814,9 �1,9

36 "Глобэкс" Москва 110376,2 60,9 22924,2 34,3 968,6 19648,2 30,0 72398,6 65,0

37 МИнБ Москва 110035,7 21,7 9808,2 8,3 901,4 56937,6 57,4 72141,9 19,7

38 Абсолют�банк Москва 105208,1 �18,3 9410,7 �12,6 �1808,2 19021,9 �38,6 65685,0 �25,2

39 ХКФ�банк Москва 102009,7 3,7 30696,6 23,2 8929,8 21201,6 79,6 74939,1 40,4

40 Бинбанк Москва 98287,7 27,4 5711,4 3,4 223,8 56505,9 28,0 50649,3 29,1

Таблица подготовлена «Интерфакс�ЦЭА» специально для „Ъ“. По состоянию на 1 января 2011 года. Активы�нетто, собственный капитал банков и другие показатели в представленном рэнкинге банков рассчитываются по оригинальной методике
«Интерфакс�Центр экономического анализа», отличной от методик Центрального банка. В частности, согласно методике «Интерфакс�ЦЭА», в состав собственного капитала банка не включается субординированный кредит. По сути дела, рассчитанный
по методике «Интерфакс�ЦЭА» капитал является оценкой капитала первого уровня в соответствии с рекомендациями Базельского комитета.

Банк «Левобережный» пре�
зентовал уникальную для 
сибирского банковского биз�
неса Программу клиентской
лояльности для юридических
лиц. О развитии данной 
программы рассказывает 
начальник Управления корпо�
ративного бизнеса банка 
Татьяна Шипачева.

— Татьяна Вячеславовна,
аналогов программе лояль�
ности, которая существует в
вашем банке, нет ни в одном
региональном банке России…

— Смело могу сказать, что
это ноу�хау в банковском биз�
несе, такого предложения нет
больше на рынке. Я считаю, что
обслуживание предприятия в
одном банке должно быть вы�
годно клиентам, независимо от
стоимости аналогичных услуг в
других банках. Предложение
нашим клиентам участвовать в
программе лояльности — это
возможность выразить призна�
тельность за доверие компани�
ям, которые считают нас на�
дежным партнером для своего
бизнеса. Эта программа позво�
ляет учитывать интересы тех
компаний, которые имеют вы�
сокие бизнес�показатели.

— Расскажите о программе
подробнее.

— Участниками программы
могут стать любые клиенты —
юридические лица, обслуживаю�
щиеся в Банке «Левобережный».
В зависимости от объемов бизне�
са в нашем банке им присваива�
ется один из четырех статусов:
«Элит», «Премиум», «Классик»
или «Стандарт». Наивысшим ста�
тусом является «Элит». В соот�
ветствии с установленным стату�
сом и количеством набранных
баллов клиент может воспользо�
ваться привилегиями, действую�
щими для данной категории. Ста�
тус используется для получения
преференций на обслуживание,

а накопленные баллы можно об�
менять на бонусы. Вместе с при�
своением статуса клиент получа�
ет экспресс�карту, которая явля�
ется инструментом идентифика�
ции статуса в банке и ключом
доступа к расчетному счету. Кли�
ентам статусов «Элит», «Преми�
ум», «Классик» экспресс�карта
выдается бесплатно, клиенты
статуса «Стандарт» приобретают
ее по желанию.

— Какие привилегии полу�
чают статусные клиенты?

— Программа клиентской ло�
яльности предусматривает уста�
новление нескольких видов пре�
ференций. В зависимости от ста�
туса мы предлагаем воспользо�
ваться самыми востребованными
для компании продуктами и услу�
гами на привлекательных усло�
виях. Скидки предоставляются
на различные услуги банка и мо�
гут изменяться. Также преду�
смотрены бонусы для руководи�
телей и сотрудников предприя�
тий. Кроме того, при присвоении
статуса каждому корпоративно�
му клиенту назначается персо�
нальный куратор, который будет
решать все вопросы, связанные с
обслуживанием в банке и сопро�
вождением в Программе клиент�
ской лояльности. Наши корпора�

тивные клиенты получат возмож�
ность одними из первых получать
информацию обо всех изменени�
ях, происходящих в банке, о на�
ших новых продуктах и услугах,
проводимых акциях, а также об
изменении тарифов и другие по�
лезные новости.

— Как стать участником
программы?

— Существует два варианта:
по инициативе банка или по
инициативе клиента. Чтобы
стать статусным клиентом, необ�
ходимо набрать определенное
количество баллов по показате�
лям, определенным банком.
Учитываются остатки на расчет�
ных счетах, кредитовые оборо�
ты в рублях, объем размещен�
ных в банке депозитов, остатки
по ссудным счетам, объем кон�
версионных операций по ва�
лютным счетам и объем зачис�
лений на зарплатные карты со�
трудников организации.

Также наши клиенты могут са�
мостоятельно заявить о своем
желании стать участником про�
граммы лояльности. Для этого
необходимо подписать анкету�
подтверждение в любом офисе
или на сайте банка. При этом
клиенту автоматически будет
присвоен статус «Стандарт» и

открыт доступ в личный кабинет
на сайте банка, где имеется воз�
можность ежемесячно отслежи�
вать количество набранных
баллов, делать заявки на бонусы
и следить за другой актуальной
информацией.

Для Банка «Левобережный»,
являющегося одним из старо�
жилов сибирского банковского
рынка, обслуживание корпора�
тивных клиентов — традицион�
ное стратегическое направле�
ние. Клиентами банка являются
предприятия и организации, ко�
торые работают практически во
всех отраслях экономики. Учи�
тывая специфику бизнеса каж�
дого предприятия, мы разраба�
тываем индивидуальные про�
граммы работы, делаем все воз�
можное, чтобы корпоративным
клиентам было комфортно,
удобно, легко обслуживаться в
нашем банке. Думаю, клиенты
это оценят и будут активными
участниками программы. Я уве�
рена, что этот уникальный про�
ект позволит нашим клиентам и
банку достичь максимально вы�
годного сотрудничества!
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Подробности в офисах 
Банка «Левобережный» 
и по телефону (383) 3�600�900Р
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