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Финансы Кредитование

Кредитный портфель МСБ в россий�
ских банках в 2010 году составил 3,250
трлн руб. Эта статистика, приведенная
российским премьер�министром Вла�
димиром Путиным на встрече с пред�
принимателями 24 декабря, выглядит
совсем неплохой. По данным
AnalyticResearchGroup, год назад этот
показатель составлял 3,015 трлн руб.
Правда, не стоит забывать, что 2008�
2009�й в этом смысле оказались годами
очень тяжелыми. Так, в 2009�м объем
кредитов МСБ по сравнению с преды�
дущим годом сократился на 26,3%.
«Эксперт РА» в 2008 году предрекало,
что даже при «более плавном замедле�
нии темпов роста сегмента» в ближай�
ший период объем совокупного кре�
дитного портфеля МСБ достигнет $205
млрд, то есть 6,15 трлн руб. Теперь о та�
ких цифрах можно только мечтать.

Тем не менее рост кредитования су�
ществует не просто как факт, а как тен�
денция в России в целом и на новоси�
бирском банковском рынке в частнос�
ти. По итогам 2010 года объем выдан�
ных МСБ кредитов вырос в Сибирском
банке Сбербанка РФ на 31%. Если в
2009 году в филиале ВТБ 24 в Новоси�
бирске подобных кредитов было вы�
дано всего 36 (на общую сумму 127,35
млн руб.), то в 2010�м уже 84 (почти
333,34 млн руб.). «Мы фиксируем рост
спроса во всех сегментах кредитова�
ния, и МСБ здесь не составляет исклю�
чения. В конце 2008�го и в 2009 году
бизнес остро нуждался в пополнении
оборотных средств. Начиная с 2010 го�
да возобновляются инвестпрограммы,
кредиты берут на „общекорпоратив�
ные цели“», — объясняет гендиректор
новосибирского филиала Банка «Со�
сьете Женераль Восток» (BSGV) Игорь
Смуров. По наблюдениям начальника
управления МСБ новосибирского фи�
лиала Промсвязьбанка Юлии Горжей,
клиенты начали вновь задумываться о
модернизации оборудования, вложе�
нии в основные средства, приобрете�
нии недвижимости, развитии новых
направлений деятельности.

В банках акцентируют внимание на
том, что оживление в этой сфере вызва�
но не только общим состоянием гло�
бальной экономики, но и способнос�
тью самих кредитных учреждений про�
являть гибкость в отношениях с пред�
принимателями. «Снижаются процент�
ные ставки по кредитам, банки коррек�
тируют свои подходы к кредитному
процессу», — формулирует тенденцию
директор дирекции по работе с малым
бизнесом Сибирско�Уральской регио�
нальной дирекции банка «Уралсиб» Ла�
риса Будуева. По данным руководителя
пресс�службы инвестиционного хол�
динга «Финам» Владислава Исаева, став�

ки по банковским займам снизились к
концу третьего квартала 2010 года и се�
годня в среднем по рынку составляют (в
соответствии с данными Центробанка)
для МСБ 11�14%. Для сравнения, в мае
2010 года AnalyticResearchGroup отме�
чала, что среди минимальных рубле�
вых ставок преобладают ставки в диа�
пазоне 15,1�18%.

Во многих банках сообщают о появ�
лении новых продуктов, призванных
оживить кредитную активность пред�
принимателей. «В 2010 году Новоси�
бирский Муниципальный банк (НМБ)
запустил специализированную кре�
дитную линейку для МСБ. Это шесть
кредитных программ для различных
целей, предполагающих разные виды
обеспечения, сроки и схемы погаше�
ния: микрокредит, кредит на оборот�
ный капитал, на развитие бизнеса, ин�
вестиционный для приобретения не�
жилых помещений, под залог коммер�
ческой недвижимости на любые цели
бизнеса и кредит на выкуп арендуе�
мых помещений. Сумма кредита по
нашим программам может составлять
от 50 тыс. до 30 млн руб.», — рассказы�
вает заместитель директора по корпо�
ративному бизнесу НМБ Алексей Кру�
ковец. В Промсвязьбанке разработана
программа, по которой клиент может
приобрести недвижимость, выкупить
муниципальную собственность по ФЗ�
159 или с аукциона. Помимо этого, по
словам госпожи Горжей, запускается
программа экспресс�кредитования
клиентов, которым требуются суммы
до 3 млн руб. В «Уралсибе» отмечают,
что в новых продуктах банка увеличи�
вается максимальная сумма по креди�

там (до 70 млн руб. на оборотное фи�
нансирование, до 130 млн руб. — на
инвестиционные цели) и срок креди�
тования (до трех и 10 лет соответствен�
но), предусматривается возможность
неполного покрытия кредита обеспе�
чением и отсутствие штрафов за до�
срочное погашение. Банк «Сосьете Же�
нераль Восток», по словам господина
Смурова, запустил для клиентов,
пользующихся кредитами BSGV, но�
вый пакет услуг «SB кредит». Клиенты
могут, например, снимать наличные
кредитные денежные средства через
кассу с комиссией 0,3% при стандарт�
ном тарифе 1%.

При этом некоторые участники рын�
ка кредитования сетуют на то, что МСБ
не так быстро оправляется от кризиса и
пока не демонстрирует той активнос�
ти, которая была характерна для пери�
ода экономического бума. «Складыва�
ется ощущение, что для достижения до�
кризисного уровня развития рынка
кредитования малого предпринима�
тельства понадобится еще несколько
лет», — говорит госпожа Будуева.

«Опора России» на основании мо�
ниторинга состояния МСБ (последний
опубликованный отчет — за октябрь
2010 года), который организация ве�
дет совместно с консалтинговой ком�
панией «Бауман Инновейшн», делает
вывод о росте доступности финансо�
вых кредитов. По результатам опроса
300 малых и средних компаний из
разных отраслей выяснилось, что ес�
ли в январе 2009 года привлечь день�
ги для бизнеса было простым делом
для 8% респондентов, то в октябре
2010�го их доля выросла до 30%.

Тем не менее многие предпринима�
тели считают тенденцию еще слиш�
ком слабой, а то и вовсе не имеющей
принципиального значения. Предсе�
датель новосибирского областного от�
деления «Деловой России» Олег Кисе�
лев полагает, что малому предприя�
тию кредит стало получить сложнее. «В
качестве основного критерия выдачи
кредита выдвигается условие финан�
совой устойчивости предприятия, на�
личие прибыли за отчетный период и
поддержание оборота по расчетному
счету в объемах, необходимых для те�
кущих выплат по кредиту. У некото�
рых банков есть требование по мини�
мальной сумме сделки, так, например,
в одном банке нам заявили, что их ин�
тересуют кредитные заявки не мень�
ше 50 млн руб.», — объясняет он. По
оценке господина Киселева, предлага�
емые проценты для малых предприя�
тий составляют 16�20% годовых с еже�
месячными выплатами. Председатель
новосибирского регионального отде�
ления Ассоциации молодых предпри�
нимателей России (АМПР) Александр
Решетов хотя и признает, что на рынке
кредитования МСБ в первом полуго�
дии 2010 года наблюдался умеренный
рост, но оговаривается: «К сожалению,
большинство кредитов — короткие, и
их очень трудно пролонгировать. Они
до сих пор недоступны значительному
количеству субъектов малого бизнеса.
К тому же, недавно зарегистрирован�
ная компания практически не может
получить кредитные ресурсы». Сред�
няя процентная ставка, добавляет он,
остается довольно высокой — около
15�17%.

Попытки банков оживить кредитную активность бизнеса сталкиваются с нерешительностью потенциальных заемщиков,

предприниматели ждут от кредиторов большей лояльности  ФОТО АЛЕКСАНДРА КОРЯКОВА

Деньги даром не даются
Постепенный выход экономики из кризиса, выражающийся в том числе и в росте объема выданных

кредитов, не снял всех противоречий между банками и субъектами малого и среднего бизнеса

(МСБ). Банки сетуют на то, что МСБ не так активен на рынке заимствований, как в докризисные годы,

а предприниматели ждут от банкиров большей лояльности. Принципиальных перемен в этих взаи&

моотношениях в ближайшее время аналитики не ждут.


