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«Турсимки на проводе» Типичный спо-
соб сэкономить на связи из-за рубежа — так называе-
мые туристические SIM-карты. На российском рынке их 
предлагают SimTravel, HBS Global, «Гудлайн», ExTellSim 
и т. д. По факту это контракты европейских операторов 
связи, которые смогли пробить своим пользователям 
лучшие условия роуминга, чем их «домашние» опера-
торы связи.

Купить турсимку гораздо проще, чем контракт россий-
ского оператора связи. К примеру, не надо показывать 
паспорт — никого не волнует, кто будет владельцем но-
мера: операторов больше всего устроит, если купленная 
SIM-карта будет передаваться от одного путешественни-
ка к другому, чтобы она постоянно действовала и прино-
сила прибыль. Вдобавок у таких продуктов нет никаких 
реальных сроков действия платежей — даже если не со-
вершать по карте вызовы в течение года, номер все равно 
останется за вами. Главное, чтобы баланс был положи-
тельным: в Европе никто не списывает абонентов так бы-
стро, как в России.

Далеко не всегда использование туристических SIM-
карт заставляет абонентов отказываться от приема звон-
ков на свой российский номер: с помощью USSD-команды 
есть возможность установить переадресацию (достоверно 
услуга работает у SimTravel и «Гудлайна»). То есть вам бу-
дут звонить на местный, «домашний» номер, а вызовы 
будут приходить на турсимку. Разница в цене по сравне-
нию с базовыми тарифами — 8–10 рублей за минуту, при-
чем их будет платить именно абонент, который звонок по-
лучает. Зато для тех, кто звонит ему на российский номер, 
будет действовать самый обычный тариф.

Стоимость турсимки — от 890 рублей в том случае, 
если мы хотим получить SIM-карту с минимальным балан-
сом от 300 рублей. Оплатить можно наличными в магази-
нах любой крупной сети по продаже мобильных телефо-
нов или в специальном терминале самообслуживания 
прямо в аэропорту.

Call-baCk Отдельной строкой стоит назвать серви-
сы Eztalk и MTTalk — они используют принцип «перезвони 
мне», или call-back. В отличие от турсимки, это полноцен-
ные приложения для мобильного смартфона, которые мо-
гут работать с любой SIM-картой — локальной, гостевой, 
корпоративной и т. д. После установки в смартфон такое 
ПО дает возможность набрать номер вызываемого або-
нента «в одно касание», поскольку телефонная книга або-
нента автоматически (с его разрешения) подхватывается 
программой.

Схема работы сервиса достаточно простая. Когда або-
нент совершает исходящий звонок, программа, установ-
ленная на его аппарате, по каналам передачи данных со-
тового оператора (EDGE/GPRS) либо по служебным кана-
лам связи (SMS или USSD-команда) отправляет опера-
тивный запрос на сервер организатора VoIP-сервиса, ко-
торый и осуществляет вызов требуемого номера. После 
этого тот же сервер инициирует обратный звонок на вы-
зывающий номер и обеспечивает «склеивание» разгово-
ра. Такая схема, несмотря на кажущуюся громоздкость, 
работает практически мгновенно и стоит куда дешевле 
традиционной телефонии — просто исходящие вызовы 
идут каждый раз по самым разным каналам: их выбира-
ют по принципу «кто дешевле».

У подобных приложений есть свой локальный счет, его 
можно пополнить через любой терминал самообслужива-
ния. Стоимость входного билета таких программ — бук-
вально от 100 рублей. Скачать их можно бесплатно (правда, 

при работе через GPRS-интернет пользователь заплатит за 
трафик, поэтому способ все равно не самый дешевый).

ЛокаЛьные конТракТы Путешествуя 
практически по любой стране мира, кроме особенно жест-
ких тоталитарных режимов, можно приобрести местную 
SIM-карту с pre-paid тарифом от местного оператора свя-
зи. Причем без каких-либо обязательств. Основное преи-
мущество таких временных контрактов, особенно в евро-
пейских странах,— это гуманные цены на роуминг. При-
обретая контракты Vodafone, Movistar, Telefonica, O2, поль-
зователям надо благодарить неутомимого еврокомиссара 
по телекоммуникациям Вивиан Рединг. Сейчас она пере-
шла на другую работу, но дело ее живет. Жаль, что у нас 
нет такого же непримиримого борца с операторами связи. 
Снижение цен на роуминг она продавила еще в начале 
2010 года, причем по классическому принципу «сделайте 
сами, или мы вас заставим и будет хуже». Операторы сде-
лали все сами.

Цены очень приятные — к примеру, в прошлом году 
исходящее SMS во внутриевропейском роуминге стоили 
11 евроцентов, исходящие звонки по стране пребывания 
и на мобильные телефоны «домашнего» региона — все-
го 39 центов, и входящие обходились абонентам только в 
15 евроцентов. В 2011 году тарифы на звонки продолжают 

снижение — до 35 и 11 центов соответственно. Кстати, 
тарификация должна быть не поминутной, а посекундной, 
начиная с 30-й секунды звонка. Кроме того, «домашние» 
операторы обязаны предоставить всем своим клиентам 
возможность установки лимита затрат — примерно €50.

Стоимость местных звонков по стране пребывания 
очень разнится в зависимости от тарифного плана, но ес-
ли смотреть ТП с минимальной абоненткой, то минута бу-
дет стоить от 10 евроцентов. Стоимость локального pre-
paid контракта — от 500 рублей, половина будет на счету. 
Часто для приобретения SIM-карты не обязательно пока-
зывать паспорт.

позвони мне по сеТи Термин VoIP уже нет 
необходимости расшифровывать и переводить — для бо-
лее или менее продвинутых абонентов это означает деше-
вые звонки по России и в любое зарубежье, а также реаль-
ную альтернативу дорогостоящему голосовому роумингу 
операторов связи. В настоящее время самому обычному 
пользователю, оснащенному головой, руками и поисковой 
интернет-системой, доступно для использования более 
1,5 тыс. софтофонов, каждый из которых обладает хотя 
бы минимально адаптированным интерфейсом на англий-
ском языке. Не больше трети из них можно устанавливать 
на смартфоны.

Наиболее простой вариант для российских пользова-
телей — использовать адаптированные решения. Для 
российского рынка это Skype, Qip, Fring и SipNet, а также 
операторский «Мультифон». Подобное ПО — «двойного» 
назначения. Чаще всего вызовы по направлению 
«компьютер-компьютер» для пользователя бесплатны, а 
вот за звонки «компьютер-телефон» или «смартфон-
телефон» придется платить — здесь если и бывает ре-
жим free, то только в качестве рекламных акций, к тому же 
исключительно на недорогие городские телефоны.

Как и с программами типа call-back, стоимость «вход-
ного билета» здесь невелика: программа-клиент постав-
ляется бесплатно, а минимальная сумма пополнения сче-
та для звонков на городские и мобильные номера начина-
ется с 30–50 рублей.

«родная связь» Если отказаться от своего 
«домашнего» телефона с российским номером никак не-
возможно, как минимум подключите тарифные модифи-
каторы, которые помогут снизить сумму счета в роуминге. 
Что же в настоящих условиях путешественнику стоит ис-
пользовать в качестве самого минимума?

Во-первых, имеет смысл воспользоваться предложе-
нием вашего оператора связи и подключить тарифный 
модификатор, который снижает стоимость голосовых 
вызовов. К примеру, за каких-то 600 рублей в месяц пер-
вая минута вызовов за рубежом будет стоить все те же 
60–90 рублей, а все следующие — гораздо дешевле или 
вовсе ноль (минуты эдак до десятой, а потом снова мак-
симум в районе 10 рублей в минуту). Причем эти моди-
фикаторы можно подключать время от времени, просто 
платя за подключение, и оперативно вырубать их по при-
лету на родину. Во-вторых, есть услуги, снижающие сто-
имость SMS — не 15–19 рублей, а в два-три раза де-
шевле. Правда, за это, да-да, опять абонентская плата 
около 450 рублей в месяц. Но за несколько командиро-
вок или пару недель отпуска экономия по отношению к 
«базовым» ценам будет весьма приличной. Однако опе-
раторы хитрят и запрещают абонентам подключать не-
сколько роуминговых модификаторов одновременно — 
остается выбирать что-то одно. Или владеть сразу не-
сколькими телефонами от разных операторов, на каж-
дом из которых будет свое «ударное» предложение. 
Есть, правда, вариант по снижению стоимости всех ти-
пов входящих/исходящих вызовов в какой-то опреде-
ленной стране. Важно только не забыть отключить все 
эти модификаторы по прилету домой: абонентская пла-
та все-таки тикает. ■

Экономный гоЛос вы все еще гоТовы пЛаТиТь за «даЛьние вызо-
вы» иЛи гоЛосовую связь на чужбине сТоЛько, скоЛько попросиТ операТор мобиЛь-
ной связи? Тогда вас можно поздравиТь — вы ТоТ самый идеаЛьный абоненТ дЛя 
своего провайдера связи, на коТором он и зарабаТываеТ свою маржу в 40%. в ваЛю-
Те. между Тем сокраТиТь расходы как минимум вдвое впоЛне возможно. дЛя ЭТого 
досТаТочно выбраТь один иЛи нескоЛько аЛьТернаТивных сервисов дЛя гоЛосовых 
вызовов — на российском рынке их предосТаТочно. ЮРИй ЕРМОлОВ

расчет

расчеТ

сТоимосТь на исходящие вызовы и SMS  
у наибоЛее распросТраненных в россии VoIP-решений (руб.)

НаправлеНия вызова Skype* Fring Sipnet Qip МультифоН

На российские 
МобильНые телефоНы

3,06 1,11 2,5 2,4 0,8–1,5

На городские 
российские НоМера

1,6 0,61 1,08–2,1 1,7–4,2 1,5

На городские 
российские НоМера — 
Москва

0,78 0,61 0,54 0,7 1,5

На городские 
российские НоМера — 
саНкт-петербург

0,78 0,61 0,91 0,7 1,5

городские/ 
МобильНые — сШа

0,78/0,78 0,27/0,27 0,9/1,05 1,3–1,5/1,5–3 0,94/0,94

городские/МобильНые — 
великобритаНия

0,78/8,94 0,3/3,33–11,2 0,9/3,06–7,5 1,2–1,3/1,2–11,7 0,94/9,65

городские/ 
МобильНые — герМаНия

0,78/8,73 0,33/3,42 1,08/3,36–3,9 1,25/1,3–6,3 0,94/9,37

городские/ 
МобильНые — израиль

0,78/4,77 0,3/2,28 0,9/2,4–3,6 1,5/5–10,2 0,94/5,26

городские/ 
МобильНые — китай

0,78/0,78 0,33–0,81/0,33–0,63 1,05/1,05 1,3/1,2 0,97/0,97

стоиМость SMS  
по россии

2,28–3,42 — — Free 1,5

Все цены В долларах для удобстВа переВедены В рубли по стандартному курсу $1 за 30 руб.  указанные цены Включают налоги,  
которые серВис Взимает с абонентоВ В соотВетстВии со сВоей тарифной политикой. дата актуализации — 9 марта 2011 года.   
Все цены приВедены «В лоб», без тарифных модификатороВ и рекламных скидок.  *цена не окончательна, Возможно наличие платы  
за соединение, эту Возможность надо уточнять отдельно.

сТоимосТь исходящих вызовов у крупных российских операТоров связи,  
«ТурисТических» SIM–карТ и проекТов Call–baCk (руб.)

НаправлеНия вызова —  
при НахождеНии в роуМиНге

Мтс «МегафоН» «выМпелкоМ» tele2 «гудлайН» SiMtravel* eztalk* Mttalk

звоНок по страНе пребываНия — 
сШа/в россию

149/149 36/156 129/129 65/65 86,7/86,7 86,7/86,7 2/3,5 7/5,8–7,05

звоНок по страНе пребываНия — 
великобритаНия/в россию

79/79 36/86 69/69 18/18 11,7/11,7 17,7/17,7 19/12 8/7,2–10,5

звоНок по страНе пребываНия — 
фраНция/в россию

79/79 36/86 69/69 18/18 14,7/14,7 14,7/14,7 14,2/9,6 7–9,5/6,64–9,5

звоНок по страНе пребываНия — 
таилаНд/в россию

69/59 36/125 99/99 35/35 25,5/25,5 25,5/25,5 3/4 30/4,4–8

звоНок по страНе пребываНия — 
япоНия/в россию

149/149 36/125 99/99 35/35 86,7/86,7 16,5/16,5 14,2/9,6 5–6,5/5,84–6,5

звоНок по страНе пребываНия — 
куба/в россию

79/79 36/125 129/129 65/65 139,5/105 105/105 95/50 41/41–42,25

звоНок по страНе пребываНия — 
китай/в россию

79/79 36/125 99/99 35/35 28,5/28,5 28,5/28,5 2/3,5 4,5/2,88–4,5

стоиМость SMS 19 19 19 9–12 12–17,7 12–17,7 0,65–0,85 0,5

Все цены В долларах для удобстВа переВедены В рубли по стандартному курсу $1 за 30 руб. указанные цены Включают налоги, которые серВис Взимает с абонентоВ В соотВетстВии со сВоей тарифной политикой.  
дата актуализации — 9 марта 2011года. Все цены приВедены «В лоб», без тарифных модификатороВ и рекламных скидок.  *тарифный план «Весь мир».


