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дом технологии

страхование
(Окончание. Начало на стр. 1)

Жизненная  
необходимость
Договор ипотеки может содер­
жать и другие требования по 
страхованию. «Как правило, 
они касаются необходимости 
страхования жизни и здоровья 
заемщика, поскольку при на­
ступлении его смерти или утра­
ты трудоспособности страховая 
компания производит выплату 
кредитной организации, обес­
печивая погашение кредита»,— 
говорит Андрей Лифантий.

Условия страхования жизни 
заемщика зависят от его про­
фессии и возраста, а также се­
мейного положения и наличия 
детей. К примеру, полис страхо­
вания для семейного человека 
может обойтись на 0,2–0,3% де­
шевле, а для милиционера или 
инкассатора — на 0,5–0,7% до­
роже, так как их деятельность 
связана с физическим нагрузка­
ми и сопряжена с определен­
ным риском.

«Страхование жизни — 
очень важный аспект в ипотеч­
ном кредитовании, и не только 
для банка, но и для самого заем­
щика. С одной стороны, банк 
снимает с себя непрофильные 
риски несвоевременных вы­
плат по ипотечным кредитам 
в силу временной или посто­
янной потери трудоспособнос­
ти заемщика. С другой сторо­
ны, это актуально для заемщи­
ка в случае утраты возможнос­
ти зарабатывать и погашать 
кредит,— говорит Алексей 
Шленов, генеральный дирек­
тор компании ”Миэль-Броке­
ридж“.— Кроме того, это хоро­
ший способ сократить возмож­
ный риск потери квартиры для 
своей семьи в случае событий, 
приведших к летальному ис­
ходу основного кормильца, ко­

торый, как правило, и являет­
ся основным заемщиком».

Хотя Алексей Шленов при­
знает, что у страхования есть и 
свои подводные камни. Напри­
мер, когда заемщики немоло­
дого возраста берут крупные 
кредиты. Страховые компании 
направляют их на медицинс­
кое обследование, чтобы более 
детально изучить здоровье, так 
как несут ответственность за 
весомые суммы. И если меди­
цинская комиссия выявляет 
риски потери трудоспособнос­
ти, это может привести к уве­
личению тарифа страхования. 
А средний тариф составляет 
0,6–1% и рассчитывается от 
страховой суммы, которая, 
как правило, равна сумме 
ипотечного кредита.

Нелишняя защита
Титульное страхование давно 
и прочно входит в ипотечный 
«комплекс». Хотя риск потерять 
право собственности на кварти­
ру, юридическую чистоту кото­
рой проверили и банк, и риэл­
тор, не слишком велик.

«Риск потери права собс­
твенности страхуется на слу­
чай признания сделки недейс­
твительной по решению суда, 
а также на случай удовлетворе­
ния виндикационного иска по 
следующим основаниям: не­
соблюдение законных прав 
лиц на недвижимое имущест­
во при совершении сделки по 
отчуждению такого имущест­
ва, наличие недействительных 
или неправильно оформлен­
ных документов, подтвержда­
ющих право собственности на 
имущество, а также докумен­
тов, являющихся основанием 
для совершения сделки,— от­
мечает Андрей Лифантий.— 
Стоимость полиса зависит от 
количества сделок купли-про­
дажи, совершенных с объек­
том недвижимости, срока стра­

хования и полноты пакета пред­
ставленных документов».

Страховой тариф составляет 
в среднем 0,2% от стоимости не­
движимости. И некоторые кли­
енты отказываются экономить 
на титуле.

«Несмотря на то что общий 
срок исковой давности состав­
ляет три года, некоторые кли­
енты интересуются пятилет­
ним и даже десятилетним сро­
ком. Уровень осведомленнос­
ти клиентов о возможностях 
титульного страхования доста­
точно высок,— считает Алексей 
Шленов.— Некоторые клиенты 
даже ставят титульное страхова­
ние как обязательное условие. 
Но есть ли смысл предлагать 
это клиенту, если квартира с 
юридической точки зрения не 
вызывает сомнений и все доку­
менты в полном порядке?»

Новая ответственность
Во время кризиса некоторые 
банки предложили страховать 
и риск ответственности заем­
щика перед кредитором. До 
кризиса такие случаи, как де­
фолт заемщика и его неспо­
собность дальше выплачивать 
кредит, а также недостаточ­
ность для погашения кредита 
денежных средств после про­
дажи заложенной недвижи­
мости, в расчет не принима­
лись и не страховались. Разра­
ботала эту систему страхова­
ния СК АИЖК. Как объяснили 
в компании, система предпо­
лагает, что банки-партнеры 
для заемщиков, застраховав­
ших ответственность по ипо­
течным обязательствам перед 
ними, снижают сумму перво­
начального взноса до 10% и 
процентную ставку на 2–3% 
и более. И хотя оплата страхов­
ки взимается единовременно 
при оформлении ипотечного 
кредита, в дальнейшем оказы­
вается, что застрахованный 

кредит в итоге выходит для за­
емщика более выгодным.

Однако, как говорит Андрей 
Лифантий, спросом этот вид 
страхования не пользуется и, 
скорее всего, пользоваться не 
будет, в связи с тем что страхо­
вым случаем является факт 
предъявления к заемщику кре­
дитором требования о погаше­
нии кредита при недостаточ­
ности у кредитора денежных 
средств, вырученных от реали­
зации заложенного имущества. 
На фоне постоянного роста цен 
на недвижимость, а также учи­
тывая то, что сумма кредита 
всегда меньше реальной стои­
мости недвижимости, наступ­
ление страхового случая прак­
тически невозможно в нор­
мальной рыночной ситуации.

По наблюдениям Арсена 
Широяна, введение страхова­
ния ответственности заемщика 
пока значительного смещения 
спроса не вызвало, поскольку, 
во-первых, оно является добро­
вольным, во-вторых, наличие 
такой страховки не освобожда­
ет заемщика от обязанности за­
страховать и объект залога.

Возможные варианты
В большинстве случаев креди­
торы снижают процентную 
ставку для заемщиков, заклю­
чивших добровольно договор 
страхования в отношении сво­
ей жизни и трудоспособности, 
а также титула на объект залога. 
Это объясняется тем, что риск, 
таким образом, перераспреде­
ляется на страховую компанию. 
«Что касается договоров страхо­
вания ответственности заем­
щика, то в случае его заключе­
ния заемщику предлагаются ус­
ловия кредитования, отличные 
и по ставке, и по размеру перво­
начального взноса»,— уточняет 
господин Широян.

Впрочем, заемщик не всегда 
сам может решать, страховать 

ему титул и жизнь доброволь­
но. Если, конечно, он хочет-та­
ки получить ипотеку.

«Добровольные виды стра­
хования при кредитовании по 
ипотеке спросом не пользуют­
ся. Спросом пользуются добро­
вольно-принудительные виды 
страхования,— категорически 
заявляет Роман Строилов, ди­
ректор департамента частного 
и корпоративного кредитова­
ния компании Penny Lane 
Realty.— Как правило, это ком­
плекс страховых рисков — ти­
тул, жизнь и здоровье, риск ут­
раты трудоспособности. Неко­
торые банки продолжают ука­
зывать эти виды страхования 
как обязательные (небольшие 
банки в регионах, их немного 
осталось), все остальные, опаса­
ясь претензий со стороны ФАС, 
создают условия, при которых 
не страховать комплекс крайне 
накладно для заемщика. К при­
меру, банк ВТБ 24 допускает 
страхование только от рисков 
утраты и повреждения предме­
та залога, однако в таком случае 
процентная ставка по кредиту 
увеличивается на 3% годовых. 
Учитывая, что комплексное 
страхование в редких случаях 
достигает 2% от суммы кредита 
в год, очевидно, что банкиры 
очень активно стимулируют 
страховщиков и закрывают 
свои риски, создавая условия, 
при которых отказываться от 
страхования просто глупо: за­
емщик несет дополнительные 
незастрахованные риски и пла­
тит за кредит дороже».

Среди клиентов популяр­
ностью пользуется комплек­
сное страхование, которое 
включает личное, титульное 
и ипотечное. «Подобный вид 
страховых услуг (комплекс­
ный) является одним из пос­
ледствий прошедшего кризиса, 
максимально страхует и клиен­
та, и банк от наибольшего коли­

чества рисков. К тому же сокра­
щает процесс оформления, эко­
номит время и во многих слу­
чаях средства заемщика,— го­
ворит Игорь Заугольников, ди­
ректор департамента марке­
тинговых коммуникаций Ro­
dex Group.— Но надо помнить, 
что выбор варианта страхова­
ния зависит только от желания 
покупателя-заемщика».

Однако Роман Строилов счи­
тает, что особого выбора у заем­
щика нет, и продолжает сыпать 
примерами. «Юникредит-банк 
повысит ставку до 3,5% годовых 
в случае отказа от добровольно­
го страхования. Альфа-банк 
считает обязательным страхо­
вание имущества, титула и рис­
ка потери жизни и трудоспо­
собности и не оставляет клиен­
там права выбора. ”Дельтакре­
дит“ позволяет клиентам отка­
заться от страхования: в случае 
отказа от страхования жизни и 
трудоспособности ставка уве­
личивается на 3,5%, а в случае 
отказа от страхования титула 
ставка увеличивается на 3%. 
Банк допускает сложение двух 
условий, поэтому если заем­
щик отказывается от двух ви­
дов страхования, ставка увели­
чивается на 6,5% годовых, что 
совсем недалеко от ставки ре­
финансирования,— перечисля­
ет он.— Таким образом, мы мо­
жем видеть, что банкиры дела­
ют максимум возможного для 
того, чтобы обезопасить свои 
риски, а также стимулировать 
страховщиков. Ведь стандарт­
ные ставки в банках в среднем 
начинаются от 11,5% годовых, 
а если мы откажемся от страхо­
вания, минимальная ставка мо­
жет составить от 15% или даже 
от 18% годовых. Данные мероп­
риятия со стороны банкиров 
не оставляют заемщикам права 
выбора, а также защищают кре­
диторов от претензий ФАС».

Юрий Скороходов

Процент пошел в полис

Бойтесь подделок
Зачастую то, что нам пытаются 
продать под видом зимнего са­
да, вовсе не зимний сад. В объ­
явлениях о продаже загород­
ных домов под этим названием 
нередко скрывается всего лишь 
ниша в стене с окнами от пола 
до потолка. Или зеленый уго­
лок с несколькими комнатны­
ми растениями. А «зимний сад» 
в квартире зачастую оказывает­
ся лоджией с цветами в горш­
ках, объединенной в одно про­
странство с комнатой.

Настоящий же зимний сад 
— это обособленное помеще­
ние со стеклянной крышей, 
своим микроклиматом и, как 
правило, сложнейшей инже­
нерией.

Удовольствие это прежде 
всего загородное, потому что в 
квартире зимний сад не сдела­
ешь, если это не предусмотрено 
конструкцией дома. Посему го­
родские зимние сады чаще все­
го встречаются в пентхаусах ли­
бо в общественных зонах боль­
ших жилых комплексов. В пос­
леднем случае причины любви 
застройщиков к природе иног­
да носят юридический харак­
тер. «На одном из объектов, над 
которым мы сейчас работаем, 
застройщик сумел включить 
зимние сады в расчет озеле­
ненной придомовой террито­
рии, что позволило получить 
больше квадратных метров жи­
лья»,— поведал один из руково­
дителей архитектурного бюро 
«Атриум», Антон Надточий.

Но, конечно, настоящий 
простор для творчества откры­
вается только в загородном 
строительстве. Сад обычно про­
ектируется вместе со всем ос­
тальным домом, и встречи со 
специалистами по зимним са­
дам происходят при участии ар­
хитекторов здания.

«К устройству зимнего сада в 
загородном доме довольно час­
то прибегают, чтобы использо­
вать некие спорные помеще­
ния, образующиеся в проекте, 
скажем, комнаты над гаражом 
либо какие-то переходные гале­
реи и т. п.»,— констатирует уп­
равляющий директор департа­
мента жилой недвижимости 
компании Blackwood Тимур 
Сайфутдинов.

Случаи, когда сад пристраи­
вают к уже существующему кот­
теджу, довольно редки.

Несмотря на множество до­
ступных конструкций, самый 
распространенный вариант 
очень прост — односкатный 
зимний сад, пристроенный к 
дому. Сложнее конструкция 
зимнего сада в эдвардианском 
стиле с его тремя скатами кры­
ши. А викторианский сад обяза­
тельно имеет стеклянный эр­
кер в дальней от дома стеклян­
ной стене. Впрочем, зимний 
сад может ограничиться и дву­
мя прозрачными стенами, если 
он занимает угол здания.

В России зимние сады с плас­
тиковым каркасом распростра­
нены мало. Основные материа­
лы в порядке удорожания конс­

трукции — это алюминий, «теп­
лый» алюминий (с наполните­
лем из вспененного теплоизо­
лятора) и дерево. А для зимних 
садов с большими пролетами 
(от 4,5 м) используют стальные 
балки, более прочные, чем алю­
миниевые конструкции.

Климатические  
особенности
Составление технического зада­
ния для устройства зимнего са­
да всегда начинается с выбора 
растений. Именно от них будут 
зависеть многие конструктив­
ные и инженерные решения.

«Экваториальный климат 
поддерживать достаточно тя­
жело, поскольку требуется по­
вышенная влажность. Поэтому 
в Подмосковье чаще всего обо­
рудуют тропические или суб­
тропические сады (первые су­
хие, вторые влажнее),— объяс­
няет Антон Надточий.— В суб­
тропическом саду без допол­
нительного увлажнения не 
обойтись».

Бытовой увлажнитель не го­
дится для помещения большого 
объема. К тому же воду в него ну­
жно заливать вручную. Для зим­
него сада лучше подойдет про­

фессиональный увлажнитель 
с автоматической подачей воды.

«Интересное направление 
стало популярным с начала 
2010 года — африканский зим­
ний сад. Навеяно оно было про­
ходившим в ЮАР чемпионатом 
мира по футболу,— рассказыва­
ет Игорь Заугольников, дирек­
тор департамента маркетин­
говых коммуникаций Rodex 
Group.— Африканский зимний 
сад — это много солнечного све­
та и пространства, а также необ­
ходимость круглогодично под­
держивать высокую температу­
ру не ниже 20 градусов. Среди 
растений — фикусы, алоэ, пор­
тулакария африканская, юкка, 
агава, кофейное дерево».

Эти африканские растения, 
да и не только они, привыкли 
к длинному солнечному дню и 
могут зачахнуть за долгую мос­
ковскую зиму. Поэтому сад при­
ходится подсвечивать фитолам­
пами — источниками света со 
специально подобранным для 
растений спектром. Кстати, для 
людей этот спектр часто бывает 
неприятен, поэтому подсвечи­
вать сад лучше в отсутствие хо­
зяев. Световой режим может ре­
гулироваться автоматически. 

От этого режима зависит и еще 
одна важная вещь — чередова­
ние фаз вегетации и цветения.

Сложности остекления
Поскольку зимний сад — это 
одна сплошная светопрозрач­
ная конструкция, то в нем в ги­
пертрофированном виде при­
сутствуют все проблемы окон. 
А именно огромные теплопоте­
ри в холодное время года и пе­
регрев, вызванный парнико­
вым эффектом,— в теплое. Поэ­
тому зимние сады стоят на пе­
реднем крае современных 
оконных технологий.

Сопротивление потерям теп­
ла у окна примерно в шесть раз 
ниже, чем у обычной стены. 
Чтобы увеличить этот показа­
тель, конструкторы зимних са­
дов используют двухкамерные 
стеклопакеты либо низкоэмис­
сионное стекло. Стекло это бы­
вает двух видов — И-стекло и 
К-стекло. Разница между ними 
технологическая: в первом слу­
чае специальное покрытие на 
стекло напыляют, во втором на­
носят при высокой температу­
ре. Суть же примерно одинако­
ва: оба стекла не дают теплово­
му излучению выходить нару­

жу, отражая его обратно в поме­
щение. И все равно зимние са­
ды с их обилием стекла прихо­
дится отапливать как минимум 
вдвое сильнее, чем остальной 
дом. Впрочем, заметно снизить 
эти расходы можно и довольно 
просто — расположить сад с юж­
ной стороны дома.

Однако иногда имеет смысл 
повернуть окна на север, пос­
кольку перегрев опасен для 
флоры не меньше, чем переох­
лаждение. В солнечные дни до­
машняя оранжерея легко пре­
вращается в баню. Самый тех­
нологичный, но и дорогой спо­
соб борьбы с этим — стекло с 
изменяемой прозрачностью: от 
совсем прозрачного до темно-
синего или молочно-белого. Ча­
ще всего для этого используют 
тонкую пленку из жидких крис­
таллов, заключенную между 
двумя обычными стеклами. 
Когда на эту пленку подано на­
пряжение, жидкие кристаллы 
выравниваются и их слой ста­
новится прозрачным. Стоит от­
ключить ток — структура меня­
ется и стекло пропускает гораз­
до меньше света.

«Такое стекло обойдется при­
мерно в €1 тыс. за квадратный 

метр остекления, не считая 
стоимости каркаса и работы,— 
рассказывает Ростислав Рази­
лов из компании ”Волизар“.— 
Вместе с работой — примерно 
60 тыс. руб. за метр».

Вариант попроще — автома­
тические шторы, которые от­
крываются или закрываются 
в зависимости от температуры. 
Наконец, еще один способ тер­
морегуляции и проветривания 
— автоматические люки или 
фрамуги. При повышении тем­
пературы они открываются, 
при снижении — закрывают­
ся. Кроме того, датчики влаж­
ности и ветра в случае резкого 
ухудшения погоды задраивают 
люки автоматически. Цена воп­
роса для сада средних размеров 
— около 300 тыс. руб.

Таким образом, в зимних са­
дах находится место самым раз­
ным высокотехнологичным ре­
шениям. Вполне возможно, что 
через некоторое время их конс­
трукторы вообще от стекла от­
кажутся.

«Сейчас модная вещь — 
мембрана вместо стекла, как на 
олимпийских объектах в Пеки­
не,— рассказывает Антон Над­
точий.— Одно из ее преиму­
ществ в том, что, в отличие от 
стекла, она пропускает еще и 
полезное для растений ультра­
фиолетовое излучение. Но го­
дится она только для больших 
пространств, иначе себестои­
мость будет слишком высокой».

Никакой выгоды
Как и у окон, стоимость зимних 
садов считается по площади сте­
клянной поверхности. Об этом 
надо помнить, прицениваясь. 
Мы тоже приценились. «Как 
правило, зимний сад обходится 
в 8–30 тыс. руб. за квадратный 
метр остекления,— рассказыва­
ет Ростислав Разилов.— Сред­
няя цена метра — 15 тыс., гото­
вого сада — около 1 млн руб. 
Растения в эту цену не входят».

Его конкуренты из компа­
нии «Теплые окна» признались, 
что сады в их исполнении стоят 
от 1 млн до 3 млн руб.

«У нас стоимость работ варь­
ируется от 15 тыс. до 20 тыс. 
за квадратный метр остекле­
ния,— сообщила Людмила, ме­
неджер по продажам компании 

”Гроссбау“.— Сам сад стоит от 
1,2 млн до 7 млн руб.. Тут все за­
висит от фантазии клиента по 

части конструкций. Некото­
рые, например, заказывают 
зимние сады с коваными эле­
ментами каркаса».

Алексей Коротких, руково­
дитель отдела продаж компа­
нии Villagio Estate, рассказал, 
что покупатели домов часто об­
ращаются в их архитектурное 
бюро с просьбой дополнитель­
но спроектировать зимний сад. 
Наличие сада увеличивает сто­
имость строительства дома 
примерно на 2–5%.

«Цены начинаются с 600 тыс. 
руб. за скромный зимний сад, 
алюминиевая конструкция 
среднего размера (примерно 
8x8 м) обойдется в 1,5 млн,— 
привел свои расценки началь­
ник отдела продаж компании 
ZIMSADCOM Андрей Мель­
ник.— А огромный сад 28x8 м 
может стоить и 9 млн, и 10 млн».

Итак, меньше чем за 1,5 млн 
зимнего сада не устроить — на­
до ведь будет еще оплатить рас­
тения, нужную для них инже­
нерию и работу ландшафтного 
дизайнера. Оправдать эти тра­
ты вложениями в дом не полу­
чится. Как мы выяснили, пооб­
щавшись с участниками рын­
ка, влияние сада на цену дома 
минимальное.

«Наличие зимнего сада всего 
лишь приятное дополнение, не 
сказывающееся на стоимости 
предложения»,— убеждена Ла­
риса Максимкина, руководи­
тель офиса «Автозаводское» уп­
равления аренды квартир ком­
пании «Инком-недвижимость». 

Впрочем, не все столь катего­
ричны.

«Люди, которые могут себе 
это позволить, охотно приобре­
тают дома и квартиры с домаш­
ней оранжереей,— говорит 
Александр Зиминский, дирек­
тор департамента продаж элит­
ной недвижимости компании 
Penny Lane Realty.— Стоимость 
квартиры с зимним садом не 
очень отличается от стоимос­
ти равнозначной по площади 
квартиры без сада — на 2–3%. 
Но при этом становится более 
привлекательной для отде­
льной группы покупателей».

В общем, инвестиционная 
польза от зимних садов мини­
мальная. Так что возиться с ни­
ми имеет смысл исключитель­
но для удовольствия и из любви 
к природе.

Никита Аронов

Взятие зимнего
интерьеры

Многие домовладельцы мечтают о ма­
леньком кусочке природы, который всег­
да рядом. За 1–1,5 млн руб. эту мечту мо­
жно воплотить, обзаведясь собственным 
зимним садом. Только надо помнить, что 
устроить его совсем не так просто и де­
шево, как кажется.

ПОДОГРЕВ НАКЛОННОЙ 
ЧАСТИ КРЫШИ

НИЗКОЭМИССИОННОЕ 
СТЕКЛО (К - СТЕКЛО 
И И - СТЕКЛО)
РАЗНИЦА МЕЖДУ И-СТЕКЛОМ 
И К-СТЕКЛОМ В СПОСОБЕ 
ИЗГОТОВЛЕНИЯ. ТАКОЕ СТЕКЛО
ПРОПУСКАЕТ КОРОТКОВОЛНОВЫЕ
 ЛУЧИ – СВЕТ, И ОТРАЖАЕТ 
ДЛИННОВОЛНОВЫЕ, ТО ЕСТЬ ТЕПЛО. 
ОНО ЗАЩИЩАЕТ ЗИМНИЙ САД
 ОТ ТЕПЛОПОТЕРЬ.

ЭЛЕКТРОХРОМНОЕ СТЕКЛО
СТЕКЛО С РЕГУЛИРУЕМОЙ ПРОЗРАЧНОСТЬЮ. 
МЕЖДУ СЛОЯМИ СТЕКЛА ЗАКЛЮЧЕНА 
ЭЛЕКТРОХРОМНАЯ ПЛЕНКА. ПОКА НА НЕЕ 
НЕ ПОДАНО НАПРЯЖЕНИЕ, ОНА ОКРАШЕНА. 
ПРИ ПОДАЧЕ НАПРЯЖЕНИЯ ПЛЕНКА 
СТАНОВИТСЯ ПРОЗРАЧНОЙ.

АВТОМАТИЧЕСКИЕ ШТОРЫ
ПРИ ПОВЫШЕНИИ ТЕМПЕРАТУРЫ ВНУТРИ 
ЗИМНЕГО САДА, АВТОМАТИЧЕСКИЕ ШТОРЫ 
ЗАКРЫВАЮТ РАСТЕНИЯ ОТ ИЗБЫТОЧНЫХ 
СОЛНЕЧНЫХ ЛУЧЕЙ.

МНОГИМ ТРОПИЧЕСКИМ РАСТЕНИЯМ НУЖНО 
БОЛЬШЕ СВЕТА, ЧЕМ ОНИ МОГУТ ПОЛУЧИТЬ 
В НАШЕЙ СРЕДНЕЙ ПОЛОСЕ. ДЛЯ ДОПОЛНИТЕЛЬНОЙ 
ПОДСВЕТКИ ИСПОЛЬЗУЮТСЯ ИСТОЧНИКИ СВЕТА 
ОПРЕДЕЛЕННОГО СПЕКТРА – ФИТОЛАМПЫ.

ЧТОБЫ СНЕГ НЕ СКАПЛИВАЛСЯ 
НА СКАТЕ СТЕКЛЯННОЙ КРЫШИ, 
СКАТ ЭТОТ ПОДОГРЕВАЕТСЯ 
СПЕЦИАЛЬНЫМИ ПРОВОДАМИ, 
КАК ЗАДНЕЕ СТЕКЛО АВТОМОБИЛЯ.. 

ДЛЯ ПРОВЕТРИВАНИЯ ФРАМУГА 
ПОДНИМАЕТСЯ ЭЛЕКТРОПРИВОДОМ. 
ПОДЪЕМ РЕГУЛИРУЕТСЯ АВТОМАТИКОЙ 
И ЗАВИСИТ ОТ ТЕМПЕРАТУРЫ ВНУТРИ 
ПОМЕЩЕНИЯ. В СЛУЧАЕ ДОЖДЯ 
ИЛИ РЕЗКОГО ВЕТРА ФРАМУГА 
НЕМЕДЛЕННО ЗАКРЫВАЕТСЯ.

ФИТОЛАМПЫ

НЕКОТОРЫЕ РАСТЕНИЯ ПРИВЫКЛИ 
К ОСОБЕННО ВЛАЖНОМУ КЛИМАТУ. 
БЕЗ ДОПОЛНИТЕЛЬНОГО УВЛАЖНЕНИЯ 
ВОЗДУХА ОНИ МОГУТ ПОГИБНУТЬ.

УВЛАЖНИТЕЛЬ ВОЗДУХА

АВТОМАТИЧЕСКИЕ ФРАМУГИ, 
ПОДСОЕДИНЕННЫЕ 
К ДАТЧИКАМ ДОЖДЯ, ВЕТРА, 
ДЫМА, ТЕМПЕРАТУРЫ
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