
ОАО АКБ «Перминвестбанк» развивает программу комплексного 
финансового обеспечения  юридических лиц и индивидуальных  
предпринимателей — исполнителей государственных и 
муниципальных заказов.

ОАО АКБ «Перминвестбанк» расширяет спектр услуг, связанных с финансированием участников  конкурсов и тендеров, и 
предлагает быстрое оформление кредита или кредитного лимита без залога для обеспечения заявки на участие в конкурсе, 
аукционе или тендере на поставку товаров, выполнение работ, оказание услуг, а также предоставляет специальные бан-
ковские продукты для победителей данных конкурсов: банковская гарантия для обеспечения контрактов и финансирование 
исполнения контракта, в том числе под залог прав требования по данному контракту.
Максимальная сумма кредита для обеспечения заявки составляет 5% от суммы контракта, до 20 млн. рублей на 
срок до 60 дней. Основной долг оплачивается по концу срока, а проценты — ежемесячно. Комиссия за открытие 
финансирования минимальна и составляет от 0,5 до 2% от суммы, ставка от 12 до 15% годовых. 
Кредит на участие в тендере позволяет вам не отвлекать деньги из оборотных средств и выдается без залога в самые ко-
роткие сроки, так как банк ориентируется на срок проведения аукционов и тендерных торгов. Решение по выдаче кредита 
принимается на основании стандартных документов финансовой отчетности  в течение нескольких  дней. Для оформления 
кредита вам потребуется представить документы по форме банка, открыть счет и дождаться решения кредитного комитета, 
это, как правило, занимает не более пяти дней.
Для принятия решения о выдаче кредита на участие в конкурсе необходимо предоставить всего несколько до-
кументов:
• стандартные документы финансовой отчетности  за последние четыре отчетные даты, 
• анкета участника конкурса (сведения о компании), 
• перечень действующих контрактов и сведения о конкурсе,
• отправьте заявку или указанные документы на адрес fin@pibank.ru. Наши специалисты свяжутся с вами, со-
общат о возможности кредитования и согласуют порядок дальнейших действий. Если вам необходима предва-
рительная информация касательно кредитования, вы можете просто позвонить нам. 
Для обеспечения исполнения обязательств по контракту Перминвестбанк предоставляет банковскую гарантию. Оформление 
безотзывной банковской гарантии также происходит в кратчайшие сроки — до пяти рабочих дней. 
В случае недостаточности собственных средств компании при исполнении контракта, Перминвестбанк предлагает восполь-
зоваться целевыми кредитными ресурсами на приобретение товаров, материалов, оплату услуг сторонних подрядчиков и 
оплату иных расходов, возникающих в процессе исполнения контракта. В качестве предмета залога могут выступать права 
требования по контракту, поручительство или любой имущественный залог.

Телефон 8(342) 27 000 32, 
адрес головного офиса: г. Пермь, Комсомольский проспект, дом 80
ОАО АКБ «Перминвестбанк». Лицензия ЦБ РФ 784. На правах рекламы.

Заявляемые и эффективные ставки банков Перми по потребительским кредитам

                                     Банк                                                 Вид ежемесячного платежа                              Заявляемая ставка                             Эффективная ставка                                Дополнительные сведения 

Почтобанк* аннуитетные 12,50% 13,20% Сумма кредита 100 тыс. руб.

Локо-банк аннуитетные 13,50% 14,40% Единовременная комиссия за выдачу кредита  1%

Россельхозбанк* аннуитетные 16,00% 17,20% Целевой, для жителей сельской местности

Евротраст* аннуитетные 18,00% 19,60% Сумма  кредитования 200 тыс. руб.

Банк Россия дифференцированные 19,00% 20,40% Без комиссий

Ренессанс аннуитетные 18,80% 20,50% Без комиссий

ОТП-Банк аннуитетные 15,00% 20,60% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%

Банк Россия аннуитетные 19,00% 20,70% Без комиссий

Металлинвест Банк аннуитетные 19,00% 23,10% Единовременная комиссия за выдачу кредита 1%

Металлинвест Банк дифференцированные 19,00% 23,10% Единовременная комиссия 1%

Сбербанк аннуитетные 21,00% 23,10% Без комиссий

АК Барс аннуитетные 21,90% 24,20% Без комиссий

БТА-Казань аннуитетные 20,00% 24,30% С залогом имущества, единовременная комиссия за 
выдачу кредита 1%

ТрансКредитБанк аннуитетные 20,00% 24,30%
Единовременная комиссия за выдачу кредита 1%, но не 
менее 500 руб., без участия в программе добровольного 

страхования

Агропромкредит аннуитетные 22,00% 24,40% Без комиссий

Связьбанк аннуитетные 19,00% 25,50% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%

УралТрансБанк аннуитетные 19,00% 25,50% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%

Петрокоммерц дифференцированные 23,00% 25,60% Без комиссий

Русь-Банк аннуитетные 20,00% 26,70% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%

ЮниКредитбанк аннуитетные 23,90% 26,70% Без комиссий

ИнвестКапитал Банк аннуитетные 19,50% 26,80% Ежемесячная комиссия 1%

ИнвестТоргБанк аннуитетные 22,00% 26,80% Единовременная комиссия за выдачу кредита 1%

Росбанк аннуитетные 24,90% 28,00% Без комиссий

Хоумкредит аннуитетные 24,90% 28,00% Без комиссий

Урал ФД аннуитетные 21,90% 29,10% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%

Номос-банк аннуитетные 22,00% 29,30% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%, не 
менее 1 тыс. руб.

Татфондбанк аннуитетные 27,00% 30,60% Без участия в программе добровольного страхования, 
комиссий нет

Состье Женераль Восток* аннуитетные 17,90% 31,00% Сумма кредита 75 тыс. руб., единовременная комиссия 
3,5 тыс. руб.

ВТБ 24 аннуитетные 22,00% 31,80% Единовременная комиссия за выдачу кредита  2%, 
минимум 1,5 тыс. руб.

Банк Москвы* аннуитетные 25,00% 32,20% Срок кредита  2 года, единовременная комиссия за 
выдачу кредита 3% или 1,5 тыс. руб.

Бинбанк аннуитетные 23,00% 33,00% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%, 
минимум 1,5 тыс. руб.

Москоммерцбанк аннуитетные 25,00% 33,00% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%

Русфинансбанк аннуитетные 29,00% 33,20% Без комиссий

УралСиб аннуитетные 29,50% 33,80% Без комиссий

ЖилФинанс аннуитетные 26,00% 34,40% Единовременная комиссия за выдачу кредита  2%

ПромсвязьБанк аннуитетные 19,00% 34,40% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2,5%, 
минимум 2,5 тыс. руб.

Балтийский Банк аннуитетные 24,00% 37,30% Единовременная комиссия за выдачу кредита 1% от 
суммы,

Балтинвест Банк аннуитетные 20,00% 37,40% Под залог недвижимости

Банк Зенит* аннуитетные 23,50% 39,30% Сумма кредита 60 тыс. руб., единовременная комиссия 
за выдачу кредита 1,5%,  не менее 3 тыс. руб.

Камский (Камкомбанк) дифференцированные 18,00% 39,40% Единовременная комиссия за выдачу кредита 3,75 
тыс. руб.

ТрансКапитал Банк аннуитетные 20,00% 40,20% Единовременная комиссия  за выдачу кредита 0,5%, но 
не менее 3,5 тыс. руб.

Соцгорбанк аннуитетные 23,00% 41,50% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2%, но не 
менее 3 тыс. руб.

Райффайзен Банк аннуитетные 14,90% 42,00% Единовременная комиссия за выдачу кредита   
50 тыс. руб.

Русский Стандарт аннуитетные 36,00% 42,60% Без комиссий

Юниаструм аннуитетные 21,90% 46,90% Единовременная комиссия за выдачу кредита 3,4%, 
ежемесячная комиссия 0,5%

Банк Союз аннуитетные 27,00% 47,30% Единовременная комиссия за выдачу кредита  2%, но не 
менее 3 тыс. руб.

Быстробанк аннуитетные 42,00% 51,10% Без комиссий

Быстробанк дифференцированные 42,00% 51,10% Без комиссий

Траст банк аннуитетные 13,00% 53,80% Единовременная комиссия за выдачу кредита 2,49 тыс. 
руб., ежемесячное обслуживание 0,99%

Восточный Экспресс аннуитетные 33,00% 59,40% Единовременная комиссия  за выдачу кредита 6,9%

МДМ-Банк аннуитетные 29,00% 63,80% Единовременная комиссия за выдачу кредита 10%

Свердловский губернский Банк аннуитетные 17,90% 65,00% Единовременная комиссия за выдачу кредита 4%, 
ежемесячная комиссия 550 руб.

СКБ Банк аннуитетные 17,90% 65,00% Единовременная комиссия за выдачу кредита 4%, 
ежемесячная комиссия 550 руб.

Барклайс Банк* аннуитетные 21,00% 77,30% Сумма кредита 60 тыс. руб., ежемесячное обслуживание 
1,9%

Банк Открытие аннуитетные 45,00% 83,40% Ежемесячная комиссия 0,9% или 450 руб., ставка без 
участия в программе добровольного страхования

финансы

(Окончание. Начало на стр. 9)

Бездефицитное время
Как одну из причин для возрожде-
ния и роста ипотечного кредито-
вания банкиры называют наме-
чающийся, по их мнению, дефи-
цит жилья в Пермском крае. Объ-
яснение такое, что в кризис 
новых строек практически не 
начиналось, следовательно, через 
какое-то время на рынке просто 
не будет нового жилья. Вероят-
ность такой ситуации весь про-
шлый год обсуждали как банки-
ры, так и строители с риэлторами. 
Но пока непосредственные участ-
ники рынка недвижимости гово-
рят об обратном — об отсутствии 
дефицита. И они считают, что 
активного роста ипотеки сейчас 
нет и пока не предвидится.

«Идея дефицита не реализова-
лась. Других идей для развития 
рынка сейчас нет», — убежден 
коммерческий директор АН 
«Респект» Алексей Ананьев. «Пла-
тежеспособный спрос не растет, 
и нет экономически обоснован-
ных причин для его роста. Поэто-
му говорить о том, что возник 
дефицит жилья, не приходится», 
— объясняет господин Ананьев. 
Жилье хоть и строится не в таком 
большом количестве, как перед 
кризисом, но при этом люди сей-
час не бросаются его покупать: 
риэлторы констатируют стабиль-
ный, но невысокий спрос, кото-
рый пермские строители удо-
влетворяют. Причем люди платят 
в основном наличными. «Доля 
ипотечных сделок невелика. И 
мы не выходим на докризисный 
уровень по объему таких сделок», 
— отмечает господин Ананьев.

Представители ПЗСП соглаша-
ются, что дефицита жилья не воз-
никло. Они отмечают, что у ПЗСП 
доля ипотечных сделок составля-
ет сейчас примерно 5% (в про-
шлом году — 0): «На какой уровень 
продаж компания вышла к концу 
прошлого года, на таком сейчас и 
держится». Советник гендиректо-
ра ПЗСП Виталий Макаренко 
отмечает, что большая часть сде-
лок при покупке недвижимости 
— это сделки до 3 млн руб. «Это 
максимум, сколько может в сред-
нем сейчас заплатить человек. И 
не могу сказать, что следующий 
год покажет рост цены», — считает 
господин Макаренко.

Риэлторы и банкиры сходятся 
во мнении, что инвестировать в 
недвижимость с помощью креди-
тов сейчас совершенно невыгод-
но, как это было задолго до кризи-
са, когда рынок недвижимости 
бурно рос. «При отсутствии роста 
на рынке недвижимости для 
людей выгоднее копить или брать 
рассрочку у застройщика, чем 
брать кредит себе в убыток», — 
говорят представители агентств 
недвижимости и строительных 
компаний. Сейчас нет покупате-
лей, готовых переплачивать за 
кредиты в надежде, что эти расхо-
ды оправдают себя в дальнейшем.

Ипотечный аппетит
И все же, несмотря на скепсис 
риэлторов и застройщиков, бан-

киры надеются на дальнейший 
рост ипотеки в следующем году. 
«Договоренности с застройщи-
ками, агентствами недвижимо-
сти, скидки на банковские 
комиссии, снижение процент-
ной ставки — все это дает нам 
повод надеяться, что объем сде-
лок увеличится. Если в 2009 
году у людей четко прослежива-
лась сберегательная модель 
поведения, то сейчас это не ярко 
выражено. Сейчас сберегать 
деньги неинтересно, доход-
ность от этого минимальная», 
— говорит руководитель «Перм-
ского» операционного офиса 
ВТБ 24 Светлана Щеголева.

«Прошлый год был совсем 
нерабочий относительно ипоте-
ки, а сейчас ситуация измени-
лась. Мы настроены оптимистич-
но. Но на докризисные объемы 
банки вряд ли выйдут, но я счи-
таю, что это никому и не нужно», 
— говорит зампредседателя 
«Урал ФД» Александр Яцков. Как 
пояснил господин Яцков, «Урал 
ФД» занялся ипотекой сейчас для 
того, чтобы поддержать продажи 
недвижимости у «Пермского 
агентства недвижимости» (ПАН, 
как и «Урал ФД», подконтрольно 
структурам «Пермской финан-
сово-производственной груп-
пы». — „Ъ“).

«Мы воодушевлены развити-
ем ипотеки. Есть положительная 
динамика, и мы продолжаем уве-
личивать объемы кредитова-
ния», — говорит Наталья Мель-
ник. Сегодняшняя задача банка, 
которую он старается выполнять, 
— сто кредитов в месяц. Эта зада-
ча будет увеличена в следующем 
году, насколько — в банке пока 
не поясняют. Сейчас «Восточ-
ный» начал активно выдавать 
ипотеку и в других городах края.

Один из крупнейших игро-
ков на рынке ипотечного креди-

тования — Газпромбанк рассчи-
тывает, что его розничный кре-
дитный портфель (57% которого 
приходится на ипотеку) вырас-
тет уже по результатам этого 
года на 20–25%. «Рост портфеля 
идет в основном за счет залого-
вых кредитов: ипотеки и авто-
кредитов», — говорят в банке.

Пожалуй, самые оптимистич-
ные планы в Пермском крае у 
ВТБ 24. Банк рассчитывает на то, 
что объемы ипотечного кредито-
вания в 2011 году достигнут 
докризисного уровня. Исходя из 
этого, он и строит свои прогно-
зы. «Мы считаем, что в 2011 году 
экономика будет расти быстрее, 
чем в этом году. Население будет 
больше и активнее брать креди-
ты. Люди устали ждать дальней-
шего снижения цен на жилье. 
Ну, и банки решили проблему с 
ликвидностью — они хотят раз-
мещать средства и стремятся сде-
лать свои программы более при-
влекательными, — отмечает 
начальник отдела ипотечного 
кредитования ВТБ 24 Константин 
Лазуков. — Прирост ипотеки в 
целом по банковской системе 
может составить 20–21%». В ВТБ 24 
всеми возможными способами 
планируют наращивать свой 
портфель и увеличить долю 
рынка в Пермском крае с 6,1 до 
10%. Надо отметить, что банк не 
боится учитывать даже «серые» 
доходы заемщиков, что и делает 
сейчас (в банке это подтвержда-
ют). А при поддержке государ-
ства, банк готов кредитовать в 
том числе и строящееся жилье.

Стратегия ВТБ 24 отличает-
ся, например, от стратегии 
Сбербанка в Пермском крае. 
Он, наоборот, планирует сосре-
доточиться не на расширении 
клиентской базы, а на избавле-
нии от «плохих» долгов и на 
очистке своей клиентской базы 

от недобросовестных заемщи-
ков. «С одной стороны, хорошо, 
что банк занимает лидирующие 
позиции на рынке. С другой сто-
роны, это означает, что банк вку-
сил всю прелесть проблем, кото-
рые экономика в последние 
годы получила. Сейчас мы долж-
ны понять, какие основные 
ошибки привели к проблемам в 
этом бизнесе, как они повлияли 
на качество портфеля, которое 
сложилось здесь», — пояснил 
новую политику недавно назна-
ченный председатель Западно-
Уральского банка Сбербанка 
России Кирилл Брель.

Однако планы банкиров 
напрямую связаны с господдерж-
кой ипотечных программ, при-
знаются они. «Все-таки рынок сей-
час по-прежнему искусственный. 
Государство лоббирует ипотеч-
ные программы, выделяя на это 
средства. Если бы этого не было, 
ситуация, скорее всего, была бы 
другая: ставки наверняка были 
бы выше, объем выдаваемых кре-
дитов был бы меньше. А пока 
ситуация искусственно подогре-
вается, раз рынок сам этого не 
делает», — неофициально гово-
рят представители банков.

Таким образом, с начала года 
принципиально ситуация не 
изменилась: тогда кредитовали 
в основном госбанки и партне-
ры госпрограмм, они же и про-
должают это делать. При этом 
общие настроения заемщиков, 
как показывает практика, пока 
не изменились существенно. 
В начале этого года эксперты 
рынка недвижимости отмеча-
ли, что люди пойдут в банки за 
ипотекой, только когда будут 
уверены в общей стабильности 
экономической ситуации. Оче-
видно, что пока этой уверенно-
сти у них не появилось.

Анастасия Костина

Ипотечная эйфория
Как выяснил „Ъ”, эффективная процентная ставка по 
потребительским кредитам, которую банки по закону 
обязаны называть, в некоторых пермских банках в 
разы отличается от заявленной. А в разных кредитных 
учреждениях города она варьируется при прочих 
равных условиях от 13,2 до 83,4%.  
В исследование, которое провела компания «Инвест-
аудит», попали 54 банка, работающие в Прикамье. Для 

анализа брались только банки, выдающие 
потребительский кредит частным лицам. Исключались 
банки, кредитующие только юридические лица, 
работающие только с клиентами банка с 
положительной кредитной историей, выдающие 
кредиты только с помощью карт. 
В качестве первоначальных равных условий для 
сравнительного анализа взяты такие параметры 

заемщика: возраст — 25 лет, среднемесячный доход 
(по форме 2 — НДФЛ) — 20 тыс. руб. Срок 
кредитования составлял один год, сумма 
запрашиваемого кредита — 50 тыс. руб., 
поручителей нет. Банки, условия которых отличались 
от взятых в качестве исходных, отмечены * (по 
словам департамента оценки «Инвест-аудит», на 
итоговый результат это не повлияло). 

СТАВК А НА ЭФФЕК Т

Купля-продажа жилья в Перми активизировалась, но люди чаще всего расплачиваются наличными. Повторения 

ипотечного бума уже никто не ждет  ФОТО МАКСИМА КИМЕРЛИНГА
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