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автокредитование
(Окончание. Начало на стр. 33)

«Первоначальный платеж
должен быть стандартно не ме-
нее 20% стоимости автомоби-
ля. Более того, в сумму кредита
может быть включена сумма
страховки за первый год стра-
хования. Но предложение дей-
ствует только до 31 декабря
2005 года»,— предупреждает
начальник управления роз-
ничных продуктов и услуг
ММБ Алексей Аксенов.

МДМ-банк снизил размер
первоначального взноса на
покупку нового автомобиля
по экспресс-программе до 10%
стоимости и увеличил срок
кредита до четырех лет. Рос-
банк разрабатывает новую
программу экспресс-кредито-
вания на подержанные авто-
мобили. Обычно, чтобы полу-
чить экспресс-кредит, заемщи-
ку требуются лишь паспорт и
водительские права. При оцен-
ке платежеспособности клиен-
та в этом случае используется
электронная скоринговая сис-
тема: заемщик заполняет анке-
ту и за каждый ответ получает
определенный балл. Затем бал-
лы суммируются, и на основа-
нии итоговой оценки банк
принимает решение. При бла-
гоприятном стечении обстоя-
тельств покупатель сможет
забрать автомобиль из сало-
на в тот же день.

Без первоначального
взноса
Автокредиты без первоначаль-
ного взноса стали появляться
на российском рынке в конце
прошлого года, но лишь к кон-
цу этого года безавансовые
программы стало предлагать
заметное число банков — око-
ло 15. «Мы запустили програм-
му 

”
Без первоначального взно-

са“ только с начала октября,
но число автосалонов—партне-
ров банка достаточно велико,
так что купить по этой прог-
рамме можно практически
любую новую иномарку»,— го-
ворит вице-президент банка
«Авангард» Сергей Тараканов.
«Несмотря на то что кредитова-
ние без первоначального взно-
са достаточно новый продукт
банка, он оказался очень вос-
требованным. Поэтому коли-
чество салонов—партнеров
банка, где можно приобрести

автомобиль, не имея накопле-
ний, постоянно увеличивает-
ся»,— рассказывает Екатерина
Демыгина. Если раньше про-
центная ставка «Союза» в авто-
салонах составляла 11,9% при
выдаче долларового кредита,
то теперь она уменьшилась до
9,9%, а срок кредита увеличил-
ся с трех до пяти лет. В автоса-
лонах «Дженсер» без первого
взноса можно купить Nissan,
Cadillac, Renault или Hummer
под 9% годовых — правда, кре-
дит в этом случае банк «Союз»
оформляет только на три года.

Под такую же ставку кре-
дит можно получить и в «Меж-
промбанке Плюс». «В банке
действуют три программы,
позволяющие купить в кредит
без первого взноса автомоби-
ли Volkswagen в автосалоне

”
Атлант М“ и Volvo в 

”
Обухов

Автоцентре“»,— говорит на-
чальник управления кредито-
вания «Межпромбанка Плюс»
Тамара Иванова. Такой кредит
можно оформить на срок до
четырех лет.

Газпромбанк выдает креди-
ты по ставке от 9,9% годовых
в иностранной валюте на срок
до пяти лет. «В нашем банке
обязательным условием полу-
чения стопроцентного креди-
та является оформление пору-
чительства»,— предупреждает
начальник департамента по
работе с физическими лицами
Газпромбанка Анна Горячева.
А ММБ снизил ставку по «бес-
процентной» программе до
10% годовых в долларах и евро.

Срок кредитования у Абсо-
лют банка по программе «Без
первого взноса» зависит от ва-
люты кредита: в долларах его
можно оформить на срок до че-
тырех лет, а в рублях — только
до трех. При этом ставки одни
из самых высоких — 11% в дол-
ларах и 16% в рублях. В Петер-
бурге такой программой мож-
но воспользоваться при покуп-
ке Volvo в салоне Swed-Mobil,
а в Москве — при покупке авто-
мобилей Hyundai и Kia в авто-
салонах «Лада Премьер». У Ро-
севробанка процентная ставка
по кредиту без первоначально-
го взноса такая же, как у Абсо-
лют банка,— 11% в валюте, но
кредит оформляется на более
длительный срок — до пяти лет.

Некоторые банки ввели ог-
раничение на стоимость авто-
мобиля, приобретаемого в кре-

дит по стопроцентной прог-
рамме. Банк «Сосьете Женераль
Восток» (БСЖВ) предлагает ку-
пить Citroen, Volkswagen, Sko-
da, однако цена автомобиля
не должна превышать $25 000.
В Промсвязьбанке стопроцен-
тный кредит можно получить
на любую марку автомобиля
при условии, что его стоимость
не превысит $35 000. Недавно
в Импэксбанке по программе
«Кредит на все 100» максималь-
ная сумма кредита выросла
с $25 000 до $40 000.

Если раньше кредит на всю
стоимость автомобиля в бан-
ке можно было получить толь-
ко при покупке новой маши-
ны, то теперь это можно сде-
лать и при покупке подержан-
ной. На днях МДМ-банк пред-
ложил программу «Без перво-
го взноса» для покупки подер-
жанных иномарок не стар-
ше трех лет. По сути, заемщик
сразу оплачивает только стра-
ховку. «В нашем банке прог-
рамма, по которой клиент мо-
жет купить машину без перво-
начального взноса, действует
при условии оплаты собствен-
ными средствами страховки
каско и ОСАГО»,— объясняет
замначальника отдела по ра-
боте со стратегическими пар-
тнерами Пробизнесбанка Ар-
тур Маркарянц.

«При оформлении креди-
та на покупку автомобиля все
наши клиенты имеют возмож-
ность одновременно и беспла-
тно оформить кредитную кар-
ту с лимитом овердрафта, ко-
торый, в свою очередь, можно
использовать для оплаты стра-
ховки»,— рассказывает дирек-
тор департамента рознично-
го бизнеса БИН-банка Денис
Сивачев.

С нулевой 
процентной ставкой
Принципиальное отличие
стандартных программ от
беспроцентной заключается
в том, что автосалон передает
автомобиль клиенту в коммер-
ческую рассрочку, а затем пе-
реуступает долг клиента банку.
Банк выкупает долг клиента ав-
тодилеру не полностью, а с дис-
контом, который и составляет
доход банка. В дальнейшем
клиент погашает долг банку
без уплаты процентов за поль-
зование кредитом. Такие бес-
платные кредиты Собинбанк
предоставляет на покупку авто-
мобилей в салонах «Авто-кей»,
«Автоконцепт», «Автоцентр Си-
ти», «Инком-Авто», «Лада-Фаво-
рит», «Мицубиси на Коломен-
ской», «Реутов-Моторс», «Темп-
Авто» и в ряде других.

«Не стоит ожидать, что,
предоставляя заемщику де-
нежные средства во временное
пользование, банк откажется
от получения прибыли. Кре-
диты под 0% — это совместные
программы кредитования бан-
ка и партнеров, поэтому и рас-
ходы банки делят с дилерами
пополам»,— объясняет Екате-
рина Демыгина. В банке «Союз»
можно взять беспроцентный
кредит, располагая 50% стои-
мости автомобиля. Однако
срок такого кредита ограни-
чивается одним годом.

На такой же срок до 18 мая
2006 года в ММБ можно офор-
мить беспроцентный кредит
на покупку автомобилей Ford,
Volvo, Jaguar, Land Rover, Volks-
wagen, Mazda и Audi в компа-
нии «Независимость». Совме-
стная программа ММБ с ком-
панией «Автопассаж» дает воз-
можность купить машину в рас-
срочку на два года. При этом
благодаря совместной работе
со страховой компанией «Груп-
па 

”
Ренессанс Страхование“»

страховка по этой программе
составляет всего 5,9% и эту сум-
му за первый год можно вклю-
чить в сумму кредита.

«Мы предлагаем беспро-
центные кредиты по програм-
ме 

”
Факторинг-автокредито-

вание“ на срок до двух лет.
Первоначальный взнос по
этой программе составляет
от 30%, на остальную сумму
предоставляется беспроцен-
тная рассрочка платежа»,— го-
ворит директор департамен-
та розничного бизнеса Импэк-
сбанка Станислав Волошин.
В конце сентября банк «Аван-
гард» предложил трехлетнюю
рассрочку при авансе 50%
стоимости автомобиля и рас-
срочку на год при авансе 30%.
Также при покупке, скажем,
Nissan Murano в «Автомире»
банк предоставит беспроцен-
тную рассрочку на два года,
если заемщик сразу внесет
40% стоимости автомобиля.
Одним из самых привлека-
тельных стало предложение
Росевробанка: при наличии
30% стоимости Opel, Chevrolet
или «Шеви-Нивы» беспроцен-
тный кредит можно получить
на три года.

Buy-back —
обратный выкуп
Достаточно новый кредитный
продукт buy-back, разработан-

ный автодилерами совместно с
банками, появился на рынке ав-
токредитования в конце апреля
этого года. Эта программа дает
заемщику возможность опреде-
лить сумму основного долга, ко-
торая будет выплачена единым
платежом в конце срока креди-
та — через год, два или три.

«Услуга обратного выкупа
автомобиля, при которой заем-
щик имеет возможность вер-
нуть автомобиль дилеру в кон-
це срока кредита, давно сущес-
твует во всем цивилизованном
мире. Сегодня российский
рынок готов к работе по этой
программе»,— утверждает на-
чальник управления Райффай-
зенбанка по работе с физичес-
кими лицами Александр Коло-
шенко. Как пояснил замруково-
дителя блока «Розница» МДМ-
банка Иван Артамонов, «в ос-
нове программы лежит обяза-
тельство автодилера по обрат-
ному выкупу проданного авто-
мобиля по его остаточной стои-
мости через какое-то время —
50% через два года эксплуата-
ции и не менее 30% стоимости
нового автомобиля через три
года». В МДМ-банке такая прог-
рамма запущена с автосалоном
«Обухов Автоцентр» — офици-
альным дилером Volvo.

По сути, buy-back — это дол-
госрочная аренда автомобиля.
По мнению Екатерины Демы-
гиной, несомненные преиму-
щества этой программы зак-
лючаются в том, что клиент
использует новый автомобиль
три года, а платежи по кредиту
составляют гораздо меньшую
сумму, чем при обычной арен-
де автомобиля. Одним из пер-
вых, кто представил на россий-
ском рынке программу buy-
back, был банк БСЖВ совмест-
но с российскими представи-
тельствами компаний Audi,
Volkswagen и Skoda. «При пер-
вом взносе от 15% стоимости
автомобиля 40% от его стои-
мости можно взять в банке
на срок от года до трех. Осталь-
ные 55% от стоимости автомо-
биля вносятся в конце срока
кредитования»,— говорит ру-
ководитель отдела маркетин-
га и департамента по работе
с частными клиентами БСЖВ
Марк Шрайбер.

В Райффайзенбанке прог-
рамма с обратным выкупом за-
пущена с BMW и Audi. У банка
«Союз» такая программа реа-
лизуется в салонах-партнерах
«Авес-Пежо», «Автомир», «Авто-
Престус», «Автоспеццентр 

”
Ау-

ди“ на Таганке», «
”
Ауди“ Центр

Юг», «
”
Мицубиси“ на Таганке»,

«Мэйджор Кар» и «Норд Авто».
При двухлетних кредитах от-
срочка предоставляется в раз-
мере 50% от стоимости автомо-
биля, при трехлетних размер
отсрочки составит 30%.

Желая приобрести BMV в
кредит по такой программе,
заемщик, например, выпла-
чивает половину стоимости
автомобиля (при минималь-
ной комплектации машины
это €11 450) и заключает кре-
дитный договор на два года
еще на 5% базовой цены маши-
ны. При этом ежемесячный
платеж будет составлять по-
рядка €100. Оставшиеся 45%
от стоимости машины заем-
щику предлагается погасить
через два года, вернув маши-
ну в салон или получив еще
один кредит на эту сумму.

«Клиент делает перво-
начальный взнос в размере
10–30% стоимости автомоби-
ля, при этом отсроченный на
последний месяц кредитова-
ния платеж составляет 40%, а
остальная часть кредита пога-
шается заемщиком ежемесяч-
но равными частями в тече-
ние трех лет»,— рассказывает
начальник управления креди-
тования физических лиц МКБ
Оксана Лихачева.

При этом отсроченный пла-
теж может быть погашен как
за счет собственных средств за-
емщика — и автомобиль пере-
ходит в его собственность, так
и за счет средств салона. Но в
последнем случае автомобиль
возвращается в салон, а остав-
шаяся стоимость автомобиля
после погашения кредита за-
числяется заемщику в качес-
тве первого взноса за новый
автомобиль.

Спецпрограммы
В преддверии Нового года
многие банки и дилеры пред-
лагают покупателям спецпрог-
раммы, дающие возможность
сэкономить или выиграть
приз. Так, до 31 декабря ММБ
совместно с салонами «Незави-
симость» и «Рольф» предлагает
спецпрограмму при покупке
Mazda 6. Кредит выдается по
ставке 9% годовых в долларах
независимо от формы справки
о доходах. «Рольф» предлагает
приобрести Mitsubishi Lanser,
оформив кредит на пять лет в
ММБ по ставке 9% годовых, так-
же независимо от формы справ-
ки о доходах. При 20-процент-
ном первоначальном взносе
страховая премия за первый

год страхования может быть
включена в сумму кредита.
До 31 декабря компания «Ав-
топассаж» предлагает купить
внедорожник Ford Explorer 4x4
по программе ММБ «5x5». Кре-
дит, оформленный на два года,
обойдется в 5% годовых со стра-
ховкой под 5%. Более того, все,
кто приобретает Ford Explorer
в кредит по этой программе,
получают подарки на сумму
до $4500 в зависимости от ком-
плектации автомобиля.

«Форд Мотор Компани» сов-
местно с ММБ продолжает про-
водить акцию по кредитова-
нию покупки новых автомоби-
лей Ford по ставке от 4,9% годо-
вых. Кредит предоставляется
на срок до трех лет при первом
платеже не меньше 40% стои-
мости автомобиля. БСЖВ явля-
ется официальным партнером
по схожим программам с дота-
цией ставки по кредиту на ав-
томобили Audi A3 и Skoda
Octavia New. Основная идея
состоит в том, что автосало-
ны—партнеры этих банков

разрабатывают так называе-
мые компенсационные прог-
раммы. Автодилер компенси-
рует покупателям часть расхо-
дов, связанных с выплатой
процентов по кредиту. «В слу-
чае с покупкой автомобилей
Audi и Ford клиенту предостав-
ляется не заем, а обычный кре-
дит, по которому процентная
ставка, указанная в кредитном
договоре, будет составлять как
минимум 9% годовых. А на раз-
ницу процентов клиент полу-
чит скидку на автомобиль,
которую дают представитель-
ства указанных марок автомо-
билей в России»,— объясняет
Оксана Лихачева. «Назвать эти
предложения особо выгодны-
ми для клиента нельзя: они
предполагают высокий пер-
воначальный взнос, дополни-
тельные сборы и распростра-
няются только на некоторых
дилеров и лишь на определен-
ные модели автомобилей»,—
уточняет Тамара Иванова.

На днях банк «Возрожде-
ние» предложил новую прог-

рамму кредитования «3+3».
«Кредит выдается на три года,
но график погашения рассчи-
тывается исходя из шестилет-
него срока. Таким образом, за
первые три года гасится толь-
ко 55% задолженности, пога-
шение остальных 45% продле-
вается еще на три года. Одна-
ко в течение первого трехлет-
него срока заемщик имеет
право досрочно погасить кре-
дит или по согласованию с
банком продать автомобиль,
погасить свою задолженность
банку и взять кредит на но-
вый автомобиль»,— объясня-
ет начальник отдела органи-
зации продаж и управления
розничных операций банка
«Возрождение» Андрей Поку-
саев. Сейчас МКБ проводит
специальную акцию: каж-
дый, кто оформит кредит на
приобретение автомобиля
по любой программе автокре-
дитования банка до 15 декаб-
ря 2005 года, автоматически
примет участие в розыгрыше
призов, главным из которых

является автомобильный пе-
реносной телевизор Prology.

«Как правило, в канун Ново-
го года салоны проводят зим-
ние спецакции, которые зак-
лючаются в предоставлении
скидок на автомобили, выпу-
щенные в текущем году. Сей-
час планируется организовать
такую спецпрограмму совме-
стно с ТЦ

”
Кунцево“»,— рас-

сказывает начальник депар-
тамента розничного бизнеса
банка «Зенит» Алексей Розоре-
нов. «Банк заключил соглаше-
ние с группой компаний 

”
Лау-

ра“ на предоставление скидки
на автомобили в размере 2%
всем держателям пластико-
вых карт банка, обративших-
ся за кредитом»,— говорит зам-
директора дирекции рознич-
ного бизнеса ПСБ СПб Ольга
Зинкевич. МДМ-банк прово-
дит акцию, рассчитанную до
31 декабря, которая заключа-
ется в том, что получатель кре-
дита на покупку автомобиля
имеет шанс стать и обладате-
лем нового гаража.

Шесть способов купить машину в кредит


