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Факультет 
ненужных вещей
Дома-скворечники на шести
сотках в удаленных от Мос-
квы поселках большую часть
года стоят заколоченными.
Территория садоводческих то-
вариществ охраняется услов-
но, а потому дачники опаса-
ются вкладывать средства в
обстановку. Подход к обуст-
ройству интерьера прост: вла-
дельцы свозят сюда надоев-
шие в городе диваны и комо-
ды, ставшие негодными для
апартаментов столы и потер-
тые кресла, а открывая дач-
ный сезон, декорируют все
это занавесками, коври-
ками и безделушками.

Загородный дом в охраня-
емом поселке — совсем дру-
гое дело. Уже само наличие
такой недвижимости свиде-
тельствует о высоком соци-
альном и финансовом статусе
ее владельца. А внутреннее
убранство жилья должно де-
монстрировать вкусы хозяи-
на. Кроме того, загородный
дом дает куда больше возмож-
ностей для воплощения ди-
зайнерских замыслов, чем
городская квартира.

Из стилей, в которых офор-
мляют загородные дома, наи-
более популярен кантри, или
«крестьянский» стиль (преоб-
ладание в мебели светлых то-
нов или фактуры натурально-
го дерева). Еще два модных в
московском регионе направле-
ния, пришедших из города,—
ампир (в оформлении мебели
присутствуют колонны, пиляс-
тры, консоли, карнизы и фри-
зы) и минимализм (отсутствие
декора, орнаментов, детали-

ровки фасадной отделки, ме-
бель сделана преимуществен-
но из современных материа-
лов: сталь, матовое стекло, на-
туральное дерево, алюминие-
вые профили).

Говоря о загородном доме,
стоит отметить, что в коттед-
жных поселках под Москвой и
Петербургом все чаще ощуща-
ется влияние европейских тра-
диций загородного домострое-
ния: покупатели отдают пред-
почтение альпийским доми-
кам типа шале. В интерьере та-
кого дома главной остается те-
ма дерева, с которым контрас-
тирует по цвету и стилю кожа-
ная мебель (вне распродаж це-
ны на наборы кожаной мебели
варьируются от $2500 до $5000
в зависимости от ее качества,
цвета и страны, где она сдела-
на). Такой интерьер получил
название экологичного.

Стоит отметить, что при
создании интерьера загород-
ного дома дизайнеры все чаще
отдают дань эклектике — ис-
пользованию мебели смешан-
ной стилистики или комбина-
ции предметов разного проис-
хождения, стиля и времени.
Главное, чтобы элементы раз-
ных стилей гармонично соче-
тались по цвету, текстуре, ар-
хитектурным решениям в од-
ном помещении либо были
разнесены по зонам.

И только мебель для са-
да или открытой веранды ос-
тается неизменным атрибу-
том исключительно загород-
ного жилья. Как правило, это
кованая или плетеная мебель.
И та и другая стоит недешево
(комплект из двух деревянных
складных стульев, скамейки и

стола — все предметы с водо-
отталкивающей пропиткой —
от $1500): кованая мебель в ос-
новном делается вручную, а за
это надо платить. Например,
самый простенький кованый
диван (точнее, его каркас) сто-
ит от $400, а стол с мраморной
столешницей, выполненной
в технике флорентийской мо-
заики,— от $800.

Нельзя не отметить того,
что дачная мебель немногим
дешевле предназначенной для
города. Например, обеденная
группа с минимумом предме-

тов (стол и четыре стула) сто-
ит в среднем $600–700. Это
малайзийская деревянная
мебель, китайская мебель из
стекла и металла или россий-
ские изделия. Стоимость сто-
ловых гарнитуров финского
производства (четыре стула
и стол длиной 120 см c дубо-
выми ножками и шпоновой
столешницей) составляет око-
ло $1300. Стол более внуши-
тельных размеров вместе с во-
семью-десятью стульями потя-
нет на $3000. Прибавьте к это-
му сервант и низкий шкаф —
это еще около $2000.

Дачная столовая, как и го-
родская, часто служит и гости-
ной. Поэтому мебель в стиле
кантри это не только обеден-
ные группы, но и буфеты, сер-
ванты, витрины, низкие шка-
фы, комоды, тумбы, этажерки,
консоли, подставки, банкетки
и даже журнальные, чайные
и сервировочные столики.
И цены зависят не только от
фирмы и страны-производи-
теля, но и от именитости ди-
зайнера, а также от «свежести»
коллекции.

А теперь — распродажа
Завершение дачного сезона не
повод на полгода забыть о заго-
родном доме. Как раз наоборот,
сейчас самое время заняться
приобретением мебели для за-
городного жилья. Дело в том,
что многие торговые центры
и мебельные интернет-магази-
ны занялись распродажей ме-
бели. Объясняются повальные
скидки тем, что на мебель тоже
есть мода. И то, что не было рас-
куплено в пик спроса, прода-
вец сейчас отдает со скидкой.
Отчего мебель не теряет ни в
красоте, ни в качестве.

Например, сайт komod.ru
объявляет о десятипроцентной
скидке на некоторые гарниту-
ры. По сниженной цене можно
приобрести обеденную группу
производства Швейцарии, сос-
тоящую из стола в форме бабоч-
ки и восьми кресел с регулиру-
емой спинкой (начальная це-
на комплекта — $2507), поль-
скую гостиную «Модерн» ($840)
и итальянский комплект мяг-
кой кожаной мебели ($2021).

Интернет-магазин италь-
янской мебели предоставляет

скидку от 1 до 10%: буфет мо-
жно купить за $1475, стол —
за $503. Сеть салонов «Браво»
в связи со сменой коллекции
продает мебель со скидкой 5%.
Российские мебельные фабри-
ки тоже готовы торговаться:
«Москва» и «Дива-мебель» объ-
являют трехпроцентную скид-
ку, «Прагматика» — десятипро-
центную.

Сайт мебельной компании
Т-СОТ сообщает о распродаже
корпусной мебели для прихо-
жих фабрики Tonin. Раньше
модель Living стоила €1719,
а теперь ее можно приобрести
за €860 (скидка 50%). А с 30-про-
центной скидкой на модель
Domus гарнитур для прихо-
жей можно купить за €1338.

В салоне Kraft началась се-
зонная распродажа кухонной
техники — духовых шкафов,
варочных панелей, моек и вы-
тяжек. Введена дополнитель-
ная скидка на кухню преми-
ум-сегмента ABC, представлен-
ную на экспозиции. Распрода-
жа объявлена и на коллекции
мягкой мебели прошлого сезо-
на Acam и Elastoform, а также
гостиную — стол и стулья Calli-
garis. В рамках акции предос-
тавляются скидки до 45%.

Заметную скидку на мебель
предлагает холдинг «Пайл».
Кровать с подсвечивающими-
ся стеклянными прикроват-
ными столиками стоимостью
€6500 сейчас можно приобрес-
ти за €3900, четырехстворча-
тый шкаф из выбеленного ду-

ба — за €6375 вместо €10 625,
а цены на готовые кухонные
интерьеры упали с €9000
до €3000.

Есть возможность купить
со скидкой португальскую ме-
бель в салонах «Алеал», но это
предложение стоит внимания
только при дорогих покупках:
дело в том, что скидка в 1% пре-
доставляется на каждую потра-
ченную €1000. Но постоянным
клиентам предоставляются на-
копительные скидки — 50% от
суммы первоначальной скид-
ки. Плюс к этому на мебель,
снятую с производства, пре-
доставляется скидка 10–15%,
мебель из красного дерева про-
дается с дисконтом в 20%.

Повышающиеся скидки
можно встретить и в салонах
фирмы «Трио-интерьер». На за-
казы от 1000 до 10 000 у. е. ком-
пания предлагает пятипроцен-
тную скидку, от 10 000 до 30 000
— десятипроцентную, а потра-
тившим от 30 000 до 50 000 пре-
доставляется скидка 15%.

За более ощутимыми скид-
ками можно отправиться в
дисконтные мебельные цен-
тры. Например, в центре на
Варшавке кованая дровница
с учетом 24-процентной скид-
ки стоит 3611 рублей. Скидка
на журнальный столик сос-
тавляет 47% — он продается
за 1456 рублей. Специальный
пивной столик потерял в це-
не четверть и стоит 3594 руб-
ля, а плетеные диваны — от
8775 до 24 548 рублей.

Мебель из коллекций прош-
лых сезонов со скидкой до 70%
продается отдельно — в секто-
ре дисконтной мебели центра
«Гранд». Модным тенденциям в
мебельной моде следуют китай-
ские производители. Модели,
представленные в «Китайском
квартале» торгового комплекса
«Гранд», отличаются от осталь-
ной коллекции отсутствием
таблички с названием извест-
ного брэнда, однако ни внеш-
не, ни по качеству эта мебель
не уступает западной. Зато она
гораздо дешевле. Это привлека-
тельный вариант для обустрой-
ства дачи. Домовладельцев, ве-
роятно, заинтересует и то об-
стоятельство, что в «Гранде» по-
явились новые секции — ками-
ны и двери, сантехника и плит-
ка, ковры и бытовая техника.
Сезонных скидок на эти това-
ры нет, но если платить картой
MasterCard, которую для ТК
«Гранд» выпустил банк «Зенит»,
можно получить скидку 5%.

Сегодня предложение
на рынке заметно превышает
спрос. Поэтому крупным игро-
кам приходится распродавать
не востребованный вовремя
товар, готовясь к новому пику
продаж с новыми предложени-
ями. В результате отечествен-
ный мебельный рынок приоб-
ретает все отчетливее выражен-
ную сезонность, и на осень-зи-
му выпадает то время, когда
расчетливый домовладелец
обустраивает свое жилье.

АЛЕКСЕЙ ШИРОКОВ

маркетинг

Загородный дом воспринимается как плацдарм для воплоще-
ния дизайнерских идей и следования новым направлениям в ме-
бельной моде, а не как помойка для рухляди, ставшей ненужной
в городской квартире. Меблировка дома требует фантазии
и финансовых затрат. Однако осенью есть возможность сэко-
номить: мебельные центры уже начали распродажу прошлогод-
них коллекций со скидкой от 15 до 40%, а сезонная скидка на
дачную и садовую мебель достигает 70%.

Скидки сделаны
Началась распродажа летней мебели

Крупные мебельные центры в сезон распродаж могут делать самые необычные предложения   ФОТО ДМИТРИЯ ЛЕБЕДЕВА

Дачную мебель зимой хранить дорого — лучше распродать со скидкой  ФОТО ВАСИЛИЯ ШАПОШНИКОВА


