
нему курорт — «Сорочаны»
(15–20 минут), немного даль-
ше — «Волен» и «Яхрома». Мож-
но также доехать до оздорови-
тельных комплексов «Солон-
цово», «Славино» и горнолыж-
ного клуба Леонида Тягачева.
Инвестор — «Каскад Форм»
(его агент — компания «Доми-
нанта»), застройщик — «Мар-
кет Еврострой» (агент — «Дом
недвижимость»). Цена квадрат-
ного метра — от $1,2 тыс. В по-
селке 80 участков площадью от
14 до 30 соток, которые прода-
ются с подрядом на строитель-
ство коттеджей площадью от
190 до 390 кв. м. В компании
«Доминанта» сообщили, что
две трети участков из доли
инвестора уже продано.

Коттеджный поселок
«Альпийская долина»
По мнению аналитика заго-
родной недвижимости корпо-
рации «Инком-недвижимость»
Ивана Воробьева, «Альпий-
ская долина» — один из наи-
более интересных поселков.
Одно из преимуществ — бли-
зость к подъемникам. В посел-
ке будет построен 51 коттедж
в стиле шале от 214 до 396 кв. м
стоимостью от $383 тыс. до
$827 тыс. В каждом доме будет
телефон, спутниковое телеви-
дение, интернет. На террито-
рии разместятся магазин, ме-
дицинский кабинет, оздорови-
тельный центр, ресторан, спор-
тивная и детская площадки.

В ЗАО «Альпийская долина»
рассказали, что в поселке мож-
но купить как готовый дом,
так и участок под постройку
(во втором случае цена на 20%
ниже). Другое преимущество
покупки участка с подрядом —
возможность изменить плани-
ровку. Ближайший курорт —
«Сорочаны» (семь минут ходь-

бы). Поселок будет сдан в кон-
це 2007 года. Из 20 построен-
ных домов сейчас продаются
три дома. Дома сдаются без от-
делки. Стоимость эксплуата-
ции — $1,5 за кв. м в месяц.

Другие поселки вблизи
горнолыжных курортов
«Пуриха» — участки с подрядом
30–80 соток по $4,5 тыс. за сотку.
Всего шесть участков. В трех ми-
нутах езды от поселка располо-
жен горнолыжный курорт «Со-
рочаны», недалеко — «Волен».
В поселке нет особой инфраст-
руктуры, но есть два неболь-
ших спуска для новичков.

Club Curovo — бунгало
и апартаменты стоимостью
от $130 тыс. до $178 тыс. Инфра-
структура: кафе-бар, бильярд-
ный зал, фитнес-центр, сауна,
детская игровая комната. Рядом
расположены «Сорочаны».

«Австрийский дворик» —
коттеджи и участки с подря-
дом. Деревянные коттеджи от
180 до 330 кв. м стоимостью от
$230 тыс. до $300 тыс. Участки
от 15 до 30 соток по $4,6 тыс.
за сотку. В поселке будет горно-
лыжный спуск с подъемником,
магазин, спортивная и детская
площадки.

«Дмитровское подворье»
— таунхаусы 177–250 кв. м
по $1,2–1,4 тыс. за кв. м.

«Загорское» — 30 домов
площадью от 148 до 260 кв. м
стоимостью от $180 тыс. до
$319 тыс. Инфраструктура: ма-
газин, аптека, фитнес-центр,
детская площадка.

«Алабуха» — 174 дома пло-
щадью 139–233 кв. м, средняя
стоимость — $125 тыс. В посел-
ке находятся магазин и куль-
турно-оздоровительный центр.

«Дюна» — 62 дома по 120–
250 кв. м. Цена — от $160 тыс.
до $220 тыс.
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«Альпийская долина»: коттеджи в поселке построены в стиле шале

Дмитров — ближайший город
к самым популярным горно-
лыжным склонам Подмос-
ковья. На вопросы «

”
Ъ“-До-

ма» ответил СЕРГЕЙ КАНАЕВ,
генеральный директор ком-
пании «ПИК-Регион», которая
сегодня является основным
застройщиком в этом городе.

— Много ли москвичей по-
купает новостройки в Дмит-
рове?
— На сегодняшний день
жители столицы составляют
около 20% приобретателей
жилья в Дмитрове. Это люди,
которые не планируют ездить
на работу в Москву. Большая
часть людей, переезжающих
в Дмитров,— это люди, вышед-
шие на пенсию, поскольку это
красивый и спокойный город.
Для молодежи в Дмитрове дос-
таточно рабочих мест, но, к со-
жалению, пока мало учебных
заведений. Однако многие ез-
дят на учебу в Москву.
— Является ли для покупате-
лей серьезным аргументом
развитая спортивно-развле-
кательная инфраструктура
района?
— Далеко не всегда. Нельзя
сказать, что спорт является
главным приоритетом при
выборе жилья, особенно если
учесть, что недалеко от города
расположены горнолыжные
парки «Сорочаны», «Волен»,
«Яхрома», клуб Леонида Тяга-
чева, парк «Экстрим» и стрел-
ковый комплекс «Лисья нора»,
которые являются достаточно
дорогими. Мы же строим для
среднего класса, поэтому для
наших покупателей горно-
лыжный курорт — незначи-
тельный аргумент.
— Повторил ли первичный
рынок Дмитрова тот цено-
вой скачок, который мы на-
блюдали в Москве в этом
году?
— Что касается рынка города
Дмитрова, это самый здоровый
рынок недвижимости — очень
ровный, плавно растущий
вслед за инфляцией. Однако
сказать, что общероссийские
тенденции не оказывают на
него влияния, тоже нельзя.
— Почему «ПИК-Регион» пе-
ревел свой юридический ад-
рес из Москвы в Дмитров?

— Дело не только в юридичес-
ком адресе. Компания «ПИК-Ре-
гион» является основным заст-
ройщиком в городе. С целью
повышения эффективности де-
ятельности ЗАО «ПИК-Регион» в
Московской области компания
перешла в 2005 году под юрис-
дикцию Московской области.
— Многие столичные заст-
ройщики стремятся строить
в области. Вы не ощущаете
давления со стороны конку-
рентов в Дмитрове?
— Кроме нас, в городе работает
ряд небольших местных ком-
паний. Дмитров для застрой-
щиков сложный город: надо
сохранить исторический об-
лик, строить так, чтобы не бы-
ло диссонанса между новыми
домами и старинной архитек-
турой, чтобы сохранилась эко-
логия. Мы стараемся учиты-
вать все эти нюансы. Потреб-
ности в строительстве нового
жилья у города, разумеется,
есть, но они не столь масштаб-
ны, как в крупных городах.
— Что именно вы строите
в городе?
— Компания «ПИК-Регион»
занимается в Дмитрове строи-
тельством жилых объектов и
— в случае комплексной заст-
ройки — объектов социальной
инфраструктуры. Мы предлага-

ем будущим новоселам два
типа жилья: с частичной от-
делкой и — с этого года —
с полной отделкой. Объекты,
которые «ПИК-Регион» строит
в Дмитрове, являются даже по
московским меркам высоко-
качественными.
— Какова технология строи-
тельства?
— Мы возводим каркасно-
монолитные и кирпичные до-
ма. Люди предпочитают жить
в кирпичных домах, которые
считаются надежными. Дей-
ствительно, в кирпичных до-
мах толщина стены — 70 см.
К сожалению, от строительства
кирпичных домов несколько
лет назад отказались. Мы воз-
рождаем эту традицию.
— В Дмитрове были случаи
обмана вкладчиков?
— К сожалению, да. Группа
компаний ПИК взяла на себя
обязательства по дострою ряда
объектов за недобросовестны-
ми застройщиками, реаними-
ровала замороженные объекты
строительства, не позволив об-
рушиться строительному рын-
ку города. Число обманутых
вкладчиков в Дмитрове доста-
точно велико, «ПИК-Регион»
восстанавливает в правах око-
ло 100 тыс. человек. Компания
«ПИК-Регион» взяла на себя обя-

зательства по дострою домов
в микрорайоне ДЗФС, на улице
Внуковская и улице Махалина.
Первые такие дома уже сданы
в эксплуатацию.
— Расскажите, что именно
ваша компания строит в го-
роде сейчас.
— Компания инвестирует стро-
ительство монолитно-кирпич-
ных домов в жилом микрорайо-
не ДЗФС. В этом году «ПИК-Реги-
он» заканчивает проектирова-
ние и начинает строить жилой
комплекс «Березовая роща». Он
будет находиться в трех мину-
тах ходьбы от железнодорожно-
го вокзала. Рядом с комплексом
прекрасный березовый парк.
— Сейчас тема дня — малоэ-
тажное строительство. Есть
ли такие примеры в черте
Дмитрова?
— Да. Компания «ПИК-Регион»
инвестирует строительство пер-
вого малоэтажного комплекса
«Дмитровское подворье» в го-
роде Дмитрове, который будет
состоять из сблокированных
двухэтажных кирпичных таун-
хаусов. Этот комплекс объеди-
няет в себе преимущества заго-
родного жилья и комфорт го-
родских квартир. Комплекс воз-
водится на территории 4,8 га в
одном из самых живописных
мест города. Каждый дом имеет
участок три-пять соток, гараж.
Территория огорожена и тща-
тельно охраняется.
— Будет ли проведено благо-
устройство территории?
— Проектом застройки пре-
дусмотрено не только благо-
устройство и дополнительное
озеленение, но и создание лан-
дшафтных пейзажей террито-
рий общего назначения, гос-
тевых автостоянок, установка
специального оборудования
для освещения пешеходных
бульваров. Для детей обустра-
иваются игровые площадки.
На территории комплекса бу-
дет площадка для большого
тенниса, а также администра-
тивно-торговый корпус, в кото-
ром размещаются магазин сме-
шанной торговли, салон красо-
ты, кафе и т. п. При въезде орга-
низованы гостевая автостоян-
ка, КПП с административными
помещениями для обслужива-
ющего персонала и помеще-
ние охраны.

«Дмитров для застройщиков сложный город»
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