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авто

(Окончание. Начало на стр. 25)
«Часто это связано с не-

желанием клиента изымать
деньги из бизнеса в данный
момент или ждать, пока день-
ги освободятся»,— поясняет
эксперт. При этом Антон Лича-
гин подсказывает, что выгод-
но брать длинные кредиты на
дорогостоящие автомобили,
так как их стоимость со време-
нем уменьшается значительно
медленнее, чем стоимость ав-
томобилей среднего и низшего
класса. На взгляд Артура Юнае-
ва, более длинные (например,
семилетние) кредиты хороши
также для использования в
маркетинговых целях: «Они
позволяют автопроизводите-
лям и дилерам предлагать ми-
нимальный ежемесячный пла-
теж без увеличения аванса».

Купил, использовал,
вернул
Между тем, чтобы не перепла-
чивать за длинный кредит, на-
ши заемщики имеют возмож-
ность воспользоваться схемой
обратного выкупа. Buy-back
(в переводе с англ.— выкупать)
представляет собой схему об-
ратного выкупа автомобиля

автосалоном. Традиционная
схема автокредита c обратным
выкупом такова. Стоимость ав-
томобиля разбивается на три
части (например, 20%, 50% и
30%), где первая цифра состав-
ляет первоначальный взнос
за машину, вторая — сумма
кредита, выплачиваемого,
как правило, в течение двух-
трех лет, и третья — сумма об-
ратного выкупа. Клиент пла-
тит за автомобиль первона-
чальный взнос — в основном
российские банки предпочи-
тают получить за авто хотя бы
10% от стоимости машины,—
а остальную часть средств по-
лучает от банка в виде кредита,
который перечисляется в авто-
салон. В течение срока креди-
тования — чаще всего это три
года — клиент оплачивает бан-
ку проценты и основную часть
кредита (от 50 до 80%). При
этом график возврата денеж-
ных средств банку может быть
составлен таким образом, что
большая часть кредита пере-
носится на последний платеж.

При такой схеме покуп-
ки автомобиля для заемщика
сохраняется возможность ми-
нимизировать ежемесячный

платеж банку. Правда, схема
не исключает полной оплаты
услуг банка за пользование
кредитными деньгами. Чаще
всего по условиям договора
с банком заемщик оплачива-
ет проценты за полную стои-
мость авто за минусом сум-
мы первоначального взноса.
В итоге сумма общей переп-
латы по схеме buy-back может
быть выше, чем по сравнимо-
му по сроку классическому
кредиту. Например, вы реши-
ли купить автомобиль стои-
мостью $30 тыс. с первона-
чальным взносом 10%. Вы пла-
нируете погасить кредитные
деньги в размере $27 тыс. за
три года либо применить схе-
му обратного выкупа. В обоих
случаях стоимость кредита со-
ставляет 11% годовых, а оста-
точная стоимость автомобиля
по схеме buy-back определена
в размере 30% ($9 тыс.). В схе-
ме обратного выкупа размер
ежемесячного платежа соста-
вит $702, при классическом
автокредитовании — $884.
В итоге через три года вы вып-
латите банку $34 265 по схеме
buy-back или $31 824 за обыч-
ный автокредит. Переплата

за машину в первом случае
будет составлять $7265 или
$4824 — во втором. Таким об-
разом, при желании приме-
нить схему обратного выкупа
ваши отчисления банку будут
выше. Ну а если сравнивать
подобные схемы с долгосроч-
ными кредитами, то заемщик
по схеме buy-back выигрыва-
ет. В случае покупки машины
на срок пять или семь лет пе-
реплата становится более зна-
чительной — $8220 и $11 808
соответственно срокам.

Впрочем, подобные прог-
раммы с обратным выкупом
пока не столь популярны в на-
шей стране. По расчетам экс-
пертов, по схеме обратного вы-
купа сейчас реализуется лишь
1–2% всех машин, продавае-
мых в кредит. В свою очередь,
по схеме классического креди-
тования автосалоны реализу-
ют порядка 35–37% автомоби-
лей. Эксперты поясняют такую
диспропорцию тем, что у рос-
сийских заемщиков не сфор-
мировалась пока культура об-
щения с автосалонами. Кроме
того, стоимость автокредитов
на Западе и в России получа-
ется пока не в пользу нашей

страны. Как рассказала пресс-
секретарь компании «Мейд-
жор-авто» Анна Трофимова,
до сих пор не отлажена схема
взаимодействия «банк–кли-
ент–автосалон». «Сложно рас-
считывать сервисные огра-
ничения и условия обратной
приемки машины,— делится
эксперт.— Особенные сложно-
сти возникают, если машина
побывала в аварии». Дополни-
тельной сложностью взаимо-
действия банкиров и автоса-
лонов выступает желание бан-
ков компенсировать не более
50% стоимости автомобиля.
«В то время как через два-три
года, после которых уже мож-
но применять buy-back, авто-
мобиль фактически стоит до-
роже»,— говорит Анна Трофи-
мова. К тому же, по словам
Дмитрия Орлова, в подобной
схеме клиент привязан к мар-
ке автомобиля и автосалону.
А это ограничивает его буду-
щий выбор машины.

В ММБ, например, макси-
мальный срок по стандартным
автокредитам — семь лет, а
по схеме buy-back — три года.
«И хотя ставки для трехлетних
стандартных кредитов и buy-
back у нас одинаковые,— го-
ворит Андрей Князев,— пер-
вый взнос по обратному выку-
пу должен быть не менее 40%
стоимости автомобиля. А это
подходит далеко не всем заем-
щикам. Если же говорить о до-
рогих машинах, то оправдан-
ность схемы buy-back тут зави-
сит еще и от дилера. Дилер ус-
танавливает стоимость, по ко-
торой он выкупит автомобиль
у клиента, а перепродажа по-

держанных эксклюзивных и
очень дорогих машин для ди-
леров не слишком выгодна, по-
этому и цена может быть не са-
мой привлекательной для кли-
ента». «Зато buy-back дает кли-
енту возможность погашать за-
долженность по кредиту без
ущерба для семейного бюдже-
та»,— парирует начальник от-
дела автокредитования Банка
Москвы Анна Боговалова.

Несмотря на все плюсы
и минусы различных вари-
антов покупки автомобилей,
многие банки надеются уве-
личить популярность схемы
обратного выкупа для рос-
сийских автолюбителей. Так,
Русфинансбанк предлагает
эксклюзивную схему кредита
buy-back на все сроки креди-
та, по которой заемщик сам
вправе выбрать срок возвра-

та автомобиля в салон. Денис
Сергеев из Инвестсбербанка
также считает, что програм-
мы обратного выкупа в ско-
ром времени станут гораздо
популярнее, чем сегодня: «Из-
за минимизации ежемесяч-
ных расходов на обслужива-
ние кредита и возможности
поменять двух-трехлетний
автомобиль на новый, более
современный».

Всерьез и надолго
финансы

Самые долгосрочные автокредиты
Название На какие автомобили (иностранные Валюта кредита Срок кредита Первоначальный взнос Процентная ставка Дополнительные комиссии Форма подтверждения дохода
банка или российские, название модели) (мес.) (% от стоимости (% годовых)

автомобиля)

«Абсолют» Новый автомобиль любого производства $/€/руб. От 60 до 84 10 10,5/10/13,6 За открытие ссудного счета $149 2-НДФЛ либо в свободной форме

Новый автомобиль любого производства $/€/руб. От 60 до 85 20 9,5/9,5/13 За открытие ссудного счета $150 2-НДФЛ либо в свободной форме

Новый автомобиль любого производства $/€/руб. От 60 до 86 50 9/9/12 За открытие ссудного счета $151 2-НДФЛ либо в свободной форме

Бинбанк Новая иномарка от 500 тыс. руб. Руб./$ 84 От 10 От 14,5 до 15 в руб.; За организацию кредита Справка о доходах по форме 2-НДФЛ или справка 
1,99 в $ 6000 руб./$175 по форме банка

Газпромбанк Иномарки не менее $25 тыс. Руб./$/€ До 84 От 10 От 12/от 9/от 9 3100 руб. за организацию кредита 2-НДФЛ или другой документ с подтверждением дохода

Иномарки дороже $25 тыс. Руб./$/€ До 84 От 0 От 12/от 9/от 9 3100 руб. за организацию кредита 2-НДФЛ или другой документ с подтверждением дохода

Инвестсбербанк Новая иномарка Руб. От 60 до 84/от 84 до 120 От 0 до 10 14/15 6000 руб. Не обязательна

Новая иномарка $/€ От 60 до 84/от 84 до 120 От 0 до 10 11/12 $/€200 Не обязательна

Новая иномарка Швейцарский франк От 60 до 84/от 84 до 120 От 0 до 10 9,5/9,5 100 швейцарских франков Не обязательна

Подержанная иномарка Руб./$/€/швейцарский франк От 60 до 120 От 0 до 10 14,5/11,5/9,5 н. д Не обязательна

МДМ-банк Любой автомобиль $/€/руб. От 12 до 84 От 0 От 9/от 11 $/€200 2-НДФЛ или справка в свободной форме

Международный Новая иномарка $/€/руб. До 84 От 20 11/14 $/€200/6000 руб. 2-НДФЛ или справка в свободной форме
московский банк

Русский банк Любой автомобиль Руб./$/€ От 72 до 84 От 0 9,9 Ежемесячная комиссия за ведение При суммах кредита до 750 тыс. руб. не требуется; 
развития ссудного счета 0,55% от изначальной при суммах кредита свыше 750 тыс. руб.— 

суммы кредита по форме 2-НДФЛ либо по форме банка

«Русфинанс» Новые иномарки Руб. От 72 до 84 От 10 до 40 18 Нет При сумме кредита свыше 600 тыс. руб.— справка 
по форме 2-НДФЛ или по форме банка

Новые иномарки Руб. От 72 до 84 От 40 16 Нет При сумме кредита свыше 600 тыс. руб.— справка 
по форме 2-НДФЛ или по форме банка

ХКФ-банк Любой автомобиль Руб. От 12 до 72 От 10 12,9 0,7% от суммы кредита Нет

Валютные автокредиты российских банков
Название банка На какие автомобили (иностранные Валюта Срок кредита Первоначальный взнос Процентная Дополнительные комиссии

или российские, название модели) кредита (мес.) (% от стоимости ставка 
автомобиля) (% годовых)

«Абсолют» Новый автомобиль любого производства $/€ От 12 до 60 От 0 10,5/10,0 За открытие ссудного счета $149

Новый автомобиль любого производства $/€ От 12 до 60 10 9,5/9,0 За открытие ссудного счета $149 

Новый автомобиль любого производства $/€ От 12 до 60 20 9,0/9,0 За открытие ссудного счета $149 

Подержанная иномарка $/€ От 12 до 60 От 0 11,0/10,5 За открытие ссудного счета $149 

Подержанная иномарка $/€ От 12 до 60 10 10,5/10,0 За открытие ссудного счета $149 

Подержанная иномарка $/€ От 12 до 60 20 10,0/9,5 За открытие ссудного счета $149 

Банк Москвы Новая иномарка $ От 6 до 84 От 0 От 9 Комиссия за выдачу кредита — $150 
(или эквивалент этой суммы в рублях РФ или €)

Подержанная иномарка $ От 6 до 36 От 20 От 9 Комиссия за выдачу кредита — $150 
(или эквивалент этой суммы в рублях РФ или €)

Новый российский автомобиль $ От 6 до 60 От 0 От 9 Комиссия за выдачу кредита — $150 
(или эквивалент этой суммы в рублях РФ или €)

Бинбанк Новая иномарка $ От 12 до 60 От 0 От 9,99% Комиссия за организацию кредита $175

БСЖВ Новая иномарка $, € От 6 до 60 0,15 От 9 $150 за выдачу кредита, присоединение пакета 
банковских услуг (первый год бесплатно)

Новая иномарка $/€ От 6 до 60 0 От 11 $150 за выдачу кредита, присоединение пакета 
банковских услуг (первый год бесплатно)

Подержанная иномарка $/€ От 6 до 60 От 15 От 10 $200 за выдачу кредита, присоединение пакета 
банковских услуг (первый год бесплатно)

Газпромбанк Новый автомобиль любого производства $/€ До 60 (до 42 От 10 От 9,0 3100 руб. за выдачу кредита
для российских авто)

Новая иномарка $/€ До 60 От 0 От 9,0 3100 руб. за выдачу кредита

Инвестсбербанк Новая иномарка $/€ От 36 до 60 От 0 до 10/от 10 10,5/9,5 Единовременная плата $200

Подержанная иномарка $/€ От 36 до 60 От 0 до 10/от 10 11,0/10,0 Единовременная плата $200

Автомобили марки Seat $/€/швейц. До 84 От 7 7,7 $200/€200/200 швейц. франк
франк

Компания розничного кредитования Новая иномарка $ От 12 до 60 От 10 9,9 200$

Новый отечественный автомобиль $ От 12 до 60 От 20 16 100$

Международный московский банк Новая иномарка $/€ До 36 От 20/10/0 9,0/10,0/10,5 $/€200

Новая иномарка $/€ До 60 От 20/10/0 9,0/10,5/11,5 $/€200

МДМ-банк Любой автомобиль $/€ От 12 до 84 От 0 От 9,0 $/€200

Межпромбанк плюс Любая иномарка или Новый российский автомобиль $ 60 0 9 Нет

Любая иномарка или новый российский автомобиль $ 36 0, страховка в кредит 9,5 Нет

Московский кредитный Новая иномарка или российского производства $ От 12 до 36 От 0 до 20 11 Единовременная плата $200–300

Новая иномарка или российского производства $ От 36 до 60 От 20 10,5 Единовременная плата $200–300

Новая иномарка $ От 12 до 36 От 30 до 50 12,5–14,0 Единовременная плата $200–300

Иномарка с пробегом $ От 12 до 36 От 30 до 50 13,5–15,5 Единовременная плата $200–300

Москоммерцбанк Новая и подержанная иномарка $ 60 10 11 0

Номос-банк Любой автомобиль $/€ От 6 до 60 0,10 9% Единовременная плата $100

Оргрэсбанк Любой автомобиль $/€ От 12 до 84 От 0 От 9 $200

Русский банк развития Любой автомобиль $, € От 6 до 60 От 0 9,9 Ежемесячная комиссия за ведение ссудного 
счета — 0,55% от изначальной суммы кредита

Росбанк Новая иномарка $/€ До 60 От 30 9 За открытие ссудного счета 75 $/€

Отечественный автомобиль или иномарка с пробегом $/€ До 60 От 20 10 За ведение ссудного счета 0,1% от суммы 
(в автосалонах) кредита ежемесячно

«Санкт-Петербург» Новый автомобиль любого производства до 30 тыс. $/€ $, € До 60 От 0 до 9,99 10 3000–4500 руб. в зависимости от суммы кредита

Новый автомобиль любого производства $/€ До 60 10 или 20, в случае 9 3000–6000 руб. в зависимости от суммы кредита
до 120 тысяч $/€ включения КАСКО 

в сумму кредита 

Подержанная иномарка $/€ До 60 20 или 30, в случае 9 3000–6000 руб. в зависимости от суммы кредита
включения КАСКО 
в сумму кредита 

Собинбанк Иномарка $ От 12 до 60 0 От 1 года до 3 лет - 9,5% ; Для клиентов с положительной кредитной 
от 4 до 5 лет - 9,9% историей бесплатно, другим — $100–200

Иномарка $ От 12 до 60 От 20 9% Для клиентов с положительной кредитной 
историей бесплатно, другим — $100–201

Автолюбители подались в банки за «длинным рублем»  ФОТО ИТАР-ТАСС


