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ПРЯМО В ЦЕЛЬ Известно, что прямые иностранные

инвестиции (ПИИ) являются одним из наиболее значимых

ресурсов для успешного экономического развития госу-

дарства. Помимо финансовых ресурсов как таковых ино-

странные инвесторы, напрямую вкладывающие деньги в

предприятия, приносят с собой управленческие навыки,

промышленные технологии и ноу-хау. И, наконец, благо-

даря иностранному инвестору увеличивается внутренняя

конкуренция, создаются рабочие места и в силу мультип-

ликативного эффекта развивается малый и средний биз-

нес. Исходя из официального определения Росстата ПИИ

считаются капиталовложения, сделанные иностранными

инвесторами, а также зарубежными филиалами россий-

ских юридических лиц, полностью владеющими предпри-

ятием или контролирующими не менее 10% акций или ус-

тавного капитала предприятия на территории РФ. Инвести-

ции могут производиться в виде денежных средств, паев,

акций и других ценных бумаг, кредитов, технологий, ма-

шин и оборудования, лицензий, любого другого имуще-

ства, интеллектуальных ценностей и прочего. В отличие

от портфельных инвестиций, которые чаще всего носят

спекулятивный характер, ПИИ делаются с целью приобре-

сти устойчивое долгосрочное влияния на деятельность

предприятия.

По данным Росстата, на конец июня 2008 года накоп-

ленный иностранный капитал в экономике России соста-

вил $241,0 млрд, это на 35,6% больше по сравнению с со-

ответствующим периодом 2007 года. Наибольший удель-

ный вес в накопленном иностранном капитале приходил-

ся на прочие инвестиции, осуществляемые на возвратной

основе (кредиты международных финансовых организа-

ций, торговые кредиты и проч.) — 48,7% (на конец июня

2007 года — 52,8%), доля прямых инвестиций — 48,4%

(45,2%), портфельных — 2,9% (2%). Россия, исходя из

оценок Конференции ООН по торговле и развитию (UNC-

TAD), занимает четвертое место по темпам роста прямых

иностранных инвестиций в мире после Казахстана, Поль-

ши и Таиланда, а по общему объему средств, вложенных

иностранными инвесторами, — третье место среди разви-

вающихся стран после Китая и Сингапура.

Наиболее привлекательные отрасли для ПИИ в России

— это в первую очередь те, которые связаны с эксплуа-

тацией природных ресурсов, которые имеют значитель-

ный экспортный потенциал (металлургия, нефтегазовая

отрасль, отчасти химическая отрасль) и широкий немоно-

полизированный внутренний рынок (пищевая промыш-

ленность и производство потребительских товаров). По

данным Росстата, абсолютным лидером по привлечению

ПИИ является оптовая и розничная торговля. В 2007 го-

ду торговые предприятия получили $47,3 млрд — 39% из

$121 млрд ПИИ. Инвесторы предпочитают вкладывать

деньги в оптовую торговлю автомобильными деталями и

комплектующими (33% всех инвестиций в оптовую и роз-

ничную торговлю), в оптовую торговлю пищевыми про-

дуктами, включая напитки и табачные изделия (19%), и в

розничную торговлю фармацевтическими товарами (7%).

Второе место в структуре ПИИ традиционно занимают об-

рабатывающие производства — $32 млрд или 26,4% в

2007 году. Львиную долю ПИИ среди обрабатывающих

производств получают производство пищевых продуктов,

включая напитки (19%), производство стального горяче-

катаного проката (18%), автомобилей (12%) и химическое

производство (11%). В то же время в предприятия, произ-

водящие машины и оборудование, было вложено всего

2% ПИИ в 2007 году. 

Добыча полезных ископаемых — третья отрасль, по-

лучающая наибольшие объемы ПИИ — $17,3 млрд или

14% всех прямых инвестиций в 2007 году. Их львиная до-

ля (98%) направлялась в добычу сырой нефти и природ-

ного газа. Последней отраслью, доля которой в общем

объеме привлеченных ПИИ за последние четыре года в

среднем занимает порядка 10%, являются операции с нед-

вижимым имуществом. В 2007 году в отрасль было вло-

жено $8,4 млрд, из них 41% приходится на деятельность

в области архитектуры, инженерно-технического проек-

тирования, геологоразведочные и геофизические работы,

а также геодезическую и картографическую деятельность. 

Интересно отметить, что уже в I полугодии 2008 года

структура ПИИ претерпела заметные изменения. В связи с

реформой электроэнергетики доля инвестиций в произ-

водство и распределение электроэнергии, газа и воды уве-

личилась с 0,7% в 2007 году до 11,4% в I квартале 2008

года и составила порядка $2 млрд. Сумма, вложенная ино-

странными инвесторами в электроэнергетику в I полугодии
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ПОСЛЕДНИЙ УРОЖАЙ 
ФИНАНСОВЫЙ КРИЗИС СДЕЛАЛ СВОЕ ДЕЛО — РОССИЯ ПЕРЕСТАЛА

БЫТЬ ДЛЯ ИНВЕСТОРОВ «СПОКОЙНЫМ ОСТРОВКОМ ПОСРЕДИ БУШУЮ-

ЩЕГО ОКЕАНА». ОДНАКО ЗАПОЗДАЛАЯ РЕАКЦИЯ РОССИЙСКОЙ ФИНАН-

СОВОЙ СИСТЕМЫ НА МИРОВЫЕ ПРОЦЕССЫ ПРИНЕСЛА СВОИ ПЛОДЫ:

В ПЕРВОМ ПОЛУГОДИИ ОТЕЧЕСТВЕННЫЕ КОМПАНИИ ПРИВЛЕКЛИ

РЕКОРДНЫЕ ОБЪЕМЫ ИНВЕСТИЦИЙ ИЗ-ЗА ГРАНИЦЫ. АЛЕКСЕЙ ШАПОВАЛОВ

ПЕРЕДОВИКИ ПРОИЗВОДСТВА

ПЕРЕДОВИКИ ПРОИЗВОДСТВА

➔

БЕЗГРАНИЧНОЕ СОСТОЯНИЕ
В советских учебниках объяснялось,

почему в капиталистическом общест-

ве периодически возникают кризисы.

Они назывались «кризисами перепро-

изводства» и, по версии авторов воз-

никали из-за наращивания производ-

ственных мощностей несбалансиро-

ванных со спросом со стороны ущем-

ляемого в правах рабочего класса. 

Нынешний кризис наглядно пока-

зал, что обвалу может подвергнуться

и экономика, не производящая ничего

кроме простейшего сырья и финансо-

вых мыльных пузырей. Определяю-

щим фактором является интеграция

(а точнее полная зависимость) в ми-

ровую экономику. Стирание границ

на рынках труда и капитала хорошо

только в период роста.

«Железный занавес», отлитый

в СССР был, пожалуй, наиболее эф-

фективной защитой от экономических

потрясений. Более того, под прикры-

тием этого занавеса переживали неп-

ростые времена и компании, не имею-

щие прямого отношения к плановой

экономике. Не сильно афишируемый

факт, но в советский период, крупные

(а часто и контрольные) пакеты акций

финских предприятий принадлежали

СССР. Стратегия бизнеса второго по

величине европейского поставщика

лифтового оборудования Kone, наци-

ональной нефтяной компании Teboil и

многих других фирм решалась в доме

на улице Татаанкату — там до сих пор

находится посольство России. Именно

за счет такой «дружбы» с СССР, нали-

чия гарантированных госзаказами

рынков, финские компании сумели

построить одну из самых успешных

в Северной Европе экономик.

Как ни парадоксально, для россий-

ской экономики, нынешний кризис

станет болезненной, но чрезвычайно

полезной терапией. Исчезнут неэф-

фективные производства, появятся

конкурентоспособные товары, нако-

нец, все (и в первую очередь недви-

жимость — BG) обретет свою реаль-

ную цену. При этом, наша экономика,

несмотря на видимый коллапс, пере-

живет кризис не с такими последст-

виями, как европейские. Во-первых,

в стране есть реальные деньги —

для поддержки ключевых компаний

и банков не придется как в Европе

и США фактически запускать печат-

ный станок. Да, будут потрачены зо-

лотовалютные резервы, но они бу-

дут потрачены не впустую. Во-вто-

рых, толерантность населения к фи-

нансовым невзгодам позволит избе-

жать социальных взрывов. В конце

концов, не в первый раз и не в послед-

ний. Все-таки мы теперь не одиноки.
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«МЕЖДУНАРОДНАЯ КООПЕРАЦИЯ»

СБОРКА ИНОСТРАННЫХ МОДЕЛЕЙ АВТОМОБИЛЕЙ В РОССИИ ДОЛГОЕ ВРЕМЯ БЫЛА СИМВОЛОМ ПРЯМЫХ ИНОСТРАННЫХ ИНВЕСТИЦИЙ В ОТЕЧЕСТВЕННУЮ ЭКОНОМИКУ

Н
И

К
И

Т
А

 И
Н

Ф
А

Н
Т

Ь
Е

В


