
Однако в целом аудит по международным стандартам

в этом сегменте востребован. Для банков и страховщиков

оставалось актуальным получение рейтингов зарубеж-

ных агентств, для чего необходимо наличие отчетности с

аудиторским заключением. Да и обязательную норму ау-

дита отчетности по МСФО для банков никто не отменял.

Другое дело, что структур на рынке финансовых институ-

тов гораздо больше, чем отражено в списке клиентов топ-

50 АКГ в области МСФО. Это свидетельствует о том, что

наибольший объем работы в этой области приходится на

их зарубежных коллег, то есть компании «большой четвер-

ки», аудиторское заключение которых на международных

рынках является «знаком качества».

ТРАНСФОРМАЦИЯ ОТЧЕТНОСТИ В сово-

купном доходе аудиторских компаний от МСФО-услуг до-

ля выручки от услуг по трансформации отчетности (пере-

воде ее с отечественных на международные нормы) со-

ставляет 35% — 1,11 млрд рублей. В сравнении с прош-

лым рейтингом этот показатель вырос почти на 90%. Уве-

личение спроса здесь обеспечивают клиенты из нефинан-

сового сектора. По данным самих АКГ, за год их выручка

от трансформации отчетности для сырьевых и промыш-

ленных компаний выросла на 95%, а ее объем составляет

почти 1 млрд рублей (92% от общего дохода от услуг по

трансформации). Главная причина активизации спроса на

этот вид услуги — увеличение числа инвестиционных про-

ектов, сделок купли-продажи активов, количества осуще-

ствленных и подготавливаемых IPO и связанная с этим не-

обходимость подготовки качественной информации.

Больше всего услуги по трансформации отчетности

были востребованы предприятиями энергетики — на их

долю приходится более 20% выручки в данном сегмен-

те, что не удивительно, если принять во внимание количе-

ство структур, выделившихся в прошлом году из РАО

«ЕЭС России». Пожалуй, крупнейшим проектом здесь

стала подготовка консультантами ФБК консолидирован-

ной отчетности для материнской и всех дочерних и зави-

симых обществ РАО.

Директор департамента международной отчетности

ФБК (PKF) Аскольд Бирин рассказывает: «В рамках этой

работы было важно обеспечить своевременность инфор-

мации для инвесторов, качественное и подробное раскры-

тие всех событий, происходивших в 2007 году и влияв-

ших на финансовое положение отрасли. Отчеты включали

прогнозы и сценарии развития отрасли на 2008–2025 го-

ды. В работе рассматривались различные варианты регу-

лирования тарифов и ценообразования в электроэнерге-

тике. Оценивалось, как тот или иной сценарий отразится в

том числе и на затратах потребителей. Сравнивались гене-

рирующие компании, входившие в группу, с аналогичны-

ми зарубежными компаниями с целью определения их ин-

вестиционной привлекательности для будущих собствен-

ников. Рассматривались вопросы инвестирования полу-

ченных от продажи пакетов акций денежных средств в

строительство новых объектов и целесообразности строи-

тельства иных новых объектов. Все это раскрывалось в от-

четности по МСФО». 

Что же касается деятельности АКГ, связанной с транс-

формацией отчетности для банков, а также инвестицион-

ных и страховых структур, то объемы работ здесь, равно

как и показатели выручки, невелики — всего 8% (6% и

2% соответственно) совокупного дохода в сегменте транс-

формации. Объясняются столь небольшие показатели

просто — наличием у банков опыта самостоятельной под-

готовки отчетности. К сторонним услугам они прибегают

лишь в крайних случаях — например, когда собственны-

ми силами осуществить весь объем работ в заданный срок

просто не успевают. Или же в случае первичной подготов-

ки отчетности по международным стандартам (это встре-

чается все реже).

Среди других факторов развития рынка услуг по транс-

формации отчетности необходимо отметить, во-первых,

потребность клиентских компаний в регулярной подготов-

ке отчетности, что обусловит применение информацион-

ных технологий и программного обеспечения, для внедре-

ния системы трансформации и консолидации отчетности,

параллельного учета.

Во-вторых, в условиях инвестиционной активности

компаний отсутствие или нехватка у них собственных спе-

циалистов будут продолжать провоцировать спрос на ус-

луги внешних консультантов по трансформации отчетно-

сти и делать его неизбежным. Кстати, по этой же причине

спросом пользуются и услуги, связанные с обучением и

консультированием в области МСФО.

ОБУЧЕНИЕ Несмотря на многолетнюю практику при-

менения МСФО в России, специалистов, способных офор-

мить всю необходимую документацию по международным

стандартам в должном виде, все еще недостаточно. Дело

осложняется тем, что МСФО регулярно меняются, а это

значит, что даже подготовленные специалисты нуждают-

ся в постоянном переобучении.

По итогам 2007 года объем выручки АКГ от услуг, свя-

занных с обучением и консультированием в области

МСФО, увеличился на 22,5% и составил 452 млн рублей.

В сравнении с иными МСФО-услугами по доходности это

самый небольшой сегмент.

На первый взгляд столь скромный размер выручки в

этом сегменте может быть связан с небольшой числен-

ностью работающих в нем компаний (23 из топ-50). Боль-

шинство из них сотрудничает с компаниями нефинансово-

го сектора, спрос на обучение и консалтинг со стороны ко-

торого наибольший — прирост выручки в этом сегменте

около 37%, тогда как в финансовом секторе показатель

прироста выручки от оказания аналогичных услуг отрица-

тельный (–28,8% для банков и –33% для инвестиционных

и страховых компаний).

Помимо этого небольшой размер дохода от обучения и

консалтинга может быть связан с тем, что процесс консуль-

тирования клиента и обучения (приобретение практических

навыков) проходит во время реализации проектов по

трансформации отчетности.

Можно предположить, что приобретение знаний и на-

выков по применению МСФО является дорогим удоволь-

ствием, особенно в условиях не столь высокой конкурен-

ции на рынке. Но пока это утверждение не имеет под собой

веских оснований. При совокупном числе клиентов из не-

финансового сектора приблизительно в 500 компаний до-

ход 21 АКГ от обучения и консалтинга составляет 419 млн

рублей, хотя должен быть гораздо больше. По крайней ме-

ре, если сравнивать эти данные с объемом выручки, от

трансформации отчетности в том же нефинансовом секто-

ре, где количество клиентов — около 600, но выручка поч-

ти в два с половиной раза больше.

Очевидно, что рынок обучения (и консалтинга) по МСФО

сейчас пребывает в начальной стадии развития, но имеет

немало предпосылок бурного роста. Во-первых, потребно-

сти в обучении персонала будет способствовать активное

изменение международных стандартов и необходимость

адаптации к ним отчетности. Во-вторых, кроме общих или

специфических вопросов при подготовке отчетности спрос

на консалтинг в области МСФО будет связан с необходи-

мостью развития информационных технологий в компании.

Речь идет о консультировании, внедрении и поддержке

специализированного программного обеспечения для авто-

матизации сбора информации и подготовки консолидиро-

ванной отчетности. И наконец, по мере изменения отечест-

венного законодательства и придания международным

стандартам четкого правового статуса, а также закрепления

норм по необходимости подготовки отчетности спрос на

услуги, связанные с обучением, будет увеличиваться. ■
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