
жения в золото должны составлять не больше 5–10% ин-

вестиционного портфеля с ежегодной поправкой на теку-

щую рыночную ситуацию»,— говорит он.

Но некоторые эксперты считают, что в инвестиционном

портфеле доля золота может быть и выше. По мнению гос-

подина Зокина из УК «Газпромбанк — Управление акти-

вами», в консервативном портфеле она может составлять

от 15 до 20%, а в агрессивном портфеле — до 30%. А гос-

подин Васильев считает, что сейчас доля вложений в зо-

лото может доходить до 25% инвестиционного портфеля.

ЗОЛОТО КУСКОМ Теоретически любой инвестор

может купить в банке слиток весом от 1 г до 1 кг. На прак-

тике это не очень выгодно из-за разницы между ценой про-

дажи слитков в банках и ценой, по которой банк соглаша-

ется выкупить их обратно, а также из-за необходимости уп-

латы НДС в размере 18%. И налог, и затраты банка на из-

готовление слитка «вплавлены» в его стоимость, но для

слитков большого веса разница между ценой покупки и це-

ной обратной продажи меньше. Ведь большой слиток сде-

лать проще, чем маленький. «Чтобы получился слиток ве-

сом 1 кг, нужно залить в форму примерно пол-литра расп-

лавленного жидкого золота, а для изготовления слитка

массой 1 г нужно ухитриться капнуть в форму лишь ка-

пельку весом чуть больше грамма и лишний вес удалять

штамповкой»,— говорит замначальника управления дра-

гоценных металлов Промсвязьбанка Дмитрий Потапков.

Для слитков весом 1 кг разница между ценой покупки и це-

ной продажи превышает 20% (21,3% в Номос-банке, 21,8%

в Сбербанке), но позволить себе такие инвестиции может

не каждый инвестор, ведь килограммовый слиток стоит

сейчас больше 900 тыс. рублей.

Алексей Васильев предупреждает инвесторов, что при

обратной покупке слитка банк обязательно проводит экс-

пертизу. Если на слитке есть царапины или эксперта не уст-

раивает качество сплава, банк может незначительно пони-

зить цену выкупа. «Хранение слитка в ячейке того же бан-

ка, в котором вы его купили, не означает, что банк возьмет

его обратно. Ведь слиток в ячейку кладут не сотрудники

банка, а сам инвестор»,— поясняет господин Васильев.

Чтобы избежать уплаты НДС, можно оставить слиток

в банке на металлическом счету ответственного хранения.

При открытии такого счета в договоре с банком указыва-

ются вид металла, количество, проба, производитель и се-

рийный номер слитка. Правда, если инвестор захочет заб-

рать слиток домой, НДС придется заплатить. И в любом

случае при продаже слитка банку инвестор заплатит 13%

налога на доходы физических лиц. Причем налогом об-

лагается весь доход от продажи, а не чистая прибыль. Ав-

томатически этот налог в банке не возьмут, но сообщат о

факте продажи в налоговые органы.

В СЕЯТЕЛЯХ И ПОБЕДОНОСЦАХ Один из са-

мых интересных видов вложений в золото — это покупка

инвестиционных золотых монет. Стоят они относительно

недорого и весят немного. Но главное, что при покупке

инвестиционных монет не нужно платить НДС, а значит,

инвестор может без проблем забрать свое приобретение

из банка. «Существует распространенное мнение, что ин-

вестиционные монеты люди обычно хранят в ячейке. Но

мой опыт общения с инвесторами говорит о том, что это

не совсем так. Психологически человек, инвестирующий в

физический металл, отличается от обычного инвестора. Он

хочет оградить себя от возможности банковского кризиса,

экономического кризиса в рамках одной страны. И для

такого инвестора класть золото в ячейку не оптимальное

решение. Вспомним революцию 1917 года. Что тогда слу-

чилось с золотом, хранившимся в банках, доподлинно не-

известно, но точно известно, что владельцы его больше не

видели»,— рассуждает частный инвестор Михаил Дыгай,

который покупает инвестиционные монеты с 2005 года.

Сейчас в России обращаются две инвестиционные мо-

неты — червонец с изображением крестьянина-сеятеля,

который в народе называют просто «сеятелем», весом

7,74 г, и «Георгий Победоносец» весом 7,78 г. Правда, ча-

стный инвестор Алексей Филатов, который покупает инве-

стиционные монеты с 2004 года, говорит, что сейчас купить

червонцы на первичном рынке практически невозможно:

их нет в наличии.

Инвесторы в монеты жалуются не только на отсутствие

выбора, но и на трудности с хранением монет. «Российские

инвестиционные монеты выпускаются в пластиковых кап-

сулах, которые по размерам в несколько раз больше самой

монеты. Конечно, можно вытащить монету из капсулы, но

при этом ее можно поцарапать, и тогда продать монету в

банк будет сложнее. Как быть, если у вас, например, тыся-

ча таких монет? В капсулах их вместит не каждый сейф и уж

тем более ячейка»,— говорит господин Дыгай.

Сложности возникают не только с покупкой и хране-

нием монет, но и с их продажей. «Продает монеты доста-

точно большое количество банков, а выкупают только

Сбербанк, да и то не во всех отделениях, Номос-банк и Ма-

стер-банк. Самые невыгодные курсы покупки-продажи у

Сбербанка»,— рассказывает господин Филатов. «Когда

в Москве сдать монеты по достойной цене можно лишь в

два банка, сложно говорить о ликвидности инвестицион-

ных монет»,— резюмирует господин Дыгай.

Правда, невыгодный курс покупки и продажи инвести-

ционных монет в Сбербанке иногда играет на руку инвесто-

рам. Алексей Филатов отмечает, что банк в силу своей не-

поворотливости в случае резкого роста цен на золото иног-

да не успевает изменить котировки. В результате возника-

ют ситуации, когда можно купить инвестиционную монету

в Сбербанке и тут же продать ее в Номос-банке, зарабо-

тав 50–100 рублей с каждой монеты.

При продаже инвестиционных монет нужно будет зап-

латить налог на прибыль. «Если вы продаете монеты боль-

ше чем на 125 тыс. рублей и при этом владели ими менее

трех лет, придется заплатить налог 13% с прибыли, а если

нет документов, подтверждающих покупку, то с общей сум-

мы!» — предупреждает инвесторов Алексей Филатов. А

Михаил Дыгай рассказывает, как забыл сообщить о прода-

же первой партии монет в налоговую и «попал» на штраф.

Дело в том, что данные о покупке монет банки передают в

налоговую инспекцию. «В принципе после одного раза при-

обретается навык, и далее подача декларации уже не вы-

зывает особых трудностей. Но сам факт необходимости по-

дачи декларации расстраивает»,— говорит он.

Кстати, монеты можно продать не только банку, но и ну-

мизматам. «У нумизматов, как правило, курсы покупки мо-

нет выше, чем в банке. Но некоторые инвесторы пользуют-

ся такой возможностью для того, чтобы не декларировать

налог с продажи»,— рассказывает господин Васильев.

ПО БЕЗНАЛУ Тот, кто хочет заработать на золоте,

но не собирается вкладываться в физический металл, мо-

жет открыть обезличенный металлический счет (ОМС). По

сути, это обычный банковский вклад, только номинирован-

ный в драгоценном металле. Счета бывают двух видов —

срочный и до востребования. При открытии счета до во-

стребования инвестор получает доход лишь за счет роста

цены золота на рынке (исключение составляет лишь банк

«Союз», который открывает счета до востребования по

ставке 0,5%). На срочном счету инвестор получает доход

не только за счет роста цены на золото, но и получает про-

центы в виде граммов металла.

Золотые депозиты сейчас можно открыть лишь в Рос-

банке, Банке проектного финансирования, банке «Союз»,

Номос-банке и «Уралсибе». Самые демократичные усло-

вия — у Банка проектного финансирования. В нем можно

открыть счет с процентами, купив всего лишь 50 г золота.

А вот Росбанк и «Уралсиб» открывают такие счета лишь

для тех, кто готов приобрести 1 кг золота.

Недостаток этого способа вложений в золото заключа-

ется в том, что судьба инвестиций зависит от положения

банка. Если с банком случится нечто неприятное, получить

обратно деньги с металлического счета будет труднее, чем

со счета обыкновенного, ведь вложения на металлических

счетах пока не подпадают под действие закона о страхова-

нии вкладов. Большое достоинство — незначительная

разница между ценой продажи металла банком и ценой по-

купки. «Если инвестор не доверяет банку, имеет смысл пе-

реплатить 18%, но хранить свой слиток у себя, например

закопать его на огороде. Если инвестор доверяет банку,

имеет смысл инвестировать через металлический счет, где

разница в цене составляет 2–3%, а не 20–30%, как по зо-

лотым слиткам»,— резюмирует господин Потапков из

Промсвязьбанка.

При продаже золота прибыль можно забрать в виде

слитка (в этом случае придется уплатить НДС) или день-

гами. И конечно, инвестору придется уплатить налог на

прибыль. Причем подоходный налог 13% владелец счета

платит и с прибыли от роста стоимости приобретенного ме-

талла, и с процента по депозиту. При закрытии счета все

накопившиеся граммы по текущему курсу банка сначала

конвертируются в доллары, а уже из них переводятся в

рубли. На прибыль инвестора повлияет учетная цена сто-

имости золота, которую устанавливает банк, поэтому счет

лучше открывать в тех банках, где разница между ценой

продажи и ценой покупки минимальна.

БУДУЩЕЕ ВРЕМЯ С 8 июня 2006 года у россий-

ских инвесторов появилась еще одна возможность вло-

житься в золото. На срочном рынке биржи РТС появились

фьючерсы на золото. А еще через полгода на РТС появи-

лись еще и опционы на золото. Оба этих инструмента без-

наличные — они не предусматривают поставки физиче-

ского золота.

По сути, и фьючерс, и опцион — это соглашение о куп-

ле или продаже определенного количества золота в оп-

ределенное время. Покупая один фьючерс, инвестор обя-

зуется в будущем купить определенное количество золо-

та по заранее оговоренной цене. Продавая фьючерс —

обязуется продать. Опцион — инструмент менее риско-

ванный, поскольку это не обязательство, а право купить

или продать золото по заранее оговоренной цене. Правда,

воспользоваться этим правом может только держатель

(покупатель) опциона: в случае если цены падают, он мо-

жет отказаться от исполнения контракта. А продавец опци-

она вынужден будет исполнить обязательства вне зависи-

мости от собственного желания.

Сейчас на срочной секции биржи РТС (FORTS) торгу-

ется четыре вида золотых контрактов: мартовский, июнь-

ский, сентябрьский и декабрьский. Купить или продать их

можно не позднее чем за 15 дней до дня исполнения конт-

ракта. Предметом торга в каждом случае служит одна

тройская унция золота. Цены на золото полностью соот-

ветствуют мировым ценам на золото.

Главная особенность фьючерсов и опционов заклю-

чается в том, что контракт не обязательно покупать за его

полную стоимость. Для того чтобы купить контракт на од-

ну тройскую унцию, достаточно внести 5% его стоимости.

Эта сумма называется гарантийным обеспечением. Соот-

ветственно, для того, чтобы покупать и продавать золо-

то на бирже, достаточно иметь на руках $49 (1159 руб-

лей). Если игрок угадал и цена изменяется в выбранном

им направлении, к сумме гарантийного обеспечения

ежедневно прибавляется прибыль. А вот если игрок не

угадал, то он будет терять деньги и биржа потребует дов-

нести деньги или закрыть позицию с убытком. Именно по-

этому эксперты рекомендуют не играть на все деньги.

Алексей Васильев советует обеспечить контракт деньга-

ми как минимум на 25%.

Разумеется, инвестор может перестраховаться и ку-

пить контракт за полную стоимость, зарезервировав на

счету не 5%, а все 100% стоимости контрактов. В этом

случае покупка фьючерса не будет ничем отличаться от

приобретения золота на металлическом счету. Разница

будет только в издержках. В банках на каждой операции

цены зачисления и списания золота с ОМС отличаются на

1–3% от стоимости металла. В РТС разница между коти-

ровками покупки-продажи составляет от 10 до 50 цен-

тов на унцию.

В принципе возможность торговать с кредитным пле-

чом существует и в банках, например в банке «Союз» и в

МДМ-банке. В МДМ-банке максимальное кредитное пле-

чо — 1:15, то есть купить золото можно, имея на счету

лишь 15% требуемой суммы. Правда, для таких сделок

банк требует иметь на счету не менее $5 тыс. (вносится в

рублях). Клиенты МДМ-банка торгуют лотами по 100 ун-

ций и не могут приобрести, например, 120 унций золота.

В банке «Союз» таких ограничений нет. По словам началь-

ника отдела по работе с драгоценными металлами банка

«Союз» Дмитрия Шапкина, клиент может купить практи-

чески любое количество золота, но при этом и требова-

ния по обеспечению позиции будут строже. Например,

имея на счету $1 тыс., можно купить 200 унций золота (пле-

чо составляет 1:200), но при падении цены на $5 позиция

будет закрыта и все деньги будут потеряны. «На рынке зо-

лота изменение цены на $5 в день — это обычные коле-

бания в течение дня, так что клиенту стоит быть осторож-

нее»,— предупреждает господин Шапкин.

Возможность торговать золотом в режиме онлайн по-

ка предоставляет только МДМ-банк. Во всех прочих бан-

ках торговля осуществляется в «бумажном» и «явочном»

режиме. В этом смысле торговать золотом на РТС гораз-

до удобнее. «У инвестора нет необходимости для заклю-

чения каждой сделки приезжать в банк и оформлять ки-

пы документов. Операции можно совершать из любой

точки планеты, где есть доступ к интернету»,— говорит

руководитель проекта товарных деривативов РТС Илья

Мороз. Правда, прибылью, полученной на бирже, при-

дется поделиться с государством — в размере 13% от

дохода. Но ведь ничто в этой жизни не дается бесплатно

и даже за самые блестящие результаты приходится чем-

то платить. ■
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ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТЬ ВЛОЖЕНИЙ 
В ЗОЛОТО ОЦЕНИЛИ РЯДОВЫЕ 
ИНВЕСТОРЫ. НАПРИМЕР, СБЕРБАНК
В ПРОШЛОМ ГОДУ ПРОДАЛ 277 ТЫС.
РОССИЙСКИХ ЗОЛОТЫХ ИНВЕСТИЦИ-
ОННЫХ МОНЕТ — НА 10% БОЛЬШЕ,
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