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Плохие долги 
Способов избавиться от имущества, приоб-
ретенного в кредит, в ситуации, когда на еже-
месячные выплаты не хватает средств, не-
много. Можно не платить по кредиту и дожи-
даться, когда терпение кредитора лопнет и 
имущество будет реализовано в судебном по-
рядке, либо сесть с банком за стол перегово-
ров и по их результатам продать залог, чтобы 
погасить кредит. В банках говорят, что заем-
щиков, сознательно выбирающих последний 
вариант, значительно больше, а досудебная 
реализация гораздо выгоднее принудитель-
ного взыскания. «для должника досудебная 
реализация предмета залога означает воз-
можность самостоятельного поиска покупа-
теля и назначения стоимости имущества. Как 
следствие, залог в таком случае продается 
быстрее, а общий долг заемщика не обра-
стает серьезными суммами штрафов»,— от-
мечает первый зампред Росевробанка дми-
трий Суздальцев. 

Однако довольно много заемщиков, буду-
чи не в состоянии выплачивать кредит, не мо-
гут или не хотят договариваться с банком о 
досудебном урегулировании спора. По оцен-
ке экспертов коллекторского агентства «Сек-
войя Кредит Консолидейшн», банки в про-
шлом году стали активнее выставлять плохие 
долги на продажу — предлагать их коллекто-
рам. В 2009 году портфель таких предложе-
ний вырос в цене по сравнению с 2008-м поч-
ти в два раза, до $2,5 млрд. А в текущем году 
банки могут выставить на продажу кредиты 
общим объемом $3 млрд. При этом, по сло-
вам экспертов агентства, банки теперь пыта-
ются продавать кредиты, обеспеченные зало-
гом, чего раньше практически не было. «В об-
щем объеме долгов, выставленных банками 
на продажу в 2009 году, порядка 20% составля-
ла доля залоговых кредитов, основную часть 
которых занимают автокредиты»,— отмети-
ла директор по развитию бизнеса «Секвойи» 
Ирина Поддубная. 

есть несколько веских причин, по кото-
рым банки стали активнее избавляться от 
плохих долгов. Во-первых, с июля отменяют-
ся нормы льготного резервирования по про-
блемным кредитам, и банкам придется руко-
водствоваться при создании резервов до-
кризисными нормативами. А это значит, что в 
резервы придется отчислять больше и пока-
зать прибыль станет сложнее. 

Во-вторых, руководство различных ве-
домств все чаще подвергает сомнению закон-
ность того или иного аспекта деятельности кол-
лекторов. Так, в марте текущего года начальник 
управления защиты прав потребителей Роспо-
требнадзора Олег Прусаков заявил: «При про-
даже кредита коллектору заемщик утрачивает 
право защищать свои права потребителя, по-
скольку с банком его правоотношения прекра-
щаются, а коллектор не является поставщиком 
услуги по предоставлению кредита». 

А Роскомнадзор усмотрел в действиях 
банков и коллекторов нарушение пунктов 
Закона «О защите персональных данных». 
Замруководителя Роскомнадзора Роман ше-
редин подчеркнул: «В первую очередь это 
касается передачи персональных данных 

коллекторам без согласия субъекта персо-
нальных данных. Наиболее остра ситуация 
с действующими кредитными договорами, 
заключенными до вступления Федерально-
го закона «О персональных данных» в силу. 
Позиция Роскомнадзора по данному вопро-

заложники залога

то, что кВартира или Машина, купленные в кредит, находЯтсЯ в Залоге у банка, вовсе  
не оЗначает, что у ЗаеМщика, утратившего воЗМожность обслуживать долг, не воЗникнет 
проблеМ. решить их с наиМеньшиМи потерЯМи Можно лишь в тоМ случае, если удастсЯ  
договоритьсЯ с банкоМ о саМостоЯтельной продаже Залога.  ВлАдИМИР МеРКулОВ

ПоПаВШему В тЯжелое финансоВое Положение заемщику Выгоднее ПродаВать 

заложенную недВижимость самому, чем дожидатьсЯ реШениЯ суда
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