
Занялись самолечением  
Зачем страховщики открывают  
собственные клиники | 4

самара №4 25 маЯ 2010

Быстрые деньги для иЗБранных  как банки выбирают экспресс-Заемщиков | 6
Кредиты на «хорошо» и «отлично» кому государство поможет учитьсЯ | 10
Последний доход настуПает насколько сегоднЯ прибыльны депоЗиты | 15

Генеральный 
партнер выпуска





TOP LIST

4
6

10

12

15

COVER STORY

страховщиКи Занялись самолечением

стремЯсь сниЗить убыточность дмс, страховые компании акти-
виЗируют открытие собственных медицинских клиник 

SERVICE

Быстрые деньги для иЗБранных  

к концу года ожидаетсЯ воЗврат к докриЗисным условиЯм вы-
дачи быстрых Займов, однако  получить их так же легко, как 
раньше, врЯд ли получитсЯ

Кредиты на «хорошо» и «отлично» 

новаЯ программа господдержки кредитов на обраЗова-
ние дает воЗможность получить средства на оплату обуче-
ниЯ под 5% годовых, однако студенту при этом необходимо 
учитьсЯ беЗ «троек»

ANALYSIS

Золото в центре внимания 

генеральный директор элкабанка о том, какова сегоднЯ эффек-
тивность Золота как инвестиционного инструмента и как пра-
вильно вложитьсЯ в драгметаллы

TREND

Последний доход настуПает 

доходность по вкладам продолжает снижатьсЯ, при этом по-
полнить депоЗиты, открытые в прошлом году на сверхвыгод-
ных условиЯх, уже непросто
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В докризисные времена более половины стра-
ховых компаний региона имели возможность 
предоставлять услуги ДМС: по данным страхо-
вой инспекции по ПФО, в 2008 году на террито-
рии Самарской области такие лицензии име-
ли 16 региональных и более 70 филиалов фе-
деральных страховых компаний. За последние 
два года масштабы рынка существенно изме-
нились. Согласно данным Федеральной служ-
бы страхового надзора в первом квартале 
2010 года поступление страховых премий по 
ДМС в самарском регионе демонстрировали 
лишь 44 страховые компании. 

Традиционно основным каналом продаж 
этого страхового продукта являлся корпора-
тивный сектор. В кризис большинство компа-
ний были вынуждены пересматривать бюд-
жеты и сокращать соцпакеты, нередко это 
происходило за счет отказа от ДМС. Так, по 
данным исследования Группы Ренессанс 
страхование и компании HeadHunter, в про-
шлом году 11% работодателей были вынужде-
ны отказаться от соцпакета. 

Впрочем, как утверждают страховщи-
ки, сокращение объемов страховых премий 
в полной мере ощутили на себе лишь наи-
менее устойчивые страховые компании, и 
многие из них действительно были вынуж-
дены уйти с рынка. Это сыграло на руку бо-
лее крупным страховщикам: нередко, полу-
чив возможность увеличить свою долю, они 
демонстрировали рост своего бизнеса по 
этому направлению. «Сегодня клиенты ста-
ли более тщательно подходить к выбору пар-
тнера, предпочитая обращаться в надежные 
страховые компании с диверсифицирован-
ным портфелем и грамотным андерайтин-
гом. Процессы консолидации рынка за счет 
перераспределения долей в пользу крупных 
финансово-устойчивых и надежных компаний 
затронул и рынок ДМС, — отмечает управля-
ющий директор Дивизиона «Поволжье» Груп-
пы Ренессанс страхование Александр Ава-
кянц. — В результате более половины из 75 
млрд рублей сборов по медицинскому стра-
хованию пришлось на десять ведущих ком-
паний». По данным Группы «АльфаСтрахо-
вание», по итогам 2009 года сборы компании 
в сегменте ДМС выросли на 30%. «Наступи-
ло время, когда можно развенчать миф о том, 
что сегмент ДМС является убыточным. Круп-
ные игроки на рынке ДМС, которые  прово-
дят грамотную политику по взаимодействию 
с лечебно-профилактическими учреждения-
ми (ЛПУ) и не занимаются ценовым демпин-
гом, научились зарабатывать деньги в этом 
сегменте», — утверждает директор по марке-
тингу направления «Медицина» Группы «Аль-
фаСтрахование» Ирина Мочалова.

Дальнейшие перспективы развития продук-
та страховщики видят в стабилизации экономи-
ческой ситуации, а до ее наступления – в росте 
социальной ответственности компаний, с воз-
никновением дефицита квалифицированных 
кадров на рынке труда и адаптации страховых 
программ под «кризисные» потребности рабо-
тодателей. «Социальный пакет, основой кото-
рого является медицинское страхование, со-
хранил свою значимость в мотивации персона-
ла, — считает Ирина Мочалова. — В условиях 
нестабильной экономической ситуации ДМС 
снимает социально-психологическую напря-
женность коллектива и является эффективным 
инструментом для удержания и мотивации клю-
чевых сотрудников компании. Кроме того, ДМС 
снижает финансовые потери работодателя за 
счет уменьшения дней нетрудоспособности и 
заболеваемости сотрудников и фиксирует рас-
ходы на соцпакет. Наличие ДМС в соцпакете 
работодателя говорит о его прочном положе-
нии на рынке и является одним из показателей 
высокого уровня его корпоративной культуры».  

«Вслед за  стабилизацией финансовой 
ситуации и экономическим ростом, компании 

начнут возвращаться к прежним страховым 
программам, — уверен Александр Авакянц. 
— Теперь основной фактор, который обуслав-
ливает спрос, — эффективность программы с 
точки зрения управления здоровьем персонала. 
В условиях кризиса также весьма актуальным 
стал вопрос оптимизации расходов и включения 
в программу бюджетосберегающих опций». 

в ПоисКах диалога

Впрочем, даже достижение полного взаи-
мопонимания между страховыми компания-
ми и работодателями далеко не главный фак-
тор успешного развития рынка ДМС. Гораздо 
больше подводных камней для этого продук-
та обнаруживается по линии взаимодействия 
страховщиков и медицинских учреждений. 

Главной задачей в момент возникновения 
ДМС была попытка повысить качество сер-
виса в государственных клиниках, — плат-
ных тогда практически не было. Однако несо-
вершенство системы здравоохранения, низ-
кий уровень конкуренции между лечебными 
учреждениями по линии платных услуг стали 
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страховщиКи Занялись  
самолечением

иЗменения, Которые проиЗошли на рынке дмс вследствие криЗиса, соЗвучны об-
щим процессам в страховом секторе: перераспределение долей в польЗу крупных и 
финансово-устойчивых компаний поЗволило последним иЗбежать существенного паде-
ниЯ объемов страховых сборов. гораЗдо более ощутимо ударил по биЗнесу страховщи-
ков рост стоимости медуслуг. в борьбе с убыточностью дмс все больше компаний откры-
вают собственные медицинские клиники.  НАТАЛья КУДРяшОВА

страховые КомПании все чаще отКрывают соБственные КлиниКи, несмотря  

на КриЗис и снижение сПроса на дмс

А
Л

Е
К

С
Е

Й
 К

У
Д

Е
Н

К
О

/ К
О

М
М

Е
Р

С
А

Н
Т

ъ



COVER STORY | вектор раЗвитиЯ

препятствиями развитию этого направления. 
Со временем учреждений, отвечающих тре-
бованиям оказания платных медуслуг, стало 
больше, но и сегодня их недостаточно. 

«Работа государственных учреждений по 
линии ДМС – это дополнительное финансиро-
вание и возможность сделать медицинскую по-
мощь более комфортной, возможность заин-
тересовать медиков в удовлетворении потреб-
ности населения в качественных медицинских 
услугах. Есть хорошие клиники в крупных го-
родах, оснащенные квалифицированным пер-
соналом, современным оборудованием и обе-
спечивающие хороший сервис, но их очень 
мало», — считает Ирина Мочалова.

Появление на рынке частных клиник из-
менило не многое. «Нередко частные клиники 
обладают узкими возможностями в лечении 
и диагностике, — отмечает владелец агент-
ства «Страховой советник Кокорев» Олег Ко-
корев. – Страховщикам интереснее обычные 
клиники с большими функциями обследова-
ния, но с высоким уровнем сервиса». 

«Отбор клиник по ДМС, в первую очередь, 
проводится исходя из высоких стандартов ка-
чества услуг, сервиса, эффективности ме-
неджмента и пожеланий клиента. Также пред-
почтения отдаются многопрофильным ЛПУ, а 
в стоматологии — специализированным се-
тям, — отмечает Александр Авакянц, — Нуж-
но отметить, что уже сейчас мы работаем со 
многими государственными клиниками, кото-
рые отвечают всем заявленным требованиям. 
Кроме того, в условиях необоснованного по-
вышения цен известными частными клиника-
ми стоимость обслуживания в государствен-
ных медучреждениях более  адекватна».

Стоит отметить, что ценовая политика — 
еще один традиционно спорный момент в от-
ношениях страховщиков и медучреждений. 
Нередко страховщики обращались к медикам 
с претензиями по поводу назначения своим 
клиентам лишних процедур. Случалось и так, 
что в момент согласования счетов стоимость 
на медицинские услуги, оказанные по линии 
ДМС, оказывалась выше стоимости платных 
услуг. Еще больше обострились финансовые 
противоречия в кризис. «В условиях кризиса 
прейскурант медуслуг менялся по несколько 
раз. Развитие медицинского страхования не-

возможно без прогнозирования цен на медус-
луги», — считает Олег Кокорев. «Если прежде 
рост цен в ведущих ЛПУ в среднем составлял 
15-20% в год, то в кризис некоторые медуч-
реждения увеличили стоимость своих услуг 
на 50-100%, хотя в то же время ряд ЛПУ повы-
сили цены незначительно или вовсе остави-
ли на прежнем уровне, — отмечает Александр 
Авакянц. — Помимо заметного увеличения 
цен некоторыми клиниками финансовые про-
блемы других медучреждений привели к ги-
пердиагностике и нерациональному подходу 
в лечении».

Необходимость контролировать соответ-
ствие назначенного лечения поставленному 
диагнозу, а также оптимизировать стоимость 
и качество услуг привела к тому, что все чаще 
страховые компании стали говорить о воз-
можности открытия собственных медицинских 
центров, то есть о намерении замкнуть в сво-
ей деятельности и страховые, и медицинские 
процессы. Это явление получило достаточно 
бурное развитие в самый разгар кризиса. Так, 
например, в 2009 году «Ингосстрах» открыл 
в Петербурге и Саратове поликлиники «Будь 
здоров», татарстанская страховая компания 
«Чулпан» ввела в строй медицинский центр 
«Чулпан-Медицина», РЕСО-гарантия — новую 
детскую клинику Medswiss в Москве. В нача-
ле 2010 года процесс докатился до Самары: в 
апреле свою клинику открыла группа «Альфа-
Страхование». О наличии собственной меди-
цинской компании в Самаре сообщили также 
в Группе Ренессанс страхование. 

«Страховые компании открывают соб-
ственные клиники, чтобы контролировать уро-

вень сервиса, гарантируемый клиентам, а так-
же для оптимизации своих затрат и тарифов, 
— поясняет Ирина Мочалова. — Страховщи-
ки, как никто, заинтересованы в том, чтобы 
лечение в клиниках было, в первую очередь, 
эффективным и были проведены все необ-
ходимые процедуры во избежание серьез-
ных заболеваний. В наших клиниках «Альфа-
Центр Здоровья» обслуживаются как фи-
зические лица, которые, услышав рекламу, 
пришли к нам с улицы, так и клиенты «Аль-
фаСтрахования» и других СК. Такие проекты 
являются очень дорогостоящими, и реализа-
ция их возможна только крупнейшими стра-
ховщиками».

«В Самаре (а также в Москве и Санкт-
Петербурге) работает филиал дочерней ком-
пании Группы Ренессанс страхование «Мед-
корп», — говорит Александр Авакянц. – По 
опыту нашей компании можно отметить, что 
обслуживание через данную медицинскую 
компанию позволяет сделать клиенту более 
интересное с финансовой и сервисной точки 
зрения предложение по программе ДМС. Кли-
енту не нужно терять личное время на ожида-
ние приема или прохождение «лишних» спе-
циалистов для получения корректного диа-
гноза. В медицинской компании «Медкорп» 
работают врачи общей практики и специали-
сты. Они проводят первичное консультиро-
вание наших клиентов, определяя объем ди-
агностических мероприятий, и направляют 
на прием к конкретным специалистам в про-
фильные ЛПУ. Это позволяет избежать боль-
шинства конфликтных ситуаций, а также «ги-
перлечения» и «гипердиагностики». n

в условиЯх криЗиса 
прейскурант менЯлсЯ 
несколько раЗ, некоторые 
медучреждениЯ увеличили 
стоимость своих услуг  
на 50-100%
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SERVICE | каталиЗатор роста

До кризиса банки активно продвигали 
экспресс-кредиты, оформить которые за не-
сколько минут можно было в любом торговом 
центре. В спокойное время этот вид кредито-
вания является одним из самых прибыльных 
— простота оформления для клиентов важ-
нее высоких ставок. А небольшие суммы, на 
которые экспресс-кредиты выдавались, де-
лали ежемесячный платеж необременитель-
ным для семейного бюджета. В кризис про-
срочка по всем кредитам стала быстро расти, 
и самые рисковые сегменты потребительско-
го кредитования оказались временно при-
крыты. Банки перешли на работу только с на-
дежными клиентами и желательно — с зало-
гом или с поручителем. 

Сейчас рынок потребительских экспресс-
кредитов постепенно восстанавливается. 
И в первую очередь потому, что банки ак-
тивно ищут клиентов. Весь 2009-й и нача-
ло 2010 года объемы потребкредитов, вы-
данных крупнейшими российскими банка-
ми, неуклонно снижались. За прошлый год 

этот показатель упал более чем на 500 млрд 
руб. Активные действия государства по сти-
мулированию рынка ипотеки и автокреди-
тования пока серьезного эффекта не дали. 
Экспресс-кредит в этом плане гораздо бо-
лее перспективное направление: неболь-
шую сумму можно получить в течение часа 
при минимуме формальностей. Простота и 
удобство этого продукта могут вернуть инте-
рес клиента к потребкредитованию. 

Восстановлению спроса способствует 
и стабилизация общеэкономической ситуа-
ции. Люди стали более уверены в своем фи-
нансовом положении и начали совершать 
покупки, которые отложили из-за кризиса. 
«Рынок начинает оживать, и я думаю, что в 
среднем розничный портфель банков, зани-
мающихся потребительским кредитованием, 
может вырасти по итогам года на 15%, а дви-
гателем роста окажутся краткосрочные не-
целевые кредиты, что обусловливается, в 
первую очередь, возвращением большин-
ства игроков на этот рынок»,— считает Эль-

ман Мехтиев, член совета директоров ДжиИ 
Мани Банка. По мнению директора департа-
мента розничного бизнеса Русь-банка Ва-
силия Палаткина, «Экспресс-кредит и неце-
левой потребительский кредит — наиболее 
демократичные виды кредитов, которые по-
зволяют людям даже с незначительным до-
ходом осуществлять необходимые покупки 
уже сейчас, а производить погашение кре-
дита в течение 1-5 лет ежемесячно, неболь-
шими суммами». 

Сейчас реальная стоимость экспресс-
кредитов начинается от 30-40% годовых. По 
некоторым оценкам, это почти вдвое меньше, 
чем стоимость кризисных продуктов банков. 
По мнению руководителя дирекции разви-
тия продуктов ОТП Банка Дмитрия Сапроно-
ва, «уже к концу года ставки по экспресс-
кредитам могут вернуться на докризисный 
уровень. Рынок экспресс-кредитов изменя-
ется сейчас очень динамично. Если в преды-
дущем квартале нельзя было и думать, чтобы 
какой-либо банк принял положительное ре-

Быстрые деньги  
для иЗБранных

рыноК эКсПресс-Кредитования граждан оживает: на него стали воЗвращатьсЯ круп-
ные универсальные банки. более того, по прогноЗам специалистов, уже к концу года бы-
стрые кредиты будут предлагать на докриЗисных условиЯх. но получить их так же легко, 
как раньше, врЯд ли получитсЯ: благодарЯ криЗису банки Заметно усовершенствовали си-
стемы оценки Заемщика и откаЗыватьсЯ от приоритета качества клиентской баЗы пока не 
спешат.  ЮЛИя ПОГОРЕЛОВА

оценКа Претендентов на эКсПресс-Кредиты стала Более тщательной: БанКи стремятся ПодКлючиться К двум и Более 

Кредитным Бюро для Получения Более Полной Картины
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шение по кредиту в 100-150 тыс. руб. за один 
день, то сейчас это возможно. я бы сказал, 
что на данный момент изменения в этом сег-
менте больше всего связаны с тем, что бан-
ки возвращают программы с докризисными 
условиями». 

Более того, рынок экспресс-кредитования 
заинтересовал и универсальные банки. 
«Экспресс-кредиты со сроком до года пока 
используются для создания базы клиен-
тов, позже клиентам, погасившим экспресс-
кредит, предлагается более прибыльная для 
банка и более удобная для клиента кредит-
ная карта либо более дорогой кредит налич-
ными на срок 2-3 года»,— говорит директор 
департамента потребительского кредитова-
ния Русфинанс Банка Александр Воронин. 

Так, без подтверждения дохода и по двум 
документам кредит можно оформить в Бан-
ке Москвы, «Уралсибе» и «Трасте». Прав-
да, в первых двух случаях срок оформления 
экспресс-кредита будет исчисляться не ми-
нутами, а часами и может растянуться до су-
ток. Максимальную сумму кредита — 300 тыс. 
руб. (для новых клиентов) или 500 тыс. руб. 
(для клиентов с хорошей кредитной истори-
ей) можно получить в «Уралсибе». При этом 
ставка по кредиту составит 28,9% годовых, 
и выплачивать его можно в течение пяти лет. 
В Банке Москвы кредитный лимит составля-
ет 100 тыс. руб., но кредит можно оформить 
максимум на два года под 25% годовых. На 
такой же срок готов кредитовать граждан и 
банк «Траст», правда, новым клиентам он вы-
дает не более 40 тыс. руб. Номинальная про-
центная ставка составляет 19,9% годовых, 
но за счет ежемесячных комиссий реальная 
стоимость кредита превышает 40% годовых. 
При этом в банках есть и единовременная 
комиссия: за организацию кредита в «Тра-
сте» придется заплатить 450 руб., в «Уралси-
бе» — 1 тыс. руб, в Банке Москвы — 3% от 
суммы кредита. 

Для оформления кредита в «Трасте» нуж-
но предоставить паспорт и любой документ 
на выбор: загранпаспорт (с отметкой о по-
ездке за рубеж в течение последних 12 меся-
цев), свидетельство о праве собственности 
на недвижимость, свидетельство о регистра-
ции транспортного средства (максимальный 
возраст иномарки — 12 лет, отечественного 
автомобиля — пять лет), водительское удо-
стоверение, свидетельство ИНН или стра-
ховое свидетельство государственного пен-
сионного страхования. «Уралсиб» требует 
помимо паспорта предоставить копию трудо-
вой книжки. Банку Москвы кроме паспорта 
достаточно отметки о поездке за границу или 
свидетельства о наличии автомобиля в соб-
ственности. 

Если сравнивать условия универсаль-
ных банков с предложениями специализиро-
ванных, первые выглядят вполне конкурен-
тоспособными. Например, в Хоум Кредит и 
Финанс Банке (ХКФ-банк) стоимость креди-
та составит 19,9-69% годовых (в зависимо-
сти от выбранной программы), а максималь-
ная сумма — 250 тыс. руб. Небольшую сумму 
(50 тыс. руб.) можно одолжить у банка «От-
крытие» под 45% годовых. Наибольшую же 
сумму кредита — 500 тыс. руб. максимум на 
пять лет — предлагают ДжиИ Мани Банк и 
Русь-банк. В первом случае стоимость кре-
дита составит 19-49,9% годовых, во втором 
— 29,6-31,6% годовых. Однако для получе-
ния максимального лимита придется предо-

ставить дополнительный документ. Напри-
мер, в Русь-банке для сумм от 300 тыс. до 500 
тыс. руб. помимо паспорта и копии трудовой 
книжки, заверенной работодателем, нуж-
но предъявить справку о доходах по форме 
2-НДФЛ или оригинал свидетельства о реги-
страции транспортного средства. 

При оформлении кредита для расчета 
его полной стоимости необходимо обращать 
внимание на ежемесячные комиссии. Сейчас 
большинство банков отказалось от подобных 
сборов, предлагая заемщику оплатить фик-
сированную сумму за организацию креди-
та. Ежемесячные комиссии за обслуживание 
кредита помимо банка «Траст» взимают «Ре-
нессанс кредит» и Русь-банк. Так, номиналь-
ная стоимость кредита в первом случае со-
ставляет 12% годовых, во втором 20-22% го-
довых. За счет комиссий стоимость кредита 
возрастает до 28,8% годовых (с учетом мини-
мально возможной комиссии) в «Ренессанс 
кредите» и до 29,6-31,6% годовых в Русь-
банке. «После решения Высшего арбитраж-
ного суда в конце 2009 года об обязательной 
отмене всех видов комиссий по кредитам все 
банки вынуждены отменять комиссии и от-
крыто сообщать клиенту информацию о ре-
альной ставке. Ранее по понятным причинам 
банки продвигали в рекламе клиентам номи-
нальную ставку по кредиту без учета комис-
сий за открытие счета, выдачу кредита, об-
служивание счета и т. д. На сегодня не все 
банки исполнили решение ВАС, но это во-
прос ближайших месяцев. Помимо этого ско-
ро заемщики смогут гасить кредиты досроч-
но без штрафов. Изменения в закон приняты 
нижней палатой парламента в первом чтении 
законопроекта 6 ноября 2009 года»,— пояс-
няет Александр Воронин. 

Помимо быстрых наличных денег банки го-
товы за час оформить и кредитную карту. Та-
кой продукт сейчас предлагают «Ренессанс 
кредит», ХКФ-банк и Кредит Европа Банк. Ре-
альная ставка кредита по карте «Ренессанс 
кредита» складывается из заявленных про-
центов и ежемесячных комиссий — в резуль-
тате она возрастет практически вдвое, до 
47,88% годовых. В Кредит Европа Банке мож-
но оформить карту с кредитом в 100 тыс. руб., 
при этом ставка составит 36% годовых (если 
клиент оплатил покупку картой и не восполь-
зовался грейс-периодом). Если заемщик не 

внес минимальный платеж, то его карту банк 
блокирует, и ставка повышается до 56%. ХКФ-
банк быстрое оформление кредитной кар-
ты предлагает только уже действующим кли-
ентам банка. Для нового клиента процедура 
растянется на пять дней. При этом процент-
ная ставка составит 23,9-44,9% годовых, а 
максимальный лимит — 100 тыс. руб. 

Возвращаются банки и к сотрудничеству 
с различными торговыми сетями, предлагая 
своим клиентам на месте в считанные мину-
ты оформить кобрендовые карты. Такой про-
дукт можно получить в Кредит Европа Банке 
и «Ренессанс кредите». Моментальной кре-
дитной картой «Метро» от Кредит Европа 
Банка можно оплачивать покупки в центрах 
оптовой торговли Metro Cash & Carry. Лимит 
денежных средств на карте — 150 тыс. руб., 
а процентная ставка за пользование кре-
дитом — 23,75% годовых. Карта «Красота и 
здоровье кредитная» (от банка «Ренессанс 
кредит») дает возможность получить скидку 
3-15% на товары и услуги у партнеров банка. 
Отличие от стандартного предложения бан-
ка по этой кредитной карте только в стоимо-
сти годового обслуживания карты — она до-
роже на 300 руб. 

Самый дорогой вид экспресс-кредито-
вания — кредитование на покупку товаров в 
торговых точках. В кризис этот сегмент про-
сел больше всего, а некоторыми банками 
был заморожен из-за повышенной риско-
ванности. Сейчас дело налаживается: кре-
дитные консультанты возвращаются в мага-
зины и готовы кредитовать нетерпеливых по-
купателей на покупку товаров. Сейчас снова 
стали предлагать даже кредиты без перво-
го взноса, от чего банкам пришлось полно-
стью отказаться в кризис, увеличив его как 
минимум до 20%. Например, теперь по кре-
диту без первого взноса в ХКФ-банке в зави-
симости от выбранной программы заемщику 
придется платить от 19,1% до 110% годовых. 
При этом кредитный лимит составит 200 тыс. 
руб. при сроке до трех лет. 

По-прежнему популярна схема «10-10-10». 
В рамках программы кредит оформляется на 
10 месяцев (без возможности досрочного по-
гашения без штрафных санкций) с фиксиро-
ванным первоначальным взносом 10%, и пе-
реплата по кредиту составит 10%. Как пра-
вило, стоимость таких кредитов составляет 

банки ужесточили 
свои подходы к оценке 
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25-35% годовых. «Ренессанс кредит» пред-
лагает оплачивать покупки в торговых точ-
ках с помощью своей кредитной карты на тот 
случай, если в магазине не окажется пред-
ставителя кредитной организации. Присмо-
трев сначала понравившуюся вещь, клиент 
оформляет в офисе карту с лимитом на сум-
му покупки, при этом он вносит 20%, а банк 
добавит оставшуюся сумму. 

При оформлении быстрого кредита бан-
ки стараются обходиться минимумом требо-
ваний к заемщику. Как правило, это граждан-
ство РФ, постоянная регистрация в регионе 
предоставления кредита, наличие постоян-
ной работы (стаж на последнем месте не ме-
нее трех месяцев). Но, несмотря на видимую 
простоту, получить кредит так же легко, как 
раньше, уже не получится. 

Основной урок, который банки вынесли 
из кризиса,— заемщика надо проверять как 
можно тщательнее. Как правило, при оценке 
заемщика для получения экспресс-кредита 
банки руководствуются несколькими основ-
ными параметрами: возраст, семейное по-
ложение, профессиональная деятельность, 
владение имуществом и наличие действу-
ющих кредитных обязательств. Участники 
рынка отмечают, что сейчас банки опериру-
ют теми же параметрами, что и раньше, но 
приоритеты в выборе заемщика изменились. 
«В кризис банки ужесточили свои подходы к 
оценке заемщика. В частности, более жест-
кими стали требования к стажу работы, ча-
стоте ее смены. Банки стремятся подклю-
читься к двум и более кредитным бюро для 
более точной оценки кредитной истории за-

емщика и его ежемесячных затрат. По этой 
причине увеличивается и отказ по рассма-
триваемым банками клиентским анкетам. В 
настоящий момент доля заявок, не получив-
ших одобрение банка, составляет 60-70%»,— 
поясняет Василий Палаткин. 

По мнению председателя правления бан-
ка «Ренессанс кредит» Алексея Левченко, 
«в кризис кредитные истории большинства 
клиентов были испорчены, и банкам стало 
сложнее определять платежеспособность 
потенциального заемщика. Тем не менее со-
вершенствование системы отбора клиентов 
позволило нам снизить просрочку платежей 
по новым кредитам почти вдвое в сравнении 
с докризисными займами». 

Наиболее тщательной проверке подвер-
гается профессиональная деятельность за-
емщика. Некоторые банки по-прежнему дер-
жат в «черном списке» отраслей строитель-
ство, посреднические услуги, розничную 
торговлю. Осторожность в привлечении но-
вых клиентов и более тщательная работа со 
старыми, а также совершенствование ско-
ринговой системы — все это значительно за-
медлило рост просроченных кредитов. По 
оценке коллекторского агенства АКМ, уро-
вень просроченных экспресс-кредитов в 
банках с консервативной скоринговой систе-
мой составляет примерно 7-10%, с более ли-
беральной скоринговой системой — 15%. За 
счет того, что в кризис банки выработали бо-
лее тщательную модель оценки заемщика и 
придерживаются ее до сих пор, особой дина-
мики увеличения доли плохих кредитов в кол-
лекторском агентстве не отмечают. По сло-

вам заместителя директора агентства АКМ 
Александра Щербакова, «сейчас для банков 
на первый план вышла проблема просрочки 
по кредитам малому и среднему бизнесу, так 
как до кризиса скоринговая система оценки 
таких заемщиков была несовершенной». 

Если раньше банки передавали плохие 
кредиты в коллекторское агентство при про-
срочке в год, в кризис такие кредиты значи-
тельно помолодели: их возраст составлял 
два-три месяца. А сейчас — в среднем пол-
года. «Связано это с тем, что в острую фазу 
кризиса банки не готовы были так же актив-
но выдавать кредиты, а спрос на них хоть и 
уменьшился, но сохранился. Соответствен-
но, у банков остался невостребованный штат 
менеджеров по продвижению кредитных про-
дуктов, и они встали перед выбором: либо со-
кратить их, либо перевести в отдел по работе 
с просроченной задолженностью. Банки пош-
ли по второму пути и стали работать с про-
сроченной задолженностью самостоятель-
но»,— объясняет Александр Щербаков. 

Тяжелые времена и высокий рост про-
срочки заставили банкиров искать ори-
гинальные методы работы с заемщиками. 
«Какое-то время назад некоторые банки 
практиковали в тестовом режиме не матема-
тическую модель оценки заемщика, а так на-
зываемую психофизическую. Банки принима-
ли решение о выдаче или невыдаче кредита 
на основе того, к какому психотипу относит-
ся заемщик. Однако эксперимент провалил-
ся, и банки вернулись к традиционной систе-
ме оценки»,— рассказали «Деньгам» в одном 
коллекторском агентстве.  n
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Кредиты дешевеют

В мае банки продолжили снижать ставки по 
кредитам и смягчать условия их получения. 
С 6 мая в Банке Сосьете Женераль Восток про-
центные ставки по потребительским кредитам 
на любые цели упали на 3 процентных пункта — 
до 20% годовых по всем валютам и для всех ка-
тегорий заемщиков. Помимо этого, в банке про-
должают действовать  специальные программы 
для клиентов зарплатных проектов и сотрудни-
ков компаний-партнеров, позволяющие снизить 
ставку по потребительскому кредиту еще на 3% 
пункта, до 17% годовых в рублях. 
С 7 мая Альфа-Банк снизил процентные став-
ки по Персональным кредитам для зарплат-
ных и корпоративных клиентов. Максималь-
ное снижение ставок составило 3,5% годо-
вых в зависимости от срока и желаемой суммы 
кредита, а также региона проживания. В ито-
ге минимальная процентная ставка для клиен-
тов, получающих заработную плату на счета в 
Альфа-Банке, составляет 16% годовых. Кроме 
того, стали меньше процентные ставки по всем 
программам ипотечного кредитования и авто-
кредитования. Ставки на ипотечные кредиты в 
Альфа-Банке упали на 2,5% в рублях и на 1,5% 
в долларах СшА и теперь начинаются от 15,0% 
в рублях и от 12,5% в долларах СшА. Ставки 
кредита на приобретение автомобиля в регио-
нах присутствия банка снизились в среднем на 
4,67% в рублях РФ и на 1,17% в долларах СшА 
и теперь составляют от 12% в рублях и 10% в 
долларах СшА.
Райффайзенбанк снизил процентные ставки 
по «Персональному кредиту» на 3-4%. В соот-
ветствии с новыми условиями, кредит выдается 
с процентной ставкой от 14,9% годовых.
Абсолют Банк сделал специальное предло-
жение клиентам с положительной кредитной 
историей: для получения автокредита доста-
точно заполнить анкету и предоставить па-
спорт. При этом ссуда выдается по тем же 
ставкам, которые действуют по стандартной 
программе кредитования. 
Инвестбанк запустил собственную програм-
му кредитования субъектов малого и среднего 
бизнеса в филиалах «Приволжский» (Самара) 
и «Центрально-Черноземный» (Воронеж).
Кредиты предоставляются как на пополне-
ние оборотных средств, так и на инвестици-
онные цели (приобретение, модернизация 
основных средств).

лучший самарсКий БанКир

В Москве прошла церемония награждения ла-
уреатов ежегодного общественного конкурса 
«Лучший банкир России». Победителем кон-
курса по итогам 2009 года признан Председа-
тель правления, Генеральный директор  ОАО 
ПК «Элкабанк» Григорий Оганесян. 
Конкурс учрежден экспертно-консультативным 
советом при председателе Счетной  палаты 
Российской Федерации, Ассоциацией регио-
нальных банков России, Ассоциацией россий-
ских банков, Финансовой академией при пра-
вительстве Российской Федерации, ИД «Фи-
нансовый контроль» и журналом «Банковское 
право». По условиям премии «Лучший банкир 
России»  в течение года организационный ко-
митет выбирает 100 российских банкиров из 
3000 российских банков — к финалу конкурса 
из числа претендентов определяются 20 луч-
ших. При этом экспертным советом и оргкоми-
тетом конкурса оцениваются организаторские 

качества руководителя финансово-кредитного 
учреждения, степень доверия, социальные и 
общественные  мероприятия, проводимые бан-
ком, финансовые показатели, темпы развития.

центроБанК всех Посчитал

Специалисты Банка России подсчитали ко-
личество внутренних структурных подраз-
делений банков, работающих на территории 
страны. Всего во всех регионах РФ действу-
ет около 37 тысяч 739 банковских офисов. В 
Самарской области на 1 мая 2010 года функ-
ционировало 859 структурных подразделе-
ний банков, из них 432 дополнительных офи-
са, 338 операционных касс, 35 кредитно-
кассовых офисов, 54 операционных офиса. 

ПервоБанК отКрыл новый офис

С 11 мая приступил к работе с клиентами до-
полнительный офис Первобанка, расположен-
ный в ТРК «Аврора». Новое отделение бан-
ка предлагает широкий спектр услуг для част-
ных клиентов: здесь можно оформить кредит, 
открыть вклад, обменять валюту, осуществить 
денежные переводы, оплатить коммунальные 
услуги. С открытием нового отделения самар-
ская сеть Первобанка насчитывает 15 офисов, 
а общее число точек обслуживания клиентов 
по России увеличилось до 33.

«ПетровсКий» ПоКинул самару 

Совет директоров ОАО «Банк «Петровский» 
(ранее — Банк ВЕФК) принял решение ликви-
дировать пять региональных филиалов, в том 
числе в Самаре. Эксперты связывают это ре-
шение с готовящимся объединением этого 
кредитного учреждения с КБ «Открытие», чье 
подразделение также присутствует в Самаре.
Также в список закрываемых попали подраз-
деления в городах: Воронеж, Нижний Новго-
род, Ростов и Смоленск. Об этом говорится в 
сообщении «Петровского».
Филиал ВЕФК открылся в Самаре в нача-
ле 2008 года. Осенью 2009 года Центробанк 
РФ принял решение предоставить права вре-
менной администрации по управлению ВЕФК 
госкорпорации «Агентство по страхованию 
вкладов» (АСВ), позже к санации этого бан-
ка привлекались «Номос-банк» и Финансовая 
Корпорация «Открытие».

город Займет и Застрахуется 

Администрация городского округа Самара 
подписала соглашение с ОАО «Нордеа Банк» 
об открытии трех кредитных линий на общую 
сумму 300 млн рублей. Банк одержал победу 
в открытом аукционе, проведенном департа-
ментом финансов городской администрации в 
конце апреля 2010 года. Кредитное учрежде-
ние было признано победителем по трем ло-
там, получив право открыть мэрии три кредит-
ных линии с лимитом по каждой 100 млн ру-
блей. Заемные средства будут направлены на 
финансирование дефицита бюджета город-
ского округа Самара в 2010-2011 гг.
Кроме того, определен победитель в откры-
том конкурсе на оказание услуг по обязатель-
ному страхованию гражданской ответствен-
ности владельцев транспортных средств, про-
водимом Администрацией городского округа 
Самара для нужд Думы городского округа 
Самара. Тендер по ОСАГО выиграл филиал 

ОСАО «Ингосстрах» в Самаре. Общая страхо-
вая сумма по заключенным договорам соста-
вила 94 908,45 рублей.

авБ Получит и выдаст Кредит 

Российский банк развития заключил кредитный 
договор с Банком АВБ в рамках программы фи-
нансовой поддержки малого и среднего пред-
принимательства, согласно которому АВБ полу-
чит кредит в размере 140 млн рублей сроком на 
3 года. Кредитные ресурсы будут распределе-
ны между региональными представительства-
ми банка в Московской (30 млн рублей), Орен-
бургской (30 млн рублей), Самарской (17 млн ру-
блей), Рязанской (15 млн рублей) и Ульяновской 
областях (21 млн рублей). Средства на кредито-
вание малого бизнеса в размере 15 млн рублей 
направляются также через филиал Автовазбан-
ка в Республике Татарстан, 12 млн рублей — в 
Чувашской республике. 

отП БанК раЗделит БанКоматы с втБ 24 

ОТП Банк и Банк ВТБ 24 объявили о реше-
нии объединить свои сети банкоматов. Про-
цесс объединения должен быть закончен к кон-
цу мая. ОТП-банк рассчитывает таким образом 
расширить свою сеть, которая сейчас насчи-
тывает лишь 200 устройств (у ВТБ 24 — 4,4 ты-
сячи банкоматов), а  ВТБ 24 — увеличить ко-
личество транзакций. На российском рынке 
уже имеются прецеденты по объединению се-
тей банкоматов: в свое время на партнерство 
решились «Росбанк» и «Юниаструм банк», а 
также «Сбербанк России» и «Банк УралСиб». 
Эксперты считают, что сделка имеет смысл 
для обоих банков, но исключать вероятность 
возможного перетока клиентов в более силь-
ный банк  все же не стоит.

«дочКи» «сосьете женераль»  

ЗаПусКают Программу для мсБ 

С 4 мая дочерние структуры французской бан-
ковской группы «Сосьете Женераль» — АКБ 
«Росбанк» и компания «BSGV Лизинг» — запу-
скают совместную программу для предприя-
тий малого и среднего бизнеса. По ней клиен-
ты смогут получить среднесрочное финансиро-
вание в размере до 30 млн рублей на срок до 5 
лет для приобретения и обновления парка авто-
транспорта, а также оптимизации системы сбы-
та и доставки продукции. Предметами лизинга 
выступают новые отечественные и иностранные 
автомобили. Об этом сообщает пресс-служба 
«Банк Сосьете Женераль Восток».

расследование дела «россельхоЗБанКа» 

Продолжается 

Прокуратура Самарской области отказала в 
возбуждении уголовного дела в отношении 
руководства ЗАО «СВ-Поволжское». Самар-
ский филиал «Россельхозбанка» обвинял ме-
неджмент компании в использовании двойно-
го залога для получения кредитов в разных 
банках, а также в нецелевом использовании 
400 млн кредитных средств, которые затем 
послужили основанием для незаконного по-
лучения госсубсидий. В возбуждении дела по 
первым двум вопросам было отказано за от-
сутствием состава преступления, а материа-
лы дела по факту незаконного получения суб-
сидий из областного бюджета отправлены на 
дополнительную проверку. n
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Кредиты на оБраЗование 
Государство уже не первый раз пытается под-
держать студентов с помощью льготных образо-
вательных кредитов. Предыдущий эксперимент 
стартовал в 2008 году, в его основу легла про-
грамма кредитования «Кредо», которая пред-
лагалась банком «Союз» при 100-процентном 
поручительстве компании «Крейн», успешно 
действовавшая с 2004 года. Студенты осво-
бождались от всех выплат по кредиту на время 
обучения, а процентная ставка составляла 10% 
годовых. Но, кроме банка «Союз» и «Крейна», 
желающих принять в эксперименте участие не 
нашлось ни среди банков, ни среди компаний-
поручителей. А точку в программе «Кредо» по-
ставил финансовый кризис, с наступлением 
которого студентам о льготных кредитах при-
шлось забыть. Ни к чему не привели и усилия 
представителей ряда ведущих вузов страны, 
разработавших совместно с Ассоциацией рос-
сийских банков законопроект о льготном кре-
дитовании студентов, его принятие раз за ра-
зом отклонялось Госдумой. 

В новом эксперименте, стартовавшем в 
сентябре 2009 года в соответствии с поста-
новлением правительства, пока подтвердили 
свое участие всего два банка — банк «Союз» 
и Сбербанк. Условия предоставления кредитов 
на обучение на этот раз действительно беспре-
цедентны. Максимальная процентная ставка по 
таким кредитам жестко привязана к ставке ре-
финансирования Банка России (сейчас 8%) и 
не может превышать 1/4 плюс 3%. Таким обра-
зом, на сегодняшний день максимальная стои-
мость кредита составляет всего 5% годовых. 

Принципиальное отличие новой програм-
мы от программы образца двухлетней давно-
сти состоит и в отсутствии частной компании-
поручителя. Гарантом возврата кредитов, по 
сути, является государство. За счет бюджета 
банкам будут компенсироваться суммы невоз-
вращенных образовательных кредитов в раз-
мере до 20% общего объема их выдачи. Кро-
ме того, государство субсидирует банкам их 
действующую ставку на 3/4 учетной ставки ЦБ. 
Планируется ежегодно выдавать до 10 тыс. та-
ких кредитов, а на субсидии потратить поряд-
ка 700 млн руб. 

На получение кредита может рассчитывать 
любой студент российского вуза из списка Ми-
нобрнауки, куда вошли 56 учебных заведений 
страны, основная часть из которых (19 вузов) 
находится в Центральном федеральном окру-
ге. Также определен список из 256 наиболее 
востребованных профессий по прогнозу до 
2013 года, попадающих в эксперимент по льгот-
ному кредитованию. 

От самого студента для получения ссуды 
потребуется поступить на платное отделение 

вуза из перечня Минобрнауки. Затем, уже с до-
говором на оказание платных образователь-
ных услуг, обратиться в банк, принести с собой 
паспорт и заполнить заявление-анкету. На мо-
мент подачи этих документов заемщику долж-
но быть не менее 14 лет. «На образовательные 
кредиты могут рассчитывать те студенты, ко-
торые, во-первых, хорошо учатся, во-вторых, 
учатся на востребованных экономикой спе-
циальностях и, в-третьих, в тех вузах, которые 
дают качественное образование. Это три прин-
ципа, которых мы придерживаемся»,— отметил 
замминистра образования и науки РФ Влади-
мир Миклушевский. 

Льготы касаются и погашения кредита. Сту-
дент освобождается от выплаты основного 
тела долга на весь срок обучения и три месяца 
после него. Единственным обязательным плате-
жом за время учебы являются начисленные про-
центы, при этом в первый и второй годы обуче-
ния надо выплачивать лишь часть процентной 
ставки — 40 и 60% соответственно. Выплата 
основного долга банку приходится уже на тру-
довую деятельность бывшего студента. Пога-
шение остатка задолженности можно растя-
нуть на десять лет после окончания обучения. 
Впрочем, досрочно гасить кредит можно в лю-
бое время и без каких-либо штрафных санкций. 
Единственное, за что придется заплатить, так 
это за перечисление денег на счет вуза. «Прин-
ципиальными отличиями и бесспорными досто-
инствами этой программы для клиентов явля-
ются отсутствие каких-либо скрытых комиссий. 
Будет взиматься комиссия только за перечис-
ление средств в вузы, от 0,5 до 1,5% суммы пе-
речисляемых средств, но не более 500 руб.»,— 
рассказал директор департамента розничного 
бизнеса банка «Союз» Алексей Любченко. 

С учетом низкой ставки по кредиту и длин-
ного срока погашения ежемесячные выплаты 
действительно невысоки. Например, в МГТУ 
им. Н. Э. Баумана максимальная стоимость 
платного обучения составляет 115 100 руб. за 
год. Таким образом, за шесть лет студент за-
платит в общей сложности 690 600 руб. Если 
эти деньги взять в кредит, то получается, что 
с учетом льготного периода погашения про-
центов первые полгода студент будет платить 
ежемесячно около 96 руб., за второе полуго-
дие — порядка 192 руб. в месяц. На втором 
курсе за первый и второй семестры ежеме-
сячный платеж составит 432 и 575 руб. соот-
ветственно. А в оставшиеся четыре года обу-
чения каждый месяц вносить потребуется от 
1200 до 2877 руб. Основная долговая нагрузка 
ляжет уже на выпускника вуза, но и она вряд 
ли сильно повлияет на бюджет молодого спе-
циалиста: ежемесячный платеж будет состав-
лять около 7,5 тыс. руб. 

Сам образовательный кредит является це-
левым, то есть деньги не выдаются на руки, а 
перечисляются на расчетный счет вуза. При 
этом средства переводятся траншами после 
каждого успешно пройденного семестра обу-
чения. Стоит отметить, что залогом получения 
очередного транша является успеваемость. 
«Основные условия, по которым студент смо-
жет получить такой кредит,— хорошие и от-
личные оценки, без «троек». Если заемщик но-
вой (государственной) программы по результа-
там сессии, предшествующей предоставлению 
студенту образовательного кредита, получит 
две «тройки» (оценки «удовлетворительно») и 
более за один учебный семестр либо две сес-
сии подряд получит по одной указанной оцен-
ке, то он будет лишен права на получение ново-
го кредита на льготных условиях. У него будет 
два пути для продолжения обучения — за счет 
личных средств либо получить образователь-
ный кредит в других банках, на менее выгодных 
условиях»,— заверил Алексей Любченко. 

Действительно, студенты, недостаточно 
преуспевшие в учебе для получения очередно-
го перевода средств от банка, и те, чей вуз не 
попал в список участников льготной програм-
мы кредитования, могут оформить кредит в 
банках на более жестких условиях. Хотя неко-
торые банки готовы финансировать не только 
платное первое и очное высшее образование, 
но и обучение за рубежом. 

Так, Балтийский банк кредитует получение 
высшего и среднего профобразования более 
чем в 100 российских учебных заведениях по 
ставке 19% годовых в рублях. При недостаточ-
ной платежеспособности заемщика банк по-
требует поручительство или залог. Кредит пре-
доставляется траншами в пределах стоимости 
обучения за один семестр. 

Сведбанк предоставляет кредиты на опла-
ту до 80% стоимости получения первого, вто-
рого высшего образования или степени МВА в 
России в десяти вузах-партнерах. При получе-
нии первого высшего образования заемщиком 
является один из родителей студента, при этом 
студент выступает созаемщиком. При получе-
нии второго высшего образования или степени 
МВА заемщиком является студент. При сумме 
кредита свыше 500 тыс. руб. потребуется по-
ручитель. Процентные ставки зависят от сро-
ка обучения и составят при кредите до трех лет 
17,5-18% годовых, от трех до шести лет действу-
ет плавающая ставка, которая рассчитывается 
на основе показателя MosPrime за три месяца, 
увеличенного на 9,2%. 

БСЖВ выдает кредиты на высшее образо-
вание в любых российских вузах, степени МВА 
в России, а также на получение степени бака-
лавра и изучение иностранных языков за рубе-

Кредиты на «хорошо»  
и «отлично»

аБитуриенты, ПостуПающие в этом году на платные отделениЯ вуЗов, смогут получить 
кредит на оплату обучениЯ под 5% годовых. при этом За времЯ учебы выплачивать придетсЯ 
только проценты — тело кредита банк потребует начать гасить только череЗ три месЯца после 
окончаниЯ института. такие условиЯ предлагает новаЯ программа господдержки кредитов на 
обраЗование. от студента требуетсЯ только одно: хорошо учитьсЯ, поскольку троечники ли-
шаютсЯ кредитных средств.  ВЛАДИМИР МЕРКУЛОВ
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жом. Кредит можно оформить в рублях или ва-
люте, его максимальная сумма покрывает до 
90% стоимости обучения. В первые два года 
учебы действует льготный период, когда можно 
гасить только начисляемые проценты. Ставки 
составляют 12-15% в долларах, 13-16% в евро и 

14-17% в рублях. Аналогичные ставки действу-
ют в БСЖВ и для получения степени МВА за ру-
бежом, но только здесь банк выдаст кредит в 
пределах максимальной суммы — €50 тыс. 

Отсрочку по оплате образовательного 
кредита предусматривает и Первый чешско-

российский банк, который также финансиру-
ет обучение в иностранных вузах. Всего у бан-
ка за рубежом шесть партнеров. В этом случае 
за счет кредитных средств можно оплатить до 
90% стоимости обучения, а процентная ставка 
составит от 18,5% годовых в рублях.  n

справочник абитуриента•
сПисоК учреждений высшего 
Профессионального оБраЗования, 
участвующих в эКсПерименте 
По государственной ПоддержКе 
Предоставления оБраЗовательных 
Кредитов студентам вуЗов

автономное образовательное учреждение высшего про-
фессионального образования «Ленинградский государ-
ственный университет им. а. с. Пушкина» 
академия маркетинга и социально-информационных 
технологий — имсит (город Краснодар) (негосудар-
ственный вуз) 
астраханский государственный технический университет 
Башкирский государственный аграрный университет 
Бурятский государственный университет 
Воронежский государственный технический университет 
Воронежский институт высоких технологий (негосудар-
ственный вуз) 
Вятский государственный гуманитарный университет 
Вятский государственный университет 
Государственный университет — Высшая школа экономики 
Дальневосточная государственная социально-
гуманитарная академия 
ивановский государственный архитектурно-строительный 
университет 
Кабардино-Балкарский государственный университет им. 
Х. м. Бербекова 
Казанский государственный технологический университет 
Ковровская государственная технологическая академия им. 
В. а. Дегтярева 
Липецкий государственный технический университет 
московский государственный открытый университет 
московский государственный технический университет  
им. н. Э. Баумана 
московский государственный университет им. м. В. Ломоносова 
московский государственный университет пищевых произ-
водств 
московский государственный университет технологий и 
управления 
московский физико-технический институт (государствен-
ный университет) 
национальный исследовательский технологический уни-
верситет мисис 

нижегородский государственный университет  
им. н. и. Лобачевского 
новосибирский государственный технический  
университет 
омский государственный технический университет 
оренбургский государственный университет 
орловский государственный аграрный университет 
Петрозаводский государственный университет 
российский государственный аграрный университет — 
мсХа им. К. а. тимирязева 
российский государственный гидрометеорологический 
университет 
российский государственный профессионально-
педагогический университет 
российский государственный социальный университет 
российский государственный университет  
имени иммануила Канта 
самарский государственный технический университет 
самарский государственный университет 
санкт-Петербургский государственный университет 
северо-Кавказский социальный институт (негосудар-
ственный вуз) 
ставропольский государственный университет 
татарский государственный гуманитарно-педагогический 
университет 
тверской государственный технический университет 
тольяттинский государственный университет 
томский государственный университет 
томский политехнический университет 
тульский государственный университет 
тюменский государственный архитектурно-строительный 
университет 
тюменский государственный нефтегазовый университет 
тюменский государственный университет 
Ульяновская государственная сельскохозяйственная 
академия 
Ульяновский государственный технический университет 
Ульяновский государственный университет 
Уральский государственный экономический университет 
Уфимская государственная академия экономики и сервиса 
Уфимский государственный авиационный технический уни-
верситет 
Южно-Уральский государственный университет 
Ярославский государственный университет  
им. П. Г. Демидова. n
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— Почему, на ваш взгляд, частные ин-
весторы продолжают вкладываться в дра-
гоценные металлы, ведь есть много иных 
способов приумножить и сохранить свои 
деньги?

— Как говорили древние: «Кто владеет зо-
лотом, тот владеет богатством. А кто владеет 
богатством — тот владеет миром». И в самом 
деле, уже около 3000 лет — со времен первых 
монет, изготовленных в древней Лидии из спла-
ва золота и серебра, — драгоценные метал-
лы выполняют функцию денег. К слову сказать, 
история доллара в качестве мировой резерв-
ной валюты насчитывает всего шестьдесят 
пять лет. И сейчас, когда положение мировой 
резервной валюты уже не кажется таким незы-
блемым, многие инвесторы вновь обращаются 
к золоту как древнему и проверенному време-
нем способу вложения средств.

На самом деле, привычка хранить день-
ги не только в сберегательной кассе, но и в 
золотых изделиях, есть у россиян еще с со-
ветских времен: в эпоху тотального дефици-
та покупка ювелирных изделий считалась не 
только приобретением предмета роскоши, но 
и способом вложения средств. Однако драго-
ценные металлы представляют собой не про-
сто материал, используемый в ювелирной 
промышленности, электронике, стоматоло-
гии и ряде других отраслей, это специфиче-
ский финансовый инструмент, являющийся 
объектом вложения средств как в целях на-
копления, так и в спекулятивных целях. Дра-
гоценные металлы обладают целым комплек-
сом уникальных физических и потребитель-
ских свойств: они капиталоемкие, то есть 
имеют большую стоимость в единице объе-
ма; являются долгосрочным аккумулятором 
стоимости; по сравнению с ценными бумага-
ми, цена которых не имеет нижней границы, 
то есть потенциально может опуститься чуть 
ли не до нуля, цена драгоценных металлов 
не может опуститься ниже затрат на его до-
бычу и выплавку; курс той или иной валюты 
также может существенно снизиться в отли-
чие от драгоценных металлов; товар востре-
бован всеми участниками рынка; имеют вы-
сокую ликвидность, развитую инфраструкту-
ру международного обращения и рыночного 
ценообразования; предоставляют хорошие 
возможности для диверсификации вложений; 
удобны для хранения.

— и все-таки в чем преимущество вло-
жений в драгоценные  металлы по сравне-

нию с облигациями,  валютой, ПиФами и  
другими финансовыми инструментами? 

— Стоит отметить, что в процессе анали-
за имеющихся на рынке способов размеще-
ния ресурсов инвестора, как правило, инте-
ресуют четыре характеристики: получение 
максимального, по возможности, стабильно-
го дохода на вложенные средства, высокая 
ликвидность инструмента, высокая надеж-
ность вложений, а также минимальные поте-
ри обслуживания инвестиции (разница меж-
ду покупкой и продажей актива или ценовой 
«спрэд», комиссии операторов рынка и по-
средников и т.п.). Российская реальность до-
бавляет к этому еще и достаточно ограничен-
ный горизонт инвестиций. 

До недавнего времени, в период относи-
тельной стабильности экономики, россий-
ские инвесторы предпочитали вкладывать-
ся в банковские депозиты, ценные бумаги и 
недвижимость. Однако прокатившиеся по 
всему миру волны глобального финансово-
го кризиса выявили глубоко спекулятивный 
характер российского рынка ценных бумаг, 
«надежная», но «перегретая» недвижимость 
вдруг стала стремительно дешеветь, а депо-
зиты в рублях из-за ускорившейся инфляции 
внезапно приобрели результирующую доход-

ность в отрицательной зоне. Ситуация усугу-
билась возникшими сомнениями в стабиль-
ности американской валюты. Но те, кто инве-
стировал в драгоценные металлы, оказались 
с положительной доходностью.

— Как давно Элкабанк стал заниматься 
операциями с драгоценными металлами? 
Чем было вызвано это решение? Как вы 
объясняете популярность вложений в драг-
металлы? 

— Элкабанк получил лицензию на право 
осуществления операций с драгоценными ме-
таллами в прошлом году. Расширение спек-
тра услуг произошло с целью минимизации 
рисков клиентов при сохранении своих сбе-
режений в условиях финансового кризиса. 
И действительно, сегодня все больше клиен-
тов — до 25-30% — предпочитают часть сво-
их денег держать не только в разных валютах, 
но и в драгоценных металлах, что позволяет  
максимально снижать риски сбережений. Та-
кое ощущение, что, как и большинство других 
здравых идей, мысль вложить все или часть 
своих средств в драгоценные металлы при-
шла в разные головы практически одновре-
менно. Этим, по всей видимости, и объясняет-
ся ажиотажный спрос на драгоценные метал-
лы со стороны частных инвесторов, который 
наблюдается в последние полгода: количе-
ство обращений клиентов, которые хотят ра-
зобраться в стратегии инвестирования в дра-
гоценные металлы, увеличилось многократно. 
Четко осознавая свои интересы, частные ин-
весторы тем не менее по-разному оценивают 
риски и связанную с ними доходность. Кто–
то ставит во главу угла надежность вложений 
и готов удовлетвориться невысокой доходно-
стью, а кто–то ищет максимальной прибыли, 
принимая на себя высокий риск. На рынке 
драгоценных металлов сейчас есть инстру-
менты инвестирования, способные удовлет-
ворить любой предпочитаемый вид страте-
гии. Стоит отметить, что сегодня не так много 
банков проводят операции с драгоценными 
металлами, так как для этого необходимы тес-
ная связь с клиентской сетью, завязанной на 
золото и соблюдение жестких и строгих фи-
нансовых требований к банку.

— В чем плюсы и минусы хранения де-
нег на обезличенных металлических сче-
тах? Это выгоднее, чем покупка золотых 
слитков?

— ОМС имеет несколько преимуществ. Во-
первых, операции по обезличенным металли-
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григорий оганесян:  
«все Больше Клиентов  
выБирают вложения  
в Золото»

во время криЗиса многие частные инвесторы обратили внимание на вложениЯ в драгоцен-
ные металлы. этот сектор продолжает активно раЗвиватьсЯ и сегоднЯ. о том, какова сей-
час эффективность Золота как инвестиционного инструмента, чем обусловлена его по-
пулЯрность, и как правильно вложитьсЯ в драгметаллы, расскаЗал генеральный директор 
элкабанка григорий оганесЯн.  
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ческим счетам не облагаются НДС, открытие 
и ведение ОМС в Элкабанке бесплатное, одна-
ко имеется минимальное вознаграждение при 
осуществлении операций по счету — 2 %. Сто-
ит отметить, что ОМС также предполагает воз-
можность снятия со счета слитков драгоценных 
металлов в физической форме.

— насколько привлекательно сегодня 
вложение в монеты и слитки  из драгоцен-
ных металлов?

— Вложения в драгоценные металлы в их 
физической форме, а именно в банковские 
слитки, монеты или ювелирные изделия, по 
праву считаются наиболее надежным, но при 
этом наименее доходным видом инвестирова-
ния. Сразу оговоримся, что покупку ювелир-
ных изделий инвестицией назвать никак нель-
зя, ибо продавать металл придется потом по 
цене «лома», что сопряжено с колоссальны-
ми потерями для инвестора.

Значительно больший интерес в данном 
сегменте представляют банковские слитки – 
мерные, массой от 1 до 1000 граммов, а так-
же стандартные, для различных металлов 
имеющие массу от 3 до 30 килограммов. Су-
щественным недостатком инвестирования 
средств в слитки является то, что в момент их 
приобретения придется оплатить 18% НДС, 
причем если инвестор захочет продать слит-
ки обратно банку, то НДС банк уже не вернет. 
В этой ситуации можно назвать такое при-
обретение «плохой» инвестицией. Единов-
ременная потеря 18% процентов вложенно-
го капитала при сохранении сколько–нибудь 
разумного срока владения металлом едва ли 
может быть покрыта предполагаемым ростом 
его стоимости. Кроме того, обязательно воз-
никнут вопросы с хранением металла. Причем 
надо учитывать, что при такой высокой пробе, 
а для банковских слитков она может состав-
лять 99,99%, драгоценный металл чрезвычай-
но пластичен. Малейшая неосторожность в 
обращении со слитком, и на его поверхности 
могут образоваться вмятины, царапины, кото-
рые неизбежно скажутся на цене его обрат-
ной продажи.

Можно также произвести вложения сво-
их средств в монеты из драгоценных метал-
лов. На данный момент стоимость монет сни-
зилась, их выгодно покупать, но в ближайшем 
будущем ожидается рост их цены, поэтому 
сейчас самое благоприятное время для их 
приобретения.

— Что наиболее важно с точки зрения 
покупки монет из драгметаллов? Как опре-
делиться, какую монету приобрести?

— Наиболее простой способ — покупка 
монет из драгоценных металлов инвестици-
онного назначения, например, Георгий Побе-
доносец номиналом 50 рублей. Для информа-
ции: эти монеты вышли в обращение в февра-
ле 2006 г., их стоимость составляла 4 279,87 
рублей, сейчас же они стоят 8 695,00 рублей, 
при этом цена на данные монеты доходила до 
9 512,91 рублей. Золотые и серебряные инве-
стиционные монеты чеканятся в качестве ис-
полнения «uncirculated» тиражами, которые 
могут достигать нескольких миллионов штук. 
На монетах этого вида нет зеркальных по-
верхностей, а поля, рисунки и надписи зача-
стую несложные, одноплановые и имеют оди-
наковую поверхностную фактуру. Особенно-
стью инвестиционных монет является то, что 
их стоимость, как правило, максимально при-
ближена к стоимости содержащегося в них 
металла, а многомиллионные тиражи суще-

ственно снижают стоимость их изготовления. 
Главное же достоинство в том, что оборот та-
ких монет не облагается НДС. Кроме того, до-
вольно много банков выкупают такие монеты 
у населения обратно. По этой причине изме-
нение стоимости инвестиционных монет до-
вольно точно совпадает с колебаниями сто-
имости золота и серебра, но при этом надо 
учитывать, что рост их стоимости, а, следова-
тельно, и доходность вложения средств, огра-
ничивается общим подорожанием драгоцен-
ных металлов. Учитывая тот факт, что спрэды 
банков на покупку/продажу инвестиционных 
монет заведомо больше, чем спрэды по тем 
же металлическим счетам, при определенном 
стечении обстоятельств может возникнуть си-
туация, что спрэд полностью уничтожит при-
рост стоимости монет.

— В чем преимущества  покупки кол-
лекционных монет? Прошла информация, 
что недавно вышли серебряные монеты, 
посвященные 65 годовщине Великой оте-
чественной войны, насколько это предло-
жение интересно?

— Монеты из драгметаллов, предназна-
ченные для коллекционирования, обладают 
более высоким потенциалом роста стоимо-
сти. Коллекционные монеты чеканят из золо-
та, серебра и металлов платиновой группы ка-
чеством «пруф», т.е. методом, позволяющим 
получить на поверхности монеты чистое, зер-
кальное поле и матовое рельефное изображе-
ние и надписи. Чеканка коллекционных монет 
приурочивается к юбилеям и памятным датам, 
знаменательным событиям истории и культу-
ры. Действительно, недавно вышла ограни-
ченная серия серебряных монет, посвящен-
ных 65 годовщине Победы в Великой Отече-
ственной войне, номиналом 3 рубля, с цветной 
эмалью, которые мы также предлагаем на-
шим клиентам. Стоимость коллекционных мо-
нет (их еще называют «памятными монетами») 
определяется не столько металлом, из кото-
рого они изготовлены, сколько их редкостью. 
Чем реже встречается монета, чем меньше 
ее тираж, тем выше ее цена. Цены варьиру-
ются достаточно сильно — от нескольких со-
тен рублей до нескольких миллионов. Совре-
менные коллекционные монеты, выпускаемые 
Центральным Банком РФ, так же как и доре-
волюционные монеты императорской России, 
со временем дорожают. По различным оцен-
кам, доходность вложений в современные па-
мятные монеты из драгметаллов колеблется от 
15 до 50 процентов годовых в валюте. А если 
рассматривать вложения в императорские мо-
неты из золота и серебра, то в недавнем про-
шлом доходность по ним доходила до уровней 
в 100% годовых. Сразу оговоримся, что крат-
косрочные инвестиции к нумизматике не при-
менимы. Чтобы получить заметный доход, ин-
вестировать в памятные монеты надо минимум 

на два-три года. Современные российские па-
мятные монеты из драгметаллов продают и по-
купают обратно довольно много банков. Одна-
ко в отличие от современных монет монеты им-
ператорской России разумнее всего покупать 
и продавать на специализированных нумизма-
тических аукционах. На них и цены наиболее 
приближены к рыночным, и шанс нарваться на 
поддельную монету значительно ниже.

— В чем специфика поведения на рынке 
драгоценных металлов сегодня, что вы по-
советуете частному инвестору?

— Одним из самых важных моментов для 
получения максимальной доходности в ра-
боте с металлическими счетами является мо-
мент приобретения металла и его последую-
щей реализации. Например, в 2009 году кли-
ент мог приобрести металл за $810 за унцию 
(31,1035 грамм) в феврале, и продать за $1 218, 
25 в декабре, таким образом, доходность кли-
ента составила бы 50,4% за 10 месяцев, что, 
согласитесь, невозможно получить ни по одно-
му из других финансовых инструментов. Глав-
ное для инвестора — когда падает цена на ме-
талл, не думать о том, что вы теряете деньги, а 
приобретать металл, так как, несмотря на то, 
что золоту свойственны колебания цен, цена 
на золото никогда не сохраняла тенденцию по-
стоянного падения, и если посмотреть на уро-
вень цен за последние 10 лет, можно будет, 
безусловно, увидеть активный рост. И, есте-
ственно, продавать металл стоит на пике его 
цены, если, конечно, вы хотите заработать на 
изменении цен и готовы активно торговать на 
рынке золота и отслеживать текущие цены на 
металл — в этом вам могут помочь квалифи-
цированные специалисты отдела драгоцен-
ных металлов. Инвесторам, которые не хотят 
активно торговать на рынке золота, мы можем 
предложить разместить металл на длительный 
срок и заработать на курсовой разнице в дол-
госрочной перспективе.

— Как вы считаете, что будет происхо-
дить с золотом в ближайшее время? 

— По прошлом году средняя доходность 
по золоту, если брать минимальную и макси-
мальную цену, доходила до 40%. Сейчас про-
исходит активная покупка золота централь-
ными банками мира в резервы, итог действий 
центральных банков всего мира во 2 квартале 
2009 года дает сигнал задуматься: впервые 
за 21 год объемы резервов в их хранилищах 
стали расти! Очевидно, что отношение к зо-
лоту негласно изменилось на самом высоком 
уровне. Возникает вопрос: если центральные 
банки (эмитенты бумажных денег) стали поку-
пать золото, то очевидно, это происходит не 
просто так. Например, Китай скупает золото 
еще до того, как оно поступает в свободную 
продажу! я предполагаю, что  золото будет 
расти в цене, как это и происходило ранее на 
протяжении последних 10 лет. n

по раЗличным оценкам, 
доходность вложений  
в современные памЯтные 
монеты иЗ драгметаллов 
колеблетсЯ от 15 до 50% 
годовых в валюте
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Муниципальное предприятие городского округа Самара «Самарский 
бизнес-инкубатор» создано с целью поддержки малого предприниматель-
ства путем выстраивания благоприятных условий для развития бизнеса, 
предоставления производственных, информационных, финансовых, юри-
дических и других ресурсов для частных предпринимателей и малых пред-
приятий на этапах становления и развития.

Работа «Самарского бизнес-инкубатора» ведется по нескольким на-
правлениям: 

1. Предоставление во временное пользование субъектам малого 
и среднего предпринимательства нежилых помещений МП «СБИ» 
на возмездной основе.

В настоящее время принимаются заявки на участие в конкурсе  на раз-
мещение в офисных помещениях  на территории бизнес–инкубатора 
в здании, расположенном по адресу: г. Самара, Куйбышевский район, 
ул.Главная/Мельничная, 3/5.

По итогам конкурса предприниматели будут размещаться на террито-
рии МП «СБИ» на льготных условиях: первый год предприниматель опла-
чивает 40% стоимости аренды; второй год – 60%, третий год – 100%.

2. Организация и проведение мероприятий (презентации, кру-
глые столы, форумы, выставки, научно-практические конферен-
ции, тренинги, саммиты), а также:

- разработка и проведение рекламной кампании;
- помощь в проведении маркетинговых исследований;
- информационное сопровождение организации;
- составление пресс-релизов;
- разработка информационных поводов;
- формирование списка потенциальных партнеров; 
- поиск инвесторов и посредничество в контактах с потенциальными 

деловыми партнерами;
- проведение обучающих семинаров;
- повышение образовательного уровня при ведении предпринима-

тельской деятельности и квалификации;
- почтово-секретарские услуги.

3. Бухгалтерские услуги:

- консультации по вопросам налогообложения, бухгалтерского учета, 
правовой защиты и развития предприятия, бизнес-планирования;

 - услуги по ведению бухгалтерского учета на предприятии;
- консультационные услуги по оформлению документации финансово 

– аналитического характера с целью предоставления сторонним органи-
зациям;

- услуги по централизованному ведению бухгалтерии для начинающих 
предпринимателей;

- открытие счета в банке.

4. Юридические услуги:

- юридические консультации для предпринимателей, а также ком-
плексное сопровождение;

- подготовка учредительных документов для регистрации юридиче-
ских лиц и индивидуальных предпринимателей;

- услуги по подготовке документов в Фонд социального страхования 
РФ, Пенсионный Фонд РФ и другие сторонние организации;

- услуги по регистрации юридических лиц и индивидуальных предпри-
нимателей;

- услуги по подготовке документов по внесению изменений в учреди-
тельные документы (изменение состава учредителей, юр.адреса и т.д.);

- получение выписки из ЕГРЮЛ и ЕГРИП;
- услуги по перерегистрации ООО на основании закона от 30.12.2008 

№312-ФЗ.
Проводятся консультации по подготовке пакета документов для уча-

стия в конкурсе на размещение в офисных помещениях  на территории 
бизнес – инкубатора.

5. «Финансово-аналитический центр содействия кредитованию 
малого и среднего бизнеса»

Финансово-аналитический центр содействия субъектам малого и 
среднего предпринимательства по вопросу доступности к кредитным 
ресурсам создан на базе муниципального предприятия городского 
округа Самара «Самарский бизнес-инкубатор» в рамках Целевой про-
граммы поддержки малого и среднего бизнеса на 2008- 2012 гг. город-
ского округа Самара, которую реализует Департамент по промышлен-
ной политике, предпринимательству и связи Администрации город-
ского округа Самара. 

Идея о создании подобной структуры родилась в ходе круглого стола, 
участниками которого были представители банков, руководители пред-
приятий и городские власти. Финансово-аналитический центр является 
связующим звеном между финансовыми организациями и предпринима-
телями города Самары.

Целью данного проекта является создание благоприятных условий по 
оказанию финансовой поддержки и доступности к кредитным ресурсам 
для субъектов малого и среднего предпринимательства в сложившихся 
условиях финансового кризиса.

Для получения максимального эффекта от реализации данного проек-
та деятельность осуществляется по нескольким направлениям:

- обработка кредитных заявок от предпринимателей;
- мониторинг финансовой востребованности и анализ ситуации на фи-

нансовом рынке;
- консультирование по финансовым возможностям для предпринима-

телей в рамках реализации мер государственной поддержки;
- ведение базы данных субъектов малого и среднего предприниматель-

ства городского округа Самара, претендующих на получение кредита;
- осуществление информационной программы поддержки деятельно-

сти центра, которая направлена как на предпринимателей, так и на банки 
- потенциальные партнеры.

В настоящее время заключены соглашения о сотрудничестве с 27 бан-
ками города и 1 центром микрофинансирования.

Обратившись в финансово-аналитический центр, предприниматель 
заполняет заявку и предоставляет минимальный пакет документов:

- выписка из единого государственного реестра юридических лиц (ин-
дивидуальных предпринимателей);

- копия свидетельства о регистрации юридического лица (индивиду-
ального предпринимателя);

- копия свидетельства о постановке на учет юридического лица (инди-
видуального предпринимателя) в налоговые органы;

- справка об отсутствии задолженности перед налоговыми органами;
- справка об объеме выручки от реализации товаров (работ, услуг) за 

предшествующий год без учета НДС.
 При заполнении заявки предприниматель сообщает, каким видом де-

ятельности он занимается, какую сумму и на какие цели он запрашивает 
у банка. Исходя из полученных данных, представители банков могут сде-
лать предварительное заключение о возможности предоставления кре-
дита для данного клиента.

Сформированный пакет документов рассылается по всем банкам - 
партнерам. После анализа полученных документов банки предоставляют 
свое предварительное решение. На основании полученных данных спе-
циалисты центра формируют список банков, который  предоставляется 
предпринимателям для дальнейшей самостоятельной работы.

Решение о выборе наиболее подходящего банка и необходимого вида 
кредитного продукта принимается клиентом самостоятельно.

Кроме того, всех обратившихся специалисты могут проконсультиро-
вать о существующих мерах государственной поддержки субъектов ма-
лого и среднего предпринимательства и центрах микрофинансирования.

Сотни организаций уже обратились в финансово-аналитический центр 
и воспользовались предлагаемыми  услугами.

На сегодняшний день обработаны десятки заявок на получение кре-
дитных ресурсов, и многим из них уже выдали кредиты.

МунИцИПальнОе ПредПрИятИе гОрОдСкОгО  
Округа СаМара «СаМарСкИй БИзнеС-ИнкуБатОр»

Муниципальное предприятие «Самарский бизнес-инкубатор»  
располагается по адресу: ул. Главная,3/Мельничная,5

Тел. 310-34-34
Реклама
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Согласно мониторингу Банка России сред-
няя максимальная ставка по депозитам де-
сяти крупнейших банков во второй декаде 
апреля составила 10,13%. Это почти на 3% 
ниже, чем в начале года. А в середине июля 
2009 года эта ставка превышала 15%. Впро-
чем, падающая доходность депозитов не ме-
шает банкам увеличивать объемы привлекае-
мых средств населения. «Ситуация на денеж-
ном рынке с середины прошлого года, когда 
некоторые банки были вынуждены привле-
кать средства на вклады под 17-20% годовых, 
существенно изменилась. Снизилась как 
стоимость денег на межбанковском рынке, 
так и стоимость фондирования в Банке Рос-
сии. Поэтому ставки по вкладам также стали 
значительно ниже. Если говорить о десятке 
крупнейших банков, то для них неким индика-
тором при назначении ставок являются став-
ки Сбербанка, которые, в свою очередь, кор-
релируют с официальным прогнозом по ин-
фляции. Средние ставки в остальных банках 
несколько выше, но также следуют общей 
тенденции: они постепенно идут вниз за став-
ками крупных банков»,— поясняет начальник 
управления депозитов и сбережений Бинбан-
ка Александр Ефремов. 

В существенном снижении ставок преиму-
щественно банками второго эшелона во мно-
гом определяющей стала позиция регулято-
ра. Банк России методично и настоятельно 
рекомендовал банкам, чьи ставки были выше 
рынка, вести более обдуманную политику 
привлечения средств. Предел доходности ру-

блевых вкладов, по мнению ЦБ, не должен 
превышать среднюю максимальную ставку 
крупнейших топ-10 банков более чем на 1,5%. 
Таким образом, если строго следовать указа-
ниям Банка России, в середине апреля верх-
няя планка доходности вкладов не должна 
была превышать 11,63% годовых. Как считает 
вице-президент Первого республиканского 
банка (ПРБ) Дмитрий Орлов, и без давления 
регулятора держать сейчас чрезмерно высо-
кие ставки банкам бессмысленно. «На сегод-
няшний день привлекать средства на депози-
ты по ставкам на уровне 14-15% годовых не 
имеет смысла из-за возможных проблем с их 
дальнейшим размещением»,— уверен он. 

Правда, банкам приходится платить высо-
кие проценты вкладчикам по принятым ранее 
депозитам, а поскольку размер ставки, про-
писанный в договоре, изменять нельзя, бан-
ки стали вводить комиссии за пополнение де-
позитов. Например, Алтайэнергобанк, еще в 
прошлом году обещавший до 21% годовых по 
пятилетнему вкладу, с 12 апреля ввел комис-
сию на пополнение депозитов в размере 10% 
от вносимой суммы. Аналогичную комиссию 
ввел и СКБ-банк, который взимает 7% суммы 
довнесения на вклад «Патриот». 

Тем не менее довольно большие ставки по 
вкладам встречаются в банках и сейчас. Ино-
гда они вдвое превышают максимальную до-
ходность лидера рынка депозитов Сбербанка, 
у которого в регулярной линейке наибольшая 
ставка на один год составляет 7,5% годовых 
в рублях. При этом сумма вклада должна со-

ставить не менее 5 млн руб. А если говорить о 
превышении нормы по ставкам, обозначенным 
ЦБ, то выше этого уровня на своих интернет-
сайтах обещают доходность и вовсе порядка 
сотни банков. 

Так, доход по рублевому депозиту, откры-
ваемому на срок не менее года, в Интраст-
Банке составит 15% годовых. Такую же став-
ку банк назначает и по полугодовому вкладу, 
если сумма на нем превысит 5 млн руб. Прав-
да, открыть вклад в банке на таких услови-
ях можно лишь до конца апреля. Московский 
филиал Смоленского банка также обещает 
15% годовых в рублях по вкладу «Партнер» 
своим клиентам, которые обслуживаются в 
банке более двух лет. При этом вклад мож-
но открыть на сумму не менее 1,5 млн руб. на 
срок от одного года. По тому же депозиту за 
год банк начислит 14,5% годовых, если вклад-
чик обслуживался в банке менее двух лет, а 
сумма на вкладе составит от 2,5 млн руб. В 
Русич Центр Банке, согласно условиям двух-
летнего вклада «Выгодный», максимальный 
доход составит 14,5% годовых. Банк «Народ-
ный кредит» обещает выплатить по годовому 
депозиту 14,25% годовых. При этом на вкла-
де нужно разместить не менее 1 млн руб. на 
срок от одного года. Но и при минимальной 
сумме вклада 5 тыс. руб. ставка составит до-
вольно внушительные 14% годовых. 

Сравнительно высокая доходность по депо-
зитам и в банке «Тинькофф Кредитные Систе-
мы» (ТКС Банк), который предлагает единствен-
ный вклад в своей линейке — «СмартВклад». 

Последний доход  
настуПает

доходность По вКладам продолжает снижатьсЯ, и пока, по мнению экспертов, нет ни-
каких оснований к иЗменению этой тенденции. ставки на относительно высоком уровне 
отваживаютсЯ держать единицы кредитных органиЗаций. а вот пополнить депоЗиты, от-
крытые в прошлом году на сверхвыгодных условиЯх, уже не так-то просто — рЯд банков 
ввели комиссию За эту операцию.  ВЛАДИМИР МЕРКУЛОВ

О ПрОведенИИ кОнкурСа
Муниципальное предприятие городского округа Самара «Самарский  бизнес-
инкубатор» проводит конкурс между субъектами малого и среднего предприни-
мательства для заключения договоров аренды нежилых помещений в здании (части 
здания), расположенном по адресу: 

г. Самара, куйбышевский район, ул. главная/Мельничная, 3/5,  
площадью 2505,0 кв. м.

По итогам конкурса предприниматели будут размещаться на территории МП «СБИ» 
на льготных условиях: первый год предприниматель оплачивает 40% стоимости 
аренды; второй год – 60%, третий год – 100%.
За дополнительной информацией обращаться по адресу: 

ул. главная, 3/Мельничная,5,
тел/ф.: 310-34-34, 310-34-24, e-mail: mpsbi@bk.ru

Реклама
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При сумме от 30 тыс. руб. максимальная ставка 
банка составляет 13,5% годовых. Впрочем, при-
мечателен здесь, скорее, способ открытия де-
позита, для оформления которого к клиентам 
из Москвы и Санкт-Петербурга выезжает пред-
ставитель банка с пакетом необходимых доку-
ментов. Однако деньги потенциальный вкладчик 
должен не передавать из рук в руки прибывше-
му сотруднику, а перечислить на счет банка дис-
танционно. Это может быть, например, почтовый 
или банковский перевод. Владелец ТКС Банка 
Олег Тиньков рассказал «Коммерсанту»: «Мы 
были, есть и остаемся банком, специализирую-
щимся на кредитных картах. Но в сентябре 2007 
года произошел мировой финансовый кризис, а 
через год он накрыл и наш островок стабильно-
сти. Фондирования не стало ни за рубежом, ни 
в России. И мы вынуждены были, к сожалению, 
запустить эту депозитную программу, являющу-
юся для нас лишь способом фондировать раз-
витие основного бизнеса. Как только рынки ка-
питала оживут, мы с удовольствием эту програм-
му свернем и забудем». 

Похожую схему приема вкладов с выез-
дом к потенциальному вкладчику курьера для 
оформления депозита стал использовать Банк 
проектного финансирования (БПФ) в рамках 
сезонного вклада «Проект Весна». Таким обра-
зом можно открыть вклад только на фиксиро-
ванную сумму — 30 тыс. руб., $1000 или €700. 
Сами деньги передаются непосредственно ку-
рьеру после заполнения необходимых докумен-
тов, а пополнить депозит можно лишь в одном 
из отделений банка. Срок депозита составляет 
от 366 дней, доходность — 13% годовых в ру-
блях и 9% в долларах или евро. 

Помимо удобства при оформлении сезон-
ного депозита вкладчики БПФ с 1 апреля мо-
гут получить скидки при страховании авто-
мобиля. Открыв любой вклад, его владелец 
получает подарочный сертификат, дающий 
право на скидку при оформлении полиса ка-
ско до 25%. Со стороны страховых компаний 
в акции принимают участие РОСНО, «Юго-
рия» и «Военно-страховая компания». Окон-
чательный размер скидки зависит от сум-
мы депозита, минимальное значение которо-
го начинается от 30 тыс. руб. (дает право на 
дисконт по страховке в размере 5%). Макси-
мальную скидку в четверть стоимости полиса 
вкладчик получит при оформлении депозита 
на сумму от 1 млн руб. 

В ПРБ до 1 мая можно открыть вклад «Как 
подарок». Вкладчику предоставляется возмож-
ность дважды переоформить депозитный до-
говор по его окончании с сохранением перво-
начальной ставки, которая составляет 12% го-
довых в рублях и 9% в валюте. Таким образом, 
средства на вкладе с этими условиями можно 
держать до трех лет — депозит можно открыть 
на срок от девяти месяцев до одного года. 

До 30 июня Первый чешско-российский 
банк (ПЧРБ) предлагает открыть депозит «Жем-
чужина Чехии», владельцы которого принима-
ют участие в розыгрыше главного приза — не-
дельной поездки на двоих в Карловы Вары. 
Еще пятеро участников акции смогут бесплат-
но посетить ресторан чешской кухни в Москве. 
Вклад открывается на сроки от 181 до 367 дней, 
а максимальные ставки составят 13% годовых в 
рублях, 7% в долларах и 6,75% в евро. 

В дальнейшем, по мнению экспертов, до-
ходность по вкладам в банках продолжит сни-
жаться. «Пока в обозримой перспективе при-
чин для стабилизации ставок по депозитам 
нет. Идет снижение инфляции и, как след-

ствие, снижается ставка рефинансирования 
ЦБ; и пока такая ситуация будет сохранять-
ся, ставки в банках будут идти вниз как по ру-
блевым, так и по валютным вкладам»,— уве-
рен Александр Ефремов. Соглашается с кол-
легой и член правления Сведбанка Алексей 
Аксенов: «Каждый банк сам определяет для 
себя условия, по которым он готов привлекать 
вклады, но делать определенные предполо-
жения можно, оценивая динамику ставки ре-
финансирования. С конца февраля 2009 года 
ставка ежемесячно снижалась на 0,25% про-
центных пункта. Если тенденция сохранится и 
рынок будет оставаться стабильным, то банки 
продолжат снижать ставки по рублевым депо-
зитам вслед за регулятором». 

По мнению зампреда правления СДМ-
банка Сергея Козлова, не в пользу вкладчи-
ков играет и необходимость снижения банка-
ми стоимости выдаваемых ссуд. «Нужно учи-
тывать тот факт, что конкуренция за хороших 
заемщиков заставляет банки снижать про-
центные ставки по кредитам. Чтобы хоть как-
то компенсировать маржинальность, банки бу-
дут вынуждены снижать ставки по привлечен-
ным средствам»,— уверен он. 

Пока же благодаря низкой инфляции и до-
вольно высоким ставкам за 12 месяцев (с 1 
апреля 2009 года по 1 апреля 2010 года) в вы-
игрыше оказались все вкладчики, разместив-
шие на депозитах рублевые средства. В апре-
ле прошлого года ставки по годовым депози-
там в рублях зачастую превышали 18%, тогда 
как инфляция за прошедший период соста-
вила всего 6,5%. В итоге владельцы рублевых 
вкладов смогли не только сохранить свои сбе-
режения, но и неплохо заработать. А вот вкла-
ды в долларах и евро за аналогичный срок 
принесли одни убытки. Рубль относительно 
евро и доллара укрепился на 11,8% и 13% со-

ответственно. Ставки по валютным вкладам в 
отдельных банках доходили до 18% годовых, 
но и они, с учетом инфляции, не смогли по-
крыть потерь вкладчиков. 

Вклады, открытые 1 октября минувше-
го года, за шесть прошедших месяцев также 
не смогли порадовать обладателей валютных 
депозитов. Тогда как рублевые средства, раз-
мещенные на срочных счетах в банках, смог-
ли обеспечить своих владельцев доходом. Ин-
фляция с 1 октября 2009 года по 1 апреля со-
ставила в годовом исчислении 7,6%. В то же 
время ставки по полугодовым рублевым де-
позитам в большинстве банков были выше 
уровня инфляции. Пожалуй, только в Сбер-
банке и ВТБ 24 их значения начинались от 
уровня 6,5% и 6,65% соответственно. За этот 
же срок рублевая стоимость доллара упала в 
пересчете на год на 3,4%, а европейской ва-
люты — на 7,6% годовых. В итоге чтобы к 1 
апреля в пересчете на рубли сумма на дол-
ларовом вкладе осталась хотя бы неизмен-
ной, ставка по депозиту должна была соста-
вить не менее 11% годовых. Такие ставки мож-
но было найти не у ведущих банков, но и их 
были единицы. Максимум, что обещали бан-
ки из топ-20,— это 9,5% годовых с учетом ка-
питализации (Бинбанк). Чтобы заработать за 
аналогичный срок на вкладе в евро, ставка 
должна была составить более 27,2% годовых. 
Таких ставок у российских банков не было за 
все время существования евро. Поэтому ру-
блевый эквивалент на депозитах в европей-
ской валюте принес лишь убытки. 

Несмотря на рекордно низкую для нача-
ла года инфляцию, составившую к 1 апреля 
3,1% (12,4% годовых), вкладчики большинства 
российских банков, рассчитывающие полу-
чить доход по депозитам за первые три меся-
ца 2010 года, могут лишь подсчитывать убыт-
ки. Наибольшие потери за этот срок принес-
ли вклады в европейской валюте, стоимость 
которой по отношению к рублю упала в годо-
вом эквиваленте на 35,6%. Доллар за то же 
время в пересчете на годовые проценты поте-
рял 9,2% рублевой цены. Из двадцатки круп-
нейших банков по объемам привлеченных 
средств на начало года максимум по вкла-
дам в валюте на три месяца обещал выпла-
тить НБ «Траст» — до 9,5% годовых. Но и та-
кие ставки не сберегли бы валюту на срочных 
банковских счетах от обесценения. Банков, 
предлагавших в начале 2010 года по рубле-
вым вкладам на три месяца ставки выше ин-
фляции, были единицы. Сейчас по трехмесяч-
ным вкладам в рублях больше 12,4% годовых 
обещают выплатить всего около десяти рос-
сийских банков.  n

несмотрЯ на рекордно 
ниЗкую длЯ начала  
года инфлЯцию,  
вкладчики большинства 
российских банков  
За первые три месЯца 
2010 года могут лишь 
подсчитывать убытки

>
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таБлица вКлады сроКом Более года в БанКах самары (в руБлях)*

НазваНие баНка НазваНие вклада Срок вклада 
(дНей)

Ставка МиНиМальНая 
СуММа  
вклада (руб.)

НачиСлеНие  
процеНтов

капитализация 
процеНтов

возМожНоСть 
пополНеНия 
вклада

возМожНоСть 
чаСтичНого СНятия 
СредСтв

доСрочНое раСторжеНие

балтиНвеСтбаНк

Ежемесячный доход 735

9,75% 3000

ежемесячно нет нет нет
проценты  выплачиваются  по ставке 1%, ранее вы-
плаченные удерживаются из основной суммы вклада

10% 50000

10,25% 250000

Ежедневный доход 735
9,75% 50000

ежедневно нет нет нет
проценты  выплачиваются  по ставке 1%, ранее вы-
плаченные удерживаются из основной суммы вклада

10% 250000

Накопительный 735

9,25% 3000

ежемесячно ежемесячно да нет
проценты  выплачиваются по ставке 1%,  ранее 
выплаченные (присоединенные к основной сумме 
вклада) удерживаются из суммы вклада

9,5% 50000

9,75% 250000

Накопительный плюс 735

9% 3000

ежемесячно ежемесячно нет да
проценты  выплачиваются по ставке 1%,  ранее 
выплаченные (присоединенные к основной сумме 
вклада) удерживаются из суммы вклада

9,25% 50000

9,5% 250000

Классический 735

10,25% 3000

в конце срока нет нет нет проценты  выплачиваются по ставке 1%10,5% 50000

10,75% 250000

Классический плюс 735

10% 3000

в конце срока через 1 год нет нет
проценты выплачиваются по плавающей ставке в 
зависимости от срока нахождения денежных средств 
во вкладе

10,25% 50000

10,5% 250000

Пенсионный 735 9,75% 1000 ежемесячно ежемесячно нет да
проценты  выплачиваются по ставке 1%,  ранее 
выплаченные (присоединенные к основной сумме 
вклада) удерживаются из суммы вклада

Универсальный 735

10% 50000

в конце срока нет да да
проценты  выплачиваются по ставке 1%

10,25% 250000

10,5% 500000

«Специальный  VIP» 735 11% 1000000 в конце срока нет да да

волго-каМСкий 
баНк

«Пенсионный» 731 10,8% 5 000 ежемесячно нет
в первую половину 
срока договора 

да
проценты выплачиваются по плавающей ставке в 
зависимости от срока нахождения денежных средств 
во вкладе

«Мой ребенок» От 1 года до 3 лет

ставка 
рефинан-
сирования 
+ 1% 
годовых   

3000 ежеквартально да да нет
проценты выплачиваются по плавающей ставке в 
зависимости от срока нахождения денежных средств 
во вкладе

«Преображение 
Ультра»

730
10,6% от 5000 

ежемесячно нет
в первую половину 
срока договора 

да
проценты выплачиваются по плавающей ставке в 
зависимости от срока нахождения денежных средств 
во вкладе10,6% от 100000 

BSGV

Эталон 3 года + 1 день 6%  1000 ежемесячно нет да да

ставка не меняется

Эталончик 3 года + 1 день 7% 1000 ежемесячно нет да да

роСбаНк

Выгодный 1081

6,95% 3000

ежемесячно да да нет

проценты по вкладу выплачиваются исходя из рас-
чета ставки 0,01%

7,35% 50000

7,45% 200000

7,55% 300000

РОСБАНК — 
SOCIETE GENERALE

1081

8,55% 3 000 000

ежемесячно нет да да
8,6% 10 000 000

СбербаНк

Депозит

от 1 года  
до 2 лет

5,25%-6%

1 000 ежемесячно нет нет нет

проценты выплачиваются по плавающей ставке в 
зависимости от срока нахождения денежных средств 
во вкладе

2-3 года
6,75%-
6,5%

3 года 6%-7%

Пополняемый 
депозит

от 1 года  
до 2 лет

4,75%-
5,5%

1 000 ежемесячно нет да нет

2 года 5%-5,75%

Особый

от 1 года  
до 2 лет

4,25%-
5,5%

30 000 ежеквартально нет да да

2 года
4,5%-
5,75%
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абСолютбаНк 443010, Самара, ул.Вилоновская/Молодогвардейская, 20/156, 276-72-62, www.absolutbank.ru

авб 445021, Самарская обл., г.Тольятти, ул.Голосова, 26 А, 40-75-01, www.avbank.ru, www.avtovazbank.ru

альфа-баНк 443001, Самара, ул.Молодогвардейская, 151, 242-06-24, www.alfabank.ru

балтийСкий иНвеСтициоННый баНк 443100, Самара, ул.Полевая, 50, 270-49-55, www.baltinvestbank.com

баНк МоСквы 443010, Самара, ул.Молодогвардейская, 176, 270-07-51, 270-07-52, www.mmbank.ru

биНбаНк 443099,  Самара, ул.Фрунзе/ Некрасовская, 100/27, 333-13-34, 333-13-30, www.binbank.ru

BSGV 443080, Самара, Московское шоссе, кв-л №462, 267-37-82, www.bsgv.ru

втб 24 443030, Самара, ул.Спортивная, 30, 241-66-89, 241-62-08, 241-60-35, www.vtb24.ru

джии МаНи баНк» 443001, Самара, ул. Ленинская, 202, 247-67-22, 247-67-23, 247-67-24, www.gemoney.ru

иНтраСтбаНк 443081, Самара, ул.Елизарова, 7А, 931-55-47, www.intrustbank.ru

кредит европа баНк 443110,Самара, пр.Ленина, 16, 263-42-28, 263-42-27, 263-42-26, www.finansbank.ru

Нордеа баНк 443010,  Самара, ул.Чапаевская, 138А, 269-60-80, 333-13-33, www.orgresbank.ru

отп баНк 443010, г. Самара, Ленинский район, ул. Вилоновская, д. 1, www.otpbank.ru  

первый объедиНеННый баНк 443086, Самара, ул.Ерошевского, 3А, 278-78-96, 278-78-86, www.pervobank.ru

первый реСпубликаНСкий баНк 443020, Самара, ул.Некрасовская, 82-86, 277-72-23, www.pr-bank.ru

райффайзеНбаНк 443100,  Самара, ул Ново-Садовая, 10, 270-62-30,  270-62-31, www.raiffeisen.ru

роСбаНк 443096, Самара, ул.Дачная, 27а, 266-38-38, www.rosbank.ru

роССельхозбаНк 443011, Самара, ул. Академика Платонова, 10, 276-62-93, www.rshb.ru

руСь-баНк 443099,  Самара, ул. Молодогвардейская, 33Е, 340-14-66, www.russbank.ru

руСфиНаНС баНк  443013, Самара, ул.Чернореченская, 42А, 276-44-11, 247-89-11, www.rusfinancebank.ru

СбербаНк 443011, г. Самара, ул. Ново-Садовая, 305, 998-14-90

Скб-баНк 443069, Самара, ул.Аврора, 110, 279-48-88, www.skbbank.ru

«СолидарНоСть» 443099, Самара, ул.Куйбышева, 90, 270-41-28, 270-33-85, 333-63-85, www.solid.ru

«Союз» 443041, Самара, ул.Красноармейская, 75, 242-73-87, www.banksoyuz.ru

«траСт» 443099, Самара, ул.М.Горького, 79Б, 270-81-13, 270-80-00, www.trust.ru

уралСиббаНк 443001, Самара, ул.Садовая, 247-249, 337-42-90, 337-42-91, 337-42-92, www.uralsibbank.ru

хоуМ кредит эНд фиНаНС баНк 443099, Самара, ул. А.Толстого, 92, 269-67-48, 269-67-47, www.homecredit.ru

элкабаНк 443023, Самара, ул.Промышленности, 278, 273-34-00, 273-34-01, 273-34-02, 273-34-03, www.elkabank.ru

«альфаСтраховаНие» 443096, Самара, ул. Осипенко, 11, 270-26-16, 926-87-53, www.alfastrah.ru  

воеННо-Страховая коМпаНия 443001, Самара, ул. Садовая, 280, 337-55-46, www.vsk.ru

«иНгоССтрах» 443110, Самара, ул. Ново-Садовая, 17, 334-62-02, www.ingos.ru

«реНеССаНС СтраховаНие» 443030, Самара, ул. Молодогвардейская, 204, 378-04-00, www.renins.com  

роСНо 443 001, Самара, ул. Ленинская, 206, 247-66-02, 247-66-32, www.rosno.ru

«югория» 443001, Самара, ул. Арцыбушевская, 143бб1, 337-54-59, www.ugsk.ru

Страховое агеНтСтво «Страховой СоветНик кокорев» 443010 Самара, ул. Молодогвардейская, 142, 270-89-51, 270-89-52, www.sovetnik-kokorev.ru

ADDRESS/БанКи

ADDRESS/страховые КомПании

НазваНие баНка НазваНие вклада Срок вклада 
(дНей)

Ставка МиНиМальНая 
СуММа  
вклада (руб.)

НачиСлеНие  
процеНтов

капитализация 
процеНтов

возМожНоСть 
пополНеНия 
вклада

возМожНоСть 
чаСтичНого СНятия 
СредСтв

доСрочНое раСторжеНие

СбербаНк

Накопительный
366—545 5,25%-6%

30 000 ежемесячно нет да нет

проценты выплачиваются по плавающей ставке в 
зависимости от срока нахождения денежных средств 
во вкладе

546— 732 6%-6,75%

Доверительный
от 2 до 3 лет 7%

10 000 в конце срока нет нет нет
3 года 7,25%

СолидарНоСть

Пенсионный капитал 550 10,25%
определяется 
вкладчиком

ежемесячно ежемесячно да нет проценты  выплачиваются  по ставке 0,1%

Пенсионный 1835 6,75% 100 ежемесячно ежемесячно да
да, с сохранением не-
снижаемого остатка 

проценты выплачиваются по ставке 6,75%.

Пенсионный рантье
550 9,75%

определяется 
вкладчиком

ежемесячно ежемесячно да да проценты выплачиваются по ставке 0,1%
732 9,75%

Рантье 732 9,5%
определяется 
вкладчиком

ежемесячно ежемесячно да

предусмотрено снятие 
процентов, причисленных 
в течение срока действия 
договора проценты выплачиваются по ставке 0,1%.

Сберегательный 732 9,75%
определяется 
вкладчиком

ежемесячно ежемесячно да нет 

таБлица вКлады сроКом Более года в БанКах самары (в руБлях)*

*Условия по вкладам, предусматривающие размещение сроком менее года, в таблице не отражались






