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Кроме того, их отсутствие может быть
объяснено низким спросом и некоторым
недоверием к этим бумагам из-за мирово-
го ипотечного кризиса. Правда, раз на на-
шем рынке нет ипотечных облигаций,
то нет и структурированных продуктов —
СДО, обеспеченных ипотекой, из-за кото-
рых кризис и начался. 

Алексей Струнилин, член правления
банка «Глобэкс»: «Основное различие меж-
ду Россией и США в области рефинансиро-
вания ипотеки заключается в длительно-
сти доступных на рынке финансовых ре-
сурсов. Вся архитектура американской си-
стемы основана на доступных ресурсах.

В США доступны 30-летние ресурсы в
виде хотя бы соответствующих Treasures.
Да и банковские депозиты, процент по ко-
торым привлекателен для заемщика (пре-
вышает инфляцию), принимаются на срок
от пяти лет.

В России по итогам 2007 года 50% бан-
ковских депозитов имели срок около од-
ного года. И это уже прогресс, поскольку
пять лет назад средний срок депозита со-
ставлял три-шесть месяцев. Что же касает-
ся длинных государственных облигаций,
то на российском рынке соответствующие
бумаги формально присутствуют, однако
их рынок в отличие от рынка США нераз-
вит и малоликвиден. А корпоративные
облигации длительностью более года, как
правило, имеют оферту через тот же год».

В результате основной проблемой рос-
сийского рынка рефинансирования ипо-
теки становится покрытие разницы во
времени между пассивом (депозитом) на
год и ипотечным кредитом на 10–15 лет.

Ранее эта проблема решалась банками
путем реструктуризации бумаг (выпуска
долгосрочных бумаг) и последующей их
продажи на западных площадках. Но с на-
чалом мирового кредитного кризиса объем
таких сделок устремился к нулю из-за отсут-
ствия спроса на западных площадках.

Альтернативным источником рефи-
нансирования ипотеки было и остается
АИЖК, которое покупает бумаги банков,
если их портфель ипотечных кредитов со-
ответствует стандартам агентства. Однов-
ременно АИЖК эмитирует собственные
облигации длительностью от пяти лет и
продает их крупным игрокам — как оте-
чественным, так и иностранным.

Удвоение объемов
До мирового финансового кризиса рос-
сийские банки использовали механизмы
рефинансирования ипотеки в соотноше-
нии примерно 60:40. Например, по итогам

2007 года 60% объема ипотечных кредитов
(около 700 млрд руб.) было рефинансиро-
вано АИЖК, а около 40% — на внешних
рынках при помощи секьюритизации
банками ипотечных облигаций. 

Начиная со второй половины 2007 года
секьюритизация на зарубежных площад-
ках стала большой проблемой. Соответст-
венно, возможности рефинансирования
сократились почти на 40%.

Отечественные банки выстроились
в очередь в АИЖК за рефинансированием.
Но оказалось, что стандартам агентства
многие кредитные программы не соответ-
ствуют. Желая сохранить клиентов, круп-
ные банки стали постепенно отказываться
от услуг АИЖК. Они не без успеха пытают-
ся развивать секьюритизацию на внутрен-
нем рынке.

Остальные (а их большинство) начали
приводить требования к заемщикам к нор-
мам АИЖК, то есть ужесточили их. Но АИЖК
физически не может за год удвоить объемы
рефинансирования. Эксперты отмечают,
что возможности агентства на пределе. 

Алексей Струнилин: «Проблема в том,
что АИЖК на всех не хватает. По итогам
2007 года эмитировано 10 млрд руб., в пер-
вом квартале 2008-го — 1,5 млрд руб. Что-
бы получить доступ к сжимающейся си-
стеме рефинансирования, банки, особен-
но в регионах, вынуждены ужесточать ус-
ловия для заемщиков, выдавать кредиты
аккуратнее».

Андрей Котельников, начальник депар-
тамента розничного бизнеса ОАО «Собин-
банк»: «Сегодня работа с АИЖК может
быть интересна скорее региональным
банкам и системе региональных операто-
ров, созданных в свое время под эгидой
АИЖК, которые не обладают большими
активами и не могут себе позволить дер-
жать на балансах ипотечные кредиты. Что
же касается тридцатки крупнейших бан-
ков, то они предпочитают в меньшей сте-
пени сотрудничать с АИЖК, так как имеют
собственные ипотечные программы и об-
ладают собственными средствами в доста-
точной мере для предоставления ипотеч-
ных кредитов либо имеют возможности и
опыт рефинансирования закладных». 

Правила игры
Достигнув предела возможностей рефинан-
сирования, АИЖК пошло на суровые меры.
В августе агентство объявило о введении с
15 сентября изменений, еще более ужесто-
чающих правила игры. Теперь условия вы-
купа закладных будут зависеть от рыноч-
ной конъюнктуры. АИЖК вводит понятие
ставки рефинансирования, на которую
должны будут ориентироваться банки. Ес-
ли выданный банком кредит имеет доход-

ность ниже ставки рефинансирования,
АИЖК выкупит его с дисконтом, если выше
— с премией. Размер ставки или методику
ее расчета АИЖК пока не раскрывает. Одна-
ко самая низкая ставка по кредиту, доступ-
ная в новом калькуляторе АИЖК для заем-
щиков, составляет 12,65% годовых. Вряд ли
ставка рефинансирования у агентства будет
ниже. Это означает, что средняя ставка по
ипотечным кредитам для физических лиц
может оказаться на уровне 15–16% годовых.

Как бы неприятно это ни было для за-
емщиков, лучше принять суровые меры
сейчас, но избежать надувания ипотечно-
го «пузыря» в будущем. Эксперты полага-
ют, что АИЖК, Минфин и ЦБ совместными
усилиями не допустят в России ипотечно-
го кризиса. 

Андрей Котельников: «Российский ипо-
течный рынок пока далек от насыщения,
поскольку спрос на недвижимость еще не
удовлетворен, а высокие требования бан-
ков к заемщикам позволяют кредитным
организациям получать портфели высоко-
го качества и надежности. Поэтому в сред-
несрочной перспективе мы не видим ни-
каких кризисных предпосылок. 

В свое время государство активно пре-
доставляло АИЖК денежные средства для
выкупа закладных. Сейчас основной за-
дачей АИЖК должна стать поддержка сло-
жившегося рынка в условиях международ-
ного кризиса ликвидности. Для этого госу-
дарство должно продолжать финансирова-
ние агентства в необходимых объемах». 

Александр Осин, главный экономист УК
«Финам Менеджмент»: «Действия ЦБ по по-
вышению норм резервирования, увеличе-
нию ставок кредитования, решение АИЖК
по выкупу ипотечных облигаций с доход-
ностью ниже 12% с дисконтом направле-
ны в итоге на ускорение оборачиваемости
средств девелоперов, сокращение спекуля-
тивной составляющей на рынке недвижи-
мости, рост эффективности деятельности
предприятий строительного сектора.

Задачи АИЖК сводятся к регулирова-
нию рынка, сглаживанию негативных
тенденций, предотвращению формиро-
вания ”пузырей“. Задачи же поддержки
финансового сектора сейчас выполняют
Минфин и ЦБ. Чтобы поддержать россий-
ские банки, ЦБ в 30 раз увеличил объем
кредитов для финансовых институтов —
до 300 млрд руб. Минфин планирует
180 млрд руб. из Фонда содействия ре-
форме ЖКХ разместить на внутреннем
рынке. Улучшение ситуации с рефинан-
сированием ипотеки на западных рын-
ках наступит не ранее 2010–2011 годов.
До этого российский рынок должен опи-
раться на собственные силы».

Павел Чувиляев

Новая ставка

20 Четверг 11 сентября 2008 №163 Коммерсантъ www.kommersant.ru

банк

Учет и контроль
По данным Министерства образования
и науки РФ, в этом году количество бюд-
жетных мест сократилось в среднем на
13,3% и составит около 375 тыс. Студентам,
которые не набрали заветного количества
баллов, пришлось или придется рассмат-
ривать вариант платного образования.
Правда, выплачивать $5–6 тыс. в год за
престижное образование может далеко
не каждый. Выходом из этой ситуации
может стать образовательный кредит.

Образовательные программы массово-
го распространения в российских банках
пока не получили. Банкиры отмечают, что
пока этот продукт еще не нашел отклика
у студентов, которые в большинстве случа-
ев предпочитают платить за образование
из семейного бюджета.

«Россияне еще не привыкли к этому
новому продукту»,— говорит менеджер
по развитию молодежных программ Бан-
ка Сосьете Женераль Восток (БСЖВ) Мария
Власюк. 

«У многих нет уверенности, что по окон-
чании обучения они смогут найти доста-
точно высокооплачиваемую работу, чтобы
погасить кредит. Многие предпочитают
оплатить более дешевое образование, но
своими силами, не прибегая к помощи
банка. И наконец, большое число людей
просто не знает о преимуществах образо-
вательных кредитов, обращаясь в банк за
обычными потребительскими, но имея
своей целью оплату образования»,— отме-
чает Мария Власюк.

И действительно, иногда преимуще-
ства образовательного кредита заемщику
будет найти не так-то просто. Например,
в некоторых банках ставки по кредитам
на обучение превышают ставки по пот-
ребкредитам. Так, Балтийский банк пред-
лагает взять образовательный кредит в
рублях под 19% годовых. При этом в усло-
вия банка входит ежемесячная комиссия
1% от суммы кредита за ведение ссудного
счета, которая удорожает ставку еще на
12% в год. В зависимости от срока кредито-
вания ставка по образовательному креди-
ту в «Ак Барсе» составит 17–19% в рублях. 

Не сильно отличаются ставки от потреб-
кредитов и в банке «Возрождение». Кредит
можно оформить как в рублях, так и в ино-
странной валюте на максимальную сумму
500 тыс. руб. под 16,5% в рублях, 14,5% в дол-
ларах и 13,5% в евро. Другое дело, что расп-
лачиваться с кредитом можно либо три го-
да, либо шесть лет (по схеме 3+3). В послед-
нем варианте предусмотрена отсрочка на
выплату основного долга на три года, то
есть в это время студенту придется пога-
шать только проценты по кредиту. 

Кстати, отсрочка — довольно удачное
решение для студенческого кредита. Но вот
отчетность об использовании средств, кото-
рую обязан предоставлять банку бывший
школяр, делает образовательный заем неу-
добным. Ведь то, на что потратит деньги за-
емщик, взяв потребительский кредит, банк
не интересует. Да и сам кредит на образова-
ние как продукт не всегда интересен банку. 

«На оплату образования сейчас в основ-
ном берут нецелевые потребительские кре-
диты, и берут их не студенты, а их родите-
ли»,— рассказывает директор департамен-
та развития розничного бизнеса Промс-
вязьбанка Алексей Михайлик. «Для боль-
шинства такой вариант удобнее, потому
что не требует предоставления отчета об ис-
пользовании средств, тогда как при образо-
вательном кредите для получения очеред-
ного транша студенту необходимо ежегод-
но информировать банк о том, что он ус-
пешно сдал экзамены и переведен на сле-
дующий курс. Банки не расценивают об-
разовательные кредиты как высокориско-
вые. Но при этом им не очень выгодно пре-
доставлять небольшие суммы на длитель-
ный срок, особенно учитывая сегодняш-
ний дефицит долгосрочных ресурсов»,—
резюмирует Алексей Михайлик.

По уму
Самым первым кредитовать студентов
на получение образования стал Сбербанк
России. Кредит можно оформить в рублях
на 11 лет под 12% годовых. При наличии
двух поручителей студент может рассчи-
тывать на максимальную сумму кредита
750 тыс. руб. Однако банк готов оплатить

только 90% стоимости учебы, поэтому 10%
заемщику все же придется поднакопить. 

Пока условия кредитования Сбербанка
России являются наиболее оптимальны-
ми для студентов. Хотя довольно активно
занимается займами на получение обра-
зования и БСЖВ. Он готов выдавать креди-
ты как в иностранной валюте, так и в руб-
лях максимум на шесть лет. Процентная
ставка составит 12% в долларах, 13% в евро
и 14% в рублях, а при поступлении в вуз-
партнер, со списком которых можно озна-
комиться на сайте банка, ставка составит
11% вне зависимости от валюты. 

Правда, как и Сбербанк, БСЖВ предло-
жит только 90% от стоимости образования.
А максимальная сумма кредита составит
$25 тыс. 

В свою очередь, по условиям кредита
«Образование» Русского банка развития
стоимость только одного года обучения
может составлять до 200 тыс. руб. Но зато
оформить этот кредит в рублях можно все-
го на 6–12 месяцев. В этом случае студен-
ту придется брать кредит не на весь срок
обучения, а каждый год обращаться в банк.
При оплате первого периода обучения про-
центная ставка составит 9,9% годовых. 

Если заемщик в этот период не нару-
шал своих кредитных обязанностей и не
допускал просрочек по платежам, в пос-
ледующие годы ставка сократится на 0,4%.
При предъявлении в банк зачетной книж-
ки с отличными оценками (с учетом своев-

ременного погашения кредита) ставка со-
ставит 9%. Такая ставка могла бы быть луч-
шим предложением на рынке образова-
тельных кредитов. Но банк взимает еже-
месячную комиссию 0,6% от первоначаль-
ной суммы кредита, увеличивая процент-
ную ставку на 7,2% в год. 

Стоит отметить, что БСЖВ, Сбербанк,
и Русский банк развития не ограничивают
будущего студента в выборе вуза. Тогда как
Россельхозбанк готов кредитовать только
сельских жителей. Банк предоставляет
кредит в рублях на десять лет под 12% го-
довых. При этом максимальная сумма кре-
дита не может превышать 350 тыс. руб. 

Банк «Русский стандарт» и вовсе креди-
тует студентов только Российской эконо-
мической школы. Кредит оформляется в
долларах под 10% годовых. Максимальная
сумма составляет $19 тыс. 

Договорные отношения
Оформить образовательный кредит можно
только после зачисления в вуз на платное
обучение. В доказательство студент должен
предоставить договор с вузом об оказании
платных услуг, хотя некоторые банки огра-
ничиваются справкой или письмом. «Боль-
шинство учебных заведений закладывают в
условия договора порядок и сроки оплаты,
на которые ориентируется банк»,— разъяс-
няет заместитель начальника управления
розничных продуктов Русского банка раз-
вития Вячеслав Нагирный.— При этом ус-

ловия данного продукта в банке позволят
получить предварительное решение по вы-
даче кредита без предоставления докумен-
тов, в том числе и договора. Пакет докумен-
тов потребуется уже на выдаче кредита». 

Использовать деньги не по назначе-
нию студенту не удастся. Банк будет само-
стоятельно перечислять деньги на счет
учебного заведения отдельными транша-
ми. Студенту придется после каждого се-
местра предъявлять в банк справку из ву-
за, что он продолжает обучение. В случае
отчисления из вуза банк приостанавлива-
ет кредитную линию. Тогда студент будет
выплачивать только тот кредит, который
банк уже перечислил вузу. 

Кредит может оформить студент, которо-
му исполнилось 18 лет и у которого есть по-
стоянный и достаточный доход для обслу-
живания кредита. В противном случае за-
емщиком по кредиту придется выступать
одному из родителей. Пакет документов
для получения кредита такой же, как и на
потребительский кредит: паспорт, справка
о доходах, копия трудовой книжки. 

При обращении за образовательным
кредитом в коммерческий банк студен-
ту стоит обращать внимание на дополни-
тельные комиссии и сборы, которые мо-
гут существенно увеличить стоимость кре-
дита. Например, в БСЖВ студент оплатит
комиссию €100–130 за предоставление
кредита и 100–200 руб. за перевод денег.
Кроме того, за обслуживание счета студен-
ту придется платить 1 тыс. руб. в год. А в
банке «Возрождение» комиссия составит
1–9 тыс. руб. в зависимости от схемы пога-
шения кредита. 

Льготный период в банках предполага-
ет только отсрочку по выплате основного
долга, тогда как проценты студенту так или
иначе придется погашать. В БСЖВ льгот-
ный период составляет два года, в Русском
банке развития льготный период не пре-
дусмотрен.

Льготный абитуриент
Как бы то ни было, пока образовательные
кредиты скорее исключение, чем прави-
ло. По мнению некоторых специалистов,
кредитование на образовательные нужды
будет набирать обороты параллельно с ро-
стом и повышением прозрачности рынка
образовательных услуг. Сегодня становит-
ся все более популярным кредитование на
второе высшее образование и программы
MBA. Заемщики по таким кредитам гораз-
до более предпочтительны для банков в
сравнении с недавними школьниками,
поскольку уже имеют стабильное место
работы и подтвержденные доходы.

Пока же, чтобы помочь в получении
знаний вчерашним школьникам, в Рос-
сии стартовал государственный экспери-
мент, в рамках которого абитуриенты смо-
гут оформить льготный кредит на образова-
ние. В рамках программы студенту могут
быть выданы три вида кредита: основной
(на получение первого высшего образова-
ния), дополнительный (на получение второ-
го высшего образования), сопутствующий
(кредит на проживание и другие расходы,
связанные с учебой). Максимальная сумма
основного кредита составляет $45 тыс., до-
полнительного — $22,5 тыс., сопутствую-
щего — $210 в месяц.

Кредит можно оформить в банке «Союз»
в долларах США на 16 лет под 10% годовых.
Поручителем по кредиту выступает компа-
ния «Крэйн», которая утверждена Рособра-
зованием в качестве участника экспери-
мента правительства РФ по государствен-
ной поддержке образовательного кредито-
вания. В рамках программы будут функцио-
нировать еще семь поручителей, которые
пока не заявили о себе.

Погашать кредит студент будет уже пос-
ле окончания учебы. Во время учебы в вузе
он освобождается как от уплаты основного
долга, так и от уплаты процентов. При этом
банки не будут взимать каких-либо допол-
нительных комиссий.

«О результатах эксперимента мы можем
говорить только применительно к компа-
нии ”Крэйн“. В отношении своих результа-
тов мы удовлетворены ходом вступитель-
ной кампании, который соответствует на-
шим ожиданиям. С началом эксперимента
выявились некоторые проблемы техниче-
ского характера, что естественно для имен-
но экспериментального характера проекта,
но они успешно решаются. Что до государст-
венной поддержки, то мы уверены, что пе-
речень принимаемых мер должен быть рас-
ширен, с тем чтобы сделать условия образо-
вательного кредитования одновременно
приемлемыми для студентов и выгодными
для бизнеса»,— делится результатами прово-
димого эксперимента генеральный дирек-
тор компании «Крэйн» Михаил Матросов. 

Сейчас госпрограмма — единствен-
ное выгодное решение для студента-конт-
рактника. Единственно, эксперимент про-
водится в ограниченном количестве вузов.
Со списком участников можно ознакомить-
ся на сайте Министерства образования и на-
уки. Поэтому, если желаемый вуз не вошел
в число 112 участников программы, студен-
ту есть смысл изучать специализированные
программы банков или же пересматривать
свои приоритеты по выбору вуза.

Юлия Погорелова

Знание — деньги
кредитование

В России стартовал государственный эксперимент,
в рамках которого можно оформить льготный кредит
на получение высшего образования. Однако условия
получения образовательного кредита во всех случаях
пока не слишком комфортны для абитуриентов.

Первым кредитовать студентов стал Сбербанк России. Образовательный кредит можно оформить

в рублях на 11 лет под 12% годовых. При наличии двух поручителей максимальная сумма кредита

составит 750 тыс. руб. ФОТО ИТАР-ТАСС


