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ТЕОРИЯ И ПРАКТИКА

Развитие агропромышленного
комплекса является одной из
приоритетных задач в Цент�
рально�Черноземном регионе.
В 2009 году на эти цели толь�
ко из  бюджета Воронежской
области предусмотрено выде�
ление порядка 850 млн руб. В
современных экономических
условиях развитие АПК невоз�
можно без качественной и про�
фессиональной работы стра�
ховых компаний.

"АльфаСтрахование" занима�
ет одну из первых позиций по
страхованию имущества сель�
хозтоваропроизводителей � не�
движимости, земель, скота, авто�
транспорта и спецтехники. Отве�
чая требованиям Минсельхоза
России, компания включена в
список компаний, допущенных к
страхованию сельскохозяйст�
венных рисков с государствен�
ной поддержкой. 

Все чаще сельхозтоваропро�
изводители обращаются за за�
щитой к  компаниям, подтвер�
дившим свою надежность и яв�
ляющимся лидерами страхового
рынка. Так, только в Централь�
но�Черноземном филиале ОАО
"АльфаСтрахование" по сравне�
нию с 2008 г. количество дого�
воров страхования урожая ози�
мых выросло в 3 раза, залогово�
го имущества � более чем в 2 ра�
за, совокупный лимит ответст�
венности по договорам страхо�
вания имущества предприятий
АПК превысил 2 млрд руб.

ОАО "АльфаСтрахование"
идет по пути стратегического
партнерства с сельскохозяйст�

венной отраслью области,  и с
учетом  накопленного на сего�
дняшний день потенциала ком�
пания готова в активном взаи�
модействии с органами испол�
нительной власти  реализовы�
вать масштабные проекты по за�
щите предприятий АПК.

На сегодняшний день 
"АльфаСтрахование" предлага�
ет следующие основные виды
страховой защиты для пред�
приятий АПК: страхование
урожая (как озимых, так и яро�
вых культур), животных, иму�
щества, спецтехники, товар�
ных запасов, страхование
транспортных средств, грузов,
а также страхование граждан�
ской ответственности за неис�
полнение или ненадлежащее
исполнение обязательств по
государственным и муници�
пальным контрактам.

Для сельхозтоваропроиз�
водителей существует весомое
преимущество страхования
урожая с господдержкой, кото�
рое заключается в предостав�
лении сельскохозяйственным
товаропроизводителям субси�
дии за счет средств софинан�
сирования федерального и ре�
гионального бюджетов для
компенсации уплаченной
страховой премии. 

Клиенты "АльфаСтрахование"
отмечают высокое качество об�
служивания, стремление предо�
ставить лучший сервис, надеж�
ность компании и индивидуаль�
ный подход к каждому договору.
Страхователи получают бес�
платную помощь в виде кон�
сультаций ведущих специалис�
тов сельхозотрасли по всем во�

просам, возникающим в процес�
се получения урожая. Сотрудни�
ки "АльфаСтрахование"  регу�
лярно организуют региональ�
ные семинары для предприятий
сельского хозяйства, объясняя
все отличительные особенности
страхования в сфере АПК и сов�
местно подбирая оптимальную
страховую защиту.

"Этот год достаточно слож�
ный как по природным явлени�
ям, так и по последствиям эко�
номического кризиса, � говорит
председатель ЗАО "Полтавка"
Колтаков Михаил Егорович (Во�
ронежская область, Богучар�
ский район). � Чтобы снизить
возможные потери урожая, а со�
ответственно, и свои финансо�
вые риски, мы решили разде�
лить эту ответственность с
"АльфаСтрахование". Кроме за�
страхованных посевов, мы полу�
чаем  и существенные консуль�
тации по агротехнологиям".

Одним из приоритетных во�
просов для сельхозпроизводителя,
безусловно, является выплата
страхового возмещения. Только по
Воронежской области за послед�
ние два года "АльфаСтрахование"
выплатило сельхозпроизводите�
лям более 22 млн рублей.

"Начав работать с "Альфа�
Страхование" три года назад,
мы постоянно отмечаем рост
профессионализма специалис�
тов компании, упрощение сис�
темы урегулирования убытков,
повышение качества сопро�
вождения договоров страхова�
ния, � отмечает директор ООО
"Агро�С" Савушкин Александр
Анатольевич (Воронежская об�
ласть, Панинский район). � У

нас есть возможность оценить
компанию, поскольку у нас за�
страхованы и автотранспорт, и
сельскохозяйственная техника,
и урожай, а также неоднократ�
но мы получали возмещение по
страховым событиям".

ОАО "АльфаСтрахование"
сотрудничает с Федеральным
агентством по государственной
поддержке страхования в сфере
агропромышленного производ�
ства (ФГУ ФАГПССАП), является
активным участником Россий�
ского сельскохозяйственного
страхового пула (РССП), членом
Национального союза агростра�
ховщиков (НСА). Компания
"АльфаСтрахование"  внесена в
"Отраслевой справочник", изда�
ваемый Правительством Воро�
нежской области, что под�
тверждает устойчивое доверие
к компании. 

"АльфаСтрахование", отве�
чая потребностям предприятий
АПК, успешно сотрудничает с
банками и лизинговыми компа�
ниями, среди которых ОАО
"Сбербанк России", ОАО "Рос�
сельхозбанк", ОАО "ВТБ", ЗАО
"ВТБ�24", ОАО "Газпромбанк",
ОАО "Альфа�банк", ОАО "Райф�
файзенбанк", ОАО "Юникредит�
банк", ОАО "МДМ�Банк", ЗАО
"Абсолютбанк" и др. 

"АльфаСтрахование" актив�
но развивает сеть филиалов и
отделений как в рамках Цент�
рального Черноземья, так и в
масштабах страны, что является
одним из показателей надежно�
сти страховщика и позволяет
максимально отвечать потреб�
ностям предприятий агропро�
мышленного комплекса.

СПРАВКА
Согласно данным Эксперт РА,
размер страховой премии
Группы "АльфаСтрахование"
в сегменте страхования иму�
щества юридических лиц от
огневых и иных рисков за
первое полугодие 2009 года

составил около 3,1 млрд руб�
лей. На фоне общего сокра�
щения отрасли портфель
"АльфаСтрахование" в этом
сегменте в первом полугодии
2009 года вырос на 12%, доля
рынка увеличилась до 8,9%.
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На фоне падения в других, в том числе смежных, отрас-
лях производители растительного масла чувствуют себя
относительно неплохо. Как отмечают участники рынка, да-
же природа в нынешнем году была на их стороне. По сло-
вам Романа Малова, председателя совета директоров
группы «Маслопродукт» (включает маслозавод в Верх-
ней Хаве Воронежской области), урожай подсолнечника
превзошел прогнозы. «Ожидалось, что из-за засухи в
южных регионах может возникнуть дефицит сырья, одна-
ко хороший урожай в Черноземье, в том числе в Тамбов-
ской области, где сборы составили небывалые 30 центне-
ров с гектара, исправил ситуацию», – рассказал господин
Малов. По его расчетам, урожай подсолнечника в России
составит до 7 млн т против 7,35 млн в 2008 году. 

По данным Росстата, отечественные масложировые
комбинаты способны перерабатывать до 10 млн т семян
подсолнечника в год. Но, как отмечают в инвесткомпа-
нии «Финам», не все они готовы работать на полную
мощность. «Где-то не проведена модернизация мощно-
стей, где-то есть логистические проблемы с рынками
сбыта и сырьем. Большинство предприятий попросту не
могут работать на проектных мощностях, так что избыт-
ка переработки в стране сейчас нет», – говорят экспер-
ты. С их мнением согласны и сами участники рынка.
«Когда мы начали программу расширения производст-
ва, в Воронежскую область зашел со своим проектом по
строительству крупного маслоэкстракционного завода
транснациональный концерн Bunge. Тогда появление
столь мощного игроки вызвало у нас опасения. Мы за-

давались вопросом, хватит ли на всех сырья и что про-
изойдет с ценами. Однако ничего сенсационного не слу-
чилось. Стоимость семечки осталась на прежнем уров-
не, немного изменилась только логистическая схема.
Мы стали больше закупать сырья в регионах юга Рос-
сии», – сообщил Роман Малов. Эксперты тоже не видят
предпосылок для снижения спроса на растительное
масло. «Ни с сырьем, ни со сбытом в краткосрочной
перспективе у маслопроизводителей серьезных про-
блем возникнуть не должно», – полагают в «Финаме». 

Впрочем, определенные перемены в структуре рын-
ка, как считают игроки, в ближайшее время все же про-
изойдут. Речь идет в первую очередь о перераспреде-
лении долей мелких производителей в пользу более

крупных компаний. Причин для таких ожиданий сразу
несколько. Основной участники рынка называют уста-
ревшие методы производства масла у мелких заводов.
«Большинство небольших компаний до сих пор исполь-
зуют для получения продукта прессование. КПД подоб-
ных предприятий – максимум 40-41%, следствием че-

го является низкая конкурентоспособность их продук-
ции», – считает директор по сырью белгородской груп-
пы «Эфко» Валерий Сергачев. Кризис сделал давний
недостаток мелких производств более очевидным. С их
оборотами и мощностями для серьезной модерниза-
ции необходимы кредитные ресурсы, которые им полу-
чить в силу скромных финпоказателей крайне тяжело.
«Банки не решаются иметь с ними дело, соответствен-
но, о реальных планах модернизации там говорить тя-
жело. Следовательно, небольшие компании рано или
поздно проиграют конкурентную борьбу и уйдут с рын-
ка», – сказал господин Сергачев. По словам аналити-
ков, примерно 30% производимого в России подсол-
нечного масла выпускается небольшими или немодер-

низированными предприятиями методом прессования.
Участники рынка признают, что, если ситуация сохра-
нится, их место займут крупные производители. «Од-
ним из методов спасения мелких игроков может стать
господдержка в форме гарантии по кредитам, но по-
добных инициатив со стороны государственной власти

в обсуждаемых масштабах пока нет», – объяснили в
«Финаме». Для крупных производителей проблемы с
займами, по словам участников рынка, не существует.
«Раньше мы гонялись за банками с просьбой дать нам
хоть сколько-нибудь денег, теперь они бегают за нами,
как за надежными заемщиками. Короткие займы на
обороты нам дают под 13-14%, длинные, инвестицион-
ные – под 17% годовых», – признает Валерий Сергачев.

Вместе с тем помешать изменениям на маслорын-
ке может отсутствие единых правил игры. Основное
преимущество мелких производителей – максимальная
гибкость при закупках и минимальные побочные из-
держки. Они практикуют закупку семечки на предприя-
тиях с льготным налогообложением или вообще «чер-
ным налом». Подобные схемы экономии средств недо-
ступны крупным производителям, прежде всего в силу
их публичности. «Фактически малые производители ве-
дут себя как партизаны, а с ними, как известно, воевать
бесполезно. Единственный метод – упорядочивание и
унификация налоговой политики. Если платить государ-
ству – то всем, если не платить – то тоже всем», – уве-
рен Валерий Сергачев. Интересно, что цена на подсол-
нечник в течение последнего года не претерпела суще-
ственных изменений. Если в сентябре 2008 года тонна
семечки стоила 9 тыс. рублей, то в сентябре 2009-го –
около 9,5 тыс. В настоящее время цены снижаются в
связи с традиционным сезонным спадом. В группе
«Маслопродукт» ожидают, что своего минимума (8-8,5
тыс. рублей) они достигнут в конце ноября. ■

ПЕРЕДЕЛ СЕМЕЧКИ ПРОИЗВОДСТВО РАСТИТЕЛЬНОГО МАСЛА – ОДНА ИЗ НЕ-
МНОГИХ ОТРАСЛЕЙ, НА КОТОРОЙ КРИЗИС СКАЗАЛСЯ В ЦЕЛОМ ПРЕИМУЩЕСТВЕННО ПОЗИТИВНО. УЧА-
СТНИКИ РЫНКА И ЭКСПЕРТЫ УТВЕРЖДАЮТ, ЧТО ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СИТУАЦИЯ СТИМУЛИРУЕТ УХОД
МЕЛКИХ, ЗАЧАСТУЮ НЕЭФФЕКТИВНЫХ ИГРОКОВ И ДЕЛАЕТ БОЛЕЕ АКТУАЛЬНЫМ ИСПОЛЬЗОВАНИЕ
НОВЫХ ТЕХНОЛОГИЙ ПРЕССОВКИ, К КОТОРЫМ ДАВНО ПЕРЕШЛИ КРУПНЫЕ КОМПАНИИ. СЕРГЕЙ ВАЛЕНТИНОВ

БОЛЬШИНСТВО НЕБОЛЬШИХ КОМПАНИЙ МАСЛОРЫНКА ДО СИХ ПОР
ИСПОЛЬЗУЮТ ДЛЯ ПОЛУЧЕНИЯ ПРОДУКТА ПРЕССОВАНИЕ. КПД ПОДОБНЫХ
ПРЕДПРИЯТИЙ – МАКСИМУМ 40-41%, СЛЕДСТВИЕМ ЧЕГО ЯВЛЯЕТСЯ 
НИЗКАЯ КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТЬ ИХ ПРОДУКЦИИ
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