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ет содействие в кредитовании предпринимателям. В
первую очередь банкам даются залоговые гарантии
бюджета, чтобы предприниматели могли засчитать
50% залога за счет бюджета. Конкурсы по залогово%
му фонду проводятся заранее, и банки уже не вправе
отказать в выдаче кредитов. Как отмечают эксперты,
во втором полугодии на поддержку предпринима%
тельства планируется получить 436 млн рублей из фе%
дерального бюджета (правда, после того, как будут
израсходованы 90 млн рублей, заложенные на под%
держку МСБ в областном бюджете). Эти деньги пой%
дут не только на формирование залогового фонда, но
и на субсидирование ставки по кредиту. По опреде%
ленным видам бизнеса компенсируется из бюджета
области 2/3 процентной ставки.

Впрочем, в предпринимательском сообществе эти
меры считают явно недостаточными. Руководитель
местной «Деловой России» Роман Созаруков выска%
зывается предельно жестко: «То, что декларируется
как помощь в развитии малого бизнеса, касается ми%
крокредитования. Причем надо собрать очень боль%
шое количество документов для того, чтобы получить
100 тыс. рублей. То время и нервы, которые потраче%
ны на получение этой субсидии, порой превышают ту
сумму, которую можно получить». 

Предприниматели считают, что государство
должно более жестко подходить к процессу форми%
рования процентной ставки по кредитам. «Банки
должны выдавать кредиты, как год назад, под
12–14%, — утверждает господин Созаруков. — Это
хороший процент, при котором экономика и малый
бизнес будут развиваться. Все, что выше 16% — это
неприемлемо для малого бизнеса. А что получается?
Премьер%министр Владимир Путин выступает и го%
ворит, что дали банкам 3 трлн рублей для того, что%
бы они выдавали кредиты по нормальным разумным
ставкам. Но этого не происходит, тот же Сбербанк
кредитует по 27% годовых».

Банкиры объясняют, что таковы объективные усло%
вия, поскольку сейчас основной источник ликвидности
— привлечение вкладов. «Если раньше люди опаса%
лись нести в негосударственные банки, то теперь вкла%
ды до 700 тыс. рублей гарантированы. Таким образом
на рынке Волгограда, где работают порядка 80 бан%
ков, конкуренция за вкладчика стала очень высокой, —
рассказывает Саида Мачавариани. — „Инвестторг%
банк“ уже привлекает вклады под 19%. А кредитная
ставка зависит от длины денег, если это три–шесть ме%
сяцев, то ставка в 20–22%, на больший срок — 25%. В
отдельных, индивидуальных случаях, если мы видим,
что бизнес крепко стоит на ногах, мы можем и снижать
до 19%. Это почти наша докризисная ставка». 

Главный экономист УК «Финам Менеджмент»
Александр Осин согласен с мнением, что вопрос сни%
жения ставки во многом политический и его реше%
ние не за горами: «Что касается среднесрочных пер%
спектив развития ситуации с кредитованием малого
и среднего бизнеса, то позитивные тенденции, про%
сматривающиеся сейчас в секторе кредитования пер%
вого „эшелона“ заемщиков, малый и средний биз%
нес пока практически не затронули. Судя по котиров%
кам наиболее ликвидных рублевых облигаций, банки
уже готовы кредитовать по 15% и даже 14% годовых
заемщиков, представляющих так называемый пер%
вый „эшелон“, то есть наиболее крупные компании.
Важно отметить, что в начале года этот показатель со%
ставлял 20–22% годовых. Однако для мелкого и
среднего бизнеса займы сейчас предоставляются по
ставкам от 18–20% годовых». 

Тем не менее в перспективе 2009–2010 годов экс%
перт ожидает постепенного выравнивания стоимос%

ти займов для крупных и сравнительно небольших
компаний. Во%первых, объем рефинансирования
кредитов МСБ в рамках программы господдержки по
мере стабилизации макроэкономической ситуации,
возможно, будет расширен с текущих декларирован%
ных квазигосударственными структурами порядка
20–40 млрд рублей до порядка 100–150 млрд руб%
лей. Во%вторых, также возможным представляется
расширение практики использования поручительств
государственных гарантийных фондов для предпри%
ятий малого и среднего бизнеса. Рассчитывать на по%
добные изменения, по его мнению, позволяет харак%
тер последних заявлений российского руководства.
Порой они звучат достаточно «жестко», что пред%
полагает активизацию действий регулирующих
структур в данной сфере. В частности, первый вице%
премьер Игорь Шувалов в ходе XIII Петербургского
экономического форума, отмечал, что правительст%
во РФ пока не может «взять на себя ответственность
и сказать, что в России все хорошо с малым бизне%
сом». «Мы меняем законодательство, налоговые
нормы, но качественного сдвига не видим», — под%
черкнул Александр Осин.

ПЕРСПЕКТИВЫ В чем солидарны стороны, так
это в том, что снижение кредитных ставок будет явным
показателем оздоровления российской экономики.
Малый и средний бизнес обеспечивает жизненно важ%
ные потребности людей. И судя по рынку кредитова%
ния, уже стали набирать силу мелкие производители,
пищевая промышленность, фирмы, предлагающие
медицинские услуги.

«У малого бизнеса очень большие перспективы, —
отмечает Аркадий Удодов. – В силу своей молодости
это сейчас один из наиболее динамично развиваю%
щихся секторов российской экономики. Несомненно,
существует масса трудностей для того, чтобы начать
и развивать бизнес, и тысяча проблем, с которыми
бизнес ежедневно сталкивается, в том числе и нехват%
ка оборотных средств. Банки в условиях нестабильной
экономической ситуации сокращали кредитные про%
граммы, ограничивая доступ предпринимателей к за%
емным средствам. Однако, с появлением тенденции к
стабилизации в деятельности малых предприятий, с
одной стороны, и принятием разнообразных госпрог%
рамм в поддержку малому и среднему бизнесу, с дру%
гой, банки начали смягчать условия кредитования. Уже
сейчас малый бизнес может рассчитывать на некото%
рые преференции в получении кредита».

Банкиры отмечают, что позитив заключается уже
в том, что рост кредитования пошел. И, похоже, по%
шел уверенно. Совсем скоро финансисты прогнозиру%
ют ощутимый подъем малого бизнеса.

«Уже к сентябрю будет если не взрыв, то уж точно
пойдет высокая активность, — считает Саида Мачава%
риани. — Есть к этому определенные позитивные мо%
менты, есть уверенность наших клиентов в том, что все
налаживается. Многое было плохо чисто в эмоцио%
нальном плане, люди опустили руки. А сейчас пред%
приниматели уже смирились с тем, что потеряли, из%
бавились от непрофильных активов и воспряли духом.
Есть новые проекты и перспективы».

По мнению председателя Ассоциации коммерчес%
ких банков Волгоградской области Романа Бекова,
кризисная ситуация может продлиться до конца года.
Причем вполне возможна так называемая «вторая
волна», которая связана с продолжающимся ростом
просрочек и сокращением объемов кредитования. Но
удар можно смягчить посредством оздоровления ре%
ального сектора экономики. Все зависит от качества и
своевременности государственных решений. n
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В ЧЕМ СОЛИДАРНЫ БАНКИРЫ И
ПРЕДПРИНИМАТЕЛИ, ТАК ЭТО В ТОМ,
ЧТО СНИЖЕНИЕ КРЕДИТНЫХ СТАВОК
БУДЕТ ЯВНЫМ ПОКАЗАТЕЛЕМ
ОЗДОРОВЛЕНИЯ РОССИЙСКОЙ
ЭКОНОМИКИ
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ПЕРЕХОД НА БАРТЕР 
КРИЗИС ЛИКВИДНОСТИ РЕАНИМИРОВАЛ ЗАБЫ�
ТЫЕ РОССИЙСКИМИ БИЗНЕСМЕНАМИ СПОСОБЫ
НЕДЕНЕЖНЫХ РАСЧЕТОВ. ОСОБЕННУЮ ПОПУ�
ЛЯРНОСТЬ НАЧИНАЮТ ПРИОБРЕТАТЬ БАРТЕР�
НЫЕ СХЕМЫ. НО, ПО МНЕНИЮ ЭКСПЕРТОВ, СЕГ�
МЕНТ БАРТЕРА В СИЛУ ЦЕЛОГО РЯДА ОТРИЦА�
ТЕЛЬНЫХ СВОЙСТВ ЗАВОЮЕТ НЕ БОЛЕЕ 10% 
ОТ ОБЩЕГО КОЛИЧЕСТВА СДЕЛОК. КСЕНИЯ ДОРОНИНА

ПЕРВЫМИ К БАРТЕРУ ВЕРНУЛИСЬ
СТРОИТЕЛЬНЫЕ КОМПАНИИ,
РАССЧИТЫВАЮЩИЕСЯ С
ПОСТАВЩИКАМИ И ЗАКАЗЧИКАМИ
КВАРТИРАМИ

Ô
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Бартерные сделки приобрели большую популяр%
ность в 90%е годы, когда гиперинфляция привела к
жесточайшей демонетизации экономики России. От%
ношение денежной массы к валовому внутреннему
продукту (ВВП) находилось в пределах отметки 15%,
в расчетной системе доминировали не только бартер,
но и неплатежи и денежные суррогаты. По оценкам
аналитиков, объем бартера в 90%е годы составил
80–90% общей массы промышленной продукции. На%
сыщение экономики деньгами произошло в постде%
фолтный период: к 2003 году отношение денежной
массы к ВВП выросло до 25%. Летом 2004 года слу%
чился мини%кризис: расширение денежной массы
резко замедлилось в связи с образованием Стабили%
зационного фонда и переходом к политике агрессив%
ной стерилизации бюджетных доходов. В 2005–2007
годах денежная масса снова начала активно расти: к
концу 2007 года отношение денежной массы к ВВП
выросло до 40%. 

Прошлый год ознаменовался стартом мирового
кризиса ликвидности. Как отмечают эксперты, за по%
следние полгода количество денег в стране сократи%
лось в два раза. Денежная масса в рублевом экви%
валенте сжалась, рублевое фондирование сократи%
лось. В результате чего упали доходы населения и
резко сократился спрос. Для малого и среднего биз%
неса кризис обернулся невозможностью взять кредит
в банке на пополнение оборотных средств. Даже фор%
мально остающиеся рентабельными предприятия
стали испытывать перебои с ликвидностью, повсеме%
стно растет дебиторская задолженность, расширя%
ется вексельный оборот и бартерные сделки.

«Возврат к бартерным сделкам обусловлен,
прежде всего, отсутствием денег у ряда контраген%
тов таких компаний, — отмечает аналитик ИК „Фи%
нам“ Сергей Фильченков. — Ранее многие из них ак%
тивно использовали для пополнения оборотного ка%
питала кредитные ресурсы, которые все еще дороги,
да и получить их очень непросто. Как результат —
часть взаиморасчетов переводится на бартерные
схемы. Они объективно не очень удобны, но выбора
нередко просто нет». 

СДЕЛКИ В ОДНУ СТУПЕНЬ Основной инте%
рес к бартеру, по словам аналитиков, сосредоточен
в обеих столицах и городах с миллионным населе%
нием. Это подтверждается статистикой посещаемо%
сти Яндекса: в первом квартале текущего года попу%
лярность слова «бартер» по регионам РФ составила
60,43%. Кроме того, в сети интернет стали появлять%

ся самые различные варианты бартерных предложе%
ний, размещенных на деловых сайтах, были созда%
ны несколько специализированных ресурсов: все%
мирная бартерная биржа, всероссийская система то%
варного обмена «РОСБАРТЕР», антикризисный рас%
четно%торговый центр, бартерклуб и другие. К приме%
ру, в системе «РОСБАРТЕР», которая начала свою ра%
боту с 1 января 2009 года, зарегистрировано 1582 ор%
ганизации, выставлено 443 лота, размещено това%
ров на сумму более 2,3 млрд рублей, проведено не%
сколько средних бартерных сделок.

Стоит отметить, что бартер%2009 имеет принципи%
альные отличия от тех схем, которыми пользовались
бизнесмены в 90%х годах. Руководитель фирмы ООО
«Братья Карповы» (изготовление и продажа мебе%
ли) Валерий Карпов вспоминает годы «бартерного
бума»: «Я обменивал диваны на электромоторы,
электрические двигатели, сварочный кабель и даже
шоколадные конфеты. Все это продавалось доста%
точно быстро, потому что рынок в те годы не был на%
сыщен товарами. В ходе таких цепочек я получал же%
лаемое — деньги». Сегодня, как отмечают предпри%
ниматели, многоступенчатые бартерные сделки тре%
буют слишком больших издержек. Валерий Карпов
предположил, что бартером его предприятие вос%
пользуется только в том случае, если в обмен на
ДСП, который имеется в большом наличии на его
складе, предложат какой%либо другой материал, ис%
пользуемый для производства мебели. Другой об%
мен его не интересует.

Первыми к бартеру вернулись строительные ком%
пании, рассчитывающиеся с поставщиками и заказ%
чиками квартирами. «Строительные компании даже
в период стабилизации экономики занимались товар%
ными взаимозачетами, — считает председатель вол%
гоградского регионального отделения общественной
организации „Деловая Россия“ Роман Созаруков. —
Кирпич, цемент меняли на квадратные метры. Конеч%
но, с началом экономических трудностей доля таких
сделок выросла». Как рассказали корреспонденту BG
в одной из компаний%застройщиков, по бартеру стро%
ители готовы получать не только материалы, но и
спецтехнику и даже услуги подрядчиков. 

По мнению господина Созарукова, бартерные
сделки в большей степени характерны для предста%
вителей среднего бизнеса, нежели для малого. «На%
пример, это сетевые магазины, на которых особен%
но остро отразились проблемы кредитования, вы%
нуждены искать различные цепочки продвижения
товара», — отмечает он. Ô


