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ГАЛЕРЕЯ МЕБЕЛИ И СВЕТА  RIVIERA 



• Архитектурное 
проектирование фасадов 
зданий и коттеджей 

• Авторская мебель 
• Исполнение дизайн-

проекта интерьеров 
• Авторский и технический 

надзор 

Сама природа прикоснулась к созданию необыкновенной кухни FIAMMA. Неповторимый образ девственности 
и простоты достигнут сочетанием натурального итальянского ореха с бархатистым вулканическим камнем 
столешницы. Искусство итальянских дизайнеров фабрики GeD Cucine —  в лаконичных и строгих линиях кухни. 
Все здесь проникнуто солнечным духом Италии.

ПРЕДСТАВЛЯЕТ НОВУЮ ЭКСПОЗИЦИЮ
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Уже сей час у по ку па те-
лей есть воз мож ность 
при об ре сти за ло говую, 
или так на зы ва емую 
де фолтную, нед ви жи-
мость. Но по ка это 
обой дет ся не де шев ле, 
чем ана ло гич ные ры ноч-
ные ва ри анты

Попутного ветра Каждый летний сезон мы открываем 
спуском на воду корабля. И этот год не стал исключе-
нием. Начищенный корабль, лето, гости, остров, шаш-
лыки — традиция. Кое-кто из  числа приглашенных 
не слишком весел — бизнес развивается не теми тем-
пами, как хотелось бы. А кто-то, напротив, полон опти-
мизма. Кстати, количество частных яхт и  кораблей 
на причалах заметно прибавилось, и, следовательно, 
прибавилось и количество желающих их приобрести. 

Ничего удивительного. Народ адаптируется, привыкает жить в сложив-
шихся обстоятельствах и даже пытается извлечь из этих обстоятельств 
выгоду. И действительно, стоит внимательно посмотреть по сторонам. 
И  странам. Цены на  дома в  Европе и  Америке существенно упали. 
Правда, это совершенно не отразилось на стоимости недвижимости 
в столичных городах Европы, где по-прежнему спрос на нее был, есть 
и будет. Те, кто лелеял мечту о собственном доме за морем или на море, 
могут приблизить момент ее реализации, изучив опыт нашего коррес-
пондента стр. 14.

Но, если все-таки дым отечества вам действительно «дорог и при-
ятен», то можно поддаться всеобщему тренду землевладения и прику-
пить себе гектар-другой стр. 8. 

Или вместе с нашими экспертами Наташей Королевой и Рустэмом 
Камалеевым сравнить две высотки в центрах Москвы и Казани и ре-
шить, наконец, где на Руси жить хорошо, стр. 20. Прогнозировать воз-
можность извлечения выгоды при покупке залогового жилья, можно, 
примерив предполагаемую ситуацию на наш казанский рынок — стр. 
30. В общем, чтобы к следующему сезону спустить собственную яхту 
на воду, нужно уже сейчас задуматься о том, на что ее купить. ■

ИРИНА ЗИМИНА

ГЛАВНЫЙ РЕДАКТОР

ZIMINA@KAZAN.KOMMERSANT.RU
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В Ростехнадзоре зарегистриро-
вана 21 саморегулирулируемая 
организация, из них — 12 — 
в сфере строительных, 8 — 
проектных и 1 — изыскатель-
ских работ. В ближайшее время 
к ним должна добавиться еще 
одна СРО — Республики Татар-
стан. 15 июня документы на ее 
регистрацию будут отправле-
ны в Ростехнадзор. Саморегули-
руемые организации создаются 
во всех регионах РФ.

Рим Халитов,  президент РНП «Содружество строите-

лей РТ»: «С 1 января 2010 года отменяется лицензирова-
ние в строительной сфере. С этого времени работать 
в этой области смогут исключительно компании, получив-
шие свидетельство о допуске, выдаваемое СРО».

Строительный 
рынок при 
саморегуляции

Без лицензий 

Как отмечают в  Союзе 
строителей РТ, с 1 января 
2010 года прекратиться 
действие всех строитель-
ных лицензий, вне зави-
симости от срока их дейс-
твия. Сейчас в  Татарста-
не создано некоммерчес-
кое партнерство «Содру-
жество строителей РТ», 
целью которого является 
приобретение статуса 
СРО в строительстве. Пе-
реход к  саморегулирова-
нию от  лицензирования 
будет способствовать по-
вышению качества и  бе-
зопасности строитель-
ных работ. В  настоящий 
м о м е н т  д о ку м е н т ы 
на  вступление в  Содру-
жество строителей РТ по-
дали 196 компаний, и как 
отмечают в содружестве, 
их число с  каждым днем 
растет. Членами парт-
нерства стали 171 органи-
зация, 113  из  них пере-
числили средства в  ком-

пенсационный фонд. Од-
ним из  обязательных ус-
ловий является наличие 
сформированного ком-
пенсационного фонда: 
в  Содружестве строите-
лей РТ он формируется 
из  расчета 300  тыс. руб. 
с обеспечением страхова-
ния гражданской ответс-
твенности. Получить сви-
детельство о допуске к ра-
ботам может член СРО 
при соответствии требо-
ваниям, установленным 
Градостроительным ко-
дексом.

Россияне скупят 

Майами 

Наши соотечественники 
воспользовались обвалом 
цен на  американс-
кую недвижимость и  на-
чали скупать дома на юге 
США. По итогам I кварта-
ла 2009  года они лидиру-
ют по  количеству запро-
сов на  приобрете-
ние недвижимости в шта-

те Флорида среди иност-
ранцев. За  последние 
два года средняя цена до-
ма в Лос-Анджелесе упа-
ла с $525 тыс. до $319 тыс., 
в  Майами предложения 
начинаются от  $110  тыс. 
Интерес к  американс-
кой недвижимости начи-
нают проявлять инвесто-
ры со всего мира: в I квар-
тале 2009  года прода-
ж и  н ед в и ж и м о ст и , 
по сравнению с аналогич-
ным периодом 2008 года, 
выросли во  Флориде — 
на  60%, в  Калифорнии 
на  80%, в  Аризоне — 
на  40%, в  Неваде — 
на  160%. Среди зарубеж-
ных покупателей, по про-
гнозу экспертов между-
н а р о д н о г о  а г е н т с -
т в а  н ед в и ж и м о ст и 
Gordon Rock, россияне мо-
гут выйти на первое мес-
то, обогнав англичан 
и покупателей с Ближне-
го Востока, уже к  концу 
этого года.

Ставки 

по ипотеке 

снизятся 

Б а н ко в с к и е  ст а в к и 
по  ипотечным кредитам 
могут упасть до  уровня 
15–16%, приблизившись 
к ставкам АИЖК. С этой 
целью Агентство по  ипо-
течному и  жилищному 
кредитованию (АИЖК) 
отменяет премию при вы-
купе кредитов у  банков. 
Напомним, ранее, для то-
го чтобы стимулировать 
выдачу кредитов, АИЖК 
начало выкупать заклад-
ные у  банков не по  еди-
ной ставке, а  в  зависи-
мости от  процентов, под 
которые банк выдал кре-
дит — с  премией, если 
ставка выданного банком 
кредита выше основной 
ставки АИЖК, или с дис-
контом — если ниже. 
После отмены премий 
банки не будут заинтере-
сованы в увеличении ста-
вок.
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4,8%

2,3% — составило минимальное сни-
жение цен на современные панельные 
дома в Москве в мае месяце. В послед-
нюю неделю месяца падение практичес-
ки прекратилось. Больше всего по ито-
гам месяца — 4,5% — потеряли совре-
менные монолитно-кирпичные дома. ■ 

1900 ипотечных кредитов было ре-
финансировано в апреле этого года по 
стандартам АИЖК. В аналогичный пе-
риод прошлого года их число составило 
2300. В январе, феврале и марте этого 
года было рефинансировано 2800, 2800 
и 1900 кредитов соответственно.  ■

— НА СТОЛЬКО ЗА МАЙ 2009 года выросли в среднем 
долларовые цены на вторичном рынке России. В то же 
время рублевые цены продолжили падение, хоть тем-
пы его и стали снижаться. Объясняется эта «вилка» 
укреплением национальной валюты — доллар подеше-
вел за месяц почти на 2,5 руб., соответственно в пере-
счете на американскую валюту квартиры подорожали. 
В рублях же наиболее высокие темпы снижения цен 
зарегистрированы в мае в городах ПФО — Волгограде 
(на 7,2%), Перми (на 6,4%) и Самаре (на 5,4%). В апреле 
самое большое падение цен на вторичное жилье было 
зарегистрировано в Новосибирске (-8,3%). 
В Казани в мае падение цен было минимальным — 2%, 
это вторая позиция после Екатеринбурга, где недвижи-
мость подешевела всего на 1%. ■ 

154 016 фунтов стерлингов, или 7 млн 825 тыс. 
руб.– средняя стоимость «типового» дома в Великоб-
ритании в мае 2009 года. За месяц цены на жилье вы-
росли на 1,2%. В апреле 2009 года было зафиксировано 
снижение цен на 0,4%, а в марте — повышение на 0,9%. 
Эти данные свидетельствуют о том, что рынок стабили-
зировался на достигнутых уровнях и дальнейшего уг-
лубления кризиса на рынке жилья в Великобритании 
не происходит.  ■ 

34% составляет разница между средней ценой первич-
ного жилья в сегменте недвижимости экономкласса и пол-
ной себестоимостью квадратного метра начатого строить-
ся жилья в Татарстане. Себестоимость нового строительс-
тва, в республике, по расчетам IRN.RU, составляет 26,6 тыс. 
руб., стоимость новостроек – 35,5. Еще меньше переоце-
нена недвижимость в Республике Башкортостан. В Москве 
разрыв между себестоимостью и ценой новостроек дости-
гает 130%.  ■

Источник: IRN.RUИсточник: www.pro-n.ru

540 га земли с января по май этого 
года было включено в состав населен-
ных пунктов. С каждым годом пло-
щадь земель под индивидуальное стро-
ительство растет — в 2005 на 298 га, 
в 2006–2459,33 га, в 2007–2707,1 га, 
в 2008 году— 4904,58 га.  ■ 

ИЗМЕНЕНИЕ ЦЕН НА КВАРТИРЫ В МОСКВЕ

Источник: IRN.RU
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Земная опора
Земельные участки составили конкуренцию 
жилой недвижимости. Даже скептики не под-
вергают сомнению стабильность вложений 
«в землю». Логика очевидна еще со времен Мар-
ка Твена: ее больше не производят. Статисти-
ка подтверждает мнение участников рынка — 
спрос на этот сегмент недвижимости неуклон-
но растет.

Земля для жизни По популярности среди по-
купателей земля еще отстает от жилой недви-
жимости. По данным управления Федеральной 
регистрационной службы по  Республике Та-
тарстан, за четыре месяца этого года было со-
вершено 107 тыс. операций с жилой недвижи-
мостью и 87 тыс. с землей. Но динамика роста 
количества регистрационных действий гово-
рит о том, что повышение интереса к земле ста-

новится актуальной тенденцией современного рынка. За четы-
ре месяца этого года в  Татарстане количество регистраций 
прав на  земельные участки возросло на  31,8% по  сравнению 
с аналогичным периодом прошлого года. Только на апрель при-
ходится 24 тыс. процедур оформления земельных участков.

Справедливости ради надо заметить, что этот показатель 
шире, чем количество сделок с землей. Рост частично обуслов-
лен завершением дачной амнистии: хозяева торопятся до кон-
ца года оформить свои сотки по  упрощенной схеме. Входит 
сюда и переоформление на другую фирму сельскохозяйствен-
ных земель: по закону не используемые по назначению земли 
изымают. «Регистрационные действия включают в  себя как 
оформление права собственности на полученные в разное вре-
мя участки, так и регистрацию перехода права собственности, 
в частности, при заключении договоров купли-продажи. Поэ-
тому эти данные косвенно свидетельствуют и  о  повышении 
интереса именно к  приобретению земли. С  прошлого года 
впервые за последнее время число регистрационных действий 
с  жилой недвижимостью уходит „в  минус“, в  то  же время 
на этом фоне наблюдается устойчивое увеличение количества 
оформленных земельных участков», — говорит заместитель 

ЮЛИЯ ФАЙЗРАХМАНОВА

Во многих районах 
республики идет 
процесс перевода 
земель сельхозна-
значения под инди-
видуальное жилищ-
ное строительство 
и включения их в со-
став сельских посе-
лений. 

➝
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руководителя управления Федераль-
ной регистрационной службы по РТ 
Гульнара Абдрахманова.

«Сейчас, несмотря на  непрос-
тую финансовую ситуацию, наблю-
дается заметная активизация 
на рынке земли, — считает министр 
земельных и  имущественных отно-
шений РТ Азат Хамаев. — Характер-
ной особенностью рынка земельных 
участков является его ярко выра-
женный сезонный характер. Цены 
и  спрос начинают расти со  второй 
половины февраля и  достигают се-
зонного пика в мае-июне. Затем сле-
дует период относительного равно-
весия, и  в  августе-сентябре спрос 
снижается, так как покупатели 
не имеют особого желания приобре-
тать недвижимость в осенний пери-
од. Цены в это время как бы застыва-
ют до  зимы, до  ясной и  морозной 
погоды, когда можно увидеть все 
достоинства и недостатки предлага-
емого участка и его окружения».

Всплеск спроса отмечают 
и  продавцы земельных участков. 
«В мае по сравнению с январем это-
го года спрос возрос на 30–40%», — 
такие данные приводит генераль-

ный директор компании «Маркет 
строй» Зуфар Мингариев.

По мнению Гульнары Абдрах-
мановой, тенденция этого года –бо-
лее ответственное отношение 
к оформлению земельных участков. 
Инвестировать средства без оформ-
ления участка в соответствии с зако-
ном уже не принято, и это позволит 
избежать в  дальнейшем сложных 
разбирательств по  поводу прав 
на землю.

«Востребованность земли от-
части объясняется психологически-
ми причинами: в период нестабиль-
ности человеку нужно иметь гаран-
тию того, что он сможет устоять 
на ногах. В качестве такого гаранта 
выступает земля. Собственный 
участок дает не только возможность 
построить дом, но  и в  случае чего 
прокормиться. Это заложено в под-
сознании человека», — считает Зу-
фар Мингариев. Приобретение 
земли компаниями с  целью даль-
нейшей застройки или перепрода-
жи, по  словам г-на Мингариева, 
практически сошло на нет: они пред-
почитают использовать финансо-
вые инструменты, приносящие быс-

ЛИДИЯ САБИРОВА

КАНДИДАТ ЮРИДИЧЕСКИХ НАУК:

При приобретении земель-
ного участка, во-первых, 
необходимо изучить право-
устанавливающие доку-
менты на него. Эти доку-
менты обозначены в сви-
детельстве о государс-
твенной регистрации прав 
на земельный участок. 
К ним относятся: догово-
ры и иные сделки, судебные 
акты, акты органов мест-
ного самоуправления и пр. 
Документы конкретизиру-
ют земельный участок: его 
месторасположение, пло-
щадь, иные кадастровые 
характеристики. Понят-
но, что характеристики 
предлагаемого земельного 
участка по документам 
и фактически должны сов-
падать. Во-вторых, про-
верьте полномочия лица, 
предлагающего участок. 
Если это не сам собствен-
ник, то у его представите-
ля должна быть нотари-
ально заверенная доверен-
ность, содержащая весь 
объем его полномочий: 
представление интересов 
в конкретных органах и уч-
реждениях, право на про-
дажу или отчуждение учас-
тка иными способами, пра-
во получения денег и т. д. 
Выступать сверх предо-
ставленных ему полномо-
чий представитель про-
давца не может. В-треть-
их, следует помнить 
о том, что установленной 
законом обязательной 
формы договора купли-про-
дажи земельных участков 
нет. Стороны могут за-
ключать договор на любых 
условиях, выгодных им и не 
противоречащим законо-
дательству. Однако при 
видимой схожести всех 
сделок с земельными учас-
тками все-таки каждая 
из них индивидуальна. Из-
бежать мошенничества, 
сэкономить время и силы, 
поможет обращение к спе-
циалистам, способным ква-
лифицированно сопровож-
дать сделку. Поскольку ли-
цензирования подобной де-
ятельности не требуется, 
велик круг лиц, предлагаю-
щих свои услуги. Однако об-
ращаться лучше, безуслов-
но, к профессионалам: ад-
вокатам, риэлтерам.
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трый доход. По  словам начальника 
отдела продаж загородной недви-
жимости компании «Флэт» Эльми-
ры Хусаиновой, с целью сохранить 
средства землю сейчас покупают те, 
кто по накоплениям «не дотянул»до 
покупки квартиры: в этом сегменте 
востребованы участки стоимостью 
до 700 тыс. Наиболее заинтересова-
ны в  приобретении земли те, кто 
планирует на  ней впоследствии 
жить.

Как приобрести Варианты зависят 
от  того, кто является собственни-
ком: государство, юридические или 
частные лица. Самый распростра-
ненный и простой способ — покуп-
ка земли у частного лица, уже, как 
правило, в границах существующе-
го поселения.

Другой вариант — приобрете-
ние у  компании, которая владеет 
большой территорией с  подведен-
ными коммуникациями. В  таком 
случае необходимо убедиться, что 
под поселок отводится именно зем-
ля, предназначенная под индивиду-
альное жилищное строительство, 
а не сельхозугодья. От мошенничес-

тва убережет знакомство с  доку-
ментами на  землю. Как отметили 
в  Минземимуществе, и  в  докумен-
тах о собственности на землю, кото-
рые есть у  продавца, и  в  кадастро-
вом паспорте, виды разрешенного 
использования прописаны.

Третий вариант — приобрете-
ние земли в  существующем кот-
теджном поселке. При этом не всег-
да обязательно приобретать землю 
с домом. Сейчас собственники ряда 
коттеджных поселков под Казанью 
идут на то, чтобы продавать пустые 
участки.

Четвертый вариант — покупка 
через аукцион земель, находящихся 
в  распоряжении муниципалитетов. 
В  соответствии с  федеральным 
и  республиканским законодательс-
твом земельными участками, госу-
дарственная собственность на кото-
рые не разграничена, с  1  июля 
2006  года распоряжаются органы 
местного самоуправления. Земель-
ный кодекс РФ определяет, что зем-
лю можно приобрести в  собствен-
ность или в  аренду по  результатам 
торгов без предварительного согла-
сования места размещения объекта 
либо с предварительным согласова-
нием.

Земли больше не производят, 
но  участков, предназначенных под 
индивидуальное жилищное строе-
ние (ИЖС), становится больше. Пе-
ревод земли сельскохозяйственного 
назначения в ИЖС — одна из госу-
дарственных мер по  стимулирова-
нию жилищного рынка. «В соответс-
твии с поручением правительства РТ 
идет процесс по включению земель-
ных участков сельхозназначения 
в границы населенных пунктов. Если 
в 2005 году по республике в границы 

Земельный участок 
можно приобрести 
у частных лиц, ком-
паний или на аукци-
оне у муниципали-
тета. В первых 
двух случаях осо-
бенно важно прове-
рить документы на 
землю и полномочия 
продавца. 

Землю сейчас покупают 

те, кто по накоплениям 

«не дотянул» до покупки 

квартиры. Наиболее за-

интересованы в приобре-

тении земли те, кто пла-

нирует на ней впоследс-

твии жить

➝
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населенных пунктов были включены 
земельные участки общей площадью 
298  га, то  в  2008  году — 4904,58  га, 
а  с  января по  май этого года — 
540,91  га», — отмечает министр зе-
мельных и имущественных отноше-
ний Азат Хамаев.

«Активнее всего перевод зе-
мель идет в  Лаишевском (Боровое 
Матюшино) и  в  Зеленодольском 
районах. В других районах реальнее 
купить участки уже в  существую-
щих границах», — говорит Зуфар 
Мингариев. 

В  пригородах Казани площадь зе-
мельных участков, предоставлен-
ных под жилищное строительство, 
в 2008 году составила более 2200 га.

Цена вопроса Цены на землю пос-
ледние полгода вели себя несколь-
ко иначе, чем цены на  недвижи-
мость. Они снизились, но специфи-
ку снижения диктуют правила зе-
мельного рынка. Максимальный 
дисконт достигает 10–20%, причем 
на  хорошие участки скидку полу-
чить сложно. Наиболее востребо-

ВЛАДИМИР НИЖЕГОРОДЦЕВ

ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ 

ДИРЕКТОР АГЕНТСТВА 

НЕДВИЖИМОСТИ 

«ДОМСТРОЙПРОЕКТ»:

Несмотря на некоторое 
общее снижение количес-
тва сделок с недвижи-
мостью, приобретение 
земли остается акту-
альным направлением. 
Показательно, что зем-
лей в Татарстане всерь-
ез заинтересовались 
москвичи, которые 
с марта этого года че-
рез посредников стали 
выходить на наш рынок. 
Эту категорию покупа-
телей интересуют учас-
тки площадью 
от 25 до 30 соток, обя-
зательно — с хорошими 
подступами к Волге, 
на первой и второй ли-
нии, где помимо хозяйс-
кого дома есть возмож-
ность разместить при-
стань для катеров и гос-
тевой домик. Второй 
востребованный сег-
мент — участки площа-
дью 10–15 соток под 
жилищное строительс-
тво. Средний класс при-
обретает землю в цено-
вой категории 
до 500 тыс. — это, как 
правило, участки 
от 5 до 7 соток (в зави-
симости от цены), где 
в дальнейшем планиру-
ется построить неболь-
шой дом и баню. Наибо-
лее популярны Зелено-
дольское и Лаишевское 
направления, растет 
интерес к Пестречинс-
кому, которое будет 
еще более интересно 
после строительства 
дорожной развязки. Рас-
тет спрос на участки 
и в Верхнеуслонском 
районе. В связи со слож-
ностями в получении 
кредитов на приобрете-
ние земли несколько сни-
зился спрос на большие 
участки сельхозназначе-
ния площадью от 15 га, 
которые раньше приоб-
ретались для организа-
ции производства или 
перевода под ИЖХ 
с последующим строи-
тельством коттеджных 
поселков.

ТРЕНД
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ванные направления вообще 
не упали в  цене. «Продавцы пред-
почитают держать цены на  пре-
жнем уровне. Количество участков, 
расположенных в  живописных 
местах, у  воды и  у  реки, не далее 
чем в 50 км от Казани, — а именно 
такие требования чаще всего 
предъявляют покупатели, сильно 
ограниченно», — считает директор 
компании «Добрый дом» Алек-
сандр Шамов.

По словам Азата Хамаева, для 
постоянного проживания казанцы 
предпочитают покупать участки 
под строительство домов в городс-
ких и пригородных поселках — та-
ких, как Мирный, Нагорный, Воро-
новка, Сосновка. Лаишевский 
и  Верхнеуслонский районы рес-
публики традиционно считаются 
«элитными» для загородного стро-
ительства. Также перспективны 
Пестречинский и  Зеленодольский 
районы в  связи с возведением 
здесь коттеджных поселков. «В це-
лом требования к участку у покупа-
телей не меняются: не далее 40 км 
от черты города, возможность под-
ведения коммуникаций, лес и водо-

ем поблизости. Наличие этих фак-
т о р о в  п о д н и м а е т  ц е н у 
на 30–40%», — отмечает министр.

Участки с подведенными ком-
муникациями в  Пестречинском 
или Высокогорском районе можно 
приобрести начиная с  60  тысяч 
за  сотку, Салмычей — за  100  тыс. 
руб., в  Вишневке — за  150  тыс., 
в  Боровом Матюшино за  участок 
в  6–7  соток просят 3  млн (почти 
по  500  тыс. за  сотку). Цена земли 
на  территории дачных и  садовод-
ческих обществ — 15–25 тыс.

«В Высокогорском районе, Ши-
галях сотка земли стоит от  50  тыс., 

в районе Щурячьего — от 150, в Сал-
мычах, Вишневке, Кульсеитово –60, 
Пестрецах — 40, Констанстиновке — 
от 70, Усадах, Столбищах Лаишевско-
го района — от 80, столько же в Гав-
рилково, Введенской слободе Верхне-
услонского района, Званке  —  от  90, 
в поселках Алтан или Царицино сотка 
оценивается в 250 тыс. рублей», — от-
мечает Эльмира Хусаинова. По  дан-
ным министерства, разброс цен 
на землю весьма значителен. В целом 
по  республике они варьируются 
от  10–20  руб. до  10  тыс. руб. 
за  один  квадратный метр. Наиболее 
высокую стоимость имеют земельные 
участки в Зеленодольском, Лаишевс-
ком, Верхнеуслонском районах, на-
именьшую — в  Мамадышском, Нур-
латском, Тюлячинском. Дальновид-
ные покупатели приобретают участки 
сельхозназначения близко к  грани-
цам города  — при его расширении 
они автоматически переводятся в ка-
тегорию индивидуального жилищно-
го строительства. Устойчивым спро-
сом пользуется земля на территории 
Казани: в поселках в черте города — 
Алтан, Салмычи, Вознесенье, Цари-
цыно, площадью от 10 до 15 соток. ■

Землей в Татарстане за-

интересовались москви-

чи, которые с марта это-

го года через посредни-

ков стали выходить 

на наш рынок. Их интере-

суют участки площадью 

от 25 соток вблизи Волги

ТРЕНД

Наиболее востре-
бованные участки, 
расположенные на 
расстоянии от 20 
до 60 км от Казани 
(в зависимости от 
направления), в це-
не не потеряли. 
Близость к водоему 
и лесу повышает 
стоимость земли 
на 30-40%

➝
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ПРОВЕРОЧНАЯ РАБОТА

Квартира для отдыха в ОАЭ, Испании, Турции 
или Италии? В течение года мы подыскивали 
оптимальный вариант недвижимости. Фи-
нальным звеном нашего риэлт-турне стало 
знакомство с квартирами в итальянской про-
винции Флоренция, которые мы осмотрели 
этой весной. Как показала практика, если 
правильно расставить приоритеты, приоб-
рести жилье для отдыха можно за вполне 
умеренные деньги, а в ряде случаев — еще 
и с выгодой на перспективу.

Квартира с видом 
на жительство 

Отдых с прибылью Отправной точкой в июне 
прошлого года стала столица арабских эмиратов 
Дубай. Начать с эмиратов меня подтолкнула мо-
да на приобретение вилл и апартаментов в этой 
стране, которая в последние годы заметна в Та-
тарстане. В  Дубае наши соотечественники не 

только отдыхают, но и активно развивают бизнес. Этот город 
на своем примере иллюстрирует слияние сегментов бизнес-не-
движимости и недвижимости для собственного отдыха, харак-
терное для всех крупных мегаполисов. В небольших курортных 
городках их разделение заметнее. Дубай активно строится, при-
чем жилье здесь продается с начального этапа строительства. 
В ОАЭ проблемы обманутых дольщиков не существует — здесь 
не принято воровать, да и действующие законы шариата пред-
полагают суровое наказание за мошенничество. Зато цена меж-
ду строящимся и готовым жильем может отличаться в десятки 
раз. Среди русскоязычного населения из новостроек пользует-
ся популярностью жилой комплекс Jumeirah Beach Residence, 
расположенный в перспективном районе Дубая Марин, кото-
рый строится вокруг рукотворного залива на западе Дубая. Ме-
ня заинтересовали апартаменты площадью 120  кв. м, с  тремя 
спальнями, комнатой прислуги и  четырьмя санузлами — 
по уровню их можно отнести к начальному сегменту элитного 
класса. Цена, включавшая дизайнерскую отделку и дорогую ме-
бель, составляла $800 тыс. В самом начале строительства комп-
лекса, как я  узнала, квартиру в  нем можно было приобрести 
за $100 тыс. Это объясняется тем, что на начальном этапе за-
стройки этого нового района Дубая многие не верили, что про-
ект будет удачным, однако сейчас это наиболее динамично раз-
вивающаяся часть города.

Другая примечательная мест-
ность в ОАЭ, с точки зрения покупки 
жилья, причем именно для отдыха — 
эмират Рас Аль Хайма, который начи-
нает активно застраиваться. В  отли-
чие от Дубая, море здесь заметно чи-
ще. Год назад здесь мне предлагали 
купить пятикомнатные апартаменты 
в таунхаусе на первой линии, с сади-
ком и выходом к морю за $1 млн. Про-
езжая по эмирату, я встречала приме-
ры того, что жилье скупается еще 
на  стадии, когда будущая стройпло-
щадка еще не обнесена забором.

Недвижимость в ОАЭ не облагает-
ся налогом. Ежегодные расходы на квар-
тиру включают затраты на электричест-
во и водоснабжение (1 квт/час  — $0,06, 
1 литр — $0,008) и обслуживание дома, 
включающие содержание консьержа, 
территории и автостоянку — для квар-
тиры в  Jumeirah Beach Residence это, 
в частности, около $80 в месяц.

Купив недвижимость в  эмиратах 
для отдыха, можно одновременно с вы-
годой вложить деньги. Как рассказал 
риэлтер, которому я  позвонила спустя 
год, квартира в Jumeirah Beach Residence, 
аналогичная «моей», но без отделки, сто-
ила уже $3 млн. За этот кризисный год 

СВЕТЛАНА ВАСИЛЕВСКАЯ
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ПРОВЕРОЧНАЯ РАБОТА

Сделать приобре-
тение, о котором 
потом не придет-
ся жалеть, и не пе-
реплатить, можно 
четко определив-
шись с тем, 
что необходимо 
именно вам: в ка-
кой стране, как 
часто и на какой 
площади вы хоти-
те отдыхать

инвестиция в дубайскую квартиру мог-
ла окупиться четыре  раза. Впрочем, 
сейчас цены притормозили, а количест-
во сделок снизилось. Местное населе-
ние и  иностранцы покупают вяло. 
Но наши соотечественники пока сохра-
няют некоторую активность в  плане 
приобретения недвижимости.

Комплексный подход Поездка в Дубай 
заставила меня четче сформулировать 
свои представления о «доме за морем». 
Покупка «отпускного» жилья в  наибо-
лее привлекательных для инвестиций 
местах — дорогое удовольствие. Цены 
на  такую недвижимость значительно 
«перегреты». Поскольку моей целью яв-
ляется именно отдых, я решила сконцен-
трироваться на менее затратных вари-
антах. Для начала вдумчиво и рассуди-
тельно определилась с типом недвижи-
мости. Виллы требуют регулярного при-
сутствия хозяев и  больших расходов 
на круглогодичное содержание, что не-
целесообразно. Остановилась на  апар-
таментах-квартирах в  многоквартир-
ных жилых домах, комплексах или таун-
хаусах, площадью от 40 до 120 м. Этого 
достаточно, чтобы приезжать в  отпуск 
самой или с родными.

Вторым пунктом программы ста-
ла Испания — пожалуй, первая из евро-
пейских стран, которую наши соотечес-
твенники открыли в плане приобрете-
ния недвижимости. Для знакомства 
с испанской недвижимостью я выбрала 
побережье Коста-Бланка. Основанием 
для этого стало его удачное расположе-
ние в центре страны, обилие солнечных 
дней в  году. Первым из  осмотренных 
объектов стал комплекс отельного типа, 
состоящий из  двухэтажных домиков. 
Дома находятся на  своей охраняемой 
территории, где расположены также 
объекты общего пользования — бас-
сейн, парковка и даже кафе. На этаже 

по  две квартиры площадью 
от 60 до 100 кв. м. Большое количество 
комплексов, каждый из которых обла-
дает своей территорией и инфраструк-
турой, — одно из  отличий испанской 
недвижимости. Другая ее особен-
ность — меньшая цена по сравнению, 
например, с  аналогичным жильем 
в Италии. Квартиру площадью 120 кв. 
м  в  таунхаусе с  мебелью, которую за-
стройщик отдавал в качестве подарка, 
и земельным участком в пять соток, мне 
предложили за 250 тыс. евро — в Ита-
лии такой дом будет стоить порядка 
400 тыс. С точки зрения инвестицион-
ной привлекательности таунхаус распо-
ложен достаточно далеко от  моря — 
в трех километрах: сдавать его по той же 
цене, что и  недвижимость на  первой 
линии, не удастся. Для меня  же этот 
фактор недостатком не являлся. Будучи 
человеком активным, я не ставила зада-
чу купить жилье на первой линии. Уда-
ленность с  лихвой компенсировалась 
живописным видом на  окрестности 
и возможностью по ним гулять. Кстати, 
приобретение недвижимости в некото-
ром удалении от  моря — тенденция 
и в других странах с влажным клима-
том. В то же время квартиру или таун-

Купив недвижимость 

в эмиратах для отдыха, 

можно одновременно 

с выгодой вложить де-

ньги. Спустя год, квар-

тира в Jumeirah Beach 

Residence стоила уже 

$3 млн

➝
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хаус такой площади лучше покупать для 
постоянного проживания, в случае пе-
реезда. Для отдыха в летние месяцы со-
держать их накладно.

В Испании дополнительные рас-
ходы при покупке жилья составят 0,2–
2% от  стоимости объекта — на  услуги 
нотариуса и €600 на юриста. Приобре-
тение облагается 7-процентным нало-
гом. Еще около 2% составят иные сборы: 
страховка (0,35% в  год), муниципаль-
ный налог (в  среднем около 1%), про-
грессирующий налог на  имущество 
(около 0,2%). Сюда нужно приплюсо-
вать и коммунальные расходы.

По казанским ценам Турция для многих 
казанцев за последние десять лет стала 
привычнее, чем российское побережье 
Черного моря. Из Казани сюда есть че-
тыре прямых авиарейса. Цены на недви-
жимость здесь очень демократичны. 
Сейчас готовые к  проживанию одно-
комнатные апартаменты в  многоэтаж-
ном доме с консьержем на первой бере-
говой линии (200–300  м от  моря) мне 
предлагали за 50 тыс. евро — по цене ка-
занской «однушки». Трехкомнатные 
апартаменты можно приобрести 
и  за  100  тыс. В  Турции для интереса 

я  посмотрела виллу. Индивидуальный 
дом площадью 150 кв. м, с участком зем-
ли и соснами на нем в районе Кемера, 
можно приобрести за 150 тыс. евро. Но, 
подтверждая мое предположение 
о больших затратах на содержание тако-
го дома, турецкие продавцы заметили, 
что они не рекомендуют приобретать 
виллы тем, кто не планирует в них жить 
постоянно. Повышенная влажность де-
лает ежедневное проветривание необ-
ходимым, а значит, придется в течение 
года расходовать средства на оплату ус-
луг наемного помощника. В апартамен-
тах с централизованной системой кон-
диционирования такой вопрос не стоит. 

Турецкая недвижимость может быть ин-
тересна прежде всего тем, кто всем ви-
дам отдыха предпочитает пребывание 
на пляже. До Европы можно при жела-
нии доехать на машине, но для этого не-
обходима виза, так как владение недви-
жимостью в  Турции не предполагает 
обязательного предоставления граж-
данства. Если Турции удастся вступить 
в  ЕС, ценность недвижимости в  этой 
стране возрастет в разы.

Помимо разового налога на  по-
купку недвижимости, которая состав-
ляет 3% от стоимости, в Турции взима-
ется государственный сбор за  предо-
ставление вида на жительство — €444, 
кадастровый сбор — €30–100, а также 
налог на случай землетрясения в разме-
ре 50 евро. Также взимается ежегодный 
налог на недвижимость– 0,3% и специ-
фический турецкий налог на мусор — 
еще 0,3%.

В колыбели культуры Последней стра-
ной в  моем списке стала Италия. 
По уровню цен она опережает Испанию 
и  тем более Турцию, хотя и  уступает 
ОАЭ. Цена с лихвой окупается широтой 
возможностей для интересного отдыха. 
Основное преимущество этой стра-

В прошлом году на пер-

вое место вышла Турция. 

В этом очень популярны 

Болгария и Испания. Ры-

нок Турции, Испании 

и Болгарии достиг так 

называемого «дна»

ПРОВЕРОЧНАЯ РАБОТА
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ны — наличие интереснейших культур-
ных объектов. А  хорошее железнодо-
рожное сообщение и близость к евро-
пейским столицам позволяют без осо-
бых усилий оказаться в Швейцарии, Мо-
нако или Франции.

Среди других плюсов — отсутс-
твие проблем  коммуникации с местным 
населением, которое благодаря своей 
эмоциональности легко переходит язы-
ковой барьер. Двуспальную квартиру 
с гостиной площадью в 100 кв. м я при-
смотрела на  Лигурийском побережии 
страны за  420  тыс. евро. В  этой части 
Италии большой выбор многоквартир-
ных комплексов, которые, на мой взгляд, 
более приятны в  плане организации 
проживания, чем простые многоэтажки. 
Но  идеальным мне показался вариант 
небольшой квартиры-студии площадью 
около 40 кв. м в одной из самых краси-
вых (и соответственно дорогих) облас-
тей Италии, где сосредоточены основ-
ные исторические и культурные ценнос-
ти, — Флоренции. Вместе с квартирой, 
расположенной в  многоквартирном 
комплексе со своей территории, в собс-
твенность передается около двух соток 
земли. Цена на однокомнатную кварти-
ру с небольшой кухней — около 230–

250 тыс. евро, в полтора раза дороже, чем 
на аналогичную в Испании: такова плата 
за нахождение в центре культуры. По-
мимо оплаты самой недвижимости 
в Италии, при оформлении сделки около 
€1 000  составят расходы на  нотариуса 
и  юриста, €50–200 — на  переводчика. 
За  сдачу в  аренду взимается налог 
от 21 до 40%. Коммунальные услуги, вода, 
электричество обойдутся в  среднем 
в €2 000 в год.

Определиться с выбором Жилье за ру-
бежом доступно разным слоям обще-
ства. Рынок предлагает разнообразие 
вариантов от $50 тыс. — до нескольких 
млн. Поэтому нужно четко сформули-
ровать, что именно необходимо. Напри-
мер, квартира площадью около 100 м — 
вроде бы удачное решение, но если нет 
возможности собрать всех родственни-
ков в одно время — смысла в ней нет. 
Чтобы отдохнуть вдвоем-втроем, впол-
не подойдет и 40-метровая студия. Сэ-
кономить можно за счет некоторой уда-
ленности от  берега. Для вложения 
средств с целью инвестиций подойдет 
недвижимость в мировых столицах, где 
спрос на аренду жилья вообще не зави-
сит от сезона. ■

АНАСТАСИЯ ГИЗАТОВА

ДИРЕКТОР 

АН «СЧАСТЛИВЫЙ ДОМ»:

В разные годы в Казани бы-
ли свои страны-лидеры 
по приобретению зарубеж-
ной недвижимости. 
До 2006 года ей были 
ОАЭ. Популярностью поль-
зовались Черногория, Испа-
ния, Кипр. В прошлом году 
на первое место вышла 
Турция. Это обусловлено 
прямым регулярным авиа-
сообщением (в Испанию 
и Болгарию прямых выле-
тов нет), полугодичным ку-
рортным сезоном, прием-
лемыми ценами на жилье 
и проживание. В этом году 
очень популярны Болгария 
и Испания. Экономический 
кризис позволяет приоб-
рести недорогие качест-
венные апартаменты 
по себестоимости и даже 
ниже нее. Рынок Турции, 
Испании и Болгарии достиг 
так называемого «дна». 
Случаи срочных продаж не 
носят массовый характер. 
Объекты для летнего от-
дыха в Болгарии и Турции 
можно приобрести в пре-
делах 1,5 млн руб. Если вы-
бирать между зарубежной 
недвижимостью и Черно-
морским побережьем Рос-
сии, Краснодарским краем 
или Крымом, лучше оста-
новиться на первой: авиа-
перелет дешевле, а уро-
вень жизни выше. По пово-
ду недвижимости сущест-
вует несколько мифов. 
Считается, что на пере-
продаже «зарубежки» мож-
но хорошо заработать. 
Вложение средств выгодно 
только в случае долгосроч-
ных инвестиций. Второй 
миф: приобрел недвижи-
мость — получил граж-
данство. Это гарантиру-
ет его не всегда и во всех 
странах. Третий: огром-
ные коммунальные плате-
жи. В России, например, и 
в Турции они идентичны. 
И четвертый: на сдаче 
в аренду можно хорошо за-
работать. Недорогие объ-
екты сдать сложно, при 
«легальной» процедуре не-
обходимо заплатить нало-
ги. Прибыль позволит пол-
ностью перекрыть комму-
нальные платежи и полу-
чить от 200 тыс. руб. в год.

К недвижимости 
для отдыха предъ-
являются иные 
требования, чем 
к инвестиционно-
му жилью. С целью 
вложений выгодно 
приобретать апар-
таменты в миро-
вых столицах. Для 
отдыха может по-
дойти квартира 
в курортном месте, 
но на некотором 
удалении от мо-
ря. Главное, чтобы 
возможности, ко-
торые открыва-
ет для отдыха при-
обретение той или 
иной недвижимос-
ти, соответство-
вали вашим пред-
ставлениям, рит-
му жизни, мента-
литету и финансо-
вым возможностям. 
А оптимальный ва-
риант подобрать 
не так уж и сложно

➝

ПРОВЕРОЧНАЯ РАБОТА
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Топтание 
на квадратном 
метре

Уже пора покупать жилье или стоит еще по-
дождать? С началом лета этот вопрос ста-
новится все менее актуальным. Конечно, 
ждать. Если обвала и не случится, то уж, 
по крайней мере, роста цен в период отпусков 
точно не произойдет. Покупатели сейчас 
предпочитают совершать альтернативные 
сделки или добиваться максимальных скидок 
на готовое жилье.

РЫНОЧНАЯ СИТУАЦИЯ

Признаки дефицита Тренд снижения рублевых 
цен на  жилье остается в  силе. При этом если 
на первичном рынке, по данным МИАН, квадрат-
ный метр в  мае стал дешевле на  0,6–0,8%, 
то  на  вторичном этот показатель уверенно вы-
шел за пределы статистической погрешности — 
2,3–3%. Впрочем, надо иметь в виду, что компа-
нии-застройщики неохотно снижают прайсовые 
цены, а торговлю начинают, когда покупатель де-

монстрирует серьезные намерения. Цены предложения на вто-
ричном рынке более реалистичны, хотя возможность торговли 
остается, разумеется, и здесь.

Лето вряд ли принесет какие-либо сюрпризы, понижатель-
ный тренд наверняка останется в силе. Однако стоит обратить 
внимание на некоторые признаки будущей стабилизации, если 
не возвратного роста цен, которые проявляются уже сейчас.

В мае наблюдатели отметили значительное сокращение 
предложения как на  первичном, так и  на  вторичном рынке. 
По данным компании «Миэль», объем предложения сократился 
на 7,2% — до 43,4 тыс. квартир. При этом вторичный рынок сокра-
щается опережающими темпами. «В  мае объем предложения 
на вторичном рынке снизился на 11%, — отмечает руководитель 
аналитического центра корпорации ”Инком“ Дмитрий Тага-
нов. — В основном с рынка столицы ушли самые дешевые квар-
тиры, по сравнению с апрелем их число уменьшилось на 23,1%. 
Предложение квартир бизнес-класса сократилось на 4,4%, элит-
ных квартир — на 1,9%».

Это сокращение только отчасти объясняется двумя празд-
ничными неделями, ведь в начале мая сделки практически не со-
вершались, значит, объем предложения должен был остаться 

прежним. Очевидно, владельцы квар-
тир уже не собираются продавать лю-
бой ценой и  постепенно снимают 
свои объекты с продаж. «На фоне низ-
кого спроса продавцы сохраняют за-
видное хладнокровие и изрядный оп-
тимизм, надеясь, что насущная необ-
ходимость решения жилищных задач 
заставит покупателей перейти в  ак-
тивное состояние», — констатирует 
Олег Самойлов, генеральный дирек-
тор компании «Релайт-Недвижи-
мость».

В сочетании с  очевидным гря-
дущим сокращением количества ка-
чественных новостроек (то есть на-
ходящихся в  состоянии активного 
строительства) это можно считать 
признаком реального дефицита 
на рынке жилья. Напомним, что с на-
чала года в  столице начато строи-
тельство всего двух-трех коммерчес-
ких жилых объектов. «По  отноше-
нию к декабрю 2008 года число реа-
лизуемых объектов первичного рын-
ка меньше на  9,5%. В  большинстве 
случаев это связано со  снятием 
с  продаж объектов, начало строи-
тельства которых было перенесено 
на более поздние сроки», — отмеча-
ет маркетолог компании «Пересвет-
Инвест» Наталья Бланкова.

Элитное оживление Элитный сек-
тор в мае продемонстрировал неко-
торое оживление. Конечно, надо 
иметь в виду, что сделки в этом сег-
менте единичны, и не исключен эле-
мент случайности.

Тем не менее руководитель отде-
ла управления реализацией «Калинка-
Риэлти» Алена Бригаднова отмечает 
возвращение спроса на  строящиеся 
элитные объекты. «Конечно, это отно-
сится к объектам, демонстрирующим 
стабильную положительную динами-

АНДРЕЙ ВО СК РЕ СЕН СКИЙ
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ку строительства, — говорит госпожа 
Бригаднова. — Так, в течение мая было 
реализовано пять квартир в ЖК клас-
са de luxe ”Гранатный, 6“. Другой при-
мер — ЖК ”Шоколад“, который готов 
на 80%. С конца апреля в проекте про-
дано две квартиры, сейчас ведутся пе-
реговоры еще по  четырем. Сегодня 
стоимость квартир здесь составляет 
от $9,7 тыс. до $18 тыс. за кв. м. В обоих 
проектах цена является предметом 
обсуждения и в каждом отдельном слу-
чае определяется индивидуально».

На вторичном элитном рынке, 
похоже, закончилось время серьезных 
дисконтов. «Собственники эксклюзив-
ных жилых объектов, несмотря на оче-

редной месяц нестабильной рыночной 
ситуации, не опускают стоимость сво-
их квартир. Они не видят никаких 
причин для скидок более 5%», — конс-
татирует директор департамента элит-
ной недвижимости Penny Lane Realty.

Новые элитные объекты в Моск-
ве не появлялись, а вот за городом на-
блюдается гораздо большая актив-
ность — с начала года запущено не ме-
нее полутора десятков проектов. Прав-
да, в  основном это поселки эконом-
класса и  частично без обязательного 
подряда. Но в прошедшем месяце объ-
явила о запуске нового проекта компа-
ния Honka, работающая в верхнем це-
новом сегменте деревянного домо-

строения. «Земельный участок площа-
дью около 12 гектаров находится на бе-
регу Истринского водохранилища, 
в 26 км от МКАД по Пятницкому шос-
се, — рассказал Георгий Сидельников, 
руководитель отдела продаж московс-
кого представительства компании 
Honka. — Завершить строительство 
поселка из  25  домов предполагается 
к концу 2010 года. Инвесторами проек-
та выступают частные лица».

Конечно, 25 домов — это не ме-
гапроект, а  скорее клубный поселок, 
расположенный во вполне статусном 
месте. Но  о  мегапроектах придется 
забыть как минимум на  ближай-
шие несколько лет. ■ 

29,3 тыс. руб. в ме-
сяц — такова, 
по данным компа-
нии МИАН, средняя 
ставка аренды 
квартиры эконом-
класса в Москве. 
Бизнес-класс почти 
в два раза доро-
же — 56,1 тыс. руб. 
в месяц. Ставка 
аренды во всех сег-
ментах жилья в мае 
снизилась 
на 3–3,7%. Это 
связано прежде все-
го с появлением «се-
зонных» квартир, 
цены на которые 
традиционно 
на 10–20% ниже 
среднерыночных
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ЦЕ НЫ НА ЖИ ЛУЮ НЕД ВИ ЖИ МОСТЬ В МО СК ВЕ И ПОД МО СКОВЬЕ (МАЙ)

 Пер вич ный ры нок Вто рич ный ры нок 

 (тыс. руб./ кв. м) Сни же ние к апрелю (%) (тыс. руб./ кв. м) Сни же ние к апрелю (%)

Мо ск ва 159,2 –0,8 150,3 –2,6

Ти по вое жилье* Нет в про да же — 140,70р. –2,3

Эко номк ласс 112,80р. –0,9 157,70р. –2,5

Биз нес-класс 164,90р. –0,8 209,50р. –3

Элит ное жилье 535,30р. –0,6 367,20р. –3

Под мо сковье 73,2 –0,6 75,7 –2,3

* В на сто я щее вре мя воз ве де ние ти по вых но во ст ро ек от ме че но толь ко в сег мен те му ни ци паль но го жилья. 

Ис точ ник: МИ АН.
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Энергетика 
формы

Четкие линии, обилие света и пространства — примета 
новостроек, выполненных с учетом современных требований 
к архитектуре, инженерной «начинке» и планировке здания. 
Проработка систем жизнеобеспечения дома выводит жилые 
комплексы в категорию на стыке бизнес-класса и элитного сегмента 
недвижимости. Уровень подтверждается ценой. Отсутствие 
значительного числа новостроек такого типа делает каждый новый 
подобный объект интересным с точки зрения потенциальных 
покупателей.

Певица Наташа 
Королева к выбору 
квартиры в ново-
стройке подходит 
исходя из собс-
твенного опыта. 
Для нее определяю-
щим фактором яв-
ляется расположе-
ние дома в благо-
приятном с эколо-
гической точки зре-

ния районе, в уда-
лении от крупных 
автомагистралей, 
тишина, большая и 
зеленая придомо-
вая территория
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Два жилых комплекса, в Казани и Москве, даже визуально 
перекликаются между собой. Действительно, в них много об-
щего. Несмотря на  близость к  историческому центру, дома 
располагаются в  благоприятных экологических нишах — 
в непосредственной близости от реки и парковой зоны. Вок-
руг домов сформировано жилое пространство с инфраструк-
турой, многочисленными магазинами, фитнес-центрами и са-
лонами красоты. Обширная придомовая территория выделе-
на в автономную среду. Все это, вкупе с внешним видом, вос-

ходящим к стилистике хай-тека, делают такое жилье привлекательным для 
достаточно молодых людей с современным вкусом. Эти и другие особеннос-
ти отметили наши эксперты — управляющий банком ВТБ Рустэм Камалеев 
и певица Наташа Королева. Их внимание остановилось на жилых комплек-
сах «Берег» в Казани и «Кутузовский, 23» в Москве. ■

ЮЛИЯ ФАЙЗРАХМАНОВА

НАТАЛИЯ ПАВЛОВА-КАТКОВА

РИЭЛТИ-ШОУ

Разбираться 
в строительной 
сфере управляюще-
му Татарским фи-
лиалом ВТБ Рустэму 
Камалееву помога-
ет не только лич-
ный опыт в приоб-
ретении недвижи-
мости, но и про-
фессиональный: 
в свое время он яв-

лялся финансовым 
директором чешс-
кой строительной 
фирмы, занимав-
шейся, в частнос-
ти реконструкцией 
особняка 19 века. 
В жилой архитек-
туре всем другим 
стиль предпочита-
ет классический➝
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Гектар с горкой  Хо ро шо раз би рать ся 
в но во ст рой ках На та шу Ко ро ле ву в 
свое вре мя вы ну ди ли при ят ные жиз-
нен ные об сто я тель ст ва — рож де ние 
сы ниш ки. Ни ког да не спя щий Но вый 
Ар бат, где са ма мо ло дая ма ма про жи ла 
до воль но дол го, по ка зал ся ей не луч-
шим ме стом оби та ния для ма лы ша. По-
э то му На та ши на семья пе реб ра лась в 
но во ст рой ку, на за пад Мо ск вы, в район 
«Мос филь ма», сме нив цен но сти ис то-
ри че ские на эко ло ги че ские: в цент ре 
го ро да най ти дом, где бы ло бы до ста-
точ но чи сто го воз ду ха и ти ши ны, не 
уда лось. Тем ин те рес нее ей бы ло взгля-
нуть на ЖК «Ку ту зов ский, 23», где, как 
уве рял ри эл тер, нес мот ря на со сед ст во 
с цент ром, до ста точ но ти хо, а ого ро-
жен ный гек тар при до мо вой ох ра ня е-
мой тер ри то рии да ет воз мож ность в 
пол ной бе зо пас но сти гу лять с ре бен-
ком.

Уже на подхо де к до му вы яс ни-
лась од на стран ная де таль: комп лекс, 
наз ван ный «Ку ту зов ский, 23», на са-
мом де ле при пи сан к ули це Сту ден че-
ской, что и ука за но на таб лич ке од но го 
из его кор пу сов. Впро чем, ес ли не при-
ди рать ся к наз ва нию, от та ко го рас по-
ло же ния он толь ко вы иг ры ва ет. Кор-

пу са сто ят в глу би не дво ра, и от улич но-
го шу ма их прик ры ва ет зда ние, где 
на хо дит ся «Те атр ко шек», и еще один 
дом,— так что здесь дей ст ви тель но до-
воль но ти хо. Га ба ри ты дво ра агент то-
же не при ук ра сил, но вот что ка са ет ся 
дет ских про гу лок в нем, по ка это ка-
жет ся проб ле ма тич ным. На та ша с яв-
ным со жа ле ни ем ог ля ды ва ет си рот ли-
вую иг ро вую зо ну, в ко то рой наш лось 
ме сто лишь гор ке да ка че лям.

Пространство для воображения 
Квар ти ра — а это дву ху ров не вый 
пент ха ус — по мер кам пент ха у сов не 
так уж и ве ли ка: в ней 250 кв. м. Но, 

как го во рит На та ша, это очень удач-
ный раз мер. В ее ар бат ской квар ти-
ре бы ло при мер но столь ко же, а в 
ны неш ней на 60 м мень ше. «Я по рой 
ощу щаю, что мне их как раз не хва-
та ет»,— го во рит она. Прав да, тут же 
с улыб кой при по ми на ет слу чай, ког-
да умень шен но му мет ра жу она 
очень об ра до ва лась: «Как-то ня ня 
мо е го ма лы ша, ко то рая по мо га ет 
мне и по хо зяй ст ву, уе ха ла на не-
сколь ко не дель. И ког да квар ти ру 
приш лось уби рать мне од ной, я 
очень ра до ва лась, что этих до пол ни-
тель ных мет ров у ме ня нет. Со дер-
жать их в по ряд ке ой как неп ро сто».

Од на из «изю ми нок» пентхау-
са — ос тек ле ние, ох ва ты ва ю щее од-
нов ре мен но оба эта жа. Прав да, вы-
пол не но оно не еди ным стек лян ным 
по лот ном, а разд роб ле но рам ным пе-
реп ле том на пря мо у голь ни ки, что 
не сколь ко ухуд ша ет об щее восп ри я-
тие ок ре ст но стей. Как по яс ня ет ри-
эл тер, ар хи тек то ры этот при ем по за-
им ст во ва ли у фран цузов, ко то рые 
ис поль зо ва ли его при вкрап ле нии 
но вых зданий в ста рую за ст рой ку 
па риж ско го буль вара Ос ман. Так но-
во ст рой ки смот ре лись уме ст нее. Вот 

ЖК 
«Кутузовский, 23»

Ме сто по ло же ние: 
За пад ный ад ми ни ст ра тив ный ок руг

Ад рес: ул. Сту ден че ская, д. 20

Пло щадь квар ти ры (кв. м): 253

Ко ли че ст во ком нат: 6

Этаж/этаж ность: 14–15/15

Це на ($): 4 млн

За ст рой щик и про да вец: ИСК «Ре ал текс»

Ри эл тер: Ur ban Re al ty

Верх ний уро вень квар ти ры 

по пло ща ди не сколь ко 

мень ше, чем ниж ний, бла-

го да ря че му и по лу чи лись 

боль шие ок на — он как бы 

опо я сан «бал ко ном», с ко-

то ро го прос мат ри ва ет ся 

ниж ний этаж
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и с «Ку ту зов ским, 23» та же ис то рия. 
Внеш не но во ст рой ка удач но впи са-
лась в пос ле во ен ную за ст рой ку Ку-
ту зов ско го — На та ша под ме ти ла это 
еще на под хо де к до му.

Верх ний уро вень квар ти ры по 
пло ща ди не сколь ко мень ше, чем 
ниж ний, бла го да ря че му и по лу чи-
лись боль шие ок на — он как бы опо-
я сан «бал ко ном», с ко то ро го прос-
мат ри ва ет ся ниж ний этаж. Часть его 
впос лед ст вии зай мет внутриквар-
тир ная ле ст ни ца (квар ти ра сда ет ся 
без нее).

«Еще од но до сто ин ст во это го 
пент ха у са — в нем очень лег ко зо-
ни ро вать про ст ран ст во,— об ра ща-
ет на ше вни ма ние ри эл тер.— По-
сколь ку у каж до го уров ня есть от-
дель ный вы ход на ле ст нич ную пло-
щад ку, то ниж ний мож но от дать, 
нап ри мер, де тям, а верх ний — 
взрос лым. Или, допустим, уст ро ить 
на вер ху ра бо чую зо ну». «Я бы на-
вер ху да же ма лень кую ку хонь ку 
сде ла ла,— Ко ро ле ва уже мыс лен но 
на чи на ет про ри со вы вать ди зайн-
про ект.— Нап ри мер, на лоджии». 
«А ведь вы уга да ли, здесь дей ст ви-
тель но пред по ла га ет ся ку хонь ка — 

ко фей ная»,— удив ля ет ся На та ши-
ной про зор ли во сти ри эл тер.

Поч ти по зи тив ные впе чат ле-
ния и от квар ти ры, и от до ма в це лом 
ис пор ти ло толь ко од но — со об ще-
ние о сто и мости эксп лу а та ци он ных 
ус луг. А она, по рас че там ны неш ней 
управ ля ю щей ком па нии, со ста вит 
120 руб. за кв. м в ме сяц. «Это очень 
мно го! — во ск ли ца ет На та ша.— Мы 
пла тим око ло дол ла ра, да и то счи та-
ем, что это че рес чур. Я уве ре на, что 
ког да жиль цы это го комп лек са соз-
да дут ТСЖ, то они сде ла ют все, что-
бы эти це ны сни зи лись по край ней 
ме ре в че ты ре ра за».  ■
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МАК СИМ АТА ЯНЦ 

РУ КО ВО ДИ ТЕЛЬ 

АР ХИ ТЕК ТУР НОЙ 

МА СТЕР СКОЙ 

МАКСИМА АТА ЯН ЦА:

Двухъярус ный пент ха ус 
в комп лек се «Ку ту зов-
ский, 23» — ско рее квар-
ти ра-ат трак ци он, чем 
жи ли ще для боль шой се-
мьи. Во-пер вых, здесь уни-
каль ные ви ды на три сто-
ро ны: я нас чи тал прак ти-
че ски все па мят ни ки 
цент ра: ко ло коль ню Ива-
на Ве ли ко го, храм Хри ста 
Спа си те ля, Но во де ви чий 
мо на стырь, цер ковь Пок-
ро ва в Фи лях, по ло ви ну 
вы со ток. Во-вто рых, 
здесь лю бо пыт ное двухс-
вет ное про ст ран ст во, 
и на уров не вто ро го эта-
жа вдоль окон мож но пу-
стить уз кую об ход ную га-
ле рею — что бы по ней хо-
дить, рас смат ри вая па но-
ра му Мо ск вы.
Внешний вид комп лек са 
гра мот ный, не аля по ва-
тый по цве ту. И все же 
это дом биз нес-клас са, хо-
тя пент ха ус от но сит ся к 
элит но му сег мен ту. В 
этом есть свои слож но-
сти и свои пре и му ще ст ва. 
Ско рее все го, дерз кая идея 
альян са выз ре ла у за ст-
рой щи ка уже в про цес се 
сог ла со ва ния про екта — 
ког да он по нял, что по вы-
со те раз ре ше ния по лу че-
ны и из окон отк ро ют ся 
та кие ви ды, что ими про-
сто грех не вос поль зо-
вать ся. В ре зуль та те 
пент ха ус при об рел боль-
шой плюс: лифт под ни ма-
ет ся и на че тыр над ца-
тый, и на пят над ца тый и 
воз ника ет воз мож ность 
раз де лить ча ст ный вход 
для вла дель ца и па рад ный 
вход для го стей. Так об ра-
зу ет ся пер вый, «ту со воч-
ный» этаж и се мей ный 
вто рой. Та ким об ра зом, 
нет не об хо ди мо сти по-
сто ян но перег ру жать 
внут рен нюю ле ст ни цу, ее 
мож но сде лать в ин те-
рес ном эк ст ре ми ст ском 
ва ри ан те, вплоть до вин-
то вой.
С мо ей точ ки зре ния, 
это оп ти маль ное жилье 
для мо ло дой се мей ной па-
ры, лю бя щей ве че рин ки.

На та шу Ко ро ле ву 
впол не уст ро и ли 
ра з ме ры пент ха у-
са, и она сра зу ста-
ла при ки ды вать бу-
ду щую пе реп ла ни-
ров ку. Един ст вен-
ное ра зо ча ро ва-
ние — то, что ос-
тек ле ние не сплош-
ное, а с рам ны ми 
пе реп ле та ми
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Жилой 
комплекс «Берег»

Адрес дома: ул. Меридианная, дом 2

Количество квартир: 185  

Площадь квартиры (кв.м): 106,1

Цена: 7, 4 млн руб.

Площадь участка ЖК (га): 3,69 

Тип договора: членство в жилищно-строитель-

ном кооперативе 

Срок сдачи: сдан в декабре 2008 года

Застройщик: Холдинговая компания «Берег»

Вид из Кремля  Если со стороны Кремля 
окинуть взглядом набережную Казанки 
в районе Квартала, то одной из видовых 
точек, которая определяет нынешний 
облик жилой застройки, будет жилой 
комплекс «Берег». Именно в этом комп-
лексе выбрал квартиру для просмотра 
наш эксперт — управляющий Татарско-
го филиала банка ВТБ Рустэм Камалеев.

От Ленинской дамбы до «Берега» 
всего несколько минут пешком или 
на  автомобиле? Район выглядит моло-
дым, но уже обжитым: на газонах — под-
стриженная трава, к дому ведет качест-
венно заасфальтированный проезд. Дом 
по Меридианной, 2 — четвертый из пя-
ти домов комплекса, сдан в конце про-
шлого года. Строительство пятого корпу-
са комплекса временно приостановлено. 
Как поясняет представитель продавца 
Руслан Тухватуллин, квартиры на прода-
жу в нем еще не выставлялись, посколь-
ку застройщик ведет строительство до-
мов за счет собственных резервов, а ре-
ализует квартиры только в домах со сте-
пенью готовности 70% и выше. Форма 
продажи — членство в  ЖСК. «После 
окончательного расчета член коопера-
тива получает справку о полной выплате 
пая, которая является правоустанавли-

вающим документом на квартиру, и уже 
на основании справки и кадастрового 
паспорта регистрирует право собствен-
ности в ГРП»,– отмечает Руслан Тухва-
туллин.

На подходе к дому оцениваем ар-
хитектуру — четкие формы, витражное 
остекление. Дом состоит из 4 х секций 
переменной этажности в  9–12–14–
22  этажа, первые два этажа отведены 
под магазины и офисы. «Несущие конс-
трукции монолитные, заполнение 
стен — газобетонные блоки. Дом осна-
щен системой вентилируемого фасада, 
с наружной отделкой из керамогранита. 
Рамы на  окнах двух видов — деревян-
ные в спальнях и алюминиевые в комна-
тах общего пользования, стекла — энер-
госберегающие», — по пути рассказыва-
ет Руслан Тухватуллин. По ходу движе-
ния заглядываем на подземную парков-
ку.  Количество мест — 142, соответству-
ет нормативам. Въезд оборудован авто-
матическими воротами, за  ними — 
пункт охраны. Внутри просторно — при-
паркованный джип на отведенном месте 
помещается свободно.

Вход в дом расположен со стороны 
Казанки. Вдоль берега, за территорией 
комплекса, строится дорога, которая на-

прямую соединит мост Миллениум 
в районе аквапарка Ривьера и Ленинс-
кую дамбу. Пока «Берег», подтверждая 
свое название, находится на первой ли-
нии от  воды, но  впереди уже намыт 
грунт, и ясно, что вскоре там развернет-
ся строительство. «Лучше, по  возмож-
ности, смотреть квартиры на  верхних 
этажах. За рубежом спрос на них боль-
ше и цены выше. Это обусловлено боль-
шей экологичностью проживания — 
на высоте чище воздух, меньше шума, 
лучше вид. В России такой подход пока 
не принят», — Рустэм Камалеев. По сло-
вам продавца, цена квадратного метра в 
жилом комплексе отличается в зависи-
мости от месторасположения квартир. В 
торцевых частях дома – 70 тыс. руб., в 
центральной части – 59 тыс. за кв. м. 

Во двор мы попадаем, минуя осна-
щенную домофоном дверь. Дворовое 
пространство с детской площадкой и бе-
седкой, все это расположено на крыше 
первого этажа торгово-офисной части. 
Территория вымощена брусчаткой. По 
словам продавца, в доме уже начали 
праздновать новоселья, но большая 
часть собственников еще на стадии ре-
монта. Когда новоселов станет больше, 
внутренняя часть двора обретет более 
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В сочетании с от-
делкой в стиле хай-
тек квартира в 
ЖК «Берег» будет 
смотреться осо-
бенно органично.

завершенный вид. «Пока вокруг в  ос-
новном серый камень. Для озеленения 
можно использовать искусственную 
траву и деревья. Они не требуют посто-
янных затрат на уход, а глазу будет где 
остановиться», — советует Рустэм Кама-
леев. Продавец обещает взять пожела-
ние покупателя на заметку.

На высоте Наш эксперт одобрительно 
кивает, узнав, что предназначенная для 
осмотра квартира в 22 этажной секции 
находится на 15 этаже. «Сколько лифтов 
в подъезде?», — интересуется он. «Про-
блема с  лифтами в  случае перебоев 
с электричеством — одна из причин то-
го, что у  нас не жалуют верхние эта-
жи», — поясняет Камалеев. На 80 квар-
тир приходится три бесшумных лифта 
марки KONE, один пассажирский и два 
грузовых. На  этаже 4  квартиры, внут-
ренняя отделка мест общего пользова-
ния завершена. Пространство кварти-
ры — 106 кв. м, с трехметровыми потол-
ками, сформировано по принципу сту-
дии. В квартире две несущие колонны. 
По  проекту здесь предполагается три 
комнаты — кухня-гостиная, кабинет, 
спальня и два санузла. Но сейчас перего-
родок между комнатами нет — газобе-

тонные блоки, из которых предполагает-
ся их делать, сложены тут же. «Планируя 
пространство, владелец сможет исполь-
зовать их по своему усмотрению», — по-
ясняет представитель продавца. Кварти-
ра предлагается в  черновом варианте, 
без стяжки полов.

«Система фильтрации воды уста-
новлена»? — уточняет детали эксперт. 
«Да, на  входе», — поясняет продавец. 
«У вас своя бойлерная или дом подклю-
чен к городским сетям?». «К городским 
сетям, плюс есть собственная бойлер-
ная». Камалеев обращает внимание 
на радиаторы — дизайн мог быть и полу-
чше. По словам продавца, они выполня-
ют свою функцию — обогревают поме-
щение. Если  же хозяева будут делать 
дизайнерский ремонт, радиаторы все 
равно придется подбирать под него — 
смысла платить дважды нет.

Главное достоинство ЖК «Бе-
рег» — видовые характеристики. Из ок-
на во всю стену «нашей» квартиры вид-
на панорама Кремля. Открытая терраса 
площадью 15 метров, по словам Руслана 
Тухватуллина, оценивается с коэффици-
ентом 0,3. 

«Я  консерватор и  уютно себя 
чувствую в  классических квартирах 

с небольшими окнами. В домах в стиле 
хай-тек мне некомфортно. Но молодые, 
динамичные люди, которые живут 
на волне современных веяний, чувство-
вали  бы себя здесь очень органично. 
Особенно, если выдержать интерьер 
квартиры в  том  же духе, что и  весь 
дом», — считает Рустэм Камалеев. 
Правда, для молодых покупателей цена 
квартиры 7  млн. 400  тыс. руб. может 
оказаться высоковата. Еще раз огляды-
вая дом с улицы, Рустэм Камалеев резю-
мирует: «Приятно, что построено 
во всех отношениях качественное жи-
лье. Дом прекрасен и является украше-
нием нашего города». ■
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Дом на доме

«Пространство в себе» — так можно 
охарактеризовать мезонин: он 
одновременно является частью кирпичных 
и деревянных усадеб и обладает 
собственной крышей и стенами. Благодаря 
чеховскому «Дому с мезонином», он четко 
ассоциируется с купеческой средой конца 
19 века. Одна из узнаваемых черт русской 
архитектуры сейчас возвращается 
в современную застройку.

Название этой надстройки переводится с итальян-
ского как «промежуточный дом». В России этот ар-
хитектурный элемент появился в конце 18 –начале 
19 века и сразу прочно занял место в сердцах купе-
чества и знати, параллельно став, можно сказать, эт-
нической приметой русского классицизма. Восходя-
щий к античности стиль в жилой городской архитек-
туре обыгрывался за счет мезонина — древнерус-
ских полатей, вернувшихся в архитектуру под но-

вым «лейблом». Надстройка, часто располагающаяся над парадным 
входом, расставляет акценты, выделяя центральную часть здания. По-
луэтаж, полубашня мезонина — это своеобразный «домик в домике». 
«Личное пространство» очень притягательно для юных обитателей, 
которые получают свой мирок, отделенный от мира большого дома. 
Нередко мезонин предназначался для молодой девушки, внося ро-
мантичный флер в быт дворянской усадьбы. Аллегорически образ 
трансформируется в  башню, где ожидает своего принца героиня 
средневековых легенд. Нестандартность внутренней формы этому 
только способствует: уходя от кубизма привычных планировок, мезо-
нин часто имеет форму креста или квадрата, иногда шестигранни-
ка — и  даже цилиндра. Выразительности всему внешнему облику 
придает балкончик, который часто украшает мезонин. «Дом с мезо-
нином» — именоваться так вправе многие знаменитые дома. В Мос-
кве это дом-музей Герцена, дом Полибина, дом Троекурова. Перете-
кая границы национальной архитектуры, в Казани мезонин органич-
но врастает в  усадьбы татарского купечества. Дома с  мезонинами 
«розлива» последних десятилетий апеллируют к традициям двухве-
ковой давности. Классическое звучание мезонин вносит в облик бре-
венчатых усадеб и кирпичных коттеджей, особняков и многоэтаж-
ных домов, которые также можно встретить в Казани. ■

ЮЛИЯ ФАЙЗРАХМАНОВА

Жилой дом по улице Тельмана
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Жилой дом по улице Волкова

Жилой дом по улице Волкова
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Жилой дом по улице Волкова

Жилой дом по улице Тельмана
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Ра сту щие дол ги по ипо те ке вы нуж да ют бан ки вы став лять на про да жу 
квар ти ры неп ла те жес по соб ных за ем щи ков. Уже сей час у по ку па те лей 
есть воз мож ность при об ре сти за ло говую, или так на зы ва емую 
де фолтную, нед ви жи мость. Но по ка это обой дет ся не де шев ле, 
чем ана ло гич ные ры ноч ные ва ри анты.

Покупка 
с дефолтом

Грозовое предупреждение В 2009 го ду ипо теч ные 
кре ди ты ста нут са мы ми проб лем ны ми для оте че-
ст вен ных бан ков. Круп ней шее в Рос сии кол лек-
тор ское агент ст во Se qu o ia Cre dit Con so li da ti on 
про ве ло оп рос 25 кре дит ных уч реж де ний, ра бо та-
ю щих с ипо те кой в раз лич ных ре ги о нах стра ны: 

40% бан ков приз нали, что ждут не возв ра тов преж де все го от ипо-
теч ных за ем щи ков.

По ка слу ча ев про да жи ипо теч ных квар тир очень ма ло по 
срав не нию с ко ли че ст вом вы дан ных кре ди тов. По сло вам ди рек то-
ра по раз ви тию биз не са «Дол го во го агент ст ва ”При став“» Сер гея 
Шпе те ра, бан ки за ин те ре со ва ны в «жи вых» день гах — тор гов ля 
жильем не яв ля ет ся их про филь ным биз не сом. В Бал тий ской ипо-
течной кор по ра ции наз ва ли толь ко один слу чай, ког да си ту а ция 

дош ла до су да и квар ти ра бы ла вы став-
ле на на тор ги. Пред ста ви те ли Райф-
фай зен бан ка го во рят, что с на ча ла 2009 
го да в по ряд ке доб ро воль ной ре а ли за-
ции бы ло про да но 16 объек тов жи лой 
нед ви жи мо сти, на ходивших ся в за ло-
ге. При мер но та кие же дан ные пре до-
став ля ют дру гие бан ки и кол лек тор-
ские агентства. «Речь идет о де сят ках, 
но ни как не о сот нях та ких сде лок»,— 
го во рит г-н Шпе тер.

«Зна чи тель ное ко ли че ст во про-
даж за ло жен ных квар тир ожи да ет ся 
не ра нее вто рой по ло ви ны 2009 го-
да»,— считает Анд рей Сте па нен ко, 
ру ко во ди тель ди рек ции обс лу жи ва ния 
фи зи че ских лиц, член прав ле ния 
Райф фай зен бан ка.

То есть кре ди то ры мо гут вы ста-
вить на про да жу за ло жен ное жилье по 
сни жен ным це нам, лишь бы по лу чить 
хоть ка кие-то день ги. Так что ес ли сей-
час вник нуть в юри ди че ские тон ко сти 
про цес са про да жи де фолт ных квар-
тир, воз мож но, на этом рын ке бу дет 
чем по жи вить ся.

Дисконт до 10% Как пра ви ло, в слу чае 
сог ла сия долж ни ка на по га ше ние за-
дол жен но сти пу тем ре а ли за ции квар-
ти ры в доб ро воль ном по ряд ке со став-
ля ет ся пись мен ное сог ла ше ние об от-
ступ ном. «Раз мер от ступ но го не о бя-
за тель но дол жен сов па дать с раз ме-
ром ис пол не ния по обя за тель ст ву 
(сто ро ны оп ре де ля ют это в сог ла ше-
нии). С пре до став ле ни ем от ступ но го 
прек ра ща ют ся все обя за тель ст ва по 
до го во ру, вклю чая не у стой ки»,— рас-
ска зы ва ет Сер гей Шпе тер. По сло вам 
бан ки ров и кол лек то ров, та ким об ра-
зом раз ре ша ет ся до 90% слу ча ев с не-
вып ла той по ипо те ке.

ОЛЬ ГА ГО ВЕР ДОВ СКАЯ
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ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Бо лее то го, по сло вам Анд рея Сте-
па нен ко, да же пос ле по лу че ния бан ком 
су деб но го ре ше ния ис пол ни тель ное 
про из вод ст во не до во дит ся до сво е го ло-
ги че ско го за вер ше ния — пуб лич ных 
тор гов. За ем щик, по лу чая уве дом ле ние 
о про да же квар тиры с тор гов, по ни ма ет, 
что ни ка ким об ра зом пов ли ять на це ну 
не смо жет. В та ких слу ча ях долж ник пы-
та ет ся сроч но най ти по ку па те ля и ре а ли-
зо вать за лог по сог ла ше нию сто рон. 
«При об ре тая квар ти ру имен но в та кой 
мо мент, по ку па тель мо жет по лу чить на-
и боль шую скид ку»,— го во рит Анд рей 
Сте па нен ко.

Од на ко на боль шой ди сконт рас-
счи ты вать не при хо дит ся. По сло вам 
пред ста ви те ля GE Mo ney Bank Ека те ри-
ны Ту тон, в на сто я щее вре мя скид ка при 
про да же та ких квар тир варьи ру ет ся от 5 
до 10%, но нель зя го во рить, что на рын ке 
ус та нов лен ка кой-то спе ци аль ный ди-
сконт на ипо теч ные квар ти ры.

Не ко то рые кре дит ные уч реж де-
ния го то вы ид ти нав ст ре чу по ку па те лю 
за ло го вой квар ти ры и пре до став лять 
ипо теч ный кре дит на ста рых ус ло ви ях. 
То есть воз мож на сме на за ем щи ка-
долж ни ка по кре дит но му до го во ру (пе-
ре вод дол га со сме ной за ло го да те ля). Эта 
схе ма до ста точ но ин те рес на для по ку па-
те ля, ко то рый в ус ло ви ях по вы ше ния 
про цент ных ста вок по ипо те ке по лу ча ет 
кре дит по став ке, из на чаль но про пи-
санной в кре дит ном до го во ре.

Мертвые души Поку па те лям не сто ит 
пол ностью по ла гать ся на юри ди че скую 
чи сто ту при об ре та е мой квар ти ры лишь 
по то му, что она за ло же на в бан ке. «Иног-
да бан ки бе рут в за лог нед ви жи мость, не 
учи ты вая на ли чие не со вер шен но лет-
них де тей, ко то рые име ют пра во на это 
иму ще ст во, фак ти че ских брач ных от но-
ше ний, так же вли я ю щих на пра во соб ст-
вен но сти»,— го во рит стар ший юрист 
ком па нии Li dings Егор Кун це вич.

Уз нать ис то рию за ло жен но го жи-
лья мож но, по лу чив вы пи ску из Еди но го 
госу дар ст вен но го рее ст ра прав на нед-
ви жи мое иму ще ст во и сде лок с ним 
(ЕГРП). Из вы пи ски вид но, бы ла ли квар-
ти ра в спо ре или нет, нак ла ды ва лись ли 
на нее аре сты, на хо дит ся ли она в за ло ге. 
По за ко ну та кую вы пи ску мо жет по лу-
чить толь ко соб ст вен ник жилья, так что 
по ку па телю сто ит пот ре бо вать от вла-
дель ца пре до ста вить ему та кую справ ку.

Если квар тира бы ла кон фи ско ва-
на у неп ла те жес по соб но го долж ни ка 
по ре ше нию су да, есть риск, что за ем-
щик ос по рит за кон ность изъя тия нед-
ви жи мо сти. «Кол лек то ры сов ме ст но с 
сот руд ни ка ми ор га нов го су дар ст вен-
ной ис пол ни тель ной служ бы ча сто на-
ру ша ют про це ду ру кон фи ска ции за ло-
жен ной нед ви жи мо сти, что мо жет 
пов лечь приз на ние су дом та ких дей ст-
вий ис пол ни тель ной служ бы не за кон-
ны ми и, как след ст вие, вос ста но вить 
быв ше го соб ст вен ни ка квар ти ры в 

сво их иму ще ст вен ных пра вах»,— го-
во рит Егор Кун це вич.

Кро ме то го, всег да ос та ет ся риск 
приз на ния до го во ра куп ли-про да жи не-
дей ст ви тель ным в свя зи с тем, что на 
мо мент его зак лю че ния долж ник пре бы-
вал в не де ес по соб ном со сто я нии, что 
долж но быть ус та нов ле но ре ше ни ем су-
да, а так же в свя зи с тем, что сдел ка бы ла 
осу ще ств ле на под воз дей ст ви ем тя же-
лых об сто я тельств, в ре зуль та те на си лия 
или об ма на.

В слу чае про да жи по сог ла ше нию 
с бан ком поку па те лю не об хо ди мо по га-
сить ос тав шу ю ся часть кре ди та пе ред 
бан ком и од нов ре мен но со сня ти ем за-
ло га офор мить пра во соб ст вен но сти на 
объект. В ре зуль та те по ку па тель не сет 
до ста точ но серьез ные ри ски, по сколь ку, 
ес ли ре ги ст ра ци он ный ор ган от ка жет в 
оформ ле нии пра ва соб ст вен но сти, он 
мо жет ос таться и без квар ти ры, и без де-
неж ных средств.

В Райффай зенбанке со ве ту ют при 
по куп ке де фолт ной квар ти ры при ме-
нять аккре ди тив ную схе му рас че тов: 
день ги бу дут пе ре ве де ны бан ком с ак-
кре ди ти ва на по га ше ние кре ди та толь ко 
пос ле ре ги ст ра ции пра ва соб ст вен но сти 
на по ку па те ля. Ри ски для не го в та ком 
слу чае от сут ст ву ют.

В об щем, юри ди че ских тон ко стей 
бо лее чем до ста точ но, но не нам но го 
боль ше, чем ри сков при по куп ке жилья, 
ска жем, на вто рич ном рын ке.  ■

Кон стан тин Ар тю-
ха, ви це-пре зи дент 
бан ка Del taC re dit:
— Мож но прог но зи-
ро вать уве ли че ние 
прос роч ки по ис пол-
не нию за ем щи ка ми 
обя за тельств по 
кре дит ным до го во-

рам. Но не ду маю, 
что, как след ст вие, 
мы уви дим мас со-
вую ре а ли за цию за-
ло гов. С од ной сто-
ро ны, это свя за но 
с тем, что у боль-
шин ст ва ипо теч-
ных за ем щи ков это 

един ст вен ное жи-
лье в соб ст вен но-
сти, и они сде ла ют 
все, что бы сох ра-
нить его. С дру гой 
— бан ки са ми го то-
вы пой ти нав ст ре-
чу за ем щи кам, ис-
поль зуя, нап ри мер, 

ме ха низ мы ре ст рук-
ту ри за ции дол га.

Алек сей Шле нов, 
ге не раль ный 
ди рек тор «Миэль-
Бро ке ридж»:
— Ри элтеры ре ко-
мен ду ют пред ла-

гать квар ти ры, на-
хо дя щи е ся в за ло ге у 
бан ка, в про да жу по 
це не ни же сред не ры-
ноч ной, что бы ре а-
ли зо вать квар ти ру 
как мож но бы ст рее. 
В дан ном слу чае вре-
мя иг ра ет про тив 

про дав ца, на ко то-
ро го мо гут ока зы-
вать дав ле ние сра зу 
не сколь ко фак то ров: 
не воз мож ность вып-
ла чи вать кре дит, 
сни же ние цен на 
нед ви жи мость и 
рост кур са дол ла ра.

Не ко то рые бан ки 
го то вы ид ти нав-
ст ре чу по ку па те лю 
за ло го вой квар ти-
ры и пре до став-
лять ипо теч ный 
кре дит на ста рых 
ус ло ви ях. То есть 
но вый поку па тель 
по лучит кре дит по 
став ке, из на чаль но 
про пи сан ной в кре-
дит ном до го во ре
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«Никольская Усадьба» 
готовится к новосельям

Все это результат мирового финансового кризиса. Его жертвами 
стали многие — и те, кто сильно зависел от банковских кредитов 
и развития ипотеки, и те, для кого строительство коттеджных по-
селков никогда не было основным делом и поэтому было сброше-
но как непрофильный актив.

Но есть и другая история.
Тагир Ахмеров, генеральный директор ООО «РЕСТ», заказ-

чика-застройщика загородного жилого комплекса «Никольская 
Усадьба» рассказал, как его команде удалось выполнить обязатель-
ства перед покупателями домов и в срок подойти к завершающей 
стадии строительства «Никольской Усадьбы».

— Тагир Маратович, может, немного истории?
— Да, решение о начале строительства «Никольской Усадь-

бы» было принято в конце 2006 года. Строительство первых домов 
началось весной 2007. Мы не брали кредитных средств и не участ-
вовали в ипотеке, что и явилось в том числе залогом стабильного 
роста.

— То есть вы начали строительство на свои деньги?
— На первых порах мы вложили собственные средства. А по-

том сделали все, для того чтобы люди нам поверили. И  нам это 
удалось.

— Как? Ведь на тот момент на месте поселка было чистое поле?
— Здесь огромную роль играет степень ответственности. 

Допустим, Вы обращаетесь в крупную компанию и ведете пере-
говоры с  менеджером, который не несет перед вами никакой 
ответственности, но  при этом предлагает заключить договор 
на круглую сумму. Вы ставите подпись на договоре, но не знаете, 
кто стоит за подписью исполнителя, с кем вы заключаете дого-
вор… Это одна степень ответственности.

— Понятно, то есть вы с каждым 
клиентом работали сами?

— Мы работаем командой. Про-
ектировщики, строители, дизайнеры, 
маркетологи. Наш рабочий день начи-
нается в 7.00. И в любое время, на лю-
бой вопрос нашего клиента я готов от-
ветить. В результате мы сформировали 
в коллективе внутреннюю ответствен-
ность, это гораздо эффективнее вне-
шней.

— Это другая степень ответс-
твенности…

— Персональная ответствен-
ность. А гарантировать это может толь-
ко высокая степень личного участия. 
Я не ждал, сидя в кресле, что клиенты 
придут сами. Мы сами приближались 
к клиентам, выполняя свои обязатель-
ства. Мы обещали людям газ, электри-
чество, водопровод и  успели сделать 
все, что обещали.

— Однако различные СМИ 
в один голос говорят о тяжелом состо-
янии рынка загородной недвижимос-
ти и в подтверждение этому есть реаль-
ные факты.

— Это еще две степени ответс-
твенности — совесть и  гражданская 

ТЕХНОЛОГИИ

Заголовки статей о недвижи-
мости внушают тревогу и от-
чаяние. В новостях на телеви-
дении показывают угрожаю-
щие картинки тяжелого состо-
яния рынка загородной недви-
жимости. Слухи о разоривших-
ся строительных компаниях 
распространяются со скоро-
стью слова.…
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позиция. Откуда такая страсть к стра-
шилкам? Почему из  всего огромного 
объема ежедневной информации из-
дание или телеканал ищет проблемные 
места и  начинает их гиперболизиро-
вать? У людей после этого пропадает 
желание заниматься бизнесом. Полу-
чается, что мы рубим сук, на котором 
сидим.

— То есть вы считаете, что жур-
налисты должны рассказывать только 
про успешные проекты и  удачливых 
бизнесменов?

— Этого должно быть больше. 
Надо меньше говорить о  кризисе 
и больше заниматься делом. С первого 
дня работы мы выстраивали и выстро-
или четкую структуру управления, 
подчинения, ответственности, в кото-
рой каждый знает свои обязанности. 
Наличие и функционирование систе-
мы может уберечь от множества про-
блем.

— Когда «Никольская Усадьба» 
выходила на  рынок недвижимости, 
было заявлено, что дома в поселке бу-
дут исключительно из дерева. Теперь 
в связи с тем, что кроме строительства 
с подрядом вы предлагаете еще и учас-

тки, возникает ли вероятность измене-
ния концепции застройки?

— На сегодняшний день 
из  60  участков осталось 9, и  никто 
из более пятидесяти обладателей зем-
ли в «Никольской Усадьбе» не изъявил 
желание строить из какого-либо друго-
го материала, кроме дерева. Идею еди-
ного стиля застройки поддерживают 
сами жители. Многие из них уже заво-
зят мебель, занимаются благоустройс-
твом участков и домов, дышат свежим 
воздухом, любуются природой. Неуже-
ли вы думаете, что кто-то из них захо-
чет, чтобы среди всего этого великоле-
пия возник силикатный или керами-
ческий дом?

— Кстати о  природе. «Николь-
ская Усадьба» находится около озера 
и с трех сторон окружена лесом, прак-
тически вплотную. В связи с интенсив-
ным строительством, не был ли нару-
шен природный баланс, не нанесен ли 
вред природе?

— Несмотря на то что «Николь-
ская Усадьба» расположена всего 
в 40 минутах езды от города, местность 
здесь действительно сохранила свою 
первозданность. Чистейшее озеро, гус-
той высокий молодой лес — на все это 
можно смотреть часами… Мы все это 
сохраним. А по поводу вреда и ущер-
ба — нет, мы ничего не нарушили.

Подтверждение этого — побе-
да в  общероссийском проекте 
Ecovillage 2008 в номинации «Абсо-
лют», которую «Никольской Усадь-
бе» присудили московские специа-
листы из  компании EcoStandard 
Group — они проводят мониторинг 
состояния воды, почвы, воздуха 
и тестируют их у себя в лаборатори-
ях. «Никольская Усадьба» единс-
твенный в  Татарстане коттеджный 
комплекс, который является облада-
телем этого престижного звания.

— Напоследок серия коротких 
вопросов. На  какой стадии сегодня 
находится «Никольская Усадьба»?

— Летом закончим строительс-
тво дороги внутри поселка.

— Документы?
— Все в собственности 
— Управляющая компания? 

На ком ответственность за дальней-
шую жизнь поселка?

— Со стороны никого не при-
влекаем, ответственность перекла-
дывать не собираемся. Управляющая 
компания создана нами и работает. 

— Цена?
— Мы предлагаем участки сто-

имостью от 1,9 млн рублей. Вы мо-
жете поставить на  своей земле де-
ревянный дом сами, можете обра-
титься к нам. На сегодняшний день 
мы можем предложить более 10 го-
товых проектов домов или создать 
проект и построить дом персональ-
но для вас. ■

Я не ждал, сидя в кресле, 

что клиенты придут са-

ми. Мы сами приближа-

лись к клиентам. Мы 

обещали людям газ, 

электричество, водопро-

вод и успели сделать все, 

что обещали

ТЕХНОЛОГИИ

Несмотря на то 
что «Никольская 
Усадьба» располо-
жена всего в 40 ми-
нутах езды от го-
рода, местность 
здесь действитель-
но сохранила свою 
первозданность ➝

г.Казань, ул.Чистопольская, 20 А,

тел (843) 518-95-00

 www.nikolskayausadba.ru
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Экологичное тепло 
по-немецки

Во-первых, отопительные системы могут монтироваться в  любом 
месте дома. Это возможно благодаря мобильности печи-камина, поз-
воляющей размещать ее там, где это нужно, и дымоходу, который 
не имеет привязки к несущим конструкциям дома и занимает мень-
ше места, чем традиционный. Подогнанные по размерам и диаметрам 
элементы позволяют смонтировать систему в короткие сроки.

Во-вторых, надежность системы, подтвержденная сроком 
гарантии — 30 лет. На практике это означает: установив систему один 
раз, больше к этому вопросу возвращаться не придется.

И в-третьих, оптимальное сочетание цены и  качества. 
Обеспечить лучшую цену на  отопительную систему высочайшего 
класса позволяет профессиональная комплектация всех ее элементов, 
которую проводит компания ГСТ.

Отопительные системы включают два узловых блока — 
печь/камин и дымоход из шамота. Продуманное устройство печей-
каминов FIRE PLACE обеспечивает высокое КПД и экологичность 
обогрева. Эффективность сгорания достигается путем 
целенаправленного подвода воздуха через отверстия во внутренней 
облицовке камеры сгорания. Это позволяет с помощью всего одной 
закладки дров обогреть помещение в 100 кв. м. В качестве топлива, 
помимо древесины, могут использоваться дровяные брикеты 
и брикеты из бурого угля. Печи-камины соответствуют требованиям 
по защите окружающей среды.

Керамические дымоходы марки Schiedel практически вечны. 
Система заднего проветривания теплоизоляции Shiedel вкупе 
с  керамикой высшего сорта не имеет аналогов. Дымоходы служат 
более ста лет там, где стальные трубы с  теплоизоляцией не 
выдерживают больше 10. Они не подвержены разрушению из-за 
перепада температур — главной беды их кирпичных собратьев. 
Гладкая внутренняя стенка и круглое внутреннее сечение способствуют 

быстрейшему дымоотводу. В  плане 
безопасности важно — дымоходы 
(благодаря разделению элементов, 
отвечающих за  выведение газов 
и  статическую устойчивость 
конструкции) не разрушаются даже при 
возгорании сажи. Возникающую при 
этом температуру в  1000°C кирпичные 
дымоходы не выдерживают. Трех-
слойная конструк ция из  внутренней 
керамической трубы, изоляции 
и внешних оболочек из легкого бетона — 
секрет надежности универсальных 
дымоходов Schiedel семейства 
UNI. Дымоходы Schiedel UNI подходят 
для всех видов живого тепла: печей 
каминов котлов, водонагревателей, 
каминов, печек, работающих на  газе, 
мазуте, солярке, дизельном топливе, угле 
или древесине.

Комплексное решение — система 
отопления от ГСТ обеспечит отопление 
дома на  весь срок его эксплуатации. 
Приобретение отопительной системы 
обходится выгоднее, чем подбор ее 
элементов — печи-камина, дымохода 
и  портала по  отдельности. В  процессе 
эксплуатации расходы сокращаются 
за  счет экономии на  топливе, 
обслуживании и ремонте. ■

ТЕХНОЛОГИИ

Камин и отопление два в од-
ном: такие возможности от-
крывают обогревательные сис-
темы нового поколения, кото-
рые успешно зарекомендовали 
себя в загородных домах Евро-
пы. Система объединяет печь-
камин, портал и дымоход 
из шамота в единый, выверен-
ный с инженерной точки зре-
ния комплекс. В Казани такие 
отопительные комплексы 
представляет компания 
ГСТ. Отопительные системы 
обладают сразу несколькими 
особенностями, которые дела-
ют их оптимальным решением 
для коттеджей и индивидуаль-
ных загородных домов.



ООО «ГСТ», г. Казань, ул. Портовая, 19, оф. 101, тел.: (843) 231–78–88
Технические специалисты: 8–917–907-08-19, 8–917–298-68-08 

ЭКСПОЗИЦИЯ КОМПЛЕКСНОГО 

РЕШЕНИЯ ПЕЧЬ-КАМИН 

ПРЕДСТАВЛЕНА В МАГАЗИНАХ 

«БАХЕТЛЕ»:

ул. Ямашева, 71 а 
ул. Павлюхина, 57 
ул. Залесная, 66 
Оренбургский тракт, 22а

SCHIEDEL UNI 

НОВАЯ ДЫМОХОДНАЯ СИСТЕМА 

ИЗ КЕРАМИКИ 

Подходит для всех видов топлива 

и всех типов котлов 

Прекрасная устойчивость к воздействию кислот 

Отсутствие коррозии 

Отсутствие последующего ущерба 

от эксплуатации

Нет необходимости в санации 
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«Настоящая 
королевская обитель»
Инте рьер бук валь но кри чит о ген дер ной при над-
леж но сти вла дель ца, но что-то за став ля ет усом-
нить ся. Наши экс пер ты по чув ст во ва ли ло вуш ку, 
рас став лен ную пи са тель ни цей Юли ей Ши ло вой.

Любовь Кузнецова, 
психолог:
— Буйство цвета, 
света и позоло-
ты — настоящая 
королевская оби-
тель. Здесь живет 
крайне уверенный 
в себе человек 
с очень крепкой 
психикой, иному 

комфортно себя 
ощущать в таком 
обилии красного 
едва ли удастся.
По первому впе-
чатлению, скорее 
всего, хозяин ин-
терьера — мужчи-
на. Об этом гово-
рит и присутству-
ющий, несмотря 

— Кто  бы мог подумать, что мою 
квартиру можно разгадывать как на-
стоящий хитросплетенный детек-
тив! Хотя в чем-то ее действительно 
можно назвать квартирой-загадкой: 
здесь я не просто живу, а творю, пи-
шу свои романы.

Но, как в настоящем детективе, 
не обошлось без ложных версий. 
Мнением психолога я  была край-
не удивлена. Скажу честно, не могу 

представить себе мужчину, кото-
рый бы согласился жить в квартире 
с красными стенами. Тем более при-
менительно к своей квартире ну ни-
как не могу согласиться с психологом 
относительно того, что он обнаружил 
в интерьере обилие мужского.

На самом деле в этой квартире 
все чисто женское!

Интерьер я продумывала сама, 
при этом специально смешала два 

ЮЛИЯ ШИ ЛО ВА 

ПИ СА ТЕЛЬ НИ ЦА:
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ВНУТРЕННИЙ МИР

на всю помпез-
ность обстановки, 
лаконизм, и подчер-
кнуто мужская сер-
вировка столика 
и шкафчиков-вит-
рин. Но именно 
обилие мужского 
так и подталкива-
ет поискать повод 
усомниться. И он 

тут, на мой взгляд, 
есть. Это даже 
не цветы, а фото-
графии на стенах. 
Наверное, в чисто 
мужском интерьере 
их эротика бы-
ла бы более откро-
венной, а здесь же 
все очень целомуд-
ренно. Поэтому 

вопрос о том, 
кто же на самом 
деле тут живет, 
я оставлю откры-
тым.
Алексей Алпатов, 
художник
и дизайнер:
— Что и говорить, 
комната очень 
стильная, но есть 

в ней, на мой 
взгляд, некото-
рые недоработки. 
Например, белые 
розетки можно бы-
ло бы заменить 
на золотые. 
Но в целом дизай-
нерская задумка 
мне понятна: цвет 
и воздушность. 

Причем именно 
светлый пол, 
на первый 
взгляд несколь-
ко неуместный, 
воздушность и под-
черкивает. Из чего 
я делаю вывод, что 
здесь живет тоже 
воздушное сущест-
во, то есть женщи-

на. А стилистика 
интерьера в целом 
приоткрывает 
тайну ее возраста: 
35–45 лет.
Скорее всего, тут 
обитает человек, 
для которого очень 
важна смена впе-
чатлений: режис-
сер или писатель.

разных стиля в оформлении кварти-
ры для большей оригинальности. От-
куда же в ней взяться мужскому?

Впрочем, если уж совсем чест-
но, кое-что мужское во  мне самой 
все  же есть. Это мужская логика. 
Я  живу под лозунгом «Думай, как 
мужчина, работай, как лошадь, и вы-
гляди, как леди». Наверное, что-то 
похожее психолог и  почувствовал, 
хотя в своих рассуждениях свернул 

не совсем в  ту сторону. Зато абсо-
лютно точно угадал, что я очень уве-
ренный в себе человек. Это действи-
тельно так.

Дизайнер в  своих размышле-
ниях оказался точнее, с его мнением 
я полностью согласна. В этой кварти-
ре действительно можно путешест-
вовать, не выходя из  дома. В  ней 
много света и  пространства, в  ней 
есть что-то от  Европы и  что-то 

от  Азии, есть предметы, характер-
ные для разных эпох. И  окружила 
я себя ими не случайно. Смена впе-
чатлений помогает мне переносить-
ся в мир моих героев и жить их про-
блемами. Поэтому в  этой квартире 
очень хорошо пишется. А так как это 
30-й этаж, то  ночью можно сидеть 
у  телескопа и  любоваться звезд-
ным небом. И — если получится — 
заглядывать в другие миры. ■ 
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Философия 
процесса

Качество личной среды обитания приобретает все большую 
ценность, становясь ведущей тенденцией в создании 
интерьеров и обстановки жилой территории. В решениях для 
кухни этому способствует все — начиная от дизайна, 
продуманной функциональности и удобства.

Кухни, произведенные в разных странах мира, 
отражают черты характера, присущие разным 
нациям. Единственное место в  Казани, где 
представлены кухни производства луч-
ших немецких фабрик, — салон «Кельн», рас-
положенный в  мебельном центре «Соло». 
Для немцев, с их точностью и педантичностью, 
на  первый план выходят эргономичность 
и  функциональность. Ни  один миллиметр по-

верхности не остается без дела. Все продуманно, четко и мак-
симально комфортно. Выверенность базовых элементов, кото-
рые могут быть изменены по глубине, высоте, ширине, позво-
ляет идеально подстраивать каждую модель под особенности 
конкретного помещения, учитывая все находящиеся в нём ни-

ши, выступы и колонны. Технологии 
внешнего оформления кухонь и ор-
ганизации внутреннего рациональ-
ного пространства опираются на ве-
ковые традиции немецкого мебель-
ного производства. Предельно лако-
ничные, они часто сочетают чет-
кость хай-тека и благородство линий 
классики. Немцы очень трепетно от-
носятся к  вопросам экологической 
безопасности, поэтому используют 
только экологически чистые природ-
ные материалы. Фасады и столешни-
цы часто делают из  дуба, бука или 

ЮЛИЯ ФАЙЗРАХМАНОВА
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клена. Дизайн подчеркивает обрабо-
танное различными способами стек-
ло прозрачных шкафчиков, которое, 
благодаря внутренней подсветке, 
может расставлять интересные ак-
центы. В линейке немецкой мебели 
можно найти варианты на  разный 
вкус и кошелек.

Кухни фабрики Rational, вы-
полненные на  немецкой фабрике 
по  проектам итальянских дизайне-
ров, соединяют типично немецкую 
эргономичность и  функциональ-
ность с  элегантным исполнением, 

что уже оценили в странах Европы. 
Деревянные плоскости столешниц 
с  благородной древесной структу-
рой чрезвычайно «тактильны», 
а специальная экологически чистая 
природная смола, которой обрабо-
тано дерево, делает их не уступаю-
щим по  прочности столешницам 
из  натурального камня. В  некото-
рых сериях кухонь Rational за осно-
ву цветовой гаммы взяты теплые 
естественные оттенки дерева, в дру-
гих превалирует урбанистический 
стиль. Технологичная продуман-

Цена кухонь может 
достигать стои-
мости хорошего ав-
томобиля. Так же 
как и в нем, здесь 
все продуманно 
до мелочей.

Кухни, произведенные 

в разных странах мира, 

отражают черты характе-

ра, присущие разным на-

циям. Для немцев на пер-

вый план входит эргоно-

мичность и функцио-

нальность

➝
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ность кухонь с  точки зрения ком-
форта позволяет сделать процесс 
приготовления пищи и ухода за кух-
ней простым и легким: рабочие по-
верхности гладкие настолько, что 
грязь на них просто не задержива-
ется.

Необычные фасады фабрики 
Eggersmann меняют привычное пред-
ставление о  кухнях. Использование 
обработанных вручную фасадов 
из  дорогих пород дерева, таких как 
зебрано, табакко, эбеновое дерево, 
создает ощущение роскоши, а глянце-

вые панели, скрывающие содержи-
мое шкафов, могут ввести в заблужде-
ние об  их функциональном предна-
значении. Для других элементов кух-
ни применяют анодированный алю-
миний и нержавеющую сталь. Необ-
ходимое дополнение — усовершенс-
твованные механизмы открывания 
и закрывания дверей. В верхних шка-
фах створки исполнены из  матового 
зеркального стекла — многослойного 
материала с  зеркальным отблеском, 
на котором практически не остаются 
следы от пальцев.

Пожалуй, самым беспрецеден-
тным явлением можно назвать про-
изведение  — другое слово подоб-
рать сложно — мебельной индуст-
рии немецкой фабрики Semantic, 
которые знатоки называют не ина-
че как «кухня-космос». Не удиви-
тельно, что всесторонне продуман-
ные кухни, оснащенные последни-
ми достижениями инженерной 
мысли, вплоть до сенсорного откры-
вания дверок, оцениваются практи-
чески так же, как роскошные авто-
мобили марки MAYBACH. ■

МЕРА ВЕЩЕЙ

Функциональность 
всех элементов 
и обработка повер-
хностей, препятс-
твующая скопле-
нию грязи и пыли, 
максимально облег-
чают труд хозяйки

➝



Казань, пр-т Ямашева, д.51Б, ТД «7Я» тел.(843) 517-92-82

ВСЕ ДЛЯ ВАННОЙ 

КОМНАТЫ ОТ ЛУЧШИХ 

ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ 

ЕВРОПЫ 

ПРИГЛАШАЕМ К СОТРУДНИЧЕСТВУ ДИЗАЙНЕРОВ И АРХИТЕКТОРОВ
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НОВОСТИ

Коттедж 
по «дачной 
амнистии»

Ровно полгода осталось до конца 
действия «дачной амнистии». 
До этого времени оформить па-
кет документов на перевод 
в собственность загородных до-
мов и дачных участков можно 
в упрощенном порядке, в мень-
шие сроки и по более низким рас-
ценкам. Сейчас процесс регист-
рации права собственности 
на индивидуальный жилой дом 
в соответствии с федеральным 
законом № 93-Ф3 по упрощенной 
схеме занимает до двух месяцев.

Лена Хамзина, генеральный директор РГУП БТИ: «Чтобы 
не опоздать с оформлением загородных домов и другой не-
движимости в рамках „дачной амнистии“, необходимо на-
чать действовать сейчас. Подготовить пакет документов 
помогут специалисты отделений БТИ».

Упрощенная 

схема 

С нового года срок офор-
мления в  собственность 
увеличится в 3–4 раза — 
оформление займет 
от  5  до  7  месяцев. Изме-
нится и  перечень доку-
ментов. Сейчас соответс-
твии с законом о «дачной 
амнистии» для оформле-
ния необходимы три  до-
кумента. Это: правоуста-

навливающий документ 
на  земельный участок, 
на  котором расположен 
объект индивидуального 
жилищного строительс-
тва (акт о предоставлении 
земельного участка, акт 
о  праве на  земельный 
участок, выписка из  хо-
зяйственной книги); ка-
дастровая выписка на зе-
мельный участок с  коор-
динатами поворотных то-

чек границ земельного 
участка; технический 
паспорт объекта индиви-
дуального жилищного 
строительства (кадастро-
вый план).

Разрешение 

на строение 

С января будущего года 
дополнительно необходи-
мо будет получить в орга-
нах архитектуры градо-
строительный план зе-
мельного участка (ГПЗУ) 
(для нового строительс-
тва) и  разрешение 
на  строительство; согла-
совать постройку в  санэ-
пидемстанции, пожарной 
службе и других органах; 
получить разрешение 
на ввод объекта в эксплу-
атацию (если отсутствует 
разрешение на  строи-
тельство, необходимо бу-
дет обратиться в  суд. 
Оформить необходимые 
для регистрации в  собс-
твенность дачных и инди-

видуальных домов, рас-
положенных за  предела-
ми Казани, декларации 
и  технические паспорта 
на объекты недвижимос-
ти можно в городских от-
делениях БТИ.

Правила 

экономии 

Снизить налогооблагае-
мую базу можно отразив 
реальный процент изно-
са жилого дома. Владель-
цы зарегистрирован-
ной недвижимости могут 
сделать это, иницииро-
вав проведение плановой 
текущей инвентариза-
ц и и .  Кр о м е  т о г о , 
01.03.2010  года заканчи-
вается бесплатная прива-
тизация жилья. Чтобы 
успеть оформить собс-
твенность безвозмездно 
и  избежать ажиотажа 
в  последние месяцы 
действия закона, лучше 
не откладывать оформле-
ние документов.
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ЖИЛОЙ ДОМ «ASTRA»
Адрес: Западный АО, 
р-н Можайский, ул. Козлова, кв. 114
Ближайшая станция метро: 
«Кунцевская»
Тип здания: монолитный железобетон
Площадь участка (га): 0,889
Количество этажей: 23
Общая площадь (кв. м): 24 084
Общая площадь квартир (кв. м): 
12 078
Площадь квартир (кв. м): 
от 58,75 до 128,8
Количество квартир: 132
Высота потолков: 
2–12 эт.— 3,15 м, 12–23 эт.— 3,3 м
Лифты: 2 пассажирских, 2 грузовых
Количество машиномест: 252
Общая площадь подземного паркинга
(кв. м): 6790
Высота здания (м): 85
Придомовая территория: огорожена
и благоустроена, оборудована 
спортивными и детскими площадками
Охрана: многоуровневая
Инфраструктура: развитая 
инфраструктура района
Срок сдачи ГК: IV квартал 2008 года
Контакты: компания «Магистрат», 
(495) 232 0808, www.magistrat.ru

Новый жилой дом с первым нежилым этажом и подзем-
ной автостоянкой расположен в престижной западной
части Москвы в уютном оазисе зелени и спокойствия.
При этом имеются удобные выезды на Можайское шос-
се (Кутузовский проспект), Аминьевское шоссе (Рублев-
ское шоссе) и Мичуринский проспект. Район расположе-
ния дома известен москвичам как излюбленное место
проживания элиты прошлых и настоящих лет. А непо-
средственная близость к живописному природному за-
казнику «Долина реки Сетунь» и парку Кунцево прида-
ет дополнительную привлекательность новому дому.
На охраняемой территории располагается своя спортив-
ная и детская площадки, зоны отдыха и паркинги для
гостей.
Строительство жилого дома планируется завершить
в четвертом квартале 2008 года.

План типового этажа

ГОРОДСКАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ МОСКВА
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ГОРОДСКАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ

Адрес: Казань, ул. Калинина, д. 30, 

Вахитовский район

Типы квартир: от 1 до 3 комнат

Высота потолков (м): 3,1

Метраж квартир (кв. м): от 49,8 до 125,5

Цена (тыс. руб./кв. м): 48

Дополнительная информация: 

дом бизнес-класса. Индивидуальное 

отопление. Немецкие лифты Klemmann. 

Подземная парковка. Рациональная 

планировка. Гарантированная ликвидность

Контакты: Казань, ул. Меридианная,10, оф.10, 

тел. (843) 265-51-45, www.dorogoydom.com

ЗАГОРОДНАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ

Местоположение: пос. Царицыно

Площадь коттеджа (кв. м): 290

Площадь участка: 4 сотки

Цена (тыс руб./кв. м): 13

Доп. информация: четырехквартирный 

таунхаус, черновая отделка, газ, вода, элек-

тричество, асфальт до дома, рядом лес, все 

в собственности

Контакты: Казань, ул. Меридианная,10, оф.10, 

тел. (843) 265-51-45, www.dorogoydom.com

ЗАГОРОДНАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ

Местоположение: пос. Салмычи

Площадь коттеджа (кв. м): 230

Площадь участка: 10 соток

Доп. информация: качественная черновая от-

делка, 2 гаража с автоматическими воротами, 

цокольный этаж, высота потолков 3,1, плиты 

перекрытия

Контакты: Казань, ул. Меридианная,10, оф.10, 

тел. (843) 265-51-45, www.dorogoydom.com

ЗАГОРОДНАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ

Местоположение: пос. Нагорный

Площадь коттеджа (кв. м): 150

Площадь участка: 17 соток

Доп. информация: двухэтажный дом с цоко-

лем, чистовая отделка, рациональная совре-

менная планировка, дом готов к проживанию

Контакты: Казань, ул. Меридианная,10, оф.10, 

тел. (843) 265-51-45, www.dorogoydom.com

ЗАГОРОДНАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ

Местоположение: пос. Радужный, Васильево

Площадь коттеджа (кв. м): 280

Площадь участка: 10 соток

Доп. информация: берег Волги (первая ли-

ния), центральные коммуникации, круглосуточ-

ная охрана, собственный пляж, причалы, вид 

на Волгу, цокольный этаж (высота 3,2 м)

Контакты: Казань, ул. Меридианная,10, оф.10, 

тел. (843) 265-51-45, www.dorogoydom.com

ГОРОДСКАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ

Адрес: ул. Центральная, Вахитовский район

Высота потолков (м): 3

Метраж квартир (кв. м): 180

Доп. информация: таунхаус, 3 уровня, гараж, 

земельный участок 1,8 соток

Контакты: Казань, ул. Меридианная,10, оф.10, 

тел. (843) 265-51-45, www.dorogoydom.com
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Разрешение на строительство дома №63А-7 Меридианная 2

2-х комнатная квартира, общая 
площадь 63,54 кв. м 

2-х комнатная квартира, общая 
площадь 68,99 кв. м 

3-х комнатная квартира, общая 
площадь 149,8 кв. м 

3-х комнатная квартира, общая 
площадь 106,1 кв. м 

ГОРОДСКАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ

«Берег» — жилой комплекс Premium класса, располо-

женный на берегу реки. Здания жилого комплекса яв-

ляются образцом современного стиля. Дома с вентили-

руемыми фасадами, панорамным остеклением, откры-

тыми террасами и закрытыми верандами снабжены 

бесшумными лифтами. Под комплексом расположена 

поземная парковка. Комплекс находится под круглосу-

точной охраной и видеонаблюдением. Он имеет разви-

тую инфраструктуру, удобные подъездные пути и ши-

рокую «приграничную зону». 

ванная 7,8

5,4

312,3

гард. 3,3

кухня 13,9

спальная 20,1

спальная 18,7

46,3

3,417,3

гард. 
2,7

спальная 16,3

спальная 10,5

ванная 8,3

кухня 12,9

30,1

ЖИЛОЙ КОМПЛЕКС «БЕРЕГ»

Адрес дома: ул. Меридианная, дом 2

Проектировщик: АМ ООО «Града» 

Застройщик: Холдинговая компания «Берег»

Тип здания: многоквартирный жилой дом

Площадь участка жилой комплекс «Берег»: 3,69 (га)

Количество этажей: разноэтажные секции 9/14/22 эт.

Площадь квартир: от 63 до 250 кв.м., пентхаусы с 

террасами — до 400 м2

Кол-во квартир: 185 шт.

Высота потолков: 3 м.

Остекление: витражное и панорамное

Отопление: городское централизованное + 

собственные бойлерные 

Кол-во машино-мест на подземной парковке: 142

Охрана и видео наблюдение: двор, подземная парковка 

Придомовая территория: детская площадка, беседки, 

гостевые парковки, озеленение по периметру и во дворе

Инфраструктура: поликлиники, банки, салоны 

красоты, кафе, транспортные развязки

Срок сдачи: дом сдан в декабре 2008 года

Контакты: Холдинговая компания «Берег», г. Казань, 

ул. Меридианная, д.1, тел.: (843) 240-05-56, 523-22-95, 

260-89-98, www.bereg-kazan.ru

ЖИЛОЙ КОМПЛЕКС «БЕРЕГ»
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ЖИЛОЙ КОМПЛЕКС «КАСКАД»

Адрес: Казань, пр. Амирхана, д. 12д, д. 12е

Этажность: 17

Количество квартир: 101-102

Метраж квартир (кв. м): 46-112

Цена (тыс. руб.): 33

Тип договора: купля-продажа

Инфраструктура: детская площадка, наземная автостоянка

Дополнительно: экологически безопасные строительные материалы, 

широкие возможности перепланировки

Продавец: ОАО «Сувар-Казань»

Контакты: Казань, ул. Спартаковская, д. 6, офис 1409, 

тел.: (843) 526-55-55, 264-23-21

ЖИЛОЙ КОМПЛЕКС «СЕРЕБРЯНЫЙ БЕРЕГ»

Адрес: Казань, ул. Нигматуллина, д. 11/84

Этажность: 9,12,14

Количество квартир: 255

Метраж квартир (кв. м): 40–118

Цена (тыс. руб.): 34

Тип договора: купля-продажа

Инфраструктура: детский сад, школа, благоустроенный двор, спортивные 

площадки, наземная парковка, удобное транспортное сообщение, 

Дополнительно: экологически безопасные строительные материалы, 

широкие возможности перепланировки

Продавец: ОАО «Сувар-Казань»

Контакты: Казань, ул. Спартаковская, д. 6, офис 1409, 

тел.: (843) 526-55-55, 264-23-21

ГОРОДСКАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ
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Адрес Эт/эт Кол-во
комнат

Площадь
кв.м

Доп. сведения Цена т.р./
кв. м

Стоимость тыс. 
руб.

Телефон Фирма

Ул. К. Маркса 1/6 2 83 Дом сдан 75,00 6225,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. К. Маркса 1/6 3 112,5 Дом сдан 75,00 8437,50 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. К. Маркса 1/6 1 58 Дом сдан 75,00 4350,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. К. Маркса 4/6 3 100,9 Дом сдан 75,00 7567,50 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Толстого, 14 А  2/15 3 177,1 Дом сдан 70,00 12397,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Толстого, 14 А  3/15 4 210,1 Дом сдан 70,00 14707,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Толстого, 14 А  4/12 4 180,2 Дом сдан 70,00 12614,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Толстого, 14 А  13,14,15/15 7 372,2 Дом сдан 70,00 26054,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Толстого, 14 А  10,11,12/12 9 394,4 Дом сдан 70,00 27608,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Толстого, 14 А  4/8 4 326,9 Дом сдан 70,00 22883,00 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 8/17 2 75,1 Дом сдан 33,00 2478,3 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 8/17 2 75,1 Дом сдан 33,00 2478,3 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 14/17 2 76,4 Дом сдан 33,00 2521,2 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 17/17 2 74,7 Дом сдан 33,00 2465,1 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 17/17 2 76,6 Дом сдан 33,00 2527,8 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Е 4/17 2 76,2 Дом сдан 33,00 2514,6 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 13/17 2 73,9 Дом сдан 33,00 2438,7 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 14/17 2 74,2 Дом сдан 33,00 2448,6 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 14/17 2 76,0 Дом сдан 33,00 2508,0 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 15/17 2 76,8 Дом сдан 33,00 2534,4 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 17/17 2 74,0 Дом сдан 33,00 2442,0 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 17/17 2 76,3 Дом сдан 33,00 2517,9 526-55-55 Сувар-Казань

Ул Амирхана, 12Д 17/17 2 75,5 Дом сдан 33,00 2494,8 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Нигматуллина, 11/84 12/12 3 97,3 Дом сдан 34,00 3308,2 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Нигматуллина, 11/84 12/12 3 89,8 Дом сдан 34,00 3353,2 526-55-55 Сувар-Казань

Ул. Нигматуллина, 11/84 11/12 3 97,5 Дом сдан 34,00 3315,0 526-55-55 Сувар-Казань

Меридианная д.2 3/9 2 63,7 Дом сдан 59,0  3758,3 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 3,5,6,9/12 2 80,23 Дом сдан 59,00 4733,6 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 3,4/14 3 116-118 Дом сдан  59,00 6844,00-6962,00 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 8/9 3 179,0 Дом сдан 70,00 12530,0 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 3-19/23 3 175-180 Дом сдан 67,00 11725-12060,00 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 4-6,9//9 3 122,7 Дом сдан  59,00 7239,3 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»
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КВАРТИРЫ

Адрес Эт/эт Кол-во 
комнат

Площадь Доп. сведения Цена 
т.р./
кв. м

Стоимость 
тыс. руб.

Телефон Фирма

Общ. Жил. Кух.

Меридианная д.2 3-9/12 3 136,0 -- -- -- 59,00 8024,0 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 3-11/23 2 69,4 -- -- -- 59,00 4094,6 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 3-15//23 3 149,9 -- -- -- 70,00 10493,00 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Меридианная д.2 3-18//23 3 115,2 -- -- -- 70,00 8064,0 240-05-56 ЖК «БЕРЕГ»

Галактионова 2-5/5  1    70,7    25,7    18,2   Черновая отделка под 
«чистовую»

 75,00    5 302,50   238 21 20 ООО «Симург Риэлт»

Ягодинская 3/14  1    44,6    16,1    10,9   Черновая отделка  35,00    1 561,00   238 21 20 ООО «Симург Риэлт»

Муштари 1/5 4 160 110 25 Под ключ, камин, мебель 115,63 18 500 265-51-45 «Дорогой дом»

Достоевского 7/9 3 135 74 14  Подземн. парковка, под 
отделку

36,00 4 860 265-51-45 «Дорогой дом»

Калинина 5/9 3 125,5 75 18 Подземн. парковка, под 
отделку

47,00 5 898,5 265-51-45 «Дорогой дом»

Калинина 5/9 1 49,87 -- -- Подземн. парковка, под 
отделку

50,00 2 493,5 265-51-45 «Дорогой дом»

Калинина 5/9 2 73,23 -- -- Подземн. парковка, под 
отделку

48,00 3 515,0 265-51-45 «Дорогой дом»

Калинина 5/9 3 123,7 -- -- Подземн. парковка, под 
отделку

47,00 5 813,9 265-51-45 «Дорогой дом»

Островского 3/4 -- 136,0 -- -- Центр, подземная парковка 77,00 10 500 265-51-45 «Дорогой дом»

КОТТЕДЖИ, ДОМА, ДАЧИ, УЧАСТКИ

Адрес Этаж Площадь Доп. сведения Цена 
т.р./
кв. м

Стоимость 
тыс. руб.

Телефон Фирма

Общая Гараж Цоколь

«Казанская усадьба»
Солнечный

2 177,59 22,2 86,3 Предчистовая отделка 42,50 -- 238-08-53 ООО «АК БАРС-
Эстейтинг»

«Казанская усадьба»
Англетер

2 221,05 34,42 114,5 Предчистовая отделка 42,50 -- 238-08-53 ООО «АК БАРС-
Эстейтинг»

пос. Сокуры 2 136,0   -- -- Коттедж, черновая отделка, земля  24,00    3 264,00   238 21 20 ООО «Симург Риэлт»

«Загородный клуб» 2 160 -- -- Коттедж, под ключ, 18 сот. 62,50 10 000 265-51-45 «Дорогой дом»

«Восточный» 2 150 -- -- Коттедж, под ключ, 10 сот. 56,67 8 500 265-51-45 «Дорогой дом»

«Матур» 3 600 -- -- Коттедж, под отделку, 8 сот. 35,00 21 000 265-51-45 «Дорогой дом»

«Радужный» 2 280 -- -- Коттедж, под отделку, 10 сот. 50,00 14 500 265-51-45 «Дорогой дом»

Односторонняя 
гривка

учас-
ток

8 
соток

-- -- За Сафар-отелем, под стр-во, 
централиз.коммуникации

687,50 5 500 265-51-45 «Дорогой дом»

Алтан учас-
ток

30 
соток

-- -- Зеленая зона, под стр-во, централиз. 
коммун-ции

-- 12 000 265-51-45 «Дорогой дом»

Алтан учас-
ток

10 
соток

-- -- Зеленая зона, под стр-во, централиз. 
коммун-ции

-- 3 500 265-51-45 «Дорогой дом»

Алтан учас-
ток

40 
соток

-- -- Зеленая зона, под стр-во, централиз. 
коммун-ции

-- 10 000 265-51-45 «Дорогой дом»

Берсут учас-
ток

17 
соток

-- -- Заповедная зона, в собственность -- 1 200 265-51-45 «Дорогой дом»

Ореховка 2 130 -- -- Коттедж, готов к проживанию, 10,5 
соток

-- 10 500 265-51-45 «Дорогой дом»

Лесной городок 170 -- -- Таунхаус одноквартирный 
с подвалом, без гаража

27,00 4608,9 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 126,7 -- -- Таунхаус двухквартирный c подвалом, 
без гаража

27,00 3420,9 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 328,4 -- -- Таунхаус трехэтажный, угловой, 
с теплым узлом, с гаражом в подвале 

27,00 8866,8 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 265,9 -- -- Таунхаус трехэтажный, угловой, 
с теплым узлом, без гаража

27,00 7179,3 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 263,5 -- -- Таунхаус трехэтажный, угловой, 
без гаража

27,00 7114,5 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 330,7 -- -- Таунхаус трехэтажный, угловой, 
с гаражом

27,00 8928,9 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 168,7 -- -- Таунхаус одноквартирный с гаражом 
в подвале

27,00 4554,9 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 254,9 -- -- Таунхаус трехэтажный, с гаражом 
на 1-м этаже, с подвалом

27,00 6882,3 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 330,7 -- -- Таунхаус трехэтажный, с гаражом 
в подвале

27,00 8928,9 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 280,6 -- -- Таунхаус трехэтажный, с тепловым 
узлом, с гаражом на 1-м этаже, 

с подвалом

27,00 7576,2 526-55-55 Сувар-Казань

Лесной городок 3 332,2 -- -- Таунхаус трехэтажный, с тепловым 
узлом, с гаражом в подвале

27,00 8969,4 526-55-55 Сувар-Казань

«Никольская усадьба»
Верхнеуслонский р-н

учас-
ток

18,6
соток

-- -- Озеро, лес, охрана, коммуникации -- 2500,0 5 189 500 «Никольская усадьба»

«Никольская усадьба»
Верхнеуслонский р-н

учас-
ток

12,4
соток

-- -- Озеро, лес, охрана, коммуникации -- 2200,0 5 189 500 «Никольская усадьба»

«Никольская усадьба»
Верхнеуслонский р-н

учас-
ток

12,4
соток

-- -- Озеро, лес, охрана, коммуникации -- 1900,0 5 189 500 «Никольская усадьба»

«Никольская усадьба» 2-3 150 -- -- Оцилиндрованное бревно. Имеются 
дома как с цокольным этажом, так

и на ленточном фундаменте

-- договорная 5 189 500 «Никольская усадьба»

ГОРОДСКАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ КАЗАНЬ





Мы отобрали для Вас
лучшие фабрики Германии

Салон немецкой мебели KÖln является эксклюзивным представителем:


