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Во время кризиса малый бизнес оказал-

ся в двойственном положении. С одной 

стороны, кризис по нему очень сильно 

бьет, потому что, в отличие от крупного 

предпринимательства, у него нет запаса 

прочности, нет резервов. С другой сторо-

ны, малый бизнес мобилен и гибок. Мел-

кие предприниматели обычно достаточ-

но консервативны в финансовом плане 

и даже в наиболее благоприятное время 

для отечественной экономики старались 

не злоупотреблять кредитами. Кроме 

того, они, как говорится, «ближе к наро-

ду». Предлагаемые многими из них услу-

ги и продукция будут пользоваться спро-

сом даже в период кризиса.

12 мая состоялся организованный 

Finance «КонсилиумЪ», посвященный вза-

имоотношению малого бизнеса и кредит-

ных организаций в новых экономических 

условиях. Участники встречи попытались 

назвать наиболее острые проблемы мало-

го бизнеса и обсудили пути решения об-

щих проблем. В беседе приняли участие 

управляющий, гендиректор и собствен-

ник группы компаний «Робин Сдобин» 

Александр Губарев, управляющий фили-

алом банка «Экспресс-Волга» в Вороне-

же Руслан Сахно, заместитель начальни-

ка управления малого и среднего бизнеса 

воронежского филиала ОАО «Промсвязь-

банк» Вероника Лебедева и главный 

стратег инвестиционной группы «Норд-

капитал» Александр Баранов. Вел встре-

чу редактор Finance Виктор Беккер.

FINANCE. Как зависит вероятность получения 

кредита от сферы деятельности субъекта ма-

лого бизнеса? Какие направления предпо-

чтительнее для кредиторов?

РУСЛАН САХНО. Сегодня банки оценивают свои 

риски и строят кредитную политику исходя из 

новых экономических условий. Многие банки 

стали значительно жестче относиться к оцен-

ке финансового состояния заемщиков и за-

логов. Соответственно, профиль заемщика 

меняется в сторону финансово более обеспе-

ченного и развитого.

В «Экспресс-Волге», в отличие от многих 

других финансовых учреждений, не сократи-

лись объемы  и мы продолжаем кредитовать. 

Причем условия получения кредита на развитие 

бизнеса сохранились на докризисном уровне.

Что касается вопроса, какие направ-

ления бизнеса для банка предпочтитель-

нее, могу сказать, что сейчас за кредитами 

в банки обращаются предприниматели, за-

нимающиеся торговлей. За счет полученных 

средств они увеличивают свои оборотные 

средства и используют кредиты для приоб-

ретения оборудования. 

ВЕРОНИКА ЛЕБЕДЕВА. Несомненно, подход 

банков к заемщику, представляющему сег-

мент малого и среднего бизнеса, по сравне-

нию с предыдущим годом изменился. Сейчас 

мы в большей степени отдаем предпочтение 

заемщику-производителю или продавцу про-

дукции среднего ценового сегмента, ориен-

тированного на среднего потребителя. Как 

показала практика, снижение продаж в сек-

торе наименьшее – 15-20%. 

АЛЕКСАНДР БАРАНОВ. Конечно, сфера дея-

тельности предприятия влияет прямо или 

косвенно на предоставление ему кредитов 

со стороны банков, однако в случае разгово-

ра о малом бизнесе корректнее говорить об 

индивидуальной особенности предприятия-

заемщика. В четвертом квартале 2008 года 

многие крупные российские банки неофици-

ально просто снизили лимиты на кредитова-

ние малого бизнеса. А улучшение ситуации с 

кредитованием предприятий малого бизнеса 

в 2009 году со стороны крупных банков прои-

зошло лишь в марте и не без инициативы пра-

вительства России.

Сейчас, рассматривая предприятие мало-

го бизнеса как кандидата на предоставление 

кредита, банковские служащие изучают воз-

можные предметы залогов на ликвидность 

в случае вынужденной реализации, а также 

стабильность работы предприятия за послед-

ние два года, внимательно изучают финансо-

вые и производственные показатели второго 

полугодия 2008 года. Конечно, банк интере-

суется, какие товары и услуги предоставляет 

предприятие малого бизнеса потребителю. Но 

фактически показатели «зашиты» в показа-

тели рентабельности деятельности предпри-

ятия, а также оборачиваемости его капитала 

и привлеченных денежных средств. Предпри-

ятия с высокой долей кредитов рассматрива-

ются как высокорискованные, и шансы для 

получения новых кредитов у них крайне низ-

ки. Также у банков вызывают вопросы пред-

приятия с низкой рентабельностью при невы-

сокой оборачиваемости средств.
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