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страхование

NO COMMENT

The Local Insurance Agency Hustles in a Slump 
Местное страховое агентство торопится воспользоваться спадом

By JA MES FLA NI GAN

Джеймс Флэ ни гэн

Покакрупныестраховыекомпании
преодолеваютэкономическийспад
инесутвсютяжестьинвестиционных
убытков,небольшиестраховыеагент
ствавцеломблагополучновыходятиз
сложившейсяситуации.«Этобольшой
бизнес,илюдямвсегдабудетнужна
страховка.Экономическаяситуация
продолжаетухудшаться,поэтомусейчас
особенноважнобытьуверенным,что
твойбизнес,дом,автомобильвбезо
пасности.Вопросвтом,укоготеперь
будутпокупатьстраховки»,—считает
ДженетДжонс,президентлосандже
лесскогостраховогоагентстваElkins
Jones.

Втожевремялокальнымагент
ствамсложнее,чемфедеральным
игрокам,отслеживатьвсеизменения,
происходящиенастраховомрынке.
ГленA.Смит,владелецирегиональный
менеджерагентстваFarmersInsu
ranceGroup,ЛонгБич,Калифорния,
рассказал,чтоегоагентство,собираю
щееоколо$50млнстраховыхпремий,
недавнолишилоськрупногоклиента—
TheTravelersCompanies(TRV).Теперь
TRVсежегоднымобъемомстраховых
премий$24млрдрешилоработать
самостоятельносклиентаминаместах,
темсамымсоздаваяконкуренциюне
большимстраховымкомпаниям.

Другиеключевыеигрокистрахового
ифинансовогорынка,втомчислеMetLi
fe,Prudential,атакжекрупныемеждуна
родныекомпанииMarshиAonвкачестве
компенсациизанесбывшиесяинвести
ционныенадеждытакжесталипроводить
новуюагрессивнуюполитикувборьбеза
клиентов.«Компании,чтораньшедаже
головунеповернулибывсторонукли
ента,скоторогонельзяполучитьхотябы
$1млнстраховойпремиивгод,сегодня
впоискахстраховыхсборовготовыра
ботатьзазначительноменееблестящие
перспективы»,—говоритДженетДжонс.
Такаяконкуренцияможетпривестиксни
жениюстоимостистраховокдлямалого
бизнесасегодня,однакоодновремен
нооназакладываетивозможность
повышенияценывбудущем,потому
чтостраховщикиобязательнопостара
ютсявозместитьнынешниепотери.В
тожевремяфинансовыепроблемыу
страховогогигантаAmericanInternational
Group(A.I.G.)даютшанспоборотьсяза
желанныхклиентовA.I.G.—тех,укого
несколькодомов,коллекциипроизведе
нийискусстваидрагоценностей,иктов
состояниивсеэтозастраховать.

Темнеменеенебольшимстраховым
агентствамсегодняприходитсяпроти
востоятьмножествувнешнихфакторов
инаместах.«Посостояниюнашего
бизнесаможносудитьоположениидел
вопределенномсектореэкономики»,

—считаетКеннетЛ.Кесслер,прези
дентнезависимогоагентстваKessler
AdvisorsизСантаМоники,Калифорния.
Поегословам,нынешнийкризисуже
заставилмногиечастныепроизводствен
ныекомпаниибольшечемнаполовину
сократитьобъемывыпускапродукции.
Вболеестабильномположениипока
те,ктоимеетделоспродуктамипи
тания.«Мыпомогаемитем,идругим
клиентам,пересматриваяусловия
страховыхдоговоров»,—рассказывает
господинКесслер.Однаконесмотряна
активизациюнациональныхстраховых
компанийикрупныхагентств,онсох
раняетспокойствие.«Мы—ключевой
региональныйигрокизчислаагентств,
работаемздесьс1956года,смомента
основаниякомпаниимоимотцом.Яуве
рен,чтонанашейтерриторииунасесть
преимуществапередновичками,имы
сможемпозаботитьсяобудущемкомпа
нии»,—добавляетон.ЕжегодноKessler
Advisors,вкоторойтрудится80человек,
продаетстраховыхпродуктовболеечем
на$100млн.Годовойдоходкомпании
составляет$13,5млн.

ГоспожаДжонсизагентстваElkins
Jonesрассказывает,чтосегоднякомпа
ниястараетсяидтинавстречуклиентам,
пересматриваяусловиядоговоров.«Мы
готовывстречатьсяспредпринимателя
ми,представляющимималыйбизнес,
ивместерешать,засчетчегоможно

снизитьстоимостьстраховки».Гленн
Смиттакжесчитает,чтовусловиях
кризисанужнопроводитьрегулярную
«ревизию»клиентов:«Еслимыведем
переговорысвладельцембизнесаоб
оформлениимедицинскихстраховокдля
работниковкомпании,тотакже

”
вспоми

наем“,чтодосихпорнезастраховали
автопарккомпании,ипредлагаемзаклю
читькомплексныйстраховойдоговорс
клиентом,включиввнеготакжеавтомо
бильныеполисы».

Приэтомрольлокальныхагентств
(сегоднявСШАихнасчитываетсяоколо
550тыс.),которыеобслуживаютнеболь
шиерынки,возрастаетодновременно
сусилениемтенденциикобъединению,
укрупнениюстраховыхлидеров,икак
следствие—уменьшениюсовокупного
числаработников,занятыхвстрахо
войиндустрии.Например,небольшая
страховаякомпанияElkinsJonesбыла
основанав1930хкаксервисная«дочка»
дляподдержкиосновного,активнора
стущегобизнеса,связанногосрынком
недвижимости.Кначалу1990хвкомпа
нииужеработало40человек,страховая
практикаежегодноприносила$50млн
премииивыручкусвыше$6млн.«Мы
обеспечиваемкомпаниямклиентамне
толькосервис,немедленнооказываясь
наместевслучаепожараилилюбой
другойпроблемы.Мытакжезащищаем
ихбизнесотизмененийнаправовом

поле»,—говоритгоспожаДжонс.
Поеесловам,впоследнеевремясреди
руководителейпредприятий,владель
цевбизнесазаметнорастетспросна
полисыEmploymentPracticesLiability
Insurance(EPLI),дающиеправонастра
хованиеответственностируководителя
иликомпаниизанарушениетрудового
законодательства.Вчастности,потакому
полисуработодательможетполучитьот
страховщикакомпенсациювыплатпоис
камработниковвсвязиснарушениями
трудовогозаконодательства:например,
всвязисневернойпроцедуройуволь
нения.

ПопрогнозамБюростатистикитруда
США,к2016годучислостраховыхаген
товвырастетпосравнениюснынешним
числомна13%.Всовокупнойструкту
рестраховыхпремийсегоднянадолю
агентскихпродажприходитсяот10до
15%.Цифрыварьируютсявзависимо
стиотсложностирисков,заложенных
вполисе,атакжезапросовбизнеса,
которыйсамвынужденадаптироватьсяк
демографическимитехнологическимиз
менениям.Так,АндреУрена10летназад
организовалАссоциациюлатиноамери
канскихстраховыхагентов,котораясе
годняобъединяет637компаний.Именно
растущеелатиноамериканскоенаселе
ниеобеспечиваетактивноеразвитие
этническогостраховогорынка.«Первое,
счемсталкиваютсяиммигрантыизЛа

тинскойАмерики,—снеобходимостью
оформлениястраховкинаавтомобиль.
Послеэтогоониобнаруживают,чтоим
обязательнонужнооформитьполисы
страхованияжизнидлявсехчленов
семьи,атакжезастраховатьжилье—
вотпочемуданныйбизнестакбыстро
растет»,—объясняетгосподинУрена.
Ассоциациятакжеоказываетправовуюи
информационнуюподдержкусвоимчле
нам,сообщаяобизмененияхнарынках
ивзаконодательстве.

Ожидается,чтовконцемаяна
конференциюАссоциациилатиноаме
риканскихстраховыхагентовприедет
неменее3тыс.участников.СамАндре
Урена,укоторогодвадцатилетнийстаж
работывстраховомбизнесе,недавно
продалпринадлежавшееемуагентство
OasisInsuranceкомпанииConfieSeguros,
котораяспециализируетсянаконсоли
дациистраховыхактивовнебольших
агентствдлястраховыхгруппипоследу
ющейихперепродажетакиминвестици
оннымкомпаниям,какGoldmanSachs
илиBlackstoneGroup.Агентствавроде
ElkinsJonesилиMr.Smith’sFarmersтак
жестараютсянеотставатьирасширять
своевлияниенаразличныхрынках.Так,
ДженетДжонснедавнозапустиласайт
CalHome,накоторомвонлайнрежиме
можнооформитьстандартнуюстраховку
нажильеилиимущество.

Пе ре ве ла ТАТЬЯ НА БЕЛ КИ НА

(Окончание. Начало на стр. 13)
«В прин ци пе за ст ра хо

вать не до ст ро ен ный кот
тедж мож но, ес ли у не го есть 
фун да мент, сте ны, кры ша, 
две ри и за стек лен ные (или 
за ко ло чен ные до ска ми) ок
на. По ми мо это го стро е ние 
долж но иметь не за кон чен ную 
внеш нюю ли бо внут рен нюю 
от дел ку, — объяс ня ет Ви та лий 
Ов сян ни ков, ру ко во ди тель 
уп рав ле ния иму ще ст вен ных 
ви дов стра хо ва ния Се ве роЗа
пад но го ди ви зи о на «Ре нес санс 
стра хо ва ния». — Прав да, та кое 
стра хо ва ние обой дет ся на 
20–30 про цен тов до ро же по ли
са для ана ло гич но го го то во го 
до ма, хо тя при стра хо ва нии 
не сколь ких не до ст ро ен ных 
кот тед жей воз мож ны су ще ст
вен ные скид ки». 

Впро чем, ес ли го во рить о 
рын ке ча ст но го стра хо ва ния, 
то, по мне нию Ека те ри ны 
Мар ко вец, ди рек то ра де пар та
мен та кон сал тин га и оцен ки 
АРИ На, он су ще ст вен но не 
из ме нит ся, по сколь ку в ус ло
ви ях кри зи са и ухуд ше ния 
кри ми но ген но го со сто я ния 
пот ре би те ли ста нут все ча ще 
за ду мы вать ся о сбе ре же нии 
уже име ю щих ся ак ти вов. 
«Кри зис по ме нял пси хо ло гию 
на ших граж дан: лю ди ста ли 
бо лее вни ма тель но под хо дить 
к за щи те сво их иму ще ст вен
ных ин те ре сов, — го во рит 
ис пол ни тель ный ди рек тор 
СК «Рус ский мир» Ев ге ний 
Гу ре вич. — С но яб ря 2008 го да 
мы от ме ча ем всплеск ин те ре са 
граж дан к стра хо ва нию жилья. 
Объем соб ран ных взно сов 
по стра хо ва нию иму ще ст ва 
фи зи че ских лиц (квар тир, 

дач, за го род ных до мов и др.) в 
прош лом го ду уве ли чил ся на 
43 про цен та». По его мне нию, 
в 2009 го ду граж да не ста нут 
бо лее вни ма тель но под хо дить 
к воп ро сам сох ран но сти сво е
го иму ще ст ва. «В даль ней шем 
мы прог но зи ру ем рост рын ка 
стра хо ва ния за го род ной не 
д ви жи мо сти, в со от вет ст вии 
с об щим ро стом рын ка иму ще
ст вен но го стра хо ва ния и с уче
том уве ли че ния чис ла вла дель
цев за го род но го иму ще ст ва, 
— про дол жа ет экс перт. — При 
этом с боль шой уве рен ностью 
мож но ска зать, что тем пы 
ро ста рын ка стра хо ва ния за го
род ной нед ви жи мо сти бу дут 

опе ре жать тем пы ро ста ос таль
но го рын ка иму ще ст вен но го 
стра хо ва ния». С ним сог ла сен 
гос по дин Ов сян ни ков. По его 
сло вам, сог лас но по ка за те лям 
Се ве роЗа пад но го ди ви зи о на 
«Ре нес санс стра хо ва ния» рост 
сбо ров ди ви зи о на по иму ще 
 ст ву фи зи че ских лиц за пер
вые два ме ся ца 2009 го да со ста
вил око ло 23%. «Для нас этот 
вид стра хо ва ния яв ля ет ся од
ним из при о ри тет ных, — го во
рит он. — По ито гам 2008 го да 
до ля стра хо ва ния за го род ных 
до мов в об щем объе ме сбо ров 
по иму ще ст ву фи зи че ских лиц 
со ста ви ла 58 про цен тов (это 
бо лее 68 млн руб лей)». 

Впро чем, стра хов щи ки не 
скры ва ют, что на рын ке на
ме ча ют ся но вые тен ден ции. 
По дан ным спе ци а ли стов, 
в низ ко це но вом сег мен те 
наб лю да ет ся от ток кли ен тов. 
В сред не це но вом, нап ро тив, 
порт фель ра стет — в пер вую 
оче редь изза то го, что мно гие 
кли ен ты пе ре хо дят из мел ких 
и сред них стра хо вых ком па
ний (в том чис ле ре ги о наль
ных) в ком па нии фе де раль но
го уров ня как бо лее на деж ные 
и фи нан со во у стой чи вые. 
В вы со ко це но вом сег мен те 
про ис хо дят два вза и мо об рат
ных про цес са. С од ной сто ро
ны, наб лю да ет ся не боль шой 

от ток кли ен тов — в ос нов ном 
за счет то го, что у лю дей с ра
нее вы со ким уров нем до хо да 
по я ви лись фи нан со вые проб
ле мы и их иму ще ст во вы став
ля ет ся  на про да жу. С дру гой 
сто ро ны, те же проб ле мы за
став ля ют иную часть вы со ко
до ход ной ау ди то рии зак ла ды
вать иму ще ст во в бан ки, и как 
след ст вие — стра хо вать их. 

Кро ме то го, кли ен ты ста ли 
все ча ще тре бо вать рас сроч
ки пла те жа и пе рес мот ра 
та ри фов и до пол ни тель ных 
ски док. Сей час та ри фы на 
стра хо ва ние нед ви жи мо сти в 
сред нем со став ля ют 0,4–0,8% 
от стра хо вой сум мы, го во рит 
Люд ми ла Лав ро ва. На це ну 
по ли са вли я ет как сто и мость 
са мой да чи, так и сто и мость 
иму ще ст ва, ко то рое хо тят 
за ст ра хо вать. Иму ще ст во оце
ни ва ет ся ис хо дя из сто и мо сти 
стро и тель ст ва зда ния или 
со о ру же ния в том же ме сте 
с уче том его фак ти че ско го 
со сто я ния; дви жи мое иму ще
ст во — ис хо дя из ры ноч ной 
сто и мо сти ана ло гич но го иму
ще ст ва; зе мель ный уча сток 
— так же ис хо дя из ры ноч ной 
сто и мо сти, а, нап ри мер, при 
стра хо ва нии де ре вьев учи ты
ва ет ся ры ноч ная сто и мость 
по куп ки де ре ва со от вет ст ву
ю ще го воз ра ста. В том чис ле 
на сто и мость стра хо ва ния 
вли я ет ма те ри ал, из ко то ро
го по ст ро ен за го род ный дом. 
«Для ка мен но го до ма го до вой 
та риф со ста вит 0,3–0,5 про
цен та, а для де ре вян но го — 
0,6–1 про цент от стра хо вой 
сум мы», — го во рит Ви та лий 
Ов сян ни ков. Так же на сум му 
стра хо во го взно са вли я ет 

на ли чие круг ло су точ ной 
ох ра ны, по сто ян ное или пе
ри о ди че ское про жи ва ние, 
обо ру до ва ние до ма ох ран ной 
и по жар ной сиг на ли за ци ей 
и рас по ло же ние за го род но
го объек та по от но ше нию к 
по сту по жар ной ох ра ны, от де
ле нию ми ли ции или ме сту ба
зи ро ва ния груп пы бы ст ро го 
ре а ги ро ва ния ЧОП (ча ст но го 
ох ран но го предп ри я тия). Соб
ст вен ни ки за го род ной нед
ви жи мо сти обыч но стра ху ют 
свои стро е ния по пол но му 
па ке ту ри сков, но при о ри те
том яв ля ет ся, ко неч но, по жар 
и про ти воп рав ные дей ст вия 
тре тьих лиц (кра жи).

Впро чем, по ка стра хов щи
ки не то ро пят ся пе рес мат ри
вать свои та ри фы, пред ла гая 
стан дарт ные ди сконт ные 
прог рам мы. «Скид ки пре до
став ля ют ся при пе ре зак лю
че нии до го во ра стра хо ва ния 
на но вый срок без пе ре ры ва 
в стра хо ва нии и при от сут
ст вии об ра ще ний кли ен та 
за стра хо вым воз ме ще ни ем, 
— го во рит Ев ге ний Гу ре вич. 
— Так же скид ки воз мож ны на 
ос но ва нии до го во ров с дру
ги ми стра хо вы ми ком па ни
я ми. Мак си маль ный раз мер 
скид ки — 30 про цен тов». «Мы 
пред ла га ем кли ен там обос
но ван ные эко но ми че ски ми 
рас че та ми скид ки: за бе зу
бы точ ность, за комп лекс ное 
стра хо ва ние од но го объек та 
по не сколь ким ви дам стра
хо вой за щи ты, за сов ме ст ное 
стра хо ва ние двух объек тов,— 
го во рит Люд ми ла Лав ро ва. 
— Из ред ка пред ла га ем и се зон
ные скид ки». 

ЯНА КАР ПО ВА

Страховка на дачу
Объемы страхования загородной недвижимости могут упасть

По дан ным кон сал тин го во го цент ра «Пе тер бург ской нед ви жи мо сти», с ян ва ря по март 2009 го да на ры нок выш ло 
все го пять про ек тов, ко то рые уже не воз мож но бы ло от ло жить, так как бы ли ин ве сти ро ва ны серьез ные сред ст ва

Р
О

М
А

Н
 Я

Р
О

В
И

Ц
Ы

Н

ОСАО «Россия» 
подвело итоги

СевероЗападнаярегиональнаядирекция
ОСАО«Россия»подвелаитогиработыв
первомквартале2009года.Общийобъ
емстраховойпремии,собраннойфили
аламидирекции,выросболеечемвдва
разаисоставилболее153млнрублей.
Большаячастьстраховогопортфеляди
рекциипришласьнастрахованиеКАСКО
иОСАГО—63%и12,3%соответствен
но.Долядобровольногомедицинского
страхованиясоставила11,9%.«Впланах
дирекции—разработкаивнедрение
врегионахновыхстраховыхпродуктов
длятого,чтобыуслугикомпаниибыли
болеепривлекательнымидляжителей
небольшихгородовинаселенныхпунктов
СевероЗападногоокруга»,—считаетру
ководительСевероЗападнойрегиональ
нойдирекцииОСАО«Россия»Татьяна
Шувалова.АнастасияСлатина

ФАС разрешила 
СОГАЗу купить 
«Шексну»

Федеральнаяантимонопольнаяслужба
удовлетворилаходатайствостраховой
группыСОГАЗоприобретении100%го
лосующихакцийОАОСК«Шексна».«Мы
получилиодобрениеФАСивближайшее
времяпроизведемоплатуподогово
рукуплипродажиакций,которыйбыл
заключенсединственнымакционером
ОАОСК

”
Шексна“—ЗАО

”
Севергрупп“»,

—говоритпредседательправлениястра
ховойгруппыСОГАЗВадимЯнов.

Какбылообъявленоранее,13фев
раля2009годаСОГАЗнаправилв
ФАСзаявкунапокупку100%акций
ОАОСК«Шексна».Первоначально
ожидалось,чторешениеФАСбудет
принятовтечениемесяца,однаков
началемартаФАСобъявилаопродлении
рассмотренияходатайстваСОГАЗаеще
надвамесяцавсвязиснеобходимостью
полученияианализадополнительной
информации.

«„Шексна“имеетразвитуюфили
альнуюсетьиобладаетопытомвстра
хованииметаллургическойотрасли,—
говоритВадимЯнов,—Убежден,чтоее
вхождениевсоставгруппыСОГАЗпослу
житдляобеихорганизациймощным
стимуломдальнейшегоростаипозволит
намувереннозанятьлидирующиепози
циисредистраховщиковСевероЗапад
ногофедеральногоокруга».Анастасия
Слатина

«Росгосстрах» 
пополнит 
штат сотрудников 

СГ«Росгосстрах»в2009годунамерена
принятьнаработудо30тыс.страховых
агентов.«Унасмассовыйнаборнового
агентскогокорпуса,этотгодунасидет
подэгидойбольшогонаборастраховых
консультантовагентов.Минимальная
планка,накоторуюмыхотимвыйтив
этомгоду—15тыс.новыхсотрудников.
Думаю,еслипридут25–30тыс.—будет
замечательно.Мыготовыихвзять»,—
сообщилпрезидентстраховойгруппы
«Росгосстрах»ДанилХачатуровжурнали
стамвНовосибирскевпятницу.

Поегословам,решениеодопол
нительномнаборепринятодлятого,
чтобыукрепитькомпаниювбудущем.
«Чембольшестраховыхагентовунас
будетвэтомивследующемгоду,тем
лучшеенасожидаетбудущеевследую
щие5–7лет»,—отметилглава«Росгос
страха».Интерфакс

«Ингосстрах» 
подвел итоги

Попредварительнымданнымсово
купныйобъемпремии,собранной
ОСАО«Ингосстрах»вСевероЗападном
федеральномокругеРФв2008году,
составил3,3млрдрублей,чтона6,5%

превышаетаналогичныйпоказательза
2007год.Объемстраховойпремиипо
добровольномустрахованиюиному,чем
страхованиежизни,составил3млрд
рублей,увеличившисьна8,2%;втом
числесборыполичномустрахованию
—375,7млнрублей(прирост—22,2%),
поимущественному—2,5млрдрублей
(прирост—8,2%),пострахованию
ответственности—196,9млнрублей.
СборстраховойпремиипоОСАГО—
294,8млнрублей.

ВыплатыОСАО«Ингосстрах»вСе
вероЗападномфедеральномокругеза
2008годсоставили2млрдрублей,втом
числеподобровольномуличномустра
хованию—315,5млнрублей,пострахо
ваниюимущества—1,5млрдрублей,по
добровольномустрахованиюответствен
ности—44,7млнрублей.Выплатыпо
ОСАГОравны191,9млнрублей.

Наиболеединамичноразвивав
шимисяв2008годунаправлениями
бизнесавфилиалахОСАО«Ингосст
рах»,находящихсявСевероЗападном
регионе,сталиличноеиимущественное
страхование.

Наибольшийсборпремиивразмере
2,2млрдрублей«Ингосстраху»удалось
получитьвСанктПетербурге.ВЛе
нинградскойобластисборысоставили
329,4млнрублей.Своимклиентамв
Петербургекомпаниявыплатила1,5млрд
рублей,авЛенинградскойобласти—
165,3млнрублей.

ОСАО«Ингосстрах»работаетна
международномивнутреннемрынкахс
1947года.«Ингосстрах»осуществляет
всевидыстрахованияиприсутствует
в221российскомгороде.АннаКуп
риянчик

Росстрахнадзор 
оставил без лицен-
зий шесть страхов-
щиков

Лицензийлишилисьстоличные«Русская
страховаякомпания»,страховаякомпа
ния«Гранит»,страховаягруппа«Корона»,
международнаяакционернаястраховая
компания«ИНКО»,страховаякомпания
«Колумб»иновосибирскаястраховая
фирмаАСОПО.Лицензиибылиотозваны
иззатого,чтокомпаниинеустранилив
установленныйсрокнарушениястрахо
вогозаконодательства,аООО«Колумб»
отказалосьотпредусмотреннойлицензи
ейдеятельности.

Русскаястрахованиякомпания,
«Гранит»,страховаягруппа«Корона»
иАСОПО—участникирынкаОСАГО.
Российскийсоюзавтостраховщиков
(РСА)оцениваетвыплатыпополисам
ОСАГОэтихкомпанийпримернов
1млрдрублей.Доустранениявыявлен
ныхнарушенийстраховогозаконода
тельстваРосстрахнадзорприостановил
действиелицензийшестикомпаний:
Универсальноеперестраховочноеобще
ство(СанктПетербург),ООО«КБ

”
Стра

хование“»(Москва),ООО«Страховая
компания

”
Национальноекачество“»

(Москва),ООО«Страховаякомпания
газовойпромышленности

”
Трансгаз

СевероЗапад“»(Москва),ООО«Страхо
ваякомпания

”
Уралрос“»(Екатеринбург),

ООО«Европейскаястраховаякомпания»
(СанктПетербург).Дляустранениявыяв
ленныхнарушенийкомпаниямотведено
30календарныхдней.Всеприказыпод
писаныновымглавойРосстрахнадзора
АлександромКовалем.Финанс.Online

Президент 
не достиг «Согласия»

Руководитель«Согласия»ИгорьЖукна
писалзаявлениеобуходеизстраховой
компании,которуювозглавлял14лет.
Информациюобэтомподтвердили

”
Ъ“

вгруппеОНЭКСИМ,несталотрицатьее
исамИгорьЖук.«Уменяестьпланыпо
работенастраховомрынке,рассмат
риваюпредложения,наэтомвсе»,—
заявилон

”
Ъ“.ГосподинЖукявляется

основателемибессменнымруководите
лем«Согласия»всегодыегосущество
вания.НастраховомрынкеИгорьЖукс
1991года,начиналстраховымагентом.
С2002по2003годзанималпостпред
седателяпрезидиумаРоссийскогосоюза
автостраховщиков.«Согласие»основано
вкачествекэптивногостраховщика«Нор
никеля».Соб.инфо

контекст


