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Mobile Virtual Network Operator (MVNO) — опера-
тор, который продает услуги мобильной связи под 
своей торговой маркой, не обладая при этом соб-
ственной сетью и используя сеть так называемого 
хост-оператора. как правило, они ориентированы 
на работу с узкими сегментами рынка, например той 
или иной национальной диаспорой, представителями 
нетрадиционной сексуальной ориентации, клиентами 
другого своего бизнеса и т.д. как правило, крупным 
операторам такие узкие сегменты неинтересны ввиду 
большей сложности по привлечению, поэтому они 
не видят в MVNO конкурентов. А за счет продажи 
своих неиспользуемых мощностей хост-операторы 
получают дополнительный доход. 

Первые такие операторы появились в Западной 
Европе и сША в конце 1990-х годов. Аналитики 
Informa Telecoms & Media оценивают общую або-
нентскую базу MVNO по всему миру по итогам 
2008 года в 90 млн клиентов. В 2009 году, по их 
ожиданиям, она превысит 100 млн, а к 2013 году 
достигнет 150 млн абонентов. 

Наибольшее распространение MVNO получили в 
германии, голландии, Франции, Бельгии, Австралии 
и сША, уточняют эксперты. Причем там для MVNO 
созданы специальные условия: федеральная комис-
сия по связи сША требует, чтобы операторы сетей 

соблюдали запрет на дискриминацию при работе с 
перепродавцами, в том числе виртуальными опера-
торами. В Европе с 2003 года действует специальная 
конвенция, требующая от операторов, занимающих 
существенную долю рынка, не ограничивать доступ 
к своим сетям другим компаниям.  

ЛЕд ТрОнуЛся Первые попытки создания 
MVNO в России предпринимались еще десять лет 
назад. В 1999 году «корбина Телеком» начала предо-
ставлять услуги сотовой связи на основе сети DAMPS 
компании «Вымпелком». Затем компания выкупила 
подразделение DAMPS целиком. Позже проект свер-
нули, так как стандарт DAMPS морально устарел и 
стремительно терял популярность.  

В профильном министерстве говорили о необ-
ходимости соответствующих изменений в законо-
дательстве на протяжении нескольких лет, но дело 
сдвинулось с мертвой точки совсем недавно. осе-
нью прошлого года минкомсвязи собрало научно-
технический совет для разработки законодательных 
изменений. Туда пригласили все заинтересованные 
стороны. к концу года совет разработал проект при-
каза «об особенностях лицензирования деятельности 
по оказанию услуг подвижной радиотелефонной свя-
зи», позже его подписал министр связи и массовых 

коммуникаций России Игорь Щеголев. В приказе 
прописаны требования к компаниям, желающим 
получить лицензию виртуального сотового операто-
ра — MVNO. Предполагается, что таким компаниям 
необходимо будет представить в лицензирующий 
орган схему построения сети, согласованную с опе-
раторами, на чьих сетях намерен работать соискатель. 
кроме того, как рассказали представители компаний, 
участвующих в обсуждении проекта, необходимо бу-
дет организовать собственную систему коммутации, 
биллинг и т.д. По подсчету акционера европейского 
MVNO «Effortel-Европа» михаила сусова, в России 
для входа на рынок MVNO потребуются «серьезные 
капитальные затраты»: мультисервисная платформа 
примерно на 1 млн абонентов обойдется в €6–8 млн, 
а расходы на коммутацию — в $20–70 в пересчете 
на одного клиента.

MNVO с дисКОнТОМ В марте приказ минком-
связи зарегистрировал минюст. для полной легали-
зации виртуальных операторов в России потребуется 
еще ряд изменений в законодательстве. По оценке 
участников рынка связи, первые лицензированные 
отечественные MVNO могут заработать уже в конце 
2009 года. Эксперты отмечают, что текущие измене-
ния в законодательстве, касающиеся виртуальных 

операторов, не обязывают основных владельцев со-
товых мощностей в России (операторов «большой 
тройки») пускать в свою сеть виртуальных коллег, 
а ранее все три компании заявляли, что у них нет 
свободных емкостей, которые они могли бы отда-
вать в аренду MVNO. Впрочем, и здесь произошли 
подвижки. В начале марта «мегаФон» объявил о за-
пуске своего MVNO «Просто для общения». Проект 
позиционируется как отдельное направление: под 
виртуального оператора выделен собственный феде-
ральный код нумерации (929), собственный биллинг, 
офис обслуживания и служба поддержки абонентов. 
Шаг навстречу MVNO недавно сделала и мТс. В 
конце прошлого года компания совместно с ритей-
лером Auchan запустила тарифное предложение 
«А-мобайл».  

«В отличие от других стран, появление виртуаль-
ных операторов в России совпало с кризисом,— на-
поминает максим савватин из iKS-Consulting.— У 
нас, скорее всего, они будут делать ставку на мини-
мальную стоимость услуг и преференции для абонен-
тов внутри сети». Эксперты верят, что мТс, «Вымпел-
ком» и «мегаФон» станут более лояльны к модели 
MVNO, когда построят основную часть 3G-сетей: с по-
мощью виртуальных партнеров они смогут быстрее 
окупить затраты на их строительство. n

МниМый связнОй дО КОнца гОда в рОссии МОгуТ зарабОТаТь вир-
ТуаЛьныЕ ОпЕраТОры сОТОвОй связи. ТаКиМи усЛугаМи пОЛьзуюТся ОКОЛО 90 МЛн 
абОнЕнТОв пО всЕМу Миру. нО в рОссии их дЕяТЕЛьнОсТь дО сих пОр нЕ прЕдусМО-
ТрЕна заКОнОдаТЕЛьсТвОМ. исправиТь эТО гОТОвяТся в бЛижайшЕЕ врЕМя. АННА БАЛАШоВА

сОТОвая связь

ТО, ЧТО НУЖНО ЗНАТЬ о СПО
В последнее время всё больше 
и больше слышно разговоров 
о свободном программном обе-
спечении, но в реальности, 
кроме разговоров, лишь не-
многие решают отказаться 
от привычных всем «окон». 
И как показывает практика,  
организации, решившиеся на 
переход, как правило, после 
непродолжительной «ломки» 
вспоминают о прошлом как о 
страшном сне.

Свободное Программное Обеспе-
чение (СПО), а точнее, программ-
ное обеспечение с открытым исхо-
дным кодом, это такое ПО, которое 
разрешено использовать, распро-
странять и модифицировать лю-
бому желающему. Единственным 
условием, как правило, является 
одно — доступность исходных ко-
дов в свободном доступе и сохра-
нение упоминание об авторстве.

Среди огромного множества 
частных лиц и организаций, раз-
рабатывающих ПО с открытым 
кодом, выделяются немногие, 
но открытость сообществ, раз-
рабатывающих те или иные про-
граммные продукты с открытым 
исходным кодом, становится той 
питательной средой, откуда чер-
паются ресурсы и новые идеи. И 
пусть многие разработчики яв-
ляются неорганизованными не-
большими сообществами, но, как 
трудолюбивые пчёлы, они сообща 
строят открытый и доброжела-
тельный мир СПО.

Одним из общепризнанных флаг-
манов движения СПО, организующе-
го кажущийся хаос в мире СПО, явля-

ется североамериканская компания 
RedHat, специализирующаяся, как 
и её основной конкурент — Novell, 
на коммерческих корпоративных 
решениях любого масштаба и слож-
ности, в основе которых лежит ПО с 
открытым кодом. При этом, исходя 
из того, что открытое ПО не при-
надлежит какому-то одному лицу 
и платить за право использовать 
это программное обеспечение (т.е. 

за лицензии) нет необходимости,  
то покупается именно решение, а 
не просто перегруженная отчисле-
ниями за авторские права красивая 
коробка с диском внутри.

К тому же, быстрота реакции 
RedHat, впрочем, как и всего осталь-

ного сообщества, на обнаруженные 
уязвимости поражает своей бы-
стротой, в отличие от обрюзгших 
мастодонтов от ИТ-индустрии — до-
статочно вспомнить один недавний 
случай с устранением одной уязви-
мости повсеместно распространён-
ным поставщиком программного 
обеспечения спустя семь лет с мо-
мента её обнаружения. У RedHat 
подобные уязвимости устраняются 

в течение считанных часов, после 
чего обновление может избавить 
вас от них в автоматическом режи-
ме, был бы Интернет.

Помимо этого, былые пред-
рассудки о «лишь буквочках и 
чёрточках» уже много лет не со-

ответствуют действительности и 
даже количеству форматов доку-
ментов, поддерживаемых офис-
ными решениями на базе систем 
с открытым исходным кодом, 
чему могут позавидовать и иные, 
более привычные программные 
продукты. Даже решение, неиз-
бежное для многих бухгалтеров 
от 1С, и то уже давно имеет ре-
шение именно под RedHat.

Все это, в совокупности с отсут-
ствием в операционных системах с 
открытым исходным кодом набивших 
всем оскомину всевозможных вирусов, 
«червей» и «троянских коней», весо-
мый повод обратиться к специалистам 
за консультацией в переходе на СПО.

Также не следует забывать и о 
поддержании соответствующего 
уровня обслуживающего это реше-
ние персонала. Для этого компани-
ей RedHat разработаны и не первый 
год на базе партнёрских учебных 
центров проводятся обучающие 
курсы, ставящие своей целью не 
только вручить человеку красивый 
сертификат, но и выпустить настоя-
щего специалиста, способного разо-
браться в любой рабочей ситуации 
— будь то настройка новых сер-
висов или устранение возникших 
неполадок, не прибегая к помощи 
технической поддержки самого по-
ставщика решения. Никаких тестов 
с квадратиками, в которых нужно 
проставить галочки, — только под-
креплённые теорией практические 
занятия по настройке и устранению 
неисправностей снискали непре-
рекаемый авторитет обучающих 
курсов от RedHat не только во всём 
мире, но уже и у нас.

И пока не закончили школу 
ученики, знающие школьные дис-
трибутивы ПО с открытым кодом, 
построенные на базе архитектуры, 
восходящей к RedHat, у вас есть 
отличный шанс уже сейчас изба-
виться не только от неоправданных 
расходов на красивую полиграфию 
коробок, но и обеспечить стабиль-
ность работы наёмного персонала 
и оградить себя от всевозможных 
вирусов, обеспечить мотивацию 
персонала именно к работе, а не 
играм на рабочем месте. Что в 
свете множащихся экономических 
проблем будет весьма кстати.

 Дмитрий Олейников, 
ИТ-эксперт

RedHat регулярно выпускает новые 
программы и обновления под ОС Linux 
для своих продуктов, которые требуют 
качественной подготовки специали-
стов, работающих с ними. В связи с 
этим сегодня компания RedHat Linux 
предлагает наиболее современные 
и актуальные программы обучения 
работе с Linux системами и одну из 
самых значимых и востребованных в 
мире Linux программ сертификаций, 

которая была признана сертификацией номер один в мире 
по качеству и доверию специалистов.

RedHat Global Learning Services предлагает обучение 
и сертификацию по Linux, программам с открытым кодом, 
инструментарию и языкам программирования. IT-эксперты 
по всему миру считают услуги по обучению и сертификацию 
RedHat одними из наиболее востребованных на IT-рынке. 
Являясь нашим официальным партнером в области обучения, 
Учебный центр Softline увеличивает возможности компании 
RedHat в предоставлении качественных услуг по обучению IT-
специалистов в России и СНГ, а наличие сертифицированного 
экзаменатора в УЦ Softline расширяет границы для получения 
одного из лучших сертификационных статусов — RHCE.

Компания RedHat признала Учебный центр Softline 
достойным партнером по обучению, еще раз подтвер-
див высокие стандарты УЦ в области образовательных 
услуг. Теперь УЦ Softline предлагает своим слушателям 
обширную линейку сертифицированных курсов RedHat: 
от основ Linux до подготовки к получению сертификата 
RedHat Certified Engineer.

Курсы RedHat в Учебном центре Softline дают каче-
ственную базу знаний для получения статусов специалистов 
RedHat, которые подтверждают знания и навыки кандидата 
в области операционных систем Linux.

В Учебном центре Softline проводится обучение и 
принимаются экзамены на получение следующих серти-
фикационных статусов компании RedHat: RedHat Certified 
Technician, RedHat Certified Engineer. 

Учебный Центр Softline
г. Хабаровск, ул. Шеронова, 56а, оф. 801

тел. (4212) 74-77-24, 74-77-72
http://edu.softline.ru/
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