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продолжит выпускать страницы:

«Дом», Экономика регионов,

«Промышленность» и другие.

Перспективная зона
По данным Союзроссахара, в
настоящее время в России ра�
ботает 81 сахарный завод, 60
из которых принадлежит шес�
ти компаниям – «Продимексу»,
«Евросервису», «Разгуляю», «До�
минанту», «Русагро» и Sucden
(Франция). Их перерабатываю�
щие мощности рассчитаны на
200,64 тыс. т свеклы в сутки.
Шесть крупнейших игроков
рынка контролируют 69,5% из
288,77 тыс. т существующих
свеклосахарных мощностей. В
регионах Центрального Черно�
земья представлены все на�
званные компании. «Проди�
мекс» владеет девятью завода�
ми, «Разгуляю» принадлежит
семь сахарных предприятий,
«Русагро» – шесть, «Евросерви�
су» – четыре, «Доминанту» – два
и Sucden – одно. 

Активное развитие рос�
сийской сахаропереработки
началось в 2004 году, когда
правительство РФ ввело «пла�
вающую» импортную пошли�
ну на сахар�сырец, которая
находится в обратной зависи�
мости от цен на сахар на бир�
же Nybot (Нью�Йорк): если
цены растут, пошлина пада�
ет, и наоборот. Как рассказал
ведущий эксперт рынка саха�
ра Института конъюнктуры
аграрного рынка (ИКАР) Евге�

ний Иванов, раньше отечест�
венные компании больше
перерабатывали сырец – за�
возимый из Латинской Аме�
рики тростниковый полуфаб�
рикат. Введенная пошлина
сделала выгодной переработ�
ку свеклы. Евгений Иванов
подсчитал, что прибыль�
ность производства готового
продукта из сырца составля�
ет в данный момент не более
5%, а свекла позволяет полу�
чать прибыль более 10%. В ре�
зультате сахарная свекла ста�
ла популярной культурой, а
крупные производители са�
хара позаботились о приоб�
ретении земли в свеклович�
ных зонах и сахзаводов. Та�
ким образом, приводит дан�
ные господин Иванов, с 2004
по 2006 год сбор сахарной
свеклы в РФ вырос с 19,36 до
29 млн т. Впрочем, ни одно
предприятие не может зани�
маться переработкой  кругло�
годично – выращенная к сере�
дине осени свекла обеспечи�
вает предприятия работой не
более чем на три месяца в год. 

Несмотря на повышение
рентабельности сахарного биз�
неса за счет введения пошли�
ны и увеличения посевов, по�
лучать максимальную при�
быль мешала изношенность
заводов (по оценкам Союзсаха�

ра, не менее 80%). Насытив за�
воды сырьем, производители
столкнулись с проблемой не�
хватки перерабатывающих
мощностей. Например, в 2006
году в Тамбовской и Воронеж�
ской областях были значитель�
но расширены угодья под свек�
лу. Начальник тамбовского уп�
равления сельского хозяйства
Александр Дубовик сетовал,
что «региону требуются новые
современные заводы», а мощ�
ности действующих нужно на�
ращивать. По данным Мин�
сельхоза, посевные площади
под свеклу в Воронежской об�
ласти были расширены на 34%
(до 147,4 тыс. га). Однако из�за
недостатка мощностей неуб�
ранными остались 16%. Вало�
вой сбор свеклы составил 3,82
млн т, а заводам удалось пере�
работать только 2,9 млн т. Си�
туацию спасли поставки в со�
седние регионы. Загружен�
ность местных предприятий
приблизилась к пределу сум�
марной перерабатывающей
мощности (26�28 тыс. т свеклы
в сутки при продолжительнос�
ти сезона переработки 100�110
дней). Тогда компании�лиде�
ры и новички бизнеса задума�
лись о возможности модерни�
зации имеющихся или строи�
тельства новых предприятий. 

В регионах Черноземья заявлено сразу четыре крупных проекта по строительству новых сахарных заводов. Объем вложений превышает 

30 млрд рублей. Причем инвесторами выступают компании, никогда не занимавшиеся сладким бизнесом, – венгерский инвестфонд TriGranit

Development, ОАО «Трактороэкспорт», ООО «Атомэнергомонтаж» и ОАО «Новые альтернативные виды топлива». Вместе с тем участники рынка

предпочитают заниматься модернизацией существующих мощностей, расширением сельхозугодий и покупать новые активы. Аналитики не

верят в реальность замыслов непрофильных инвесторов в связи с длительным периодом окупаемости в отрасли.  

«Коммерсантъ» в Воронеже: 

(4732) 390�702

Наш адрес в сети интернет
http:// www.kommersant.comch.ru
http:// voronezh.kommersant.ru
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Инвесторов потянуло на сладкое
Непрофильный бизнес декларирует строительство сахарных заводов

инвестиции

(Окончание на стр. 15)Заняться сахарным бизнесом в Воронежской области не прочь даже непрофильные инвесторы ФОТО МИХАИЛА КВАСОВА

"Ìàñëîïðîäóêò" - îäèí èç ëèäåðîâ

ïî ïðîèçâîäñòâó ïîäñîëíå÷íîãî ìàñëà

â Ðîññèè. Åæåäíåâíî íà çàâîäå êîìïà-

íèè ïåðåðàáàòûâàåòñÿ äî 550 ò ñåìÿí

ïîäñîëíå÷íèêà è âûïóñêàåòñÿ áîëåå

200 ò ïîäñîëíå÷íîãî ìàñëà. Íà ñåãî-

äíÿøíèé äåíü, íåñìîòðÿ íà ñëîæèâøó-

þñÿ ñèòóàöèþ íà ðûíêå, ïðîèçâîäñò-

âåííûå ìîùíîñòè çàâîäà çàãðóæåíû

íà 100%. Ýòî î÷åíü âûñîêèé ïîêàçà-

òåëü âîçìîæíîñòåé êîìïàíèè â ñîâðå-

ìåííûõ óñëîâèÿõ æåñòêîé êîíêóðåíöèè. 

Î òîì, êàê "Ìàñëîïðîäóêò" îñóùå-

ñòâëÿåò ñâîþ äåÿòåëüíîñòü, ðàññêà-

çàë êîììåð÷åñêèé äèðåêòîð êîìïàíèè

Äååâ Þðèé Àëåêñàíäðîâè÷.

- Þðèé Àëåêñàíäðîâè÷, îñíîâíîå
íàïðàâëåíèå ðàáîòû "Ìàñëîïðîäóê-
òà" - ýòî ïðîèçâîäñòâî ïîäñîëíå÷íî-
ãî ìàñëà ðàçëè÷íûõ âèäîâ. Ïî êàêèì
êðèòåðèÿì Âû âûáèðàåòå ïîñòàâùè-
êîâ ñûðüÿ äëÿ ñâîåãî çàâîäà?

- Â ïåðâóþ î÷åðåäü - êà÷åñòâî ïîäñîë-
íå÷íèêà: õîðîøåå ìàñëî èç ïëîõîãî ñûðüÿ
ïîëó÷èòü íåâîçìîæíî. Âòîðîé àñïåêò -
óñëîâèÿ äîñòàâêè. Îò ëîãèñòèêè ñèëüíî
çàâèñèò öåíà ïðîäóêòà. Ïîýòîìó ìû ñòà-
ðàåìñÿ ïðèîáðåòàòü ïîäñîëíå÷íèê ó ìå-
ñòíûõ ñåëüñêèõ õîçÿéñòâ, õîòÿ àêòèâíî ðà-
áîòàåì è ñ ñîñåäíèìè ðåãèîíàìè.

Åùå îäèí âàæíûé ìîìåíò - ýòî öåíà
ñûðüÿ. Ñåé÷àñ èç-çà ïîñòîÿííîãî ðîñòà
öåí íà ÃÑÌ, ñåìåíà, óäîáðåíèÿ óâåëè÷è-
âàåòñÿ ñòîèìîñòü ïîäñîëíå÷íèêà è äðó-
ãèõ ñåëüñêîõîçÿéñòâåííûõ êóëüòóð. Êîì-
ïàíèÿ "Ìàñëîïðîäóêò" çàèíòåðåñîâàíà â
òîì, ÷òîáû íàø êîíå÷íûé ïðîäóêò áûë
äîñòóïåí ïîòðåáèòåëþ. Ïîýòîìó ìû ñòà-
ðàåìñÿ íàõîäèòü ñûðüå âûñîêîãî êà÷åñò-
âà ïî ïðèåìëåìûì öåíàì.

- Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü ìíîãèå ïå-
ðåðàáàòûâàþùèå êîìïàíèè ñòàëêè-
âàþòñÿ ñ íåäîñòàòêîì ñðåäñòâ äëÿ
çàãðóçêè ñîáñòâåííîãî ïðîèçâîäñòâà
èç-çà âûñîêèõ öåí íà ñûðüå. Êàê
Âàì óäàåòñÿ ïîñòîÿííî äåðæàòü ïðî-
èçâîäñòâåííûå ìîùíîñòè çàãðóæåí-
íûìè íà 100%?

- Ìû âñåãäà ñòàðàåìñÿ íàéòè îïòè-
ìàëüíûé âàðèàíò, âåäåì ïåðåãîâîðû ñ
ïîñòàâùèêàìè ñûðüÿ, ê êàæäîìó èç íèõ
íàõîäèì èíäèâèäóàëüíûé ïîäõîä, íî ïðè
ýòîì ÷åòêî ðàññ÷èòûâàåì ðàñõîäû íà
çàêóïêó.

Òàêæå â ñâîåé ïðàêòèêå ìû èñïîëüçó-
åì âîçìîæíîñòè êðåäèòîâàíèÿ. Íî çäåñü
îáÿçàòåëüíî íàäî ïðîäóìàòü, êàê ïîòîì
îòäàâàòü ïîëó÷åííûå ñðåäñòâà. Â "Ìàñ-
ëîïðîäóêòå" ýòèì çàíèìàþòñÿ ñïåöèàëè-
ñòû, êîòîðûå ó÷èòûâàþò êàæäûé íþàíñ.

Â öåëîì ìû îñóùåñòâëÿåì êîìïëåêñ-

íûé ïîäõîä ê ðåøåíèþ âîïðîñà î çà-
ãðóçêå ïðîèçâîäñòâåííûõ ìîùíîñòåé.
Èçûñêèâàåì ñðåäñòâà, íàëàæèâàåì
äëèòåëüíûå îòíîøåíèÿ ñ ïîñòàâùèêà-
ìè, áåðåì êðåäèòû. Èìåííî ïîýòîìó
ïðîáëåì ñ äàííûì íàïðàâëåíèåì ðàáî-
òû ó íàñ ïðàêòè÷åñêè íå âîçíèêàåò.

- Âñå ÷àùå íà ðîññèéñêîì ðûíêå
ïåðåðàáîòêè ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîãî
ñûðüÿ ïîÿâëÿþòñÿ èíîñòðàííûå
êîìïàíèè, ãîòîâûå ïðåäëîæèòü ìå-
ñòíûì àãðàðèÿì áîëüøèå äåíüãè çà
èõ ïðîäóêò. Íå ìåøàåò ëè ïðèñóòñò-
âèå çàãðàíè÷íûõ ñêóïùèêîâ ðîññèé-
ñêèì êîìïàíèÿì?

- Íà ìîé âçãëÿä, ýòî çàêîíîìåðíûé

ýòàï ðàçâèòèÿ ðûíî÷íûõ îòíîøåíèé.
Ïîÿâëåíèå íà ðûíêå êîìïàíèé, ãîòîâûõ
ïðåäëîæèòü áîëåå âûãîäíûå óñëîâèÿ,
çàñòàâëÿåò èçìåíèòü ñòðàòåãèþ ñîáñò-
âåííîãî ðàçâèòèÿ è âåäåíèÿ áèçíåñà,
ñòàòü â ÷åì-òî ëó÷øå. 

È çäåñü íåò ðàçíèöû, êòî ñîçäàåò
êîíêóðåíöèþ - êîìïàíèè èç Ðîññèè èëè
èç äðóãèõ ñòðàí. Ìíîãèå îòå÷åñòâåí-
íûå ïðîèçâîäèòåëè íå âûäåðæèâàþò è
âíóòðåííåé êîíêóðåíöèè, êîòîðàÿ çíà-
÷èòåëüíî ìÿã÷å. Ìû æå âñåãäà ñòàðà-
åìñÿ íåìíîãî îïåðåäèòü ðàçâèòèå
ðûíêà, îñâàèâàåì íîâûå òåõíîëîãèè è
âîçìîæíîñòè, ïîýòîìó è âûäåðæèâàåì
êîíêóðåíòíóþ áîðüáó.

«Ìàñëîïðîäóêò»: 
íà ðûíêå äîëæíà áûòü êîíêóðåíöèÿ

реклама

"Ìàñëîïðîäóêò" ñåãîäíÿ

"Ìàñëîïðîäóêò" ïðåäñòàâëÿåò âûñîêîêà÷åñòâåííîå ïîäñîëíå÷íîå ìàñëî ñîáñòâåííî-

ãî ïðîèçâîäñòâà ïîä òîðãîâîé ìàðêîé "RESOK". Â ñîáñòâåííîñòè êîìïàíèè íàõîäèòñÿ

çàâîä ïîëíîãî öèêëà ïî ïåðåðàáîòêå ñåìÿí ïîäñîëíå÷íèêà è ïðîèçâîäñòâó ïîäñîëíå÷-

íîãî ìàñëà âûñøåãî êà÷åñòâà â ñåëå Âåðõíÿÿ Õàâà Âîðîíåæñêîé îáëàñòè. 

Â ñîîòâåòñòâèè ñ íàçíà÷åíèåì, â ñîñòàâ çàâîäà âõîäÿò: ðóøàëüíî-âåå÷íûé öåõ,

ãäå ïðîèçâîäèòñÿ îáðóøèâàíèå ñåìÿí ïîäñîëíå÷íèêà è îòäåëåíèå ëóçãè îò ÿäðà;

ïðåññîâûé öåõ, ãäå ïðîèñõîäèò äâóêðàòíûé îòæèì è ïåðâè÷íàÿ î÷èñòêà ìàñëà (ôèëü-

òðàöèÿ); öåõ ïî ïåðåðàáîòêå ðàñòèòåëüíîãî ìàñëà, âêëþ÷àþùèé â ñåáÿ ëèíèè ãèäðà-

òàöèè, ðàôèíàöèè, îòáåëèâàíèÿ, âèíòåðèçàöèè (âûìîðàæèâàíèÿ) è äåçîäîðàöèè

ìàñëà, êîòîðûå â ïðîöåññå ïåðåðàáîòêè óäàëÿþò îäîðèðóþùèå âåùåñòâà, ïðèäàþ-

ùèå ìàñëó âêóñ è çàïàõ. 

Â ïëàíàõ ðàçâèòèÿ êîìïàíèè â òå÷åíèå áëèæàéøåãî ãîäà - íàðàùèâàíèå ìîùíî-

ñòè ïåðåðàáîòêè ââåäåíèåì â ýêñïëóàòàöèþ äîïîëíèòåëüíîãî îáîðóäîâàíèÿ, óâåëè-

÷åíèå îáúåìîâ òîðãîâëè íà ýêñïîðò, ðàñøèðåíèå ïëîùàäåé ïî õðàíåíèþ ïîäñîëíå÷-

íèêà, ÷òî ïîçâîëèò ñîêðàòèòü ðàñõîäû íà óñëóãè ñòîðîííèõ ýëåâàòîðîâ.

реклама

Началась

ПОДПИСНАЯ
КАМПАНИЯ

на 2008 год

Любые вопросы по подписке
по тел. в Воронеже: (4732) 390-702 р
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Кто больше
По данным управления аграр�
ной политики Воронежской
обладминистрации, в регионе
работают 17 молочных перера�
батывающих предприятий. Но
по итогам 2005 года их мощно�
сти были загружены пример�
но на 33%, за тот же период вы�
пущено 19 тыс. т сыра, что на
20% меньше, чем в предыду�
щем году. Впрочем, как счита�
ет гендиректор Института аг�
рарного маркетинга Елена Тю�
рина, в 2006 году область по
объему произведенного в ней
сыра и творога обогнала все
регионы Центрального феде�
рального округа (ЦФО): он со�
ставил 43 тыс. т, из них около
50% приходится на сыры (при�
мерно 21,5 тыс. т). «Область
профицитна по сыру и даже
является экспортером», – под�
черкнула она. Хотя если про�
следить динамику, то местные
сыроделы едва ли достигли
уровня 2004 года. Но есть куда
расти. По мнению ведущего

эксперта Института конъюнк�
туры аграрного рынка (ИКАР)
Татьяны Рыбаловой, емкость
российского рынка сыров с
каждым годом увеличивается.
В 2006 году она составила 670
тыс. т, или $2,5 млрд, а в теку�
щем, по оценке ИКАР, в нату�
ральном выражении прибли�
зится к 700 тыс. т. На долю им�
портных сыров приходится
около 40%. Как заметила госпо�
жа Рыбалова, после отмены
экспортных субсидий в стра�
нах ЕС с 1 июля 2007 года ин�
терес к РФ возрастет. Сниже�
ние поставок европейских сы�
ров и рост цен на них будут
стимулировать приход в от�
расль крупных компаний, ори�
ентированных на производст�
во больших объемов сыров. 

Воронежские сыроделы уже
объявили об увеличении сво�
их мощностей. По словам ген�
директора принадлежащего
ЗАО «Московский завод плавле�
ных сыров „Карат“» сырзавода
«Калачеевский» (торговая мар�

ка «Калачеевский», мощность
не более 4 тыс.т в год) Ольги
Горте, после модернизации
предприятия его мощность
планируется нарастить с 15 до
22 т твердого сыра в сутки и
расширить ассортимент евро�
пейскими сортами. А финди�
ректор воронежского холдинга
«Молвест» (в его структуру вхо�
дят пять перерабатывающих за�
водов в регионе, ежегодно вы�
пускает 2,5 тыс.т сыра) Анато�
лий Лосев пояснил, что компа�
ния планирует довести произ�
водство сыров до 4 тыс. т в год. 

Кроме того, группа «Доми�
нант», которая в нынешнем го�
ду купила спецгормолзавод
«Лискинский» (участники рын�

ка оценивают сделку в $2�3
млн), в частности, у Александра
и Владимира Бубновых, кон�
тролирующих ОАО «Комбинат
строительных деталей», также
решила основной специализа�
цией «Лискинского» сделать
производство твердых сыров.
Как сообщил новый гендирек�
тор предприятия Николай Кур�
гузов, «Доминант» хочет реали�
зовать на лискинском заводе
крупную инвестпрограмму по
его модернизации. «Сейчас ве�
дутся переговоры с француз�
скими и американскими ком�
паниями о поставке линии по
производству сыра „Чеддер“
мощностью 6 тыс. т в год. Про�
ект мы планируем осуществить

совместно с компанией „Хох�
ланд“», – рассказал господин
Кургузов. По его словам, произ�
водство планируется запустить
в течение года. Также в замыс�
лах «Доминанта» – сохранение
выпуска кисломолочной про�
дукции под старым брэндом
«Лисенок». «Потребности пред�
приятия с выходом на проект�
ную мощность составят 300 т
молока в сутки, из них 200 т бу�
дут направляться на изготовле�
ние сыра, 100 т – на остальную
продукцию», – пояснил генди�
ректор. Он добавил, что в Лис�
кинском районе выпускается
150 т молока, что заставит ком�
панию искать поставщиков сы�
рья в соседних районах.

Впрочем, как полагает Вик�
тория Гранкина из инвестком�
пании «Тройка Диалог», с вне�
дрением нового производства
сыра на лискинском заводе в
регионе может серьезно ужес�
точиться конкуренция на
рынке сырья. С ней согласен
исполнительный директор
Молочного союза России Вла�
димир Лабинов, по информа�
ции которого в Воронежской,
Липецкой, Тамбовской и Рос�
товской областях наблюдает�
ся многолетнее снижение
объемов производства моло�
ка, вдобавок там присутству�
ют довольно мощные перера�
ботчики. «Конечно, 6 тыс. т
сыра – объем, способный вы�

вести завод в первую десятку
сыроделов страны, но у меня
есть опасения, что из�за дефи�
цита сырья компания может
и не выйти на запланирован�
ную мощность», – пояснил
господин Лабинов.

Молочная засуха
В программе областных влас�
тей по развитию молочного
животноводства отмечается,
что Воронежская область вхо�
дит в число 30 субъектов РФ –
основных производителей
молока, на долю которых при�
ходится 75% от общего произ�
водства молока в стране. В
ЦФО по объему производства
молока регион традиционно
занимает второе место после
Московской области. «Вместе
с тем положение в отрасли ха�
рактеризуется как кризисное.
Поголовье коров, содержащее�
ся у сельхозтоваропроизводи�
телей всех категорий, за по�
следние 15 лет сократилось в
три раза, объем производства
молока – в два раза. В послед�
ние годы дойное стадо ежегод�
но уменьшается в среднем на
25 тыс. голов», – сообщается в
программе. Кроме того, состо�
яние подавляющего большин�
ства молокоперерабатываю�
щих организаций не соответ�
ствует должному уровню: око�
ло 70% было построено в шес�
тидесятые годы. Обновление
парка основного технологиче�
ского оборудования во мно�
гих предприятиях не превы�
шает 4�5%. И в последние годы
процесс старения активной
части производственных фон�
дов продолжается. «Решение
проблем возможно за счет
роста объемов производства
молокосырья в хозяйствах об�
щественного сектора и увели�
чения инвестиций в техничес�
кое перевооружение органи�
заций», – отмечают  чиновни�
ки. По их мнению, в 2008 году
производство молока необхо�
димо увеличить с 619 тыс. до
700 тыс. т, а рост продуктивно�
сти дойного стада в сельскохо�

зяйственных организациях с
– 3,22 тыс. кг до 3, 8 тыс. кг.

Участники рынка утвержда�
ют, что весь объем производи�
мого в регионе молока покры�
вает их потребности не более
чем на 50%. «При том, что еже�
годно спрос на сырье растет на
10�15%, – отметил Анатолий Ло�
сев. – И если областные власти
не вмешаются в ситуацию, то
уже года через три мы столк�
немся с жесточайшим кризи�
сом сырья, тогда ни о каком
увеличении производства сы�
ра в регионе говорить не при�
дется». Господин Лосев доба�
вил, что уже сейчас компания
закупает молоко в соседних об�
ластях: Липецкой, Тамбовской,
Курской, Белгородской, Ростов�
ской и Саратовской. «Мы так
же, как и все, вынуждены при�
обретать сырье в других облас�
тях. Хотя сейчас проводим
большую модернизацию, в ре�
зультате которой планируем су�
щественно увеличить мощнос�
ти и расширить ассортимент
линейкой европейских сыров
за счет внедрения новой ли�
нии датской компании APV», –
пояснила Ольга Горте, генди�
ректор «Калачеевского». По ее
словам, многие переработчики
хотят заниматься сыром ввиду
перспективности данного на�
правления бизнеса. «Но борьба
за сырье является немаловаж�
ным тормозящим моментом.
Выживут только те сыроделы,
которые сделают ставку на ка�
чество и популярные сорта», –
пояснила госпожа Горте.

Но, по мнению Анатолия
Лосева, нужна еще и собст�
венная сырьевая база. «„Мол�
вест“ планирует по согласова�
нию с обладминистрацией
построить свою животновод�
ческую ферму», – рассказал
он. «Вимм�Билль�Данн» (ВДБ), у
которого тоже есть актив в Воро�
нежской области (впрочем, он не
занимается здесь производством
сыра), уже достраивает молоч�
ную ферму на участке около 6 га
в Ленинградской области. 

Дело сыра
пищепром
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Â
íàñòîÿùåå âðåìÿ ëèöî àãðàðíîãî

ñåêòîðà ðîññèéñêîé ýêîíîìèêè îïðå-

äåëÿþò êðóïíûå ìíîãîïðîôèëüíûå

õîëäèíãè. Â èõ ÷èñëî  âõîäèò è àãðîïðîìû-

øëåííàÿ êîðïîðàöèÿ «Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà»,

îñíîâàííàÿ 9 äåêàáðÿ 2000 ãîäà â ãîðîäå

Ñòàðûé Îñêîë Áåëãîðîäñêîé îáëàñòè. Àãðî-

õîëäèíã îáúåäèíÿåò â ñâîåé ñòðóêòóðå ïðåä-

ïðèÿòèÿ Áåëãîðîäñêîé, Âîðîíåæñêîé, Êóð-

ñêîé, Ñìîëåíñêîé è Ñàðàòîâñêîé îáëàñòåé.

«Còîéëåíñêàÿ Íèâà»: óñïåõ ïðèõîäèò ê äîñòîéíûì
Àãðîõîëäèíãè - 

ëîêîìîòèâû ðàçâèòèÿ 

ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà Ðîññèè

Ïîÿâëåíèå àãðîõîëäèíãîâ â ýêîíîìèêå

Ðîññèè íåñëó÷àéíî. Ñïåöèôèêà ñåëüñêîãî

õîçÿéñòâà çàêëþ÷àåòñÿ â òåñíîé ñâÿçè ïðî-

èçâîäñòâà ñûðüÿ, åãî ïåðåðàáîòêè è ðåàëè-

çàöèè ãîòîâîé ïðîäóêöèè. Ñëåäñòâèåì ÷åãî

è ÿâëÿåòñÿ ñèñòåìíîå óêðóïíåíèå àãðî-

ïðåäïðèÿòèé, ÷òî, â ñâîþ î÷åðåäü, ñïîñîá-

ñòâóåò îïòèìèçàöèè âñåõ ïðîèçâîäñòâåí-

íûõ öèêëîâ ïðîõîæäåíèÿ ñåëüñêîõîçÿéñò-

âåííîé ïðîäóêöèè.

Ñîâðåìåííûå àãðîõîëäèíãè ïîÿâèëèñü â

Ðîññèè ïîñëå êðèçèñà 1998 ãîäà. Ðûíîê

áûë ðàñ÷èùåí äëÿ íàöèîíàëüíûõ ïðîèçâî-

äèòåëåé, ïîñêîëüêó ââîçèòü èìïîðòíîå

ïðîäîâîëüñòâèå ñòàëî íåâûãîäíî. Â àãðàð-

íûé ñåêòîð ýêîíîìèêè ïðèøëè çíà÷èòåëü-

íûå êàïèòàëû, ñòàâøèå êàòàëèçàòîðîì èí-

òåãðàöèîííûõ ïðîöåññîâ.

Êðóïíûå ìíîãîïðîôèëüíûå àãðîïðåä-

ïðèÿòèÿ ñòàëè îñíîâîé äëÿ ðîñòà àãðàðíî-

ãî ñåêòîðà îòå÷åñòâåííîé ýêîíîìèêè. Îíè

ïðîâîäÿò òåõíè÷åñêîå ïåðåâîîðóæåíèå

áèçíåñà, èìåþò ôèíàíñîâûå âîçìîæíîñòè

äëÿ ñóùåñòâåííîãî ðàñøèðåíèÿ ïðîèçâîä-

ñòâåííûõ ìîùíîñòåé, îïòèìèçèðóþò èç-

äåðæêè, îðãàíèçóþò öåíòðàëèçîâàííóþ ñè-

ñòåìó ñíàáæåíèÿ ñâîèõ ïðåäïðèÿòèé è ñáû-

òà ãîòîâîé ïðîäóêöèè. Â öåëîì æå àãðîõîë-

äèíãè ïðîèçâîäÿò  áîëåå êîíêóðåíòîñïî-

ñîáíóþ ïðîäóêöèþ, ÷òî è îïðåäåëÿåò èõ

ýêîíîìè÷åñêóþ ýôôåêòèâíîñòü.

Ñòðóêòóðà áèçíåñà       

Ñ ìîìåíòà ñâîåãî îñíîâàíèÿ êîðïîðàöèÿ

«Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» óâåðåíî çàíèìàåò

ëèäèðóþùèå ïîçèöèè íà ðîññèéñêîì àã-

ðàðíîì ðûíêå. Áëàãîäàðÿ äèâåðñèôèöè-

ðîâàííîìó ïðîèçâîäñòâó, ñîâðåìåííûì

òåõíîëîãèÿì, ÷åòêîé ñòðóêòóðå óïðàâëåíèÿ

è ñáàëàíñèðîâàííîé èíâåñòèöèîííîé ïî-

ëèòèêå, îíà ñòàëà îäíèì èç íàèáîëåå äè-

íàìè÷íî ðàçâèâàþùèõñÿ ìíîãîïðîôèëü-

íûõ àãðîõîëäèíãîâ Ðîññèè. Îáùàÿ ÷èñ-

ëåííîñòü ðàáîòíèêîâ ïðåäïðèÿòèé êîðïî-

ðàöèè ïðåâûøàåò 10 òûñ. ÷åëîâåê.

Â íàñòîÿùåå âðåìÿ â ñòðóêòóðó õîëäèí-

ãà âõîäÿò áîëåå 30 ïðåäïðèÿòèé ïî ïðî-

èçâîäñòâó è ïåðåðàáîòêå ñåëüõîçïðîäóê-

öèè. Ãîäîâîé îáîðîò âñåõ ïåðåðàáàòûâà-

þùèõ ïðåäïðèÿòèé êîðïîðàöèè ñîñòàâëÿ-

åò áîëåå 7 ìëðä ðóáëåé.  

Îáùàÿ ïëîùàäü ñåëüõîçóãîäèé ÀÏÊ

«Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» ñîñòàâëÿåò 110 òûñ.

ãà ñåëüõîçóãîäèé  Áåëãîðîäñêîé îáëàñòè, èç

êîòîðûõ 89,3 òûñ. ãåêòàðîâ ïàøíè.

Æèâîòíîâîä÷åñêàÿ îòðàñëü êîðïîðàöèè

ïðåäñòàâëåíà äâóìÿ íàïðàâëåíèÿìè: ïðî-

èçâîäñòâî è ðåàëèçàöèÿ ìîëîêà, à òàêæå

ìÿñíîå æèâîòíîâîäñòâî. Íà 25 ìîëî÷íî-

òîâàðíûõ ôåðìàõ õîëäèíãà ñîäåðæàòñÿ áî-

ëåå 14 òûñ. ãîëîâ êðóïíîãî ðîãàòîãî ñêîòà,

èç íèõ 6,7 òûñ. ãîëîâ äîéíîãî ñòàäà. Â ñî-

ñòàâ êîðïîðàöèè âõîäèò êðóïíûé ñâèíî-

êîìïëåêñ, ðàñïîëîæåííûé â Âîðîíåæñêîé

îáëàñòè. Çäåñü åæåãîäíî âûðàùèâàþò áî-

ëåå 30 òûñ. ãîëîâ è ïîëó÷àþò îêîëî 2,7 òûñ.

òîíí ñâèíèíû â æèâîì âåñå. 

Íàëè÷èå êðóïíûõ çàãîòîâèòåëüíûõ, ìóêî-

ìîëüíûõ, õëåáîïðèåìíûõ ïðåäïðèÿòèé îï-

ðåäåëèëî ñòðàòåãèþ ðàçâèòèÿ ÀÏÊ «Ñòîé-

ëåíñêàÿ Íèâà». Ñðåäè äåñÿòêîâ ðîññèéñêèõ

àãðîõîëäèíãîâ «Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» óâåðåí-

íî óäåðæèâàåò òðåòüå ìåñòî ïî îáúåìó ïðî-

èçâîäñòâà ìóêè, ÷åòâåðòîå - ïî ïðîèçâîäñò-

âó õëåáîáóëî÷íûõ èçäåëèé è ïÿòîå - ïî êîì-

áèêîðìàì. Â íàñòîÿùåå âðåìÿ àãðîõîëäèíã

ñîñðåäîòî÷åí íà ðàñøèðåíèè ñâîåãî ïåðå-

ðàáàòûâàþùåãî ñåêòîðà è ïðåæäå âñåãî íà

ïðèîáðåòåíèè àêòèâîâ õëåáîáóëî÷íûõ çàâî-

äîâ. Òàê, òîëüêî çà 2007 ãîä àêòèâû êîðïî-

ðàöèè ïîïîëíèëèñü äâóìÿ êðóïíûìè õëåáî-

êîìáèíàòàìè -  ÎÀÎ «Ñàôîíîâîõëåá» (ã.

Ñìîëåíñê) è ÎÀÎ «Çíàê Õëåáà» (ã. Ñàðàòîâ).

Ïî êîëè÷åñòâó èìåþùèõñÿ õëåáîçàâîäîâ

«Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» çàíèìàåò âòîðîå ìåñ-

òî â Ðîññèè. Âñåãî æå â ñîñòàâå õîëäèíãà 8

õëåáîçàâîäîâ, ñ îáùèì îáúåìîì ïðîèçâîä-

ñòâà áîëåå 100 òûñ. òîíí â ãîä. 

Ìóêîìîëüíî-çàãîòîâèòåëüíîå íàïðàâ-

ëåíèå ÀÏÊ «Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» ïðåäñòàâ-

ëÿþò òðè êðóïíûõ êîìáèíàòà õëåáîïðîäóê-

òîâ è ÷åòûðå ýëåâàòîðà, ðàñïîëîæåííûå â

Öåíòðàëüíî-×åðíîçåìíîì ðåãèîíå Ðîñ-

ñèè. Çàãîòîâèòåëüíûå ìîùíîñòè ÀÏÊ

«Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» ìîãóò îäíîâðåìåííî

ðàçìåùàòü áîëåå 500 òûñ. òîíí çåðíà.

Ïî èòîãàì 2006 ãîäà äâóì ïðåäïðèÿòè-

ÿì õîëäèíãà - ÎÀÎ «Êîìáèíàò õëåáîïðî-

äóêòîâ Ñòàðîîñêîëüñêèé» (Áåëãîðîäñêàÿ

îáëàñòü) è ÎÀÎ «Êóðñêèé êîìáèíàò õëåáî-

ïðîäóêòîâ» (ã. Êóðñê) - ïðèñâîåíî çâàíèå

«Ëó÷øàÿ ìåëüíèöà Ðîññèè» çà âûñîêóþ

ýôôåêòèâíîñòü èñïîëüçîâàíèÿ ïðîèçâîä-

ñòâåííîé ìîùíîñòè è âûðàáîòêó âûñîêîêà-

÷åñòâåííûõ èçäåëèé. Íà ïðåäïðèÿòèÿõ ïðî-

âîäèòñÿ åæåãîäíàÿ ñåðòèôèêàöèÿ ñèñòåìû

ìåíåäæìåíòà êà÷åñòâà, îòâå÷àþùàÿ òðå-

áîâàíèÿì ISO 9001:2000, ÷òî ãîâîðèò î

ñîîòâåòñòâèè ðàáîòû êîìáèíàòîâ ñàìûì

ñòðîãèì ìèðîâûì ñòàíäàðòàì.

Ïðèîðèòåòû 

ýêîíîìè÷åñêîé ïîëèòèêè

Ðàçâèòèå ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà - îäèí èç

âàæíåéøèõ ïðèîðèòåòîâ ýêîíîìè÷åñêîé

ïîëèòèêè ðîññèéñêîãî ãîñóäàðñòâà. Â èþ-

ëå ýòîãî ãîäà ïðàâèòåëüñòâî óòâåðäèëî

«Ãîñïðîãðàììó ðàçâèòèÿ ñåëüñêîãî õî-

çÿéñòâà è ðåãóëèðîâàíèÿ ðûíêîâ ñåëüñêî-

õîçÿéñòâåííîé ïðîäóêöèè, ñûðüÿ è ïðîäî-

âîëüñòâèÿ íà 2008-2012 ãã.». 

Ïî ðàñ÷åòàì ïðàâèòåëüñòâà, ñðåäíåãî-

äîâîé ðîñò ïðîèçâîäñòâà ïðîäóêöèè ÀÏÊ

çà ïðåäñòîÿùèé ïåðèîä äîëæåí ñîñòàâ-

ëÿòü îêîëî 4%. Íà ðåàëèçàöèþ ïðîãðàì-

ìû èç ôåäåðàëüíîãî áþäæåòà ïëàíèðóåò-

ñÿ ïîòðàòèòü 551,3 ìëðä ðóáëåé. Ðåãèîíû

äîëæíû âûäåëèòü ÷óòü ìåíüøå - 544,3

ìëðä ðóáëåé. Êðîìå òîãî, âíåáþäæåòíûå

èíâåñòèöèè â ÀÏÊ äîëæíû ñîñòàâèòü åùå

311 ìëðä ðóáëåé. Ïðè ýòîì ñòîèò îòìå-

òèòü, ÷òî ôèíàíñîâûå âëèâàíèÿ â îòå÷åñò-

âåííûé Àãðîïðîì íå ÿâëÿþòñÿ ÷ðåçìåð-

íûìè. Íàïðèìåð, Åâðîñîþç â áëèæàéøèå

ïîëòîðà ãîäà íà ðàçâèòèå ñåëüñêîãî õî-

çÿéñòâà âûäåëèò 34 ìëðä åâðî.

Â ñîîòâåòñòâèè ñ óòâåðæäåííûìè ïëà-

íàìè ðîññèéñêîãî ïðàâèòåëüñòâà ðóêîâîä-

ñòâîì «Ñòîéëåíñêîé Íèâû» óæå ïðèíÿòà

ñòðàòåãèÿ ðàçâèòèÿ, ðàññ÷èòàííàÿ äî

2009 ãîäà.  Â êîìïëåêñå îñíîâíûõ íà-

ïðàâëåíèé çíà÷èòåëüíîå ìåñòî çàíèìàåò

îñóùåñòâëåíèå øèðîêîìàñøòàáíîé èíâå-

ñòèöèîííîé ïðîãðàììû, íàïðàâëåííîé íà

ñáàëàíñèðîâàííîå ðàçâèòèå ïðîèçâîäñò-

âåííûõ è ïåðåðàáàòûâàþùèõ ïðåäïðèÿ-

òèé. Ñòîèò îòìåòèòü, ÷òî ñ ìîìåíòà ñîçäà-

íèÿ êîðïîðàöèè  ñóììà öåëåâûõ èíâåñòè-

öèé  óæå ïðåâûñèëà 5 ìëðä ðóáëåé.

Òàê ñ 2004 ãîäà â êîìïàíèè ïðîâîäèòñÿ

ìàñøòàáíîå òåõíè÷åñêîå ïåðåîñíàùåíèå

è ìîäåðíèçàöèÿ ïðîèçâîäñòâåííîé áàçû

ïåðåðàáàòûâàþùèõ êîìïàíèé è ðàñòåíè-

åâîä÷åñêèõ õîçÿéñòâ. Âñåãî çà ýòè ãîäû

áûëî çàêóïëåíî 144 åäèíèöû èìïîðòíîé

òåõíèêè íà ñóììó áîëåå 600 ìëí ðóáëåé. 

Èíâåñòèöèîííàÿ ïðîãðàììà â îáëàñòè

ðàñòåíèåâîäñòâà íàïðàâëåíà íà àêòèâíîå

ðàçâèòèå ïðîèçâîäñòâà çåðíîâûõ è òåõíè-

÷åñêèõ êóëüòóð (ïøåíèöû, ïèâîâàðåííîãî

ÿ÷ìåíÿ è ñàõàðíîé ñâåêëû).

Íå ìåíåå ìàñøòàáíû âëîæåíèÿ «Ñòîé-

ëåíñêîé Íèâû» è â ðàçâèòèå æèâîòíîâîä-

ñòâà.  Äëÿ óâåëè÷åíèÿ ïðîäóêòèâíîñòè äîé-

íîãî ñòàäà çàïëàíèðîâàíî ïðèîáðåñòè â

ýòîì ãîäó 1,3 òûñ. íåòåëåé. Âñå ïîãîëîâüå

ðàçìåñòèòñÿ â ñîâðåìåííîì ìîëî÷íîì

êîìïëåêñå àãðîõîëäèíãà. Âûïîëíåíèå ïðî-

ãðàììû ïî îáíîâëåíèþ äîéíîãî ñòàäà ðàñ-

ñ÷èòàíî äî êîíöà ãîäà.

Óñïåøíîìó ðàçâèòèþ ÀÏÊ «Ñòîéëåí-

ñêàÿ Íèâà» ñïîñîáñòâóþò è çíà÷èòåëüíûå

âëîæåíèÿ â ãëàâíûé êàïèòàë ëþáîé êîìïà-

íèè - êàäðû. Ïðîôåññèîíàëèçì è äîáðîñî-

âåñòíîå îòíîøåíèå ê òðóäó - çàëîã óñïåõà

ëþáîãî äåëà. Â àãðîõîëäèíãå ýòî ïðåêðàñ-

íî ïîíèìàþò. Èìåííî ïîýòîìó çäåñü ïî-

ñòîÿííî ïðîâîäèòñÿ

îáó÷åíèå ïåðñîíàëà

íà  êîðïîðàòèâíûõ

ñåìèíàðàõ è òðåíèí-

ãàõ, ïî ðåçóëüòàòàì

êîòîðûõ ëó÷øèõ ñî-

òðóäíèêîâ íàïðàâëÿþò íà ïîëó÷åíèå äîïîë-

íèòåëüíîãî îáðàçîâàíèÿ íà áàçå âåäóùèõ

Ìîñêîâñêèõ ó÷åáíûõ çàâåäåíèé ïî ïðî-

ãðàììå ÌÂÀ. Íå îñòàâëÿþò áåç âíèìàíèÿ

íà ÀÏÊ «Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» è ìîëîäåæü.

Íà âñåõ ïðåäïðèÿòèÿõ õîëäèíãà ñ ãîòîâíî-

ñòüþ ïðèíèìàþò íà ïðàêòèêó è ñòàæèðîâêó

ó÷àùèõñÿ ñðåäíèõ è âûñøèõ ó÷åáíûõ çàâå-

äåíèé, ïðåäîñòàâëÿþò âîçìîæíîñòü òðóäî-

óñòðîéñòâà âñåì, êòî õî÷åò è ìîæåò ðåàëè-

çîâàòü ñâîå æåëàíèå ïðîôåññèîíàëüíîãî è

êàðüåðíîãî ðîñòà. 

Ñòðåìÿñü ê ñîâåðøåíñòâîâàíèþ ñâîåé

ðàáîòû, ÀÏÊ «Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» íå óïóñ-

êàåò èç âíèìàíèÿ íè îäíîãî íîâøåñòâà. Ñ

ýòîãî ãîäà îáÿçàòåëüíûì äëÿ êðóïíûõ êîì-

ïàíèé ñòàëî èñïîëüçîâàíèå òîëüêî ëèöåí-

çèîííîãî ïðîãðàììíîãî îáåñïå÷åíèÿ. Òàê,

îäíèì èç ïåðâûõ â ×åðíîçåìüå, â ìàðòå

2007 ãîäà ðóêîâîäñòâîì «Ñòîéëåíñêîé

Íèâû» áûëà ïðèíÿòà îáùåêîðïîðàòèâíàÿ

ïðîãðàììà, ïðåäóñìàòðèâàþùàÿ öåíòðà-

ëèçîâàííûé ïåðåâîä âñåõ ïðåäïðèÿòèé,

âõîäÿùèõ â ñòðóêòóðó õîëäèíãà, íà èñïîëü-

çîâàíèå ëèöåíçèîííîãî ïðîãðàììíîãî

îáåñïå÷åíèÿ (ÏÎ). Â ðåçóëüòàòå ÷åãî áûëî

ïîäïèñàíî êîðïîðàòèâíîå ñîãëàøåíèå ñ

êîìïàíèåé Microsoft è ðàçðàáîòàí ñïåöè-

àëüíûé ïðîåêò ëèöåíçèðîâàíèÿ, íà ðåàëè-

çàöèþ êîòîðîãî «Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» âû-

äåëèëà áîëåå 10 ìëí ðóáëåé.

«Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà» ïîñòîÿííî ðàñøè-

ðÿåò èíâåñòèöèè íå òîëüêî â ïðîèçâîäñò-

âåííóþ, íî è â ñîöèàëüíóþ ñôåðó. Â ðàì-

êàõ ñïåöèàëüíûõ ïðîãðàìì, ðåàëèçóåìûõ

õîëäèíãîì, ðåøàþòñÿ ìíîãèå ñîöèàëüíî

çíà÷èìûå âîïðîñû â ðåãèîíàõ ïðèñóòñò-

âèÿ êîìïàíèè. Â ïðîøëîì ãîäó îáùàÿ

ñóììà çàòðàò íà ñîöèàëüíóþ ïîëèòèêó è

áëàãîòâîðèòåëüíîñòü ñîñòàâèëà áîëåå

16,5 ìëí ðóáëåé.

Â çàâåðøåíèå ñòîèò ñêàçàòü, ÷òî ðàçâè-

òèå àãðàðíîãî ñåêòîðà ýêîíîìèêè, êîòîðîå

â ñîâðåìåííîé Ðîññèè îñóùåñòâëÿåòñÿ,

ïðåæäå âñåãî, áëàãîäàðÿ òàêèì ìîùíûì

êîìïàíèÿì, êàê «Ñòîéëåíñêàÿ Íèâà», èìå-

åò íå òîëüêî ñóãóáî ýêîíîìè÷åñêîå, íî è

êóëüòóðíî-èñòîðè÷åñêîå çíà÷åíèå. Òûñÿ÷ó

ëåò Ðîññèÿ áûëà àãðàðíîé ñòðàíîé. Åå êóëü-

òóðà, òðàäèöèè è íàöèîíàëüíûé äóõ íàïðÿ-

ìóþ ñâÿçàíû ñ çåìëåé. Ïîýòîìó âîçðîæäå-

íèå ðîññèéñêîãî ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà - ýòî

ïðåæäå âñåãî ñîõðàíåíèå äóøè íàðîäà è

íàöèîíàëüíîãî ñàìîñîçíàíèÿ ðîññèÿí.

Инвесторов, желающих вложиться в производство сыров, не пугает даже дефицит сырья ФОТО АННЫ ЗАЙКОВОЙ
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Îñíîâîé õîðîøåãî óðîæàÿ ÿâëÿ-

þòñÿ çäîðîâûå ñåìåíà. Â ñâÿçè ñ

ýòèì êîìïàíèÿ "Ñèíãåíòà" íåïðåðûâ-

íî ñîâåðøåíñòâóåò òåõíîëîãèè ïðåä-

ïîñåâíîé îáðàáîòêè ñåìÿí. Â 2007

ãîäó êîìïàíèÿ-ëèäåð ïðàêòè÷åñêè ïî

âñåì íàïðàâëåíèÿì â çàùèòå ðàñòå-

íèé ïðåäëîæèëà íîâûé âûñîêîòåõíî-

ëîãè÷íûé ïàêåò äëÿ ïðîòðàâëèâàíèÿ

ñåìÿí çåðíîâûõ êóëüòóð. Çàêðåïëÿÿ

óñïåõ Äèâèäåíäà Ñòàð, êîòîðûé âñå

áîëüøåå ÷èñëî ñïåöèàëèñòîâ-àãðàð-

íèêîâ ïðè÷èñëÿþò ê ëó÷øèì îáðàç-

öàì òðèàçîëüíûõ ïðîòðàâèòåëåé,

ó÷åíûì êîìïàíèè óäàëîñü ðàñøèðèòü

ïîëîæèòåëüíîå âëèÿíèå ïðåïàðàòà íà

ðàñòåíèå çà ñ÷åò òùàòåëüíîãî ïîäáî-

ðà êîìïëåêñíîãî ìèêðîóäîáðåíèÿ -

"Òåíñî Êîêòåéëÿ". Â ðåçóëüòàòå íà

ðûíêå ïîÿâèëñÿ ïîëíîöåííûé êîì-

ïëåêñ äëÿ ïðåäïîñåâíîé îáðàáîòêè

ñåìÿí çåðíîâûõ - Äèâèäåíä Ìèêñ,

êîòîðûé çà 2007 ãîä óæå óñïåë çàâî-

åâàòü ñâîèõ ïðèâåðæåíöåâ. Íà äàí-

íûé ìîìåíò ïî ×åðíîçåìíîìó Êðàþ

ñåìåíàìè, îáðàáîòàííûìè íîâûì

ïðåïàðàòîì, óæå çàñåÿíû ïëîùàäè

áîëåå 90 000 ãà.

Ìàêñèì - ýòî íàçâàíèå ïîêà

ìåíüøå ñëûøíî â êðóãó àãðàðèåâ,

õîòÿ â ìèðîâîé ïðàêòèêå ýòî íàèáî-

ëåå ïðîäàâàåìûé ïðåïàðàò äëÿ îá-

ðàáîòêè ñåìÿí. Ïðè÷åì èñïîëüçóþò

åãî íå òîëüêî íà çåðíîâûõ, íî è íà

êàðòîôåëå, ïîäñîëíå÷íèêå è äðóãèõ

êóëüòóðàõ. Äåéñòâóþùåå âåùåñòâî

Ìàêñèìà - Ôëóäèîêñîíèë -  ôåíèë-

ïèððîë ïðèðîäíîãî ïðîèñõîæäåíèÿ.

Ýòî îðèãèíàëüíîå âåùåñòâî, áëèçêîå

ê ìîëåêóëå, â åñòåñòâå ïðèñóòñòâóþ-

ùåé â ïî÷âå. Îòëè÷àÿñü øèðîêèì

ñïåêòðîì äåéñòâèÿ, ïðåêðàñíî âïè-

ñûâàåòñÿ â ñèñòåìó çàùèòû êóëüòóð

ñ ó÷åòîì ïðîôèëàêòèêè ñíèæåíèÿ

÷óâñòâèòåëüíîñòè ê äðóãèì êëàññàì

ôóíãèöèäîâ. Ôëóäèîêñîíèë îáëàäà-

åò, ïðåæäå âñåãî, êîíòàêòíîé àêòèâ-

íîñòüþ, íî òàêæå ìîæåò ëîêàëüíî

ïðîíèêàòü âíóòðü òêàíåé ñåìÿí, íå

îêàçûâàÿ ïðè ýòîì îòðèöàòåëüíîãî

âîçäåéñòâèÿ íè íà ñàìó êóëüòóðó, íè

íà ïîëåçíûå ìèêðîîðãàíèçìû, íàõî-

äÿùèåñÿ â ñèìáèîòè÷åñêîì ðàâíî-

âåñèè ñ íåé. Íàèáîëåå öåíåí îñîáûé

ìåõàíèçì äåéñòâèÿ Ôëóäèîêñîíèëà

íà îñìîðåãóëÿöèþ ïàòîãåíîâ - ïðèí-

öèïèàëüíîå îòëè÷èå îò âåùåñòâ èç

äðóãèõ õèìè÷åñêèõ ãðóïï. Áëàãîäàðÿ

îïòèìàëüíîé ðàñòâîðèìîñòè äåéñò-

âóþùåå âåùåñòâî äîñòàòî÷íî äîëãî

ñîõðàíÿåòñÿ íà ïîâåðõíîñòè ïðîðî-

ñòêà, íå îñëàáëÿÿ çàùèòû, íàïðèìåð,

îçèìûõ äàæå ïîñëå âîçäåéñòâèÿ âå-

ñåííèõ òàëûõ âîä.

"Ãëàâíûì îòëè÷èåì êîìïàíèè

"Ñèíãåíòà" ÿâëÿåòñÿ âûñîêîå êà-

÷åñòâî åå ïðîäóêöèè è òåñíîå

âçàèìîäåéñòâèå ñ ïàðòíåðàìè.

"Ñèíãåíòà" ðàáîòàåò "êàê øâåé-

öàðñêèå ÷àñû" - íå áûëî òàêîãî

ñëó÷àÿ, ÷òîáû âîïðîñ îò ïàðòíå-

ðà èëè êëèåíòà îñòàâàëñÿ íåðå-

øåííûì, - ðàññêàçûâàåò ðóêîâî-

äèòåëü ÎÎÎ "Àãðîõèìàëüÿíñ" Ñîëî-

ïîâ Íèêîëàé Èâàíîâè÷. - Îòìå÷ó,

÷òî íàøå ñîòðóäíè÷åñòâî ñ "Ñèí-

ãåíòîé" âçàèìíîå: íà íàøèõ ïîëÿõ

êîìïàíèÿ ïðîâîäèò ñåìèíàðû,

îáó÷àåò ñïåöèàëèñòîâ, ïîêàçûâà-

åò, êàê ãðàìîòíî äîñòè÷ü âûñîêèõ

ðåçóëüòàòîâ".

Ïðèñëóøèâàÿñü ê ïîëîæèòåëüíûì

îòçûâàì âåäóùèõ ñïåöèàëèñòîâ-

çåðíîâèêîâ î ïðåèìóùåñòâàõ Ìàê-

ñèìà ïðè ôîðìèðîâàíèè âûñîêèõ

óðîæàåâ çåðíîâûõ, êîìïàíèÿ "Ñèí-

ãåíòà" ñ 2008 ãîäà ïðåäëàãàåò íà

ðûíîê, äëÿ ìíîãèõ çåìëåäåëüöåâ

ïðèîðèòåòíûé - ÿ÷ìåíè ïèâîâàðåí-

íûé è ôóðàæíûé, íîâèíêó Ìàêñèì

Ýêñòðèì. Â ïðåïàðàòå ñîåäèíåíà

ñáàëàíñèðîâàííàÿ êîìáèíàöèÿ Ôëó-

äèîêñîíèëà è òðèàçîëà Öèïðîêîíà-

çîëà. Äâà äåéñòâóþùèõ âåùåñòâà,

ïîëíîöåííî ðåøàþùèõ ðàçíûå íà-

ïðàâëåíèÿ â çàùèòå ñåìÿí è ïðîðî-

ñòêîâ, - áûñòðîå ñòàðòîâîå ïëþñ ïðî-

äîëæèòåëüíîå ïîñëåäóþùåå äåéñò-

âèå ïî ýêîíîìè÷åñêè âàæíûì çàáî-

ëåâàíèÿì. Îáåñïå÷èâàåòñÿ âñåñòî-

ðîííÿÿ çàùèòà íå òîëüêî îò ãîëîâíå-

âûõ, íî è îò êîðíåâûõ ãíèëåé è áîëåç-

íåé ëèñòî-ñòåáåëüíîãî àïïàðàòà, îò-

ñóòñòâóþò ìèêîòîêñèíû â çåðíå.

Íî çàùèòà ñåìÿí - ýòî äàëåêî íå

âñå. Âåäü âûñîêîêà÷åñòâåííóþ ïðî-

äóêöèþ äà åùå è â áîëüøîì êîëè÷å-

ñòâå ñåé÷àñ ïðàêòè÷åñêè íåâîçìîæ-

íî ïîëó÷èòü áåç ïðèìåíåíèÿ ôóíãè-

öèäîâ ïî âåãåòàöèè. Ðåøåíèå âèäèò-

ñÿ â äîïîëíÿþùåì äðóã äðóãà êîì-

ïëåêòå èç äâóõ ïðåïàðàòîâ Àëüòî Ñó-

ïåð è Àìèñòàð Ýêñòðà. È åñëè ïåð-

âûé îòëè÷àåòñÿ óñèëåííûì ëå÷åá-

íî-ïðîôèëàêòè÷åñêèì ýôôåêòîì,

òî âòîðîé ÿâëÿåò ñîáîé ïðåïàðàò ñ

ñî÷åòàíèåì ïðîôèëàêòèêè è ëå÷å-

íèÿ çàáîëåâàíèé è ìîùíîãî ôèçèî-

ëîãè÷åñêîãî âîçäåéñòâèÿ íà êóëüòó-

ðó, ïîñêîëüêó ñîäåðæèò äåéñòâóþ-

ùåå âåùåñòâî íîâîãî êëàññà -

Àçîêñèñòðîáèí. Èñïûòàòåëüíîå è

ïðîèçâîäñòâåííîå ïðèìåíåíèÿ

Àìèñòàðà Ýêñòðà äàëè ïîðàçèòåëü-

íûå ðåçóëüòàòû - â äîïîëíåíèå ê

ðîñòó óðîæàéíîñòè ïðåïàðàò óëó÷-

øàë êà÷åñòâî çåðíà è ïøåíèöû, è

ïèâîâàðåííîãî ÿ÷ìåíÿ! 

Âñëåäñòâèå ñëîæíîñòè âîïðîñà

ôóíãèöèäíîé çàùèòû, êîìïàíèÿ

"Ñèíãåíòà" íà÷àëà ðåàëèçàöèþ îáó-

÷àþùåé ïðîãðàììû - øêîëà ôèòîïà-

òîëîãà, î êîòîðîé ìîæíî óçíàòü îáðà-

òèâøèñü â ôèëèàëû, ïðåäñòàâëåííûå

â êàæäîé îáëàñòè ×åðíîçåìüÿ, è ó

ñïåöèàëèñòîâ äèñòðèáüþòîðîâ.

Îò áîëåçíåé åñòü çàùèòà - ñà-

ìîå âðåìÿ ïîáîðîòüñÿ ñ âðåäèòå-

ëÿìè. Äëÿ ýòîãî èìåþòñÿ øèðîêèå

âîçìîæíîñòè, íà÷èíàÿ ñ óíèêàëü-

íîãî èíñåêòèöèäíîãî ïðîòðàâèòå-

ëÿ Êðóéçåð, êîððåêòèðîâêîé ñèòó-

àöèè ñ Àêòàðîé è Êàðàòý Çåîí â

âåãåòàöèîííûé ñåçîí, è â çàâåð-

øåíèè ñ çàùèòîé óæå ñîáðàííîãî

óðîæàÿ ñ Àêòåëëèêîì, êîòîðûé

ñïîñîáåí îáåççàðàçèòü çåðíî è

äàëåå èñïîëüçîâàòü åãî áåç îãðà-

íè÷åíèé íà ôóðàæíûå è äàæå ïè-

ùåâûå öåëè. Êðîìå òîãî, êîìïà-

íèÿ "Ñèíãåíòà" äàåò äîñòîéíûé

îòâåò íà óãðîçó îò ìûøåâèäíûõ

ãðûçóíîâ ñ ðîäåíòèöèäîì íîâîãî

ïîêîëåíèÿ Êëåðàò.

Îäíèì èç îñíîâíûõ ýëåìåíòîâ

ñèñòåìû çàùèòû ïîñåâîâ ÿâëÿåòñÿ

ïîäàâëåíèå ñîðíÿêîâ. Êîìïàíèÿ

Ñèíãåíòà è çäåñü äàåò äîñòîéíûé îò-

âåò, ïðåäëàãàÿ çåìëåäåëüöó óíèâåð-

ñàëüíûé íàáîð èç öåëîãî ðÿäà ýô-

ôåêòèâíûõ ïðåïàðàòîâ. Ýòî îäèí èç

ëó÷øèõ ñóëüôîíèëìî÷åâèííûõ ãåð-

áèöèäîâ - Ëîãðàí, ïîçâîëÿþùèé ðå-

øàòü ïðîáëåìû äâóäîëüíûõ îäíî-

ëåòíèêîâ âïëîòü äî ñàìûõ ïîçäíèõ

ôàç ðàçâèòèÿ êóëüòóðû ñ ïðåêðàñíîé

ýêîíîìèêîé è îòñóòñòâèåì îãðàíè-

÷åíèé â ñåâîîáîðîòå. Äîáàâëåíèå

Äèêàìáû â âèäå óíèâåðñàëüíîãî

Áàíâåëà îáåñïå÷èâàåò î÷èùåíèå

ïîëåé îò îñîòîâ è âüþíêà. Áåñêîì-

ïðîìèññíàÿ æå áîðüáà ñî âñåìè âè-

äàìè äâóäîëüíûõ ñ ãàðàíòèåé äëè-

òåëüíîãî óäàëåíèÿ èõ ñ ïîëåé â ñåâî-

îáîðîòå, ÷òî îñîáåííî àêòóàëüíî äëÿ

çåðíîâûõ êàê ïðåäøåñòâåííèêîâ òà-

êèõ âàæíåéøèõ êóëüòóð, êàê ñàõàðíàÿ

ñâåêëà è ïîäñîëíå÷íèê, âåäåòñÿ ñ ïî-

ìîùüþ îáùåïðèçíàííîãî ÷åìïèîíà

- Ëèíòóðà. Åñòü ÷åì ïîáîðîòüñÿ è ñî

çëàêàìè. Âûñîêîýôôåêòèâíûå

Ãðàñï äëÿ ÿ÷ìåíÿ è Òîïèê äëÿ ïøåíè-

öû ïîçâîëÿþò ñíÿòü êîíêóðåíöèþ ñî

ñòîðîíû ñîðíÿêîâ è óìåíüøèòü

ïðåññèíã áîëåçíåòâîðíûõ íà÷àë.

Ñäåëàâ ïðàâèëüíûé âûáîð ãåðáè-

öèäîâ íà çåðíîâûõ, çåìëåäåëåö çà-

òåì ëåã÷å ñïðàâèòñÿ ñ ñîðíÿêàìè â

ïîñåâàõ ñâåêëû è ïîäñîëíå÷íèêà,

ðàïñà è ñîè, êóêóðóçû èëè äðóãèõ

êóëüòóð, ïðèîðèòåòíûõ äëÿ õîçÿéñòâ.

Áîëåå òîãî, äëÿ âñåõ íàçâàííûõ êóëü-

òóð êðàéíå àêòóàëüíà êîìáèíèðîâàí-

íàÿ çàùèòà íà áàçå ïî÷âåííèêà. Îä-

íàêî ïî÷âåííûé ãåðáèöèä äîëæåí

ñîâìåùàòü â ñåáå ýôôåêòèâíîñòü è

áåçîïàñíîñòü, óíèâåðñàëüíîñòü è

óäîáñòâî ïðèìåíåíèÿ, øèðîêèé

ñïåêòð àêòèâíîñòè è ðàáîòó â ÷àñòî

ìåíÿþùèõñÿ è íåðåäêî çàñóøëèâûõ

óñëîâèÿõ. Òàêèå øèðîêèå è ðàçíî-

ñòîðîííèå îñîáåííîñòè ñ óñïåõîì

ñîâìåùåíû â ïðåïàðàòå Äóàë Ãîëä,

÷òî ïîäòâåðäèëè íåïðîñòûå óñëîâèÿ

2007 ãîäà. Êîìáèíàöèÿ êà÷åñòâåí-

íûé ïî÷âåííèê ïëþñ ñòðàõîâîé íà-

áîð ãåðáèöèäîâ äàåò ãàðìîíè÷íîå

ñî÷åòàíèå äëÿ ïîäàâëåíèÿ ñîðíÿêîâ,

ïîçâîëÿþùåå íàèáîëåå ãðàìîòíî è

ýêîíîìíî çàùèòèòü êóëüòóðó ïðè

ðàçëè÷íûõ óðîâíÿõ çàñîðåííîñòè.

Áîëüøèå âîçìîæíîñòè äëÿ êóêó-

ðóçû ïðåäñòàâëÿåò íîâèíêà Êàëëèñ-

òî, ðàññìàòðèâàåìàÿ êîìïàíèåé

"Ñèíãåíòà" êàê áàçîâûé ïðåïàðàò äëÿ

ïîñòðîåíèÿ öåëüíîé ñèñòåìû çàùè-

òû êóëüòóðû. Â íåì ñîâìåùàþòñÿ òà-

êèå óíèêàëüíûå ïðåèìóùåñòâà, êàê

ïîëíàÿ áåçîïàñíîñòü äëÿ êóêóðóçû â

øèðîêîì òåõíîëîãè÷åñêîì îêíå (îò

âñõîäîâ äî 8 è áîëåå ëèñòüåâ), ïî÷-

âåííîå äåéñòâèå è àáñîëþòíî íîâûé

ìåõàíèçì ïîäàâëåíèÿ ñîðíÿêà.

Äëÿ ðàäèêàëüíîãî æå ðåøåíèÿ

ïðîáëåìû êîìïëåêñíîé çàñîðåííî-

ñòè â àðñåíàëå êîìïàíèè "Ñèíãåíòà"

èìååòñÿ îáùåèñòðåáèòåëüíûé ãåð-

áèöèä  ñ ñèìâîëè÷íûì íàçâàíèåì

Óðàãàí Ôîðòå äëÿ ïðèìåíåíèÿ âìå-

ñòå ñ îáðàáîòêîé ïî÷âû. Ïðîäàæè

åãî íåóêëîííî ðàñòóò èç ãîäà â ãîä.

Íåìàëîâàæíî, ÷òî âñå ïðåïàðàòû

îò "Ñèíãåíòà" õîðîøî ñî÷åòàþòñÿ

äðóã ñ äðóãîì, ÷òî ïîçâîëÿåò ñïåöèà-

ëèñòàì ñàìîñòîÿòåëüíî ñîñòàâëÿòü

íàèáîëåå ýôôåêòèâíûå áàêîâûå

ñìåñè. Ìíîãèå çåìëåäåëüöû, áëàãî-

äàðÿ ýòîìó, ìîãóò óðàâíÿòü ñâîè ïî-

òðåáíîñòè â ïåñòèöèäàõ ñî ñâîèìè

ôèíàíñîâûìè âîçìîæíîñòÿìè.

"Êîìïàíèÿ "Ñèíãåíòà" - ýòî

çíàê êà÷åñòâà, - îòìå÷àåò Êðûø-

òîïèí Âëàäèìèð Èâàíîâè÷, ãëàâíûé

àãðîíîì è ñïåöèàëèñò ïî çàùèòå

ðàñòåíèé ÇÀÎ "Àãðîôèðìà Ïàâëîâ-

ñêàÿ Íèâà". - Íàøà êîìïàíèÿ ðà-

áîòàåò ñ íåñêîëüêèìè ïîñòàâùè-

êàìè ÑÇÐ, íî "Ñèíãåíòó" ìû âû-

äåëÿåì. Âî-ïåðâûõ, ó íèõ âñåãäà

âûñîêîå êà÷åñòâî ïðåïàðàòîâ,

âî-âòîðûõ, î÷åíü áîãàòûé âûáîð

ñåìåííîãî ôîíäà - ìû ïðèîáðå-

òàåì ó "Ñèíãåíòû" 70% îò íåîá-

õîäèìîãî íàì ñåìåííîãî ôîíäà

ïîäñîëíå÷íèêà. Íî, íà ìîé

âçãëÿä, îäíî èç ñàìûõ âàæíûõ -

ýòî îòëè÷íàÿ ðàáîòà ñ äèëåðàìè.

Çà âåñü ïåðèîä ñîòðóäíè÷åñòâà ñ

êîìïàíèåé "Ñèíãåíòà" ó íàñ íè

ðàçó íå âîçíèêëî ñáîåâ èëè çà-

äåðæåê â ïîñòàâêå, ÷òî íà ñåãî-

äíÿøíèé äåíü ðåäêîñòü".

Â öåëîì ÷åòêî âûñòðîåííûå è

ãðàìîòíûå ïðåäëîæåíèÿ êîìïàíèè

"Ñèíãåíòà" äàþò àãðîíîìàì áîëü-

øèå âîçìîæíîñòè â îáëàñòè ïîñò-

ðîåíèÿ êîìïåòåíòíûõ ñõåì çàùèòû

ðàñòåíèé äëÿ âñåõ ïðèîðèòåòíûõ

íàïðàâëåíèé â ðàñòåíèåâîäñòâå

×åðíîçåìüÿ è ïîçâîëÿþò çàêëàäû-

âàòü ìîùíûé ôóíäàìåíò â ôîðìè-

ðîâàíèå ñâîåãî õîçÿéñòâà ñî ñìå-

ëûì âçãëÿäîì â áóäóùåå.

Ñèíãåíòà - âûñîêèå òåõíîëîãèè íà ñëóæáå çàùèòû ðàñòåíèé

реклама

Ôèëèàëû ÎÎÎ "Ñèíãåíòà":

â Âîðîíåæñêîé îáë.:

(4732) 72-70-08, 72-79-08;

â Áåëãîðîäñêîé îáë.: 

(4722) 58-52-12;

(4722) 58-52-13;

â Êóðñêîé, Áðÿíñêîé îáë.:

(4712) 58-78-99;

(4712) 70-01-13;

â Ëèïåöêîé îáë.:

(4742) 27-75-86;

â Îðëîâñêîé îáë.:

(4862) 43-90-82;

â Òàìáîâñêîé îáë.:

(47340) 2-19-67.

Àíàëèç ïîñëåäíèõ òåíäåíöèé â ðàñòåíèåâîäñòâå ðåãèîíà ïîêàçûâàåò, ÷òî óðî-

æàéíûìè ïîñåâû ñòàíîâÿòñÿ, â ïåðâóþ î÷åðåäü, ïðè ïîëíîöåííîé çàùèòå ñåëü-

ñêîõîçÿéñòâåííûõ êóëüòóð ñ èñïîëüçîâàíèåì âûñîêèõ òåõíîëîãèé. Ïðè ýòîì ÷åò-

êî ïðîñëåæèâàåòñÿ ðîñò èñïîëüçîâàíèÿ âûñîêîêà÷åñòâåííûõ ñðåäñòâ çàùèòû

âåðõíåé öåíîâîé êàòåãîðèè, ãäå ëèäèðóþùèå ïîçèöèè, êàê è ðàíåå, óäåðæèâà-

åò Øâåéöàðñêàÿ êîìïàíèÿ ñ ìíîãîëåòíèìè áîãàòûìè òðàäèöèÿìè â îáëàñòè

çàùèòû ðàñòåíèé, â òîì ÷èñëå íà Ðîññèéñêîé çåìëå - ÎÎÎ "Ñèíãåíòà". Ýòî âî

ìíîãîì ñâÿçàíî ñ óâåëè÷åíèåì äîëè ñòåðíåâûõ òåõíîëîãèé, êîãäà ñòàíîâèòñÿ

òðóäíåå áîðîòüñÿ ñ ðàñïðîñòðàíåíèåì âðåäîíîñíûõ íà÷àë â ïîñåâàõ çåðíîâûõ,

÷àñòî èõ äîëÿ ïðåâàëèðóåò â ñòðóêòóðå ïîñåâîâ, êàê, âïðî÷åì, è äðóãèõ êóëüòóð,

îñîáåííî ïðè âûíóæäåííîì íàðóøåíèè íàó÷íî îáîñíîâàííûõ ñåâîîáîðîòîâ.

Êîìïàíèÿ "Ñèíãåíòà" íà ñåãîäíÿ âêëàäûâàåò â ðóêè ñåëÿí ìîùíûå èíñòðóìåí-

òû äëÿ çàùèòû âñåõ âûðàùèâàåìûõ â íàøåì ðåãèîíå êóëüòóð â âèäå øèðîêîãî è

ïðîâåðåííîãî ñïåöèàëèñòàìè-àãðàðíèêàìè íàáîðà âûñîêîêëàññíûõ ïåñòèöèäîâ.

Ïðåïàðàòû, ðàáîòàþùèå â ðàìêàõ çàêîí÷åííûõ ïðîãðàìì, çàùèùàþò êóëüòóðû

íà âñåõ ñòàäèÿõ ïðîèçâîäñòâà, âêëþ÷àÿ âûðàùèâàíèå è õðàíåíèå ïðîäóêöèè. 

Сладкие поглощения
Интересно, что преуспеваю�
щие сахаропереработчики
предпочитают либо покупать,
либо модернизировать имею�
щиеся активы. Аналитики
подсчитали, что вложения в
реконструкцию, заявленные
компаниями, уже приближа�
ются к $3 млрд. Например, в
мае нынешнего года к своим
«коллегам» присоединилось
ОАО «Группа „Разгуляй“», на�
меревающееся в течение
трех�пяти лет увеличить мощ�
ности по переработке с 4,3 до
5 млн т. По словам финдирек�
тора «Разгуляя» Дмитрия Тюх�
тенко, в двукратное увеличе�
ние площадей под сахарную
свеклу компания решила вло�
жить $10 млн, а общая инвест�
программа холдинга на 2007
год предусматривает выделе�
ние $70�80 млн. Группа наме�
рена активно вкладываться в
модернизацию своих сахар�
ных активов. Как уточнил
первый замгендиректора
«Разгуляя» Андрей Корнюшен�
ко, в нынешнем году по срав�
нению с предыдущим посевы
сахарной свеклы в Белгород�
ской и Курской областях вы�
росли на 100%, а в Орловской
свекла посеяна на 7 тыс. га,
тогда как раньше компания
ее вообще не сеяла в регионе.
Реконструировались Алексе�
евский сахарный завод (Бел�
городская область) и Кнеш�
ский (Курская). Объясняя ре�
шение наращивать усилия на
сахарном направлении, пре�
зидент холдинга Игорь Пота�
пенко утверждал, что в про�
шлом году «сахар был доста�
точно высокодоходным». В
2006 году «Разгуляй» увели�
чил производство собствен�
ной свеклы с 2 до 3,1 млн т и
продал 600 тыс. т сахара. 

Несмотря на декларации о
наращивании объемов выпус�
ка, в июле нынешнего года
группа компаний была вы�
нуждена продать ЗАО «Сахар�
ный комбинат „Колпнян�
ский“» (Орловская область),
чтобы приобрести 49% акций
ОАО «Новороссийский комби�

нат хлебопродуктов» стоимос�
тью около 1 млрд рублей. На�
меревался «Разгуляй» сбыть и
ОАО «Пристень�сахар» (Кур�
ская область), хотя пока и не
нашел для него покупателя.

Что касается «Колпнянско�
го» (мощность – 300 тыс. т са�
харной свеклы в год), то он ус�
тупает другому расположенно�
му в Орловской области сахза�
воду холдинга – Отрадинско�
му (500 тыс. т), на развитии ко�
торого компания и собирается
сосредоточиться, увеличив его
мощности до 800 тыс. т в год.
После завершения модерниза�
ции Отрадинского сахзавода
группа компаний планирова�
ла сохранить суммарные мощ�
ности по переработке свеклы
в регионе. А покупателем
Колпнянского сахзавода вы�
ступило ООО «Холдинговая
компания „Белый фрегат“» (за�
нимается импортом мяса).
Стоимость сделки отраслевые
аналитики оценивали в разме�
ре от $5 до 10 млн.

Между тем в октябре один
из крупнейших российских
производителей сахара группа
«Продимекс» (выручка в 2006
году – $596,1 млн) объявила,
что завершает приобретение
контрольного пакета ОАО
«Кристалл», управляющего Ка�
лачеевским сахзаводом. Актив
контролировала АПК «Союзаг�
ропром» (75,99%). По оценке
экспертов, седьмой актив в Во�
ронежской области обошелся
«Продимексу» в $13�20 млн.
«Предприятие для нас пер�
спективное, на сегодня про�
ектная мощность составляет
около 3,2 тыс. т свеклы в сут�
ки. Завод находится в отлич�
ной свекловичной зоне. Ко�
нечно, его мощности требуют
модернизации, но я пока не
готов назвать объем необходи�
мых вложений», – сообщил на
момент завершения сделки
замгендиректора «Продимек�
са» Виктор Алексахин. 

По мнению Евгения Ивано�
ва из ИКАРа, основное пре�
имущество Калачеевского сах�
завода в том, что он располо�
жен в одной из самых мощ�
ных свекловичных зон России

– Воронежской области. «Но на
срок окупаемости вложений в
модернизацию может серьез�
но повлиять изношенность
оборудования», – считает экс�
перт. По его мнению, было бы
логично нарастить мощность
до 4,5 тыс. т в сутки, если поз�
волит инфраструктура пред�
приятия. Алексей Катаев, ком�
мерческий директор ООО «Ру�
сагро�центр», отметил, что ка�
лачеевский – старый завод.
«Большой процент износа обо�
рудования отражается на каче�
стве выпускаемого сахара, а
тупиковая железнодорожная
ветка, которая подведена к
предприятию, влечет за собой
проблемы логистического ха�
рактера. На мой взгляд, актив
не сможет существенно повли�
ять на отечественный рынок»,
– уверен господин Катаев.

В ряду сделок купли�прода�
жи сахарных предприятий
Черноземья, пожалуй, самой
загадочной стала смена собст�
венника на ОАО «Грибанов�
ский сахар». Ни участники
рынка, ни аналитики не поня�
ли, зачем ОАО «Кирсановский
сахарный завод» (Тамбовская
область) приобрело «металло�
лом» за $0,5�1 млн. «Грибанов�
ский завод – не более чем вы�
веска. Модернизировать его
бесполезно, легче построить
рядом новый», – прокоммен�
тировал сделку один из участ�
ников рынка. Приблизитель�
но в таком же состоянии, по
оценке аналитиков, находится
и Рамонский сахарный завод,
который, по информации „Ъ“,
Кирсановский сахзавод пытал�
ся купить у «Продимекса». 

По мнению Евгения Ивано�
ва, единственным примене�
нием грибановского и рамон�
ского предприятий может
быть залоговое обеспечение
для Кирсановского сахарного
завода. Более того, если бы да�
же производства поддавались
модернизации, по словам гос�
подина Иванова, все они тер�
риториально далеко располо�
жены друг от друга. «Получает�
ся, что все три предприятия не
имеют пересечений свек�
ловичных зон. Если уж поку�

пать какие�то проблемные за�
воды, то с одной свеклозоной
и со своей землей, чего опять
же нет у грибановского и ра�
монского», – резюмировал
Евгений Иванов.

Строительные амбиции
Не менее загадочными для уча�
стников и аналитиков рынка
до сих пор остаются деклара�
ции новичков российской са�
харопереработки о строитель�
стве новых заводов в чистом
поле. «Старожилы» рынка не
берутся строить заводы с нуля,
считая соответствующие вло�
жения экономически невыгод�
ными. Между тем за последние
годы в Черноземье было про�
декларировано несколько про�
ектов по строительству сахар�
ных заводов. Хотя никто и не
перешел от слов к делу. Напри�
мер, проект ООО «Атомэнерго�
монтаж» в Липецкой области
был заявлен одним из первых,
но не вызвал интереса у бан�
ков. В Воронежской области
построить на базе недостроен�
ного Бобровского сахзавода но�
вый выразил желание венгер�
ский инвестфонд TriGranit
Development, контролируе�
мый, в частности, семейством
Ротшильдов. Планируемая
мощность – от 8 до 12 тыс. т
свеклы в сутки. Инвестиции –
$180�300 млн. Как заявил губер�
натор Владимир Кулаков, к
строительству TriGranit при�
ступит в 2008 году. 

Но Тамбовская область пере�
щеголяла соседей, поскольку
областные власти заявили сра�
зу два крупных проекта. Один
из сахарных заводов будет по�
строен в Мордовском районе.
Инвестором выступает ОАО
«Трактороэкспорт», специали�
зирующееся на экспорте и им�
порте сельхозтехники. Инвес�
тиции оцениваются более чем
в 7 млрд рублей (из них 75% –
заемные средства Россельхоз�
банка), а мощность нового
предприятия составит 9 тыс. т
переработки свеклы в сутки с
последующим расширением
до 12 тыс. т. Второй сахарный
завод возведет московская ком�
пания ОАО «Новые альтерна�

тивные виды топлива», кото�
рая одновременно изъявила
желание построить в Тамбов�
ской области предприятие по
глубокой переработке семян
рапса на территории ОАО «Пти�
цефабрика „Иловайская“»
(Ржаксинский район). Сахзавод
предполагается заложить в том
же районе. Завод будет перера�
батывать 12 тыс. т свеклы в сут�
ки. Инвестиции, согласно дек�
ларациям, составят 9 млрд руб�
лей. Строительство, скорее все�
го, начнется в 2008 году. 

Как отмечают участники
рынка, Тамбовская область
действительно нуждается в
увеличении перерабатываю�
щих мощностей, но не в на�
столько значительном объеме.
Гендиректор ОАО «Евросер�
вис�агро» (холдингу «Евросер�
вис» принадлежат сахзаводы в
Курской, Орловской и Пензен�
ской областях) Сергей Быст�
ров подсчитал, что только од�
ному подобному предприя�
тию потребуется около 1,5
млн т сырья. Чтобы его вырас�
тить, нужно инвестировать
около $50 млн без учета вло�
жений в технику. «Проект до�
вольно затратный, и если он
окупится за 20�25 лет, то уже
вызовет огромное уважение»,
– уверен господин Быстров.
По оценке президента «Проди�
мекса» Игоря Худокормова,
вложения на 1 т переработки
в сутки при строительстве но�
вого завода составляют 20
тыс., а при модернизации су�
ществующих – 7�8 тыс. евро. 

Евгений Иванов из ИКАРа
дал более скептические про�
гнозы по сроку окупаемости –
более 100 лет. По его расче�
там, при заявленной сумме
инвестиций завод должен
приносить ежегодно около
$30 млн в течение восьми лет
(чтобы окупить средства), пе�
рерабатывая по 1,5 млн т свек�
лы круглый год. «Новые пред�
приятия с мощностью от 10
тыс. т в сутки, с подводом ин�
фраструктуры и раскруткой
свеклозоны обойдутся от
$180 до 250 млн», – подсчитал
господин Иванов. По словам
аналитика, Тамбовщина в це�

лом не имеет лишней свеклы
– регион перерабатывает
столько, сколько и выращива�
ет. А увеличивать посевы бо�
лее чем на 14% в год в России
никогда не удавалось.

Из всех проектов более�ме�
нее реальным выглядит про�
ект TriGranit. Евгений Иванов
допускает, что компания смо�
жет осуществить воронежский
проект при условии, что реги�
ональные власти возьмут на
себя подведение инфраструк�
туры, а венгерская сторона
обеспечит экспортные гаран�
тии со стороны инвестфонда
РФ и дешевое финансирова�
ние. «В таком случае вполне ре�
ально построить завод на но�
вом и бывшем в употреблении
оборудовании из ЕС», – объяс�
нил эксперт. Однако при том,
что подобной мощности (8�12
тыс. т свеклы в сутки) в России
пока нет, предприятию потре�
буется существенно больше
сырья. По подсчетам господи�
на Иванова, если завод будет
работать 120 дней в год, ему
потребуется около 1,2 млн т
свеклы – 3,4 тыс. га посевов
при урожайности около 350 ц
с га, а с учетом севооборота –
минимум 13,6 тыс. га. В минув�
шем году в регионе собрали
около 4,3 млн т, а в 2005�м – 3
млн т. «Если вложения в свек�
лозону будут недостаточны, то
конкуренция за существую�
щую зону серьезно обострится,
– отметил Евгений Иванов. –
Кроме того, более половины
свеклы в регионе выращивает�
ся в агрофирмах „Продимекса“
(свыше 70 тыс. га), которые не
повезут сырье конкурентам».

Эксперты сходятся во мне�
нии, что отечественный рынок
сахара давно поделен и устой�
чив, поэтому трудно ожидать,
что программы модернизации
или «перетасовка» сахарных за�
водов от одного собственника
к другому вызовут заметные
подвижки при распределении
рыночных долей. А на новых
участников рынка, к настояще�
му моменту даже не начавших
строительство своих предприя�
тий, рассчитывать нельзя. 

Татьяна Карабут

«Новый комплекс стоимос�
тью $10 млн позволит снизить
себестоимость производства
молока примерно на 30%», –
объяснил пресс�секретарь ВБД
Антон Сарайкин. Наличие соб�
ственной сырьевой базы поз�
воляет снизить себестоимость
готовой продукции минимум
на 5%, уверена ведущий экс�
перт ИКАРа Татьяна Рыбалова. 

Обещали замычать
Аналитики и участники рын�
ка в один голос заявляют, что
вложения в молочное живот�
новодство – длинные деньги:
гораздо выгоднее обзаводить�
ся свиньями и птицей. Впро�
чем, нашлось несколько инве�
сторов, готовых построить в
Воронежской области молоч�
ные комплексы. Например,
ассоциация «Галерея Чижова»,
контролируемая депутатом
Госдумы Сергеем Чижовым, в
нынешнем году анонсировала
создание товарно�молочного
комплекса в Рамонском райо�
не, рассчитанного на 2 тыс. го�
лов молочного стада и стоимо�
стью 500 млн рублей. Айрат
Хайруллин, зампред комис�
сии Госдумы по аграрным во�
просам, как утверждает губер�
натор Владимир Кулаков, про�
являл интерес к Бобровскому
району. Кроме того, питер�
ский концерн «Детскосель�
ский» (основной владелец –
президент концерна Юрий
Брагинец) также раскрыл по�
дробности проекта молочного
комплекса в Бутурлиновском
районе из нескольких ферм
на 1,2 тыс. голов каждая. На
первом этапе предполагается
довести численность молочно�
го стада до 3�3,2 тыс. голов
симментальской породы. Пер�
вая очередь комплекса будет
введена в строй летом 2008 го�
да, полностью его строитель�
ство планируется завершить к
2014 году. Мощность комплек�
са должна составить 30 т моло�
ка в сутки, объем инвестиций
– 2,1 млрд рублей. Но самыми
широкомасштабными стали
декларации украинского ЗАО
«Индустриальная молочная

компания» (ИМК, основана в
августе 2007 года украинским
бизнесменом Александром
Петровым на базе ЗАО «Клуб
сыра»), которое предусматри�
вает к 2015 году строительство
в регионе молочных ферм об�
щей мощностью 1,168 млн т
молока в год. Объем вложений
составит 29,2 млрд рублей. Ук�
раинцы уже заключили согла�
шение с властями, которые
пообещали взять на себя воз�
ведение инженерной и транс�
портной инфраструктуры. 

Финдиректор воронежского
холдинга «Молвест» Анатолий
Лосев заметил, что даже с уче�
том реализации всех заявлен�
ных проектов нельзя будет го�
ворить о кризисе перепроиз�
водства молока в регионе: по�
сле модернизации, потребнос�
ти «Молвеста» возрастут на 400
т в сутки, которые смогут по�
крыть не менее 20 ферм . По
его словам, «Молвест» также на�
мерен создать свою подстрахо�
вочную сырьевую базу, постро�
ив 4 – 5 комплексов на 1 – 1,2
тыс. голов каждый в Воронеж�
ской, Ульяновской областях и
Краснодарском крае. «Впро�
чем, если у нынешних инвес�
торов дела пойдут хорошо, мы
ограничимся 2 – 3 фермами», –
пояснил он. Впрочем, он со�
мневается в перспективности
замыслов украинской компа�
нии. «Не думаю, что в Воронеж�
ской области найдется доста�
точно свободных земель под
пастбища заявленных площа�
дей», – пояснил господин Ло�
сев. По его мнению, ИМК пред�
стоит столкнуться и с дефици�
том кадров. Вместе с тем госпо�
дин Лосев признал, что недав�
ний скачок закупочных цен на
молоко (в 1,5�2 раза) сделал вы�
годным создание крупных
предприятий. По его завере�
нию, окупаемость проектов,
аналогичных замыслам ИМК,
уже сократилась с восьми до
трех лет. В появлении регио�
нальных комплексов заинтере�
сованы и молокозаводы. «Наш
холдинг готов перерабатывать
до половины молока из проек�
та ИМК, если он состоится», –
подчеркнул Анатолий Лосев. 

Ольга Александрова,
Олег Григоренко

(Окончание. Начало на стр. 18)

Дело сыра
пищепром 

(Окончание. Начало на стр. 17)

Инвесторов потянуло на сладкое
инвестиции



Кампанию по борьбе с повы�
шением цен на молокопродук�
ты и растительное масло нача�
ла антимонопольная служба. В
середине октября ведомство
приступило к расследованию
ситуации на рынке раститель�
ного масла на предмет воз�
можного сговора между круп�
нейшими игроками с совокуп�
ной рыночной долей свыше
60% – ЗАО «Эфко. Продукты пи�
тания» (Белгородская область),
ООО «Бунге СНГ», ООО «Юг Ру�
си» и «WJ Интерагро», в адрес
которых антимонопольщики
направили запросы с целью
выяснить  информацию об
объемах выпуска, отпускных
ценах и рентабельности в ди�
намике за последние два года.
Затем аналогичное расследо�
вание началось в отношении
ведущих производителей мо�
лока – ОАО «Юнимилк», ООО
«Кампина», ОАО «Вимм�Билль�
Данн. Продукты питания»,
ООО «Данон», ООО «Эрманн» и
ООО «Пармалат МК», на долю
которых также приходится бо�
лее 60% рынка. Однако в дан�
ном случае антимонопольщи�
ки не ограничились самыми
крупными игроками. Регио�
нальное управление ФАС ули�
чило Брянский молочный ком�
бинат (БМК) в нарушении двух
статей федерального закона «О
защите конкуренции» (ст. 10 в
части «установления моно�
польно�высокой цены на моло�
ко для потребителей» и ст. 11,
где говорится о необоснован�
ном назначении цен). Продук�
ция БМК с 1 октября подоро�
жала на 40�50%: оптовая цена с

15�16 рублей за литр молока
поднялась до 24�24,5 рубля. Те�
перь БМК не сможет назначать
цену выше 21,4 рубля. 

Производители раститель�
ного масла и переработчики
молока негативно восприняли
попытку властей сделать их
главным звеном, ответствен�
ным за ценовой скачок.  Так,
директор по сырью белгород�
ской группы «Эфко» Валерий
Сергачев придерживается тако�
го мнения: версия антимоно�
польного ведомства о том, что
повышение цен – результат
сговора, абсолютно безоснова�
тельна. Как он объяснил, его
компания просто отреагирова�
ла на увеличение стоимости
сырья: «Килограмм семечки
урожая нынешнего года стоит
в среднем 14 рублей, что в 2,2
раза выше по сравнению с ми�
нувшим». Господин Сергачев
тогда пояснил, что отпускная
цена на масло «Эфко» в начале
октября составила 42 рубля за
бутылку против 21�22 рублей в
апреле. По его словам, непро�
изводственные расходы компа�
нии (транспортировка, фасов�
ка) остались на прежнем уров�
не, а повышение продиктова�
но исключительно ростом про�
изводственных издержек. 

Финдиректор воронежского
холдинга «Молвест» Анатолий
Лосев сообщил, что в октябре
их предприятия работают без
прибыли, поскольку стоимость
сырья с июля выросла на 95%, а
компания не может так же рез�
ко увеличить цены на свою
продукцию, шокировав потре�
бителя. «Молвест» поднял стои�

мость всего на 20%. Гендирек�
тор белгородского молочного
холдинга «Авида» Василий Хо�
рольский также в качестве при�
чины ценового скачка назвал
случившееся с начала года дву�
кратное подорожание сырья,
которое, на его взгляд, вполне
обоснованно: 14 рублей за
литр молока позволяет хозяй�
ствам заниматься молочным
животноводством не в убыток,
как прежде.   К тому же москов�
ские компании стали закупать
молоко по беспрецедентной
стоимости – 16 рублей за литр,
в связи с чем «Авида» оказалась
просто вынуждена  идти на ус�
тупки сельхозпроизводителям.
Однако, как отметил  Василий
Хорольский, повышение цены
на продукцию молочного ком�
бината составило всего 47�50%,
в итоге рентабельность по мо�
локу составила 4% при отпуск�
ной цене 20 рублей за литр. Ди�
ректор по корпоративным во�

просам «Бунге СНГ» Кирилл
Болматов назвал фиксацию
цен на молоко «прецедентным
случаем», а расширение  подоб�
ной практики  – чреватым не�
гативными  последствиями для
российского пищепрома. 

Отраслевые эксперты еди�
нодушны во мнении, что цено�
вой скачок вызван объектив�
ными факторами, на которые
переработчики никак не могут
повлиять. Аналитик инвест�
компании «Финам» Сергей
Фильченков повышение стои�
мости растительного масла
связал с ростом потребления
биоэтанола, который, в свою
очередь, вызвал  увеличение
спроса на масличные культу�
ры и зерно. По мнению испол�
нительного директора анали�
тического центра «Совэкон»
Андрея Сизова, среднее соот�
ношение между ценой на под�
солнечное масло и сырье в ок�
тябре находилось на рекордно

низком уровне: цена тонны
подсолнечника составила
13,75 тыс. рублей, а тонны сы�
рого подсолнечного масла –
34,1 тыс. рублей, в результате
чего масло оказалось дороже
сырья в 2,5 раза, в то время как
годом ранее разрыв был в 3 ра�
за, что означает резкое сниже�
ние маржи маслозаводов, мно�
гие из которых работают на
грани рентабельности. Как
убежден аналитик, говорить в
такой ситуации о завышении
цен на масло со стороны пере�
работчиков не приходится. 

Аналитик компании «WJ
Интерагро» Владимир Петри�
ченко полагает, что мировое
повышение цен на семечку вы�
звано сокращением урожая у
крупнейших производителей
подсолнечника – России, Укра�
ины, Аргентины и Евросоюза.
Первое место среди них зани�
мает Россия, где в прошлом го�
ду выращено 6,75 млн т семеч�

ки, а прогноз относительно ны�
нешнего года – всего 5,5 млн т,
снижение – более 1 млн т. 

Свое обоснование сложив�
шейся ситуации на рынке мо�
локопродуктов в письме к пре�
мьеру Виктору Зубкову  изло�
жил Российский союз предпри�
ятий молочной отрасли.  Как
говорится в обращении,  на
скачок цен повлияли три ос�
новные причины: рост потреб�
ления молочных продуктов в
мире, решение ЕС об одномо�
ментной отмене экспортных
субсидий на сливочное масло
и сыры, а также снижение объ�
емов производства молока в
Центральной России. «В пери�
од с 2001 по 2006 год производ�
ство молока в мире увеличи�
лось на 59 млн т, а его потреб�
ление за тот же период – на 62
млн т», – уточняется в письме.
Как убеждены «молочники»,
впервые за все постсоветское
время конъюнктура на рынке

сырого молока создала возмож�
ность обеспечения рентабель�
ности молочного животновод�
ства. А принятие как на феде�
ральном, так и на региональ�
ном уровнях мер, направлен�
ных на ограничение стоимос�
ти молочной продукции, по
мнению производителей моло�
ка, нежелательно, поскольку
будет означать «попытку в оче�
редной раз решить социаль�
ные проблемы населения за
счет села».  Данное письмо не�
двусмысленно указывает на
тот факт, что к повышению цен
молокопереработчики, с кото�
рыми решило разобраться ан�
тимонопольное ведомство, не
имеют никакого отношения. 

К кампании по борьбе с рос�
том цен на растительное масло
и молокопродукты подключи�
лись и региональные власти.
Некоторые из них, как и ФАС,
стали давить на переработчи�
ков. Например, филиал «Вимм�
Билль�Данна» в Омской области
– предприятие «Манрос�М» –
областное правительство обяза�
ло снизить отпускные цены на
молоко до 19,5 рублей за литр.
Аналогичные меры к произво�
дителям предприняли  в Крас�
нодарском крае, Ленинград�
ской, Нижегородской, Сверд�
ловской и Новосибирской об�
ластях. Однако некоторые ре�
гиональные чиновники реши�
ли зайти с другого конца. В Во�
ронежской обладминистрации
прошло совещание с участием
представителей торговых се�
тей, на котором губернатор Вла�
димир Кулаков обратился к
ним с просьбой взять на себя
обязательства по сдерживанию
цен на продовольствие, в том
числе молоко и растительное
масло. «Я не хочу, чтобы вы тор�
говали себе в убыток, но есть
социально значимая группа
продуктов, и я прошу вас обра�
тить особое внимание на их це�
ну», – пояснил губернатор. 

Представители продуктово�
го ритейла  ответили, что сами
не заинтересованы в повыше�
нии цен, но у них нет другого
выхода. Региональный дирек�
тор сети «Перекресток» Игорь
Селютин сообщил, что в его ма�
газинах некоторые товары уже
продаются в убыток – напри�
мер, закупочная цена на сыр
возросла на 90%, а продажная –
на 70%. «Мы все дорожим своей
репутацией, поэтому стараемся
не упускать покупателя», – за�
явил он. Директор розничной
сети «Провиант» Сергей Резвов
заметил, что причина подоро�
жания молочных продуктов в
магазинах кроется в увеличе�
нии отпускных цен у произво�
дителей. По его словам, молоко

из Воронежской области посту�
пает в магазины дороже на 30�
35%, а из Белгородской и Ли�
пецкой областей – на 50%.
Впрочем, руководители пред�
ставленных в области торговых
сетей: «Пятерочки», «Мира вку�
са», «Магнита», «Вика», «Линии»,
«Перекрестка» и ряда других –
дали областному руководству
обещание «сделать все возмож�
ное для сдерживания роста цен
на социально значимые про�
дукты. О том, что ритейлеры не
заинтересованы в повышении
стоимости, свидетельствует и
обращение к переработчикам
со стороны Ассоциации компа�
ний розничной торговли, кото�
рая включает крупные продук�
товые сети «Пятерочка», «Пере�
кресток», «Копейка», «Лента»,
«Мосмарт», «Гроссмарт»,
Auchan, Metro, Billa, – «в бли�
жайшие шесть месяцев зафик�
сировать отпускные цены на
социально значимые продукты
питания». Сети, как говорится в
обращении, в свою очередь, го�
товы «заморозить соответству�
ющие розничные цены».

Белгородское облправитель�
ство предприняло попытки по�
влиять не только на переработ�
ку и торговлю, но и на сельхоз�
производителей. В середине
октября губернатор Евгений
Савченко в ходе брифинга со�
общил, что с ними достигнута
договоренность о  «политике
приемлемых цен», в соответст�
вии с которой, к примеру,  цена
молока не должна подняться
выше 12 рублей за литр, а деся�
тка яиц – 28 рублей. Однако, с
другой стороны, на том же ме�
роприятии господин Савчен�
ко признал, что администра�
тивные меры на государствен�
ном уровне, предпринятые
«вдогонку» ценового скачка,
ситуацию не исправили. На
его взгляд, предупредить рост
цен было вполне реально вве�
дением экспортной пошлины
еще в августе. Как убежден
белгородский губернатор,
причина происходящего – «ут�
рата Россией продовольствен�
ной безопасности». «Чтобы в
дальнейшем не страдать от по�
вышения цен, необходимо
уходить от продовольствен�
ной зависимости – завозить
только те виды импортных
продуктов, которые в стране
не производятся, и соответст�
венно наращивать собствен�
ное агропроизводство», – тако�
ва позиция главы Белгород�
ской области.  По его мнению,
для решения проблемы дефи�
цита основных продовольст�
венных продуктов (молока и
мяса) достаточно пяти лет.

Андрей Сокрустов
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На осенний рост цен на молокопродукты
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Обжегшиеся на молоке 
Переработчиков сделали крайними в повышении цен на продукты 

Производители молокопродуктов уже балансируют на грани рентабельности  ФОТО МИХАИЛА КВАСОВА

- Ãðèãîðèé Âèêòîðîâè÷, íå ñåêðåò, ÷òî

îáùàÿ ñèòóàöèÿ â àãðîïðîìûøëåííîì

ñåêòîðå äîñòàòî÷íî íåñòàáèëüíàÿ. Ñ êàêè-

ìè ïðîáëåìàìè ñòàëêèâàåòåñü Âû?

- Âî-ïåðâûõ, íåõâàòêà ñðåäñòâ íà ïîêóïêó

ñûðüÿ: ÷òîáû îáåñïå÷èòü äîñòàòî÷íûì êîëè-

÷åñòâîì ñûðüÿ âñå íàøè ïðîèçâîäñòâà, íåîá-

õîäèìû î÷åíü áîëüøèå äåíüãè. Èíîãäà íóæíàÿ

ñóììà âî ìíîãî ðàç ïðåâûøàåò àêòèâû ïðåä-

ïðèÿòèÿ. Â òàêèõ ñëó÷àÿõ äàæå êðåäèò íå âñå-

ãäà ïîìîãàåò. Äà è çàòðà÷åííûå ñðåäñòâà íå

âñåãäà îïðàâäûâàþòñÿ ïîëó÷åííîé âûðó÷êîé. 

Âî-âòîðûõ, ñåãîäíÿ íà ðûíêå ìíîãî èíîñò-

ðàííûõ êîìïàíèé, êîòîðûå èìåþò ñðåäñòâà íà

ïîêóïêó ñûðüÿ ïî áîëåå âûñîêèì öåíàì. Îíè â

ýòîì ñëó÷àå íå ñîçäàþò êîíêóðåíöèþ, à ðàçîðÿ-

þò ìåñòíîãî ïåðåðàáîò÷èêà, òàê êàê îí íå ìîæåò

ïðåäëîæèòü çà ñûðüå áîëüøóþ ñóììó. Ïîýòîìó

äîñòàòî÷íî çíà÷èìàÿ äîëÿ ðîññèéñêîãî ïðîäóê-

òà - çåðíà - èäåò íà ýêñïîðò. 

Òàêàÿ ñèòóàöèÿ âåäåò ê òîìó, ÷òî äîðîæàåò êîíå÷-

íûé ïðîäóêò è, êàê ñëåäñòâèå, ïàäàåò ïîêóïàòåëüñêàÿ

ñïîñîáíîñòü íàñåëåíèÿ, ïðèõîäÿò â óïàäîê ïðåäïðè-

ÿòèÿ ïåðåðàáîòêè. (Çà ïîñëåäíèå 15 ëåò â Öåíòðàëü-

íîì ×åðíîçåìüå íè îäèí ìåëüêîìáèíàò íå áûë ïî-

ñòðîåí è äàæå íå ìîäåðíèçèðîâàí). 

- Íî, íåñìîòðÿ íà ýòè òðóäíîñòè, "Áåë-

ñòàð-Àãðî" ïðîäîëæàåò óâåðåííî ðàçâè-

âàòüñÿ. Â 2006 ãîäó Âû íà÷àëè âîññòàíîâ-

ëåíèå Òîêàðåâñêîãî êîìáèíàòà õëåáîïðî-

äóêòîâ. Óäàëîñü ëè âûïîëíèòü âñå ïîñòàâ-

ëåííûå çàäà÷è?

- Â ýòîì ãîäó áûëî çàâåðøåíî âîññòàíîâëå-

íèå ìàñëîçàâîäà, ïðîâåäåíà ðåêîíñòðóêöèÿ îáî-

ðóäîâàíèÿ, áëàãîäàðÿ ÷åìó ìîùíîñòü ïðîèçâîä-

ñòâà óâåëè÷èëàñü â 2 ðàçà. Ñåé÷àñ çàâîä ïåðå-

ðàáàòûâàåò 150 òîíí ñåìÿí ïîäñîëíå÷íèêà â

ñóòêè. Îñíîâíûå íàïðàâëåíèÿ ïðîèçâîäñòâà -

ðæàíàÿ ìóêà è ïîäñîëíå÷íîå ïðåññîâàííîå ìàñ-

ëî 1 ñîðòà. 

Òî åñòü âñå çàäóìàííîå íà äàííûé îòðåçîê

âðåìåíè ìû ðåàëèçîâàëè. Â ïëàíàõ - íà÷àòü íà

ïðåäïðèÿòèè âûïóñê êàëèáðîâàííîãî ïîäñîëíå÷-

íèêà äëÿ îïòîâûõ è ðîçíè÷íûõ ïðîäàæ; ñìîíòèðî-

âàòü ìåëüíèöó ïî ïðîèçâîäñòâó ïøåíè÷íîé ìóêè

ìîùíîñòüþ 600 òîíí â ñóòêè, ñîîòâåòñòâóþùóþ

ìèðîâûì ñòàíäàðòàì. Êðîìå òîãî, â áëèæàéøåå

âðåìÿ ìû ïðèñòóïèì ê ðåàëèçàöèè óíèêàëüíîãî

ïðîåêòà íà ðîññèéñêîì ðûíêå - ïðîèçâîäñòâó ñó-

õîé êëåéêîâèíû è êðàõìàëà, ñ ïîñëåäóþùåé ïå-

ðåðàáîòêîé îòõîäîâ â áèîýòàíîë. Ýòè ïëàíû ìû

ðåàëèçóåì ïðè ôèíàíñîâîé ïîääåðæêå íàøåãî

ïîñòîÿííîãî ïàðòíåðà "ÍÎÌÎÑ-ÁÀÍÊà".

- Ïîñëåäíåå âðåìÿ âñå áîëüøóþ ïîïóëÿð-

íîñòü ïðèîáðåòàåò ïðîäóêöèÿ õëåáîçàâîäà

"Çîëîòîé êîëîñ". Ðàññêàæèòå îá àññîðòè-

ìåíòå è íîâûõ òåõíîëîãèÿõ, êîòîðûå èñïîëü-

çóþòñÿ íà ïðîèçâîäñòâå. 

- Çàâîäîâ "Çîëîòîé êîëîñ", âõîäÿùèõ â íàø

õîëäèíã, äâà - â Áåëãîðîäå è Âîðîíåæå. "Çîëîòîé

êîëîñ" â Áåëãîðîäå áûë ïîñòðîåí âñåãî çà 1 ãîä (ñ

àâãóñòà 2005 ã.) è â àâãóñòå 2006 ã. áûë ââåäåí â

ýêñïëóàòàöèþ. Íà äàííûé ìîìåíò ïðîèçâîäñò-

âåííûå ìîùíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ çàäåéñòâîâàíû

íà 80%, íî â äàëüíåéøåì ïëàíèðóåòñÿ óâåëè÷å-

íèå ïðîèçâîäñòâà. Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü âûïóñ-

êàåòñÿ 1560 òîíí ãîòîâîé ïðîäóêöèè â ìåñÿö. 

Íà ìîé âçãëÿä, îñíîâíîé ñîñòàâëÿþùåé óñ-

ïåøíîé ðàáîòû çàâîäà ÿâëÿåòñÿ ñîâðåìåííîå

îáîðóäîâàíèå. Çäåñü óñòàíîâëåíû 5 ëèíèé "Gos-

tol-Gopan" (Ñëîâåíèÿ), âàæíûì ïðåèìóùåñòâîì

êîòîðûõ ÿâëÿåòñÿ òî, ÷òî òåñòî â ðàññòîéíûõ

øêàôàõ ïîäõîäèò ïîä âîçäåéñòâèåì èíôðà-

êðàñíîãî èçëó÷åíèÿ, ïîçâîëÿÿ çíà÷èòåëüíî ýêî-

íîìèòü íà ýíåðãîïîòðåáëåíèè. Åùå îäèí ïðîðûâ

- ñèñòåìà áûñòðîãî îõëàæäåíèÿ ãîòîâîé ïðî-

äóêöèè ñî ñïèðàëüíûìè êóëåðàìè "ALIT SRL",

áëàãîäàðÿ êîòîðîé ïðîäëåâàåòñÿ ñâåæåñòü õëå-

áîáóëî÷íûõ èçäåëèé. Êðîìå òîãî, äëÿ âûïå÷êè

õëåáà ìû èñïîëüçóåì ôîðìû, èçãîòîâëåííûå èç

áàìáóêà. Ýòî ýêîëîãè÷åñêè ÷èñòûé ìàòåðèàë, ê

òîìó æå õëåá â íåì íèêîãäà íå ïðèãîðàåò. 

Ñåé÷àñ "Çîëîòîé êîëîñ" â Áåëãîðîäå ïðîèçâî-

äèò âåñü àññîðòèìåíò õëåáîáóëî÷íûõ èçäåëèé. À â

áëèæàéøåì áóäóùåì ïëàíèðóåòñÿ ìîíòàæ ëèíèé

êîíäèòåðñêîãî è ìåëêîøòó÷íîãî ïðîèçâîäñòâà. 

- À êàê ðàçâèâàåòñÿ Âîðîíåæñêèé çàâîä

"Çîëîòîé êîëîñ"?

- Â ýòîì ãîäó íà íåì áûëî ïîëíîñòüþ çàìå-

íåíî îáîðóäîâàíèå äëÿ ïðîèçâîäñòâà áàòîíîâ,

è õëåáîçàâîä ñòàë ïåðâûì â Âîðîíåæå ïðåä-

ïðèÿòèåì, íà êîòîðîì åñòü åäèíñòâåííàÿ â ãî-

ðîäå ñòàíöèÿ äîçèðîâàíèÿ æèäêèõ è ñûïó÷èõ

ïðîäóêòîâ "Àãðî-3". Îíà ñ óíèêàëüíîé òî÷íîñ-

òüþ ðàñïðåäåëÿåò âñå êîìïîíåíòû, íåîáõîäè-

ìûå ïî ðåöåïòóðå, ïîìîãàåò èçáåæàòü íåäîâå-

ñà èëè ïåðåâåñà è èñêëþ÷àåò âîçìîæíîñòü áðà-

êà. Êðîìå òîãî, â îäíîì èç öåõîâ áûëà óñòàíîâ-

ëåíà íîâàÿ àâòîìàòè÷åñêàÿ ëèíèÿ Gostol Gopan

äëÿ ïðîèçâîäñòâà áàòîíîâ. À íåäàâíî íà÷àë ðà-

áîòó öåõ ïî ïðîèçâîäñòâó ñäîáíûõ ìåëêîøòó÷-

íûõ èçäåëèé - ñëîåíûõ áóëî÷åê, ðîãàëèêîâ è èç-

äåëèé èç òåñòà. Îí ðàáîòàåò íà îáîðóäîâàíèè

øâåéöàðñêîé ôèðìû MIWE  è Rondo Doj.

Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü ïðåäïðèÿòèå âûïóñêàåò

25 ñîðòîâ ðàçëè÷íûõ áàòîíîâ, 16 âèäîâ ñäîáû

è áîëåå 200 íàèìåíîâàíèé òîðòîâ. Êîíäèòåð-

ñêèé öåõ - íàøà îñîáàÿ ãîðäîñòü. Ñîòðóäíèöû

ïðåäïðèÿòèÿ âðó÷íóþ, ó÷èòûâàÿ âêóñû êëèåíòîâ,

âñÿêèé ðàç ïî-íîâîìó, ïåêóò è óêðàøàþò òîðòû

íà çàêàç, â êîòîðûõ ÷åãî òîëüêî íåò - è ìèíäàëü-

íûå õëîïüÿ, è ÿãîäêè âèøíè, ïðîïèòàííûé ðîìîì

íåæíûé áèñêâèò è óêðàøåíèå èç ñâåæèõ ôðóêòîâ.

Ó÷òåíû ïîæåëàíèÿ è òåõ, êòî ñòðîãî ñîáëþäà-

åò ïîñòû: íà çàâîäå âûïóñêàþòñÿ ïîñòíûå õëåáî-

áóëî÷íûå èçäåëèÿ - áåç äîáàâëåíèÿ ðàñòèòåëü-

íûõ è æèâîòíûõ æèðîâ. 

- Ñêàæèòå, à ñìîãóò ëè òàêèå êîìïàíèè,

êàê "Áåëñòàð-Àãðî", èçìåíèòü íå î÷åíü áëà-

ãîïðèÿòíóþ ñèòóàöèþ, ñëîæèâøóþñÿ íà àã-

ðîïðîìûøëåííîì ðûíêå?

- Åñëè ãîñóäàðñòâî îáðàòèò íà íàñ âíèìàíèå è

îêàæåò ïîìîùü, òî âïîëíå âîçìîæíî. Ìû óìååì

è õîòèì ðàáîòàòü è ðàçâèâàòüñÿ. Íàøà êîìïàíèÿ

ïðåäîñòàâëÿåò äîñòàòî÷íî áîëüøîå êîëè÷åñòâî

ðàáî÷èõ ìåñò ñ äîñòîéíîé îïëàòîé òðóäà. Íî ëþ-

äè íå õîòÿò ðàáîòàòü - ýòî åùå îäíà ïðîáëåìà,

êîòîðàÿ íå ïîçâîëÿåò íàì ðàçâèâàòüñÿ â ïîëíîé

ìåðå è óäîâëåòâîðÿòü ïîòðåáíîñòè íàñåëåíèÿ â

êà÷åñòâåííîé ïðîäóêöèè. À åñëè ó ïðîèçâîäèòå-

ëåé áóäåò ïóñòü äàæå íåáîëüøàÿ ïîìîùü ãîñó-

äàðñòâà - ëüãîòû, ñóáñèäèè, òî ìû ñìîæåì íå

òîëüêî â äàëüíåéøåì âîçâðàòèòü ñðåäñòâà, âëî-

æåííûå â íàøå ðàçâèòèå, íî è ïðèâíåñòè áîëü-

øîé âêëàä â óëó÷øåíèå ñîñòîÿíèÿ ðåãèîíà.

«Áåëñòàð-Àãðî» - âîçðîæäåíèå îòå÷åñòâåííîãî ïðîèçâîäñòâà
Â îêòÿáðå 2007 ãîäà
õîëäèíã "Áåëñòàð-Àã-
ðî" îòìå÷àåò ñâîå øå-
ñòíàäöàòèëåòèå. Çà ýòî
âðåìÿ ñèëàìè êîìïà-
íèè áûëî âîññòàíîâ-
ëåíî áîëüøîå êîëè÷å-
ñòâî ñòàðûõ è íåðàáî-
òàþùèõ çàâîäîâ ïî
âñåìó ×åðíîçåìüþ.
Ñåé÷àñ "Áåëñòàð-Àã-

ðî" - äèíàìè÷íî ðàçâèâàþùèéñÿ õîëäèíã ñ
äåñÿòêîì àâòîíîìíî ðàáîòàþùèõ ïðîèç-
âîäñòâ àãðîïðîìûøëåííîãî êîìïëåêñà.
Áëàãîäàðÿ ýôôåêòèâíûì ìåòîäàì óïðàâ-
ëåíèÿ, ïðèìåíÿåìûì â êîìïàíèè, "Áåë-
ñòàð-Àãðî" çàíèìàåò ïðî÷íûå ïîçèöèè â
ñòðóêòóðå, ñïåöèàëèçèðóþùåéñÿ íà ïåðå-
ðàáîòêå è õðàíåíèè ïðîäóêöèè ñåëüñêîãî
õîçÿéñòâà, à òàêæå ïðîèçâîäñòâå ïðîäóêòîâ
ïèòàíèÿ è èõ ðåàëèçàöèè. 

Î ïðîáëåìàõ â àãðîïðîìûøëåííîì ñåê-
òîðå è äîñòèæåíèÿõ êîìïàíèè ðàññêàçàë
ïðåäñåäàòåëü ñîâåòà äèðåêòîðîâ Óïðàâëÿ-
þùåé êîìïàíèè "Áåëñòàð-Àãðî" Ôåäÿêîâ
Ãðèãîðèé Âèêòîðîâè÷.

ÍÎÌÎÑ-ÁÀÍÊ (ÎÀÎ) ÖÁ ÐÔ ¹2209 îò 06.11.2002 ãîäà

реклама
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Досье
ООО «Бунге СНГ» является российским подразделением компании «Bunge Ltd», международной интегри�

рованной компании, работающей на рынке сельхозпродукции и продуктов питания. «Bunge» была ос�

нована в 1818 г. в Амстердаме, в настоящее время головной офис компании находится в США. Оборот ком�

пании составляет почти 25 миллиардов долларов в год. «Bunge» является мировым лидером на рынке бу�

тилированного растительного масла. В России компания продает подсолнечное, кукурузное и раститель�

ное масло под марками Олейна и Ideal, кроме того, является одним из крупнейших зерновых трейдеров. 

реклама

Компания «Бунге», мировой лидер по

переработке семян масличных куль�

тур и один из крупнейших участников

международной торговли зерном, за�

вершает строительство завода по пе�

реработке семян подсолнечника мощ�

ностью 500 тысяч тонн в год в селе Ко�

лодезное Воронежской области. Сейчас

«Бунге» активно расширяет инфраст�

руктуру и закупает зерновые  и масло�

семена, что позволит ей обеспечить

новый завод необходимым сырьем, а

также поможет компании расширить

свое присутствие на российском рынке

зерновой торговли.
Телефон представительства подразделения зерна и маслосемян "Бунге"  в Центральном Черноземье : 8 (4732) 39�88�71

!! История «Бунге» в мире насчитывает почти

190 лет, поэтому трудно найти более надежно�

го партнёра. Оптимальная система закупок, а

также стабильная своевременная оплата това�

ра отражают финансовую дисциплинирован�

ность компании.

!! «Бунге» всегда строго соблюдала законода�

тельство, в том числе налоговое, поэтому, прода�

вая зерно этой компании, а не фирмам�одноднев�

кам, поставщики могут быть уверенны в полной

легальности сделки.

!! «Бунге» в России принадлежит три элеватора

и еще с несколькими десятками заключены парт�

нёрские соглашения. Это позволяет максимально

быстро принимать  любое количество закуплен�

ных семян подсолнечника.

!! Компания приступила к развитию аграрного

направления в России в 2004 году и на сего�

дняшний день в России действуют представи�

тельства компании в основных производящих

регионах России. Таким образом, «Бунге» удает�

ся обеспечить индивидуальный подход во взаи�

моотношениях с сельхозпроизводителем или

компанией�посредником.

Òå, êòî ïðîäàåò ïîäñîëíå÷íèê è çåðíîâûå èìåííî êîìïàíèè

«Áóíãå», îáúÿñíÿþò ñâîé âûáîð òàê: 

«Áóíãå» çàïàñàåò ïîäñîëíå÷íèê 
äëÿ ïðîèçâîäñòâà Îëåéíû

Первые внешние признаки не�
стабильности рынка зерновых
проявились в регионе к середи�
не июля. Когда почти одновре�
менно сразу в двух областях не�
ожиданно подорожали хлебобу�
лочные изделия. Так, в Тамбове
стоимость батонов «Нарезной»,
«Молочный», «Тамбовский» по�
высилась с 8 до 12�13,2 рублей,
ржано�пшеничного хлеба – до
7,9 рубля, а цена 1 кг муки выс�
шего сорта поднялась с 12 до 14�
17 рублей. В соседнем Липецке
ОАО «Липецкхлебмакарон�
пром» объявило о повышении
стоимости своей продукции в
среднем на 2%. Отпускная цена
на ржано�пшеничный хлеб «Ли�
повский» и «Столичный» вырос�
ла с 7,2 до 7,9 рубля. В начале ию�
ля отпускные цены на муку в Во�
ронежской области выросли на
75% – с 7�8 до 14 рублей за кило�
грамм. Тамбовское управление
Федеральной антимонопольной
службы начало проверку мест�
ных хлебопроизводителей на
предмет сговора, однако нару�
шений правил конкуренции не
нашло. Хлебопеки, а вслед за

ними и антимонопольщики на�
звали главной причиной скачка
цен на хлебобулочную продук�
цию острый дефицит зерна в ре�
гионе, а следовательно – высо�
кую отпускную цену на него.

Председатель совета директо�
ров воронежской финансово�
промышленной группы «Белста�
рагро» Григорий Федяков связал
рост цен на муку и хлеб с бес�
прецедентным скачком стоимо�
сти пшеницы третьего класса,
цена на которую достигла 5,8�6
тыс. рублей за тонну. «Нового
урожая пока нет, а цены на рын�
ке диктуют те, у кого осталось
прошлогоднее зерно», – объяс�
нил господин Федяков. Другим
фактором, влияющим на ситуа�
цию, он назвал обстановку с экс�
портом: «В порту Новороссийска
цена фуражного зерна составля�
ет 6,3 тыс. рублей за тонну, внут�
ренний рынок вынужден подтя�
гиваться к такому уровню». 

Ценовая истерия началась на
рынке после того, как в конце
июня глава Минсельхоза Алек�
сей Гордеев огласил прогноз на
урожай пшеницы 2007 года. По

его словам, он должен был соста�
вить 76 млн т, что на 2,4 млн т ни�
же, чем в 2006 году. В результате
заявления министра средние це�
ны на пшеницу третьего класса к
29 июня увеличились на 475 руб�
лей и достигли 5,88 тыс. за тонну
(9% роста). Пшеница четвертого
класса подорожала на 525 руб�
лей – до 5,775 тыс. за тонну
(10%). «Цены не только достигли
уровня неурожайного 2003 го�
да, но и впервые поднялись вы�
ше цен прошлогоднего уро�
жая», – подчеркнул гендиректор
Института конъюнктуры аграр�
ного рынка Дмитрий Рылько.

В сложившейся ситуации
правительство решило восполь�
зоваться давно проверенным
способом воздействия на рынок.
К традиционным товарным зер�
новым интервенциям должно
добавиться введение экспорт�
ных пошлин на вывоз зерна,
что, по замыслу господина Гор�
деева, удержит или даже снизит
цены на зерно внутри страны.
«Естественно, что государство,
выходя на рынок с продажами,
вводит пошлину на экспорт», –
объяснил министр. 

Побочным следствием вме�
шательства государства в ры�
ночный процесс, очевидно,
должно стать предотвращение
возможных «хлебных» волне�
ний в регионах, где сложилась
особенно неблагополучная си�
туация с ценами на хлеб. По�
следний раз сочетание круп�
ных товарных интервенций
(механизм действует с 2002 го�
да) и заградительной экспорт�
ной пошлины было применено
в 2004 году. Тогда при проведе�
нии товарных интервенций на
рынке зерна экспортная пош�
лина была установлена в разме�
ре 25%. Нынешняя ситуация, к
слову, мало отличается от того,
что происходило в 2003�2004 го�
дах: сбор зернового урожая со�
ставил 74 млн т. Однако быст�
рое введение экспортных пош�
лин, квот на экспорт пшеницы,
а также зерновых интервенций
(Алексей Гордеев определил за�

пасы зерна у государства, кото�
рые могут быть направлены на
интервенции, в 1,5 млн т) воз�
можно, подстегнула ситуация
на Украине. Соседняя страна –
сравнимый с Россией по мас�
штабам экспортер пшеницы
(вывоз зерна прошлогоднего
урожая – 13,5 млн т против 12
млн т российского экспорта) –
ввела близкие к нулевым квоты
на экспорт основных видов зер�
на. Фактически такое решение
освобождает для экспортеров
России рынок в объеме несколь�
ких миллионов тонн пшеницы.

Зернотрейдеры восприняли
инициативу господина Гордеева
в штыки. «Решение об ограниче�
нии экспорта – самое неприят�
ное из того, что может случить�
ся на рынке. Среди проиграв�
ших окажутся, в частности,
сельхозпроизводители – цены
внутри России резко упадут, а
они попросту не смогут отбить
средства, вложенные в урожай»,
– отметил тогда директор по
корпоративным вопросам «Бун�
ге�СНГ» Кирилл Болматов.

Дата начала зерновых интер�
венций стала предметом торга
между главой Минсельхоза Алек�
сеем Гордеевым и тогдашним ру�
ководителем Минэкономразви�
тия (МЭРТ) Германом Грефом. В
июле и августе господин Греф не�
однократно заявлял, что зерно�
вые интервенции и экспортные
пошлины – едва ли не единст�
венный способ остановить рост
цен на хлеб, которые в прави�
тельстве Михаила Фрадкова счи�
тали одной из главных инфляци�
онных угроз года. В ответ на заяв�
ления Германа Грефа Алексей
Гордеев сообщил, что начинать
интервенции необходимо не ра�
нее конца ноября, когда будут
подведены окончательные ито�
ги текущего урожая. Осторож�
ность господина Гордеева была
подкреплена призывом сельхоз�
производителей не проводить
товарные интервенции, а зна�
чит, не ограничивать экспорт
зерна до окончания уборки уро�
жая. Письма с такой просьбой

направили в правительство гла�
вы более 50 хозяйств�зернопро�
изводителей со всей страны. Как
отмечалось практически в каж�
дом обращении, «ограничение
экспорта приведет к обвалу цен
на зерно на внутреннем рынке, в
результате чего производители
понесут большие потери».

С такой точкой зрения согла�
сились и крупные черноземные
агрохолдинги. Представитель
ООО «Русагро�инвест» Елена Лог�
винова полагает, что товарная
интервенция на рынке зерна –
необходимая мера государства
по снижению цен, при которой
выиграют потребители. Однако
она подчеркнула, что в данном
случае существенно пострадают
отечественные сельхозтоваро�
производители, поскольку «цена
на зерно на внутреннем рынке в
результате введения экспортных
пошлин не покроет всех произ�
водственных затрат». «Процесс
необходимо вести очень осто�
рожно, – считает госпожа Логви�
нова. – Нельзя проводить интер�
венцию, не подведя окончатель�
ных итогов урожая. В противном
случае обвал цен на зерно неми�
нуем». Между тем в Черноземье
одни только слухи о грядущих
интервенциях заставили цены
на пшеницу 4�го класса колебать�
ся от 5,8 до 6,2 тыс. за тонну. 

К концу сентября торг между
МЭРТом и Минсельхозом завер�
шился. По словам Алексея Гор�
деева, интервенции начнутся
после того, как средняя цена 1 т
пшеницы третьего класса пре�
высит 5,5 тыс. рублей (в некото�
рых регионах осенью она опус�
тилась ниже такой отметки). Раз�
мер экспортной заградительной
пошлины в рамках интервен�
ций составит 10%. По мнению
Андрея Морева, финдиректора
зернотрейдера «Русское зерно»
(в Воронежской области контро�
лирует Латненский и Тулинов�
ский элеваторы, Латненский
пищекомбинат, сельхозпред�
приятие «Медвежье»), в Чернозе�
мье цены уже давно перевалили
за рубеж в 5,5 тыс. и составляют

5,9�6,2 тыс. рублей за тонну. «Но
десятипроцентная пошлина не
является серьезным препятст�
вием для экспортеров», – заме�
тил господин Морев. А источ�
ник на воронежском зернорын�
ке заявил, что аграрии понесут
значительный ущерб при уве�
личении пошлины до 30%. 

Ситуация на зерновом рынке
в очередной раз изменилась,
когда произошло во всех смыс�
лах непредвиденное. В начале
октября Алексей Гордеев заявил,
что урожай зерна в России ока�
зался неожиданно хорошим:
июньский прогноз пересмотрен
с 74�75 млн до 79,5 млн т (в бун�
керном весе, до обработки – с 80
до 85 млн т). В ожидании экс�
портных ограничений (введе�
ния 10% пошлины на вывоз пше�
ницы и 40% – ячменя) трейдеры
активизировали экспорт зерна.
«За три последних месяца было

вывезено порядка 4,5 млн т зер�
новых. Но при сохранении теку�
щих темпов экспорта более 10
млн т к январю вывезти не
удастся», – сообщил директор
департамента маркетинга Меж�
дународной зерновой компа�
нии Николай Демьянов. Но
именно сейчас, после сбора зер�
на с 85% площадей, выяснилось,
что экспортный потенциал в
стране вырос еще минимум на 2
млн т – до 12 млн. «Оценка Мин�
сельхоза консервативна. По на�
шим прогнозам, сбор зерна со�
ставит больше 83 млн т», – пояс�
нил господин Демьянов. 

Аналитики и трейдеры гово�
рят, что отложенный из�за ожи�
дания пошлин и интервенций
спрос на зерно в сочетании с
высоким уровнем экспорта (на
днях Всемирный зерновой со�
юз дал прогноз об относительно
слабом урожае в целом в мире,

цены на пшеницу держатся в
Европе на рекордных уровнях)
к зиме может привести к ново�
му витку цен на хлебобулочные
изделия. Гендиректор аналити�
ческого агентства «Совэкон» Ан�
дрей Сизов полагает, что в ре�
зультате может сложиться пара�
доксальная ситуация: едва ли
не впервые в истории пошли�
ны и зерновые интервенции
могут быть применены не
вследствие проблем с пшени�
цей, а из�за трудностей с качест�
вом госрегулирования. В бли�
жайшее время правительство
рассмотрит вопрос о повыше�
нии экспортной пошлины на
пшеницу до 50%.  Сельхозпроиз�
водители Черноземья, как и аг�
рарии других регионов, тем не
менее до последнего намерены
добиваться отказа от таких форм
регулирования цен на зерно. 

Олег Григоренко

зерновой рынок

Прогнозы относительно низкого урожая

пшеницы и разговоры в правительстве о

необходимости  проведения зерновых

госинтервенций подхлестнули резкий

скачок цен на зерно. Сельхозпроизводи+

тели Черноземья выступили против таких

методов госрегулирования  как грозящих

им значительными потерями. Причем на+

метившийся в октябре вопреки прогно+

зам неожиданно высокий урожай не поз+

волил производителям зерна вздохнуть с

облегчением, поскольку ни ценовой ажи+

отаж, ни планы правительства по интер+

венциям и пошлинам не сошли на нет.   

Урожайное бедствие
Высокий урожай может не спасти сельхозпроизводителей от зерновых интервенций

Чиновники ошиблись с видами на урожай, но не отказались от идеи зерновых интервенций
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ÎÎÎ «Ñòðîéòðàíñãàç-Õîëäèíã»:
ñòàáèëüíîñòü - çíàê êà÷åñòâà

Äåéñòâèòåëüíî, íûíåøíèé ãîä äîñòàâèë ìíîãî ïðî-

áëåì àãðàðèÿì. Æàðêàÿ ïîãîäà âî ìíîãèõ õîçÿéñòâàõ

ñòàëà ñåðüåçíîé ïðîáëåìîé, èç-çà êîòîðîé ñáîðû

óðîæàÿ ñíèçèëèñü äî 50%.Íî ñîòðóäíèêè "Ñòðîéò-

ðàíñãàç-Àãðî" ñìîãëè ìîáèëèçîâàòü âñå ñèëû è ïîëó-

÷èòü ìàêñèìàëüíûé óðîæàé. 

"Ñòðîéòðàíñãàç-Àãðî" - êðóïíåéøàÿ àãðîôèðìà â Êóð-

ñêîé îáëàñòè ïî ïðîèçâîäñòâó ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé ïðî-

äóêöèè - îáðàáàòûâàåò áîëåå 50 òûñÿ÷ ãà ïàøíè. Íà âñåõ

ïëîùàäÿõ òåõíîëîãè÷åñêèå îïåðàöèè îñóùåñòâëÿþòñÿ â îï-

òèìàëüíûå ñðîêè ñ ñîáëþäåíèåì âñåõ íîâåéøèõ òåõíîëî-

ãèé. Èìåííî ýòî ïîçâîëèëî êîìïàíèè ñíèçèòü ïîòåðè â óðî-

æàå, ñâÿçàííûå ñ ïîãîäíûìè óñëîâèÿìè íûíåøíåãî ëåòà.

Òàê, â ýòîì ãîäó óðîæàé â õîçÿéñòâàõ "Ñòðîéòðàíñãàç-Àãðî"

ñîñòàâèë â ñðåäíåì 26 ö/ãà (â ïðîøëîì ãîäó óðîæàé íà êðóã

â ñðåäíåì ñîñòàâèë 30 öåíòíåðîâ). 

Îñîáåííî îòñóòñòâèå äîæäåé ñêàçàëîñü íà óðîæàå ÿ÷ìå-

íÿ. Ïî ñëîâàì ñîòðóäíèêîâ êîìïàíèè, îáùèé íåäîáîð ñî-

ñòàâèë îêîëî 10 òûñÿ÷ òîíí. Íî òàêàÿ "ïîòåðÿ", ïðè îáùåì

âàëîâîì ñáîðå áîëåå 100 òûñÿ÷ òîíí çåðíîâûõ, íå äîëæíà

ñêàçàòüñÿ íà ðàáî÷èõ âîçìîæíîñòÿõ è îáÿçàòåëüñòâàõ

"Ñòðîéòðàíñãàç-Àãðî". Êðîìå òîãî, ïî ñðàâíåíèþ ñ äðóãè-

ìè õîçÿéñòâàìè îáëàñòè è ×åðíîçåìüÿ â öåëîì, òàêîé ðå-

çóëüòàò óáîðî÷íîé ìîæíî óâåðåííî ñ÷èòàòü íàèëó÷øèì, òàê

êàê â ñðåäíåì íåäîáîð â äðóãèõ õîçÿéñòâàõ ñîñòàâèë îò 15

äî 30 òîíí çåðíîâûõ.

Íåñìîòðÿ íà ñíèæåíèå óðîæàÿ, ñïåöèàëèñòû "Ñòðîé-

òðàíñãàç-Àãðî" óòâåðæäàþò, ÷òî ñûðüÿ íà çåðíî ñîáðàíî è

çàãîòîâëåíî äîñòàòî÷íî. Òàêæå áóäóò âûïîëíåíû âñå îáÿ-

çàòåëüñòâà è äîãîâîðåííîñòè ñ ïàðòíåðàìè, ñ êîòîðûìè

"Ñòðîéòðàíñãàç-Àãðî" ðàáîòàåò ïî ñèñòåìå ïðîèçâîäñòâà

ñûðüÿ ïîä çàêàç.

Âî ìíîãîì ìèíèìèçèðîâàòü ïîòåðè ïîçâîëèëî îñâîåíèå

íîâûõ ïîñåâíûõ ïëîùàäåé. Òàê, â ýòîì ãîäó ðàïñîì áûëî

çàñåÿíî áîëåå 5 òûñÿ÷ ãà, ïîä êóêóðóçó íà çåðíî áûëî îòäà-

íî ñâûøå 3 òûñÿ÷ ãà ïîñåâíûõ ïëîùàäåé ïðîòèâ 500 ãà - â

ïðîøëîì ãîäó.

Ñåðüåçíûì ïîäñïîðüåì ñòàëè è íîâûå òåõíîëîãèè. Â ñâî-

åé ðàáîòå "Ñòðîéòðàíñãàç-Àãðî" èñïîëüçóåò òåõíîëîãèþ

ìèíèìàëüíîãî çåìëåäåëèÿ, êîòîðàÿ îñíîâûâàåòñÿ íà êîì-

áèíèðîâàíèè ýíåðãîíàñûùåííûõ ñåëüñêîõîçÿéñòâåííûõ

ìàøèí, ïîçâîëÿþùèõ çà îäèí ïðîõîä îñóùåñòâèòü íåñêîëü-

êî òåõíîëîãè÷åñêèõ îïåðàöèé, ÷òî íà ïîðÿäîê óâåëè÷èâàåò

ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà.

Êðîìå òîãî, íà÷àëàñü ðåàëèçàöèÿ íîâîé ïðîãðàììû

çåìëåäåëèÿ "Íàóòèë", îñíîâàííîé íà èñïîëüçîâàíèè ñî-

âðåìåííîãî âûñîêîòåõíîëîãè÷íîãî îáîðóäîâàíèÿ. Èñïû-

òàíèå ïðîãðàììû ïðîâîäèëè ïðè ïîñåâå êóêóðóçû ïî ñòåð-

íå. Ïîëó÷èâ îòëè÷íûå ðåçóëüòàòû, ïðèíÿëè ðåøåíèå ïî

ýòîé æå òåõíîëîãèè ñåÿòü îçèìûå ïî ðàïñó. Íà ñåãîäíÿø-

íèé äåíü îçèìûìè êóëüòóðàìè óæå çàñåÿíî áîëåå 16 òû-

ñÿ÷ ãà ïîñåâíûõ ïëîùàäåé.

Â ïëàíàõ "Ñòðîéòðàíñãàç-Àãðî" - äàëüíåéøåå èñïîëü-

çîâàíèå äàííîé ïðîãðàììû è óâåëè÷åíèå êîëè÷åñòâà ïî-

ñåâîâ, êîòîðîå óæå ïîëó÷èëî ñâîå ðàçâèòèå: êóêóðóçîé íà

çåðíî áûëî çàñåÿíî 10 òûñÿ÷ ãà, ðàïñîì - 3 òûñÿ÷è ãà.

Êðîìå òîãî, êîìïàíèÿ ïëàíèðóåò åùå øèðå ðàçâèâàòü òà-

êîå íàïðàâëåíèå ñâîåé äåÿòåëüíîñòè, êàê âûðàùèâàíèå

ïèâîâàðåííîãî ÿ÷ìåíÿ ïîä çàêàç.

Òàêèì îáðàçîì, "Ñòðîéòðàíñãàç-Àãðî", íåñìîòðÿ íà ïî-

ãîäíûå óñëîâèÿ, ñìîã âûïîëíèòü ïëàí ïî ðàñòåíèåâîäñòâó

ñ ìèíèìàëüíûìè ïîòåðÿìè è íàéòè âîçìîæíîñòè äëÿ äàëü-

íåéøåãî ðàçâèòèÿ.

Îäíîé èç ïðèîðèòåòíûõ ïðîãðàìì,

ðåàëèçóåìûõ "Ñòðîéòðàíñãàç-

Õîëäèíã", ÿâëÿåòñÿ ðåêîíñòðóêöèÿ

â Êóðñêîé îáëàñòè íåäåéñòâóþùèõ

æèâîòíîâîä÷åñêèõ êîìïëåêñîâ. Â

ýòîì ãîäó áûëè çàêîí÷åíû âñå ðà-

áîòû ïî âîññòàíîâëåíèþ è çàïóñêó

íîâîãî ñâèíîâîä÷åñêîãî êîìïëåê-

ñà íà 5 òûñÿ÷ ãîëîâ â Ôàòåæñêîì

ðàéîíå. Ïðåäïîëàãàåòñÿ, ÷òî íîâîå

ïðåäïðèÿòèå íå òîëüêî ïîêðîåò ïî-

òðåáíîñòè ðàéîíà â ñâåæåì êà÷å-

ñòâåííîì ìÿñå, íî è ñîçäàñò áîëü-

øîå êîëè÷åñòâî ðàáî÷èõ ìåñò äëÿ

ìîëîäûõ ñïåöèàëèñòîâ.

Â 2007 ãîäó ïîäîøëà ê êîíöó ïåð-

âàÿ ñòàäèÿ ðåêîíñòðóêöèè ìîëî÷íîãî

êîìïëåêñà íà òûñÿ÷ó ãîëîâ ÊÐÑ. Çà-

ïóñê íîâîãî êîìïëåêñà çàïëàíèðîâàí

íà 2008 ãîä. Â äàííîì êîìïëåêñå, êàê

è â áîëüøèíñòâå äðóãèõ õîçÿéñòâ,

âõîäÿùèõ â ñîñòàâ "Ñòðîéòðàíñãàç-

Õîëäèíã", áóäåò îñóùåñòâëÿòüñÿ áåñ-

ïðèâÿçíîå ñîäåðæàíèå ñêîòà. Êàê îò-

ìå÷àþò ñïåöèàëèñòû, òàêàÿ ñèñòåìà

ñîäåðæàíèÿ äàåò âûñîêèå ðåçóëüòà-

òû: íàäîè ñ îäíîé ôóðàæíîé êîðîâû

ïî ñðàâíåíèþ ñ ïðîøëûì ãîäîì óâå-

ëè÷èëèñü íà 500 ëèòðîâ.

Íî, ê ñîæàëåíèþ, îñóùåñòâëÿòü òà-

êóþ ñèñòåìó ñîäåðæàíèÿ ìîæíî äà-

ëåêî íå â êàæäîì êîìïëåêñå. Ãëàâíûå

óñëîâèÿ - õàðàêòåðèñòèêè ïîìåùåíèÿ

è íàëè÷èå íåîáõîäèìîãî ñîâðåìåí-

íîãî îáîðóäîâàíèÿ. Ñïåöèàëüíî äëÿ

ýòîãî â 2007 ãîäó "Ñòðîéòðàíñãàç-

Õîëäèíã" áûë çàêóïëåí ìîëîêîïðîâîä

íà 400 ãîëîâ. À ñîâìåñòíî ñ Îðëîâ-

ñêèì ìàñëîçàâîäîì áûëè ïðèîáðåòå-

íû äâà ñîâðåìåííûõ ñåïàðàòîðà. Íî-

âîå îáîðóäîâàíèå ïîçâîëèò óëó÷øèòü

êà÷åñòâî ïðîäóêöèè è ìîäåðíèçèðî-

âàòü ðàáî÷èé ïðîöåññ.

Â áóäóùåì "Ñòðîéòðàíñãàç-Õîë-

äèíã" ïëàíèðóåò ïîñòåïåííî âîññòà-

íîâèòü áîëüøèíñòâî áåçäåéñòâóþùèõ

æèâîòíîâîä÷åñêèõ êîìïëåêñîâ â Êóð-

ñêîé îáëàñòè. Çäåñü íåîáõîäèìî îòìå-

òèòü âàæíûé ìîìåíò: "Ñòðîéòðàíñãàç-

Õîëäèíã" íå ñòðîèò íîâûå ïðîèçâîäñò-

âà íà ïóñòîì ìåñòå, à ñòàðàåòñÿ "ïðè-

âÿçûâàòü" èõ ê íàñåëåííûì ïóíêòàì,

ãäå åñòü ðàáî÷àÿ ñèëà è óæå áûëè ïî-

äîáíûå ïðåäïðèÿòèÿ. Âî-ïåðâûõ, ýòî

âûãîäíî è óäîáíî äëÿ ñàìîé êîìïàíèè,

òàê êàê çíà÷èòåëüíî ñîêðàùàåòñÿ êî-

ëè÷åñòâî çàòðà÷åííûõ ñðåäñòâ íà âîñ-

ñòàíîâëåíèå ïîìåùåíèé è ïîÿâëÿåòñÿ

âîçìîæíîñòü èíâåñòèðîâàòü èõ â ðàç-

âèòèå òåõíîëîãè÷åñêîãî ïðîöåññà. Âî-

âòîðûõ, ðåàëèçóÿ ïîäîáíûå ïðîåêòû,

"Ñòðîéòðàíñãàç-Õîëäèíã" ñîçäàåò íî-

âûå ðàáî÷èå ìåñòà è âîçðîæäàåò ñåëà.

Ñëîâîì, òàêîå àêòèâíîå ó÷àñòèå â

âîçðîæäåíèè æèâîòíîâîä÷åñêîãî

êîìïëåêñà Êóðñêîé îáëàñòè, áåçóñ-

ëîâíî, ïîçâîëèò "Ñòðîéòðàíñãàç-Õîë-

äèíã" ñòàòü îäíîé èç íàèáîëåå óñïåø-

íûõ êîìïàíèé, ðåàëèçóþùèõ íàöèî-

íàëüíûé ïðîåêò ïî âîññòàíîâëåíèþ

æèâîòíîâîäñòâà â Ðîññèè.

"Ñòðîéòðàíñãàç-Õîëäèíã", îáúåäèíÿþùèé

Êóðñêèå ïðåäïðèÿòèÿ ðàçëè÷íîãî ðîäà äåÿ-

òåëüíîñòè, àêòèâíî ðàñøèðÿåò ñâîè âîçìîæ-

íîñòè. Òàê, íàðÿäó ñ óñïåøíî ôóíêöèîíèðó-

þùèìè ñåëüñêîõîçÿéñòâåííûìè, ïåðåðàáà-

òûâàþùèìè è ñòðîèòåëüíûìè íàïðàâëåíèÿ-

ìè, êîìïàíèÿ ïëàíèðóåò îñâîèòü íîâûé âèä

äåÿòåëüíîñòè - ïðîèçâîäñòâî öåìåíòà.

Âîçâåäåíèå ïåðâîãî â Êóðñêîé îáëàñòè ñîá-

ñòâåííîãî öåìåíòíîãî çàâîäà ïðåäïîëàãàåòñÿ â

Ôàòåæñêîì ðàéîíå. Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü óæå

âçÿòû ïðîáû èç íåêîòîðûõ ìåñòíûõ ìåñòîðîæ-

äåíèé ìåðãåëÿ, ïåñêà è ìåëà è ïîëó÷åíû ïîëîæè-

òåëüíûå ðåçóëüòàòû, êîòîðûå ïîäòâåðæäàþò

âîçìîæíîñòü óñïåøíîãî îáåñïå÷åíèÿ íåîáõîäè-

ìûì ñûðüåì íîâîãî ïðîèçâîäñòâà.

Íåîáõîäèìîñòü ñòðîèòåëüñòâà ñîáñòâåííî-

ãî öåìåíòíîãî çàâîäà ñïåöèàëèñòû îáúÿñíÿþò

ñòðåìèòåëüíûìè òåìïàìè ðîñòà ñòðîèòåëüñò-

âà æèëüÿ. Òàê, åñëè â 2001 ãîäó â Êóðñêîé îá-

ëàñòè áûëî âîçâåäåíî îêîëî 190 òûñÿ÷ êâ. ì, òî

â 2006 - óæå áîëåå 326 òûñÿ÷. Êðîìå òîãî,

åñòü âñå ïðåäïîñûëêè ê òîìó, ÷òî òåìïû ñòðîè-

òåëüñòâà áóäóò óâåëè÷èâàòüñÿ â ðàçû. Âî-ïåð-

âûõ, ýòî ñâÿçàíî ñî ñòðåìèòåëüíûì ðàçâèòèåì

ôåäåðàëüíîé ïðîãðàììû "Äîñòóïíîå æèëüå".

Âî-âòîðûõ, ìíîãèå ñòîëè÷íûå ñòðîèòåëüíûå

êîìïàíèè, íå èìåÿ âîçìîæíîñòè ðåàëèçîâû-

âàòü ñâîè çàäà÷è íà òåððèòîðèè Ìîñêâû è

Ñàíêò-Ïåòåðáóðãà, ïåðåáèðàþòñÿ â ðåãèîíû.

Èìåííî ïîýòîìó íàëè÷èå ñîáñòâåííîãî ïðîèç-

âîäñòâà öåìåíòà ñäåëàåò Êóðñêóþ îáëàñòü áî-

ëåå ïðèâëåêàòåëüíîé äëÿ êðóïíûõ ñòðîèòåëü-

íûõ îðãàíèçàöèé.

Ïî ñëîâàì ñîòðóäíèêîâ "Ñòðîéòðàíñãàç-

Õîëäèíã", íîâîå ïðåäïðèÿòèå áóäåò ïîñòðîåíî

çà òðè ãîäà è ïóùåíî â ýêñïëóàòàöèþ óæå â

2010 ãîäó. À åãî ïðîèçâîäñòâåííûå ìîùíîñòè

ñîñòàâÿò äî 2 ìëí. òîíí öåìåíòà â ãîä. Òàêîå

êîëè÷åñòâî âûïóñêàåìîé ïðîäóêöèè ïîçâîëèò

íå òîëüêî ïîëíîñòüþ îáåñïå÷èòü Êóðñêóþ îá-

ëàñòü, êîòîðàÿ íà ñåãîäíÿøíèé äåíü ïîòðåáëÿ-

åò 800-900 òûñÿ÷ òîíí öåìåíòà â ãîä, íî è ðå-

àëèçîâûâàòü åå çà ïðåäåëàìè ðåãèîíà.

Æèâîòíîâîä÷åñêèå 

ïåðñïåêòèâû

Õîðîøèé óðîæàé â ëþáóþ ïîãîäó

Â Êóðñêîé îáëàñòè ïîÿâèòñÿ ñîáñòâåííûé öåìåíòíûé çàâîä

ÎÀÎ "Êóðñêàÿ èïîòå÷íàÿ êîðïîðà-

öèÿ" áûëî ñîçäàíî áîëåå 2 ëåò íà-

çàä ïî èíèöèàòèâå ðóêîâîäñòâà

ÎÎÎ "Ñòðîéòðàíñãàç-Õîëäèíã" è

Àäìèíèñòðàöèè Êóðñêîé îáëàñòè.

Îñíîâíûì íàïðàâëåíèåì äåÿòåëü-

íîñòè íîâîãî ïîäðàçäåëåíèÿ

"Ñòðîéòðàíñãàç" áûëî îïðåäåëåíî

èíâåñòèðîâàíèå ñòðîèòåëüñòâà æè-

ëîé è íåæèëîé íåäâèæèìîñòè,

ñòðîèòåëüñòâî æèëûõ çäàíèé (âû-

ïîëíåíèå ôóíêöèé çàêàç÷èêà-çà-

ñòðîéùèêà) è ðåàëèçàöèÿ èíâåñòè-

ðóåìîé íåäâèæèìîñòè. 

Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü îñíîâíûìè

ïðîåêòàìè "Êóðñêîé èïîòå÷íîé êîð-

ïîðàöèè" ÿâëÿþòñÿ æèëûå äîìà, ïîñò-

ðîåííûå ïî íîâåéøèì òåõíîëîãèÿì.

Â ýòîì ãîäó áûëî çàêîí÷åíî âîçâå-

äåíèå ýëèòíîãî æèëîãî êîìïëåêñà

"Äîì íà Ëûñîé Ãîðå" (óë. Ëûñàÿ Ãîðà,

ãîðîä Êóðñê), â êîòîðîì "Êóðñêàÿ èïî-

òå÷íàÿ êîðïîðàöèÿ" âûñòóïàëà â êà÷å-

ñòâå èíâåñòîðà. Ïî ñóùåñòâó ýòî ïåð-

âûé äîì, ïîñòðîåííûé â Êóðñêîé îáëà-

ñòè ïî íîâûì òåõíîëîãèÿì íà îñíîâå

ìîíîëèòíîãî êàðêàñà è ñ îãðàæäàþ-

ùèìè êîíñòðóêöèÿìè â ñîîòâåòñòâèè ñ

íîâûìè òðåáîâàíèÿìè òåïëîòåõíèêè.

Îäíèì èç ïðåèìóùåñòâ äîìà ÿâëÿåòñÿ

íàëè÷èå äâóõÿðóñíîé ïîäçåìíîé ïàð-

êîâêè ïîä æèëûìè ïîìåùåíèÿìè.

Êðîìå òîãî, äîì îòâå÷àåò ñàìûì ïî-

ñëåäíèì ñòàíäàðòàì êà÷åñòâà: åãî ìå-

ñòîïîëîæåíèå îïòèìàëüíî äëÿ ïðîæè-

âàíèÿ, ñ îäíîé ñòîðîíû - ýòî 5 ìèíóò

äî öåíòðà ãîðîäà, à ñ äðóãîé - æèâî-

ïèñíàÿ ïðèðîäà è ÷èñòûé âîçäóõ.

Â êà÷åñòâå çàêàç÷èêà-çàñòðîéùè-

êà "Êóðñêàÿ èïîòå÷íàÿ êîðïîðàöèÿ"

ïðèíèìàåò ó÷àñòèå â ñòðîèòåëüñòâå

íîâîãî æèëîãî êîìïëåêñà ïî óë.

Ìûëüíèêîâà. Äàííûé îáúåêò ÿâëÿåò-

ñÿ ñîâðåìåííûì äâóõñåêöèîííûì

êðóïíîïàíåëüíûì ñåìíàäöàòèýòàæ-

íûì äîìîì ñ áîëåå 8000 êâàäðàòíûõ

ìåòðîâ æèëüÿ. Ãåíåðàëüíûì ïðîåêòè-

ðîâùèêîì è ïîäðÿä÷èêîì ïðîåêòà ÿâ-

ëÿåòñÿ ÎÀÎ "Êóðñêèé çàâîä ÊÏÄ".

Ïðåäïîëàãàåòñÿ, ÷òî ñäà÷à çäàíèÿ â

ýêñïëóàòàöèþ ïðîèçîéäåò óæå â äåêà-

áðå 2007 ãîäà. Áîëüøóþ ÷àñòü êâàð-

òèð â ýòîì äîìå ïîëó÷àò êóðñêèå æå-

ëåçíîäîðîæíèêè â ðàìêàõ îòðàñëåâîé

ïðîãðàììû îáåñïå÷åíèÿ æèëüåì ðà-

áîòíèêîâ Êóðñêîãî îòäåëåíèÿ ÐÆÄ.

Òàêæå â êà÷åñòâå çàêàç÷èêà-çàñò-

ðîéùèêà "Êóðñêàÿ èïîòå÷íàÿ êîðïî-

ðàöèÿ" ðåàëèçóåò ïðîåêò ïî ñòðîè-

òåëüñòâó æèëîãî êîìïëåêñà ïî óë.

Áîéöîâ 9-îé Äèâèçèè â ãîðîäå Êóð-

ñêå. Ñòðîèòåëüñòâî íîâîãî ÷åòûðåõ-

ñåêöèîííîãî êðóïíîïàíåëüíîãî ñåì-

íàäöàòèýòàæíîãî äîìà áóäåò çàêîí-

÷åíî âî 2 êâàðòàëå 2008 ãîäà.

Òàêèì îáðàçîì, ðåàëèçóÿ íîâóþ

ïðîãðàììó ïî èíâåñòèðîâàíèþ äå-

íåæíûõ ñðåäñòâ â æèëèùíóþ è ñîöè-

àëüíóþ ñôåðû Êóðñêîé îáëàñòè,

"Ñòðîéòðàíñãàç-Õîëäèíã" â î÷åðåä-

íîé ðàç ïîäòâåðæäàåò ñâîå ñòðåìëå-

íèå ê óëó÷øåíèþ óðîâíÿ ïðèâëåêà-

òåëüíîñòè ðåãèîíà.

Íîâûå äîìà 

îò "Êóðñêîé èïîòå÷íîé êîðïîðàöèè"

ÎÀÎ "Êóðñêàÿ ïòèöåôàáðèêà" ÿâëÿåòñÿ íàèáîëåå àêòèâ-

íî ðàçâèâàþùèìñÿ ïðåäïðèÿòèåì ñðåäè ïðåäñòàâèòå-

ëåé ïòèöåâîä÷åñêîé îòðàñëè Öåíòðàëüíîãî ×åðíîçåìüÿ.

Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü íà ôàáðèêå ïåðåðàáàòûâàåòñÿ

îêîëî 15 òûñÿ÷ òîíí ìÿñà öûïëÿò-áðîéëåðîâ â æèâîì

âåñå â ãîä, ÷òî ïîçâîëÿåò ïðåäïðèÿòèþ çàíèìàòü ñóùå-

ñòâåííóþ äîëþ êàê ãîðîäñêîãî, òàê è îáëàñòíîãî ðûíêà

ïðîäóêòîâ èç ìÿñà ïòèöû.

Ñîòðóäíè÷åñòâî ÎÀÎ "Ñòðîéòðàíñãàç" è "Êóðñêîé ïòèöåôà-

áðèêè" íà÷àëîñü 6 ëåò íàçàä. Îñíîâíûì íàïðàâëåíèåì ñîâìå-

ñòíîé ðàáîòû áûëà âûáðàíà ðåêîíñòðóêöèÿ ïðîèçâîäñòâà.

Áîëüøàÿ ÷àñòü èíâåñòèöèîííûõ ñðåäñòâ íàïðàâëÿëàñü íà ìî-

äåðíèçàöèþ öåõà ïåðåðàáîòêè - îñíîâíîãî îòäåëåíèÿ "Êóðñêîé

ïòèöåôàáðèêè". Â ðàìêàõ ýòîãî ïðîåêòà óñïåøíî ïðîøëà óñ-

òàíîâêà ïîëíîñòüþ àâòîìàòèçèðîâàííîé ãîëëàíäñêîé ëèíèè.

Êðîìå òîãî, öåõ ïåðåðàáîòêè ïîëó÷èë âûñîêîïðîèçâîäèòåëü-

íóþ êîëáàñíóþ ëèíèþ. Áëàãîäàðÿ íîâîìó îáîðóäîâàíèþ "Êóð-

ñêàÿ ïòèöåôàáðèêà" ñìîãëà çíà÷èòåëüíî ðàñøèðèòü àññîðòè-

ìåíò ïðîèçâîäèìîé ïðîäóêöèè. Ñåé÷àñ ïòèöåôàáðèêà âûïóñ-

êàåò áîëåå 200 íàèìåíîâàíèé ïðîäóêòîâ èç ìÿñà ïòèöû. À îñ-

âîåíèå íîâîãî îáîðóäîâàíèÿ "Shaller" ïîçâîëÿåò âûïóñêàòü

åæåäíåâíî 192 âèäà ðàçëè÷íûõ ïîëóôàáðèêàòîâ, ïî êà÷åñòâó

íå óñòóïàþùèõ åâðîïåéñêèì àíàëîãàì.

Òàêæå ïðîøëà ìîäåðíèçàöèÿ è îñòàëüíûõ çâåíüåâ ïðîèç-

âîäñòâåííîé öåïî÷êè, ñ öåëüþ ñîçäàíèÿ çàìêíóòîãî öèêëà - îò

êîðìîâîãî çåðíà è ðîäèòåëüñêîãî ñòàäà äî öåõà ïåðåðàáîòêè

è ñîáñòâåííîé òîðãîâîé ñåòè.

Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü âñå ïîãîëîâüå "Êóðñêîé ïòèöåôàáðè-

êè" ñîäåðæèòñÿ â ïòè÷íèêàõ ñ ðåãóëèðóåìûì ìèêðîêëèìàòîì

è ñâåòîâûì ðåæèìîì. Âûðàùèâàíèå áðîéëåðîâ ïðîèçâîäèò-

ñÿ îäíîâðåìåííîé ïîñàäêîé 1 300 òûñÿ÷ ãîëîâ. 

Òåõíîëîãèÿ ïðîèçâîäñòâà ìÿñà ïòèöû îñíîâûâàåòñÿ íà èñ-

ïîëüçîâàíèè ãèáðèäíîãî ìîëîäíÿêà "Ôëåêñ", êîðìëåíèå êîòî-

ðîãî îñóùåñòâëÿåòñÿ ïîëíîöåííûìè ñóõèìè êîðìàìè. Êðîìå

òîãî, íà ïòèöåôàáðèêå èñïîëüçóþòñÿ èíòåíñèâíûå ìåòîäû âû-

ðàùèâàíèÿ è ñîäåðæàíèÿ ïòèöû â îïòèìàëüíûõ óñëîâèÿõ.

Ñëåäóåò îòìåòèòü, ÷òî â ñòðóêòóðó "Êóðñêîé ïòèöåôàáðèêè"

âõîäèò îòäåëåíèå ïî ðàñòåíèåâîäñòâó. Ïðèãîòîâëåíèå êîðìî-

âûõ ñìåñåé òàêæå îñóùåñòâëÿåòñÿ íà "Êóðñêîé ïòèöåôàáðèêå".

Ýòî íåìàëîâàæíûé ôàêò, òàê êàê ïðîèçâîäñòâî ñîáñòâåííûõ

êîðìîâ èç ñûðüÿ ìåñòíîãî ïðîèçâîäñòâà ñ èñïîëüçîâàíèåì

ïðåìèêñîâ è ôåðìåíòîâ ëó÷øèõ îòå÷åñòâåííûõ è çàðóáåæíûõ

ôèðì ïîçâîëÿåò ñíèçèòü ñòîèìîñòü êîðìîåäèíèöû, à çíà÷èò, è

îêîí÷àòåëüíóþ öåíó íà ìÿñî ïòèöû. È èìåííî êà÷åñòâåííàÿ

ïðîäóêöèÿ ïî äîñòóïíûì öåíàì ïîçâîëÿåò "Êóðñêîé ïòèöåôà-

áðèêå" óâåðåííî ëèäèðîâàòü íà ìåñòíîì ðûíêå ìÿñà ïòèöû.

À âûñîêîå êà÷åñòâî ïðîäóêöèè "Êóðñêîé ïòèöåôàáðèêè"

ïîäòâåðæäàåòñÿ çàñëóæåííûìè íàãðàäàìè. Òàê, íà Ðîññèé-

ñêîé Àãðîïðîìûøëåííîé âûñòàâêå  "Çîëîòàÿ îñåíü-2007"

â Ìîñêâå çîëîòûå ìåäàëè ïîëó÷èëè êîòëåòû "Ëþëÿ-êåáàá"

è êîíñåðâû "Öûïëåíîê â ñîáñòâåííîì ñîêó". Ñåðåáðî çàâî-

åâàëà  âåò÷èíà äëÿ øêîëüíîãî ïèòàíèÿ "Øêîëüíàÿ" è ïîëþ-

áèâøàÿñÿ ìíîãèì ïîêóïàòåëÿì êîëáàñà "Óäà÷íàÿ". Ïîëó÷åí-

íûå íàãðàäû - åùå îäíî ïîäòâåðæäåíèå òîãî, ÷òî "Êóðñêàÿ

ïòèöåôàáðèêà" ðàáîòàåò ñî çíàíèåì ñâîåãî äåëà è ïðåäëà-

ãàåò ïîêóïàòåëÿì ñâåæèå, ýêîëîãè÷åñêè ÷èñòûå ñ âûñîêèìè

âêóñîâûìè êà÷åñòâàìè ïðîäóêòû.

"Êóðñêàÿ ïòèöåôàáðèêà"- ëèäåð íà ìåñòíîì ðûíêå

на правах рекламы

ÎÎÎ "Ñòðîéòðàíñãàç-Õîëäèíã", ðàáîòàþùåå â Öåíòðàëüíî-×åðíîçåìíîì ðåãèîíå ñ 2002 ãîäà,
óâåðåííî ïðîäîëæàåò ñâîå óñïåøíîå ðàçâèòèå. Åæåãîäíî êîìïàíèè, âõîäÿùèå â õîëäèíã, çàíèìàþò

ëèäèðóþùèå ïîçèöèè ïî êîëè÷åñòâó ñîáðàííîãî óðîæàÿ, âûðàáîòàííîãî ìÿñà, íàäîÿì ìîëîêà,
ðåàëèçîâàííîé ïðîäóêöèè è èíâåñòèðîâàíèþ ñðåäñòâ â ðàçâèòèå îáëàñòè. Èìåííî ïîýòîìó çà
êîìïàíèåé "Ñòðîéòðàíñãàç-Õîëäèíã" çàêðåïèëñÿ ñòàòóñ ïðîâåðåííîãî è íàäåæíîãî ïàðòíåðà.
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