17 декабря в пресс-центре газеты «Коммерсантъ» прошла пресс-конференция на тему «Ответственность за уклонение от возврата долгов и корпоративное коллекторство». Участие в ней принимали директор ООО «Коллекторское агентство «Уральский центр сбора долгов» Александр Исаев и генеральный директор Центра развития коллекторства и гуманитарно-правовых технологий Дмитрий Жданухин. Они рассказали о том, какие методы уходы от оплаты долгов сейчас практикуют должники и предложили варианты противодействия таким схемам. 
Пресс-конференция стала уже третьим ежегодным мероприятием по публичному обсуждению долговых проблем, в том числе и в Уральском регионе. Стоит отметить, что в ходе своих выступлений спикеры неоднократно упоминали и конкретные примеры должников, не стесняясь называть их по именам. Как пояснил Дмитрий Жданухин, агентство полностью проверяет всю информацию о должнике и потому в праве разглашать такую информацию. «Мы на подобные встречи приглашаем и самих должников, но пока ни один из них не появился. Такая схема публичного обсуждения проблем должников, на наш взгляд является весьма продуктивной в работе с корпоративной задолженностью», — говорит господин Жданухин. В частности, метод публичного освещения некорректного поведения должника делает существенный удар по его деловой репутации.
Александр Исаев же подробно остановился на разборе наиболее типичных схем отказа от выплаты долгов. По его словам, около 80% обращений к коллекторам сейчас составляют поставщики товаров и услуг. «Эти компании наиболее часто сталкиваются с неплатежами и в то же время им достаточно трудно добиваться возврата долга – их доля в общем собрании кредиторов незначительна, поэтому они и привлекают профессиональных коллекторов», — отметил он. Среди конкретных примеров схем, которыми пользуются должники в Уральском регионе: ведение бизнеса на новых юрлицах, оставляя долги на брошенной компании, смена направления деятельности участниками или руководителями организаций-должников, образование долгов по зарплате и использование ситуации с некорректным оформлением документации. «По первой схеме, например, работает компания ООО «Импэкс Трейдинг» (торговая марка «Азия Авто»), ее директор Комаров работает как индивидуальный предприниматель под той же маркой», — говорит господин Исаев. 
При этом участники пресс-конференции говорят, что рынок корпоративной задолженности сейчас набирает обороты, при том, что профессиональные коллекторы стараются им не заниматься. «Коллекторов больше интересует задолженность частных клиентов, или банковская задолженность по кредитам, чем долги между отдельными юрлицами. Наша компания, напротив имеет опыт и готова работать в этой нише. Мы организуем как юридическое, так и информационное сопровождение работы с должниками, что позволяет достичь максимальной эффективности и высокой доли взыскания денег», — отметил Александр Исаев. 
