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По данным Федеральной налоговой 
службы, в Москве на начало октя-
бря насчитывалось 846,2 тыс. субъ-
ектов малого и среднего предпри-
нимательства (МСП). Это 443,4 тыс. 
юрлиц и 403 тыс. индивидуальных 
предпринимателей. Большинство 
из них относятся к категории ми-
кропредприятий — 804,8 тыс., на 
малые предприятия приходится 
37,4 тыс., на средние — почти 4 тыс. 
Сектор МСП обеспечивает 26% нало-
говых поступлений в экономику го-
рода и 36,5% занятости. Так, налого-
вые поступления от субъектов МСП 
в бюджет Москвы в 2022 году соста-
вили 834 млрд руб.

По данным Департамента эконо-
мической политики и развития го-
рода Москвы, у юрлиц наиболее по-
пулярны оптовая торговля, недви-
жимость, строительство. У ИП попу-
лярностью пользуются розничная 
торговля, операции с недвижимым 
имуществом и транспортная сфе-
ра, добавили в мэрии. Больше все-
го субъектов МСП занято в торгов-
ле — 32%, а также в строительстве и 
операциях с недвижимостью — 21%. 
На обрабатывающие производства 
и ИТ приходится суммарно поряд-
ка 10% МСП. Малые и средние пред-
приятия помогают москвичам ре-
шать бытовые вопросы, предостав-
ляют возможности для интересного 
отдыха и саморазвития.

В последние годы малые пред-
приятия в столице все чаще от-
крываются в сфере торговли, об-
щественного питания, культуры 
и спорта. Рост также отмечается в 
приоритетных отраслях экономи-
ки, в том числе в обрабатывающей 
промышленности.

В столичном правительстве от-
мечают, что сектор малого и сред-
него предпринимательства увели-
чивается в Москве, несмотря на вы-
зовы COVID-19 и санкций. Как пока-
зывают исследования экономистов 
МВФ и Всемирного банка, хотя сек-
тор МСП более чувствителен к изме-
нениям на рынке, он также более 
устойчив — за счет гибкости и ско-
рости адаптации к новым услови-
ям, поиска новых контрагентов, оп-
тимизации логистических цепочек. 
Дополнительную поддержку секто-

ру оказывает государство. В частно-
сти, Москва предлагает бизнесу раз-
личные инструменты помощи: суб-
сидии и гранты, компенсации про-
центов по кредитам, отсрочки и мо-
ратории на повышение арендных 
ставок, льготную аренду для импор-
тозамещающих производств. Упро-
щаются также условия работы МСП 
по госзаказу, тем самым малые пред-
приятия обеспечены гарантирован-
ным спросом на свои товары и услу-
ги. Благодаря набору льготных про-
грамм кредитования малый и сред-
ний бизнес может на комфортных 
условиях привлекать финансиро-
вание для пополнения оборотных 
средств и развития.

Всего поддержку от города еже-
годно получают более 100 тыс. ма-
лых и средних предпринимателей. 
Большинство из них обращаются 
за бесплатными консультациями, 
сервисами для открытия, развития 
дела — на начальном этапе бизне-
су важно минимизировать риски 
ошибок, разобраться в администра-
тивных процедурах. Все меры под-
держки регулярно корректируются 
в зависимости от запросов столич-
ных предпринимателей, сопрово-
ждают бизнес по мере его развития, 
и в столице фиксируют осязаемый 
эффект от такой поддержки.

Так, в 2023 году более 900 москов-
ских компаний перешли в катего-
рию крупного бизнеса. «Это на 25% 
больше по сравнению с 2022 годом 
— крайне успешный показатель, 
несмотря на непростую экономиче-
скую ситуацию»,— отметил Сергей 
Собянин.

В последнее время влияние мос-
ковских предпринимателей все за-
метнее в сфере высоких техноло-
гий. В частности, значительно вы-
росло количество научных разрабо-
ток московских МСП, в том числе в 
сфере связи и информации. «Как ре-
зультат — московские технопарки 
стали флагманами развития инно-
ваций»,— отмечал Сергей Собянин. 
В целом же, по данным Росстата, вы-
ручка высокотехнологичных пред-
приятий Москвы в сфере ИТ выро-
сла за семь месяцев на 38%, у произ-
водителей компьютеров, электрон-
ных и оптических изделий — на 
43%. Рост выручки компаний про-
исходит в том числе благодаря сис-

темной поддержке Московского ин-
новационного кластера (МИК). Его 
участники к концу 2022 года запа-
тентовали около 16 тыс. изобрете-
ний, а за девять месяцев 2023-го их 
количество увеличилось на 23,8%.

Всего участниками МИК зареги-
стрировано уже более 19,8 тыс. па-
тентов. «Предпосылки для этого за-
кладывались не один год. В резуль-
тате Московский инновационный 
кластер стал удобной платформой 
для разработки новых технологий, 
поиска партнеров и сотрудничества 
между крупными корпорациями, 
малым и средним бизнесом, образо-
вательными и научными учрежде-
ниями, а также институтами разви-
тия»,— подчеркивает Сергей Собя-
нин. К кластеру присоединилось бо-
лее 35 тыс. организаций из Москвы 
и 81 региона России. Для участни-
ков МИК создана экосистема охра-
ны и коммерциализации прав на 
интеллектуальную собственность, 
на платформе предприниматели 
могут получить доступ к грантам, 
кредитам, субсидиям, а также при-
влечь инвестиции.

В Москве также высоко развита 
инфраструктура пилотных тести-
рований инновационных реше-
ний для стартапов и технологиче-
ских компаний, помогающая мно-
гим проектам выйти на новые ме-
ждународные рынки. В частности, 
создана самая большая в мире сеть 
площадок для тестирования инно-
ваций — программа, в рамках ко-
торой компании могут оценить по-
тенциал своего продукта и получить 
обратную связь по его использова-
нию, реализуется на базе 233 орга-
низаций столицы.

Столица талантов
Еще одно активно развивающее-
ся в столице направление — креа-
тивные индустрии. К ним относят-
ся: арт, мода, архитектура, дизайн, 
видеоигры и ПО, издательское де-

ло и новые медиа, исполнительское 
искусство, кино и анимация, музы-
ка и реклама. Сейчас в этих сферах 
работают 106,5 тыс. московских ор-
ганизаций, сообщал в октябре Сер-
гей Собянин. Численность занятых 
в креативных индустриях Москвы 
в 2022 году составляла 1,2 млн чело-
век. Это 14,3% всех занятых в столи-
це и 26,4% — в креативной экономи-
ке в стране в целом, подсчитали экс-
перты Института статистических 
исследований и экономики зна-
ний (ИСИЭЗ) НИУ ВШЭ. В том числе 
739 тыс. человек трудятся непосред-
ственно в креативных индустриях 
(в музыке, дизайне, создании виде-
оигр), остальные 464 тыс. представ-
ляют креативные профессии в дру-
гих отраслях (специалисты по ИТ и 
рекламе в финансовом секторе или 
дизайнеры в промышленности).

Таким образом, Москва формиру-
ет две трети креативной экономики 
всей страны: валовая добавленная 
стоимость (ВДС) креативных инду-
стрий столицы составила 2,4 трлн 
руб., тогда как ВДС креативных ин-
дустрий всей России оценивается в 
3,7 трлн руб. Вклад творческого сек-
тора в валовой региональный про-
дукт столицы также стабильно рас-
тет: если в 2019 году показатель со-
ставлял 7,4%, то в 2022 году — 9,1%. 
Рост добавленной стоимости за это 
время превысил 23% в постоянных 
ценах, при этом почти 70% вклада 
сектора приходится на ИТ, видео-
игры и рекламу. Суммарная выруч-
ка креативного сектора столицы в 
2022 году достигла 4 трлн руб. про-
тив 3,2 трлн руб. в 2020 году.

Эксперты ИСИЭЗ НИУ ВШЭ по-
лагают, что успехи Москвы в разви-
тии сектора объясняются не только 
«фактором мегаполиса», но и усили-
ями городских властей по поддер-
жке творческого бизнеса. В мае теку-
щего года, например, Департамент 
предпринимательства и инноваци-
онного развития Москвы заключил 

соглашение с креативными класте-
рами для эффективного взаимодей-
ствия при организации мероприя-
тий для предпринимателей, а так-
же реализации совместных проек-
тов. Партнерство предполагает вза-
имные консультации, встречи, сове-
щания, организацию круглых сто-
лов, конференций, форумов и дру-
гих мероприятий, ориентирован-
ных на продвижение отрасли.

Соглашения подписаны с таки-
ми кластерами, как «Дизайн завод», 
«Суперметалл», центр современно-
го искусства «Винзавод», центр твор-
ческих индустрий «Фабрика», центр 
дизайна Artplay, АО «1 МПЗ им. В.А. 
Казакова», а также Союз креативных 
кластеров. Суммарная площадь про-
странств превышает 150 тыс. кв. м. 
Каждое из них имеет свой про-
филь, стиль, лояльную аудиторию и 
резидентов.

Такие соглашения, как считают 
в Департаменте предприниматель-
ства и инновационного развития, 
дают серьезный стимул развитию 
творческого бизнеса в городе, спо-
собствуют формированию привле-
кательной, дружелюбной, удобной 
среды для развития креативных 
индустрий.

Комплексной поддержкой креа-
тивного сектора в Москве занима-
ется специально созданное в 2020 
году Агентство креативных инду-
стрий (АКИ). За три года агентство 
провело более 40 крупных меро-
приятий и поддержало более 4 тыс. 
предпринимателей. Наибольшее 
внимание АКИ уделяет развитию 
компаний в сферах дизайна, моды 
и легкой промышленности, кино 
и анимации. Для творческого биз-
неса проводятся регулярные кон-
курсы «Фабрика дизайна», «Дизайн-
цех», «Арт-фабрика» (включает так-
же конкурсы «Паблик-арт» и «Инте-
рьерный арт»), практикоориенти-
рованные программы «Фабрика лег-
прома», «Арт. Практикум» и другие. 

В июле текущего запущена специ-
альная платформа «Центр материа-
лов». Это первая в России интернет-
площадка, которая объединяет ди-
зайнеров и производителей матери-
алов из более чем десятка стран ми-
ра. На платформе представлено свы-
ше 10 тыс. образцов материалов от 
более чем 400 поставщиков. В бли-
жайшем будущем Агентство креа-
тивных индустрий также планирует 
открыть в Москве офлайн-площад-
ку «Центра материалов» для библи-
отеки образцов разных материалов 
и информационной базы постав-
щиков. Она будет расположена на 
Рязанском проспекте в уникальном 
и крупнейшем в стране киномеди-
акластере МЕТМАШ, развитием ко-
торого также занимается Агентство 
креативных индустрий.

Кроме того, в сентябре мэр Мо-
сквы объявил о запуске Московской 
цифровой киноплатформы. С помо-
щью сервиса можно будет арендо-
вать павильоны и студии, организо-
вать натурные съемки на знаковых 
площадках города, взять напрокат 
костюмы, реквизит и оборудование.

Также АКИ поддерживает участ-
ников крупнейших ярмарок сов-
ременного искусства (blazar, Cos
moscow и «Арт-Москва»): професси-
оналы и новички арт-индустрии мо-
гут бесплатно представить свои ра-
боты аудитории и получить выруч-
ку с их продажи.

Агентство помогает компаниям 
креативного сектора выходить на 
новые рынки. Например, в декабре 
2022 года на Неделе дизайна в Таи-
ланде показали программу москов-
ских мультипликаторов и кинема-
тографистов, в феврале 2023 года 
московские компании там же пред-
ставили инновационные проекты: 
одежду из углеволокна и устройст-
во, превращающее поверхность в 
сенсорный экран неограниченно-
го размера.

Насыщенная международная 
программа и погружение партне-
ров из других стран в креативный 
бизнес столицы состоялись на пло-
щадках «Российской креативной 
недели. Москва Фест». Летом ны-
нешнего года мероприятие посе-
тили эксперты из 19 стран мира: с 
Ближнего Востока, из Юго-Восточ-
ной Азии, СНГ и Африки. Всего по-
сетили фестиваль более 150 тыс. 
человек.

До конца года в столице также 
пройдет серия международных фо-
румов и ярмарок для поддержки 
креативного сектора. В частности, с 
28 ноября по 2 декабря под эгидой 
Московской недели моды состоит-
ся Международный форум BRICS+ 
Fashion Summit. Он объединит про-
фессионалов индустрии, специали-
стов в сфере легкой промышленно-
сти, блогеров, преподавателей и мо-
лодых дизайнеров из разных угол-
ков мира. В развитии книжной от-
расли помогает Международная яр-
марка интеллектуальной литерату-
ры non/fiction. В текущем году мос-
ковские издательства смогут при-
нять участие в секции АКИ на яр-
марке с 30 ноября по 3 декабря.

Екатерина Кузнецова

Московский сектор малого и среднего пред-
принимательства растет, несмотря на турбу-
лентность, и формирует комфортную среду 
для жителей столицы. Каждое седьмое пред-
приятие МСП в России работает в Москве — 
это более 846 тыс. организаций. При этом сто-
личный сектор отличает высокая конкуренто-
способность: московские предприниматели 
активно развивают бизнес в приоритетных 
отраслях экономики: обрабатывающей про-
мышленности и высоких технологий. Перспек-
тивным и быстрорастущим остается сектор 
креативных индустрий — Москва формирует 
две трети креативной экономики страны.

Москва предпринимательская
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КАК ВЫГЛЯДИТ СЕКТОР МАЛЫХ И СРЕДНИХ ПРЕДПРИЯТИЙ (МСП) В МОСКВЕ

КАТЕГОРИИ МСП

составили налоговые поступления 
от субъектов малых и средних предприятий
в бюджет города Москвы в 2022 году

составил объем выручки столичных МСП 
по итогам девяти месяцев 2023 года,
согласно данным контрольно-кассовой техники

от общих налоговых 
поступлений 
в экономику 
города

НАЛОГОВЫЕ ПОСТУПЛЕНИЯ МСП ДИНАМИКА ВЫРУЧКИ ККТ* САМОЗАНЯТЫЕ

ОРГАНИЗАЦИОННО-ПРАВОВАЯ 
ФОРМА МСП

от общего количества 
субъектов МСП в России—

ЭТО МАЛЫЕ И СРЕДНИЕ 
ПРЕДПРИЯТИЯ МОСКВЫ

846 
13+

%

26%
экономики города

38%
занятости (3,2 млн чел.)

804 807
микропредприятия

3995
средние предприятия

37 432
малые предприятия

443 310
юридические лица

402 924
индивидуальные предприниматели

ТЫС. СУБЪЕКТОВ МСП

834 млрд руб. 3,5 трлн руб. 1,46 млн чел.

от общего объема 
выручки всех 
московских 
предприятий

от общего 
объема 
выручки МСП 
В РФ25,3 %26 %

от общего числа плательщиков 
налога на профессиональный 
доход в РФ

17,5 %18,2 %

превысило количество самозанятых 
граждан в Москве по состоянию 
на сентябрь 2023 года

*ККТ— контрольно-кассовая 
  техника.
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Review Москва – территория успеха

— стимулы —

Меры для инноваторов
Для малых и  средних компаний 
предусмотрен целый комплекс ме-
роприятий, включающий имущест-
венную, финансовую и регулятор-
ную поддержку. Особое внимание 
уделяется развитию производствен-
ных и технологических бизнесов. 
Так, одной из наиболее востребован-
ных мер поддержки является грант 
на приобретение оборудования 
и развитие деятельности. С его по-
мощью компании могут возместить 
затраты на оснащение производств, 
решение задач импортозамещения, 
выпуск новых продуктов. Например, 
для компенсации средств на покуп-
ку оборудования можно получить 
до 30 млн руб. Мерой предусмотре-
на компенсация затрат в размере 35–
50% (в первом случае — при закупке 
иностранного оборудования, во вто-
ром — при покупке отечественного). 
Действие механизма поддержки рас-
пространяется на любое оборудова-
ние со сроком полезного использова-
ния свыше трех лет (3–10 амортиза-
ционные группы, кроме транспорта).

Также механизм предусматривает 
компенсацию процентов по кредиту 
на оборудование и развитие деятель-
ности — при приобретении отече-
ственного оборудования компенса-
ция рассчитывается исходя из став-
ки ЦБ + 5% (на дату подачи заявки, но 
не более размера ставки кредитного 
договора), при приобретении ино-
странного оборудования компенса-
ция будет рассчитана исходя из клю-
чевой ставки ЦБ. Данная мера доступ-
на для субъектов МСП—участников 
Московского инновационного кла-
стера, работающих в сфере науки, 
промышленности и IT.

«В этом году поддержку получили 
свыше трех сотен предпринимате-
лей. При этом 70% из них относятся 
к компаниям обрабатывающей про-
мышленности»,— поясняет глава Де-
партамента предпринимательства 
и инновационного развития города 
Москвы Кристина Кострома.

Столичные компании также мо-
гут компенсировать затраты на па-
тентование изобретений и полез-
ных моделей. Им возмещают по 
75 тыс. руб. за каждый полученный 
в России патент и софинансируют 
до 2 млн руб. затрат на защиту разра-
боток за рубежом. Этими возможно-
стями уже воспользовались многие 
предприятия, среди которых, напри-
мер, предприятие, изготовившее ап-
параты и системы очистки газовых, 
воздушных и аспирационных пото-
ков от твердых частиц пыли, жидких 
аэрозолей и вредных химических 
компонентов.

В свою очередь, на тестирование 
инновационных решений можно 
получить грант на сумму до 2 млн 
руб.— половина этих средств будет 
выплачена авансом, половина — по-
сле завершения пилотного тестиро-
вания и предоставления финансо-
вой отчетности. Учитываются расхо-
ды, понесенные в период пилотно-
го тестирования (это логистика, мон-
таж/демонтаж, пусконаладка, адап-
тация площадки под тестирование, 
расходные материалы, ТО и ремонт 
продукта, аренда оборудования, ис-
пытания, анализы (оценка результа-
тов), страхование, фонд оплаты труда 
(до 50% гранта или до 500 тыс. руб.), 
а также в течение одного года до дня 
подачи заявки, в том числе на серти-
фикацию и госрегистрацию, клини-
ческие испытания и лабораторные 
исследования.

Гранты выдаются технологиче-
ским компаниям, зарегистрирован-
ным в Москве и пилотирующим свои 
разработки на городских площадках 
(в школах, больницах, на строитель-
ных площадках, в парках, метро, 
ЖКХ и так далее). На данный момент 
уже одобрено 187 грантов на сумму 
более 320 млн руб.

В этом году появились и новые 
меры поддержки — в частности, это 
программа так называемых зонтич-

ных поручительств. Это совместная 
программа правительства Москвы 
и Корпорации МСП. За счет выде-
ленной из бюджета Москвы субси-
дии корпорация возьмет на себя ос-
новные риски перед банком, чтобы 
предприниматель мог получить не-
обходимое финансирование на раз-
витие своего бизнеса. Программа 
позволит расширить доступ столич-
ных МСП к заемному финансирова-
нию — ожидается, что это позволит 
увеличить объемы привлеченного 
финансирования до 8 млрд руб.

Для участников Московского ин-
новационного кластера также были 
запущены новые программы льгот-
ного кредитования — в рамках этих 
программ предприниматели смогут 
привлечь финансирование на инве-
стиционные цели, а также получить 
кредиты под залог прав на интеллек-
туальную собственность и реализа-
цию венчурных проектов. Участни-
ки кластера, реализующие инве-
стпрограммы в сфере науки, про-
мышленности и информационных 
технологий, могут получить кредит 
на инвестиционные цели по ставке 
от 3% до 4,5% годовых, при этом мак-
симальная сумма кредита составляет 
300 млн руб.

Помимо этого, компаниям будет 
доступно «венчурное» кредитова-
ние. «Как правило, банковское кре-
дитование недоступно или сильно 
затруднено для начинающих компа-
ний, в том числе стартапов. Для ре-
шения проблемы правительство Мо-
сквы вместе с Корпорацией МСП раз-
работали новую программу поддер-
жки, ориентированную на иннова-
ционный бизнес. Венчурные креди-
ты до 30 млн руб. будут выдаваться 
компаниям из числа субъектов МСП 
на реализацию проектов в приори-
тетных отраслях. Также планируется 
субсидирование тела кредита»,— за-
являл ранее мэр Москвы Сергей Со-
бянин. Предполагается, что благода-
ря этой мере стартапы смогут при-

влечь финансирование в размере до 
300 млн руб. Заемщикам не потребу-
ются личные поручительства или за-
лог, а поручителями выступят Корпо-
рация МСП и Московский гарантий-
ный фонд, которые гарантируют 50% 
и 40% от суммы займа соответствен-
но. Для высокотехнологичных стар-
тапов фактическая ставка по венчур-
ным кредитам составит не более 10%. 
Это будет достигнуто за счет компен-
сации городом 15% от суммы основ-
ного долга, чтобы повысить доступ-
ность кредита.

Кроме того, будет доступно креди-
тование под залог интеллектуальной 
собственности. Эта программа реа-
лизуется Правительством Москвы 
совместно с Роспатентом и Минэко-
номразвития России и Центральным 
банком РФ в пилотном режиме. Мак-
симальный размер кредита — 50 млн 
руб. При этом поручительство пре-
доставляет Мосгарантфонд в разме-
ре до 95% от суммы кредита. Условие 
предоставления поручительства — 
передача в залог исключительных 
прав на результаты интеллектуаль-
ной деятельности. Конечный размер 
поручительства определяется исхо-
дя из рыночной стоимости прав, по-
лученной по итогам их независимой 
оценки. Правительство Москвы суб-
сидирует ставку, взяв на себя до 18% 
кредита, которые закроют ключевую 
ставку ЦБ РФ, действующую на день 
заключения договора и увеличен-
ную на пять процентных пунктов. Та-
ким образом, для заемщиков ставка 
составит до 3,5%.

В июне текущего года с компани-
ями—получателями поддержки бы-
ло заключено два первых договора. 
Так, Институт нефтегазовых техно-
логий получил 16,3 млн руб., кото-
рые он сможет потратить на покупку 
оборудования для геофизических ис-
следований нефтегазовых скважин 
и программного обеспечения для 
интерпретации данных, а разработ-
чик программного обеспечения для 

медучреждений получил 50 млн руб. 
на пополнение оборотных средств.

На федеральные меры поддержки 
могут рассчитывать ИТ-компании. 
Список мер включает обнуление на-
лога на прибыль до конца 2024 года, 
льготные ставки социальных взно-
сов, освобождение от НДС для ком-
паний, реализующих российское 
ПО и базы данных, льготные креди-
ты, скидки на российское ПО и гран-
товую поддержку.

Фонды поддержки
Недавно был опубликован и дайд-
жест мер финансовой поддержки, 
доступных субъектам малого и сред-
него предпринимательства Москвы. 
В частности, в столице действуют 
гранты на обучение сотрудников — 
для предприятий обрабатывающей 
отрасли доступна компенсация до 
95% затрат. Максимальный размер 
субсидии может составить 10 млн 
руб., а на одного сотрудника — до 
120 тыс. руб. Среди направлений для 
подготовки  — информационные 
технологии, инновационные техно-
логии, наука, промышленность, сфе-
ра услуг и креативные индустрии.

Существенная доля мер поддер-
жки — это льготные ставки по кре-
дитам — в частности, предусмотре-
на компенсация процентов по зай-
мам на закупку оборудования, ре-
зультат интеллектуальной деятель-
ности и реализацию инвестицион-
ных проектов. Максимальный срок 
такой поддержки — три года, про-
центная ставка после компенсации 
составляет 3%, размер кредита — до 
3 млрд руб. Для организаций, реали-
зующих инвестиционные проекты 
по строительству, ставка после ком-
пенсации составляет 9%.

Так, в столице работает Москов-
ский фонд поддержки промышлен-
ности и предпринимательства, учре-
жденный в 2012 году Департаментом 
инвестиционной и промышленной 
политики Москвы. Его цель — пре-

доставление финансовой поддер-
жки производствам, зарегистриро-
ванным в Москве и осуществляю-
щим деятельность непосредственно 
в столице.

В частности, для развития, расши-
рения и модернизации производств 
фонд предоставляет около десяти 
мер поддержки, в том числе инвес-
тиционные льготные кредиты. По-
лученные средства компании могут 
направить на приобретение прав на 
результаты интеллектуальной дея-
тельности, закупку нового оборудо-
вания, создание и реконструкцию 
промышленной инфраструктуры.

Ставка по таким инвесткредитам 
составляет 3% годовых, а размер по-
мощи может достигать до 3 млрд руб. 
Максимальный срок поддержки — 
три года. В рамках этого инструмен-
та предприятиям компенсируют 
часть процентов.

С марта 2022 года фонд предо-
ставил компаниям свыше 250 млрд 
руб. Среди них — производители ле-
карств, продуктов питания, строи-
тельных конструкций и автокомпо-
нентов, а также компании сферы пе-
реработки отходов и других важных 
для горожан отраслей.

«Благодаря инвестиционным 
льготным кредитам у предприятий 
улучшается долгосрочное планиро-
вание и растут текущие вложения 
в промышленную инфраструктуру. 
На один рубль, выделенный по этой 
программе из бюджета, приходится 
до 55 руб. частных инвестиций пред-
приятия в экономику города. Город-
ская программа льготного инвест-
кредитования поможет столичным 
компаниям создать больше 15 тыс. 
рабочих мест. Получатели поддер-
жки уже приобрели свыше 270 еди-
ниц крупной техники»,— рассказал 
министр правительства Москвы, ру-
ководитель столичного Департамен-
та инвестиционной и промышлен-
ной политики Владислав Овчинский.

Начинающие же предпринимате-
ли могут рассчитывать на льготные 
кредиты на старт и развитие бизне-
са — его срок составляет до трех лет, 
сумма кредита — до 5 млн руб., а про-
центная ставка варьируется от нуля 
до 11,5%. Кредит выдается под пору-
чительство Фонда содействия кре-
дитованию малого бизнеса Москвы 
в размере 70% от суммы.

Действуют и льготные займы для 
покрытия кассового разрыва — их 
стоимость равна ключевой ставке 
ЦБ минус 1,5%.

Получить в качестве такого займа 
можно до 100 млн руб. на срок до по-
лугода. Получателями таких кредитов 
могут стать юридические лица (ООО, 
АО), относящиеся к промышленным, 
научным и IT-предприятиям в соот-
ветствии с Общероссийским класси-
фикатором видов экономической де-
ятельности, по данным Единого госу-
дарственного реестра юридических 
лиц. В компании должно быть занято 
не менее десяти сотрудников.

Также для финансовой поддер-
жки предпринимателей в Москве 
работает Фонд содействия кредито-
ванию малого бизнеса Москвы (Мо-
сковский гарантийный фонд), учре-
жденный столичным правительст-
вом в 2006 году.

Он действует под эгидой Департа-
мента предпринимательства и инно-
вационного развития города Москвы 
и входит в Национальную гарантий-
ную систему. Фонд помогает решать 
проблему нехватки собственного за-
логового обеспечения представите-
лей малого и среднего бизнеса, пре-

доставляя поручительства по креди-
ту, банковской гарантии, аккредити-
ву, лизингу и факторингу. В рамках од-
ной сделки фонд может выдать пору-
чительство в объеме до 100 млн руб., 
гарантийное покрытие при этом мо-
жет достигать 70% от суммы финанси-
рования. Ставка за поручительство со-
ставляет 0,5–1,0% годовых. Всего фон-
дом уже было выдано поручительств 
на сумму 155,7 млрд руб. (по дан-
ным на 1 сентября, в общей сложно-
сти было заключено 17,6 тыс. догово-
ров), а объем финансирования МСП 
под поручительства фонда составил 
317 млрд руб. Капитализация фонда 
сейчас составляет 12,5 млрд руб.

Стимулы для экспортеров
Москва предлагает щедрые льго-
ты компаниям-экспортерам: размер 
субсидии может составить до 50% от 
уплаченных налогов за прошлый 
год. Суммарный размер субсидии со-
ставляет до 6,5 млн руб. Кроме того, 
для действующих экспортеров пред-
усмотрен грант в размере 10% от кон-
тракта: на такую поддержку могут 
рассчитывать компании, заключив-
шие сделку с зарубежными партне-
рами на сумму от 6 млн руб. Макси-
мальный размер гранта составляет 
10 млн руб.

Экспортеры могут получить суб-
сидии по пяти направлениям. В чи-
сле компенсируемых затрат: расхо-
ды на транспортировку товара до 
3 млн руб., но не более 20% от стоимо-
сти партии товара, а также стоимость 
транспортировки продукции для за-
казчиков из дружественных стран за 
2022–2023 годы. Заявки принимают-
ся в электронном виде через платфор-
му i.moscow. Компании также могут 
связаться с персональным специали-
стом Московского экспортного цент-
ра для предварительной проверки до-
кументов, затем их можно заверить 
электронной цифровой подписью. 
На сайте также приводится подроб-
ная инструкция по расчету сумм суб-
сидий и оформлению документов.

Компенсацию в размере до 50% 
экспортной выручки (но также не бо-
лее 3 млн руб.) экспортер может по-
лучить по еще трем видам трат — 
это расходы на адаптацию товаров 
и услуг к зарубежным рынкам, серти-
фикацию продукции и получение па-
тентов и других охранных докумен-
тов. В частности, речь идет о стоимо-
сти затрат за 2020–2023 год на разра-
ботку дизайна и интерфейса ИТ-про-
дукции, дублирование аудиовизуаль-
ной продукции, подтверждение соот-
ветствия продукции, перевод доку-
ментов на иностранный язык, стои-
мость образцов для испытаний, стои-
мость испытания продукции, а также 
расходы на сертификацию производ-
ства, пошлины за оформление доку-
ментов, подтверждающих соответст-
вие продукции.

Четвертая группа — это расхо-
ды на сертификацию систем менед-
жмента — они могут составить до 
500 тыс. руб., но не более 50% экспорт-
ной выручки от реализации продук-
ции в дружественные страны. Речь 
идет о стоимости затрат за 2020–2023 
годы на работы по сертификации си-
стем менеджмента, производства 
или систем качества, а также сумму 
пошлин за оформление документов 
или перевод на иностранный язык.

Субсидии предоставляются юри-
дическим лицам и  индивидуаль-
ным предпринимателям, подходя-
щим под следующие условия: реги-
страция в Москве в качестве налого-
плательщика, регистрация в качест-
ве юридического лица или индиви-
дуального предпринимателя не ме-
нее шести месяцев до дня подачи за-
явки, собственное производство экс-
портируемого товара/услуги или аф-
филированность с производителем. 
Также организация не должна яв-
ляться иностранным юридическим 
лицом, должен отсутствовать дейст-
вующий договор о субсидии на те же 
цели, а доля участия в компании ино-
странных юридических лиц, зареги-
стрированных в государствах-офшо-
рах, не должна превышать 50%.

Также в отношении претенден-
та не должны проводиться процеду-
ры реорганизации, ликвидации, бан-
кротства и приостановления деятель-
ности, должна отсутствовать и задол-
женность по налогам и сборам, пре-
вышающая 100 тыс. руб. на первое 
число месяца, в котором подана заяв-
ка. Должны отсутствовать и наруше-
ния по получению средств от города 
за последние три года.

Возмещение затрат касается поста-
вок только в дружественные страны 
(существуют, напомним, два переч-
ня недружественных стран: в один 
из них входят государства, в отноше-
нии которых применяются ответные 
экономические меры, другой касает-
ся ответных мер в сфере работы ди-
пломатических и консульских пред-
ставительств). В сентябре же прави-
тельство утвердило перечень стран, 
банки которых смогут участвовать 
в валютных торгах в России — в спи-
сок вошло более 30 стран.

Наталья Ильина

Бизнес с поддержкой
В Москве каждый вось-
мой бизнес получает под-
держку от города, которая 
охватывает различные ин-
струменты: от льготного 
кредитования и грантов 
на покупку оборудования 
до консультаций и обуче-
ния. Для малых и сред-
них предприятий (МСП), 
в свою очередь, действу-
ет широкий спектр специ-
ализированных мер под-
держки, ориентирован-
ных именно на МСП — 
900 компаний уже пере-
шли в категорию крупных, 
это на 25% больше, 
чем в прошлом году.
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ЛЬГОТНЫЕ 
КРЕДИТЫ 
НА 
ИНВЕСТИЦИОННЫЕ 
ЦЕЛИ

КРЕДИТ 
ПОД ЗАЛОГ ПРАВ 
НА 
ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНУЮ 
СОБСТВЕННОСТЬ

Сумма кредита

Регистрация в Москве

до300 млн руб. до7лет

3 годаот3до4,5% годовых

На срок

Льготная процентная ставка для заемщика Субсидированная ставка

Сумма кредита

до50 млн руб.

до95%

Требования 
к получателям

Поручительство Фонда содействия 
кредитованию города Москвы

НОВЫЕ ПРОГРАММЫ ЛЬГОТНОГО КРЕДИТОВАНИЯ МСП

Включен в реестр МСП

Наличие прав 
на результаты 
интеллектуальной 
деятельности

ЛЬГОТНЫЕ 
КРЕДИТЫ БЕЗ ЗАЛОГА 
НА РАЗВИТИЕ 
ВЕНЧУРНЫХ 
ПРОЕКТОВ

Сумма кредита

до30 млн руб.

до90%

6 месяцев

15%10% годовых

Ставка

Поручительство 
Корпорации МСП 
и Мосгарантфонда

Предоставляет 
Правительство Москвы

от 
размера 
кредита

первые

Льготный период
от суммы 
основного
долга 
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Review Москва – территория успеха

— льготы —

По итогам 2022 года московские ИТ-ком-
пании увеличили выручку на 17,5%. Та-
кой результат обусловлен в том числе 
дополнительной антикризисной под-
держкой от города, включающей в себя 
системные, регуляторные и финансо-
вые меры для бизнеса и граждан. Речь, 
в частности, идет о льготном кредито-
вании, грантах и субсидиях. Москва — 
один из ведущих городов мира в обла-
сти развития ИТ-технологий: по данным 
Минцифры, в столице работает более 
30% от общего количества российских 
ИТ-компаний.

По итогам 2022 года существенный рост 
в Москве продемонстрировали три отрасли: 
обрабатывающая промышленность, строи-
тельство и ИТ. Выручка московских ИТ-ком-
паний выросла на 17,5%. По словам мэра сто-
лицы Сергея Собянина, таких результатов 
удалось достичь в том числе за счет допол-
нительной антикризисной помощи горо-
да. Среди мер поддержки для бизнеса и гра-
ждан — льготные кредиты, гранты, субси-
дии и другие виды помощи.

Отметим, что ИТ-сектор — одна из на-
иболее динамично развивающихся отра-
слей в РФ. Так, в 2022 году объем реали-
зованных товаров, работ, услуг в ИТ-отра-
сли, по оценке Института статистических 
исследований и экономики знаний (ИСИ-
ЭЗ) НИУ ВШЭ, вырос на 22%, превысив по-
казатель по экономике (+8,8%) почти в три 
раза, и составил 2,166 трлн руб. В Москве, 
по данным Минцифры, работает более 30% 
от общего количества российских ИТ-ком-
паний — организаций, работающих в сфе-
ре ИТ, получивших госаккредитацию в 
министерстве.

По словам Сергея Собянина, санкции — 
это, с одной стороны, большая проблема для 
отрасли, с другой — новые возможности, 
чтобы перестроить всю парадигму развития 
цифровой экономики и расставить приори-
теты в пользу отечественных программи-
стов и производителей ИТ-продукции. Для 
реализации этих целей был подписан указ 
президента, и на это направлены меры, ко-
торые принимает столица, отметил он. До-
кумент предусматривает распространение 
действующих льгот на новые сегменты ИТ-
отрасли, прежде всего на компании, кото-
рые предоставляют различные интернет-
сервисы, получают прибыль от продажи ре-
кламы, подписок и доступа к контенту.

Аккредитованные ИТ-компании могут 
претендовать на несколько видов поддер-
жки: налоговые льготы и преференции, при-
остановку проверочных мероприятий, нена-
логовые меры поддержки. Столичные влас-
ти рассчитывают, что эти меры позволят под-
держать отрасль, помогут ИТ-компаниям раз-
виваться даже в условиях санкционного дав-
ления, продолжить создавать рабочие места 
и полезные сервисы для города и жителей. 
Отдельная поддержка предусмотрена для ИТ-
специалистов. Так, сотрудникам аккредито-
ванных ИТ-компаний доступна ипотечная 
программа по льготной ставке до 5% годовых.

Что касается налоговых льгот и префе-
ренций, то они предусматривают снижение 

до нуля процентов ставки по налогу на при-
быль для аккредитованных ИТ-компаний. 
Льгота распространяется на правоотноше-
ния, возникшие с 1 января 2022 года, и дей-
ствует до 31 декабря 2024 года включитель-
но. Требование к компаниям для ее приме-
нения: доходы от ИТ-деятельности должны 
составлять не менее 70% в сумме всех дохо-
дов организации. Кроме того, установлен по-
ниженный тариф страховых взносов в раз-
мере 7,6% для выплат в пределах единой пре-
дельной величины (для выплат сверх уста-
новленного лимита применяется ставка 0%). 
Еще одна преференция — освобождение от 
обложения НДС реализации программно-
го обеспечения (ПО) и баз данных, включен-
ных в реестр российского ПО либо единый 
реестр результатов НИОКР военного, специ-
ального или двойного назначения.

Также в отношении аккредитованных 
ИТ-компаний действуют административ-
ные меры поддержки. В их отношении вве-
ден мораторий на проведение плановых го-
сударственных и муниципальных проверок 
на три года (по 31 декабря 2024 года). ФНС 
приостановила выездные (в том числе по-
вторные) налоговые проверки таких орга-
низаций до 3 марта 2025 года. Исключение 
составляют только те проверки, которые на-
значены с согласия руководства вышесто-
ящего налогового органа или ФНС. Власти 
отмечали, что мораторий на отдельные ви-
ды госконтроля и надзора над деятельнос-
тью ИТ-компаний позволит снизить издер-
жки в отрасли.

Что касается неналоговых мер поддер-
жки, то ИТ-организации, к примеру, могут 
воспользоваться льготным кредитом (став-
ка не более 3% годовых) на осуществление 
проектов по цифровой трансформации, ре-
ализуемых на основе российских решений 

в сфере ИТ. Получатели денежных средств 
должны сохранить занятость на период дей-
ствия кредитного договора не менее 85% 
среднесписочной численности работников 
по состоянию на 1 марта 2022 года, а также 
индексировать зарплаты сотрудников не ре-
же одного раза в год на уровне инфляции за 
соответствующий период. Еще одна мера — 
возможность для юридических лиц и ИП с 
годовым доходом до 2 млрд руб. и числом со-
трудников не более 250 человек приобрести 
российское ПО со скидкой 50%.

Также среди неналоговых видов помо-
щи — предоставление грантов. Например, 
можно получить до 2 млн руб. на проведе-
ние пилотных тестирований инновацион-
ных разработок на городских площадках 
(школы, больницы, строительные площад-
ки, ЖКХ и так далее). Денежные средства 
могут получить участники программы пи-
лотного тестирования Агентства иннова-
ций Москвы — юридические лица и ИП, за-
регистрированные в столице. Технологиче-
ским компаниям компенсируются затраты 
на логистику, расходные материалы, фонд 
оплаты труда, монтаж/демонтаж, адаптацию 
площадки под тестирование и другие. Гран-
товая программа реализуется с апреля прош-
лого года, за это время стартапам одобрено 
187 грантов на сумму более 320 млн руб.

Компании, реализующие проекты в сфе-
ре ИТ—участники Московского инноваци-
онного кластера также могут воспользо-
ваться городскими субсидиями для малого 
и среднего бизнеса на приобретение обору-
дования. Компенсация из бюджета города 
составит до 50% для отечественного обору-
дования и до 35% — для иностранного обо-
рудования, но не более 30 млн руб. на одну 
компанию.

Венера Петрова

Технологии — в рост

— сервисы —

Эксперты Агентства стратегиче-
ских инициатив признали систе-
му автоматизации мониторинга ре-
гиональных мер поддержки прави-
тельства Москвы уникальной. Разра-
ботка теперь представлена на плат-
форме лучших региональных пра-
ктик «Смартека» АСИ, и ее можно 
внедрять в других регионах. Сис-
тема позволяет получателям сокра-
тить временные и финансовые из-
держки на мониторинг многочи-
сленных и разрозненных данных. 
Так, только в Москве действует бо-
лее 80 региональных мер поддер-
жки, и их показатели необходимо 
постоянно отслеживать, чтобы по-
нимать, насколько они востребова-
ны, какова их эффективность. Бла-
годаря системе анализ данных в сто-
лице ускорился в пять раз, трудоза-
траты на поиск и обработку инфор-
мации снизились с нескольких ча-
сов до одной минуты.

Как указывает министр прави-
тельства Москвы, руководитель Де-
партамента экономической полити-
ки и развития города Мария Багре-
ева, разработка позволила структу-
рировать огромный объем данных 
как по действующим, так и завер-
шившим действие мерам, хранить 
их в одном месте в удобных форма-
тах, поддерживать информацию в 
актуальном состоянии и оператив-
но вносить изменения. Автомати-
зированная система интегрирова-
на с СУДИР (система управления до-
ступом к информационным ресур-
сам правительства Москвы), что по-
зволяет участвовать в процессе всем 
заинтересованным столичным ве-
домствам, оперативно получать не-
обходимые сведения от исполни-
телей и обеспечивает актуальность 
информации.

Город готов оказать помощь дру-
гим регионам в разработке анало-
гичных подходов для автоматизации 
любого объема данных и их интегра-
ции в информационные системы ор-
ганов власти и организаций, расска-
зывают в правительстве. Всего Мо-
сква разместила на платформе «Смар-
тека» более 170 своих практик — это 
свыше 11%. Многие из них уже вне-
дрены в других регионах. Наиболее 
популярными являются такие плат-
формы, как «Портал поставщиков», 
«Создание цифровой карьерной сре-
ды в университете», сборники «Ал-
горитмы для бизнеса» и «Алгоритмы 
для самозанятых».

Горизонтальные связи
Московские власти продолжают вне-
дрять в городе новые практики, спо-
собные дополнить существующие 
решения и качественно изменить 

деятельность компаний и индиви-
дуальных предпринимателей. Не-
давно, например, в Москве запущен 
сервис «Деловые партнеры». С его по-
мощью предприниматели могут на 
льготных условиях воспользоваться 
полезными бизнес-решениями.

Посмотреть полный каталог услуг 
и получить консультацию можно на 
сайте Московского инновационного 
кластера. Например, патентные бю-
ро предлагают скидки на комплекс 
услуг по получению патента, реги-
страции товарного знака и защите 
авторских прав. Юридический сер-
вис составит иски, претензии и воз-
ражения, представит компанию в ар-
битражном суде, проконсультирует 
по участию в госзакупках и прохо-
ждению налоговых проверок. Циф-
ровая платформа для управления 
предприятием предусматривает 
бесплатную лицензию на шесть ме-
сяцев с групповыми аудио- и виде-
озвонками, корпоративным мессен-
джером, календарем и доской задач 
с мониторингом сроков и статусом 
их выполнения.

Для участников Московского ин-
новационного кластера предусмо-
трена возможность проведения ме-
ханических, термических, физико-
химических, климатических иссле-
дований в Центре испытаний серти-
фикации и стандартизации функци-
ональных материалов и технологий 
в ускоренном режиме и по льготно-
му тарифу. Среди партнеров серви-
са — крупные технопарки, они пре-
доставляют в аренду площадки для 
проведения конференций, тренин-
гов, семинаров и презентаций.

Импортозамещение 
по запросу
Одним из наиболее востребован-
ных сервисов для бизнеса в услови-
ях санкций и разрыва логистиче-
ских цепочек стал сервис подбора 
альтернативных поставщиков, ко-
торый был создан весной 2022 года.

Специалисты сервиса анализиро-
вали заявки и искали производите-
лей необходимой продукции в рее-
стре промышленных предприятий 
в городе и на территории России. 
Если в России поставщиков не ока-
зывалось, поиск расширяли на стра-
ны Азии и ЕАЭС. Затем данные по по-
тенциальным поставщикам направ-
ляли заявителю.

Позднее на смену сервису при-
шел более глобальный проект — 
Центр поддержки промышленно-
сти. Он предоставляет помощь по 
вопросам, касающимся доступных 
мер поддержки, локализации произ-
водств, финансирования и кредито-
вания, подбора поставщиков, взаи-
модействия с органами власти и дру-
гим темам.

Как рассказал заместитель мэ-
ра Москвы по вопросам экономи-
ческой политики и имущественно-
земельных отношений Владимир 
Ефимов, на данный момент в центр 
обратились 644 столичных пред-
приятия, более 600 вопросов уже 
проработано. Чтобы промышленни-
кам было проще справляться с воз-
никшими трудностями, центр пе-
ренесли на Инвестиционный пор-
тал Москвы — один из самых попу-
лярных специализированных ре-
сурсов для инвесторов. Теперь пред-
ставители бизнеса могут сообщать 
о возникающих проблемах и зада-
вать вопросы дистанционно в лю-
бое время.

Онлайн-сервисы 
для ведения бизнеса
Департамент предпринимательст-
ва и инновационного развития го-
рода Москвы продолжает внедрять 
новые сервисы, которыми предпри-
ниматели и те, кто только планиру-
ет открыть свое дело, могут пользо-
ваться дистанционно для решения 
своих задач. Только на портале «Ма-
лый бизнес Москвы« (МБМ) пред-
ставлено более 35 онлайн-сервисов 
для бизнеса.

Например, на портале МБМ мож-
но воспользоваться «Бизнес-трека-
ми» с пошаговыми инструкциями 
для открытия определенных видов 
бизнеса, сервисом «Дистанционная 
регистрация бизнеса под ключ», сер-

висом для проверки благонадежно-
сти потенциальных бизнес-партне-
ров. Кроме того, предприниматели 
могут забронировать рабочее место 
в бесплатных коворкингах.

Непрерывное обучение
Одним из барьеров для развития 
бизнеса может стать недостаток зна-
ний, и такая проблема характерна 
не только для начинающих пред-
принимателей. МБМ проводит де-
сятки обучающих мероприятий 
каждый месяц: от вебинаров и ма-
стер-классов до форумов и конфе-
ренций — для прокачки бизнес-на-
выков, они доступны всем желаю-
щим без ограничений. На меропри-
ятиях изучаются вопросы бухгал-
терского и налогового учета, мар-
кетинга, менеджмента, управления 
персоналом, юридические и право-
вые аспекты ведения предприни-
мательской деятельности, франчай-
зинга, организации системы про-
даж и многие другие. Расписание 
мероприятий доступно на портале 
mbm.mos.ru.

Также для повышения уровня 
предпринимательских знаний МБМ 
разработаны программы обучения: 
«Стартап-школа МБМ», «Бизнес-пе-
сочница», «Бизнес Апгрейд», «Прока-
чай свой бизнес вместе с наставни-
ком» и др.

Начинающие предприниматели 
за пять дней курса «Стартап-школа 
МБМ» изучают все аспекты начала 

и развития предпринимательской 
деятельности. Участие в программе 
способствует развитию практиче-
ских навыков, стимулирует к нача-
лу ведения предпринимательской 
деятельности, помогает протести-
ровать бизнес-идею и доработать ее.

Тех, кто пока не открыл свое де-
ло, в том числе из-за психологиче-
ских барьеров, ждут на программу 
«Бизнес-песочница». В течение ме-
сяца участники осваивают азы пси-
хологии и техники повышения лич-
ной эффективности, прорабатыва-
ют идеи до стадии запуска.

Для действующих предприни-
мателей реализуется программа 
«Бизнес Апгрейд». Программа пред-
ставляет собой пятидневный трек 
по разработке персональной «до-
рожной карты» для улучшения биз-
нес-показателей под руководст-
вом опытных спикеров, тренеров и 
экспертов.

Одна из наиболее востребован-
ных программ — «Прокачай свой 
бизнес вместе с наставником» — по-
могает за два месяца вывести свое 
дело на новый уровень, внедрить 
рабочие инструменты для масшта-
бирования бизнеса. Набрать моти-
вированную команду, разработать 
успешную маркетинговую страте-
гию или выйти на рынок с мини-
мальным количеством ошибок — 
это неполный список задач, решить 
которые предпринимателям помо-
гают наставники.

Основам ведения бизнеса можно 
учиться дистанционно с помощью 
образовательной платформы «Он-
лайн-Академия 2.0». На ней собра-
ны обучающие материалы в разных 
форматах. Их разделили на четыре 
рубрики — «Программы и курсы», 
«Подкасты и аудио», «Вебинары и ви-
део», «Бизнес-библиотека». Так, раз-
дел «Программы и курсы» включает 
в себя более 30 образовательных про-
грамм и курсов. Здесь собраны самые 
актуальные темы: от основ критиче-
ского мышления до базовых знаний 
по SMM. В «Подкастах и аудио» — за-
писи от лидеров рынка, которые по-
священы маркетингу, менеджменту, 
профессиональной эффективности.

В «Бизнес-библиотеке» собрано 
более 150 статей и книг на деловую 
тематику, среди них — репутацион-
ный менеджмент, корпоративные 
медиа, пиар, франчайзинг. В разде-
ле «Вебинары и видео» представле-
но более 200 материалов об основ-
ных рисках малого и среднего биз-
неса, о маркетплейсах, о повыше-
нии планки дохода. Все эти меры 
поддержки оказываются в рамках 
национального проекта «Малое и 
среднее предпринимательство и 
поддержка индивидуальной пред-
принимательской инициативы». 
Получить консультацию по вопро-
сам открытия и ведения своего де-
ла можно на портале mbm.mos.ru и 
в центрах услуг для бизнеса.

Екатерина Кузнецова

На все случаи бизнеса
Московская практика мониторинга регио-
нальных мер поддержки признана эксперта-
ми Агентства стратегических инициатив уни-
кальной и востребованной — теперь ее смо-
гут тиражировать другие регионы. Столичная 
разработка помогает проанализировать эф-
фективность многочисленных мер поддержки 
и оценить потребность в изменениях.
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— новые рынки —

По данным, предоставленным Мос-
ковскому экспортному центру ком-
паниями, получившими поддержку, 
лидерами по импорту среди стран 
дальнего зарубежья стали Китай, Ин-
дия, Объединенные Арабские Эми-
раты, Бразилия, Саудовская Аравия 
и Вьетнам. Популярностью на внеш-
них рынках пользуются столичные 
информационные технологии и обо-
рудование, потребительские товары 
(одежда, детские и спортивные това-
ры), фармацевтика, продукция пище-
вой и химической промышленности.

С прошлого года столица под вли-
янием внешних факторов изменила 
экспортную стратегию. Искать парт-
неров и выходить на новые рынки 
предпринимателям по-прежнему 
помогает Московский экспортный 
центр (МЭЦ), его работа сфокусирова-
на на развитии сотрудничества с дру-
жественными странами.

В частности, МЭЦ организует учас-
тие московских компаний в дело-
вых мероприятиях за рубежом. Все-
го в текущем году будет организовано 
15 выставок и 22 бизнес-миссии. Так-
же МЭЦ финансирует размещение и 
продвижение на зарубежных маркет-
плейсах, софинансирует акселераци-
онные программы, выводит в ритейл-
сети и проводит обучающие занятия 
по главным темам ВЭД на базе Мос-
ковской школы экспортера.

От обучения 
до размещения
Москва предоставляет предпринима-
телям широкий набор инструментов 
для продвижения своей продукции за 
рубежом. В частности, МЭЦ организу-
ет профильные акселераторы с софи-
нансированием до 90%. Это помога-
ет бизнесу подготовиться к выходу на 
новые дружественные направления.

Для начинающих экспортеров 
проводятся тематические вебина-
ры и семинары Московской школы 
экспортера. Только за прошлый год 
с основными аспектами внешнеэ-
кономической деятельности на за-
нятиях познакомились более 4 тыс. 
предпринимателей.

Еще один популярный формат — 
встречи с торговыми представителя-
ми России за рубежом. Их участни-
ки получают полезную информацию 
о потребительских предпочтениях в 
интересующей стране и рекоменда-
ции по выходу на конкретный рынок.

Помимо организационной и обра-
зовательной, предусмотрена и фи-
нансовая поддержка. В прошлом году 
ею воспользовалось свыше 100 ком-
паний, получив суммарно 307 млн 
руб. Субсидии компенсируют часть 
затрат на патенты, сертификацию 
продукции и систем менеджмента, 
адаптацию товаров и их транспорти-
ровку за рубеж. Для подачи заявки не-
обходимы документы, подтвержда-
ющие фактические расходы. Грант 
предусмотрен для компаний, заклю-
чивших экспортный контракт на сум-
му от 6 млн рублей, и составляет 10% 
от суммы. Максимальный размер вы-
плат — 10 млн руб. Прием заявок на 
получение субсидий и грантов от-
крыт на сайте Московского экспорт-
ного центра до 7 ноября.

Еще одно важное направление 
продвижения продукции — это учас-
тие в международных выставках и 
бизнес-миссиях, позволяющее на-
ходить новых партнеров. Предста-
вители ИТ-отрасли, косметической, 
строительной и пищевой промыш-
ленности, производители оборудо-
вания, детских и других товаров на-
ладили новые деловые связи благо-
даря участию в международных вы-
ставках и бизнес-миссиях. В 2023 го-
ду делегации Москвы впервые побы-
вали на таких крупных мероприяти-
ях, как Gulfood в ОАЭ, Inotex в Ира-
не и Gitex Africa в Марокко. Кроме то-
го, столичные компании представи-
ли медицинские товары и услуги под 
единым брендом Made in Moscow 
на Expomed Eurasia в Турции, обо-
рудование для транспортной отра-
сли и логистические услуги — на 
UzTechTransExpo в Узбекистане, 
электронику — на форуме TIBO в Бе-
лоруссии. Летом текущего года ком-
пании Москвы впервые отправи-
лись на выставку China International 
Fashion Fair для модной индустрии.

Бизнес-миссии проводились в не-
скольких форматах. Например, для 
переговоров с партнерами из ЮАР 
организовали онлайн-встречу. По-
тенциальных покупателей из Вьет-
нама, Нигерии, Латинской Амери-
ки и Казахстана российская столи-
ца приняла на своих площадках. А 

в Индию, Азербайджан, Таджикис-
тан и другие страны проводились 
деловые миссии. Осенью делегации 
предпринимателей впервые приня-
ли участие в бизнес-миссиях в Ку-
вейте и Иордании.

Так, компании, работающие в 
сфере креативных индустрий и вы-
соких технологий, присоединились 
к Международной неделе дизайна в 
Бангкоке. По итогам визита тайская 
и российская столицы заключили 
соглашение о партнерстве, а 60 ор-
ганизаций дружественного государ-
ства выразили заинтересованность 
в дальнейшем сотрудничестве, сооб-
щили в Агентстве креативных инду-
стрий Москвы.

Амбассадоры экспорта
Найти клиентов и партнеров за рубе-
жом помогут и амбассадоры бизнес-
сообщества Москвы — они продвига-
ют товары и услуги городских пред-
приятий в дружественных государст-
вах. Это новый проект Московского 
экспортного центра, запущенный ле-
том нынешнего года. Первые предста-
вители приступили к работе в Индии, 
Египте и Таиланде. Амбассадоры по-
могут предпринимателям найти над-
ежных партнеров, организовать рабо-
ту с дистрибуторами, ритейл-сетями 
и маркетплейсами. Еще одна их важ-
ная задача — формирование имид-
жа Москвы как поставщика высоко-
классной продукции и технологий.

Также амбассадоры столичного 
бизнеса возьмут на себя взаимодей-
ствие с покупателями и партнерами, 
которое требует очных переговоров 
и личного присутствия компании в 
стране. Кроме того, через них произ-
водители смогут узнать, какие това-
ры пользуются спросом в конкрет-
ном регионе.

Зарубежные 
маркетплейсы
Еще одним инструментом выхода на 
экспорт является размещение про-
дукции на маркетплейсах — эта оп-
ция становится все более популяр-
ной. МЭЦ полностью финансирует со-
здание и заполнение аккаунта столич-
ных компаний на одной из выбран-
ных зарубежных площадок, а также 
продвижение продукции. На онлайн-
платформах наиболее востребованы 
продукты питания с долгим сроком 
хранения, бытовая и промышленная 
химия, детские товары, стройматери-
алы и оборудование. Сейчас продук-
ция Москвы широко представлена на 
маркетплейсах Китая и стран СНГ.

С прошлого года активное разви-
тие получили программы поддержки 
на платформах Юго-Восточной Азии, 
Индии, Латинской Америки и на не-
скольких других международных ре-
сурсах. В текущем году были запуще-
ны программы продвижения на мар-
кетплейсах Африки и Турции.

Кроме того, предприниматели 
могут представить свои товары в за-
рубежных ритейл-сетях. 40 косме-
тических и пищевых брендов сто-
лицы уже продаются в нескольких 
крупных китайских магазинах и на 
площадке российского павильона 
Chengdu International Trade City. Кро-

ме того, до 7 ноября открыт прием за-
явок на размещение продукции в су-
пермаркетах Азербайджана.

Made in Moscow
Помимо этого, московские компа-
нии могут продвигать свою продук-
цию и услуги с помощью программы 
«Сделано в Москве» — мера доступ-
на как для юридических лиц, так и 
для индивидуальных предпринима-
телей и самозанятых. Главные усло-
вия: предприниматель должен заре-
гистрировать свой бизнес в столице, 
а также производство его продукции 
должно быть локализовано. Подать 
заявку для получения поддержки от 
мэра Москвы можно на официаль-
ном сайте проекта.

Участники программы получают 
от города бесплатное продвижение, 
которое включает в себя: возмож-
ность размещения на крупнейших 
маркетплейсах, бесплатное участие в 
офлайн-мероприятиях, размещение 
продукции в ритейл-сетях, упомина-
ние в медиа и многое другое.

Кроме того, участникам програм-
мы безвозмездно предоставляется 
право на использование товарного 
знака «Сделано в Москве» при про-
изводстве и реализации продукции. 
Идея заключается в том, чтобы попу-
ляризировать единый узнаваемый 
символ качественной региональной 
продукции, произведенной на терри-
тории столицы, и в целом стимули-
ровать спрос на московские товары. 
В ближайшее время в ряде торговых 
центров столицы откроются флагман-
ские магазины «Сделано в Москве». 
Участники программы получают от 

города бесплатное продвижение. 
Предусмотрено размещение на сайте 
Сделановмоскве.рф (агрегатор про-
граммы, более 200 тыс. уникальных 
посетителей в месяц) с возможностью 
перехода на сайты компаний и кар-
точки их товаров на крупнейших рос-
сийских маркетплейсах, проведение 
регулярных промокампаний с брен-
дами—участниками программы, бес-
платное участие в офлайн-мероприя-
тиях (выставки, маркеты, фестивали), 
упоминание в крупнейших деловых 
и развлекательных СМИ, Telegram-ка-
налах и интернет-рекламе.

Кроме того, участникам програм-
мы безвозмездно предоставляется 
право на использование товарного 
знака «Сделано в Москве» при про-
изводстве и реализации продукции. 
Идея заключается в том, чтобы попу-
ляризировать единый узнаваемый 
символ качественной региональной 
продукции, произведенной на терри-
тории столицы, и в целом стимули-
ровать спрос на московские товары. 
В ближайшее время в ряде торговых 
центров столицы откроются магази-
ны «Сделано в Москве».

География расширяется
С 2018 года при поддержке МЭЦ сто-
личные предприятия представили 
свою продукцию более чем в 30 стра-
нах. Многие компании Москвы на-
чали работать в самых отдаленных 
уголках мира. Например, системы 
визуальной медицинской диагности-
ки используют в Дакке (Бангладеш), 
Дели (Индия) и Эль-Бахе (Саудовская 
Аравия). Ультрафиолетовые установ-
ки для обеззараживания воздуха и по-

верхностей помещений поставляют 
в Йоханнесбург и еще десять городов 
ЮАР. Цифровая медицинская лабора-
тория востребована в Лиме.

Поддержку города при выходе на 
экспорт получают компании более 
чем из десяти отраслей. Так, Москва 
помогает осваивать зарубежные рын-
ки и создателям образовательных 
продуктов. Для укрепления деловых 
связей с новыми партнерами и рас-
ширения географии присутствия мо-
сковского бизнеса за рубежом город 
организует для компаний образова-
тельной сферы деловые переговоры 
на выставках и бизнес-миссиях, от-
крывает акселерационные програм-
мы и помогает размещать информа-
цию о продуктах и услугах на зарубеж-
ных маркетплейсах.

В частности, по результатам уча-
стия в программах МЭЦ столичный 
разработчик тренажера c эффектом 
дополненной реальности заключил 
контракты с партнерами из Турции 
и Киргизии. Компания поставляет 
за рубеж программы для виртуаль-
ного обучения по охране труда в раз-
личных сферах. Например, для про-
мышленных площадок использует-
ся программное обеспечение для от-
работки правил безопасного поведе-
ния на строительных лесах, оказания 
первой помощи, оценки рисков. Для 
офисных сотрудников разработаны 
программы для обучения действиям 
при пожаре и в случае других экстре-
мальных ситуаций. При содействии 
города компания участвовала в ре-
версной бизнес-миссии с партнерами 
из стран СНГ, а также получала другие 
меры поддержки.

Компания, которая основала циф-
ровой университет новых гумани-
тарных профессий, по результатам 
участия в акселераторе при поддер-
жке Московского экспортного цент-
ра подписала контракты с партнера-
ми из Казахстана и Узбекистана. Экс-
портер заключил четыре экспортные 
сделки на поставку услуг по лицензи-
онному подключению к диагности-
ке пользователей на онлайн-плат-
форме. В цифровом университете со-
браны материалы и курсы для разви-
тия гибких навыков: эмоционально-
го интеллекта, стрессоустойчивости 
и критического мышления.

Кроме того, за рубежом особен-
но востребована система онлайн-
прокторинга. Это программное обес-
печение, позволяющее контролиро-
вать ход экзаменов и тестирований. 
Его экспортируют сразу несколько 
московских разработчиков. Столич-
ные ИТ-продукты этого сегмента во-
стребованы в Бразилии, Индии, Егип-
те, странах Южной Африки и других.

Расширяются и поставки стро-
ительных материалов: за рубежом 
пользуются спросом московские ин-
теллектуальные системы, устройст-
ва для энергетики, отделочные мате-
риалы и вентиляционное оборудова-
ние — они уже поставляются в стра-
ны Ближнего Востока, Латинской 
Америки, Африки, а также партне-
рам в СНГ. Для продвижения продук-
ции компании участвовали в между-
народных выставках и бизнес-мисси-

ях в такие страны, как ОАЭ, Вьетнам, 
Аргентина, Мексика, ЮАР и Нигерия.

Так, благодаря столичным про-
граммам разработчик и произво-
дитель интеллектуальных систем и 
устройств для электроэнергетики 
начал экспорт в Таиланд, Камерун, 
Иорданию и Колумбию. Предприя-
тие, выпускающее вентиляционное 
оборудование, нашло партнеров в 
Казахстане, Таджикистане, Белорус-
сии и других государствах. Постав-
щик штукатурки для стен, покрытия 
для пола и других отделочных мате-
риалов наладил сотрудничество с 
десятками стран, в том числе с Ома-
ном, ОАЭ, Индией и Турцией.

Не только товары
Еще одно направление, где значимую 
роль играет сотрудничество с друже-
ственными странами,— туризм. Мо-
сква открыта для зарубежных путеше-
ственников. Лидеры по числу въезжа-
ющих среди государств дальнего зару-
бежья — Китай, Турция, Индия и стра-
ны Ближнего Востока. Город активно 
работает над укреплением партнер-
ских отношений с этими и другими 
странами, в том числе с ОАЭ, Саудов-
ской Аравией, Бахрейном, Вьетна-
мом, Малайзией, Оманом и Катаром.

С каждым направлением Москва 
взаимодействует комплексно: прово-
дит выездные мероприятия для пред-
ставителей столичной туротрасли, 
презентует потенциал города на веду-
щих зарубежных туристических вы-
ставках и участвует в деловых меро-
приятиях. Так, с начала года Москва 
провела восемь бизнес-миссий в вось-
ми странах, а также четыре ознакоми-
тельных визита в столицу.

К ним присоединились более 
100 компаний из Индии, ОАЭ и Сау-
довской Аравии. Туристический по-
тенциал Москвы в текущем году ак-
тивно представляли в Китае: на Рос-
сийско-китайском бизнес-форуме в 
Шанхае, а также Международном фо-
руме мэров туристических городов в 
городе Чжэнчжоу. Кроме того, туро-
трасль столицы была представлена 
на XXV Международной выставке ту-
ристских услуг «Отдых-2023» в Мин-
ске, международной отраслевой вы-
ставке Business + Leisure Travel и 
MICE в Индии и других.

Москва активно развивает дело-
вой туризм, который не только пол-
ностью восстановился после панде-
мии, но и превзошел показатели ре-
кордного 2019 года, в том числе благо-
даря увеличению иностранных биз-
нес-путешественников. Один из ли-
деров по деловому турпотоку и стран 
дальнего зарубежья в Москву — Ин-
дия. В нынешнем году Москва совмес-
тно с ассоциацией индийских MICE-
агентов запустила программу обуче-
ния амбассадоров делового туризма 
в Индии, которые продвигают потен-
циал города в области бизнес-туриз-
ма. Первые 50 участников — предста-
вители индийских туристических 
агентств — получили сертификаты 
в сентябре. В следующем году про-
грамму планируют расширить и за-
пустить еще три потока.

Ксения Прохорова

Продвижение на экспорт
Помимо финансовых мер поддержки, московские 
экспортеры могут воспользоваться широким переч-
нем инструментов для продвижения на зарубежных 
рынках: от участия в зарубежных выставках и биз-
нес-миссиях до прохождения обучения и консульта-
ций с торговыми представителями РФ за рубежом.
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КАКИЕ ЗАТРАТЫ И В КАКОМ ОБЪЕМЕ МОЖНО КОМПЕНСИРОВАТЬ

СУБСИДИИ

ПОДДЕРЖКА ЭКСПОРТЕРОВ

ГРАНТ До 10 млн руб.
Для компаний, заключивших экспортный контракт 
на сумму от 6 млн руб.

До 3 млн руб., но не более 20% от стоимости партии товара

10% от размера контракта

Не более 50% от уплаченных налогов

Стоимость транспортировки продукции для заказчиков 
из дружественных стран за 2022–2023 годы

До 3 млн руб., но не более 50% экспортной выручки

Стоимость затрат за 2020–2023 годы на разработку дизайна 
и интерфейса ИТ-продукции, дублирование аудиовизуальной продукции

Стоимость работ за 2020–2023 годы по подаче заявок на получение 
охранных документов

Стоимость работ за 2020–2023 годы на подтверждение соответствия 
продукции: перевод документов на иностранный язык, стоимость 
образцов для испытаний, стоимость испытания продукции, пошлины 
за оформление документов, подтверждающих соответствие продукции

До 500 тыс. руб., но не более 50% экспортной выручки

Стоимость работ за 2020–2023 годы по сертификации систем 
менеджмента, производства или систем качества, сумм пошлин 
за оформление документов или перевод на иностранный язык

Транспортировка товара1

Адаптация товаров и услуг 
к зарубежным рынкам2

Сертификация продукции3

Получение патентов 
и сертификатов4

Сертификация систем 
менеджмента5


	kom_202M_001
	kom_202M_002
	kom_202M_003
	kom_202M_004

