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Потребность в ресурсе
По данным Сибирского ГУ Банка 
России, в первом квартале 2016 го-
да в СФО выдано 847,1 млрд руб. кре-
дитов, что на 396,3 млрд руб. боль-
ше, чем за тот же период 2015 года. 
Из них 666 млрд руб. предоставлено 
бизнесу. Рост кредитования в регио-
не обеспечили предприятия ТЭК, ко-
торые получили 315,1 млрд руб. кре-
дитов, или в 13,5 раза больше, чем 
год назад. Торговые компании смог-
ли привлечь 83 млрд руб. (+17,7%), 
металлургические предприятия — 
20,2 млрд руб. (+8,4%), производите-
ли пищевых продуктов — 14,6 млрд 
руб. (+13%). Одним из крупных заем-
щиков в сегменте ТЭК стала ТГК-11. В 
начале года Газпромбанк открыл для 
омского подразделения компании 
возобновляемую кредитную линию 
на 2 млрд руб. сроком до трех лет. 
Кредит направлен на финансирова-
ние хозяйственной деятельности ге-
нерирующей компании.

В Новосибирской области с ян-
варя по март текущего года банки 
выдали юрлицам и индивидуаль-
ным предпринимателям кредитов 
на 75,2 млрд руб., что на 36,3% боль-
ше, чем в первом квартале 2015 года. 
«Наибольший рост отмечен в креди-
товании оптовой и розничной тор-
говли и обрабатывающей промыш-
ленности. Выдачи увеличились соот-
ветственно на 50% и 57%»,— отмеча-
ет заместитель генерального дирек-
тора банка «Левобережный» Люд-
мила Глушкова. По итогам первого 
квартала этот банк выдал кредитов 
на 21,4 млрд руб., что на 8,7 млрд руб. 
больше, чем за аналогичный период 
2015 года. Доля бизнеса в кредитном 
портфеле «Левобережного» состави-
ла 16,2 млрд руб.

В то же время кредитный порт-
фель корпоративного филиала ВТБ 
в Новосибирской области вырос на 
8% и на 1 апреля также превысил от-
метку 16 млрд руб. «Наиболее суще-
ственный рост портфеля — 17% — 
достигнут в сегменте крупного биз-
неса. Всего в период с января по 
март ВТБ предоставил предприя-
тиям и организациям Новосибир-

ской области 5 млрд руб. кредитных 
средств»,— рассказал „Ъ“ руководи-
тель корпоративного филиала ВТБ в 
Новосибирске Вячеслав Брюханов. 
В целом по СФО банк ВТБ прокреди-
товал бизнес на 27 млрд руб., что в 
2,8 раза больше, чем в первом квар-
тале 2015 года. В частности, в февра-
ле ВТБ открыл две кредитные линии 
ОАО «Новосибирское карьероуправ-
ление» на общую сумму 200 млн руб. 
Срок кредитования — до одного года 
и двух лет соответственно. Заемщик 
направил ресурс на пополнение обо-
ротных средств.

Альфа-банк в первом квартале 
увеличил объемы кредитования 
предприятий АПК, угольной про-
мышленности, торговых сетей и 
транспорта. Операционная при-
быль в первом квартале состави-
ла 810 млн руб., отмечают в банке. 
«Драйвером роста стали комиссион-
ные доходы, рост остатков до востре-
бования, которые выросли за счет 
клиентов из сегмента среднего биз-
неса. Например, в Новосибирске 
число активных клиентов среднего 
бизнеса увеличилось на 9% процен-
тов»,— констатирует директор реги-
онального центра «Сибирский» Аль-
фа-банка Валерий Кубасов.

Стремительный рост объемов 
кредитования начальник Сибир-
ского ГУ Банка России в Новосибир-
ске Ильшат Янгиров объясняет дву-
мя факторами: «Во-первых, оживле-
ние на рынке кредитования связа-
но с эффектом низкой базы первого 
квартала прошлого года, когда в Но-
восибирской области было выдано 
всего 45,2 млрд руб. Во-вторых, на 
это повлияло смягчение ценовых 
условий кредитования, которое мы 
фиксируем с четвертого квартала 
2015 года».

«Общий тренд по процентной 
ставке — снижение как относитель-
но аналогичного периода прошло-
го года, так и относительно уровней 
начала 2016 года. Снижение ставки 
небольшое, но ощутимое для биз-
неса»,— утверждает директор реги-
онального центра «Сибирский» АО 
«Райффайзенбанк» Анна Тихонова. 
Чем устойчивее и крупнее бизнес — 
тем меньше ставка по кредиту, гово-

рят банкиры. Новосибирский пред-
приниматель сегодня может пре-
тендовать на трехлетний кредит по 
ставке от 12 до 18% годовых в зависи-
мости от банка, структуры сделки и 
финансового состояния компании. 
При этом средняя ставка за послед-
ний год снизилась на 2 п.п.

«С начала года мы наблюдаем по-
ложительную динамику на рынке 
банковского кредитования — став-
ки снижаются, банки научились 
работать в условиях санкций и де-
вальвации рубля»,— говорит заме-
ститель финансового директора 
по привлечению ресурсов ГК «Об-
увь России» Сергей Нечаев. Привле-
кать кредиты в необходимых объ-
емах компании, по его словам, по-
зволяет положительная динамика 
финансовых показателей: рост вы-
ручки и прибыли. В начале года ГК 
«Обувь России» заключила кредит-
ное соглашение с АКБ «Пересвет» на 
800 млн руб. на 1,5 года. Деньги ком-
пания направила на пополнение 
оборотных средств.

У председателя совета директо-
ров ОАО «Завод „Экран“» Павла Бо-
бошика противоположное мнение 
относительно доступности кредит-
ных ресурсов. «Никакого улучшения 
на рынке нет. Все инвестиционные 
проекты, которые мы реализуем, 
связаны с необходимостью обнов-
лять основные фонды. Иначе объе-

мы производства сокращаются, че-
го мы допустить не можем»,— гово-
рит господин Бобошик. Он считает, 
что текущие ставки не позволяют ин-
вестировать в промышленность. «Се-
годняшняя ситуация на кредитно-
финансовом рынке в принципе ис-
ключает реализацию длительных и 
дорогих проектов»,— заключает он.

Опора на собственные 
силы
Рост кредитования в регионах Си-
бири почти не затронул малый биз-
нес, отмечают в Сибирском ГУ Бан-
ка России. Как и в первом кварта-
ле 2015 года, компании привлекли 
около 99 млрд руб. «В сегменте МСБ 
масса „тлеющих“ проблем. Падение 
рентабельности и объемов неболь-
шого бизнеса снижают возможно-
сти для быстрого роста объемов кре-
дитования в этом сегменте. При не-
стабильности банки первым делом 
сворачивают кредитование заемщи-
ков из категории МСБ,— говорит 
Ильшат Янгиров.— Притом что став-
ки по кредитам снизились до 16,1%, 
они остаются вне зоны эффектив-
ности для МСБ. Спрос населения на 
продукты и услуги малых предпри-
нимателей пока не демонстрирует 
явного оживления».

По статистике, только 15% пред-
принимателей из сегмента мало-
го бизнеса пользуются кредитами 
или планируют их получить в обо-
зримой перспективе, а 85% — опи-
раются исключительно на собствен-
ные силы. Тем не менее банки от-

мечают неуклонный рост числа за-
емщиков из сегмента МСБ. По ито-
гам первого квартала 2016 года Си-
бирский банк Сбербанка России 
выдал кредитов малому бизнесу на 
1,7 млрд руб., что почти вдвое боль-
ше, чем в первом квартале 2015 года 
(870 млн руб.). Втрое увеличил объ-
ем кредитования МСБ сибирский 
филиал Райффайзенбанка. «Мы на-
блюдаем восстановление спроса на 
кредитные ресурсы у компаний, ко-
торые откладывали вопрос финан-
сирования в период острой фазы 
кризиса»,— объясняет успехи в ра-
боте с малым бизнесом Анна Тихо-
нова. В первом квартале сибирский 
филиал Райффайзенбанка прокре-
дитовал малый и микробизнес на 
325 млн руб.

Другим фактором, предопреде-
лившим восстановление спроса на 
банковские кредиты со стороны 
МСБ, стало активное использование 
факторинга. «Факторинг дешевле 
обычных кредитов, и получить его в 
сегодняшних реалиях намного лег-
че»,— объясняет начальник управ-
ления малого и среднего бизнеса си-
бирского филиала Промсвязьбанка 
Алла Смородина. Объем факторин-
говых операций Альфа-банка в Си-
бирском регионе (от Омска до Крас-
ноярска) превышает 1,32 млрд руб. 
«Притом что в целом по Альфа-банку 
произошел рост кредитования МСБ 
на 9%, в Сибири спрос со стороны 
качественных заемщиков остается 
низким. Немногие компании гото-
вы сейчас начинать новые проекты. 

Востребованы краткосрочные кре-
диты. Овердрафты позволяют повы-
сить оборачиваемость средств ком-
пании, делают более эффективным 
бизнес-процессы»,— отмечает Вале-
рий Кубасов.

Надежный экспортер
Еще одной тенденцией на кредит-
ном рынке стало снижение просро-
ченной задолженности компаний. 
«В бизнесе доля просрочки снизи-
лась за первые три месяца года на 
0,5 п.п., до 8%. Ужесточение нецено-
вых условий кредитования позволи-
ло банкам начать постепенное заме-
щение, как принято говорить, „ток-
сичных“ кредитов более качествен-
ными активами»,— комментирует 
Ильшат Янгиров.

«Предприятия, столкнувшиеся с 
трудностями в начале кризиса, се-
годня восстанавливаются. Значит, 
появилась возможность для реструк-
туризации ссудной задолженности, 
определения приемлемого графика 
погашения»,— говорит Алла Сморо-
дина. В то же время Анна Тихонова 
склонна объяснять снижение про-
срочки «большим приростом работа-
ющих активов на фоне того же уров-
ня просроченной задолженности».

До конца 2016 года сибирские 
банкиры прогнозируют дальней-
ший рост объемов кредитования, 
однако сомневаются в том, что он 
окажется столь же динамичным, как 
в первом квартале. «Я бы прогнози-
ровала аккуратный рост объемов 
кредитования до конца года. Ско-
рее всего, требования к финансово-
му положению заемщиков и к зало-
говому обеспечению останутся жест-
кими, но заемщиков, соответствую-
щих этим требованиям, станет боль-
ше»,— считает Алла Смородина.

Альфа-банк ждет оживления кре-
дитования в приоритетных отрас-
лях российской экономики, связан-
ных с импортозамещением и экс-
портом. «Будут развиваться и пред-
приятия, чьи товары и услуги поль-
зуются повседневным спросом, — 
торговля продуктами питания, фар-
мацевтика, телекоммуникации и 
некоторые другие»,— констатиру-
ет Валерий Кубасов. «Роста объемов 
кредитования бизнеса мы ожидаем 
во втором полугодии. Прогноз будет 
корректироваться в зависимости от 
экономической ситуации, но мы 
реалисты, и поэтому сейчас этот по-
казатель — плюс 10–15% к 2015 го-
ду»,— поделился планами на год 
управляющий филиалом Абсолют 
банка в Новосибирске Дмитрий Мо-
настырев.

Большие надежды банки возла-
гают на развитие МСБ. Именно за 
счет этого сегмента «Левобережный» 
к концу 2016 года планирует увели-
чить объемы кредитования до 50%.

Михаил Кичанов

Бизнес готов брать в долг
Сибирские банки отмечают рост объемов 
кредитования во всех сегментах экономики.  
В Новосибирской области в первом квартале 
бизнес привлек на 36,3% больше денег, чем 
год назад. Банкиры считают, что предприни-
матели научились «работать в кризисных ус-
ловиях», и прогнозируют до конца года «акку-
ратное» увеличение заимствований. Особые 
надежды они возлагают на малый и средний 
бизнес.

– финансы –

Определенный рост просрочки 
по всему банковскому сектору на-

блюдался на рынке в 2014–2015 годах, сей-
час же ситуация стабилизировалась, сооб-
щили в Связь-банке. «Многие банки сокра-
щают лимиты на кредитование населения в 
связи с падением его доходов и ростом ри-
сков такого кредитования,— комментиро-
вал ранее „Ъ“ вице-президент компании 
ФБК Алексей Терехов.— Важную роль здесь 
играют и требования ЦБ очень осторожно от-
носиться к кредитным рискам физических 
лиц, создавать соответствующие резервы».

При выдаче новых кредитов банки фоку-
сируются на лучших клиентах из своей ба-
зы, у которых помимо достаточного уровня 
подтвержденного дохода имеется хорошая 
кредитная история и низкий уровень сово-
купной кредитной нагрузки во всех банках, 
поясняет господин Дужинский. «Например, 
нами было принято решение об ограниче-
нии выдачи более рисковым сегментам по 
срокам, суммам и продуктам. Кроме того, 
мы запустили новую скоринговую модель, 
которая использует информацию не толь-
ко из бюро кредитных историй, но и ряда 
других внешних источников. Рассчитыва-
ем, что она позволит нам постепенно нара-
щивать объемы кредитования при улучше-
нии качества кредитного портфеля. Устойчи-
вое снижение показателя NPL мы наблюда-
ем с четвертого квартала 2014 года. По дан-
ным последней опубликованной отчетно-
сти МСФО, в конце 2015 года он составил 
13% против 15,6% годом ранее»,— рассказал 
Станислав Дужинский. «Заемщики, вышед-
шие на просрочку по уважительным при-
чинам — снижение дохода, увольнение, бо-
лезнь, — не избегающие общения с банком, 
готовые вносить хотя бы часть средств, по-
падают в разряд добросовестных. Им пред-
лагается реструктуризация — отсрочка пла-
тежей, продление срока возврата кредита, 
уменьшение размера ежемесячного плате-
жа. С недобросовестными должниками ра-
ботают коллекторские агентства, затем банк 
обращается в суд, в службу судебных приста-
вов»,— говорит Максим Саблин.

В то же время он отмечает рост числа за-
емщиков, обратившихся к процедуре бан-

кротства: «Из их заявлений ясно следует, кто 
стал „потребителем“ закона о банкротстве 
физических лиц. По большей части это на-
бравшие множество кредитов заемщики, ко-
торые стараются освободить себя от обязан-
ности возвращать деньги». «Польза от это-
го закона могла бы быть выше, если бы он 
предусматривал меры профилактики повто-
рения процедуры несостоятельности заем-
щиком. Например, во многих зарубежных 
странах суд направляет должника на прину-
дительное повышение финансовой грамот-
ности. Вполне возможно, что в России в ус-
ловиях низкой финансовой грамотности на-
селения такие образовательные курсы мог-
ли бы помочь многим заемщикам в будущем 
избежать подобных ошибок»,— говорит 
Елена Докучаева. Для примера, в США еже-
годно объявляют себя банкротами 300 тыс. 
граждан, в Германии — 90 тыс., в Канаде — 
70 тыс. Как сообщалось в СМИ со ссылкой 
на данные юридической компании «Стоп-
долг», по данным на январь 2016 года, в Но-
восибирской области 111 дел о банкротстве 
физлиц находились в стадии реструктуриза-
ции или реализации долга.

Между тем, по словам коллекторов, с на-
чала года в Сибири падение рынка креди-
тования физических лиц замедлилось. Объ-
ем банковского кредитования населения 
(без учета МФО) в Сибирском федеральном 
округе с начала года снизился на 2,16% и со-
ставил 1,47 трлн руб., за аналогичный пери-
од прошлого года снижение составляло око-
ло 5,34%, приводит данные на 1 мая 2016 го-
да Елена Докучаева. «Это, безусловно, свиде-
тельствует о положительных тенденциях на 
рынке кредитования. Отчасти они связаны 
с некоторой стабилизацией курса валют по 
отношению к рублю, несущественным со-
кращением безработицы, замедлением тем-
пов роста инфляции. Кроме того, весна тра-
диционный период, когда люди в преддве-
рии дачного сезона и отпусков оформляют 
кредиты на строительство, отдых». Однако, 
по ее словам, говорить о стабильной поло-
жительной динамике еще рано: итоги кон-
ца года будут зависеть от макроэкономиче-
ских показателей. На данный момент по ито-
гам первого полугодия 2016 года ожидается 
снижение рынка кредитования на 3–4%.

Оксана Павлова

— конкуренция —

«Победу праздновать рано,— го-
ворит коммерческий директор 

транспортной компании „Сибирский экс-
педитор“ Дмитрий Минор.— Наша компа-
ния получила четыре разрешения, но, чест-
но говоря, мне пока страшно заходить на 
этот рынок. Коллеги, которые имеют дав-
ний опыт работы с Китаем со стороны Ка-
захстана, предупреждают о коррупции. Для 
того чтобы машина выехала из Китая, нуж-
но платить взятки, примерно $700». По сло-
вам Дмитрия Минора, у сибирских перевоз-
чиков нет гарантий, что они в нужное вре-
мя покинут территорию КНР. «Расчетное вре-
мя нахождения машины в Китае — заход, по-
грузка, выход — не более трое суток, но ре-
ально в Маньчжурии машины задерживают 
на пять, семь и даже десять суток. Они про-
сто ждут разрешения на выезд из страны»,— 
сетует Дмитрий Минор. Есть свои сложно-
сти и в казахстанском транзите. «Пятнад-
цать лет назад безопасность была на низком 
уровне, на низком уровне она и сегодня. Ка-
захстан — страна специфическая для пере-
возчиков, любой гаишник там пытался по-

лучить мзду. Да и дороги в странах Средней 
Азии низкого качества. Надеемся, что под-
писанное межправительственное соглаше-
ние позволит снизить эти риски»,— говорит 
Александр Жаров.

Компания «Алтай-транс-вектор» одна из 
немногих, кто возобновил доставку грузов 
из Китая транзитом через Казахстан. Но если 
четыре года назад она выполняла 130 рейсов 
в год, то сейчас — только один рейс в месяц. 
«Нет грузов. С одной стороны, рынок пере-
шел к казахам и нужно время, чтобы отвое-
вать былые позиции, а с другой — кризис. 
Если раньше возили грузы в Москву, то сей-
час только в Барнаул»,— рассказывает Сер-
гей Якимец. По его словам, казахстанские 
перевозчики сегодня «активно демпингуют, 
уронив на 50% цену на свои услуги».

В структуре сибирского экспорта в Китай 
преобладают древесина, целлюлозно-бу-
мажные изделия, минеральные продукты, 
изделия химической промышленности, ма-
шины и оборудование, отмечают в СТУ. В им-
порте из Китая доминируют продукция ма-
шиностроения, продовольственные това-
ры и химическая продукция. «Из Китая ве-
зем скоропортящийся и сезонный товар. Это 

фрукты, овощи, одежда, обувь. Другая вос-
требованная категория — срочный товар, 
то есть оборудование и запасные части»,— 
говорит Сергей Якимец. Перевозчики отме-
чают рост интереса со стороны КНР к сибир-
ским продуктам. «В Китай везут муку, крупу, 
сахар, кондитерские изделия, полуфабрика-
ты. Китайцы считают, что российские про-
дукты натуральные и очень высокого каче-
ства»,— рассказывает президент СААП.

По оценке экспертов, поток товаров в Рос-
сию из Китая транзитом через Казахстан в 
ближайшие годы будет нарастать. «К 2020 го-
ду товарооборот на казахстанско-китайском 
направлении достигнет 30 млн т в год, из ко-
торых на долю автотранспорта будет прихо-
диться около 3 млн т. Это в разы больше, чем 
сегодня. Мы ожидаем, что рост конкуренции 
на этом рынке приведет к снижению тари-
фа на перевозку грузов через Казахстан»,— 
говорит Вячеслав Трунаев. По данным пре-
зидента Союза транспортников, экспедито-
ров и логистов Сибири Сергея Максимова, 
торговый оборот Новосибирской области с 
Казахстаном в 2015 году составил $680 млн, 
из которых $550 млн — транзитный поток.

Михаил Кичанов

Жизнь в кредитах Перевозчики вернулись в Китай
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