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Объем рынка DIY оценивается сегодня в до-
статочно широком диапазоне $25–30 млрд, 
что объясняется преимущественно невысо-
ким уровнем прозрачности и различными 
методиками оценки. По примерным рас-
четам, на долю локального рынка Санкт-
Петербурга может приходиться около 5% в 
общем объеме DIY-индустрии.

Генеральный директор ООО «Строи-
тельный торговый дом 

”
Петрович“» Виктор 

Адамов оценивает, что в 2014 году обо-
рот петербургских DIY-ритейлеров проде-
монстрировал небольшой рост в 10–15% 
за счет увеличения покупателей, которые 
раньше покупали эти товары в других ме-
стах, а также за счет растущего спроса.

Впрочем, ряд аналитиков считают, что 
все признаки ухудшающейся конъюнктуры 
рынка налицо. 

В частности, Мария Шишкина, ана-
литик ИК «Русс-Инвест», указывает на 
то, что в Петербурге рынок товаров для 
дома и ремонта в последние кварталы 
несколько снизил темпы роста. «Если 
еще в первом полугодии 2013 года рост 
объемов рынка составлял не менее 
20 процентов, то за аналогичный период 
текущего года не превысил и 10 процен-
тов. Снижение темпов связано с обще-
экономическими факторами — снижа-
ется общая потребительская активность 
населения, а также деловая активность. 
Как результат — динамика потребитель-
ских рынков (в том числе и рынка DIY) 
вполне закономерно снижается. В даль-
нейшем, на мой взгляд, динамика рынка 
в Петербурге продолжит ухудшаться, так 
как в условиях падения экономического 

роста и потребительского спроса ожи-
дать улучшения ситуации не приходит-
ся», — сообщает госпожа Шишкина.

Внешний эффект Мнения опрошенных 
BG аналитиков и участников рынка о том, 
влияют ли санкции на рынок DIY в Петер-
бурге, разделились.

Госпожа Шишкина утверждает, что при-
чиной снижения динамики потребительских 
рынков как в Петербурге, так и в целом по 
России являются недавно введенные санк-
ции и общее ухудшение экономической 
конъюнктуры. «Дело в том, что экономиче-
ский рост базировался в посткризисные 
годы как раз на потребительском секторе 
— до 80  процентов всего экономическо-
го роста приходилось именно на рост по- 
требления. ➔ 27

DIY надеется на жилье Эксперты го-
ворят о том, что рынок товаров для дома и ремонта в Пе-
тербурге, хотя и несколько снизил темпы роста в 2014 году, 
пока не сильно прочувствовал на себе ухудшение экономи-
ческой ситуации. Связано это с высокими темпами жилищ-
ного строительства. Несмотря на то, что население пытается 
сохранить свои сбережения на фоне высокой волатильности 
курса валют, вкладывая их в недвижимость и, следова-
тельно, прибегая к услугам DIY-ритейлеров, аналитики про-
гнозируют приближающееся сужение спроса. Юлия Чаюн

20 ➔ В понимании государственно-частного 
партнерства господина Ройтберга государ-
ство — заказчик востребованных высоко-
технологичных видов медицинской помощи, 
клиника — инвестор и гарант их испол-
нения, при этом должен быть обеспечен 
одинаковый доступ к госзаказу на общих 
основаниях для лечебно-профилактических 
учреждений всех форм собственности. «Мы 
видим перспективы также в софинансиро-
вании: к примеру, оказание медицинской 
помощи производится бесплатно, а по вы-
бору пациента он может доплатить за сер-
висные услуги, например, за предоставле-
ние палаты повышенной комфортности», 
— добавляет он.

В июне 2013 года клиника ОАО «Меди-
цина» выиграла открытый аукцион на ока-
зание услуг по проведению высокоточной 
лучевой терапии онкологическим больным 
Москвы. По его результатам был заключен 
государственный контракт, предусматри-
вающий лечение за счет средств город-
ского бюджета 70 онкологических больных 
с опухолями легкого, молочной железы, 
предстательной железы, мягких тканей, 
прямой кишки, метастазами различной ло-
кализации. «Конечно, это капля в море, — 
говорит Григорий Ройтберг. — Внедрение 
современных методов лучевой терапии в 
настоящее время востребовано в столич-
ном здравоохранении, так как потребность 
населения в этом виде лечения значительно 
превышает предложение. Мы готовы прово-
дить диагностику и лечение (ПЭТ, лучевая 
терапия). Так, например, пропускная спо-
собность ПЭТ/КТ — 12–15 пациентов в день, 
то есть около 4000 пациентов в год. При 
реализации предложенной нами модели го-
сударственно-частного партнерства для па-
циента это будет полностью бесплатно, без 
необходимости доплат». n


